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A criacio das trés comunidades

A assinatura dos Tratados de Roma, a 25 de Margo de 1957, que ins-
tituiram a Comunidade Econdmica Europeia (C.E.E.) ¢ a Comunidade
Europeia da Energia Atomica (C.E.E.A. ou EURATOM), veio na se-
quéncia logica do processo de integragdo europeia iniciado nos anos 40.

Com efeito, a institui¢do, em 1951, da Comunidade Europeia do
Carvio e do Ago (C.E.C.A), constituira o primeiro grande sucesso da
integracdo funcional na Europa: pela primeira vez, ¢ num periodo con-
turbado da historia europeia ocidental, conjugavam-se os esfor¢os de
seis nagdes com vista a um melhor entendimento ¢ a uma cooperagio
mais acentuada em dominios bem especificos.

ApOs a assinatura do Tratado de Paris, em 1951, que instituiu a
C.E.C.A,, foram desenvolvidos novos esforgos a fim de alargar a inte-
gracdo a outros dominios. No dominio militar, o projecto de uma
Comunidade Europeia de Defesa (C.E.D.) nio chegaria a concretizar-se
dada a recusa da Franga, em 1954, em ratificar o Tratado institutivo, ce-
dendo, assim, as pressGes politicas dos sectores gaulista e comunista
que, por razdes diversas, receavam o rearmamento alemao e 0 conceito
de supranacionalidade ‘‘in se”’.

O fracasso da C.E.D. n3o desencorajaria os europeistas de entio
que, reunidos em Messina, em Junho de 1955, numa Conferéncia dos
Ministros dos Negodcios Estrangeiros dos seis paises membros da
C.E.C.A., decidiram levar por diante o processo de integragdo
europeia.
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Apos dois anos de reuniSes ao mais alto nivel, e tendo por base o
Relatorio Spaak, que preconizava a extensio do processo integrativo a
outros sectores de actividade econémica, propondo, nomeadamente, a
instituicdo de um mercado comum generalizado, a Cimeira dos Seis,
em Veneza, em Maio de 1956, e depois a Conferéncia de Bruxelas em
finais do mesmo ano, elaborou os textos relativos a cria¢do de uma
Comunidade Econémica Europeia e de uma Comunidade Europeia da
Energia Atémica.

A Comunidade Econdémica Europeia (C.E.E.), normalmente conhe-
cida sob a designacio de ‘“Mercado Comum’’, como estabelece o artigo
2.° do seu Tratado institutivo, ‘“‘tem como objectivo promover, pelo es-
tabelecimento de um Mercado Comum e pela aproximagio progressiva
das politicas econémicas dos Estados-membros, um desenvolvimento
harmonioso das actividades econémicas no seio da Comunidade, uma
expansio econdmica continua e equilibrada, um maior grau de estabili-
dade, um aumento acelerado do nivel de vida e relagbes mais estreitas
entre os Estados que a integram”’.

Para a realizacdo de tais objectivos, os Estados-membros compro-
metem-se a eliminar quaisquer direitos aduaneiros e restrigées quantita-
tivas a importacado ou a exportacdo de mercadorias, ou quaisquer medi-
das de efeito equivalente, a criar uma unifio aduaneira nos termos do ar-
tigo XXIV do G.A.T.T., a estabelecer uma pauta aduaneira comum, a
abolir quaisquer obstaculos a livre circulacdo de pessoas, servicos e ca-
pitais, a adoptar politicas comuns nos sectores comercial, agricola e dos
transportes, a assegurar a livre concorréncia, a aproximar as diferentes
legisla¢Ges nacionais com vista a sua harmonizagdo e a criar as institui-
¢Oes necessarias ao bom funcionamento do Mercado Comum (artigo 3.°
do Tratado de Roma).

Nos termos do disposto no artigo 4.°, a realizag@o de tais objectivos
¢ assegurada por quatro institui¢Ges : ‘‘uma Assembleia, um Conselho,
uma Comissdo e um Tribunal’’. O Conselho e a Comissio sdo assistidos
por um Comité Econémico e Social e a fiscalizagdo das contas é assegu-

rada por um Tribunal de Contas.

Apesar de se prever um periodo de doze anos para o estabelecimento
progressivo do mercado comum (artigo 8.°), néo foi estabelecido qual-
quer prazo para a vigéncia do Tratado (artigo 240.°), ao contrario do
Tratado C.E.C.A. que prevé, no seu artigo 97.°, uma duracio de cin-
quenta anos a contar da sua entrada em vigor.
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As principais institui¢coes
da Comunidade Econémica Europeia:
funcionamento e meios de ac¢ao

Sao quatro as principais instituicdes da C.E.E. que asseguram
‘““a realizagdo das tarefas confiadas 4 Comunidade’ (artigo 4.°):
a Assembleia, o Conselho, a Comissdo e o Tribunal.

A Assembléia

A Assembleia, que se auto-denominou ‘‘Parlamento Europeu’’, é
constituida por representantes dos povos dos Estados reunidos na
Comunidade e exerce os poderes de deliberacdo e de fiscalizagdo que lhe
sao atribuidos pelo Tratado (artigo 137.°).

A definigdo das atribui¢cdes da Assembleia corresponde, ‘‘grosso
modo’’, as atribui¢des conferidas normalmente aos parlamentos nacio-
nais. No entanto, o Tratado néo lhe confere qualquer poder legislativo;
a Assembleia apenas pode tomar deliberagdes sem qualquer caracter
vinculativo.

A participa¢do da Assembleia na elaboragdo dos actos comunita-
rios reveste a forma de consultas, quase sempre obrigatorias, mas por
vezes meramente facultativas.
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A Assembleia aprecia ainda o Relatorio anual que lhe é enviado, pa-
ra discussdo, pela Comissdo (artigo 143.°). No seu exame, a Assem-
bleia, que todavia ndo pode propor alteracdes ao Relatéorio mas tao-
-somente proceder a discussdo politica deste, podera eventualmente por
em causa a responsabilidade da Comissdo e comprometé-la politica-
mente mediante, nomeadamente, o voto de uma moc¢ado de censura (arti-
go 144.9),

Nas relagdes entre a Assembleia e o Conselho, os parlamentares tém
a faculdade de interrogar o Conselho, por escrito ou oralmente, poden-
do este solicitar-lhe que seja ouvido sobre determinada questdo.

A Assembleia desempenha ainda um papel importante na elabora-
¢do do projecto de orcamento unico das Comunidades Europeias.
O texto original do Tratado previa, no seu artigo 203.°, n.° 3, que a As-
sembleia tinha o mero ‘‘direito de propor ao Conselho modificagdes ao
projecto de orcamento’’. Tais propostas de modificacdo revestiam a
forma de pareceres ndo vinculativos.

Os Tratados do Luxemburgo de 1970 (') e de Bruxelas de 1975 ()
aumentaram consideravelmente as competéncias or¢amentais da
Assembleia. A principal altera¢do foi introduzida pelo Tratado de
1975: sempre que as propostas de modificacdo do or¢amento apresen-
tado pelo Conselho ndo tenham por efeito um aumento das despesas de
uma instituicdo, a sua eventual rejeicdo ou aprovacio devera ser ex-
pressa e votada por maioria qualificada (nova redac¢ido do artigo
203.°, n.° 5, do Tratado de Roma, dada pelo art. 12.° do Tratado de
Bruxelas de 1975).

A apreciacio final do processo de elaboragdo do or¢amento comu-
nitario pertence a Assembleia, que tem a faculdade de propor modifi-
cagOes das despesas obrigatorias e emendas as despesas facultativas (ar-
tigo 203.°, n.° 4). A aprovacio das despesas obrigatorias é da exclusiva
competéncia do Conselho (artigo 203.°, n.° 5). No entanto, e apesar de
a Assembleia ter a faculdade de propor emendas as despesas facultati-
vas, o aumento destas é objecto de uma limitagdo anual previamente

(1 Tratado modificando certas disposi¢cdes or¢amentais dos Tratados instituindo as
Comunidades Europeias e do Tratado instituindo um Conselho Unico ¢ uma Comissao
unica das Comunidades Europeias, Luxemburgo, 22 de Abril de 1970.

() Tratado modificando certas disposi¢Oes financeiras dos Tratados instituindo as
Comunidades Europeias e do Tratado instituindo um Conselho nico e uma Comissdo
unica das Comunidades Europeias, Bruxelas, 22 de Julho de 1975.
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fixada pela Comisséo (artigo 203.°, n.° 9), o que constitui uma impor-
tante limitagdo aos poderes or¢amentais da Assembleia.

O n.° 4 do artigo 203.°, na sua redac¢do actual, estipula que ‘‘a As-
sembleia tem o direito de emendar, por maioria dos membros que a
compdem, o projecto de orgamento e de propor ao Conselho, por maio-
ria absoluta dos votos expressos, as alteragdes ao projecto no que res-
peita as despesas decorrentes obrigatoriamente do Tratado ou dos actos
aprovados em virtude deste. Se, num prazo de quarenta e cinco dias
apo6s a comunicagdo do projecto de orcamento, a Assembleia tiver dado
a sua aprovagédo, o or¢amento fica definitivamente aprovado. Se, nesse
prazo, a Assembleia ndo tiver emendado o referido projecto, nem pro-
posto qualquer modificagdo, considera-se o orgamento como definitiva-
mente aprovado. Se, nesse prazo, a Assembleia tiver adop-
tado emendas ou proposto modificagdes, o projecto de or¢amento
assim emendado ou com propostas de modifica¢do sera transmitido ao
Conselho™.

O Tratado de Bruxelas, de 1975, conferiu ainda a Assembleia um
importante poder: ‘‘A Assembleia, deliberando por maioria dos mem-
bros que a compdem e por mais de dois tergos dos votos expressos, po-
dera, por motivos importantes, rejeitar o projecto de orgamento e soli-
citar que um novo projecto lhe seja submetido’ (artigo 203.°, n.° 8).

No que respeita as receitas, a Assembleia ndo detém, desde 1975,
qualquer poder quanto a sua fixagdo ou cobranga.

A Assembleia tem assim um importante poder de controlo sobre as
. outras institui¢des comunitarias e sobre os actos destas (artigos 143.° ¢
144.°), sendo uma institui¢do de natureza deliberativa e consultiva com
limitados poderes or¢amentais € sem qualquer competéncia legislativa.

O Conselho de Ministros

O Tratado de Bruxelas de 1965, que instituiu um Conselho unico
comum as trés Comunidades, disp6e no seu artigo 1.° que ‘‘o Conselho
¢ constituido pelos representantes dos Governos dos Esta-
dos-membros”; a fim de assegurar a realizagdo dos objectivos fixa-
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dos no Tratado e de coordenar as politicas economicas gerais dos Esta-
dos-membros, o Conselho dispde de poder de decisdo (artigo 145.°).
Para tal, adopta regulamentos, directivas e decises. No entanto, nor-
malmente s6 decide sob proposta da Comisséo.

As deliberagdes do Conselho sdo, em principio, tomadas ‘‘por maio-
ria dos seus membros®’ (artigo 148.°, n.° 1). Todavia, para as delibera-
¢Bes que exijam maioria qualificada, os votos dos Estados-membros sé@o
afectados de uma ponderacio sendo entdo necessario, para a sua obten-
¢d0, um numero minimo de votos expressos correspondentes a um de-
terminado niimero de Estados-membros (artigo 148.°, n.° 2).

Em certos casos, & exigida a unanimidade (*). A afirmaggo do princi-
pio do voto por unanimidade foi consagr'ada'pela Decisdo do Conselho
de Ministros da C.E.E., de 29 de Janeiro de 1966, conhecida sob a de-
signagdo de ‘‘Acordos do Luxemburgo’’. Na origem destes Acordos, es-
tava uma comunica¢do da Comissdo ao Parlamento, em Mar¢o de 1965,
sobre o financiamento da politica agricola comum, sem que o Conselho
de Ministros tivesse sido previamente informado. A delegacdo francesa
consideraria perigosa a iniciativa da Comissdo, € a Franga recusar-se-ia
entdo, durante varios meses, a participar nas reunides do Conselho,
prosseguindo a denominada ‘‘politique de la chaise vide’.
O acordo interveio finalmente, em Janeiro de 1966, em favor da Franga,
dispondo o texto do Acordo que ‘‘para os casos muito importantes sera
exigida a votag¢do por unanimidade de todos os Estados-membros’’. To-
davia, por nunca ter sido definido o conceito de ‘‘casos muito importan-
tes”’, o principio tem vindo a perder gradualmente muito do seu valor ¢
peso politico iniciais, subsistindo, porém, como regra de principio.

Junto do Conselho, funciona um Comité dos Representantes Per-
manentes (C.O.R.E.P.E.R.), previsto no artigo 151.° do Tratado
C.E.E., e confirmado no Tratado de Fusdo de 1965. Composto por re-
presentantes permanentes dos Governos dos Estados-membros, com a
categoria de representantes diplométicos, o Comité tem por atribui¢des
preparar os trabalhos do Conselho e secunda-lo na elaboracdo e na
coordenagdo das politicas nacionais.

Para o desempenho das suas missdes, 0s representantes permanentes
participam, nomeadamente, nos trabalhos das outras institui¢des comu-
nitarias e tomam parte nas reunioes do Conselho, quer para assistir os
respectivos ministros nacionais, quer mesmo para os substituir.

(3) Vd. por ex., artigos 51.°; 84.°; 100.°; 148.°, n.° 3, ¢ 149.° do Tratado de Roma.
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O C.O.R.E.P.E.R. constitui, assim, um importante elo de ligagdo
entre as instituigdes da Comunidade e os Governos nacionais dos Esta-
dos-membros.

A Comissao

O Tratado de Fusdo de 1965 instituiu uma Comissdo das Comuni-
dades Europeias, comum a Alta Autoridade da C.E.C.A., a Comissio
da C.E.E. e @ Comissdo da C.E.E.A. (artigo 9.°).

Nos termos do disposto no artigo 155.° do Tratado de Roma:
‘““a fim de garantir o funcionamento e o desenvolvimento do Mercado
Comum, a Comissdo:

— vela pela aplicagdo das disposi¢des do presente Tratado bem
como das disposi¢ées adoptadas pelas instituigdes, por forga
deste;

— formula recomendagGes ou pareceres sobre as matérias que sio
objecto do presente Tratado, quando este 0 preveja expressa-
mente ou quando tal seja por ela considerado necessario;

— dispde de poder de decisdo proprio, participando na formagio
dos actos do Conselho e da Assembleia, nas condigdes previstas
no presente Tratado;

— exerce as competéncias que o Conselho lhe confira para a exe-
cugdo das regras por ele estabelecidas.”’

Orgio colegial de natureza supranacional e composta por membros
designados pelos Estados-membros, a Comiss@o tem por missdo repre-
sentar o interesse das Comunidades. Os seus poderes sd0 essencialmente
de iniciativa legislativa, decisdo e execugdo, fiscalizagdo e de repressio,
em caso de violag@o das disposi¢bes do Tratado (artigo 169.°). No de-
sempenho das suas atribui¢cdes, como garante da execugdo do Tratado,
adopta as medidas adequadas e propde a legisla¢do comunitaria. Junta-
mente com o Conselho, procede a consultas reciprocas e organiza com
este as modalidades da sua colaboragdo (artigo 162.°).
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O Tribunal

Instituicdo comum as trés Comunidades, ‘‘o Tribunal garante o res-
peito da legalidade na interpretagdo e aplicagcdo dos Tratados’’ (artigo
164.° do Tratado de Roma).

O processo contencioso reveste varios aspectos: acgfes contra as ins-
tituicdes comunitarias, no respeitante a legalidade da sua actuacdo, e
acgdes contra os Estados-membros para assegurar o cumprimento das
obrigagées decorrentes dos Tratados. O Tribunal controla a legalidade
dos actos do Conselho € da Comissdo. Qualquer institui¢do comunita-
ria, Estado-membro ou pessoa singular ou colectiva, pode interpor re-
curso das decisdes de que € destinatario e de qualquer outra decis@o que,
apesar de tomada sob forma de regulamento ou de decisdo dirigida a
outro destinatario, lhe digam directa e individualmente respeito (artigos
170.° e 173.°). Nos termos do artigo 174.° ‘‘se o recurso tiver funda-
mento, o Tribunal declarara nulo e de nenhum efeito o acto
impugnado’’.

O Tribunal é igualmente competente, conforme estabelece o artigo
177.° “para decidir a titulo prejudicial:

a) sobre a interpretagdo do presente Tratado,

b) sobre a validade e interpretagdo dos actos adoptados pelas insti-
tuicdes da Comunidade;

c) sobre a interpretagdo dos estatutos dos organismos criados por
um acto do Conselho, desde que esses estatutos o prevejam.

Sempre que se levante uma questéo desta natureza perante qualquer
jurisdi¢do de um dos Estados-membros, essa jurisdicdo pode, se consi-
derar que uma decisdo sobre essa questdo é necessaria para conhecer o
objecto da acgdo, pedir ao Tribunal de Justica que sobre ¢la se pronun-
cie.

Sempre que se levante uma questdo desta natureza num processo
pendente perante uma jurisdi¢do nacional cujas decisdes ndo sejam sus-
ceptiveis de recurso judicial no direito interno, essa jurisdi¢éo é obriga-
da a recorrer ao Tribunal de Justica.”

Deste modo, sempre que uma jurisdi¢io nacional de ultima instancia
tiver de aplicar uma norma comunitéria e deparar com um problema de
interpretagdo ou de validade, devera enviar o processo, ‘‘ex officio”
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ou a pedido das partes, ao Tribunal ainda antes de decidir. O Tribunal
dara entdo a necessaria interpretacdo, sem mesmo apreciar previamente
se a questdo merece ou ndo ser interpretada e se esta ou nio justificada.
As decisGes prejudiciais de interpretagdo produzem efeitos ‘‘erga om-
nes’’ e constituem uma simples declaragdo de direito, ndo uma cria¢do
de direito novo. Tém eficacia limitada ao processo € impéem-se ao juiz
nacional.

O Tribunal exerce assim um importante poder de fiscaliza¢do sobre
as jurisdiges nacionais com o fim de assegurar, nomeadamente, a uni-
dade na interpreta¢ido e na aplica¢do uniforme do direito comunitario.

O Tribunal é ainda competente, conforme estabelece o artigo
178.°, ‘‘para conhecer dos litigios relativos a reparacdo dos prejuizos’’
causados em matéria de responsabilidade extra-contratual, pelas insti-
tuicdes das Comunidades ou pelos seus agentes no exercicio das suas
fung¢des, em conformidade com 0s principios gerais comuns aos direitos
dos Estados-membros (artigo 215.°). Como fundamento da acg¢do, exi-
ge-se um comportamento ilicito da Comunidade ou de um agente desta,
e um dano dele decorrente que seja a sua consequéncia directa. A res-
ponsabilidade extra-contratual da Comunidade é, deste modo, objecto
de uma acgdo autéonoma. O Tribunal, na sua apreciag¢do, aplicara uma
norma de direito com base na legisla¢do aplicavel a responsabilidade ex-
tra-contratual nos diferentes sistemas juridicos dos Estados-membros.

As sentencas do Tribunal devem ser motivadas e lidas em audiéncia
publica. Sdo definitivas e raramente sujeitas a revisio (artigo 41.° do
Protocolo relativo ao Estatuto do Tribunal); tém eficacia vinculativa
para as partes e forga executiva nos sistemas juridicos nacionais (artigos
187.° € 192.° do Tratado de Roma).
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As instituicoes especializadas
da Comunidade Econémica Europeia

Sdo varias as institui¢des especializadas da C.E.E. que preparam ou
completam os trabalhos das instituicdes principais atras analisadas.

O Comité Econémico e Social

A composi¢do do Comité Econdmico e Social encontra-se regulada
no artigo 193.°: *“O Comité é constituido por representantes dos dife-
rentes sectores da vida econémica e social, designadamente dos produ-
tores, agricultores, transportadores, comerciantes e artifices, das pro-
fissSes liberais e de interesse geral’’. Esta composi¢do tomara ‘‘em linha
de conta a necessidade de assegurar uma representacdo adequada aos di-
ferentes sectores da vida econdmica e social. O Conselho consultara a
Comissdo, podendo obter o parecer das organiza¢des europeias repre-
sentativas dos diferentes sectores econdmicos € sociais interessados nas
acttvidades da Comunidade’’ (artigo 195.°).

O Comité compreende secgOes especializadas para os principais sec-
tores, nomeadamente a agricultura ¢ os transportes (artigo 197.°). Pode
ser consultado obrigatoriamente, pelo Conselho ou pela Comissdo, nos
casos previstos no Tratado, ou em qualquer outro caso se for julgado
oportuno.

21



Comités técnicos e Comiteés de gestio

Funcionam igualmente junto das instituicdes da Comunidade va-
rios comités especializados, aos quais compete coadjuvar e secundar as
demais institui¢des na preparacgéo e na elaboragdo de legislagdo comuni-
taria especifica: comités técnicos para as questdes monetarias, de trans-
portes € de politica comercial, e comités de gestdo que, funcionando so-
bretudo na area da organizagdo da politica agricola comum, abrangem
igualmente os sectores das alfandegas, politica regional e regulamenta-
¢do dos produtos.

Organismos de interven¢io econémica

Os organismos de intervenc¢do economica, no ambito da C.E.E.,
sdo essencialmente trés: o Fundo Europeu de Orientagdo e Garantia
Agricola (F.E.O.G.A.), o Fundo Europeu de Desenvolvimento Regio-
nal (F.E.D.E.R.) ¢ o Banco Europeu de Investimentos (B.E.I.).

O Fundo Europeu de Orientacdio e Garantia Agricola
(F.E.O.G.A)) destina-se a financiar a politica agricola comum da Co-
munidade e tem por missdo o financiamento das restitui¢cdes & exporta-
¢do para Estados terceiros, o financiamento das intervengdes internas
para a regulamentag¢fio dos mercados e as ac¢des comuns com vista a
realiza¢do dos objectivos previstos no nimero 1 do artigo 39.° do Trata-
do de Roma: incrementar a produtividade da agricultura, assegurar um
nivel de vida equitativo & populagdo agricola, estabilizar os mercados,
garantir a seguranca dos abastecimentos e assegurar pregos razoaveis
nos fornecimentos aos consumidores.

Para o cumprimento da sua missdo, o F.E.O.G.A. encontra-se di-
vidido em duas secgdes: a seccdo ‘“Garantia’’, que financia as duas pri-
meiras categorias de financiamento, e a sec¢do ‘‘Orientagdo’’, que fi-
nancia as ac¢des comuns.

A gestdo do Fundo ¢ da responsabilidade da Comissdo, a qual é as-
sistida por dois 6rgéos consultivos: o ‘‘Comité do F.E.O.G.A.”> e 0
““Comité permanente das estruturas agricolas”’.

As suas actividades e a utilizagdo dos fundos de que dispde sdao con-
troladas pelos proprios Estados-membros, pela Comissdo, pelo Conse-
lho e pelo Parlamento.
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O Fundo Europeu de Desenvolvimento Regional (F.E.D.E.R.) en-
contra-se regulado no Regulamento do Conselho n.° 724/75, de 28 de
Margo de 1975, e destina-se a ‘“corrigir os principais desequilibrios re-
gionais da Comunidade” (artigo 1.° do Regulamento de 1975), resul-
tantes, nomeadamente, de uma predominincia agricola, das mutagées
industriais e de um subemprego estrutural’’.

O referido Regulamento enumera as condigdes de concessdo de em-
préstimos superiores a 5000 unidades de conta europeias (u.c.e.).
O Fundo concede auxilios financeiros de acordo com critérios concretos
e para regides previamente enumeradas (artigo 3.° do Regulamento).
Para quaisquer programas de investimento regional, é necessaria a auto-
rizagdo prévia da Comissdo visto existirem zonas prioritarias em fungdo
dos desequilibrios econémicos tendo por objectivo a sua correcgdo.

Os pedidos de auxilio financeiro devem estar devidamente funda-
mentados e em harmonia com os ‘‘programas ou objectivos da Comuni-
dade’’ [alinea b)], numero 1 do artigo 5.° do Regulamento). Se os inves-
timentos ndo excederem dez milhdes de (u.e.c.), a sua concessdo sera
autorizada pela Comissdo apOs comunicagdo prévia do projecto de in-
vestimento aos Estados-membros. Se os investimentos excederem a refe-
rida soma, o projecto sera submetido a apreciagdo do Comité de Fundo,
o qual emitira o seu parecer antes da autorizagdo da Comissio. (*)

O Regulamento de 1975 introduziu algumas altera¢des no funciona-
mento do Fundo, instituindo, designadamente, uma sec¢do do Fundo
‘“além da quota’’ (‘‘hors-quota’’). Tal sec¢do, para a qual foram reser-
vados 5% do montante global dos recursos do Fundo, tem por objecti-
vo permitir a realizagdo de ac¢des comunitarias especificas de desenvol-
vimento regional que n3o entrem no ambito das politicas nacionais re-
gionais dos Estados-membros. Estas acgdes comunitarias podem abran-
ger regides nio especificamente enumeradas na lista das zonas mais des-
favorecidas.

A gestdo do Fundo incumbe a Comissédo, a qual é assistida por um
“‘Comité do Fundo’’ e por um ‘‘Comité de politica regional’’. A fiscali-
zagdo das actividades exerce-se, designadamente, por intermédio de ins-
pecgdes aos locais de investimento, controlos financeiros normais e con-
trolos por parte das instituigdes comunitarias.

O Banco Europeu de Investimento (B.E.1.), goza de personalidade
juridica e ‘‘tem por missdo contribuir, recorrendo ao mercado de capi-

(4 Vd. Regulamento de 1975, artigo 5.°, n.° 2, @) e b) e artigo 16.°.
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tais e utilizando os seus proprios recursos, para o desenvolvimento equi-
librado ¢ harmonioso do Mercado Comum no interesse da Comunida-
de. Para o efeito, o Banco facilitara, mediante a concessdo de emprésti-
mos ¢ de garantias, sem perseguir qualquer fim lucrativo, o financia-
mento dos seguintes projectos, em todos os sectores da economia:

a) projectos para a valorizagdo das regides menos desenvolvidas;

b) projectos de modernizagdo ou reconversdo de empresas, ou de
criagdo de novas actividades resultantes do estabelecimento pro-
gressivo do Mercado Comum, que, pela sua amplitude ou nature-
za, ndo possam ser inteiramente financiados pelos diversos meios
existentes em cada um dos Estados-membros;

c) projectos de interesse comum para varios Estados-membros
que, pela sua amplitude ou natureza, ndo possam ser inteira-
mente financiados pelos diversos meios existentes em cada um
dos Estados-membros.”’

A gestdo do Banco ¢ confiada a trés 6rgéos: o Conselho dos Gover-
nadores, o Conselho de Administra¢do e 0 Comité de Direcgdo.

O controlo das operag¢des € assegurado por um comité composto por
trés membros nomeados pelo Conselho dos Governadores.

Organismo de interven¢do social

Instituido pelo Tratado de Roma, o Fundo Social Europeu tem por
missdo ‘‘melhorar as possibilidades de emprego dos trabalhadores no
Mercado Comum e contribuir, assim, para a melhoria do nivel de vida,
¢ promover, no interior da Comunidade, as facilidades de emprego ¢ a
mobilidade geografica e profissional dos trabalhadores’’ (artigo 123.°).
A gestdo do Fundo é assegurada pela Comissdo, a qual ¢ assistida por
um Comité do Fundo composto por representantes dos Governos e das
organizag¢des sindicais de trabalhadores ¢ do patronato (artigo 124.°).
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O Direito Comunitario

O conjunto de normas emanadas das instituicdes da Comunidade
constitui um “‘corpus juridicus’’ original com determinadas particulari-
dades em relagdo aos direitos nacionais dos Estados-membros.

As fontes de direito comunitario podem ser classificadas em dois ti-
pos distintos: fontes primarias e fontes derivadas.

Importa ainda referir o objectivo deste direito, as condigGes exigi-
das para que tenha eficacia e o primado sobre os direitos nacionais.

Faremos ainda referéncia a harmonizacao das diferentes legislagGes
nacionais e a nogdo de ‘‘acquis communautaire’’.

As fontes de direito comunitéario

De entre as fontes primarias de direito comunitario, merece parti-
cular relevo o préprio texto do Tratado de Roma que instituiu a Comu-
nidade Economica Europeia, e que constitui o texto de base juntamente
com os respectivos Anexos e Protocolos, nomeadamente o Protocolo
relativo ao Banco Europeu de Investimentos. Para além destes textos,
importa referir um elevado nimero de Convengdes entre os Estados-
-membros, designadamente a Convengdio de Roma relativa as Institui-
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¢cOes comuns as trés Comunidades, de 25 de Margo de 1957, o Tratado
de Bruxelas, de 1965, relativo a fusdo dos executivos e o Tratado do Lu-
xemburgo, de 1970, relativo aos Recursos proprios as Comunidades.

O Tratado de Roma prevé o estabelecimento progressivo do Mer-
cado Comum, ao longo de um periodo de doze anos, dividido em trés
fases, que veio a terminar em 1 de Janeiro de 1970, excepto para o de-
sarmamento aduaneiro que entrou em vigor em 1968.

Aquando do primeiro alargamento das Comunidades Europeias,
em 1972, ao Reino Unido, a Irlanda e 4 Dinamarca (°), e do segundo
alargamento & Grécia, em 1981, preveram-se periodos de transi¢do para
a completa aplicagdo, em cada novo Estado-membro, das normas do di-
reito comunitario j& em vigor nos Estados-membros originarios.

A revisdo do texto do Tratado esta regulada no artigo 236.° do Tra-
tado de Roma: ‘‘o Governo de qualquer Estado-membro ou a Comis-
sdo, pode submeter ao Conselho projectos de revisdo do presente Tra-
tado... As alteragGes entrardo em vigor ap6s terem sido ratificadas por
todos os Estados-membros em conformidade com as respectivas normas
constitucionais’’.

No que respeita as fontes derivadas do direito comunitario, impor-
ta salientar toda uma série de normas que tém sido adoptadas para com-
pletar o texto do Tratado e que emanam, quer dos Orgdos executivos
— o Conselho € a Comissdo, quer do Orgdo jurisdicional — o Tribunal.

Os actos do Conselho e da Comissao revestem a forma de regula-
mentos, directivas ou decisdes, de natureza vinculativa, ou de simples
pareceres ou recomendagdes, cujo peso politico se impde aos Estados-
-membros. Os diferentes actos comunitarios encontram-se definidos no
artigo 189.° do Tratado.

O regulamento, de natureza normativa e de aplicagdo geral, € obri-
gatorio em todos os seus elementos e directamente aplicavel nos Esta-
dos-membros. Cdnfer_e imediatamente direitos e obrigagdes aos sujeitos
de direito interno dos Estados-membros sem que se torne necessario
qualquer acto juridico interno. A sua eficacia depende da publicagdo no
‘““Jornal Oficial das Comunidades Europeias’’ e tem lugar decorrida a
respectiva ‘‘vacatio legis’’.

A directiva ndo dispde, em geral, de aplica¢do directa sendo, no en-
tanto, obrigatOria para os Estados-membros destinatarios quanto ao re-
sultado a atingir. Porém, a forma e os meios para atingir este resultado

(°) A Noruega recusaria, por referendo, a sua adesdo as Comunidades Europeias.
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sdo deixados ao critério das instdncias nacionais. A directiva pode ser de
natureza geral ou individual.

A decisdo é de aplicag@o individual e tem eficacia directa, a qual de-
pende da notificagdo que ¢é feita aos Estados-membros. Conforme esta-
belece o artigo 192.°: ‘‘as decisdes do Conselho ou da Comissdo, que
imponham uma obriga¢do pecuniaria a pessoas que n@o sejam Estados,
constituem titulo executivo’’.

Para além destes actos, outros ha sem qualquer natureza vinculati-
va: a recomendacdo, que impoe aos destinatarios um determinado com-
portamento, deve ser motivada e dirigida as institui¢Ges nacionais, aos
Estados-membros ou aos nacionais destes; o parecer, que reflecte o pon-
to de vista das instituigées da Comunidade e que pode ser dirigido aos
mesmos destinatarios que a recomendag¢@o; por fim, existe toda uma
série de outros actos das institui¢des como, por exemplo, programas ge-
rais, relatorios, concessoes, autorizagdes ou declaragdes conjuntas so-
bre varias questdes.

Importa referir uma outra categoria de actos que, apesar de nio pre-
vistos no artigo 189.° do Tratado, tém vindo a assumir um papel cada
vez mais importante. Trata-se das ‘‘decisées dos representantes dos Go-
vernos dos Estados-membros reunidos no seio do Conselho’’, o que tem
dividido a doutrina quanto ao ponto de saber se haveria ou nido desdo-
bramento funcional do Conselho, decorrente da dualidade das suas fun-
¢oes (°). Com efeito, o Conselho, na qualidade de 6rgdo da Comunida-
de agiria como institui¢do comunitaria, ao passo que, na qualidade de
orgédo representativo dos Estados-membros adoptando ac¢des comuns,
agiria como 0rgdo da “‘colectividade dos Estados-membros’’ (7).

Neste ltimo caso, as decisdes dos representantes dos Governos
constituiriam ‘‘acordos internacionais celebrados segundo modalidades
particulares, as quais implicam, designadamente, uma participacio das
instituig6es comunitarias na sua elaboracio e execugdo’’ ¢). A corrobo-
rar tal doutrina, salienta-se que, se por um lado, os Tratados de adesdo
estipulam que os actos adoptados pelas institui¢des ‘‘vinculam os novos
Estados-membros’ (artigo 2.°), dispdem igualmente, por outro lado,

(%) in “‘Grands Arréts de la Cour de Justice des Communautés Européennes”’, de J.
Boulouis e R.-M. Chevallier, Dalloz, vol. I, 2.2 ed., pg. 65.

(") vd. Acérddo do Tribunal n.° 38/69, “‘Comissdo das Comunidades Europeias c.
Republica Italiana’’, de 18/2/70, Rec. 1970, pg. 57.

@®) in “Le Droit Européen — Les Institutions’’, de Etienne Cerexhe, Ed. Nauwe-
laerts, 1979, pg. 253.
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que estes ‘‘aderem as decisdes e acordos celebrados pelos represen-
tantes dos Estados-membros reunidos no seio do Conselho’’ (ar-
tigo 3.°) ¢).

No entanto, autores ha que chamam a aten¢do para o facto de, em
virtude de tais ‘‘decisGes’’ exigirem a participagdo das institui¢des
comunitarias na sua elaboragdo, recep¢do e execugdo, como previsto,
alias, na parte final desta categoria de actos, ndo poderem ser classifi-
cados como ‘‘acordos internacionais’’ em termos do direito interna-
cional ('%).

A jurisprudéncia do Tribunal consideraria, numa primeira fase
(M), a ‘“‘eventual existéncia de um poder que seria conferido a
colectividade dos Estados-membros’’, e, numa segunda fase (*2), que
os Estados-membros, reunidos-no seio do Conselho, ‘“‘exercem as
competéncias que ndo transferiram’’. Estas competéncias sairiam do
quadro institucional das Comunidades, o que pde o problema do ca-
racter decisorio de tais actos. O Tribunal entende que, para além da
natureza ou da forma dos actos, se deve atender a produgdo ou ndo
de efeitos de direito”” ().

Para além das fontes de direito comunitario enumeradas, outras
ha que revestem a forma de convengdes entre os Estados-membros. E
o caso das convengdes celebradas-ao abrigo do disposto no artigo
220.° do Tratado: Convengdo relativa a competéncia judicial e a exe-
cugdo das decisdes em matéria civil e comercial, de 27 de Setembro de
1968, e Convengdo relativa a adesdao do Reino-Unido, da Irlanda do
Norte ¢ da Dinamarca sobre a mesma questdo, de 9 de Outubro de
1978. Estas duas convengdes encontram-se ja em vigor em todos os
Estados-membros.

Ainda ndo em vigor, estdo ja assinadas a Convengéo sobre a lei
aplicavel as obrigagdes contratuais, de 19 de Junho de 1980, duas
Convengdes sobre a concessdo de patentes europeias: a Convengdo de
Munique de 6 de Outubro de 1973, que Portugal devera assinar apos a
adesdo, ¢ a Convengdo de 15 de Dezembro de 1975; e uma Convengado
sobre o reconhecimento mutuo das sociedades e pessoas colectivas, de
29 de Fevereiro de 1968.

(® op. cit. de J. Boulouis e R.-M. Chevallier, pg. 72.
(19) op. cit. de J. Boulouis e R.-M. Chevallier, pg. 73.
(1) vd. Acordao n.° 38/69, citado.
(*2) vd. Acobrddo n.° 22/70, ““Comissdo das Comunidades Europeias c¢. Conselho
das Comunidades Europeias”, de 31/3/71, Rec. 1971, pg. 263.
(13) vd. Acorddo n.° 9/73, ““C. Schliiter’’, de 24/10/73, Rec. 1973, pg. 1135.
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Eficacia e primado das normas de direito comunitario.
A harmonizacio das legislacdes nacionais.

O Tribunal das Comunidades tem afirmado repetidamente o efeito
directo das disposi¢des do Tratado (**), quer no que se refere ao direito
dos particulares de invocar contra o seu Estado, perante uma jurisdi¢do
nacional, os efeitos imediatos decorrentes de uma obriga¢do imposta
pelo Tratado aos Estados-membros, — “‘efeito vertical’’ (**), quer no
que se refere a certas normas que, em virtude da sua natureza dispdem
de um efeito mais completo extensivo as relacdes entre particulares
— ¢“efeito horizontal’’. (')

O efeito directo dos regulamentos foi igualmente afirmado, desde
1971, na jurisprudéncia do Tribunal (’), mesmo em relagdo a normas de
direito constitucional (**). No que respeita as directivas e decisdes, o Tri-
bunal reconheceu igualmente o respectivo efeito directo “‘vertical’’, exi-
gindo que a norma comunitaria seja clara e ndo ambigua, incondicional
e nio dependa de qualquer ac¢do posterior das autoridades nacionais
ou comunitarias (**), indo a jurisprudéncia do Tribunal no sentido do
reconhecimento do ‘‘efeito horizontal”’ das directivas.

No que respeita aos acordos internacionais concluidos pela
Comunidade, o Tribunal reconheceu que certas disposi¢cdes ‘‘podem
ser invocadas pelas jurisdi¢des enquanto elementos do direito comuni-

tario”’. ()

(14) in “‘A ordem juridica comunitaria’’, de Jean-Victor Louis, ‘‘Perspectivas Euro-
peias’’, Bruxelas, pg. 69 e ss.

(15) vd. Acérddo n.° 26/62, “‘Van Gend e Loos’’, de 5/2/63, Rec. 1963, pg. 9 ¢
ss.; Acorddo n.° 6/64, ““Costa c. E.N.E.L.”’, de 15/7/64, Rec. 1964, pg. 1162 ¢ 1164,
Acorddo n.° 13/68, ‘‘Salgoil’’, de 19/12/68, Rec. 1968, pg. 673, e Acérddo n.° 74/76,
““Iannelli’’, de 22/3/77, Rec. 1977, pg. 575/576, considerando n.°® 13.

(*8) Vd. Acéorddo n.° 13/61, ““Bosch”, de 6/4/62, Rec. 1962, pg. 97 e ss., relativo
ao efeito dos artigos 85.° e 86.° do Tratado em matéria de concorréncia; e Acérddo n.°
167/73, ““Comissdo das Comunidades Europeias ¢/ Republica Francesa’, de 4/4/74,
Rec. 1974, pg. 359 e ss..

(!7) Vd. Acorddo n.° 43/71, *’Politi”’, de 14/12/71, Rec. 1971, pg. 729.

(18) vd. Acorddo n.° 93/71, “Leonesio’’, de 17/5/72, Rec. 1972, pg. 296 e 197 até
n.°s 19, 22 a 24.

(%) Vd. Acorddo n.° 9/70, ““Grad”’, de 6/10/70, Rec. 1970, pg. 838, consid. n.° 5;
Acorddo n.° 33/70, “‘Sace’, de 17/12/70, Rec. 1970, pg. 1224, consid. n.® 15; Acoérdao
n.° 41/74, **Van Duyn”’, de 4/12/74, Rec. 1974, pg. 1348 a 1350; e Acorddo n.° 57/65,
‘“‘Litticke”’, de 16/6/66, Rec. 1966, pg. 294.

) op. cit. de Jean-Victor Louis, pg. 84; Acorddo n.° 87/75, ““Bresciani’’, de
5/2/76, Rec. 1976, pg. 136. -
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Para todas estas normas, o Tribunal entende que qualquer regra na-
cional contraria € ineficaz, ndo podendo o juiz nacional aplica-la ainda
que seja posterior 4 norma comunitaria. (')

No que diz respeito ao primado do direito comunitdrio, cabe ao
juiz nacional a aplicagdo deste principio que decorre ‘‘da concepgdao
que o Tribunal tem da ordem juridica comunitaria integrada no siste-
ma juridico dos Estados-membros e que se impde as suas
jurisdigdes’’. (*?)

No caso ““Costa c. E.N.E.L.”’, o Tribunal define com clareza o
conceito de primado do direito comunitario: ‘‘considerando que do
conjunto destes elementos resulta que o direito, proveniente de uma
fonte autébnoma e nascido do Tratado, ndo poderia, pois, em virtude
da sua natureza especifica e original, ver opdr-se-lhe, judicialmente,
um texto interno, seja ele qual for, sem perder o seu caracter comuni-
tario e sem que a base juridica da propria Comunidade seja posta
em causa; que a transferéncia operada pelos Estados-membros dos di-
reitos e obriga¢des correspondentes as disposi¢des do Tratado da sua
ordem juridica interna a favor da ordem juridica comunitaria acarre-
ta, portanto, uma limitagdo definitiva dos seus direitos soberanos
contra a qual ndo poderia prevalecer um acto unilateral ulterior in-
compativel com a nogdo de Comunidade’’. (¥)

O principio é igualmente aplicavel as normas nacionais de direito
constitucional. O Tribunal considerou, designadamente no acérdao
“Costa ¢. E.N.E.L.”’, que o primado é condi¢do essencial para o
processo de integragdo e, posteriormente, ‘‘que, consequentemente, a
invocagdo de violagdes quer dos direitos fundamentais, tal como sdo
formulados pela constitui¢do de um Estado-membro, quer dos princi-
pios de uma estrutura constitucional nacional, ndo poderia afectar a
validade de um acto da Comunidade ou o seu efeito sobre o territorio
desse Estado’’. (*)

O Tribunal afirmaria ainda ‘‘que um Estado-membro ndo poderia
invocar disposi¢des ou praticas da sua ordem interna para justificar o

(') vd. Aco6rddo n.° 34/67, ““Liick”, de 4/4/68, Rec. 1968, pg. 370; Acorddo n.°
120/73, “‘Lorenz”’, de 11/12/73, Rec. 1973, pg. 1483, e Acdrdao n.° 106/77,
‘‘Simenthal”, de 9/3/78, Rec. 1978, pg. 629 e ss., consid. n.° 17.

®2) op. cit. Jean-Victor Louis, pg. 87.

3) vd. Acérdio citado n.° 6/64, pg. 1160.

%) vd. Acorddo n.° 11/70, ““Internationale Handelsgesellschaft’’, de 17/12/70,
Rec. 1970, pg. 1135, consid. n.° 3.
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ndo respeito das obrigacdes e prazos resultantes dos regulamentos co-
munitarios; que, com efeito, em conformidade com as obrigacdes gerais
impostas aos Estados-membros pelo artigo 5.° do Tratado, cabe ao Es-
tado tirar, na sua ordem interna, as consequéncias da sua participagdo
na Comunidade e, caso necessario, adaptar os seus processos de previ-
sdo or¢camental de forma a ndo obstarem a execugdo, dentro dos prazos,
das obriga¢des que lhe incumbem no dmbito do Tratado”’. (*)

A harmonizagio das diferentes legislagées nacionais encontra-se re-
gulada no proprio texto do Tratado. O artigo 100.° dispde: ‘O Conse-
lho, deliberando por unanimidade, sob proposta da Comissdo, adopta-
ra as directivas para aproximagdo das disposi¢cdes legislativas regula-
mentares e administrativas dos Estados-membros que tenham uma inci-
déncia directa sobre o estabelecimento ou o funcionamento do Mercado
Comum’’. E o artigo 101.° estabelece: ‘“‘Se a Comissdo verificar que a
existéncia de uma disparidade entre as disposicGes legislativas, regula-
mentares ou administrativas dos Estados-membros, falseia as condigdes
de concorréncia no Mercado Comum, provocando assim uma distor¢do
que deve ser eliminada, consultara os Estados-membros em questdao’’.

O ‘“‘acquis communautaire’’

7

O ‘‘acquis communautaire’’ é o conjunto das decisdes, das medidas
e dos habitos, adoptados’ao longo dos anos, no seio das Comunidades
Europeias, e que constitui, a par dos textos dos Tratados, Protocolos e
Anexos, uma base comum a partir da qual os Estados-membros assen-
tam a sua actuac¢do futura’’. (*)

(35) vd. Acérddo n.° 30/72, “Comissdo das Comunidades Europeias c. Republica
Italiana’’, de 8/2/73, Rec. 1973, pg. 172, consid. n.° 11.

(%) in “‘La coopération politique européenne’’, de Philippe de Schoutheete, Ed. La-
bor, pg. 117.
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As politicas comunitarias
da Comunidade Economica Europeia

De entre as diferentes politicas prosseguidas pelas institui¢ées da
Comunidade, importa distinguir as politicas previstas no proprio texto
do Tratado daquelas que foram adoptadas posteriormente.

As politicas comunitdrias previstas no Tratado de Roma

A politica comercial encontra-se regulada nos artigos 110.° a 116.°.
Dispde o artigo 110.°: ‘Ao instituirem entre si uma unido aduaneira, os
Estados-membros propdem-se contribuir, no interesse comum, para o
desenvolvimento harmonioso do comércio mundial, para a supressdo
progressiva das restrigdes as trocas internacionais e para a redugdo das
barreiras alfandegéarias. A politica comercial comum tomara em conta a
incidéncia favoravel que a supressdo dos direitos entre os Estados-mem-
bros possa ter sobre o aumento da capacidade concorrencial das empre-
sas destes Estados”.

A politica comercial pressupde, antes de mais, a uniformizacio dos
regimes de importac¢éo e de exportagdo. Em seguida, implica a expansdo
comercial dos mercados externos mediante, designadamente, acordos
comerciais que obedegam a um regime comunitario unificado. Os Esta-
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dos-membros podem ainda celebrar acordos de cooperagdo com paises
terceiros para questdes especificas, como a cooperacgio industrial, cien-
tifica ou econémica (artigos 111.° a 113.°).

A politica de concorréncia constitui um dos sectores mais impor-
tantes para o estabelecimento do Mercado Comum. Conforme estabele-
ce o artigo 85.° do Tratado: ‘‘sdo incompativeis com o Mercado Co-
mum e proibidos todos os acordos entre empresas, todas as decisdes de
associacOes de empresas e todas as praticas concertadas que sejam sus-
ceptiveis de afectar o comércio entre os Estados-membros e que tenham
por objectivo ou por efeito impedir, restringir ou falsear a concorréncia
no interior do Mercado Comum. S0 nulos os acordos ou decisdes proi-
bidos por forca do presente artigo .

Sdo ainda incompativeis com o mercado comum, as praticas abusi-
vas, 0 ‘‘dumping’’, os abusos de posi¢io dominante, algumas ajudas
estatais e concentracdes de empresas.

O direito da concorréncia é um direito repressivo que, em caso de
violagdo das normas comunitarias que definem e regulam o livre jogo da
concorréncia nas relagdes entre os Estados-membros ou entre empresas
destes mesmos Estados, pode dar origem 4 condenagdo das empresas re-
lapsas a pesadas multas e adstrigdes.

A politica agricola comum assume particular importancia no ambi-
to das politicas comunitarias. O artigo 39.° estabelece que a politica
agricola comum tera por objectivos, incrementar a produtividade da
agricultura, assegurar um nivel de vida equitativo a populagéo agricola,
estabilizar os mercados, garantir a seguranga dos abastecimentos e asse-
gurar pregos razoaveis nos fornecimentos aos consumidores, com o fim
de superar as divergéncias e as desigualdades existentes nos diferentes
Estados-membros. Tendo em vista a realizacdo destes objectivos, os di-
ferentes mercados agricolas nacionais foram progressivamente organi-
zados com base em trés principios fundamentais: a unicidade do mer-
cado, a preferéncia comunitaria e a responsabilidade financeira comuni-
taria. A organizagdo desta politica comum e a respectiva aplicac¢éo tive-
ram como resultados um incremento constante da produtividade agrico-
la, um aumento dos rendimentos agricolas e a racionalizagio das dife-
rentes produgdes e exploragdes agricolas.

A politica aduaneira comum resulta da criagéo de uma tarifa adua-
neira comum em relagdo ao exterior da Comunidade, constituida pelo
conjunto dos direitos aplicados as importagGes para o territorio da
Comunidade de produtos provenientes de paises terceiros, € pelo dife-
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rencial agricola, Qque tem por objectivo ajustar os pregos dos produtos
importados aos pregos praticados na Comunidade.

O diferencial agricola ndo constitui um direito aduaneiro, mas um
elemento que visa a protecgdio do mercado interno contra o mercado
externo e que se aplica aos produtos agricolas importados com o fim de
assegurar a perequagio dos pregos mundiais e dos pregos comunitarios.
O diferencial é fixado para cada produto e representa a diferenga entre o
preco limiar (*) e o prego do produto importado. As exportagbes de
produtos agricolas, por seu lado, beneficiam de restituigdes a exporta-
¢do financiadas pelo F.E.O.G.A.

Os montantes compensatorios monetdrios constituem outra catego-
ria de mecanismos de intervengdo. Para evitar os efeitos das revaloriza-
¢Oes das moedas nacionais, os Estados-membros, cujas moedas sdo re-
valorizadas para além do limite de flutuagdo previamente autorizado,
cobram na importagdo e concedem na exporta¢do, montantes compen-
satdrios monetarios nas trocas comerciais com os outros Estados-mem-
bros. Por outro lado, o Estado, cuja moeda se desvaloriza, actuara
inversamente cobrando na exporta¢do e concedendo na importagio,
montantes compensatorios.

Para uma melhor fixacdo dos pregos agricolas, é fixada, por regu-
lamento, uma taxa de cambio representativa entre a (u.c.e.) e cada moe-
da nacional. Fala-se entdo nas ‘‘moedas verdes’’: o ‘‘franco verde’’, a
““lira verde’’, a ‘‘libra verde’’, etc. Estas taxas sdo objecto de frequentes
correcgfes devido a instabilidade monetaria. A fixagdo das taxas repre-
sentativas tem permitido a redugdo do nimero e da importancia dos
montantes compensatorios, que apresentam numerosos inconvenientes.
Com efeito, trata-se na pratica de direitos aduaneiros ou de subvengdes
que obstam a livre circulacdo das mercadorias € que nao corrigem com
exactiddo as variagdes monetarias.

A responsabilidade dos montantes compensatérios é assumida pela
Comissdo o que implica uma importante carga financeira para a
F.E.O.G.A. A instituigdo do Sistema Monetario Europeu e um Acordo,
de 1979, entre os Estados-membros, vdo no sentido da progressiva eli-
minagdo dos montantes compensatorios monetarios.

O estabelecimento de uma pauta aduaneira comum encontra-se re-
gulado nos artigos 18.° e seguintes. O artigo 18.° estabelece: ““Os Esta-
dos-membros declaram-se dispostos a contribuir para o desenvolvimen-

(?") O ““Prego Limiar” é o pre¢o minimo para a importagdo de certos produtos na
Comunidade e serve de referéncia ao diferencial agricola.
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to do comércio internacional e para a redugao dos entraves as trocas co-
merciais, concluindo acordos que visem, numa base de reciprocidade e
de vantagens mutuas, a reducdo dos direitos aduaneiros abaixo do nivel
geral de que poderiam prevalecer-se, pelo facto de entre si haverem ins-
tituido uma unido aduaneira’’.

A politica fiscal da Comunidade encontra-se prevista nos artigos
95.° a2 99.2 do Tratado e tem, essencialmente, por objectivos, evitar as
discriminagdes fiscais entre Estados-membros e harmonizar as diferen-
tes legislagdes fiscais nacionais com vista a fazer da Comunidade um
territorio fiscal unificado sem quaisquer distor¢des ou discriminagGes
no comércio intracomunitario.

A legislagdo mais importante diz respeito a harmonizagdo da fis-
calizacdo indirecta e a introdugdo de um sistema comum de imposto
sobre o valor acrescentado (I.V.A. — “T.V.A.”, “‘taxe a la valeur
ajoutée”). (¥)

A politica comum dos transportes, prevista nos artigos 74.° a 84.°
do Tratado, fundamenta-se no facto de o transporte constituir um ele-
mento essencial da politica de concorréncia e assumir importancia sufi-
ciente para justificar uma politica especifica. O artigo 79.° dispde, no-
meadamente, que ‘‘deverdo ser suprimidas as discriminagdes no trafego
no interior da Comunidade que consistam na aplicagdo, por um trans-
portador, de precos e condi¢cdes de transporte diferentes, em razio do
pais de origem ou de destino dos produtos transportados, para as mes-
mas mercadorias e nas mesmas relacées de trafego’’. E o artigo 80.° es-
tabelece: E proibida a imposi¢do, por um Estado-membro, aos trans-
portes efectuados no interior da Comunidade, de pregos e condi¢coes que
comportem qualquer elemento de apoio ou de protec¢do no interesse de
uma ou mais empresas ou inddstrias particulares, excepto se for autori-
zada pela Comissao.

A politica social comunitaria esta regulada nos artigos 117.° a
128.°. Conforme dispGe o artigo 117.°: “‘os Estados-membros reconhe-
cem a necessidade de promover a melhoria das condicdes de vida e de
trabalho dos trabalhadores, de modo a permitir a sua igualizagdo no
progresso’’. E o artigo 118.° *“ A Comissdo tera por missdo promover
uma colaboragdo estreita entre os Estados-membros no dominio social,

(%8) 1.* Directiva do Conselho, n.° 67/227/CEE de 11/4/67,
2.? Directiva do Conselho, n.° 67/228/CEE da mesma data,
3.2 Directiva do Conselho, n.° 69/463/CEE de 9/12/69, e
6.? Directiva do Conselho, n.° 77/338/CEE de 17/5/77.
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designadamente em questdes relativas ao emprego, ao direito, ao traba-

lho e as condigdes de trabalho, 4 formagao e ao aperfeicoamento profis-

sionais, a seguranga social, a protec¢do contra acidentes e doengas pro-

fissionais, a higiene no trabalho, ao direito sindical e as negociagdes co-
- lectivas’’.

O Fundo Social Europeu, organismo de intervenc¢do social (¥),
assume aqui particular importancia na aplicagdo das disposi¢des sociais
do Tratado.

A politica econémica da Comunidade tem por principal objectivo
‘‘pOr em prética a politica econdémica necessaria para assegurar o equili-
brio da balanga global de pagamentos e manter a confianga na moeda,
assegurando, simultaneamente, um elevado nivel de emprego e a estabi-
lidade dos pregos’’ (artigo 104.°). E o artigo 105.° dispde: ‘“‘Com vista a
facilitar a realizagdo dos objectivos enunciados no artigo 104.°, os Esta-
dos-membros coordenardo as suas politicas econdmicas. Os Estados-
-membros instituirdo, para esse efeito, uma colaboragdo entre os servi-
¢os competentes das suas Administrages e.entre os seus bancos cen-
trais’’. N

Textos complementares regulamentaram a harmonizagdo das dife-
rentes politicas nacionais a curto prazo, designadamente no que diz
respeito a coordenagdo das politicas orgamentais, de crédito e de con-
juntura.

A unido econémica e monetdria, um dos grandes objectivos do
Tratado de Roma, visa a estabilidade entre as diferentes moedas na-
cionais o que pressupde um certo de grau de solidariedade entre os Es-
tados-membros (artigo 108.°) e a harmonizag@o das legislagdes nacio-
nais.

A politica regional, apesar de genericamente prevista no proprio
texto do Tratado (*°), conheceu um incremento consideravel que impor-
ta referir. Nos artigos 42.°, 80.° e 226.° fazem-se varias referéncias a
eventuais acges de caracter regional. Os Governos dos Estados-mem-
bros, conscientes dos desequilibrios existentes entre as diferentes regides
da Europa, tém desenvolvido esforgos no sentido da correcgo desses
desequilibrios, quer mediante a concessdo de financiamentos ou exone-
ragdes fiscais, quer mediante a criagdo de infra-estruturas adequadas.

(®% vd.n.° 3.4,
(3%) Vd. Preambulo e art.® 2.° do Tratado de Roma.
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Tais medidas visam, antes de mais, evitar que surjam novos desequili-
brios ou que os existentes se agravem.

As institui¢bes da Comunidade tém vindo a actuar no sentido da
progressiva harmonizag¢io das legislagdes nacionais em matéria de poli-
tica regional ().

As politicas comunitarias niio previstas
no Tratado de Roma

A politica industrial da Comunidade assume um papel importante
‘no 4mbito da actua¢do da Comunidade. A defini¢do de uma tal politica,
a nivel comunitario, teve, designadamente, por fundamentos, o0 aumen-
to constante e incontrolado dos precos das ramas, 0 aurnento do prego
das matérias-primas, a crise monetaria internacional e a concorréncia
dos novos paises industrializados.

A actuagdo da Comunidade tem-se desenrolado em dois-planos di-
ferentes: ultimar, por um lado, a realiza¢do do mercado comum, e, por
outro lado, preparar as respostas a dar a determinados sectores.

A politica de energia, no seio da Comunidade, tem, igualmente, co-
nhecido um desenvolvimento consideravel. A defini¢do de uma politica
comum no sector da energia tem deparado com dificuldades varias, no-
meadamente devido ao facto de as diferentes politicas nacionais apre-
sentarem algumas divergéncias, e a vontade deliberada de certos paises
em assumir individualmente as suas posi¢des face a crise. As institui¢des
da Comunidade tém desempenhado um papel importante, designada-
mente mediante a formulagdo de projectos alternativos de aprovisiona-
mento e de orientagdes relativas 4 economia de energia, a seguranga e a
estabilidade dos aprovisionamentos, e & autonomia crescente, por parte
dos Estados-membros, no que respeita ds fontes de aprovisionamento.

A politica de investigagdo da Comunidade reveste particular impor-
tdncia no actual contexto de evolu¢do das Comunidades. Com efeito,
importa contribuir para o refor¢o das potencialidades nacionais e para o
desenvolvimento econémico, a fim de realizar o objectivo ltimo de

(3!) Vd. n.° 3.3. sobre o Fundo de Desenvolvimento Regional.
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integragdo europeia, o que pressupde a planificagdo dos projectos de in-
vestigacdo e uma acc¢do concertada de consultas entre os diferentes orga-
nismos interessados.

A politica comunitdria de protec¢do dos consumidores tem a sua
origem num relatorio apresentado, em 1974, pela Comissdo ao Conse-
lho. No relatério apontavam-se os objectivos a atingir: uma melhor in-
formacdo dos consumidores e uma melhor protec¢do destes contra os
perigos decorrentes de uma mé informacdo. As regulamentag¢des adop-
tadas visam, nomeadamente, a satide, a higiene dos produtos alimenta-
res, as condi¢des de venda e os precos.

A politica do meio ambiente preconiza a adopcdo de medidas co-
munitarias e nacionais com vista & melhoria das condi¢Ges de vida e a
minorar os prejuizos resultantes da industrializagéo. A legislacdo comu-
nitaria tem regulamentado a prevencdo das polui¢des e barulhos nos do-
minios do ar, das substdncias quimicas e aguas, a prevencio da polui¢cdo
sonora, a gestdo dos detritos, a protec¢do da natureza e a criacdo de
uma ‘‘Fundacdo Europeia’’ para a melhoria das condi¢des de vida e de
trabalho.
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As liberdades de circulagao
no mercado interno
da Comunidade Econémica Europeia

Sdo essencialmente trés as liberdades previstas no Tratado de
Roma: liberdade de circulagdo de mercadorias, pessoas € servigos € de
capitais.

A liberdade de circulaciio de mercadorias

A regulamentacdo de base da liberdade de circulagdo de mercado-
rias visa, antes de mais, assegurar a nio discriminac¢do entre produtos
nacionais e produtos importados e abolir as fronteiras econémicas e
legais entre os Estados-membros.

A realizacdo da unido aduaneira esta regulada nos artigos 9.°, 13.°
e 95.°. Conforme estabelece o artigo 9.°: ‘A Comunidade assenta nu-
ma unido aduaneira que abrange a totalidade do comércio de mercado-
rias, implicando a proibicdo de aplica¢do, entre os Estados-membros,
de direitos aduaneiros sobre as importagdes e exportagdes, e de quais-
quer imposicoes de efeito equivalente, bem como a adop¢do de uma
pauta aduaneira comum nas suas relacdes com paises terceiros’’. As
disposi¢des do Tratado aplicam-se ‘‘tanto aos produtos originarios dos
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Estados-membros, como aos produtos de paises terceiros que se encon-
trem em livre pratica nos Estados-membros’’.

O artigo 13.° prevé a aboli¢do dos direitos aduaneiros: ‘‘Os direitos
aduaneiros sobre as importa¢des, em vigor entre os Estados-membros,
serdo por estes progressivamente suprimidos durante o periodo de tran-
si¢do. As imposi¢des de efeito equivalente aos direitos aduaneiros sobre
as importagSes, em vigor entre os Estados-membros, serdo por estes
progressivamente suprimidas durante o periodo de transi¢do’’.

O artigo 95.° estabelece: ‘‘Nenhum Estado-membro fara incidir,
directa ou indirectamente, sobre os produtos dos outros Estados-mem-
bros, imposi¢des internas, qualquer que seja a sua natureza, Superiores
as que incidam directa ou indirectamente sobre os produtos nacionais si-
milares. Nenhum Estado-membro podera fazer incidir sobre os produ-
tos dos outros Estados-membros, imposi¢des internas de modo a prote-
ger indirectamente outras produg¢des’’.

O desarmamento aduaneiro realizou-se progressivamente até ao dia
1 de Julho de 1968 com a total eliminagdo dos direitos aduaneiros e ta-
xas de efeito equivalente, e com a aboli¢io das restrigées quantitativas e
medidas de efeito equivalente.

A supressdo geral das restrigdes quantitativas (contingentes) diz
respeito as restri¢des & importagio, as medidas de efeito equivalente (ar-
tigo 30.°) e as restri¢Bes & importagdo (artigo 34.°), e impde-se aos mo-
nopdlios nacionais de natureza comercial (artigo 37.°).

O artigo 30.° estabelece: ‘“S@o proibidas entre os Estados-mem-
bros, tanto as restricdes quantitativas & importacdo, como quaisquer
outras medidas de efeito equivalente’’. E o artigo 31.°: ““Os Estados-
-membros abster-se-do de introduzir, entre si, novas restrigdes quanti-
tativas ou quaisquer medidas de efeito equivalente’’. Mas o artigo 36.°
prevé que o Tratado ‘‘ndo obstara as proibi¢oes ou restri¢des de impor-
tagdo, exportagdo ou transito’’, justificadas, designadamente, ‘‘por.
motivos de moralidade publica, de ordem piblica e de seguranca publi-
ca”’. No entanto, tais medidas ‘‘ndo deverdo constituir nem um meio
de discriminagdo arbitraria, nem qualquer restricdo dissimulada ao co-
meércio entre os Estados-membros’’. A jurisprudéncia do Tribunal tem
exigido que tais medidas de excep¢do sejam indispensaveis e em casos
limitados (*).

(3?) vd., por ex., Acérddo n.° 120/78, ‘“‘Rewe-Zentral Ag ¢. Bundesmonopolver-
walttung fiir Branntwein®’ (‘‘Cassis de Dijon’’) de 20/2/79, Rec. 1979, pg. 649.
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A liberdade de circulaciio de pessoas

A livre circulagdo de pessoas encontra-se regulada nos artigos 48.° e
seguintes. Dispde o artigo 48.°: *‘A livre circulagdo dos trabalhadores
devera ser assegurada no interior da Comunidade..., implica a aboli¢4o
de toda e qualquer discriminagdo em razio da nacionalidade, entre os
trabalhadores dos Estados-membros, no que diz respeito ao emprego, a
remuneragéo e demais condi¢des de trabalho... e compreende, sob algu-
mas reservas, o direito de responder a ofertas de emprego, deslocar-se li-
vremente, para esse efeito, no territério dos Estados-membros, residir
num dos Estados-membros a fim de ai exercer uma actividade profissio-
nal e permanecer no territorio de um Estado-membro depois de ai ter
exercido uma actividade profissional’’.

A livre circulagdo de pessoas no interior da Comunidade abrange
dois aspectos distintos: a livre circulagdo de trabalhadores dependentes
de uma entidade patronal e a livre circulagdo de trabalhadores indepen-
dentes, prevendo o Tratado, para estes ultimos, o direito de estabeleci-
mento (artigos 52.° a 58.°) e a livre prestagio de servigos (artigos 59.°
a 66.°). ’

A legislagdo comunitaria relativa a livre circulacdo de trabalhadores
dependentes de uma entidade patronal e i garantia das condig¢des de tra-
balho regulamenta a aproximagio das legislagdes dos Estados-mem-
bros no respeitante aos despedimentos colectivos (**), & manutengdo
dos direitos dos trabalhadores em caso de transferéncia de empresas,
de estabelecimentos ou de partes de estabelecimentos (**) e 4 protecgio
dos trabalhadores assalariados em caso de insolvéncia da entidade pa-
tronal. (*%)

Encontra-se ainda regulada a aplicagdo do disposto no Tratado
no respeitante a livre circulagdo de trabalhadores (artigos 48.° e seguin-
tes) (*°) e a aplicagdo dos regimes de seguranga social aos trabalhadores
assalariados e familias que se deslocam no interior da Comunidade,
com vista a ndo-discriminagéo entre trabalhadores e a acumulagio dos

(33) Directiva do Conselho n.° 75/129/CEE, de 17/2/75.
(34) Directiva do Conselho n.° 77/187/CEE, de 14/2/77.
(3%) Directiva do Conselho n.° 80/987/CEE, de 20/10/80.
(3%) Regulamento do Consetho n.° 1612/68, de 15/10/68.
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periodos de trabalho nos diferentes Estados-membros para o calculo da
duracdo total da actividade profissional do trabalhador. (*”)

Foi igualmente adoptada legislagdo relativa, designadamente, & pro-
teccdo sanitaria dos trabalhadores, a igualdade de tratamento entre o
homem e a mulher, ao livre acesso ao emprego, 4 proteccéo profissio-
nal, as condic¢des de trabalho, ao programa de ac¢do em favor dos tra-
balhadores migrantes e seus familiares, 4 igualdade de remuneragdes, a
ace¢do social, 4 seguranca e a satude nos locais de trabalho.

No que respeita a livre circulacido de pessoas que se dedicam a uma
actividade lucrativa independente, importa referir o direito de estabele-
cimento ¢ a livre prestacdo de servicos.

O artigo 52.° estabelece: ‘“‘Suprimir-se-ao gradualmente as restri¢cdes
a liberdade de estabelecimento dos nacionais de um Estado-membro no
territorio de outro Estado-membro. Esta supressdo gradual abrangera
igualmente as restri¢cdes a criacdo de agéncias, sucursais ou filiais pelos
nacionais de um Estado-membro estabelecidos no territério de outro
Estado-membro. A liberdade de estabelecimento compreende tanto o
acesso as actividades n@o assalariadas e o seu exercicio, como a consti-
tuicdo e a gestdo de empresas e, designadamente, de sociedades’’.

O artigo 53.° dispde que ‘‘os Estados-membros ndo introduzirdo
quaisquer novas restricdes ao estabelecimento, no seu territorio, dos na-
cionais dos outros Estados-membros”’.

O direito de estabelecimento esta ligado a nocdo de instalacdo esta-
vel e permanente, e a realizacio indeterminada de um acto, enquanto a
prestacdo de servigos esta ligada a nogdo de instalacdo ndo-est4vel e
ndo-permanente, € & realizagdo de um acto determinado.

Tendo em vista o reconhecimento mutuo dos diplomas, certificados
e outros titulos, e para facilitar o exercicio do direito de estabelecimento
e da livre prestacdo de servigos, encontram-se ja regulamentadas as pro-
fissdes de médico (*®), enfermeiro (**), dentista (*°), veterinario (*!) e
parteira (*2).

(37) Regulamento do Conselho n.° 1708/71, de 14/6/71.

(38) Directivas do Conselho n.° 75/362/CEE e 75/363/CEE, de 16/6/78.

(3%) Directivas do Conselho n.°* 77/452/CEE e 77/453/CEE, de 27/6/77.
(40) Directivas do Conselho n.°s 78/886/CEE e 78/887/CEE, de 25/7/78.
(41) Directivas do Conselho n.°s 78/1026/CEE ¢ 78/1027/CEE, de 18/12/78.
(42) Directiva do Conselho n.° 80/156/CEE, de 21/1/80.
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No que respeita a estas profissoes, a legislagdo comunitaria criou um
programa comum para o estudo dos respectivos cursos nos diferentes
Estados-membros ¢ regulamentou as condi¢des de ensino e de exercicio
destas profissdes.

Importa salientar que o direito de estabelecimento para advogados
ndo se encontra ainda liberalizado, mas apenas a prestagdo de servigos
(Directiva do Conselho, n.° 77/452/CEE, de 27 de Junho de 1977) dado
que, para o reconhecimento desse direito, tornava-se necessario garantir
a equivaléncia de diplomas, o que, perante a diversidade de formagdes,
se mostra impossivel.

O Tribunal tem afirmado repetidamente a aplicacdo directa das
normas comunitarias relativas 4 ndo-discriminagdo entre nacionais e
estrangeiros, em particular no respeitante a advogados (**) e arquitec-
tos. (*)

Os artigos 55.° ¢ 56.° introduzem algumas restrigdes, excluindo,
nomeadamente, da aplicacdo do principio geral de liberdade de circu-
lagdo, as actividades ligadas, mesmo ocasionalmente, ao exercicio da
autoridade publica (artigo 55.°) e dispondo que tal regime nfo preju-
dica a aplicabilidade das disposi¢oes legislativas, regulamentares e ad-
ministrativas que prevejam um regime especial para estrangeiros e se-
jam justificadas por razdes de ordem publica, seguranga publica e sa-
de piiblica (n.° 1 do artigo 56.°). O artigo 223.° exclui ainda da apli-
cacdo do regime normal certas actividades ligadas 4 seguranga interna
de um Estado-membro.

A livre prestacdo de servicos no interior da Comunidade esta regu-
lada nos artigos 59.° e seguintes. A definigo de ‘‘servigos’’ é dada pelo
artigo 60.°: ‘““Consideram-se como ‘servi¢os’’ as presta¢des fornecidas
normalmente contra remunerac¢ao... ¢ compreendem, designadamente,
as actividades.de natureza industrial, comercial, artesanal e das profis-
sdes liberais. Sem prejuizo do disposto no capitulo relativo ao direito
de estabelecimento, o prestador de servigos podera, para o efeito, exer-
cer, a titulo temporario, a sua actividade no pais onde tal prestacdo &
fornecida, nas mesmas condigbes que esse pais impde aos seus proprios
nacionais’’.

(*3) Vd., por ex., Acérddo n.° 2/74 “‘Reyners”, de 21/6/74, Rec. 1974, pg. 631;
Acoérddo n.° 33/74 ‘“Van Binsbergen’’, de 3/12/74, Rec. 1974, pg. 1405; e Ac6érddo n.°
71/76 ““Thieffry’’ de 28/6/77, Rec. 1977, pg. 765.

(*% Vvd., por ex., Acérddo n.° 11/77 ““Patrick”’, de 28/4/77, Rec. 1977, pg. 1199.
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A liberdade de circulagiio de capitais

A livre circulacéo de capitais constitui um elemento importante pa-
ra o estabelecimento do mercado comum e para a realizagdo dos ob-
jectivos do Tratado. A fim de assegurar a realizagfo de tais objectivos
‘‘os Estados-membros suprimirdo gradualmente entre si, € na medida
necessaria ao bom funcionamento do mercado comum, as restri¢des
aos movimentos de capitais pertencentes a pessoas residentes nos Esta-
dos-membros, bem como as discriminagées de tratamento em razdo
da nacionalidade ou da residéncia das partes, ou do lugar do investi-
mento’’ (artigo 67.°). *“‘Os Estados-membros concederdo, o mais libe-
ralmente possivel, as autoriza¢cdes de cimbio, na medida em que estas
sejam necessarias apos a entrada em vigor do presente Tratado’’ (n.°
1 do artigo 68.°).

A liberaliza¢do dos movimentos de capitais, prevista no artigo 67.°
do Tratado, foi regulamentada por duas directivas do Conselho (**) que
enumeram as operagdes com capitais em quatro listas distintas: a lis-
ta A, respeita aos investimentos directos, aos investimentos imobilia-
rios, a determinados movimentos de capitais de caracter pessoal, as
transferéncias de capitais pertencentes a residentes que emigram ou a
emigrantes que regressam ao pais de origem, as transferéncias, durante
a estadia, das economias dos trabalhadores e a concessdo e reembolso
de créditos relativos a transac¢des comerciais ou a presta¢des de servi-
¢os em que participa um residente; a lista B, diz respeito as operacées
mobiliarias, a compra, por residentes, de titulos estrangeiros cotados
em bolsa e a utilizagdo do produto da sua liquidagdo; a lista C, respeita
a emissdo e a colocacdo de titulos de uma empresa nacional num mer-
cado externo de capitais, 4 emissdo e colocagio de titulos de uma em-
presa estrangeira no mercado nacional de capitais € as operacdes mobi-
liarias; e a lista D diz respeito a certos movimentos de capitais de natu-
reza especulativa, como os investimentos, a curto prazo, em titulos do
Tesouro, a alguns movimentos de capitais de caracter pessoal e a diver-
sos movimentos de capitais.

Os movimentos de capitais das listas A € B encontram-se totalmente
liberalizados. Os movimentos de capitais da lista C séo susceptiveis de
sofrer restri¢des por parte dos Estados-membros caso a respectiva libe-
ralizagdo obste & realizacdo dos objectivos de politica econémica de um

(4%) Directivas do Conselho de 11/5/60 e de 18/12/62.
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Estado-membro (*). Os movimentos de capitais constantes da lista D
ndo estiao ainda liberalizados.

O Tratado prevé ainda medidas de coordenac¢do das relagdes cam-
biais com paises terceiros, cabendo & Comissido propor ao Conselho ‘‘as
medidas tendentes a progressiva coordenagio das politicas cambiais dos
Estados-membros no que respeita aos movimentos de capitais entre es-
ses Estados e paises terceiros’’ (n.° 1 do artigo 70.°).

(46) Artigo 3.° da 1.2 Directiva do Conselho de 11/5/60.
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A cooperacio politica europeia
e as relagdes externas da Comunidade:
da cooperacao ao alargamento

Desde 1974 que os Chefes de Governo e 0os ministros dos Negocios
Estrangeiros dos paises-membros da C.E.E. se reinem periodicamente,
no seio do Conselho Europeu, para debater problemas de politica exter-
na europeia.

O Conselho Europeu, 6rgédo de caracter mais intergovernamexital do
que supranacional, e sem qualquer base juridica, resulta unicamente de
compromissos politicos assumidos pelos Estados-membros. A sua insti-
tucionalizagdo foi progressiva, com o objectivo de reforcar a vontade de
unido politica da Europa. Com trés reunides anuais, o Conselho Euro-
peu, apesar do caracter confidencial em que decorrem os seus trabalhos,
tem vindo a assumir posi¢des importantes em matéria de politica exter-
na, nomeadamente em questdes relacionadas com os Direitos do Ho-
mem, com a crise do Médio-Oriente, com o didlogo Euro-arabe, com a
‘““Conferéncia sobre a Seguran¢a e a Coopera¢do na Europa’’, e com a
invasdo soviética do Afeganisto.

No ambito das disposi¢des do Tratado de Roma, a politica de rela-
¢Oes externas da Comunidade diz respeito as rela¢gdes comerciais dos Es-
tados-membros com paises terceiros, aos acordos de associag¢do e ao
alargamento da Comunidade.

No ambito da politica comercial, a Comunidade celebra acordos co-
merciais com paises terceiros (artigo 234.°), e estabelece relagdes com
institui¢des internacionais (artigo 229.°) ou regionais (artigos 230.° e
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231.°). Os acordos celebrados entre os Estados-membros e paises tercei-
ros devem estar em conformidade com o espirito do Tratado e com as
obrigacdes dele decorrentes para os Estados-membros.

O artigo 131.° do Tratado de Roma prevé ‘“a associagdo a Comuni-
dade de paises e territorios ndo europeus que mantém relagdes especiais
com a Bélgica, a Franga, a Italia, os Paises-Baixos € 0 Reino Unido...”’
a fim de ‘““promover o seu desenvolvimento econémico e social, € o esta-
belecimento de relagdes econdmicas estreitas entre eles € a Comunidade
no seu conjunto’’. Foram ja assinadas as Convengdes de YaoundéIell,
de Arusha, e de Lomé I e II com os paises de Africa, das Caraibas e do
Pacifico (‘‘Estados A.C.P.”).

O alargamento da Comunidade encontra-se regulamentado no arti-
£0 237.° do Tratado: ‘‘Qualquer Estado europeu pode pedir para se tor-
nar membro da Comunidade... As condi¢des de admissdo, e as adapta-
¢Oes ao presente Tratado dela decorrentes, serdo objecto de um acordo
entre os Estados-membros ¢ o Estado peticionario™.

A Comunidade estuda individualmente e negoceia caso a caso cada
pedido de adesdo, dado que 0 processo de adesio e a propria adesdo ndo
sd0 automaticamente concedidos. ,

O primeiro alargamento da Comunidade teve lugar em 1972, com a
adesdo do Reino-unido (que solicitara ja por trés vezes a sua adesdo), da
Irlanda do Norte e da Dinamarca. O segundo alargamento ocorreu re-
centemente, em Janeiro de 1981, com a adesdo da Republica Helénica.
A preparagdo do terceiro alargamento esta em curso € prosseguem, nes-
te momento, as negociagdes de adesdo com Portugal ¢ a Espanha.

A Turquia tem vindo a estreitar progressivamente as suas relagdes
politicas e comerciais com a C.E.E., desighadamente através da celebra-
¢do0 de acordos de comeércio livre, e pretenderia solicitar, igualmente, a
adesdo as Comunidades Europeias.

O processo de integracdo europeia, preconizado nos anos 40 e leva-
do por diante, desde entdo, por europeistas de craveira, como Schuman
ou Monnet, ligaria assim de perto treze paises europeus, aproximando
um pouco mais da realidade, o velho sonho do pos-guerra de criagdo
dos Estados Unidos da Europa.
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ANALISE DA JURISPRUDENCIA
DO TRIBUNAL DE JUSTICA
DAS COMUNIDADES EUROPEIAS

por

Nuno Mimoso Ruiz
Técnico do Gabinete de Direito Europeu






ACORDAO PROFERIDO NO CASO 62/79
(S.A. CODITEL E OUTROS c¢. CINE-VOG FILMS E OUTROS)

(Prestagdo de servigos e protecgdo territorial
do direito de representagdo de filmes)

O acorddo em andlise constitui uma decisdo, a titulo prejudicial, so-
bre a compatibilidade das disposi¢des do Tratado de Roma em matéria
de prestagdo de servigos com a protecgdo territorial do direito de repre-
sentagdo de filmes resultante de uma cessdo do direito de autor origi-
nario.

Os factos

A sociedade andnima de’distribui¢do de filmes ‘““Ciné-Vog’’ adqui-
riu, por contrato concluido a 8 de Julho de 1969 com um produtor de
filmes — a sociedade ‘‘Les films de la Boétie’’ —, o direito exclusivo de
representagdo, na Bélgica, do filme ‘‘Le Boucher’’, quer no respeitante
a representacdo em salas de cinema, quer no concernente as emissdes de
televisdo belga.
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O direito exclusivo foi cedido para um periodo de sete anos. Toda-
via, o direito de autorizar a difusdo do filme na rede de televisdo s6
poderia ser exercido quarenta meses depois da primeira representagdo
em salas de cinema (facto que se verificou a 15 de Maio de 1970).

Em data posterior, ‘‘La Boétie’’ cedeu o direito de transmisséo tele-
visiva para o mesmo filme na R. F. A. e o filme foi transmitido a
5 de Janeiro de 1971, captado pela sociedade de teledistribuicdo belga
““Coditel”’ e distribuido por cabo aos assinantes belgas.

A pedido da sociedade ¢‘Ciné-Vog’’ e da ‘‘Chambre syndicale belge
de la Cinématographie’’ o tribunal de primeira instdncia de Bruxelas de-
cidiu que ao agir de tal forma sem autorizagéo da *‘Ciné-Vog’’, o grupo
de sociedades de teledistribuigdo ‘‘Coditel’’ lesava os direitos de autor
detidos por “‘Ciné-Vog’’.

No seguimento desta decisdo, as sociedades de teledistribuigcdo intro-
duziram um recurso na ‘“‘Cour d’appel’’ de Bruxelas e invocaram, no-
meadamente, a incompatibilidade do direito exclusivo concedido a
““Ciné-Vog’’ e do seu exercicio com os artigos 85.° € 59.° do Tratado de
Roma.

A ““Cour d’appel’’ de Bruxelas, baseando-se na alinea 2 do nimero
1 do artigo 11.° bis da Convengdo de Berna sobre a protecgdo das obras
literarias e artisticas, segundo a qual, os autores de tais obras gozam do
direito exclusivo de autorizar toda a difusdo publica, seja por meio de
fio ou sem ele, da obra radiodifundida, quando tal difusio é feita por
um organismo diferente daquele a que originariamente o direito foi ce-
dido, julgou que, sob reserva de diferente apreciacéo a luz do direito co-
munitario, os requerentes necessitavam da autorizagdo da ‘“‘Ciné-Vog”’
para a difusdo do filme na rede de teledistribuigdo por cabo. Com efei-
to, e ainda na opinido do tribunal belga, as empresas de teledistribui¢do
eram uma entidade distinta do emissor alemdo e o direito exclusivo de
representacao, na medida em que fazia parte do objecto especifico do
direito de autor, ndo poderia ser limitado ou posto em causa pelo artigo
85.° do Tratado de Roma.

Considerando, todavia, que o argumento retirado do artigo 59.° do
Tratado de Roma implicava a interpretagdo desse mesmo artigo, o Tri-
bunal Belga suspendeu a instincia e colocou ao Tribunal de Justica das
Comunidades Europeias as questdes seguintes:

— em primeiro lugar, era perguntado se as restricdes proibidas
pelo artigo 59.° do Tratado eram apenas as que se opunham a
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prestacdo de servigos entre pessoas estabelecidas em Estados-
-membros diferentes ou se compreenderiam também as restrigdes
a prestagdo de servigos entre pessoas estabelecidas no mesmo Es-
tado-membro mas que diziam respeito a uma prestagdo cuja
substincia provinha de outro Estado-membro,

— em segundo lugar, € em caso de resposta afirmativa a pri-
meira questdo, desejava o tribunal belga saber se seria conforme
as disposi¢des do Tratado em matéria de livre prestag¢do de servi-
¢os que o cessionario dos direitos de representagdo de um filme
invocasse o seu direito para proibir a teledistribui¢ido desse filme
no territério concedido, tendo em conta que semelhante teledis-
tribui¢do tem origem na captagdo pelo requerido da difusio reali-
zada noutro Estado-membro, por um terceiro, com autorizago
do titular originario do direito.

Os argumentos das partes
Em relagdo a primeira questio confrontaram-se trés teses.

A sociedade ‘‘Ciné-Vog*’, a ‘‘Chambre syndicale belge de la Ciné-
matographie’’ e 0 governo do Reino Unido defenderam nas suas alega-
¢Oes uma posi¢cdo que poderemos considerar tradicional e, segundo a
qual, a resposta a primeira questdo ndo poderia deixar de ser negativa.
Na verdade, o artigo 59.° sO abrangeria em principio as prestagdes de
servigos entre pessoas estabelecidas em Estados-membros diferentes.
Ora, a presta¢do fornecida pela estagdo emissora alemd a ‘‘Coditel’’ se-
ria sempre distinta daquela que é fornecida por esta aos seus assinantes.
Por outro lado, a nogdo de ‘‘substancia de prestagido’’, demasiado vaga
€ imprecisa, ndo poderia constituir em relagio a esta ultima, um elemen-
to caracterizador do “‘lien par dessus la frontiére’’, elemento indispen-
savel a consideragcdo de relevancia, face ao Tratado, das prestagdes de
servicos que ndo comportam a deslocagdo do prestador e do destinata-
rio ou que, no caso de ambos serem residentes no mesmo Estado-mem-
bro, sejam susceptiveis de afectar as trocas internacionais.

Para a sociedade ‘‘Coditel’’, a *‘Union Professionelle de Radio e Te-
ledistribution”’ e o governo da R.F.A., o artigo 59.° proibiria as res-
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tricbes a prestacdo de servigos entre pessoas estabelecidas num mesmo
Estado-membro no caso de a substdncia da prestagdo ser proveniente de
outro Estado-membro e de, por esse facto, serem directa ou indirecta-
mente afectadas, de forma actual ou potencial, as trocas internacionais
de servigos. ,

Para o Governo da R.F.A. tal seria o caso quando as restri¢des se-
jam impostas ao prestador de um servigo interno na sua qualidade de
destinatario de um servi¢o coberto pelo regime comunitario.

Esta tese deve ser qualificada como, no minimo, muito inovadora.
Na verdade pretende ultrapassar a letra do primeiro paragrafo do artigo
59.° do Tratado de Roma, ou pelo menos, aquilo que até a data tem si-
do considerada a letra desse artigo. Podemos afirmar que a interpreta-
¢do literal tradicional surge aqui temperada por um elemento teleologi-
co, que se prende com a filosofia geral do Tratado e que encontra justi-
ficag@o na ideia de que ndo podem os Estados-membros limitar as pres-
tagdes de servigos ao nivel interno com o intuito ou com a consequéncia
da restri¢do da prestagdo internacional de servigos.

Todavia, se bem que admitindo a clara distingao entre os dois tipos
de prestagdes de servigos em causa, 0 Governo da R.F.A. acrescentava
que a difusdo de emissGes televisivas s6 poderia ser considerada como
uma prestagdo de servigos com relevancia comunitaria, isto é, ultrapas-
sando o plano puramente nacional, no caso de tal emissdo pretender
efectivamente ir a0 encontro dos tele-espectadores situados para além
da fronteira.

Individualizando a tese da Comissdo observamos que o executivo
comunitario se filiou na concep¢ao tradicional da prestagdo de servigos
com relevancia para o Tratado segundo a qual, no caso presente, 0 as-
pecto ‘‘transfronteira” da prestagdo de servigos nao existiria e o critério
da ‘‘substincia da prestagdo’’ seria dificilmente aceitavel.

A Comissdo acrescentou, todavia, que, dada a complexidade da
actividade da teledistribui¢do, ndo poderia afastar a hipdtese de existén-
cia de uma prestacdo de servigos entre 0 emissor alemao e o teledistri-
buidor belga pelo simples facto de nio haver remuneragéo paga pelo
teledistribuidor ou pelos tele-espectadores ao emissor estrangeiro.

Esta aproximac¢do do problema pretende situar a relevancia comu-
nitaria do caso, ndo no aspecto da prestacdo de servigos entre o teledis-
tribuidor e o tele-espectador, mas no da prestagdo do emissor ao teledis-
tribuidor.
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Em nosso entender, e salvo melhor opinido, ndo é de notar grande
diferenca entre esta posi¢do e aquela que foi defendida pela ‘“Coditel’’.
A diferenca formal ndo corresponde uma diferenga de fundo, ja que a
Comisséo, ao afirmar a possibilidade de uma prestagdo de servigos entre
o emissor € o teledistribuidor, esta implicitamente a admitir que esta
prestagdo pode ser indirectamente afectada pelas restrigdes impostas a
prestagio de que é destinatario o tele-espectador € prestador o teledistri-
buidor. Ora, 0 que importava saber era se tal afectacdo indirecta tinha
ou ndo relevancia no dominio do direito comunitario.

Em resposta a segunda questdo posta pelo Tribunal belga foram in-
vocadas, respectivamente pela ‘‘Coditel’’ e pela Comissdo, duas ordens
de razdes fundamentais que, cremos, constituem o cerne da problemati-
ca em questdo.

A sociedade ‘“Coditel’’ pretendia que a jurisprudéncia do Tribunal
de Justica relativa a aplicagdo dos artigos 30.° a 34.° e 36.° do Tratado
de Roma no que respeita ao exercicio dos direitos de propriedade indus-
trial poderia cobrir ‘‘mutatis mutandis’’ a matéria dos servigos. Segun-
do esta jurisprudéncia, a prote¢io dos direitos de propriedade industrial
e comercial bem como dos direitos de propriedade intelectual poderia
constituir obstaculo a aplicag¢do do principio da proibi¢do das restrigdes
quantitativas as trocas comerciais ¢ medidas de efeito equivalente ape-
nas no que diz respeito a existéncia do direito e a salvaguarda da sua
fun¢do especifica.

No entender da sociedade ““Coditel’’, quer a *‘Ciné-Vog’’, quer a te-
levisdo alema, eram cessionarias do titular originario do direito de autor
e, assim ocorrendo, seria aplicavel a jurisprudéncia do caso 192/73
‘“‘Hag’’ (*). Dada a origem comum do direito, a restrigdo a distribuicdo
na Bélgica ndo seria objectivamente justificada, por esse facto, consti-
tuiria um entrave ilicito a presta¢ido de servigos.

Sobre esta questdo a Comissdo defendeu que a interpretagdo dada
pelo Tribunal das Comunidades ao artigo 36.° no que diz respeito a sal-
vaguarda dos direitos de propriedade industrial e comercial deve ser
aplicada ‘‘mutatis mutandis’’ aos direitos de propriedade literaria e
artistica. O principio do esgotamento do direito seria todavia apenas
justificado no que diz respeito aos direitos de autor que tenham como
objecto a distribui¢do de um suporte material (obras escritas, filmes,

(1) Recueil de jurisprudence 1974 p. 731, 745
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portadores de som e obras artisticas). Nestes casos tratar-se-ia de merca-
dorias que podem ser objecto de transac¢des. Contudo, no que diz res-
peito aos direitos de autor em relagdo aos quais ndo existe qualquer su-
porte material (vejam-se os direitos de representacdo) o critério da co-
mercializa¢do ndo poderia servir para determinar a exten¢do do direito
exclusivo e o principio de esgotamento nio poderia ser aplicado uma vez
que estes direitos ndo se esgotam por uma primeira representacdo. Neste
sentido, cada representacdo daria lugar a um direito de autor e a corres-
pondente remuneracio.

A par deste argumento de fundo, que podemos considerar como um
adequado esclarecimento da doutrina do esgotamento do direito, a Co-
missdo retirava ainda outro da interpretagdo das disposi¢des do capitulo
do Tratado de Roma relativo a presta¢io de servigos. Para a Comisséo,
o facto de as referidas disposi¢des do Tratado ndo conterem referéncia
expressa a protec¢do da propriedade literaria e artistica ndo significa
que os autores do Tratado a tivessem querido esquecer.

O artigo 36.° constituiria, no que diz respeito a garantia de existén-
cia desses direitos, a expressdo de um principio geral que se ndo limita
ao capitulo 2.° do titulo 1.° mas que deveria ser igualmente aplicavel a
livre prestag¢do de servigos.

Temos assim arquitectada a ideia de que, no caso presente, podendo
a proteccdo da propriedade literaria e artistica constituir um obstaculo a
livre prestagdo de servigos, ndo vale, dado estar-se em presenca de um
direito de representagdo sem suporte material, o principio de esgota-
mento do direito.

Nestes termos consagra-se, em primeiro lugar, inoperancia do artigo
36.° para os casos do direito de representacdo e, em segundo lugar, a
aplicagdo do artigo 36.° ao dominio da prestacdo de servigos. Destas
duas permissas podera concluir-se que o direito de representacdo, ‘‘nom
épuisable’’, prevalece sobre a liberdade de prestacdo de servigcos. Convi-
ria perguntar se.a teoria do esgotamento tem alguma coisa a ver com o
suporte material do direito.

Todavia, face a este raciocinio, qual o futuro da indastria da teledis-
tribuigcdo?

E sem davida esta preocupacio que vai sublinhar a necessidade de
uma maior elaborac¢io da argumentacio juridica da Comissdo. Essa ar-
gumentacio foi, em nosso entender, apresentada com base em trés ra-
z0es essenciais.
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Em primeiro lugar a Comissio considerou que ‘‘La Boétie’’ ndo
transferiu para ‘‘Ciné-Vog”’ o seu direito de autor. A produtora do fil-
me nao teria dado a distribuidora belga mais do que uma autorizagio
para explorar o filme em determinado territorio e por determinado pe-
riodo de tempo. Estar-se-ia em presenc¢a de um caso tipico de contrato
de licenga (nunca por isso o artigo 85.° seria aplicavel).

Em segundo lugar, na opinido do executivo comunitario, como a
transmissdo por cabo ndo pode ser tida como nova emissdo e, porque
se esta em presenga de um contrato de licenga, no caso de o titular
originario do direito ter dado o seu consentimento a retransmiss3o por
cabo, a ‘‘Ciné-Vog”’, ndo poderia, de modo algum, fazer valer o seu
direito.

Em terceiro e Gltimo lugar, no caso de tal consentimento nao ter sido
dado, importaria saber se o obstaculo a livre prestagdo de servigos na
Comunidade, constituido pelo direito de representagéo, seria justifica-
do pela salvaguarda do objecto especifico desse direito. Ora, a Comis-
sd0 julgou, e bem, que a salvaguarda do objecto especifico do direito de
representagio, tutelada pelo artigo 36.°, ndo exige que o seu titular dis-
ponha do poder de autorizar ou fazer proibir a retransmissdo. Para o
executivo comunitario o interesse do titular do direito de representagdo
seria suficientemente salvaguardado se a legislagdo nacional lhe reco-
nhecesse o direito a uma remuneragdo adequada por parte da empresa
de teledistribuigdo.

Concluindo a Comissao apresentou ao Tribunal de Justi¢a duas pos-
sibilidades de resposta. O tribunal deveria decidir que o cessionario de
um direito de representag¢do de um filme ndo poderia fazer proibir a te-
ledistribui¢do por cabo mas que, em contrapartida, o direito belga lhe
poderia conceder a faculdade de reclamar uma indeminizagdo corres-
pondente ao prejuizo que causasse tal teledistribuigdo. No caso do Tri-
bunal de Justica considerar que o direito comunitario ndo se opunha a
possibilidade, conferida pelo direito nacional ao titular do direito de re-
presentacdo, de fazer proibir a retransmissdo simultdnea por cabo, a
Comissdo propds que o Tribunal salientasse na sua resposta que a regra
de direito nacional deveria ser aplicada indistintamente a todas as re-
transmissdes por cabo, quer elas tivessem origem nacional, quer estran-
geira. Nesta altima situagdo, a Comissdo igualmente sugeriu que, no ca-
so em que o titular originario do direito deu o seu consentimento 3 tele-
distribui¢do por cabo, o titular do direito de representagdo ndo poderia
fazer proibir a retransmissao.
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O Acordao do Tribunal de Justica

O Tribunal de Justica das Comunidades Europeias seguiu de longe
no seu acérddo as conclusdes apresentadas pelo advogado-geral War-
ner. Segundo este, as restrigbes directas aos servigos prestados pela
“Coditel’”’ constituem restri¢des indirectas aos servi¢os internacionais e
sdo, como tal, proibidas pelo artigo 59.°.

Na verdade, contrariando a tese do Governo da R.F.A., o advoga-
do-geral concluiu que as emissdes da radiotelevisdo alema eram dirigi-
das a todos os tele-espectadores da zona natural de capta¢do bem como
aqueles que, fora dessa zona, beneficiavam do servigo de teledistribui-
¢do por cabo.

Admitindo a aplicagdo do artigo 36.° ao dominio dos servigos, 0
advogado-geral considerou, todavia, que o objecto especifico do direito
de representacdo da ao seu titular o poder de autorizar ou proibir cada
representagdo, poder que o direito comunitario ndo pode negar, visto na
Bélgica serem de exercicio separado os direitos de autorizar a difusdoe a
teledistribuigdo.

O Tribunal de Justica comec¢a o seu acorddo evitando manifesta-
mente, a problematica da aplicagao do artigo 59.° as prestagdes de ser-
vigos entre pessoas estabelecidas no mesmo Estado-membro e cuja subs-
tancia provém de um outro Estado-membro. Para tal julgou suficiente,
ao esclarecimento do Tribunal belga, a resposta a segunda questio no
caso de tal resposta ser negativa.

No que diz respeito a natureza ¢ conteudo do direito de representa-
¢do, o Tribunal consagra a tese avan¢ada pela Comissdo. O filme per-
tence a categoria de obras literarias ¢ artisticas ‘‘postas a disposi¢do do
publico por via de representagées que se podem repetir até ao infinito’’.
O respeito do direito de autor, em tais casos, comporta exigéncias dife-
rentes das do direito de autor respeitante a obras literarias e artisticas
em relagdo as quais o consumo pelo pablico ‘‘se confunde com a cir-
culacdo de um suporte material da obra como é o caso do livro ou do
disco”’.

A especificidade deste tipo de direito implica, segundo o mesmo tri-
bunal, que o seu titular tem um interesse legitimo em calcular o custo
(royalties) da autorizagdo de representagdo do filme em fungdo do na-
mero real ou provavel de representa¢des e a s6 autorizar uma emissdo
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televisiva capaz de atingir uma vasta camada de puablico apds um certo
periodo de projecgbes no circuito normal das salas de cinema!

Do conteido do direito de representacdo o tribunal retira, no consi-
derando nimero 14.°, duas consequéncias.

Em primeiro lugar, a de que a faculdade, para o titular do direito de
autor e seus cessionarios, de exigir uma remuneragio por cada represen-
tagdo de um filme faz parte da fungdo essencial (*) deste tipo de direito;
em segundo lugar, a de que a exploragdo dos direitos de autor sobre fil-
mes ndo pode ser organizada independentemente das perspectivas da
sua emissdo televisiva.

E pois, dentro deste quadro, em que se reafirma a versatilidade da
jurisprudéncia em matéria de direitos de propriedade intelectual, que o
Tribunal de Justica decidiu examinar a questdo de saber se uma cessdo
do direito de autor limitada ao territério de um Estado-membro é sus-
ceptivel de constituir uma restricdo a livre prestagido de servigos.

O Tribunal considerou que a proibi¢do das restri¢Ges a livre presta-
¢do de servigos prevista no artigo 59.° ndo é suposta limitar o exercicio
de certas actividades econdmicas resultantes da aplicacdo das legislacdes
nacionais sobre a proteccdo da propriedade intelectual, para além dos
casos em que uma tal aplicacdo constitua um meio de discriminagdo ou
uma restricdo disfarcada nas relagées econdmicas entre os Estados-
-membros. (%)

Por conseguinte, as disposi¢fes relativas aos servi¢os ndo poderdo,
em principio, e em relagéo a um direito de autor que integre o direito de
exigir uma renumeragfio por cada representagdo, constituir obstaculo
aos limites geograficos estabelecidos por contrato com vista a proteger o
titular de tal direito, ainda que tais limites coincidam com o territério de
um Estado-membro.

.(®) Note-se que o tribunal utilizou o térmo “‘fungio essencial’’ e nio *‘objecto especi-
fico’’ como nos casos ‘‘Centrafarm’’.

(3) Este argumento vem, de algum modo, ao encontro do apresentado pela R.F.A.
que, a dado ponto, afirmava que, se ao abrigo dos artigos 56.° e 66.° os Estados-membros
podiam manter restri¢des descriminatorias, ‘“a fortiori’’ poderiam manter restri¢des no
discriminatérias. Sem nos querermos envolver na analise do argumento do Tribunal gos-
tariamos, apesar de tudo, de salientar que no caso 52/79 (também envolvendo a sociedade
““Coditel” por razdes diferentes) o Tribunal ndo considerou a hipotese de uma restrigdo
disfarcada nas relagdes econdémicas embora o pudesse e, eventualmente, devesse ter feito.
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A segunda questdo foi, pois, decidida no sentido de que o cessiona-
rio exclusivo dos direitos de representagdo para o territorio de um Esta-
do-membro pode, sem infringir o direito comunitario, invocar o seu di-
reito contra as sociedades de teledistribui¢do que tenham transmitido o
filme depois de o terem captado de uma estagdo emissora situada noutro
Estado-membro.

Nestes termos o Tribunal decidiu que:

““As disposi¢des do Tratado relativas a livre prestagdo de servigos
ndo se opdem a que o cessionario dos direitos de representagdo de um
filme num Estado-membro invoque o .seu direito para fazer proibir,
caso ndo tenha dado autorizagdo, a representagio desse filme nesse Es-
tado por via de teledistribuigéo, se o filme assim representado for capta-
do e transmitido depois de ter sido difundido noutro Estado por um ter-
ceiro com o consentimento do titular originario de direito’’.

Comentario

A problematica sobre a qual o Tribunal das Comunidades europeias
foi chamado a pronunciar-se apresenta aspectos de acentuada complexi-
dade. A resposta dada, embora baste a solugdo do litigio pelo Tribunal
nacional, é talvez por isso mesmo, de algum modo, insatisfatoria.

Deve aqui, em primeiro lugar, sublinhar-se que a contribuigéo da ju-
risprudéncia do Tribunal para o desenvolvimento de uma problematica
comunitaria dos direitos de propriedade intelectual € particularmente
importante.

Do acérdio em analise pode deduzir-se que o direito de representa-
¢do, enquarito direito de propriedade intelectual, escapa ao principio do
esgotamento que limita, por forg¢a da filosofia geral do Tratado, o exer-
cicio dos demais direitos congéneres. Tal regime de excepgdo resulta, co-
mo vimos, do facto de o filme pertencer a uma categoria de obras litera-
rias e artisticas postas a disposi¢io do publico por meio de representa-
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¢Oes que se podem repetir até ao infinito (*). As exigéncias do respeito
deste direito de autor cuja fungio essencial é a de exigir uma renumera-
¢do por cada representagdo ndo sdo pois as mesmas dos outros direitos
que concernem a obras literarias ou artisticas, e em que o consumo pelo
publico se confunde com a circulagdo do suporte material da obra. (°)

Convém aqui fazer algumas consideragdes sobre a solu¢do encontra-
da pelo Tribunal das Comunidades.

Em principio, a teoria do esgotamento do direito, enquanto instru-
mento de limita¢do do exercicio do direito de propriedade intelectual,
deveria ser aplicada apenas ao titular originario do direito. Seria este
que por virtude da cessdo de um ‘‘Copyright”’, por exemplo, veria o
exercicio do seu direito limitado por forma a, uma vez realizada a sua
fungdo essencial (na jurisprudéncia dos casos ‘“‘Centrafarm’’, ‘‘objecto
especifico’’), ndo poder impedir importagdes paralelas, compartimen-
tando por essa forma os mercados.

Na analise do presente caso ha pois que precisar bem dois grupos de
nogdes fundamentais, a saber: a nogdo de direito de representacdo e de
direito de reproducdo e a no¢do de nova comunicagio.

Uma primeira questdo pode pois colocar-se nestes termos: Havera
uma diferenga fundamental entre o direito de reprodugdo, ligado a exis-
téncia de um suporte material e o direito de representagio, ligado a ine-
xisténcia de tal suporte?

O Tribunal faz alusio a existéncia de um suporte material no caso do
direito de reproducio e a inexisténcia de tal suporte no caso do direito
de representacdo. Todavia, o direito de representagdo tem, ele préprio,
necessidade de um suporte material — o filme — em relagdo ao qual
podemos admitir que a projec¢do pode dar lugar a uma circulagio (per-
mitir-nos-iamos ir até mais longe e afirmar que a projec¢do ¢, ela pro-
pria, a circulagdo do filme). Do mesmo modo, o direito de reprodugio
de um disco ndo se pode confundir com a circulagio desse mesmo disco,

(%) Alias, em relagdo a teoria do esgotamento, o acérdio em analise s6 parcialmente
refere as consequéncias que a Comiss3o retira da auséncia de suporte material.

(®) O principio do esgotamento aplicar-se-2, presumivelmente, no caso de os filmes
serem vendidos enquanto mercadorias e n0 enquanto servicos (passagem na sala de es-
pectaculos ou na televisdo).
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isto &, tdo-pouco o direito de reproducdo se confunde com a circulagiao
do suporte. O que acontece é que a renumeragao prevista pelo direito de
reprodu¢do esta bem limitada ao nimero de reprodug¢des autorizadas,
enquanto tal limitagdo ndo existe no direito de representagdo, sendo
neste Gltimo caso carateristica a variagdo de prego (este aspecto liga-se,
todavia ja, mais ao conteudo do que a natureza do direito).

Deste modo, quer a circulagdo (importagdo paralela) do suporte da
reprodu¢do, quer a circulagdo da representagio (a projeccdo) como
acontece no caso presente, acarretam um prejuizo para o cessionario ou
para o titular originario do direito, conforme o caso. A tunica diferenca
é que, na primeira hipotese, 0 ‘“‘quantum’’ do prejuizo é perfeitamente
determinavel enquanto na segunda o n#o é.

Nao vemos pois razido de fundo para ser afastada a doutrina do es-
gotamento com base em diferengas em relagdo ao suporte do direito,
uma vez que, 0 que esta em causa é sempre a circulagdo da reproducio
ou da representacdo. Para efeitos de aplicagdo da doutrina do esgota-
mento, bem como para efeitos de salvaguarda do objecto especifico do
direito, ndo cremos que possa existir grande diferenca consoante se trate
de um direito de representa¢@o ou de reprodug¢do. A propria Comissdo
se deu conta disso quando, evitando a doutrina do esgotamento do di-
reito, pretendeu centrar o problema na determina¢do do conteudo do
objecto especifico do direito da existéncia ou ndo de autorizac¢do para a
realizacido da teledistribuicgdo.

De resto, desde o inicio, a Comissdo pretendeu desviar a discussdo
do problema da teoria do esgotamento para a do objecto especifico do
direito. Tal inteng¢do so se podera ficar a dever a duas razdes: em primei-
ro lugar, porque convinha evitar a questdo da aplicagdo exclusiva da
doutrina do esgotamento ao titular originario (muito especialmente nes-
te caso); em segundo lugar, porque tendo em vista a salvaguarda da
induastria da teledistribui¢do e a satisfacdo dos interesses legitimos da
““Ciné-Vog”’ ndo lhe conviria ver a jurisprudéncia do Tribunal nos
casos ‘‘Deutsche Crammophon’’ e ‘“‘Centrafarm’’ dar razio exclusiva a
“Coditel’’.

Face a esta complexidade de raciocinios e inten¢des, tentemos agora
analisar a questdo sob o prisma da no¢do de nova comunicagéo.

Se da aplica¢do do principio do esgotamento em sentido lato se
tratasse — ideia que praticamente ndo aflora no acoérddo do Tri-
bunal — o recurso ao critério da nova comunica¢do seria essencial.
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Na verdade, se a teledistribui¢do correspondesse a uma nova comunica-
¢do, seria sempre necessaria ou a autorizagio da televisdo alema, ou a
do titular originario (em caso algum a de ‘‘Ciné-Vog’’), para que a *‘Co-
ditel’”’ pudesse fazer circular a representagao na Bélgica.

Uma vez afastada a teoria do esgotamento, apenas o principio resul-
tante da Convengédo de Berna permanece aplicavel e toda a nova comu-
nicagé@o ao publico teria de ser submetida a autorizagio de ‘‘Ciné-Vog’’.

Neste ponto, deveria ser precisado se a distribuigdo por cabo corres-
ponde ou ndo a uma nova comunicagdo. Acontece porém que a nature-
za da teledistribui¢do por cabo é ainda hoje um ponto extremamente po-
lemico, ndo se sabendo que critério adoptar para lhe conferir ou ndo o
estatuto de nova comunicagio.

Quanto ao problema da discriminagéo invocada pelo Tribunal das
Comunidades Europeias, devemos julgar que se a teledistribui¢do de
uma emissio da radiotelevisdo belga nao for considerada como uma no-
va comunicacio, sera discriminatorio atribuir tal qualidade a teledistri-
buig¢dao na Bélgica de um filme da televisdo alema. Todavia, ainda aqui
poderao surgir ‘‘nuances’’ dado que sempre se podera argumentar que a
teledistribuicdo de um programa belga se limita a melhorar a recepgao,
que as empresas de distribuigdo, ao calcularem a remuneragio pela li-
cenga de teledifusdo, contam ja com a teledistribuigio automatica a par-
tir da R.T.B., que praticamente ndo se atinge novo piblico ou que a re-
transmissdo por cabo é realizada pelo organismo emissor e nio por enti-
dade diferente.

Julgamos pois, apesar de tudo, que a solugdo apresentada pela Co-
missdo era sem duvida bem mais razoavel. O acordio em analise pode
acarretar consequéncias nfo negligenciaveis para a actividade de teledis-
tribuigdo, consequéncias que justamente a Comissdo pretendeu evitar.
Com efeito, a tese segundo a qual o direito comunitario ndo conferiria
ao cessionario da licenca de representacdo a possibilidade de fazer proi-
bir a teledistribui¢@o deixando a lei belga a faculdade de prever um di-
reito de indemnizagio (ou de renumeragdo equitativa), em tais casos,
afigura-se-nos bem mais razoavel. Alids, como salientou a Comissdo, a
salvaguarda ou proteccdo do objecto especifico do direito de representa-
¢do em causa ndo exige que o titular do direito disponha do poder de au-
torizar ou proibir a retransmig¢éo por cabo (°). A solugdo sugerida pelo

(®) A teoria do esgotamento ndo se aplica, mas, para efeitos de circulagdo do servigo,
tudo se passa como se se aplicasse.
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executivo comunitario €, apesar de tudo, a mais adequada ja que as em-
presas de teledistribuicdo ndo estdo em posigdo de conhecer a existéncia
de direitos de autor sobre os filmes que distribuem e tdo-pouco podem,
em tempo util, requerer uma autorizagdo de transmissdo aos titulares
dos referidos direitos.

O precedente criado por este acordao, tal como o criado pelo acor-
d&do no caso 52/79 ““Debauve’’, parece destinado a dificultar a realiza-
¢do deste tipo de prestacdo de servigos que apenas pretende levar os pro-
gramas de televisdo aos tele-espectadores ndo cobertos pelas zonas natu-
rais de captagéo.

Os problemas postos por este acordao nao se limitam, todavia, a fal-
ta de clareza e a insuficiéncia dos considerandos.

Um outro aspecto que convém, por conseguinte, salientar neste
comentario ¢ o de que a decisdo do Tribunal podera eventualmente dar
lugar a ideia de que o artigo 36.° é aplicavel a matéria da livre prestagdo
de servigos. ()

Em nossa opinido, todavia, tal ndo acontece. O tribunal tem, até
hoje, sido extremamente restritivo no respeitante ao enquadramento sis-
tematico e a leitura do artigo 36.° que considera uma regra de natureza
excepcional e de caracter derrogatdrio. Basta na realidade recordar os
acorddos do Tribunal no caso das obras de arte italianas e nos casos
““Centrafarm’’ e ‘‘Deustsche Grammophon’’ para nos apercebermos do
rigor e da forma escrita que tem assistido a delimitacdo das nogdes e do
ambito de aplicacdo do artigo 36.°.

Cremos, pois, que o facto de o Tribunal ter retomado no conside-
rando namero 15.° o altimo periodo do artigo 36.°, afirmando que o
artigo 59.°, ao proibir as restrigdes a livre prestagdo de servicos, ndo
visa os limites impostos pelas legislagbes nacionais de protecgdo da pro-
priedade intelectual e industrial, salvo se a aplicagdo de semelhantes le-
gislagdes constituir um meio de discriminagdo arbitraria ou de restrigdo
disfar¢ada nas relagdes econdmicas entre os Estados-membros, ndo im-
plica de modo algum a aplicagdo do artigo 36.° a matéria dos servicos.

O Tribunal limitou-se com tal redac¢édo, por um lado a consagrar no
caso em analise o principio geral de ndo discriminagdo que encontra ex-
pressdo, tanto no artigo 36.° como no artigo 7.°, para néo falar de ou-
tros e, por outro, a introduzir na matéria dos servicos a nogédo de restri-

(") Nesse sentido vide Tim Bennett in ““The debauve Coditel cases’’ E.L.R. 1980
p. 224.
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¢do disfarcada, nogdo que ndo constitui novidade e que exprime a filo-
sofia geral do Tratado nio exigindo apenas a condenacédo das restri¢coes
ostensivas. Quanto muito poder-se-a falar de uma incorporagdo de cer-
tos principios do artigo 36.°, nunca da sua aplicagdo pura e simples a
matéria dos servigos.

Unm terceiro e altimo aspecto, que se configura alids mais como uma
omissdo, convém ainda referir. Trata-se da absoluta auséncia de respos-
ta a problematica que é levantada pela primeira questdo do Tribunal
belga.

Na verdade, o que estava em causa nio era apenas saber se o Trata-
do de Roma se aplica a uma prestagio de servigos entre duas pessoas es-
tabelecidas no mesmo Estado-membro em que a substdncia da presta-
¢do provém de outro Estado-membro.

A resolugdo desta questdo pressupde, como ficou patente nas memo-
rias das partes e nas conclusdes do advogado-geral, a resposta a uma ou-
tra série de problemas.

O primeiro seria o de precisar a nogdo de presta¢do de servicos de
modo a poder afirmar-se que uma tal prestagdo existiria entre a Radio
Televisdo alemi e a ‘““Coditel’’. Haveria aqui que fixar principios, no-
meadamente a partir dos critérios da intengdo (a R.T.A. tem a intengdo
ou ndo de atingir o tele-espectador belga) e dos critérios da remuneragio
(é ou ndo necessaria a nogdo de prestacdo de servigos a existéncia de
uma contrapartida econémica — para o advogado-geral nio era).

Todavia, o aspecto mais importante que ficou por resolver foi sem
duavida, o de saber se, havendo uma prestagdo de servigos da R.T.A. &
“Coditel”’, o direito comunitario se aplicaria as restri¢des a uma presta-
¢do de servigos interna (entre a ‘“Coditel’’ e o tele-espectador) quando
tais restrigdes afectassem indirectamente a presta¢do internacional de
servigos.

Em resumo, e de um ponto de vista estrutural, o tribunal tinha clara-
mente duas alternativas: ou analisava o problema sob a perspectiva da
prestacdo de servigos entre a R.T.A. e a ““Coditel”’ e entre esta e o tele-
-espectador belga, ou, diversamente, encarava o caso sob a perspectiva
da livre circulagdo de mercadorias. Todavia, o precedente do caso *‘Sac-
chi’’ veio dificultar esta possibilidade de clareza e simplicidade de racio-
cinio.

A insatisfagdo intelectual patente na solu¢ido do caso ‘“Coditel’’ re-
sulta, ndo sé da distor¢do em que se traduz a utilizagdo do conceito de
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‘‘servi¢o’’ para fazer face ao problema de exportagéo e importagdo de
coisas incorpoéreas, mas também de a tese de ndo esgotamento do direito
com fundamento no prejuizo econdémico do cessionario da licenga de re-
presentagdo poder ser, ‘‘mutatis mutandis’’, aplicavel no caso do pre-
juizo causado ao cessionario de uma licenga de marca por uma importa-
¢do paralela, apesar de a jurisprudéncia do Tribunal ter vindo a enten-
der o contrario.

Do acérdao do Tribunal no presente caso fica-nos, pois, a sensagdo
nitida de que, quer o dominio de teorizagdo de uma problematica comu-
nitaria dos direitos de propriedade intelectual, quer o da matéria dos
servigos continuam a apresentar complexas configuragdes de excepgédo
que estdo longe de uma completa e coerente elaboragéo.
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Dep6sito das mercadorias em armazém de terceiro.
Venda das mercadorias objecto do dever de conser-
vacdo.
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IV Parte — DISPQSIC()ES FINAIS (n.°s 96 a 108)
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96.
97.

98.
99.
100.
101.

102.

103.

105.
106.
107.
108.

Depositario da Convencao.

Relagdo da Conveng¢do com outros instrumentos interna-
cionais que reguiem a mesma matéria.

Vinculag¢ao internacional de um Estado a Convencgdo.
Vincula¢do parcial de um Estado & Convencgio.

Aplicagdo da Convengdo em Estados plurilegislativos de
base territorial.

Estados que apliquem regrés juridicas idénticas ou proxi-
mas em matéria de compra e venda.

Admissibilidade da restri¢ao, por parte de um Estado, do
campo de aplicacdo espacial da Convengao.
Admissibilidade do afastamento, por parte de um Estado,
da aplicacdo de algumas das normas convencionais em
matéria de forma.

. Regime das declaragdes feitas ao abrigo da presente Con-

vengao.

Reservas 4 Convencéo.

Entrada em vigor da Convengao.

Ambito temporal de aplicagio da Convengio.
Dentuncia da Convengéo.



Introducio

1. A Convengio das Nagdes Unidas sobre os contratos de compra e
venda internacional de mercadorias foi aprovada em 11 de Abril de
1980 pela Conferéncia das Nagoes Unidas sobre os contratos de compra
e venda internacional de mercadorias que teve lugar em Viena de 10 de
Marco a 11 de Abril de 1980 () (*®).

O texto final teve por base um projecto aprovado pela Comissdo
das Nagoes Unidas para o Direito do Comércio Internacional
(CNUDCI) () na sua XI Sessdo, em 1978. Este projecto resultou da
combinagio de dois textos originariamente auténomos, ambos apresen-

(1) A Conferéncia de Viena foi convocada pela Assembleia Geral das Nagdes Unidas
(resolugdo 33/93, de 16 de Dezembro de 1978). Nela participaram representantes de 62 Es-
tados (entre os quais Portugal) e observadores de varias instituicdes internacionais.

(1®) Estando ja concluido o presente trabalho, tivemos conhecimento de alguns co-
mentarios 4 Convengdo de Viena de 1980, que ndo pudemos, por isso, ter em considera-
¢do. Vejam-se, entre outros, PETER H. SCHELECHTRIEM, Einheitliches
UN — Kaufrecht, Tiibingen, 1981, J. C. B. Mohr (Paul Siebeck), PHILIPPE KAHN, La
Convention de Vienne du 11 Avril 1980 sur les contrats de vente internationale de mar-
chandises, RIDC, v. 33 (1981), p. 951 es., MICHAEL JOACHIM BONNEL, La nouvelle
Convention des Nations-Unies sur les contrats de vente internationale de marchandises,
Droit et Pratique du Commerce International, t. 7 (1981), p. 7 ¢ 5., PAUL LANSING ¢
NANCY R. HAUSERMAN, A Comparison of the Uniform Commercial Code to Unci-
tral’s Convention on Contracts for the International Sale of Goods, North Caroline Jour-
nal of International Law and Commercial Regulation, v. 6 (Winter 1980), p. 63 e s.,
JOHN HONNOLD, Uniform Law for International Sales under the 1980 United Nations
Convention, Deventer, 1981, Kluwer, ¢ ROLF HERBER, Das VN — Ubereinkommen
tiber internationale Kaufvertrige, RIW/AWD, v. 26 (1980), p. 601 e s.

(3) A CNUDCI foi criada em 1966 pela resolucdo 2205 (XXI), de 17 de Dezembro,
da Assembleia Geral, com a missdo de promover a harmonizagao e a unificacdo progressi-
va do direito do comércio internacional, reduzindo e eliminando os obstaculos juridicos
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tados por um grupo de trabalho especialmente instituido para este fim
na segunda sessdo daquela Comissdo que teve lugar em 1969: o projecto
de Convengdo sobre a compra e venda internacional de mercadorias € o
projecto de Convengdo sobre a formag¢io dos contratos de compra e
venda internacional de mercadorias.

O projecto da CNUDCI () foi, acompanhado de um Comentario
elaborado pelo Secretariado da Comissdo (¢), enviado depois aos

ao desenvolvimento das trocas internacionais, tarefa a levar a cabo através de uma série de
medidas enumeradas no proprio documento de instituigdo (sobre os problemas metodolo-
gicos ligados a actuagdo da CNUDCI, cf. os trabalhos de E. ALLAN FARNSWORTH,
UNCITRAL: Why? What? How? When?, A.J.C.L., v. 20 (1972), p. 314 ¢ UNCITRAL
and the progressive development of international trade, Law and International Trade,
Festschrift fiir Clive M. Schmitthoff, Frankfurt, 1973, p. 145).

A Comissdo é actualmente composta por 36 Estados membros das Nagdes Unidas
eleitos de 6 em 6 anos. Conquanto nos primeiros 9 anos de actividade apenas pudessem
participar nas sessdes de trabalho os membros da Comissdo e observadores de organismos
internacionais, a partir da resolugdo 31/99 da Assembleia Geral, de 15 de Dezembro de
1977, foi facultada a participagdo a todos 0os Governos dos Estados membros da ONU, na
qualidade de observadores. Portugal utilizou pela primeira vez esta faculdade em Junho
de 1979 aquando da XII Sessdo deste organismo.

A Comissdo realizou a sua primeira reuniio em 1968 tendo desde logo considerado a
compra e venda internacional de mercadorias como tema a incluir no programa de traba-
tho e a que foi atribuido caracter prioritario. Existindo na altura dois instrumentos sobre
a matéria (a lei uniforme sobre a compra e venda internacional de mercadorias (LUVI) e
a lei uniforme sobre a formagio dos mesmos contratos (LUF), de 1 de Julho de 1964)
que ndo tinham, porém, entrado ainda em vigor, a Comissdo indagou da posi¢do dos Es-
tados membros da ONU e das institui¢des especializadas a respeito daquelas leis. Das res-
postas recebidas, transpareceram as dificuldades e os obstaculos de muitos Estados 4 sua
ratificagdo, visto que na sua forma actual ndo eram susceptiveis de aceitagio universal.
A CNUDCI decidiu entdo criar um grupo de trabalho encarregado de optar por uma de
duas vias: ou ‘‘determinar que modificagdes dos textos existentes poderiam torna-los sus-
ceptiveis de uma mais larga adesdo por parte de paises com sistemas juridicos, sociais e
econdmicos diferentes, ou (determinar) se seria necessario elaborar um texto novo com o
mesmo fim’’ (Annuaire da CNUDCI, v. I (1968-70), 2.? Parte, 11, A, § 38). Tendo sido
adoptada a segunda alternativa, o grupo de trabalho elaborou entdo dois textos que pre-
tendiam responder a finalidade desejada, e que foram aprovados pela CNUDCI, nas X e
Xl sessoes (1977 e 1978, respectivamente). Da fusdo destes dois articulados resultou, como
se refere em texto, o projecto da CNUDCI sobre os contratos de compra e venda interna-
cional de mercadorias.

(Para uma visdo detalhada dos trabalhos empreendidos no ambito da CNUDCI, cf.
os artigos publicados no Clunet, v. 106 (1979), p. 747 e s.).

() Para uma anilise deste projecto, cf. ULRICH HUBER, Der UNCITRAL
— Entwurf eines Ubereinkommens iiber internationale Warenkaufvertrige, RabelsZ, v.
43 (1979), p. 413, IBRAHIM FADLALLAH, Le projet de convention sur la vente de mar-
chandises, Clunet, v. 106 (1979), p. 755, MICHAEL JOACHIM BONNELL, Some criti-
cal reflections on the new Uncitral draft Convention on international sale, RDU, 1978 -
- II, p. 2 e s. e JOHN HONNOLD, The draft Convention on contracts for the internatio-
nal sale of goods: an overview, A. J. C. L., v. 27 (1979), p. 223 e s.

¢) Documento A/CONF. 79/5, de 14 de Margo de 1979, das Nag5es Unidas.
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Governos dos varios Estados membros das Nagoes Unidas ¢ as organi-
zagdes internacionais, a fim de que estes se pronunciassem sobre ele. As
observagdes (°) € propostas formuladas (bem como uma analise sobre
estas feita pelo Secretariado) foram igualmente presentes aos delegados
participantes na Conferéncia.

2. A Convengdo de Viena de 1980 apresenta-se como mais uma
etapa (e porventura a mais significativa) do longo processo de unifica-
¢do legislativa em matéria de compra ¢ venda internacional de mercado-
rias. E ja extensa, com efeito, a série de iniciativas empreendidas, pelo
menos desde 1905 (6), por diversas institui¢des, todas elas tendentes a es-
tabelecer uma regulamentagio uniforme da compra ¢ venda internacio-
nal de mercadorias.

As mais importantes dessas iniciativas tém pertencido ao UNI-
DROIT (Instituto Internacional para a Unificacdo do Direito Privado)
que, em 1930, elaborou e fez distribuir aos varios governos, através da
Sociedade das Nag6es, um projecto de regulamentacdo da venda inter-
nacional de mercadorias (7). Interrompidas as diligéncias pela Segunda
Guerra Mundial, foi a ideia da unificagido retomada em 1951 pelo gover-
no holandés que convocou uma conferéncia diplomatica a fim de dis-
cutir aquele texto. Com base nas sugestdes entdo recolhidas foi encarre-
gado um grupo especial de redigir um novo projecto, que viria a ser

(®) As observagdes do Governo Portugués, elaboradas de acordo com as conclusdes
de um parecer para o efeito solicitado aos autores do presente trabalho pelo Ministério da
Justica, estdo publicadas no Documento A/CONF. 97/8/Add. 3, de 25 de Janeiro de
1980, das Nagdes Unidas.

(6) Data deste ano, com efeito, uma lei sobre a venda que unifica a legislacdo
aplicavel neste dominio nos paises escandinavos. Cf. ALGOT BAGGE, L ’unification du
droit privé en matiére de vente et des contrats auxiliaires d la vente internationale, Scritti di
Diritto Internazionale in onore di Tomaso Perassi, v. I, Mildo, 1957, p. 105. Para uma
consideracdo da problematica da unificagio, em matéria de compra e venda internacionat
de mercadorias, cf. a colectdanea de estudos editada por JOHN HONNOLD, Unification
of the law governing international sales of goods. The comparison and possible harmoni-
zation of national and regional unifications, Paris, 1966, Dalloz, ERIC BERGSTEN, The
Law of Sales in Comparative Law, in Les Ventes Internationales de Marchandises, Paris,
1981, Economica, p. 3 e ss. e MICHEL BORYSEWICZ, Conventions et projets de con-
ventions sur la vente internationale de marchandises, ibidem, p. 16 ¢ ss. Para um panora-
ma actual da questdo no ambito europeu, cf. ULRICH MAGNUS, Europdische Kau-
Jfrechtsvereinheitlichung, RabelsZ, v. 45 (1981), p. 144 e s.

() Cf. 0o BMJ, n.° 25 (Julho de 1951), p. 76. Sobre este texto recaiu um parecer do
Prof. VAZ SERRA publicado no mesmo Boletim a pags. 13 e ss.
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apresentado em 1956. Distribuido aos governos interessados, ele consti-
tuiu a base, juntamente com as observagdes formuladas pelos governos,
de um novo projecto datado de 1963.

Simultaneamente, o governo holandés distribuiu também aos gover-
nos interessados um projecto de lei uniforme sobre a formagdo dos con-
tratos de compra e venda internacional de mercadorias que fora apre-
sentado em 1958 pelo UNIDROIT ¢).

Quer um quer outro dos referidos projectos foram aprovados em
1964, sob a forma de lei uniforme, por uma Conferéncia diplomatica
convocada igualmente pelo Governo Holandés e que reuniu na cidade
da Haia. A Conferéncia aprovou duas convengdes, cada uma das quais
trazendo em anexo uma lei uniforme — a Lei Uniforme sobre a compra
e venda internacional de mercadorias (LUVI) e a Lei Uniforme sobre a
formag¢do dos contratos de compra ¢ venda internacional de mercado-
rias (LUF).

Estas convengdes, que viriam no entanto a ser ratificadas apenas por
um reduzido nimero de Estados (), entraram em vigor em Agosto de
1972. O eco limitado obtido por estes instrumentos parece ter ficado a de-
ver-se, por um lado, ao pequeno numero de Estados que participaram na
sua elaboragio ('), e, por outro, ao alegado caracter discutivel de muitas
das suas solugées. Tudo isto explica que, tendo presente a indispensabili-
dade de umaregulamentag¢do uniforme do contrato de compra e venda pa-
ra o desenvolvimento das relagées comerciais internacionais, a CNUDCI
(cujaacgdo, como ja foireferido, se deve dirigir precisamente a esta finali-
dade) tenha feito desta tematica desde a primeira hora um dos item priori-
tarios (e sem divida que o maisimportante) do seu programa detrabalhos.

3. Muito embora Portugal ndo tenha até ao presente ratificado a
Convengdo de Viena de 1980 sobre os contratos de compra e venda, o
conhecimento do seu texto, que em anexo se publica, ndo deixa de se re-
vestir para nds da maior importancia. Com efeito, as necessidades do

() Cf. o respectivo texto no BMJ, n.° 94 (Margo de 1960) p. 5 e s. No mesmo local
reproduz-se, a pag. 28, um parecer do Prof. VAZ SERRA sobre aquele documento.

(®) A Convencdo da Haia sobre a compra e venda entrou em vigor em 18 de Agosto
de 1972 e até ao presente apenas obteve a ratificagdo ou adesdo de 8 Estados (Republica
Federal da Alemanha, Bélgica, Gimbia, Israel, Italia, Holanda, Inglaterra e Sio Marino).
A Convenc¢do da Haia sobre a formagdo do contrato de compra e venda entrou em vigor
em 23 de Agosto de 1972 ¢ obteve por seu turno a adesdo de 7 Estados (os ja mencionados,
a excepgdo de Israel).

(19) Na Conferéncia da Haia participaram, com efeito, apenas 28 Estados.
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comércio internacional exigem, sem sombra de divida, para o contrato
de compra e venda, a aplicag¢do de um direito certo e adequado as especi-
ficidades que a natureza internacional deste contrato colima. Finalidade
que apenas poderé ser atingida mediante o recurso a instrumentos inter-
nacionais susceptiveis de serem assumidos pelo maior numero possivel de
Estados. Ao nosso pais (') ndo podera, em virtude disso, deixar de se
por, mais tarde ou mais cedo, o problema do posicionamento a tomar em
face desta Convengdo, sobretudo se, correspondendo as intengdes dos
seus promotores € autores € a expectativa a volta dela criada, este docu-
mento lograr obter a adesdo de um nimero significativo de Estados (!12).

A defini¢do da atitude a tomar pelo Governo Portugués sugere uma
reflexdo sobre o bem fundado das solugGes propostas na Convengao.
Com o propodsito de contribuir para este fim vém as consideracdes que
de seguida se fardo. A elas preside a intengédo de, para além de propor-
cionar uma visdo global dos principios gerais que enformam a Conven-
¢do, proceder ao confronto das mais importantes solugGes ai contidas,
quer com as consagradas na nossa ordem juridica para as mesmas ques-
tdes, quer com as recolhidas noutros instrumentos internacio-
nais — maxime a LUVI e a LUF (2) (*).

(1) Portugal nio tem, de resto, permanecido alheio a0 movimento de unificagdo
legislativa a nivel internacional. A este proposito, recorde-se a sua participac@o nas Con-
feréncias da Haia sobre o direito internacional privado desde o seu inicio em 1891. Sobre
esta primeira fase das Conferéncias da Haia, ¢f. MACHADO VILLELA, Tratado
Elementar de Direito Internacional Privado, v. 1, Coimbra, 1921, Coimbra Editora, p. 69
e ss. No Ambito destas Conferéncias, € ja no pos-guerra, foram aprovadas, em matéria de
compra e venda, duas Convengdes: a Convengdo da Haia de 1955 sobre a lei aplicavel as
vendas internacionais de mercadorias e a Convengio de Haia de 1958 sobre a lei aplicavel
a transferéncia da propriedade nos casos de vendas internacionais de mercadorias. Portu-
gal, porém, ndo aderiu a qualquer destes instrumentos internacionais.

(12) Em 18 de Junho de 1981 (trés meses transcorridos apos a sua aprovagdo) a
Convengdo tinha sido assinada por treze paises (Austria, Chile, Dinamarca, Finlandia,
Ghana, Holanda, Hungria, Jugoslavia, Lesotho, Noruega, Republica Federal da Alema-
nha, Singapura e Suécia). :

(12) Os textos destas duas leis, ao que sabemos, ndo foram divulgados entre nos, ra-
z30 por que nos parece oportuna a sua publicagdo — que se fara, juntamente com o da
Convengdo de Viena, em anexo ao presente trabalho.

Em anexo ainda publicaremos a Convengdo de Nova lerque sobre a prescricdo em
matéria de compra e venda internacional de mercadorias e isto em virtude de, atenta a co-
nexdo entre alguns pontos desta ¢ da Convengdo de Viena de 1980, ter sido aprovado na
Conferéncia diplomatica de Viena, de 1980, ja referida, um Protocolo que modifica aque-
la primeira Convengdo (Protocolo este que igualmente publicaremos).

Assim se reunem os principais instrumentos de direito material pertinentes ao contra-
to de compra e venda internacional.

(¥ O estudo que ora se apresenta retoma em grande medida, alargando-as e apro-
fundando-as, as consideragdes expendidas no parecer referido na nota 5.

85



4. Seguindo a sistematiza¢do adoptada na Convenc¢do, comegare-
mos por comentar a sua primeira Parte onde, em dois capitulos, se con-
tém os preceitos que delimitam o campo de aplicacdo da Convengdo ¢ as
disposi¢des que nela se designam por gerais (*). Num momento poste-
rior analisaremos a segunda Parte da Convencgio relativa a formacgao do
contrato, para nos debrucarmos depois sobre a terceira que versa mais
propriamente o regime do -contrato de compra e venda internacional.
Em ultimo lugar referir-nos-emos as disposi¢ées finais da Convencio,
que integram a sua quarta Parte.

(1) A sistematizagdo adoptada na Convengdo parece-nos resultar de duas ordens de
razdes: por um lado, e como ja se disse (supra, nota 2), muito embora a Conveng¢ao conte-
nha n3o s6 o regime do contrato de compra e venda mas também as disposi¢oes que regu-
lam a sua formag3o, foi autbnoma a génese de cada um dos complexos normativos respec-
tivos; por outro lado, e reflectindo em parte esta realidade, o legislador convencional quis
dar aos Estados a faculdade de, aderindo embora a Convengdo, o fazerem com excluséo,
ou do regime de formagdo do contrato de compra e venda internacional, ou da regulamen-
tagdo para este criada— II e III Partes da Convengéo, respectivamente (cf. o art. 99 da
Convengdo).

A cisdo que por esta forma se possibilita na regulamentagéo global do contrato de
compra e venda internacional ndo se nos afigura que comprometa gravemente o objectivo
final prosseguido, ja que os principios que informam ambos os sectores da regulamenta-
¢do sdo de indole diferente. E, ainda que tal facto possa acarretar algumas desvantagens,
sempre se podera dizer que ele propicia a adeséo 4 Convengao mesmo por parte daqueles
Estados que poderiam apresentar objecgOes substanciais a uma ou a outra das suas duas
Gltimas Partes substantivas. Isto explica que, na primeira parte, se tenham reunido, para
além dos preceitos que delimitam o campo de aplicacdo da Conveng¢do, um conjunto de
disposi¢oes de natureza geral, por esséncia validas para ambas as Partes e que sempre
actuarao mesmo nos casos de aceita¢@o parcial da Convengao (nos termos referidos).
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I PARTE
Campo de aplicacio e disposi¢coes gerais

5. Generalidades. A Convengdo sobre os contratos de compra €
venda internacional de mercadorias inicia-se, como é habito em instru-
mentos desta natureza, por uma série de disposi¢Oes tendentes a delimi-
tar o seu campo de aplicagéo e a fornecer os critérios gerais que deverdo
guiar a respectiva interpretagdo ('**). Tais disposi¢bes revestem-se de
importincia fundamental na economia do texto na medida em que, no
que toca a primeira finalidade, estabelecem claramente a esfera de apli-
cac¢io dos novos preceitos, quer definindo as matérias a que estes respei-
tam (@mbito material de aplicagdo), quer delimitando as situagdes em

"que eles sdo chamados a intervir (@mbito espacial de aplicagdo) ().

Pensando agora no segundo objectivo visado, concluir-se-a4 facil-
mente que a sua importdncia ndo € menor; com efeito, a Convengdo sur-
ge como uma ordenagdo autdénoma, cujos critérios interpretativos have-
rdo de ser proprios (e ndo dependentes das ordens juridicas nacionais

(142) Sobre toda esta matéria, pode ver-se LASZLO RECZEI, The Rules of the
Convention relating to its field of application and to its interpretation, in Problems of uni-
fication of international sales law, London, 1980, Oceana Publications, Inc., pags. 53 e ss.

(!5) No que ao primeiro aspecto se reporta ndo se trata no entanto de, pura e sim-
plesmente, recortar a frac¢do dos ordenamentos nacionais que os preceitos convencionais
visam substituir. Com efeito, muito embora exista um segmento normativo da ordem juri-
dica interna que deixara de ser aplicado, em alguns casos (cuja identificagdo resulta da de-
limitagdo do dmbito espacial da Convengdo), aos contratos de compra e venda internacio-
nal, o certo € que ndo se opera aqui a mera substitui¢do de certos preceitos do ordenamen-
to interno. Ao contrario do que sucede com as leis uniformes — por exemplo a LUVl e a
LUF — as normas das convengdes internacionais, quando recebidas nas ordens juridicas
internas, nao perdem a sua natureza internacional, pelo que ndo substituem naqueles siste-
mas os preceitos ai vigentes, muito embora afastem a sua aplicagdo.
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que a recebam), sob pena de o seu escopo uniformizador resultar
falseado — o que avulta tanto mais quanto € certo que a Convengdo nio
se dirige a unificar a regulamentagdo de certas situagdes puramente in-
ternas (como era o caso das leis uniformes de Genebra de 1930 e 1931
sobre a letra de cambio, a livran¢a e o cheque) mas a regular especial-
mente certas situagOes internacionais. Tais critérios sdo, por isso, no es-
sencial, compendiados nas disposi¢Oes gerais que antecedem as prescri-
¢oes referentes a formacgdo dos contratos e ao regime da compra e venda
de mercadorias, cuja leitura iluminam (‘).

Comegaremos assim por nos deter um pouco sobre as normas que
circunscrevem o campo de aplicagdo da Convencdo.

(*6) Sobre a necessidade de inserir neste local tais disposigdes, vejam-se as considera-
¢oes expendidas supra, na nota 14.
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CAPITULO 1

Campo de aplicacao

6. Delimitagdo do campo de aplicagcao da Convengdo. A Conven-
¢do pretende reger os contratos de compra e venda de mercadorias cele-
brados entre partes que tenham o seu estabelecimento em Estados dife-
rentes quando nesses Estados a Convengdo esteja em vigor ou, se tal hi-
potese ndo se verificar, quando as regras de direito internacional priva-
do do Estado do foro mandem aplicar a ordem juridica de um dos Esta-
dos em cujo sistema juridico a Convengéo tenha sido recebida [artigo 1,
§ 1, a) e b)].

O elemento essencial que desencadeia a aplicagdo da Convengéo re-
side assim na circunsténcia de as partes no contrato de compra e venda
de mercadorias terem o seu estabelecimento em Estados diferentes.

Faltando esta condi¢do, para efeito de aplicagdo da Convengéo, es-
taremos perante uma venda puramente interna que, ainda que celebrada
num pais signatario da Convencdo, devera ser regida pelo direito co-
mum e ndo, como é evidente, por prescrigoes concebidas expressamente
em fungdo do caracter plurinacional da relagdo.

Mas a circunstancia de as partes terem o seu estabelecimento em pai-
ses diferentes sO € revelante quando resultar ‘‘do contrato, de transac-
¢Oes anteriores entre as partes, de informag6es dadas por elas em qual-
quer momento antes ou durante a conclusdo do contrato’’ (artigo 1,
§ 2). Se assim ndo acontecer, isto é, se ndo se tornar aparente antes da
celebracdo do contrato que as partes se encontram estabelecidas em pai-
ses diferentes, a regulamentacdo convencional ndo se aplicara. Encon-
tramos aqui definida, para este efeito, a compreensdo do adjectivo ‘“in-
ternacional’’ cujo emprego se confina ao titulo do instrumento conven-
cional, jamais nos voltando a surgir no seu clausulado ('").

(') Pratica salutar, alias, se nos lembrarmos das dificuldades de precisar o seu exac-
to alcance.
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A Convengdo considera assim que apenas sdo internacionais, para
efeitos de suscitarem a sua aplicagéo, os contratos que ela define como
tais, ou seja, aqueles em que tenha sido aparente, até a respectiva cele-
bragdo, a localizagdo em paises diferentes dos estabelecimentos das par-

tes contratantes.

Ainda que entendida desta forma, tal circunstincia, embora neces-
saria, ndo € porém suficiente para circunscrever o campo de aplicacéo
da Convengéo.

Com efeito, exige-se ainda uma de duas condi¢des: ou que aqueles
Estados sejam signatarios da Convengdo — e neste caso €la aplicar-se-a
independentemente do jogo das regras de direito internacional privado
do foro, isto ¢, mesmo que estas mandem aplicar uma terceira lei; o que
significa que, verificado o pressuposto de os dois Estados serem mem-
bros da Convengdo, esta nos surge como uma verdadeira e natural Jex
contractus que se impode as regras de conflitos dos Estados partes da
Convengdo. Este regime resulta do facto de a inser¢io da Convengéo na
ordem juridica de um Estado compreender a introdugio no seu sistema
juridico de uma regra delimitadora do 4mbito de aplicacdo da Conven-
¢do (neste sentido como que uma regra de conflitos especial) que preva-
lece sobre as regras de conflitos gerais do ordenamento juridico (*¥).

Em alternativa, exige-se que as regras de conflitos do foro conduzam
a aplicacdo da lei de um Estado contratante. Situagdo esta que numa

(18) Nao se trata aqui, no entanto, de regras de conflitos especiais do tipo das referi-
das por FERRER CORREIA (A Codificagio do Direito Internacional Privado,
B.F.D.U.C,, v. LI (1975), p. 71-72). Com efeito, neste caso estamos perante regras de
conflitos estruturalmente analogas as tradicionais cuja tnica especialidade reside em se di-
rigirem a um acervo concreto de matérias e de serem criadas por fonte convencional espe-
cifica. No nosso caso, porém, € no proprio instrumento convencional que contém a regu-
lamentagao material do contrato de compra e venda internacional que nos surgem as re-
gras que delimitam o 4mbito espacial desta regulamentacdo. E a diferenca ndo esta apenas
em tais regras constarem ou ndo do mesmo instrumento. Com efeito, a sua estrutura nio
¢, de toda a evidéncia, a da regra de conflitos tradicional (a proposito da estrutura da re-
gra de conflitos, entre nos, cf. FERRER CORREIA, Li¢des de Direito Internacional Pri-
vado, Coimbra, 1973, p. 205 e s., ISABEL DE MAGALHAES COLLACO, Da qualifica-
¢do em Direito Internacional Privado, Lisboa, 1964, Editorial Império, p. 16 e ss. ¢ BAP-
TISTA MACHADO, Ligées de Direito Internacional Privado, Coimbra, 1974, Atlantida
Editora, p. 57 e s.). Desde logo, basta atentar em que o ponto de partida desta regra ¢ o
proprio direito material a aplicar (¢ ndo, como na regra de conflitos concebida na tradigio
savigniana, a situagdo a regular). Mas, apesar do que se acaba de dizer, ela preenche a
mesma finalidade (¢ ainda uma regra sobre os limites das leis). Regra que, na sua actua-
¢do, respeita o principio de que a aplicagdo de uma lei s6 pode verificar-se face a situagdes
com ela conectadas espacialmente (sobre este principio, cf. BAPTISTA MACHADO,
Ambito de Eficicia e Ambito de Competéncia das Leis, Coimbra, 1970, Livraria Almedi-
na, passim). Tal ndo acontecia com as Convengdes da Haia de 1964 referentes a LUVIe a
LUF, onde a aplicagdo da regulamentacdo material por elas criada apenas dependia do ca
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primeira analise, poderia pensar-se representar a pura actuagido dos me-
canismos tradicionais do DIP. Pois se o Estado referido pela regra de
conflitos do foro tiver aderido a Convengdo, esta passa a integrar a par-
tir de entdo o seu ordenamento material; e as normas que deste have-
riam de ser aplicadas dir-se-ia entdo que seriam justamente aquelas que
previssem uma regulamentacdo especial para as vendas nao exclusiva-
mente nacionais — ou seja, as mesmas da presente Conveng¢do. Sim-
plesmente, como se vera de seguida, nao cremos ser este 0 entendimento
a perfilhar neste contexto.

7. (Continuagdo). Tal como definido no numero anterior, o &mbito
de aplicagdo da Convengao sofre porém uma reducao significativa deri-
vada da reserva incluida no seu artigo 95. Nesta disposi¢do prevé-se
a possibilidade de qualquer Estado, no momento em que exprime o
seu consentimento a vincular-se internacionalmente pela Convengéo,
declarar que nao ficara obrigado pelo comando da alinea b) do paragra-
fo 1 do artigo 1 (de acordo com o qual, como vimos, a aplicacdo da
Convengdo pode resultar, nos contratos por ela definidos como interna-
cionais, da circunstancia das regras de conflitos do foro apontarem para
a lei de um Estado que seja parte na Convencéo).

Com a admissdo desta importante reserva aceita-se assim que um
pais, ao fazé-la, restrinja o Ambito de aplica¢do da Convengdo. Assim,
tal ambito resultaria tdo sO da actuagao dos elementos de conexao pre-
vistos expressamente na propria Conveng#o (alinea a) do paragrafo 1 do
artigo 1), com a exclus@o da relevancia dos elementos de conexao conti-
dos nas regras de conflitos do foro. O que deixa entrever o problema da
natureza do pressuposto de aplicagdo da Conveng¢do enunciado na ali-
nea b) do referido paragrafo. Com efeito, se com esta disposicédo se vi-
sasse apenas reafirmar a validade, também neste caso, do jogo das

racter internacional da relagdo. Assim, os mecanismos de aplicagdo dessas Leis podiam
conduzir a que as suas normas viessem a reger situagdes com as quais esta nio tinha estado
em contacto, ndo podendo portanto impregnar a conduta das partes — o que violava o
principio atras referido. Circunstancia esta que, tendo sido objecto de criticas altamente
desfavoraveis da doutrina (cf. por exemplo FERRER CORREIA, A Codificagdo, cit., p.
73 es., JAN KROPHOLLER, Der “‘Ausschluss’’ des Internationalen Privatrechts im Ei-
nheitlichen Kaufgesetz, RabelsZ, v. 38 (1974), p. 372 e s., F.A. MANN, Einheitliches
Kaufgesetz und Internationales Privatrecht, in JZ 1975, p. 14 e s., JAN HELLNER, Ei-
nheitliches Kaufrecht und Internationales Privatecht, Gedachtnisschrift fitr Albert A. Eh-
renzweig, Karlsruhe, 1976, p. 23 ¢ s. ¢ MARTENS — REHBINDER, Internationales
Kaufrecht, Frankfurt am Main, 1975, Metzner, p. 92-93), nad'tera sido estranha ao fraco
eco que aquelas Conven¢des obtiveram. Isto apesar da inser¢dio no articulado da LUVI de
significativas atenuacdes ao principio de que partia (cf. as reservas previstas nos artigos 3
a 5). Sobre a solugdo da Convengdo de Viena, veja-se SERGIO CARBONE L ’ambito di
applicazione ed i criteri interpretativi della Convenzione di Vienna sulla vendita interna-
zionale, R.D.1I.P.P., ano 16 (1980), p. 513 e s.
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regras de conflitos gerais de cada ordem juridica, ndo se vé qual o senti-
do da reserva do artigo 95, nem tdo-pouco o das propostas de elimina-
¢ao e de alteragdo da referida alinea b) também apresentadas na Confe-
réncia (). Quer a reserva quer as propostas citadas sO podem entender-
-se, a0 que cremos, a partir da ideia de que nfo € este o seu verdadeiro
significado. Antes, a referida alinea b) (como alias a alinea a) do mesmo
paragrafo) revestem assim auténtico caracter constitutivo, no sentido de
que apenas a partir das hipoteses nelas previstas o dispositivo conven-
cional poderia funcionar. E que o jogo das regras de conflitos, quando
estas indiquem como competente a lei de um Estado que tenha ratifica-
do a Convengido (ou a ela tenha aderido (1%2)), ndo implica, sem mais,
em situagdes de compra e venda internacional, a aplicagdo da Conven-
¢do. Esta s6 sera de aplicar dentro do ambito que para si propria define,
pelo que os contratos de compra e venda internacionais que a Conven-
¢do nao pretende regular ficardo sujeitos (a ndo existir uma norma co-
mo a da alinea b)) a lei interna do Estado designada pelo sistema confli-
tual — lei que, em certos casos (19*), pode até ser uma lei especifica para
o comércio internacional.

Assim sendo, as regras de delimitagdo que a Convengio contém de-
veriam ser entendidas, integrado ja aquele instrumento convencional
nas ordens juridicas estaduais, como um auténtico e exclusivo Recht
tiber Recht — que afastaria o jogo das regras de conflitos comuns das
ordens juridicas que tenham recebido a Convengio (°). Esta surge-nos
assim como contendo em exclusivo os critérios delimitadores da sua
aplicagdo — situagdo que ndo é impar neste dominio (mesmo no direito
interno), antes se tendo generalizado o conhecimento destas hipdteses
sobretudo apds as investigagdes empreendidas a volta da figura das nor-
mas materiais espacialmente condicionadas. (')

A adopgio pela Conferéncia da reserva contida no artigo 95, sobre-
tudo se vier a ser utilizada por um numero significativo de Estados, vira
reforgar o entendimento da Convengao, quando integrada nos sistemas
juridicos internos, como um verdadeiro e proprio jus speciale. O que ¢

(%) Cf. o documento A/CONF. 97/11, das Nag¢ées Unidas, p. 3-4.

(192) Sobre os modos de vinculagdo internacional de um Estado a Convengéo, veja-
-se infra, n.° 98. )

(1%b) E o que acontece com a Checoslovaquia (Cédigo de comércio internacional de
4-12-63) e a Republica Democratica Alema (Lei sobre os contratos economicos internacio-
nais de 5-2-76). Justifica-se, assim, que tenham sido estes os paises que mais pugnaram pe-
la inclusdo da reserva do art. 95, pois que a admissdo na integra, por tais Estados, do nor-
mativo do § 1 do art. 1 da Convengdo, tornaria inuteis, quanto a compra e venda, aqueles
complexos legislativos. .

(3%) Mantendo-se, no entanto, ao contrario do que sucedia com a LUVI, fiel aos
principios do direito de conflitos, visto ndo abandonar a ideia de conexdo.

(3!) Sobre esta figura vejam-se na doutrina portuguesa os trabalhos de FERRER
CORREIA, A Codificacdo, cit., p. 45 ¢ s., BAPTISTA MACHADO, Ambito de Eficdcia,
cit., p. 269 e s. e MOURA RAMOS, Direito Internacional Privado e Constituicdo, Coim-
bra, 1979, p. 144 e s. e, para maiores desenvolvimentos, os autores e obras neles citados.
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valido num duplo sentido: em termos materiais, porque € 6bvio que a
Convencao se assume como um direito especial para a compra € venda
internacional, em relagdo a regulamenta¢do comum deste instituto (e
isto em razdo das especificidades reconhecidas nestas circunstancias
aquele contrato); e em termos conflituais, porque, como ja vimos, se
configuram regras especiais para a delimita¢do do seu campo de aplica-
¢do espacial, tal se justificando por se pretender limitar a actuacdo dos
comandos convencionais as situagdes que tenham com a Convengdo os
contactos que apenas esta eleja.

Se 0 nosso entendimento é correcto, a adopg¢do ou néo da reserva do
artigo 95 traduzira uma opgdo de fundo por parte dos Estados que vie-
rem a ratificar ou aderir 4 Conven¢do — op¢do que exteriorizara a to-
mada de posicdo de cada Estado face a uma das duas possiveis interpre-
tacdes do campo de aplicacdo da Convencdo, tal como as definimos.

Pode dizer-se assim que a ndo formulagédo da reserva do artigo 95.°
da Convengdo, por parte de um Estado, significara que se pretende ver
na regulamenta¢do convencional um verdadeiro ius commune da com-
pra e venda internacional que ira substituir integralmente, nos Estados
vinculados a Convencdo, o seu direito interno (que doutro modo seria
aplicavel quando a isso conduzissem as regras do DIP).

8. (Continuacdo). Completando a defini¢io do seu dominio de
aplicacdo, a Convengdo acrescenta que sdo para tanto irrevelantes a na-
cionalidade das partes e o caracter civil ou comercial do contrato (para-
grafo 3 do artigo 1). Conclui-se assim que, para a Convengio, € no que
respeita a definicdo do caracter internacional do contrato de compra e
venda, prevalece uma visdo estrutural, que se atém aos dados objectivos
ja enunciados e que negligencia quer os elementos subjectivos (naciona-
lidade das partes, por exemplo) quer o que poderiamos considerar a in-
dole do contrato (a sua natureza civil ou comercial).

No que toca a nacionalidade, ndo se vé€ porque deveria ser ela retida
como critério, atenta a sua pouca importancia no dominio em causa (*%)
e visto que a Convencao optou por fundar o seu sistema na existéncia de
estabelecimentos em diferentes paises.

Ja quanto a ndo consideragdo do caracter civil ou comercial da tran-
sac¢do, ou dos seus intervenientes, ela resulta da dificuldade em encon-
trar sentido para tal distingdo a face de grande nimero de legislacdes ()

(%) Assim, por exemplo, veja-se que esse critério ndo é igualmente retido pela nossa
lei a este proposito — cfr. os artigos 41.° e 42.° do Cédigo Civil. E a mesma é, de resto, a
licdo que emerge do direito comparado. Sobre os critérios geralmente recomendados para
a determinagdo da lei aplicavel ao contrato, cf. ISABEL DE MAGALHAES COLLACO,
Da compra e venda em Direito Internacional Privado, 1, Lisboa, 1954.

() Nio é este, como ¢ sabido, o caso do nosso direito. Com efeito, o contrato
de compra e venda pode assumir, entre nds, quer caracter civil (artigos 874.° e s. do Codi-
go Civil) quer caracter comercial (artigos 2.° e 463.° e s. do Codigo Comercial). Este ulti-
mo derivado, ja da natureza dos sujeitos que intervém na transacgio, ja da intengdo que a
esta presidiu: compra e venda subjectiva e objectivamente comercial, respectivamente.
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e da intengdo de potenciar a0 maximo o dominio de aplicagdo da nova
regulamentacgio.

9. Campo material de aplicacdo. A esfera de aplicagio material da
Convengdo (o contrato de compra e venda internacional) sofre, no
entanto, uma importante restricdo no seu artigo 2. Assim, este preceito
afasta a aplicacdo da Convenc¢do, por um lado, as vendas aos consumi-
dores (**) (***) — definidas como sendo aquelas em que as mercadorias
sdo adquiridas em vista de um uso pessoal, familiar ou doméstico, a ndo
ser que até a celebragio do contrato o vendedor nao conhecesse nem de-
vesse conhecer tal destino (alinea a) do artigo citado). Por isso conser-
vam aqui a sua vigéncia as leis nacionais que visam especialmente prote-
ger 0 consumidor, 0 que ndo provocara grandes danos ao comércio
internacional — cuja-tutela em ltimo caso a Conven¢do colima —
dado o escasso namero € reveldncia de transac¢des deste tipo nesta ma-
téria.

Ao lado das transacgdes referidas — cuja exclusdo do ambito de
aplicacdo da Convengdo se explica pela sua nio pertinéncia ao conjunto
de situagdes onde de forma impressiva se afirmam as necessidades do
comércio internacional — outras ha que dela sdo afastadas por envolve-
rem aspectos particulares em relagdo aos quais, pelas dificuldades de
regulamentacdo que suscitam, o legislador convencional entendeu guar-
dar siléncio.

Ficam assim fora do dominio da Convengdo as vendas em hasta
publica e as vendas integradas em processos de execugdo, 0 que permite
ressalvar a vigéncia de regimes ‘nacionais dificilmente conciliaveis (ali-
neas b) e ¢)).

O mesmo acontece com as vendas de valores mobiliarios, titulos de
crédito e moeda e com a electricidade (alineas d) e f)), coisas a que nédo é
incontroversamente reconhecida a qualidade de mercadorias, pelo que a
Convengdo decidiu antecipar-se as eventuais dificuldades futuras de
qualificacdo, excluindo-as em definitivo do seu ambito.

Finalmente, 0 mesmo se passa com Os navios, barcos, ‘‘hovercraft’’
e aeronaves (alinea e)). Tais bens sdo diferentemente qualificados como
moveis ou imoveis consoante 0s paises, e a sua transac¢do obedece por

(% O dominio excluido apresenta uma certa similitude com aqueloutro das compras
e vendas qualificadas como nZo mercantis no n.° 1 do artigo 464.° do Codigo Comercial.
(®%2) A consideragdo auténoma deste tipo de vendas encontramo-la também no cam-
po conflitual. Dela é exemplo o projecto de regulamentagio sobre a lei aplicavel a determi-
nadas vendas a consumidores, de que se ocupou a Conferéncia da Haia de Direito Inter-
nacional Privado, na sua 14.? sessdo. Cf. o respectivo textoem R. D. 1. P. P., v. 17 (1981),

p-249es.
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vezes a um regime especial em certos Estados o qual, atentas as razdes
que o determinam, a Convengdo entende dever deixar inalterado.

10. Contratos de fornecimento de servicos ou de mercadorias a fa-
bricar. Consideragdo particular merecem na Convengdo certos contra-
tos em que, ao lado da compra e venda, nos aparecem elementos do
contrato de empreitada e do contrato de trabalho ou de prestagdo de
servigos. O regime especial para eles previsto resulta da necessidade de
destringar em cada caso concreto qual a qualificagdo do tipo negocial
cujos elementos sdo ai preponderantes. O escopo da Convengéo traduz-
-se em definir as condigées em que estes contratos devam, de acordo
com ela, ser considerados contratos de compra e venda, assim afastando
as duvidas que se poderiam vir a pOr quanto ao dominio material dos
seus preceitos.

No que concerne aos contratos onde a compra e venda surgem asso-
ciados elementos pertinentes ao contrato de empreitada, a Convengio
considera que é decisivo aquele caracter a menos que o comprador tenha
fornecido parte essencial dos materiais necessarios a produgéo (artigo 3,
paragrafo 1). Neste tltimo caso o contrato ndo é, para os efeitos da
Convengdo, qualificado como contrato de compra e venda, de acordo
com o legislador convencional, pelo que fica excluido do ambito mate-
rial da Convencgdo (**) — e isto porque o contrato assim celebrado deve
obedecer a consideranda diferentes dos que valem para a compra e ven-
da pura e simples de mercadorias.

(2%) No nosso direito tais contratos so geralmente considerados englobados na cate-
goria dos contratos mistos. Assim, ¢ clara a este respeito a posi¢do de VAZ SERRA (RLJ,
n.° 106, p. 198 € n.° 107, p. 107 ¢ s. — onde se recenseiam as solugdes ao nosso problema
dadas no direito comparado). Para este autor, nos contratos cujo objecto se traduz no for-
necimento de uma coisa nova (que correspondem aos referidos na Convengdo), ndo se€ tra-
tara necessariamente de um contrato de compra e venda (de coisa futura). Antes, havera
que distinguir varios tipos de situa¢des: se o comitente (dono da obra) fornece a matéria,
cabendo 4 contraparte apenas o trabalho, nio se encontram aqui elementos do contrato de
compra ¢ venda; ja quando é o empreiteiro a fornecer também a matéria ou parte substan-
cial dela, ao lado do contrato de compra e venda apareceriam também elementos do con-
trato de empreitada. Neste Gltimo caso pareceria estarmos em face de um contrato misto
do tipo de um contrato combinado, devendo a cada uma das prestagdes ser aplicado o re-
gime correspondente ao tipo contratual em que se integram — isto &, as regras da compra e
venda e da empreitada. E claro que a aplicacdo destes regimes ndo se fard de forma meci-
nica, antes variando na propor¢do da importincia que assumam no caso concreto as duas
facetas em que se analisa a actuagdo do prestador da obra. Concretizando esta ideia, VAZ
SERRA considera que quando o objecto da prestacdo seja constituido por coisas fungi-
veis, o cardcter de compra € venda sera preponderante — no regime sem davida, e quica
também na qualificagdo. Ao contrario, no caso de coisas ndo fungiveis, sdo prestagdes
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Os contratos de compra e venda podem incluir ainda outras clausu-
las, obrigando designadamente o vendedor a prestagdo de certos servi-
¢os ou ao fornecimento de mao-de-obra. Quando assim acontecer (nédo
importando aqui a existéncia de um ou varios instrumentos negociais,
desde que haja uma unidade na transacgdo) e tais prestagdes assumam
peso preponderante nas obrigacdes do devedor, as prescriges da Con-
vencdo ndo serdo aplicadas. Este regime compreende-se perfeitamente,
na medida em que, em tal caso, semelhantes contratos teriam natureza
mista, ndo sendo as particularidades da venda as mais relevantes pelo
que nada aconselharia a observancia de um regime construido em fun-
¢do destas e que negligencia os aspectos que no caso concreto assumiam
maior importancia.

Ao definir desta forma o seu ambito material de aplicagdo — tra-
¢ando, no interior do que poderiamos chamar os contratos mistos onde
existam elementos pertinentes ao contrato de compra e venda, uma li-
nha diviséria para incluir uns e afastar outros — o legislador conven-
cional como que adopta uma atitude analoga a que advém da consagra-
¢do, em matéria de regime dos contratos mistos, da chamada teoria da
absorg¢do (3%). Ao fazé-lo, ter-se-a sobretudo visado o afastamento, tan-
to quanto possivel, de duvidas sobre a qualifica¢do dos contratos com a
configuragéo descrita. Mas, lucidamente, tal objectivo néo foi levado as

principais as duas prestacdes do empreiteiro: criagao da coisa e fornecimento desta, o que
obriga a aplicacdo das regras pertinentes dos dois tipos contratuais em causa.

Ja para MOITINHO DE ALMEIDA (A Responsabilidade Civil do Projectista e 0 seu
seguro, BMJ, n.° 228 (Julho de 1973), p. 16) a qualificagdo de contratos mistos ndo seria
correcta nestes casos. E isto porque, colidindo o regime dos contratos em causa em varios
aspectos, designadamente nos que exigem uma disciplina unitaria, tal figura nio seria a
eles adequada. Nao seguimos no entanto totalmente a posi¢do deste autor, ja que cremos
que as dificuldades por ele referidas na defini¢do do regime do contrato ndo obstardo a
sua qualificacdo como contrato misto. De todo o modo, tais dificuldades ndo aparecem
apenas na particular hipOtese que se considera, antes podendo surgir em todos os casos em
que, no uso da sua autonomia, as partes celebrem um contrato em que figurem elementos
de tipos contratuais cujos regimes sejam antagénicos. Donde resulta que, neste entendi-
mento, se reduziria bastante o alcance da figura dos contratos mistos.

Sobre os contratos mistos € os problemas da sua regulamentagdo, cfr. ANTUNES
VARELA, Das obrigacoes em geral, 3.* edi¢ao, v. I, Coimbra, 1980, pags. 231 e s., €
Contratos Mistos, BFDUC, v. XLIV (1968), p. 143 ¢ s., e GALVAO TELLES, Manual
dos Contratos em Geral, 3.* edi¢ao, Lisboa, 1965, p. 384 € ss.

Para o ponto que, em texto, nos interessa particularmente, veja-se, com referéncia ao
direito francés, o Relatorio do grupo de trabalho juridico encarregado do estudo dos crité-
rios distintivos do contrato de compra e venda € do cdntrato de empreitada, intitulado
Contrat de vente et contrat d’entreprise en matiére de sous-traitance, R. T. D. C. E.,
v. 34 (1981), p. 1 es.

(26) Sobre este ponto, cf. ANTUNES VARELA, op. ef loc cit. na nota anterior.
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ultimas consequéncias, assim se permitindo que em certos casos se
atenda, na qualificagdo, as particularidades da situagdo concreta (*').
Com esta solugdo se procurou conseguir a maior seguranga juridica sem
deixar totalmente postergados os imperativos de justica.

11. Questées de fundo reguladas pela Convengdo. No artigo 4 afir-
ma-se que a Convengdo visa apenas reger a formacgdo dos contratos de
compra e venda € os seus efeitos directos — as obriga¢des que deles nas-
cem para o vendedor e o comprador. Frisa-se em particular que, salvo
disposi¢do expressa em contrario, estdo afastados os problemas referen-
tes quer a validade (**) do instrumento negocial no seu todo ou de algu-
ma das suas clatisulas, e dos usos a que as partes se referirem, quer a
transferéncia da propriedade (*°).

E clara aqui a preocupagéo de nfio entrar em matérias onde a diver-
géncia entre as varias legislagdes mais se faria sentir, dificultando assim
o consenso sobre a nova regulamentagdo a adoptar. Exemplar a este
proposito € o caso da transferéncia da propriedade que apresenta nas
varias legislagdes os regimes mais dispares. (*°).

(27) Assim acontecera sempre que o intérprete tenha de ter em conta expressoes co-
mo ‘“‘parte essencial dos elementos materiais’’ (artigo 3, § 1) e “‘parte preponderante da
obrigagao’’ (artigo 3, § 2).

(%) O afastamento liminar dos problemas referentes 4 validade dos contratos do
ambito material da Convengdo nio tera o significado de arredar normas convencionais so-
bre diversos pontos que, no interior dos sistemas juridicos nacionais, possam ser conside-
rados pertinentes a validade do contrato. Tal sera o caso, por exemplo, e em face da nossa
lei, das normas que regem em matéria de deniincia dos defeitos da coisa vendida e respecti-
vos prazos, onde entendemos deverem prevalecer os comandos convencionais sempre que
se verifiquem os pressupostos da sua aplicago — cfr. infra, n.° 45.

(®%) A proposito desta questao, veja-se o Parecer sobre 0s pontos de um questiong-
rio relativo a transferéncia da propriedade nas vendas internacionais de objectos mobilid-
rios, elaborado por FERRER CORREIA e publicado no BMJ, n.° 28 (Janeiro de 1952),
p. 56. Sobre a posi¢ao do nosso direito a este respeito, cfr. BAPTISTA LOPES, Do Con-
trato de Compra e Venda no direito civil, comercial e fiscal, Coimbra, 1971, Livraria Al-
medina, p. 90 ¢ s.

(%) Compare, por exemplo, o regime do artigo 408.° do Codigo Civil Portugués,
que consagra o principio da transferéncia de direitos reais por mero efeito do contrato,
com o previsto no § 929 do BGB onde, em matéria de moveis, se exige, para além do con-
trato obrigacional (Verpflichtungsgeschdf?), a concluso de um outro negécio juridico de
disposicao destinado a translagéio do direito real (Verfiigungsgeschiift).

Com a exclusao do ambito da Convengao do problema da transferéncia da proprieda-
de muitas outras questdes se vém assim a afastar, como por exemplo, as suscitadas pela
admissibilidade e regime da chamada clausula de reserva de propriedade. (Sobre este pon-
to veja-se, entre nds, o regime consagrado no artigo 409.° do Codigo Civil; pode ver-se
ainda para os efeitos reconhecidos a esta figura numa hipétese particular o artigo 934.° do
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12. Exclusdo do dmbito da Convengdo da responsabilidade do ven-
dedor por danos pessoais. Numa disposi¢do que nio constava do Pro-
jecto e que foi introduzida a discussdo apenas no decorrer da Conferén-
cia, o legislador convencional exclui do dominio de aplicagdo da Con-
vengido a responsabilidade do vendedor pela morte ou lesdes corporais
que as mercadorias possam a vir a causar (artigo 5). Pensamos estarem
aqui abrangidos dois tipos de situagdes: quer aquelas (eventualmente
mais provaveis e decerto que as mais importantes) em que o vendedor é
simultaneamente fabricante ('), nesta qualidade podendo vir a ser res-
ponsabilizado pelos factos referidos, quer aqueloutras em que o vende-
dor mais ndo é do que um intermediario entre o produtor e o compra-
dor. Tanto num caso como noutro tais problemas ficam fora da previ-
sdo das disposicOes convencionais, sendo-lhes aplicaveis as normas que
em cada pais disciplinem estas questes.

A bem dizer nunca se poderia pretender que a regulamentagio destas
matérias deveria ter a sua sede nesta Convengdo. Com efeito, preocu-
pando-se esta apenas, como veremos, com a defini¢do do melhor equili-
brio entre as partes no que toca as obrigagdes directamente decorrentes
do contrato, claramente se afigura que as solugdes nela consagradas nao
tém em vista as questdes acima referidas. E mais. Quer-nos parecer que
as hipoteses que aqui reclamam a nossa atengdo configuram casos de
responsabilidade aquiliana, sendo a disciplina desta, como reconhece a
maioria dos sistemas, que fornece a regulamentagdo de tais hipoteses.
Logo, elas dificilmente poderiam pretender encontrar o seu tratamento
em disposi¢des de indole tipicamente contratual.

De resto, a especificidade do primeiro tipo de situagdes acima referi-
das levou a que a sua disciplina tenha vindo a ser procurada por via

Cadigo Civil e as observagoes que lhe dedica VASCO LOBO XAVIER, Venda a presta-
¢oes. Algumas notas sobre os artigos 934.° e 935.° do Cédigo Civil, RDES, v. 21 (1974),
p- 199 e s.). Com a intengdo de deixar claro que tal matéria ficaria fora do dominio da
Convengio foi, alias, formulada uma proposta nesse sentido na Conferéncia de Viena, a
qual contudo nio logrou obter &xito por se considerar que tal hipotese esta ja contemplada
no texto da alinea b) do actual artigo 4.

(?!) Estaremos nesta primeira hipotese em face das situagdes que o § 1 do artigo 3
considera abrangidas pela regulamentag¢iio convencional do contrato de compra € venda,
mau grado a existéncia nelas, como ja vimos, de elementos pertinentes a outros contratos.
Elementos a que a Convengdo nio atende para a qualificacdo do contrato como contrato
de compra e venda. Mas embora ndo prejudiquem este resultado, o seu relevo juridico
mantém-se, podendo vir a determinar solugdes especiais de regulamentagdo. Assim se
compreende que a Convencdo tenha afastado expressamente a relevancia destes elemen-
tos, ao aludir a um ponto concreto de regime para o qual eles teriam de ser tomados em
consideracgdo, ou seja, a responsabilidade do vendedor enquanto produtor.
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diversa da tragada pelas categorias tradicionais da responsabilidade ci-
vil, para tanto se tentando elaborar uma nova figura — a responsabili-
dade do produtor ¢?).

13. Exclusdo, derrogacdo ou modificacdo pelas partes das disposi-
¢Oes convencionais. Vincando bem o caracter supletivo da Convengio,
o artigo 6 prevé a possibilidade de as partes excluirem a sua aplicagéo,
derrogarem uma ou algumas das suas disposi¢des e modificarem-lhe ¢*)

(32) Neste ambito se inserem quer instrumentos internacionais (como por exemplo a
Convengédo do Conselho da Europa sobre a responsabilidade do produtor, aberta & assina-
tura dos membros desta institui¢do a partir de 27 de Junho de 1977, e a Proposta de Direc-
tiva apresentada pela Comissdo da CEE em 23 de Julho de 1976 ¢ alterada em 26 de Se-
tembro de 1979 — sobre esta revisdo, cfr. HANS-GEORG LANDFERMANN, Der gedin-
derte Richtlinienvorschlag der EG-Kommission zur Produkthaftung, RIW/AWD, v. 26
(1980), p. 161 — e a Convengao da Haia sobre a lei aplicavel a responsabilidade do produ-
tor de 2 de Qutubro de 1973) quer tentativas de regulamentagéo interna — vide, a propoési-
to, GUIDO ALPA e MARIO BESSONE, La responsabilita del produtore, 2.2 ed., Milio,
1980, Giuffre, PHILIPPE MALINVAUD, La responsabilité du fabricant, Coimbra,
1981, separata do BFDUC, v. LV (1979), D. STRUYVEN, Nouvelles orientations en ma-
tiére de responsabilité du fait des produits défectueux aux U.S.A., RDIDC, v. 57 (1980),
n.° 1, p. 83 es., WERNER LORENZ, Einige rechtsvergleichende Bemerkungen zum ge-
genwdrtigen Stand der Produktenhaftpflicht im deutschen Recht, RabelsZ, v. 34 (1970),
p. 14 e HANS-VIGGO von HULSEN, Neue Entwicklung zur Produzentenhaftung in den
USA, RIW/AWD, v. 27 (1981), p. | e 5.. Na doutrina portuguesa, cfr. J. C. MOITINHO
DE ALMEIDA, A responsabilidade civil da empresa e o seu seguro, in Coloquio luso-
-francés promovido pelas secgdes portuguesa ¢ francesa da Association Internationale du
Droit de I’ Assurance, em Novembro de 1973, Lisboa, 1974 e MOTA PINTO-CALVAO
DA SILVA, Responsabilidade civil do produtor in Direito Civil, ligdes ao curso comple-
mentar de 1979-1980, Universidade de Coimbra, 1980, p. 73 e ss.

(%) A exclusdo (derrogagiio ou modificagdo) pode ser, nos termos gerais, expressa
ou implicita. A Convengao ndo o diz, mas cremos que assim se deve entender em homena-
gem ao principio da autonomia da vontade. Um caso de exclusido implicita é constituido
pela hipotese em que as partes escolham como lei aplicavel ao seu contrato a lei de um Es-
tado que néo & parte da Convengdo (nos casos em que esta seria aplicavel).

O mesmo se ndo diga quando a referéncia das partes se dirige a lei de um Estado sig-
natario da Convengédo. Ai, com efeito, e a menos que se designe expressamente como apli-
cavel a lei que nesse ordenamento se aplica aos contratos de compra e venda puramente in-
ternos, tal referéncia ndo deve ser entendida como dirigida a exclusdo das regras conven-
cionais (pois estas normas, como jé foi dito, fazem parte da ordem juridica do Estado que
as aceitou na sua ordem interna).

O siléncio da Convengdo ndo afasta este entendimento. Com efeito, discutida que foi
a questdo de mencionar ou ndo as duas formas possiveis de exclusdo, optou-se por nio fa-
zer referéncia a qualquer delas para que o recurso a exclusdo implicita ndo permitisse aos
intérpretes postergar excessivamente os comandos convencionais.
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os efeitos (*). Tais poderes decorrem da aceitagio do principio da sobe-
rania da autonomia da vontade das partes, nesta matéria, que aqui nos
aparece transparentemente enunciado, ainda que de forma meramente
negativa (°). A sua afirmacdo é de preceito em todas as legislagdes em
sede contratual () e, neste particular, visa significar que toda a regula-
mentagdo deste sector — e também, pois, a de fonte internacional —
tem natureza supletiva, apenas se destinando a funcionar quando as
partes ndo tenham previsto elas proprias o regime dos seus actos nego-
ciais.

Com o que se recolhem assim os ensinamentos da doutrina mais
autorizada.

(3% Com uma Gnica excepgao —em matéria de forma contratual — cujo fundamen-
to adiante analisaremos: a do artigo 12 (infra n.° 19).

(®%) Nio se afigurou necessario referir a vertente positiva do principio da autono-
mia, ou seja, a afirmacgdo da possibilidade de as partes elegerem a Convengio como regi-
me aplicavel ao contrato (nos casos em que, de acordo com os critérios do artigo 1, esta
ndo fosse de aplicar). De facto, na medida em que ela poderia ser obtida, isto €, sesmpre
que o sistema conflitual do foro consagrar em matéria contratual o principio da autono-
mia da vontade, tal resultado ja decorre da possibilidade de as partes se referirem a uma
qualquer ordem juridica (ou parcela desta) revogada ou ainda nao em vigor. Mas aqui a
. Convengio nao se aplicaria ja qua tale mas antes como integrando a ordenagao escolhida
pelas partes.

(36) Cf., por exemplo, os preceitos da nossa lei citados supra, na nota 22.
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CAPITULO II

Disposicoes gerais

14. Interpretacdo das normas convencionais. Apos a determinagio
do dominio material de aplicagcdo da Convengéo surgem-nos (artigos 7 a
13) as disposi¢des que presidirdo ao seu correcto entendimento.

Assim, e no que toca a interpretagdo, o paragrafo 1 do artigo 7 man-
da atender, por um lado, ao caracter internacional do instrumento ne-
gocial e a necessidade de promover uma sua leitura uniforme por parte
de todos os Estados, e, por outro lado, a necessidade de assegurar o res-
peito da boa-fé no comércio internacional.

Tais directrizes sdo a todos os titulos pertinentes. No que a primeira
concerne, ela € uma consequéncia do proprio escopo da iniciativa e
constitui a bem dizer uma exigéncia da sua natureza. Com efeito, uma
interpretagdo que ndo tivesse em vista tais finalidades frustraria de todo
a obra uniformizadora, fazendo retrogredir a situagdo ao estadio ante-
rior de conflito — se ndo ja entre leis nacionais diferentes, entre distin-
tas versdes de uma ordenagio que se quer comum. Pelo que 4 boa-fé diz
respeito, e se bem que tal exigéncia apareca expressamente formulada
em varias disposi¢des da Convengio, é de aprovar o ter ela sido erigida
em critério geral (& semelhanga do que se passa entre nos nas relacdes
puramente internas (’), ainda que aqui apenas no que toca i interpre-
tacdo negocial e ndo ja a interpretacdo legal). Consagrando o principio
na sua mais extensa acep¢do, o legislador convencional mais ndo faz
que extrair todas as consequéncias de uma ideia hoje assente na

(*7) Cf. os artigos 227.° e 762.°, n.° 2, do Codigo Civil.
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regulamentagdo das relagdes contratuais (°). Ao fazé-lo tera sobretudo
pretendido vincar a necessidade de proteger o desenvolvimento do
comércio internacional para o que necessario se torna que as solugdes
sejam tanto quanto possivel aquelas em que as partes confiaram. Este
objectivo é assim visado quando se pretende que o intérprete assegure o
respeito da boa fé ao determinar o sentido das normas convencionais.
Esta pois aqui em causa ndo directamente a salvaguarda do equilibrio
contratual (como sucede no plano das regulamentagdes internas) mas a
promoc¢do daquele outro valor que é compreensivel seja contemplado
nesta sede e de que na ordem interna nédo ha, nos mesmos termos, que
curar.

15. Integracdo das lacunas. No paragrafo 2 do artigo 7 € abordada
uma questdo nio regulada no Projecto qual seja a da integracédo das la-
cunas surgidas em matérias directamente cobertas pela Convengdo. Os
critérios retidos sdo dois e assim hierarquizados: o intérprete devera co-
megar por recorrer aos principios gerais que informam a Convengao e,
quando a partir destes ndo for possivel obter uma solugéo, tera de recor-
rer ao sistema juridico designado pelas regras conflituais (do Estado do
foro, necessariamente).

Pensamos que bem andou o legislador convencional ao regular
expressamente esta questdo. Com efeito, o seu siléncio a este respeito se-
ria gerador de diuvidas. Suscitar-se-ia desde logo o problema de saber se
o intérprete estaria autorizado a recorrer ao espirito da Convengdo para
preencher as lacunas surgidas nos dominios que esta pretende reger ou
se, ao contrario, deveria recorrer a um direito nacional e a qual.

Ao decidir-se pela primeira alternativa o legislador convencional
optou por potenciar ao maximo as virtualidades de aplicacdo da Con-
vengdo, ao estender os seus comandos mesmo a situacdes inicialmente
nio tidas em consideracdo por ela, mas cuja regulamentacdo nela esta
implicita. E promove assim um dos objectivos que a Convencdo preten-
de prosseguir (a uniformidade da sua aplica¢io), o qual eleva a critério

(3®) Cfr. a proposito KARL LARENZ, Lehrbuch des Schuldrechts, 10.* edi-
¢do, v. 1, Munique, 1970, Verlag C.H. Beck., p. 101, FRANZ WIEACKER, El principio
general de la buena fé, Madrid, 1977, Editorial Civitas, ¢, entre noés, VAZ SERRA, Objec-
to da obrigagdo. A Prestac@o — suas espécies, conteudo e requisitos, BMJ n.° 74 (Margo
de 1958), p. 45 e ss., ANTUNES VARELA (n.° 25), v. 11, p. 7es., CASTANHEIRA NE-
VES, Curso de Introdugdo ao Estudo do Direito, Coimbra, 1971-72, p. 157-160, RUI DE
ALARCAO, Direito das Obrigagées, Coimbra, 1977-1978, p. 56 e MENEZES CORDEI-
RO, Direito das Obrigagdes, 1.° vol., Lisboa, 1980, p. 117-154.
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de interpretagido dos seus comandos — critério que, nos mesmos termos
que os demais recolhidos no artigo 7, ndo podera deixar de presidir a
actividade integradora do intérprete.

Para os casos que a Convengfio nem através do seu espirito pode al-
cangar, estabelece o legislador o recurso as regras de conflitos do siste-
ma juridico do foro. Parece-nos a melhor solu¢do. Com efeito, assim se
regula exaustivamente a questdo proposta, ndo havendo lugar a quais-
quer davidas (). Contra a orientacdo retida poder-se-ia dizer que ela
nio elimina totalmente o perigo de solugdes divergentes, pelo que mais
avisado seria optar ja por designar na Convencgéo a lei a que em tal hipo-
tese se recorreria (). Assim €, de facto. Mas importa niio esquecer as
dificuldades que se pdem & determinac¢do da lex contractus (dada a di-
versidade de concepgdes patenteada nos diferentes sistemas juridicos e
os interesses que lhes subjazem (*) que tornam praticamente impossivel
o acordo dos Estados a este respeito). E, de qualquer modo, nunca as
divergéncias causardo grave dano, atento o presumivel escasso niimero
de casos em que o ultimo critério referido vira a funcionar.

16. Interpretacdo da conduta das partes. Segundo o artigo 8, a in-
terpretacdo da conduta das partes (anterior, contempardnea ou poste-
rior a celebracio do contrato) far-se-a de acordo com a vontade destas
sempre que ela for conhecida ou ndo puder ser ignorada pela outra parte
e, nos demais casos, recorrendo-se a interpretacdo que dela faria uma
pessoa razoavel, com idéntica qualifica¢do e colocada na mesma posi-
¢do do declaratario — sendo aqui atendiveis todos os elementos rele-
vantes (palavras, condutas, etc.) que aquela pudesse conhecer.

Trata-se de uma doutrina que ndo surpreendera, visto que se encon-
tra alinhada com os critérios geralmente seguidos. Quando muito, estra-
nhar-se-4 que se nio mencione a inten¢io comum das partes — mas tal
resulta de, como na generalidade das legislagoes, se estar a conceber o

(3% Ao contrario do que acontecia com a LUVI em que apenas se previa, no artigo
17, um {nico critério (semelhante ao consagrado em primeiro lugar no § 2 do artigo 7 da
Convengdo) e onde, para além do mais, se excluia, no artigo 2, o funcionamento das re-
gras de conflitos.

(4% Como, alias, foi sugerido na Conferéncia onde se aventaram como critérios a
adoptar o lugar do estabelecimento do vendedor e a lei nacional de cada uma das partes.

(1) Diversidade bem espelhada na Conferéncia onde as sugestdes referidas na nota
anterior ndo lograram obter qualquer éxito. Sobre o problema, veja-se ISABEL MAGA-
LHAES COLLACO (n. 22), p. 21 e ss.

103



contrato como dimanando de duas declara¢des de vontade unilaterais,
atendendo-se a logica especifica de cada uma delas.

Se confrontada com a doutrina com curso legal entre nos (e assente
no artigo 236.° do Codigo Civil), veremos que esta outra apresenta co-
mo diferenc¢as mais salientes a inversdo da ordem dos elementos a consi-
derar na interpreta¢do o que, se nio traz consequéncias praticas de
maior, marca mais fortemente o pendor da nossa lei por um sentido ob-
jectivista, destinado a proteger no mais alto grau a posi¢do do declarata-
rio (¥). Além disso, e nesta linha, a nossa lei apenas da relevo, na inter-
pretagio, a vontade do declarante no caso em que esta era conhecida da
outra parte — omitindo referéncia a hipotese em que tal vontade, ndo
sendo conhecida, era cognoscivel.

Nao cremos, no entanto, que o texto da Convengdo cause dano irre-
paravel a segurancga contratual, visto que apenas forga as partes a uma
maior responsabilidade na sua actuacdo, que é sobretudo exigivel no do-
minio do comércio internacional (*). A solugio parece-nos assim prefe-
rivel 4 que entre nds se encontra consagrada.

17. Usos e habitos relevantes. No seu artigo 9 a Convengao estabe-
lece o caracter vinculativo dos usos, salientando que ‘‘as partes estio
vinculadas aos usos que consentiram e aos habitos que entre elas se esta-
beleceram’’; acrescentando que ‘‘salvo acordo em contrario, se entende
que as partes se referiram, no contrato e para a sua formagao, a todos
os usos de que tinham ou deveriam ter conhecimento e que no comércio
internacional sdo largamente conhecidos e regularmente observados pe-
las partes em contratos do mesmo tipo no mesmo ramo de comércio’’.

Estabelece-se assim o principio da vinculagdo juridica dos usos, vin-
culagdo que depende de acordo, pois a vontade unanime das partes pode

(#?) A nossa lei consagra assim a chamada teoria da impressdo do destinatario, tem-
perando no entanto a sua formulagio com a restri¢ao que deriva da Gltima parte don.® 1:
o sentido dado pelo declaratario normal a declaragéo so6 releva na medida em que o decla-
rante pudesse razoavelmente contar com ele. Com este sentido a teoria da impressdo do
destinatario & defendida e pacificamente aceite na nossa doutrina desde FERRER COR-
REIA (Erro e interpretacdo na teoria do negécio juridico, 2.? edi¢do, Coimbra, 1968,
Cap. I, § 1, 1I). Vejam-se, no entanto, as reservas d¢ MANUEL DE ANDRADE (Teoria
Geral da Relagdo Juridica, v. 11, Coimbra, 1966, Livraria Almedina, p. 312, nota 2), que
propugnava a admissio integral da citada teoria.

(43) Erepare-se ainda que o § 2 da Convencdo recolhe a teoria da impressao do desti-
natario na sua forma integral, o que introduz no sistema desta um elemento de cunho
objectivista ndo negligenciavel — cunho que é reforgado pelo cuidado (talvez superior ao
da nossa lei) com que é concretizada a figura do destinatario relevante para efeitos da de-
terminagdo do sentido da declaragéo.
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afasta-la. Simplesmente, entende-se que, na auséncia de manifestagdo
em contrario, as partes acordaram implicitamente nos usos, conhecidos
ou cognosciveis por elas, e larga e regularmente observados no comércio
internacional em contratos do mesmo tipo naquele ramo comercial.

E assim bastante lata (por media¢do da figura do acordo implicito)
a esfera de aplicabilidade dos usos, que assumem especial relevo, na
medida em que prevalecem sobre as disposi¢Ges convencionais que os
contrariem (*), 0 que os coloca em nivel imediatamente inferior a au-
tonomia da vontade, e com precedéncia sobre disposi¢des legislativas.
Outro e bem menor é o seu valor na nossa ordem juridica — s6 s@o
atendiveis se a lei assim o determinar, e ndo contrariarem a boa-fé e¢ as
normas corporativas (artigo 3.° do Codigo Civil). A diferente posi¢do
- aqui expressa justifica-se perfeitamente. Por um lado, vivendo a comu-
nidade internacional sem legislador, os usos tém naturalmente um lugar
destacado que lhe ndo pode ser reconhecido na ordem interna, onde a
vontade politica (em sentido lato) se faz sentir mais fortemente, impon-
do a predominancia da lei. Tal factor sO6 ndo explicara que
os usos sejam colocados em plano superior ao da lei. Mas também esta
circunstancia se compreende se nos lembrarmos de que eles constituem
como que uma forma de auto-regulagdo de uma comunidade — a socié-
té internationale des acheteurs et vendeurs de que falam alguns
autores — cujo grau de coesdo e vertebragdo justifica que as praticas
nela estabelecidas possam vir a ser consideradas como revestindo a na-
tureza de verdadeiras normas juridicas (¥).

E nem se pretenda que assim podem, em contradi¢do com o princi-
pio acima referido da nfo aplica¢do de uma lei que nédo pudesse ter im-
pregnado a relagdo, vir a ser aplicadas normas a que as partes sejam
estranhas — pois € da natureza dos usos que na sua génese interveio a

(** Que assim é o demonstram os trabalhos da Conferéncia sobre este ponto. Com
efeito, foi recusada uma proposta visando colocar os usos em posi¢do subordinada as dis-
posi¢des convencionais, tendo-se tornado claro que era precisamente o inverso o sentido
prevalecente.

Para uma apreciagio do relevo reconhecido aos usos nos varios instrumentos interna-
cionais respeitantes a compra e venda que antecederam a Convengéo de Viena, bem como
nalguns dos trabalhos preparatorios desta, veja-se MARIANO AGUILAR NAVARRO,
Comentarios al articulo 9.° de la Ley uniforme de venta internacional de mercaderias,
Multitudo Legum. Jus unum. Festschrift fiir Wilhelm Wengler, vol. II, Berlim, 1973,
Interrecht, p. 17 e s..

(45) Sobre o ponto cfr. MOURA RAMOS, (n. 21), p. 86-97.
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comunidade em que as partes se integram, pelo que nunca estas lhe po-
derdo ser alheias ().

No que toca aos habitos estabelecidos entre as partes bem se com-
preende que se considerem as indica¢gdes fornecidas pelo seu comporta-
mento anterior.

18. Pluralidade ou auséncia de estabelecimento. Ainda dentro das
disposi¢des ditas gerais da Convengéo, o artigo 10 prevé a hipotese de
uma ou ambas as partes nido terem (ou terem varios) estabelecimen-
tos (*'). '

Na primeira hipotese, o estabelecimento é substituido pela residéncia
habitual, solugdo cuja razoabilidade salta aos olhos na medida em que
sera esta, na falta daquele, a sede da vida comercial da parte em ques-
tdo.

No que toca ao caso em que a parte possui varios estabelecimentos,
dispoe a alinea a) do artigo 10 que aquele que aqui releva sera o que se
encontrar em relagdo mais estreita com o contrato e a sua execugio,
considerada a transac¢io de uma forma global; na determinacio de
qual o estabelecimento que se encontra nestas condi¢des, atender-se-a a
todas as circunstdncias conhecidas das partes ou tidas por elas em aten-
¢do num qualquer momento anterior ou contemporineo da celebragido
do contrato.

Também esta solugdo merece o nosso aplauso. Para além de apare-
cer como conforme & natureza das coisas, ela pode ainda louvar-
-se — ao fazer apelo ao estabelecimento que tenha com a relagdo a most
closest relationship — no facto de ter recorrido a uma conexdo que tem
recolhido largamente o apoio do legislador convencional internacional
(e também em certos casos do legislador interno) quando confrontado
com dificuldades analogas (*®). Da solu¢do encontrada podem decorrer
consequéncias de grande importédncia, pois ndo é de excluir que o

46) Assim, além do autor e obra citados na nota anterior, FERRER CORREIA,
Novos rumos para o Direito Internacional Privado?, RDE, v. IV (1978), p. 305.

(47) Fica no entanto em aberto o problema de saber o que se entende por estabeleci-
mento para efeitos de aplicagdo da Convengdo. Muito embora o ponto tenha sido conside-
rado quer nos trabalhos preparatorios quer na propria Conferéncia, nenhum dos critérios
propostos obteve aceitacdo. Sobre a nogdo de estabelecimento, em geral, cfr. ORLANDO
DE CARVALHO, Critério e estrutura do estabelecimento comercial, 1, Coimbra, 1967,
Atlantida Editora.

(“8) A titulo meramente exemplificativo vejam-se, no que toca aos textos legislativos
internacionais, o artigo 4 da Convengdo da CEE sobre as obrigagdes contratuais e extra-
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estabelecimento de uma das partes assim designado se localize afinal
num Estado que no tenha aderido a Convengéo ou que néo seja aquele
para que apontem as regras de conflitos do foro ou, finalmente, no Es-
tado onde a outra parte se encontra estabelecida; casos em que, ainda
que o primeiro dos contratantes possua outros estabelecimentos em di-
ferentes Estados, o mecanismo da Conveng¢do nao funcionara.

Em simetria com o disposto na parte final do paragrafo 2 do artigo
1, apenas sdo consideradas, para a determinagédo de qual o estabeleci-
mento mais intimamente relacionado com a transac¢do, aquelas cir-
cunstincias que as partes conhecessem ou tivessem em vista até ao mo-
mento da celebragio do contrato. Como se vé facilmente, outra solugdo
seria incompativel com a protec¢do da expectativa das partes e a tutela
geral dos valores de seguranca juridica que, acima do mais, a Conven-
¢do prossegue.

19. Forma do contrato. Quanto a forma, estabelece o artigo 11 o
principio da consensualidade — o contrato ndo tem de ser concluido
por escrito nem de constar de documento com essa forma e néo esta su-
jeito a qualquer outra condig¢do de forma, podendo ser provado por to-
dos os meios. A adopg¢do deste regime nestes contratos fica também a
dever-se a circunstincia de na vida internacional grande nimero de con-
tratos terem a sua origem em modernos meios de comunicagido que nem
sempre propiciam um registo escrito. O que vem alias na linha da solu-
¢do seguida no nosso direito onde tal principio encontra expressao nos
artigos 219.° ¢ 405.° do Codigo Civil (¥).

contratuais, o artigo 4, n.° 3, da Conveng¢io da Haia de 14 de Margo de 1978 sobre a lei
aplicavel aos regimes matrimoniais e os artigos 6, 3. parte e 11, 3.2 parte da Convengéo
da Haia, da mesma data, sobre a lei aplicavel aos contratos de intermediarios e a represen-
tacdo. E no plano das codificagdes internas, vejam-se a sec¢do VI e o artigo 379.° do Res-
tatement Second of Conflict of Laws, o0 § 1, n.% 1 e 2 dalei austriaca sobre o Direito Inter-
nacional Privado de 15 de Junho de 1978 ¢ os artigos 52, n.° 2 € 60, n.° 2, do Codigo Civil
Portugués na redacgdo que lhes foi dada pelo Decreto-Lei n.° 496/77, de 25 de Novem-
bro.

(*) Para o direito anterior, cfr. MANUEL DE ANDRADE, (n. 42), p. 47 ¢ s..
E, no que toca a justificagdo do actual clausulado, vejam-se RUI DE ALARCAO, Forma
dos Actos Juridicos, BMJ, n.° 86 (Maio de 1959), p. 177 ¢ 5., MOTA PINTO, Teoria Ge-
ral da Relagdo Juridica, Coimbra, 1976, Coimbra Editora, p. 340 ¢ s., CASTRO MEN-
DES, Direito Civil (Teoria Geral), v. 111, Lisboa, 1979, p. 97 e s., ALMEIDA COSTA,
Direito das Obrigagées, 3.* edigdo, Coimbra, 1979, Livraria Almedina, p. 209 e ANTU-
NES VARELA, (n. 25), v. I, p. 210 es..
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A primeira vista ndo se vera porém justificacdo para a especial refe-
réncia a admissibilidade da prova testemunhal feita no final do artigo
em analise. Efectivamente, tal admissibilidade decorre j4 da expressa
aceitacio de qualquer meio de prova. No entanto, tal mengéo tera sido
considerada necessaria, dadas as reservas que se receava viessem a Ser
postas em alguns sistemas juridicos ao livre jogo deste meio probatoério
relativamente aos contratos reduzidos a escrito (*°).

Ao optar pelo principio da consensualidade, a Convengdo néo po-
de no entanto ignorar a circunstincia de certos Estados consagrarem
uma solugdo diversa no seu direito interno, isto é, prescreverem impe-
rativamente, como condi¢do de validade da compra e venda, a sua re-
ducdo a escrito. E a importancia reconhecida nestes Estados a tal prin-
cipio conduziu a um compromisso que se reflecte no artigo 12. Dai
que neste preceito — a Onica norma rigorosamente cogente da Con-
vengdo, como o reconhece alias o artigo 6 — se abra aos Estados nes-
sas condi¢des a possibilidade de, feita a declaragdo prevista no artigo
96 (*'), ndo aplicarem as disposi¢cdes que consagram a regra da liberda-
de de forma nos casos em que uma das partes tenha o seu estabeleci-
mento nesse Estado.

A declaracgio referida no artigo 96 pode ser feita a todo o tempo e
tem por consequéncia o imediato afastamento das normas conven-
cionais que consagram a liberdade de forma, nos casos atras referidos.
E isto ainda mesmo que o conflito surja num Estado que ndo o Esta-
do autor da declaragdo (?).

(3 Que tal receio ndo é desprovido de fundamento, prova-o alias a existéncia de
uma proposta apresentada na Conferéncia visando restringir o alcance da prova teste-
munhal (cfr. 0 documento A/CONF. 97/11, p. 25).

(5!) Segundo o artigo 96, efectivamente, ‘‘qualquer Estado contratante cuja legis-
lagdo exija que os contratos de compra e venda sejam concluidos por escrito ou constem
de documento com esta forma, pode declarar a qualquer momento, de acordo com o ar-
tigo 12, que qualquer disposi¢do dos artigos 11 e 29, ou da segunda parte da presente
Convencdo que permita uma forma diversa da forma escrita para a concluso, modifi-
cagdo ou extingdo por acordo de um contrato de compra e venda, ou para qualquer pro-
posta contratual, aceitag@o ou outra manifestagdo de intengdo, se ndo aplica desde que
uma das partes tenha o seu estabelecimento nesse Estado’’. Cfr. infra, n.° 103.

(52) Que este é 0 entendimento a dar 4 norma do artigo 96, mostra-o também a re-
jeicdo na Conferéncia de uma proposta tendente a limitar a eficacia da declaragao aos
casos em que a questdo fosse apreciada no Estado autor da declaragdo (Doc. A/Conf.
97/11, a p. 27).
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Sem causar dano de maior a4 uniformizacio material desejada, o
regime da Convengdo recolhe também assim o consenso dos Estados
cuja ordem publica interna os leva a considerar imprescindiveis certas
exigéncias de forma. E, de qualquer modo, sempre continuariam em
vigor nestes Estados as san¢des penais e administrativas previstas para
a nio satisfacdo daquelas exigéncias, pelo que as razdes de coeréncia e
harmonia interna aconselhavam uma solugdo do tipo da admitida no
artigo 12 (3).

(33) Deve ter-se ainda em conta a disposi¢iio constante do artigo 13 — preceito que
nao figurava no projecto e que foi sugerido na Conferéncia — segundo a qual, e para
os efeitos da presente Convengao, se consideram revestir a forma escrita as comunica-
¢Oes enviadas por telegrama ou telex. Assim se previnem eventuais duvidas de interpre-
tagdo, consagrando uma solugdo requerida pelas necessidades da vida hodierna e ja re-
colhida nalguns sistemas juridicos na regulamentagdo das relagdes internacionais (p. ex.,
o da Unido Soviética, em 1977). ’
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II PARTE

Formagao do contrato

20. Generalidades. Na nossa actual lei civil, o regime fundamental
dos contratos de compra e venda, no que toca a sua formagdo, ha que
buscé-lo no Livro I do Cddigo Civil, Parte Geral, dentro do capitulo
respeitante ao negocio juridico: artigos 217.° e seguintes.

As linhas basilares desse regime coincidem, no essencial, com aque-
las que vemos consagradas para a formag¢do do contrato de compra e
venda internacional, na II Parte da presente Convengdo (32).

Os desvios, que assinalaremos, ndo nos parecem relevantes € sempre
poderdo ser olhados, ao que cremos, como concessdes possiveis e justi-
ficadas pelo resultado que se visa obter: a uniformizac¢do das regras que
hao-de vir a presidir & formag¢do dos contratos de compra e venda inter-
nacional.

Assinale-se que, como ja dissemos, é permitido aos Estados, ao
ratificar ou aderir & Convengdo, fazé-lo com exclusdo ou da segunda ou

(33-2) Pode ver-se um elenco das dificuldades que encontra a unificagdo legislativa
nesta matéria, de par com a analise das solugGes possiveis, nos trabalhos de KONRAD
DILGER, Das Zustandekommen von Kaufvertriigen im Aussenhandel nach internationa-
lem Einheitsrecht und nationalem Sonderrecht, RabelsZ, vol. 45 (1981), p. 169 e s.,
GYULA EORSI, Problems of Unifying Law on the Formation of Contracts for the Inter-
national Sale of Goods, A.J. C. L., v. 27 (1979), p. 311 es., MICHAEL AUBREY, The
Formation of International Contracts, with reference to the Uniform Law on Formation,
J.C.L.Q., v. 14 (1965), p. 1011 e ss., ALEXANDER GOLDSTAYN, The Formation
of the Contract, na colectdnea de estudos cit. na nota 6 a pag. 41 e s., GUNNAR K. A.
LAGERGREN, Formation of the Contract, ibidem, a pag. 55 ¢ s., e WARREN L. H.
KHOO, Formation of International Sales Contracts, in Problems of Unification in Inter-
national Sales Law, London, 1980, Oceana Publications Inc., p. 130 e ss.
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da terceira Parte. Obrigatdrio sera sempre, apenas, 0 regime contido na
primeira parte, podendo em alternativa uma das demais nio ser adopta-
da. Dai que, nesta regulamenta¢do da formacgao do contrato, haja tam-
bém que ter em conta o0s preceitos incluidos na primeira Parte.

21. Proposta contratual. No artigo 14, paragrafo 1, considera-se
que, para constituir oferta de contrato (de compra e venda), a proposta
deve ser dirigida a pessoa ou pessoas determinadas. As propostas dirigi-
das a uma generalidade de pessoas indeterminadas poderao, por seu la-
do, integrar duas categorias diferentes: ou serdo tidas como ofertas ao
publico, quando o autor da proposta tiver claramente patenteado a in-
ten¢do de assumir com 0 seu comportamento uma vinculagao juridica,
ou, na auséncia de uma tal manifesta¢ao, serdo consideradas meros con-
vites a contratar (assim o paragrafo 2 do mesmo artigo). O critério aqui
retido apresenta-se como uma solu¢do de compromisso entre os siste-
mas legais que admitem e 0s que ndo admitem as chamadas ofertas ao
publico.

A nossa lei, que parece pertencer ao primeiro grupo, ndo fornece
qualquer critério para qualificar determinada proposta ao ptblico como
uma oferta (contrariamente ao que sucede no Codigo Civil italiano, ar-
tigo 1336)— apenas no niamero 3 do artigo 230.° do Cadigo Civil se alu-
de as ofertas ao publico, mas somente para lhes definir um ponto con-
creto do regime (**). No entanto, a nossa doutrina (**) admite que bas-
tara atender aos usos e circunstincias do caso para qualificar como
oferta ao publico uma dada proposta dirigida a‘pessoas indeterminadas
(v.g. a exposi¢do de mercadorias com indicag¢do do pre¢o), ndo sendo
necessario, portanto, que o0 autor a tenha expressamente considerado
como tal.

A solucio adoptada na Convencdo parece-nos, contudo, mais ade-
quada, tendo em vista 0 contrato de compra e venda internacional, onde
ha necessidade de uma defini¢do, 0 mais clara possivel, dos termos das
propostas contratuais. Para além de que, como ja aludimos, sendo esta
uma figura desconhecida em muitos sistemas juridicos (nos quais se
espera a Conveng¢do venha também a valer como fonte de direito) impe-
rioso se torna recortar o seu preciso ambito.

(%% Artigo 230.°, n.° 3 — ‘‘A revogacdo da proposta, quando dirigida ao publico, &
eficaz, desde que seja feita na forma da oferta ou em forma equivalente’.

(35) Cf. VAZ SERRA, Perfei¢do da declaracdo de vontade. Eficdcia da emissdo da
declaragcdo. Requisitos especiais da conclusdo do contrato, BMJ, n.° 103 (Fevereiro de
1961), p. 91, ALMEIDA COSTA (n. 49), p. 306€es. e GALVAO TELLES, (n. 25), p. 195

€ S§S.
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Para estarmos perante uma oferta de contrato nao é, porém, bastan-
te que a proposta seja dirigida a uma ou mais pessoas determinadas.
Importa ainda que ela seja suficientemente precisa e que exprima (como
alias vimos para as chamadas ofertas ao publico) a vontade do seu autor
de com ela se vincular. Para que a proposta seja suficientemente
precisa—indica-o a Convengio (segunda parte do paragrafo 1 do artigo
14) —torna-se necessario que designe as mercadorias que dela sdo objec-
toe que fixe, expressa ou implicitamente, a sua quantidade e preco (%),
ou, na falta deles, forneca os elementos necessarios para a sua determi-
nagao.

Compreende-se uma tal pormenoriza¢ido, dada a natureza interna-
cional dos contratos que a Convengdo visa regular e o particularismo
neles presente. '

Ponto duvidoso sera o de saber se a exigéncia do caracter suficiente-
mente preciso da proposta valera também para a proposta que configu-
rar uma oferta ao publico. Aflorado na discussdo havida na Conferén-
cia, 0 ponto ndo mereceu resposta definitiva, muito embora tenha trans-
parecido a ideia, a nosso ver justificavel por identidade de razdo, de que
também nesta ultima hipotese se apresentara razoavel aquele requisito.

22. Eficdcia das declarag¢ées negociais. A Convengdo adopta, quan-
to ao problema da eficacia das declara¢des negociais — a oferta ou pro-
. posta do contrato (artigo 15, paragrafo 1) e a aceitacdo da proposta (ar-
tigo 18, paragrafo 2) — a chamada teoria da recepgao.

Para que a oferta ou a aceitagcdo (quando esta consista numa decla-
racido (%)), se tornem eficazes ndo basta, pois, que elas sejam expedidas

(°%) Vejam-se, contudo, as observagdes produzidas infre, n.° 61, a proposito do ar-
tigo 55 da Convengéo.

(®7) Em certos casos considera-se eficaz a aceita¢do de uma proposta contratual in-
dependentemente de declaragio nesse sentido do destinatario dessa proposta (cfr. o § 3 do
artigo 18 e, entre nds, o artigo 234.° do Codigo Civil).

Na primeira destas disposi¢cGes consagra-se a possibilidade de a aceitagdo da proposta
pelo destinatario se revelar mediante a pratica de um acto (que, por exemplo, pode consis-
tir na expedi¢io das mercadorias ou no pagamento do prego). Neste caso, dispensa-se
qualquer comunica¢io ao autor da proposta tornando-se a aceitagdo eficaz precisamente
no momento da pratica do acto (desde que, naturalmente, se tenham respeitado os prazos
gerais previstos no § 2). Esta forma especial de aceitagdo apenas pode ter lugar, no entan-
to, quando a sua admissibilidade esteja implicada na oferta ou decorra, quer dos habitos
estabelecidos entre as partes, quer dos usos.

Compreende-se facilmente que para a aceitagio de uma oferta de contrato néo se tor-
ne necessario emitir uma declaracdo. E o mesmo se diga dos tipos de comportamento a
que a Convengdo reconhece essa eficacia. Assim, no que concerne ao primeiro grupo de
casos, se a proposta contém essa possibilidade (ou até exigéncia) é daquela declaragao ini-
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(afastando-se, nesta medida, a chamada teoria da expedi¢cdo ), mas ndo
se requer, por outro lado, o seu conhecimento efectivo pelo destinatario
(como seria 0 caso se se tivesse adoptado a feoria do conhecimento ou
da percep¢do); 0 que se exige, em suma, € que a declaragao negocial te-
nha chegado ‘‘a esfera juridica’’ do seu destinatario (%).

A teoria da recepg¢ao é aquela que igualmente é adoptada pela nossa
lei (artigo 224.°, niamero 1), com a ressalva, ditada pelos imperativos da
boa-fé, que resulta do niimero 2 do mesmo artigo. No entanto, e ainda
segundo este preceito, sempre que o destinatario tenha conhecimento da
declaragdo, esta produz ipso facto os seus efeitos — € este um tempero
que a nossa lei consagra e que recolhe uma ideia oriunda da teoria do
conhecimento (*°). Tempero que ndo encontramos com a mesma inten-
sidade no texto convencional. O que bem se compreende em virtude das
exigéncias de certeza que com maior for¢a se fazem sentir no comércio
internacional.

Estas solugdes parecem-nos sem sombra de ditvida razoaveis. De
facto apenas se justifica que o declarante fique vinculado juridicamente
aos termos da sua declaragdo quando esta tenha criado expectativas no
declaratario — fora destes casos ndo se vé€ qualquer interesse atendivel
que impeca o declarante de afastar a vinculagdo. E aquelas expectativas
s6 podem existir quando o declaratario teve acesso a declaragdo — ou

cial que decorre a sua admissibilidade. A referéncia quer aos habitos estabelecidos entre as
partes quer aos usos traduz um afloramento do principio consagrado no artigo 9, § 1
que, em bom rigor, aqui seria dispensavel. No nosso direito prevé-se igualmente tal hipo-
tese de dispensa da declaracgdo de aceitagao. Ela ocorre num condicionalismo proximo do
referido na Convengdo, conquanto nos parega preferivel a formulagao adoptada nesta ul-
tima. Para a analise da solug@o entre nos consagrada, cf. VAZ SERRA, (n. 55), p. 103 es.
e PIRES DE LIMA e ANTUNES VARELA, Cddigo Civil Anotado, 2.* edigdo, v. I,
Coimbra, 1979, Coimbra Editora, anotagao ao artigo 234.°. Veja-se ainda o que diz MA-
NUEL DE ANDRADE (n. 42), p. 123, a propésito do que chama actuagoes de vontade.

(°8) No artigo 24 da Convengao esclarece-se, a este respeito, que qualquer oferfé, de-
claragdo de aceitagdo ou outra manifestagio de intengdo chega (do francés parvient e do
inglés reach) ao conhecimento do destinatario quando lhe é feita verbalmente ou lhe ¢ en-
tregue pessoalmente por qualquer outro meio no seu estabelecimento, na sua direc¢do
postal ou, na falta de ambos, na sua residéncia habitual.

Quer-nos parecer que se pode ver aqui uma certa conjugacao dos critérios recepgdo e
conhecimento semelhante aquela que, como veremos em texto, € feita pela nossa lei.

(*%) Esta atenuagdo surge ainda mais claramente na hipotese prevista no n.° 3 do ar-
tigo 224.°. Trata-se aqui de um caso excepcional em que se afigurou legitima uma tutela
particular dos interesses do declaratario (que embora tendo recebido a declaragédo, ndo po-
de, sem culpa sua, ter acesso ao conteudo daquela).
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porque a recebeu ou porque (e agora apenas no caso da nossa lei) dela
veio a tomar conhecimento por qualquer via.

23. Revogabilidade da declaracdo negocial. Foi precisamente a
consideracdo de que anteriormente a recep¢do da declaragdo pelo desti-
natario, nos termos acabados de referir, ndo existem quaisquer expecta-
tivas deste a proteger — ndo havendo lugar por isso a subsisténcia da
vinculagdo quando o declarante se distanciou do conteudo da
declaracdo — que levou o legislador convencional a adoptar a solucdo
presente nos artigos 15, paragrafo 2, e 22. Solucdo que encontra alis
paralelo nos artigos 230.°, nimero 2, ¢ 235.°, niumero 2, da nossa lei ci-
vil: a declaracdo de revogacgdo () da oferta ou da aceitagdo € sempre
possivel se chegar a ‘‘esfera juridica’’ do destinatario ao mesmo tempo,
ou antes, respectivamente, da oferta ou da aceitagéo.

Ja quanto a possibilidade da revogacdo da proposta contratual, apos
a mesma ter chegado a ‘‘esfera juridica’’ do destinatario, o regime con-
sagrado na Convengdo se afasta do prescrito na nossa lei.

E possivel encarar duas solugdes extremas para este problema: a da
irrevogabilidade da proposta contratual, a partir do momento
assinalado — solu¢@o que o nosso actual Codigo Civil consagra no arti-
g0 230.°, numero 1 (*') — ¢ a da possibilidade de a proposta ser revoga-
vel até ao momento da conclusdo do contrato — solugéo perfilhada, por
exemplo, pelo Codigo Civil italiano, artigo 1328, 1. Cada uma destas
solucdes tem, como € 6bvio, as suas vantagens e os seus inconvenientes,
visando a primeira proteger mais intensamente a posi¢cdo do destinata-
rio, servindo melhor a segunda os interesses do proponente.

(6%) Retractacdo é o termo utilizado nos citados preceitos da Convengdo. O nosso le-
gislador também usa este vocabulo no n.° 2 do artigo 230.° quando trata da proposta con-
tratual, mas ja ndo a proposito da aceitagdo, onde fala de revogacdo (artigo 235.°,
n.° 2). Substancialmente os dois termos equivalem-se (assim PIRES DE
LIMA — ANTUNES VARELA (n. 57), nota 1 ao artigo 231.°), resultando a diversidade
da sua utilizagdo da perspectiva em que se coloca o legislador — que ora pde a tonica na
atitude subjectiva do autor da declaragdo ora acentua o resultado daquela. O que ndo pa-
rece ser muito justificado sobretudo num texto legal onde o valor da uniformidade das de-
signagoes deve ser acima de tudo preservado.

(6!) Nio era esta a solugdo do Codigo de Seabra, o qual (artigos 645.°, 651.° ¢
653.°) concedia ao proponente a faculdade de revogar a proposta antes da aceitagdo,
ficando, porém, obrigado a indemnizar o destinatario dos prejuizos causados com a revo-
gacao.

Note-se no entanto que o actual regime ndo tem caracter imperativo, podendo ser
afastado por estipulagdo em contrario do declarante (cf. o citado artigo 230.°, n.° 1, do
Cod. Civ.) —o que aproxima as solugdes dos dois Codigos.

115



A Convengio, no artigo 16, ao procurar encontrar uma via que com-
binasse, na medida do possivel, as duas solugdes em confronto, fé-lo do
seguinte modo: @) no paragrafo 1 fixou-se, como principio, a regra da
livre revogabilidade da proposta, estabelecendo-se, no entanto, como
prazo limite, a emissdo da aceitagdo (e ndo a sua chegada a esfera juridi-
ca do autor da oferta); b) no paragrafo 2 proibe-se a revogacdo das pro-
postas contratuais que, de alguma maneira, indiciem (%2) que sdo irrevo-
gaveis, bem como daquelas outras que, de um modo razoavel, sejam to-
madas como irrevogaveis pelo destinatario.

Parece-nos que o principio de que parte o regime descrito concilia
satisfatoriamente as pretensdes do proponente e do declaratario de uma
proposta de contrato de compra e venda internacional. Nem se
diga que tal solugdo ndo cura da protec¢do dos legitimos interesses do
destinatario, pois que tais interesses, salvo melhor opinido, ndo merece-
rdo ser acautelados antes de ter lugar a adesdo & proposta contratual
—adesdo que apenas relevara para este efeito a partir do momento em
que foi emitida.

Também merecem a nossa aceitagio as restricdes postas a este prin-
cipio. Com efeito, no primeiro caso referido, limita-se a Convencédo a
extrair todas as consequéncias da vontade manifestada pelo declarante
— que ao indicar, designadamente através da fixacdo de um prazo para
a aceitac@io, que a oferta € irrevogavel, como que renuncia & faculdade
de a revogar no periodo compreendido entre a chegada da declaraco a
esfera juridica do destinatario e a emiss@o por parte deste da aceitacdo.
A segunda hipotese prevista contempla aqueles casos em que
a oferta nio pode razoavelmente ser aceite sem a mediacdo de certas di-
ligéncias a levar a cabo pelo destinatario. Nesses casos ndo ¢ licito espe-
rar deste que actue de forma imponderada; mas seria injusto que ele
viesse a sofrer prejuizo pela revogacdo da oferta que ocorresse nos ter-
mos do paragrafo 1. Dai que importasse afastar este regime geral, o que
a Convengcido faz atribuindo caracter irrevogavel as propostas feitas nes-
tas circunstancias.

As excepgdes ao principio da revogabilidade da proposta contratual,
tal como est4 consagrado na Convengdo, vém ao cabo e ao resto a dimi-
nuir a distdncia que o separa da solugd@o entre nos perfilhada.

(62) Como indice de irrevogabilidade, a alinea a) do § 2 do artigo 16 refere a hipotese
da fixagdo de um prazo determinado para a aceitag@o.
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24. Modalidades da aceitacdo. Em sede de aceitagdo da proposta
consagra a Convenc¢do, como reflexo do principio da autonomia nego-
cial, a possibilidade de aquela ser traduzida por uma declara¢do ou
por qualquer outro comportamento do destinatario que manifeste a
sua anuéncia a proposta (artigo 18, paragrafo 1). A ideia de liberdade
declarativa aqui presente também se encontra presente na nossa lei ci-
vil onde, no artigo 217.°, se diz que a declaragéio negocial pode ser ex-
pressa ou tacita, afigurando-se-nos que estas duas modalidades se re-
portam as mesmas realidades cobertas pelas categorias previstas na
Convengio.

Existe igualmente identidade entre as soluges da nossa lei e da Con-
vengdo no que concerne a relevancia atribuida ao siléncio e a inacgio,
como expressdes de uma vontade negocial. Em nenhum destes textos lhe
€, com efeito, reconhecido um valor autonomo (53).

25. Prazos para a aceitacdo. Muito embora, como ja acentua-
mos (%), as posi¢des de principio da Convengio e da nossa lei civil divir-
jam no que respeita a revogabilidade ou nio da proposta contratual, a
partir do momento da sua chegada a esfera juridica do destinatario, sdo
substancialmente idénticas as regras estabelecidas nos dois textos para a
fixagdo dos prazos de duragido da proposta, ou, dito de outro modo, pa-
ra a determinag¢io do periodo de tempo durante o qual o destinatario
pode fazer chegar ao proponente a sua aceitacdo. Tais regras constam
das varias alineas do numero 1 do artigo 228.° do Codigo Civil, surgin-
do elas na Conveng¢do nos segundo e terceiro periodos do paragrafo 2 do
artigo 18.

Em ambos os regimes releva o principio da autonomia da vontade,
pois que o prazo estipulado pelas partes &, em qualquer caso, o decisivo.
Na auséncia de estipulagdo deste tipo, a Convengio erige em critério,
para as propostas feitas por escrito, um prazo razoavel, de acordo com
as circunstincias da transac¢do e a rapidez dos meios de comunicagio
utilizados pelo proponente. Tal critério reconduz-se, a0 que cremos,
aqueloutro que resulta da combinag¢io das normas contidas nas alineas

(63) Apesar de a formulagdo ser diversa nos dois textos: enquanto na Convengio se
diz que o siléncio e a inac¢@o ndo podem valer, por si s6, como aceitagio, o artigo 218.°
do Codigo Civil refere que ‘o siléncio vale como declaragio negocial, quando esse valor
lhe seja atribuido por lei, uso ou convengdo®’.

(%% Cfr. supra, n.° 23.
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b) e ¢) do niimero 1 do artigo 228.° (). Para as propostas feitas verbal-
mente a Conven¢do prevé uma norma especial de acordo com a qual
aquelas deverdo ser aceites imediatamente, a menos que as circunstan-
cias impliquem o contrario. A nossa lei ndo prevé directamente esta hi-
poOtese, mas aquela solugdo € a que se nos afigura mais razoavel (%).

No que concerne a contagem dos prazos para a aceitacdo, cremos
adequadas as solugdes contidas no artigo 20 da Convengao.

Assim, quanto a determinacdo do momento em que se inicia a conta-
gem do prazo para a aceitagdo, a Convengdo contém solugdes varias
consoante as hipoteses encaradas: se a oferta for feita por telegrama ou
por carta, o prazo come¢a a correr no momento em que aquele € emitido
ou na data que figura sobre aquela (ou, a falta desta, na data que figura
no envelope); caso tenha sido utilizado o telefone, telex ou qualquer ou-
tro meio de comunicac¢io instantinea, inicia-se no momento em que a
oferta chega a esfera juridica do destinatario. Estas normas, que nédo en-
contram paralelo no nosso direito interno, explicam-se num texto con-
vencional pelas particulares exigéncias de certeza existentes no comércio
internacional e pela eventualidade de solugdes divergentes nos varios sis-
temas nacionais que poderiam pdr em causa aquele valor.

A Convengio contém ainda um preceito especial que trata da conta-
gem dos prazos nos dias feriados. Por um lado, estabelece-se que a con-
tagem dos prazos nio se suspende em tais dias. Por outro lado, afirma-
-se que se o ultimo dia do prazo for dia feriado no local do estabeleci-
mento do proponente, e em virtude disso a notificagdo nao puder chegar
a sua esfera juridica, o prazo se prolonga até ao primeiro dia ttil seguin-
te. Quanto ao tultimo aspecto referido tem a nossa lei civil um preceito
semelhante inserto na alinea e) do artigo 279.°.

(5%) Muito embora a primeira vista, e em virtude da sua pouca clareza, possa parecer
que a nossa lei consagra um regime diferente. No entanto, a conclusio a que chegamos em
texto parece-nos justificada; quer porque o comando da alinea c) apenas pode, a nosso
ver, ter o significado de enunciar um dos indices que concorrem na caracterizagao da no-
¢do de prazo razoavel (referéncia ao decurso dos cinco dias); quer porque os trabalhos
preparatorios, mais precisamente o articulado que serviu de base ao preceito do artigo
228.° do Codigo Civil (VAZ SERRA, (n. 55), p. 57 ¢ 5. ¢ 148), induzem claramente que o
entendimento que cremos preferivel era o que se pretendia ver consagrado.

(6%) De resto, € curioso assinalar que o autor do articulado que serviu de base a dis-
posi¢do comentada — o Prof. VAZ SERRA — propunha a consagragio de uma norma
em que expressamente se retinha aquele critério ((n. 55), pags. 59 ¢ 148). E, de todo o mo-
do, tem-se entendido na nossa doutrina que, na hipotese de proposta formulada oralmen-
te e na auséncia de estipulagdo de prazo, a aceitagdo deve ser imediata (assim PIRES DE
LIMA e ANTUNES VARELA, (n. 57), nota 1 ao artigo 228.°).
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Como ¢ dbvio, decorrido o prazo sem que haja aceitagio, o desti-
natario deixa de poder aderir a proposta e a oferta como que se extin-
gue. A resultado idéntico conduz a situacdo em que o proponente recebe
uma declaragéo de rejeicao da oferta — € o que consagra a Convengio,
no seu artigo 17, ainda mesmo para a hipotese em que a proposta se
apresenta como irrevogavel (7). A nossa lei nido exprime claramente esta
ideia, parecendo-nos contudo que ela resulta do nimero 1 do artigo
235.°(%).

26. Recepgdo tardia da aceitagdo. No tocante as consequéncias
derivadas da recepgdo tardia da aceitacdo, & que parece surgirem certas
divergéncias entre o disposto no artigo 21 da Convencdo e no artigo
229.° do Codigo Civil.

Segundo o regime fixado naquele preceito da nossa lei civil, se a acei-
tagdo for expedida fora de tempo, o negdcio nao se conclui em caso al-
gum, quer isso corresponda ou nio a vontade do autor da proposta. Es-
te apenas pode considerar eficaz a resposta tardia (tendo, para isso, de
fazer chegar & esfera juridica da outra parte esta sua disposi¢cdo) quando
ela tenha sido expedida em tempo oportuno — como que relevando
aqui, ainda que subordinado o seu funcionamento 4 vontade do destina-
tario da aceitacdo, a chamada fteoria da expedi¢do (°). A solucdo da
Convencdo ¢ um tanto diferente, uma vez que o artigo 21 concede ao
proponente a faculdade de considerar eficaz qualquer aceitagio tardia,
desde que, sem demora, comunique esta sua intenc¢do a outra parte (0).

Sera de aceitar o regime consagrado na Conveng¢do? Estamos em
crer que ele corresponde melhor do que o da nossa legisla¢do as necessi-
dades e interesses presentes num contrato de compra e venda, mormente
internacional.

(67) Cf. supra, n.° 23.

(68) ‘‘Se o destinatario rejeitar a proposta, mas depois a aceitar, prevalece a aceita-
¢@o, desde que esta chegue ao poder do proponente, ou seja dele conhecida, a0 mesmo
tempo que a rejeigdao, ou antes dela’’.

(®) Cf. supra, n.° 22. Note-se, porém, que & mitigado o alcance da consagra-
¢@0 desta teoria neste ponto, ja que o que é aqui determinante no é que a expedi¢ao tenha
sido feita dentro do prazo (o que resultaria da aplicagdo integral da teoria da expedicio),
mas que tenha sido feita em condigdes de, numa situagdo normal, chegar dentro do prazo
a esfera juridica do proponente.

("% Neste sentido, também o artigo 1326, alinea 3, do Codigo Civil italiano.
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Com efeito, quer-nos parecer que serd mais conveniente facultar
ao proponente a possibilidade de considerar eficaz uma aceitagéo,
mesmo expedida fora de tempo, do que obriga-lo a fazer nova propos-
ta, com as consequentes delongas que tal facto acarreta. Nem se nos
afigura que se sacrifiquem demasiado os interesses do aceitante: por
um lado, ja que este expediu a aceitagdo, muito embora o tivesse feito
fora de tempo, sempre manifestou intengdo de se vincular; por outro,
ele ndo permanecerd muito tempo na incerteza, ja que, como vimos, a
Convengdo exige, como condi¢io de eficacia da aceitagdo, que o pro-
ponente comunique sem demora ao aceitante a sua intengdo de consi-
derar o contrato concluido (de considerar a aceitagdo eficaz) ('').

Mas ainda no que respeita a recep¢iio tardia de uma aceitagdo ex-
pedida em tempo oportuno, o nimero 1 do artigo 229.° do Cédigo
Civil contém uma regra que, a primeira vista, se ndo coaduna com
aquela que, para hipotese paralela, estabelece o paragrafo 2 do artigo
21 da Convengdo. Em face desta tltima disposi¢fio, considera-se que a
aceitagdo, embora tardia, é eficaz quando, da carta ou outro escrito
onde esta contida, se deduza que ela foi expedida em condi¢des tais
que, se a sua transmissdo fosse regular, teria chegado a tempo; se o
proponente ndo estiver disposto a ver concluido o contrato nestas con-
di¢bes, devera comunicar, sem demora, ao aceitante a sua inten¢io de
considerar extinta a oferta ("?). Diversa parece ser a solugéo resultante
do numero 1 do preceito citado da nossa lei civil: em caso de aceitagéo
tardia, se o proponente ‘‘ndo tiver razbes para admitir que ela foi ex-
pedida fora de tempo’’ (aqui cabendo, entre outras, a situagdo que o
paragrafo 2 do artigo 21 da Convengdo contempla) ("), a aceitagdo
ndo produz, contudo, os seus efeitos, mas, antes o proponente ‘‘deve

(") Note-se, de resto, que esta parecia ser a opinido do Prof. VAZ SERRA
((n. 55), p. 75-76 ¢ 149) quando, no artigo 5, n.° 3 do seu articulado, adiantava a se-
guinte férmula: ““O proponente pode considerar recebida em tempo a resposta tardia,
desde que avise a outra parte, enquanto possa entender-se que ela mantém a declaragdo
de aceitagdio.” VAZ SERRA nido distingue, pois, a hipotese de a aceitacéo ter sido expe-
dida a tempo ou fora dele.

(") E esta, substancialmente, a solugdo contida no artigo 5, alinea 3 do Cédigo
Sui¢o das Obrigagdes ¢ no § 149 do BGB.

(73) Na anotagdo ao artigo 229.°, PIRES DE LIMA e ANTUNES VARELA,
(n. 57), expressamente referem, como exemplo tipico da situagéo prevista non.° 1, o ca-
so de ““o proponente verificar, pela data do correio no sobrescrito, ou pela hora da ex-
pedigdo do telegrama, que houve uma expedicdo em condigdes de, normalmente, a acei-
tagdo dever ser recebida a tempo.”

120



avisar imediatamente o aceitante de que o contrato se ndo concluiu,
sob pena de responder pelos prejuizos havidos’’. Quer dizer, o propo-
nente, nesta hipotese, mesmo ndo cumprindo o dever de avisar o acei-
tante, ndo fica vinculado a aceitagdo, apenas recaindo sobre ele uma
obrigacdo de indemnizagao.

A solugdo do nosso legislador, como se vé, ficou aquém da da Con-
vengdo, no que tange a protecgdo da boa-fé do aceitante que, emitindo
oportunamente a sua declaragdo de aceitagdo, supée com certeza que
ela chegara a tempo ao destinatario e, assim, tera por concluido o con-
trato que lhe foi proposto. Parece-nos, pois, que a solu¢do que no para-
grafo 2 do artigo 21 se propde, para a hipoOtese ai definida concretamen-
te — resultar da carta ou de outro escrito onde a aceitagdo esta inserida
que esta foi expedida em tempo oportuno — ¢é aquela que se apresenta
como mais razoavel no quadro de um contrato de compra e venda inter-
nacional. De facto, esta € uma situagdo em que se pode considerar o
proponente especialmente obrigado, segundo os principios da boa-fé, a
avisar o aceitante, ja que ele esta de posse de elementos seguros que lhe
permitem ter uma ideia exacta das condi¢oes em que foi expedida a acei-
tagdo. Considerar esta como eficaz ou, dito de outro jeito, ter o contra-
to por concluido, € a melhor maneira de prover a tutela da confianca do
aceitante na atempada recepgao da sua declaracio nos casos de falta de
aviso em contrario por parte do proponente ().

27. Valor da aceitac@o com modificacOes. Segundo o artigo 232.°
do Codigo Civil, o “‘contrato nao fica concluido enquanto as partes ndo
houverem acordado em todas as clausulas sobre as quais qualquer delas
tenha julgado necessario o acordo’’. A face desta disposi¢do, parece im-
por-se a solugdo contida no artigo 233.°, segundo a qual a aceitagio
com aditamentos, limitagdes ou outras modificagdes importa rejeicio

("% Esta era a solugdio que o Prof. VAZ SERRA ((n. 55), p. 72 ¢ 148) propunha, no
artigo 5, n.° 1 do seu articulado, para hip6teses semethantes: ‘‘Quando o proponente, ten-
do recebido a aceitagdo depois de findos os prazos indicados no artigo precedente, saiba
ou deva saber que a aceitac¢do foi expedida a tempo, considera-se recebida em tempo fitil a
mesma aceitagio, excepto se o proponente avisar, sem demora, o aceitante de que tem co-
mo caduca a proposta.’’
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da proposta, valendo como contraproposta se as modificagoes forem
suficientemente precisas (°) ().

A mesma ¢ a orientagdo da Convengdo, expressa no seu artigo 19,
paragrafo 1.

Contudo, no paragrafo 2 do mesmo artigo, prevé-se uma situagéo
em que a aceitagdo com modificacdes produz os efeitos proprios da
aceitagdo: serd assim na hipotese de as modificagdes constantes da
aceitagdo ndo serem de molde a alterar substancialmente os termos da
oferta. Neste caso, como dissemos, a aceitagdo tem-se como eficaz (e
o contrato como concluido, nos termos constantes da oferta com as
modifica¢des introduzidas na aceitagdo), a nio ser que o proponente
se oponha, dentro de um prazo razoavel, a tais modificagoes.

Os trabalhos preparatorios concernentes a esta disposicdo revelam
que houve certa controvérsia acerca do problema. Com efeito, opi-
nides houve no sentido de nio introduzir tal derrogagdo a regra inser-
ta no paragrafo 1, ja que ela poderia vir criar um estado de incerteza
nas transac¢des internacionais. No entanto, a grande maioria dos re-
presentantes dos varios paises pronunciou-se a favor da adopcdo da
solugdo contida na norma do paragrafo 2, pois tratar-se-ia aqui de hi-
poteses visando apenas pequenas alteragdes (que nido tocariam com o
nicleo fundamental da proposta), sempre se dando, de todo o modo,
ao proponente a possibilidade de impedir a formagdo do contrato; por
outro lado, considerando o paragrafo 3 do artigo 19 que certos ele-
mentos (que enumera de modo ndo exaustivo (")) integram uma alte-
ra¢do substancial da oferta, assim se diminui consideravelmente a in-
certeza no que toca a qualificagdo de certa alteracdo como sendo ou
ndo substancial.

A regra do paragrafo 2 do artigo 19 da Conven¢ido vem opor-se, no
que concerne as hipoteses ai contempladas, ao principio contido no arti-
g0 233.° do Codigo Civil: a nossa lei, de facto, faz corresponder sempre

(%) Assim também, por exemplo, o § 150, II, do BGB e o artigo 1326, alinea 5 do
Cédigo Civil italiano.

(") Esta solugido implica que, valendo como rejei¢do da proposta, a chegada a esfe-
ra juridica do proponente da aceitagdo com modificagGes retira ao destinatario (aceitante)
da proposta a possibilidade de a aceitar (cfr. artigo 235.°, n.° 1 do Codigo Civil € supra,
n.° 25).

("") Sdo eles: o prego, o pagamento, a qualidade e a quantidade das mercadorias, o
lugar e 0 momento da entrega, o Ambito da responsabilidade de uma parte em relagdo a
outra ¢ a solugdo dos diferendos.
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a rejeicdo da proposta a aceitagdo com modificagdes, ndo distinguindo
quanto a essencialidade da modificagdo feita.

Quer-nos parecer, no entanto, que, no dmbito da formagdo de um
contrato de compra e venda internacional, esta distingdo pode ser
admitida. De um lado, se € verdade que a adop¢do de uma tal solucdo
podera acarretar uma certa dose de incerteza (apesar das precisoes
contidas no paragrafo 3 do artigo 19 que recortam parcialmente o que
deve entender-se por alteragdes substanciais) a verdade € que as vanta-
gens dela advindas para a celeridade das transacgdes internacionais (%)
parecem superar o inconveniente apontado. Por outro lado, este regi-
me, a0 que cremos, ndo ira frustrar gravosamente expectativas de
qualquer das partes: o aceitante sempre revelara uma vontade de con-
cluir o contrato ao aceitar a proposta, apenas lhe introduzindo modi-
ficacOes que se considera ndo atingirem o seu nucleo; o proponente,
desde que o faca sem demora injustificada, ficara legitimado para im-
pedir a formag¢do do contrato, caso ndo concorde com as alteragdes
apresentadas pelo aceitante ().

28. Conclusdo do contrato. A Convengdo, no artigo 23, dispde que
se considera concluido o contrato no momento em que a aceitagio da
oferta se torna eficaz (nos termos definidos em varias outras disposi¢Ges
convencionais ja analisadas). Este & também, face & nossa legislacdo in-
terna, o0 momento em que o contrato se deve ter por concluido, muito
embora ndo haja nenhum preceito a referi-lo expressamente °). Deter-

('8 E de todo evidente que esta solugio dispensa a repeti¢do dos actos do iter con-
tratual ja levados a efeito, repeti¢do que doutro modo seria indispensavel para a conclusio
do contrato.

(") Alteragdes que, sempre se devera entender, ndo descaracterizam o contrato.
Disto decorre que se pode dizer que, na maioria dos casos, existe aqui a convergéncia de
vontades necessaria para a conclusio do contrato, dado ndo estarmos em presenca de
clausulas sobre as quais o proponente tenha julgado necessario o acordo — assim se reve-
lando tragos de aproximag¢do entre a solugdo convencional e a do nosso direito (cf. o arti-
80 232.° do Cédigo Civil).

(8%) Assim, de algum modo, GALVAOQ TELLES, Direito das Obrigacdes, 2.% edi-
¢do, Lisboa, 1979, p. 66. Do articulado proposto pelo Prof. VAZ SERRA ((n. 55), p.
150), constava um artigo — o 8.° — que, versando sobre o momento da conclusdo do con-
trato, apenas se ocupava de uma das hipoteses possiveis: ‘“Se a aceitagdo consistir numa
declaragdo, o contrato conclui-se quando, nos termos do artigo I, § 2, o proponente rece-
be a declaragio da aceita¢do.’” Solucdo que se situa na linha da consagrada na Conven-
¢do.
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minar qual 0 momento em que a aceitagdo se torna eficaz, &€ questdo a
resolver em face das diversas disposi¢des da nossa lei que do assunto se
ocupam, ja que, como vimos, tal momento pode ser diverso consoante
as circunstincias concretas do caso ¢') ¢?).

(8!) Segundo o artigo 234.° do Cédigo Civil (que tem correspondéncia, como vimos
(supra, n. 57), no artigo 18, § 3, da Convengao) por exemplo, ‘‘Quando a proposta, a pro-
pria natureza ou circunstancias do negocio, ou 0s usos tornem dispensavel a declaragdo de
aceitagdo, tem-se o contrato por concluido logo que a conduta da outra parte mostre a in-
tengdo de aceitar a proposta.’’

(82) PIRES DE LIMA e ANTUNES VARELA, ((n. 57), anotagdo 4 ao artigo
230.°), exprimem a opinido de que ‘‘conjugando os varios preceitos desta Subsecgdo IlI, &
possivel determinar o momento exacto em que os contratos se aperfeicoam, nas varias hi-
poéteses que se podem verificar quanto ao ajustamento ou desajustamento da proposta
contratual e da respectiva aceitagio.”’
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III PARTE

Compra e venda de mercadorias

29. Generalidades. A 111 Parte da Convengéo regula os efeitos do
contrato de compra ¢ venda internacional (ressalvados, como ¢é evi-
dente, os aspectos que o artigo 4 da Parte I expressamente afasta do
seu ambito). A regulamentagdo desta matéria encontramo-la, entre
nos, no essencial, no Cddigo Civil, designadamente nas disposi¢des
respeitantes aos contratos em geral e ainda naqueloutras em especial
dedicadas ao contrato de compra ¢ venda (n3o se podendo, natural-
mente, deixar de ter em conta as especialidades que, para os contratos
de natureza comercial, decorrem das normas que no Codigo Comer-
cial sdo dedicadas a compra € venda — artigos 463.° a 476.°).

De um modo geral, também aqui se revela entre os dois sistemas
normativos um paralelismo de solu¢des relativamente as questdes tidas
por fundamentais. Nos pontos em que as discrepancias surgirem com
maior nitidez procuraremos indagar da sua justificacdo.

Retomamos, uma vez mais, a adverténcia ja feita quanto a ndo
obrigatoriedade de adesdo a Convengdo no seu conjunto. Os Estados
podem assim vincular-se apenas a parte relativa aos efeitos do contra-
to de compra € venda internacional, adoptando diverso procedimento
quanto a que respeita a formagdo daqueles contratos. Como se vera,
importa ter presente este facto para a cabal compreensao de algumas
das solug¢des convencionais.
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CAPITULO 1

Disposicoes gerais

30. Generalidades. As normas contidas no Capitulo I, encimado
pela epigrafe ‘‘Disposi¢des Gerais’’, ndo apresentam entre si qualquer
ligacdo especial. Reportando-se a aspectos tdo dispares —defini¢do de
um conceito basilar para o regime da Convengio (o de violagdo fun-
damental), forma da declaracio de resolugdo e certos aspectos da dis-
ciplina desta, regime especial da transmissdo de certas comunicagdes e
prescri¢ao de alguns condicionalismos da interveng¢do dos 6rgéos juris-
prudenciais na execug¢@o especifica — tais disposi¢des apenas tém entre
si de comum a circunstincia de dificilmente se puderem incluir nos
outros capitulos em que se subdivide esta matéria. Dai que o legisla-
dor convencional tenha preferido reuni-las num capitulo autébnomo e
preliminar.

31. Caracterizacdo de violacdo fundamental do contrato. O pri-
meiro preceito que nos aparece nesta sede é o que procura definir, o
mais concreta e claramente possivel, o que se deve entender por uma
noc¢do frequentemente utilizada na Convengdo — a de violacdo funda-
mental do contrato. Assim se pretende obter uma interpretacdo tanto
quanto possivel univoca de um termo de importancia nuclear em mui-
tos aspectos do regime estabelecido e que, se fosse deixada totalmente
a livre aprecia¢do dos intérpretes, poderia, mau grado o disposto no
artigo 7 (*?), frustrar o escopo uniformizador da Convengio.

Assim, considera-se que a violagdo do contrato € essencial quando
causar a contraparte um prejuizo tal que lhe faga perder, de forma
substancial, aquilo que ela legitimamente poderia esperar do contrato,
a ndo ser que tal resultado ndo tivesse sido previsto pela parte faltosa
nem pudesse ser previsivel por uma pessoa razoavel, com idéntica qua-
lificagdo e colocada na mesma situagdo do faltoso (artigo 25).

(32-2) Cfr. supra, n.° 14.
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E evidente que, com esta como com qualquer outra férmula, se nao
esgotam as dificuldades de interpretacdo daquele conceito que possam
vir a surgir. E nem tal resultado seria desejavel porque isso teria por
contrapartida retirar 4 nog¢ao utilizada na Conven¢ao a virtualidade de
abranger outros casos que ndo aqueles hipotizados pelo legislador, as-
sim lhe negando o estatuto de clausula geral. O que viria contrariar a in-
tencdo do mesmo legislador que, ao adoptar este conceito, de preferén-
cia a formulas mais rigidas, teve precisamente em vista tornar possivel a
sua aplicagdo a casos que ndo poderia prever mas onde se faria sentir a
necessidade de idéntico tratamento.

De todo o modo, a férmula encontrada ndo deixa de permitir a con-
cretizagdo do quadro evocado pela expressao violagcdo fundamental do
contrato. Tal deriva da conseguida tentativa de materializa¢gdo do con-
ceito de prejuizo importante — expressdo lacénica com que se bastava a
disposicdo correspondente do Projecto ). E & curioso que a solugio
por que se enveredou se baseia num critério muito proximo daquele que
ilumina a nossa lei quando equipara ao incumprimento as situac¢des de
mora do devedor — critério esse que € o da perda do interesse da contra-
parte (o credor) na prestagdo ().

(83) Tal expressio, por excessivamente vaga, podia de facto levar a muitas incertezas
e litigios. Dai que o legislador se tenha mostrado agora sensivel as sugestdes avangadas por
varios paises no sentido de concretizar a ideia de violagdo fundamental. (Sobre este con-
ceito, vejam-se as observagdes feitas por SHINICHIRO MICHIDA, Cancellation of Con-
trat, A.J.C.L., v. 27 (1979), p. 279 e ss) e G. L. PEIRIS, The doctrine relating to funda-
mental breach of a contract: recent trends in a Roman-Dutch jurisdiction, CILSA, v. 13
(1980), p. 61 e ss. Entre estes paises se contou Portugal que expressamente prop0s a altera-
¢ao naqueles moldes do artigo 23 do Projecto (Cf. o documento citado na nota 5, a p. 7).

Igual destino ndo logrou alcancar, ao contrario, uma outra sugestdo avancada pelo
Estado Portugués a propésito do disposto neste mesmo artigo. Com efeito, 0 nosso pais
propusera, dentro do escopo de clarificagdo ja assinalado e que como vimos foi tido em
consideracdo, que se estabelecesse no preceito em causa qual o momento revelante para
efeitos de saber quando é que a parte em falta deveria ter previsto ou ter tido razio para
prever as consequéncias do seu acto. Propunha-se concretamente que tal momento deveria
ser aquele em que se tivesse consumado a violagdo dos deveres dos contratantes.

(%) Diz, com efeito, o artigo 808.° do Codigo Civil:

1. Se o credor, em consequéncia da mora, perder o interesse que tinha na prestagéo,
ou esta ndo for realizada dentro do prazo que razoavelmente for fixado pelo credor, consi-
dera-se para todos os efeitos ndo cumprida a obrigagdo.

2. A perda do interesse na prestagdo € apreciada objectivamente.

Sobre o que se deve entender por perda do interesse do credor, veja-se BAPTISTA
MACHADO, Pressupostos da resolu¢do por incumprimento, Estudos em homenagem ao
Prof. Doutor Teixeira Ribeiro, v. 11, Coimbra, 1979, p. 352 e ss.

Repare-se nomeadamente que, para este Autor (p. 355), a objectividade do critério
exigida no n.° 2 do artigo 808.° significa que ‘‘a importancia do interesse afectado pelo in-
cumprimento, aferida embora em fungdo do sujeito, ha-de ser apreciada objectivamente,
com base em elementos susceptiveis de serem valorados por qualquer outra pessoa (desig-
nadamente pelo proprio devedor ou pelo juiz) e ndo segundo o juizo arbitrario do préprio

credor.
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Merece ainda o nosso aplauso a defini¢io das condigdes em que se
verifica a exoneragdo da responsabilidade da parte faltosa, ao utilizar-se
o critério da previsibilidade, por parte de um sujeito, onde tem que con-
correr uma triplice qualifica¢do: a da razoabilidade, a da pertinéncia a
um status idéntico ao da parte faltosa e a da sua coloca¢do numa situa-
¢do de facto semelhante.

32. Declaragdo de resolugcdo do contrato. Seu regime e das demais
comunicagoes entre as partes. O artigo 26 da Convengao dispde que a
declaragdo de resolucdo do contrato so se torna eficaz se for notificada
a outra parte, considerando-se, pois, o contrato resolvido a partir do
momento em que for feita a notificagdo. Para esta, que, como se vé, é
essencial, ndo se exige forma especial (**), na linha, alias, do que sucede
entre nés para a generalidade das declaragGes de vontade (artigo 219.°
do Cddigo Civil).

Pelo que toca a eficdcia desta notificacdo, ndo se adopta na Conven-
¢do a teoria da recep¢do (**), ja que, segundo o artigo 27, a parte autora
de qualquer notificac¢do (') (aqui incluida, naturalmente, a de resolugiio
do contrato), pedido ou outra comunica¢io feitos através de meios
apropriados as circunstancias, pode deles prevalecer-se mesmo que néo
tenham chegado ao seu destino ou tenha havido atraso ou erro na sua
transmissdo.

Afasta-se, pois, a Convengdo do regime estabelecido na nossa lei ci-
vil quanto a este ponto: com efeito, dizendo-se nesta, no artigo 436.°,
sem mais, que: ‘A resolugéo do contrato pode fazer-se mediante decla-
racdo a outra parte’’, entende-se que os efeitos da resolugdo se contam a
partir do momento em que a declaragéo ¢ eficaz, de acordo com o prin-
cipio aplicavel na matéria as declaragdes recepticias (¥). Ora, como vi-
mos ja (), esse momento determina-se de acordo com a feoria da

(35) Entre as sugestdes enviadas pelo Governo Portugués (vide documento citado na
nota 5) contava-se uma em que se propunha que no texto deste preceito encontrasse eco,
de forma expressa, o principio da liberdade declarativa. Tal evitaria futuras davidas na in-
terpretagdo do preceito e consagraria, de resto, a intengdo do legislador, tal como transpa-
rece nitidamente dos trabalhos preparatérios.

(86) Esta ¢ a teoria que, como vimos (supra, n.° 22), é adoptada pela Convencgio, em
sede de formagao do contrato, no que concerne as declaragdes negociais.

(®7) Ressalvados certos casos especialmente considerados noutras disposi¢des da
Convengdo e adiante referidos.

() Assim VAZ SERRA, RLJ, 102.°, p. 168.

(8%) Supra, n.° 22.
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recepgdo. Por outro lado, o artigo 250.°, ao tratar do erro na transmis-
sd@o (uma das matérias reguladas no artigo 27 da Convengéo a proposito
das comunicag¢des ai previstas), pée a cargo do declarante o risco de
uma transmissdo inexacta ().

Este desvio introduzido pelo artigo 27 a teoria da recepg¢do mostra-
-nos, uma vez mais, o caracter compromissorio da Convengio: ele é jus-
tificado, sobretudo, pelas dificuldades que uma aceitac@o generalizada
dessa teoria traria aos paises que adoptam o sistema segundo o qual as
notificacdes se tornam eficazes no momento da expedi¢do (para tornear
essas dificuldades, haveria que introduzir na Convengdo certas regras
processuais, inexistentes nestes paises e necessarias para tornar prati-
cével a teoria da recep¢do — o que, por mais complicado, se entendeu
evitar).

A primeira vista, parecera que esta norma da Convengéo diverge em
demasia dos principios e solug¢des assentes entre nés. Contudo, tal diver-
géncia € tdo sO aparente, ja que, muito embora a regra geral do artigo 27
seja, como dissemos, contraria aquela que entre nds vigora, a verdade é
que, num numero significativo de casos ('), ela é arredada, para ser
substituida por aquela outra implicada pela teoria da recep¢do. Assim
sendo, cremos que a norma do artigo 27 pode ser aceite, como solugdo
de compromisso, atento o caracter internacional do instrumento de re-
gulamentagdo aqui presente.

33. Execucdo especifica. No que se refere & admissibilidade da cha-
mada execugdo especifica (in natura) da obrigacdo, o artigo 28 da Con-
vengdo estabelece que um dado tribunal apenas pode ordena-la quando,
de acordo com o seu proprio sistema juridico, o faria, relativamente a
contratos de compra e venda semelharites e ndo abrangidos pela Con-
vencido. E o que se passa, por exemplo, com os tribunais portugueses, j4
que no nosso direito se admitem varias hipoteses de execugéo especifica
da prestagdo (artigos 827.°-830.° do Codigo Civil), entre as quais desta-
camos a da obrigacdo de entrega de coisa determinada regulada nos arti-

(®) Sobre este ponto vejam-se RUI ALARCAO, Breve motivagdo do anteprojecto
sobre o negécio juridico na parte relativa ao erro, dolo, coacg¢do, representagdo, condigcdo
e objecto negocial, BMJ, n.° 138 (Julho de 1964), p. 90 e s., MOTA PINTO (n. 49), p. 381
e CASTRO MENDES (n. 49), p. 306 e s. No dominio do direito anterior, cf. MANUEL
DE ANDRADE (n. 42), p. 225.

(®') Vejam-se os artigos 47, § 2, 48, § 4, 63, § 2, 65, §§ 1 e 2 ¢ 79, § 4 da Convengdo.
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gos 827.° do Caodigo Civil € 928.° e seguintes do Codigo de Processo Ci-
vil *2).

A solugfo ndo sera totalmente satisfatoria pois que & mesma obriga-
¢do poderdo assim corresponder diversos regimes de execug@o nos dife-
rentes paises signatarios da Convengdo. Mas houve que ter em conside-
rac¢do o facto de nem todas as ordens juridicas admitirem a execu¢do es-
Dpecifica das obrigagdes (prestacdes), pelo que tribunais ha que nédo tém
ao seu dispor os suportes processuais necessarios a sua implementacdo,
sabido como € que, em matéria processual, um tribunal apenas esta ads-
trito & observancia das leis do seu proprio ordenamento.

Mas néo é apenas este imperativo processual que dita a solugdo con-
tida no artigo 28 da Convengédo. Com efeito, mesmo quando o seu siste-
ma juridico a admita, o tribunal apenas esta obrigado a ordenar a exe-
cugdo especifica quando agisse desse modo em face de casos semelhan-
tes ndo regidos pela Convengdo (**). O nfo funcionamento da execugio
especifica também neste segundo nimero de casos resultou da conside-
ragdo da particular situacdo dos tribunais dos paises de common law
que s6 muito excepcionalmente fazem uso deste mecanismo.

34. Modificacdo ou extingdo do contrato. E ponto incontroverso
que as partes podem modificar ou extinguir o contrato por mituo con-
senso. Nesse sentido se pronunciam o artigo 29, paragrafo 1, da Con-
ven¢do, bem como o artigo 406.°, niimero 1 do Codigo Civil ***). Me-

(®2) Sobre a execugio especifica das obrigagdes, cf. VAZ SERRA, Realizagdo coac-
tiva da prestacdo (Execucdo), (Regime Civil), BMJ, n.° 73 (Fevereiro de 1958), p. 31 e ss.

(%) Esta era, de resto, a formulagiio contida nos artigos VII, § 1, da Convengdo da
Haia de 1964 e 16 da LUVI. Parcialmente diferente era o texto correspondente do Pro-
jecto de Viena (artigo 26), segundo o qual um tribunal estava obrigado a pronunciar a
execucdo especifica desde o momento em que o pudesse fazer, em casos semelhantes, de
acordo com o seu proprio sistema juridico. Como se vé, o Projecto revelava uma grande
preocupacédo com a necessidade de garantir, sempre que possivel, a execu¢do uniforme
das obrigagGes. A solugdo que, finalmente, veio a ser consagrada na Convengio, viria,
porém, a ressentir-se da busca do compromisso, referido em texto, com os sistemas de
common law.

(®32) No artigo 475.°, § Gnico, do Cédigo Comercial encontramos algo que se pode-
ra eventualmente reconduzir a ideia de extingéo do contrato por acordo tacito das partes.
Tal acordo ter-se-a por verificado quando nenhuma das partes exigir o cumprimento den-
tro do prazo fixado no corpo deste artigo. Sobre a interpretagdo deste preceito, cfr.
CUNHA GONCALVES, Da compra e venda no direito comercial portugués, Coimbra,
1925, Imprensa da Universidade, p. 633.
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- cem-nos dois reparos os termos utilizados pela Conveng¢do para expri-
mir esta ideia: ‘‘um contrato pode ser modificado ou extinto por simples
acordo entre as partes’’. O primeiro decorre da necessidade, a nosso ver
pertinente, de sublinhar a regra de que um contrato, em principio, ape-
nas podera ser alterado quando para essa alteragdo concorrer a vontade
de ambas as partes, uma vez que o contrato vale como lei em relagio aos
contraentes (/lex contractus). Deste modo, sé excepcionalmente é de ad-
mitir uma tal alteragéo por vontade exclusiva de uma das partes (**) (**).

A segunda observagdo reporta-se a utilizag¢do, pelo original francés,
do vocabulo amigdvel, que na economia do texto aparece como um qua-
lificativo necessario do acordo tendente a modificar ou extinguir o con-
trato. No Projecto, a expressdo correspondente a acordo amigdvel era a
de simples acordo (no original francés, respectivamente, accord amiable
e simple accord), expressdo esta que o texto inglés da Convengdo con-
serva (mere agreement). Tal formulagdo, onde a primeira vista o termo
simples aparece descabido, justifica-se, no entanto, pela necessidade de
tornar inequivoca a regra que deve presidir a modificacdo e extingdo dos
contratos. Na verdade, nos sistemas de common law, ndo é qualquer
acordo que € bastante para a producio deste efeito, exigindo-se ainda,
na linha da doutrina da consideration (), que a alteragdo ndo perturbe
o equilibrio contratual tal como ele se apresentou no momento da con-
clusdo do contrato (o acordo ndo podera, por exemplo, implicar, sem
contrapartida, o agravamento das obrigacGes de uma sé das partes). As-
sim, a utiliza¢do do termo simples visa precisamente tornar claro que,
no dominio da altera¢do dos efeitos do contrato, a autonomia das par-
tes € soberana, ndo se lhe introduzindo nenhum limite, designadamente
mediante a exigéncia de qualquer condi¢do. Ora, no texto francés da
Convengdo — e sem que dos trabalhos preparatorios conste alguma
justificacdo—, a expressdo simple accord foi substituida por accord

(®% Neste sentido esta, de resto, redigida a nossa lei (artigo 406.°, n.° 1 do Caodigo
Civil). Vejam-se, a proposito, as consideragoes tecidas por PIRES DE LIMA e ANTU-
NES VARELA (n. 57), em anota¢do a este artigo.

(®5) A mesma preocupagdo ressalta das observagdes do Governo Portugués ao Pro-
jecto, a proposito desta disposi¢ao e nas quais se propunha se redigisse o § 1 do modo que
segue: “‘Salvo disposicdo contraria expressa da terceira Parte desta Convengéo, o contrato
s0 podera ser modificado ou extinto pelas duas partes, bastando o simples acordo entre
elas’’ (Cf. o documento citado na nota 5 deste trabalho a p. 8).

(%5-2) Sobre esta doutrina, veja-se A. G. CHLOROS, The doctrine of consideration
and the reform of the law of contract. A Comparative Analysis, J.C.L.Q., n. 17 (1978),
p.- 137 e ss.
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amiable, 0 que sugere que se tratou de mera altera¢do de redac¢do que
néo pretendeu modificar a ratio legis acima apontada. Cremos, contu-
do, que ndo foi feliz a substitui¢ao operada, ja que o novo termo (ami-
gavel), para além de ndo exprimir tdo perfeitamente quanto o anterior a
ideia que se quis deixar clara, faz apelo a um outro circunstancialismo
de todo estranho aquela ideia e de todo 0 modo ausente do articulado
do Projecto.

Debrucemo-nos agora sobre o paragrafo 2 do artigo 29, no qual se
refere um ponto especial, qual seja o regime de certas altera¢Ges particu-
lares dos contratos celebrados por escrito.

Vimos ja que é a regra da consensualidade ou da liberdade de forma
aquela que preside a formacdo do contrato de compra e venda interna-
cional (artigo 11 da Convengdo). Porém, esta regra nio é vinculativa,
podendo as partes convencionar, por exemplo, que o contrato deva ser
celebrado por escrito.

Do principio da liberdade contratual ou da autonomia da vontade
(expresso, por exemplo, no artigo 405.°, nimero 1, do nosso Cddigo Ci-
vil) decorre igualmente a possibilidade de as partes introduzirem no con-
trato uma clausula estipulando que a sua modifica¢do ou extingdo deve
obedecer a forma escrita (ainda sobre este ponto pode ver-se, entre nos,
o disposto no artigo 223.°, nimero 1, do Codigo Civil). Se do contrato
constar uma tal clausula, ela, como todas as outras, integrara a chama-
da lex contractus, que vincula os contraentes; dai que o seu comando te-
nha de ser observado, sob pena de viola¢do do contrato. Em face do que
poderia aparecer redundante a primeira parte do paragrafo 2 do artigo
29 da Convengdo, segundo a qual um contrato celebrado por escrito
apenas pode ser modificado ou extinto por escrito, se dele constar uma
clausula que requeira uma tal forma para a sua modificacdo ou extin-
¢ao. ‘

Contudo, sistemas ha em que, ndo obstante a existéncia de uma
clausula contratual exigindo a forma escrita para futuras modificagGes
do contrato (como para a sua extingdo), se admite que os contraentes
possam derrogar essa clausula oralmente (ou mesmo de forma tacita)
©%). Dai a necessidade de na Convengdo ter ficado expressamente decidi-
do este ponto.

(%) Assim parece acontecer na Alemanha, onde a doutrina ¢ a jurisprudéncia admi-
tem esta solugdo. Cfr. SOERGEL-SIEBERT, BGB, 10.? edigdo, nota 14 ao § 125 e PA-
LANDT, BGB, 38.* edigdo, anotagio 2 a) ao § 125.
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Dispde-se na segunda parte do mesmo paragrafo 2 do artigo 29 que,
constando embora do contrato uma clausula do teor referido na primei-
ra parte (prescrevendo imperativamente a forma escrita para as altera-
¢Oes ai previstas), o comportamento de uma das partes podera impedi-la
de invocar o comando dessa clausula, se a outra parte tiver confiado em
tal comportamento (*).

Parece-nos ser de sublinhar o interesse desta solu¢do que, no nosso
direito, em todo o caso, sempre se poderia reconduzir, a0 que cremos, a
previsdo legal do artigo 334.° do Cédigo Civil que prevé a figura do
abuso do direito. A doutrina da Convencgdo é expressdo da mesma ideia
que preside aquela disposi¢do do nosso Cédigo Civil, parecendo-nos
que a formulagdo retida no texto convencional se assemelha a4 que a
doutrina alema encontrou para caracterizar a figura da Verwirkung ().

(®7) Esta aqui presente um afloramento da ideia de boa-fé, especialmente importante
no dominio do comércio internacional e que a presente Convengdo recolhe como principio
geral, no que toca a interpretagdio das suas disposigdes (artigo 7 e supra, n.° 14, in fine). A
mesma ideia nio obteve no entanto consagragdo em sede de interpretagio dos contratos,
muito embora o ponto tivesse sido expressamente considerado, quer no Grupo de trabalho
que preparou o Projecto, quer nas sess6es da Conferéncia. Tal ficou a dever-se a diversi-
dade de pontos de vista manifestados a este proposito pelos varios representantes, que im-
pediu a obtencdo de um consenso. O que ndo significa que a ideia de boa-fé ndo releve nes-
ta matéria, constituindo quanto a nos o ja citado § 2 do artigo 29, na segunda parte, um
reflexo legal deste principio.

(%8) Cfr. por exemplo SOERGEL — SIEBERT (n. 96), notas 20-22 ao § 194.
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CAPITULO 1I

Obrigacées do vendedor

35. Generalidades. No capitulo encimado por esta expressdo trata a
Convencdo de trés grupos de problemas distintos: no primeiro, regu-
lam-se questdes respeitantes as obrigagdes do vendedor que a Conven-
¢do disciplina; em seguida, abordam-se algumas matérias atinentes a
compra e venda de mercadorias ndo conformes ao contrato bem como
das que estejam oneradas com direitos ou pretensdes de terceiros; final-
mente, numa ultima sec¢do, enumeram-se os meios de que dispde o
comprador em caso de violagdo do contrato pelo vendedor.

A obrigacgdo principal que para o vendedor decorre do contrato de
compra e venda € a de entrega da coisa (artigo 30 da Convengdo e, tam-
bém, 879.°, alinea b), do Cédigo Civil) ¢°). De algum modo incluida
nesta esta aquela outra obrigagdo de entrega dos documentos relativos a
coisa, se for caso disso (artigos 30 da Convencgdo e 882.°, niameros 2 e 3
do Cédigo Civil) ('™). Esta Gltima justifica-se pela necessidade de o
comprador poder fruir plenamente o seu direito sobre a coisa.

No artigo 32 da Convencao descrevem-se varias outras obrigacdes
adicionais a que esta sujeito o vendedor, no caso de o contrato envolver
transporte de mercadorias: devida identificagdo das mercadorias; esco-
lha adequada dos meios de transporte; fornecimento de informagcdes
necessarias a subscricdo de uma apo6lice de seguro por parte do com-
prador.

(*®) Ja acentuamos (supra, n.° 11 e n. 30) que, segundo o nosso direito, do contrato
decorre igualmente, como efeito essencial, a transmissdo da propriedade da coisa. Como,
porém, assim ndo acontece em todos os sistemas juridicos, o artigo 30 da Convengio pde
ainda a cargo do vendedor a obrigag¢do de transferir a propriedade.

(1%) Tais documentos ser3o, para alem dos titulos de propriedade, por exemplo,
certificados de origem, peso ou qualidade, facturas varias, documentos fiscais, etc.
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SECCAO I

Entrega das mercadorias e remessa dos documentos

36. Lugar do cumprimento. O primeiro ponto a ser abordado nesta
secgdo € o que se refere ao lugar da entrega das mercadorias. A este pro-
posito fixa a Convencio regras proximas daquelas que vemos consagra-
das no nosso Codigo Civil, quando se determina o lugar do cumprimen-
to da prestag¢dao nos artigos 772.° e seguintes.

Assim, em principio, as mercadorias devem ser entregues no lugar
convencionado pelas partes. Se nio houver convengdo, a regra geral €,
no nosso direito, a de que a prestagdo deve ser efectuada no lugar do do-
micilio do devedor (artigo 772.°, nimero 1, do Cédigo Civil). Esta regra
corresponde, no sistema da Convengao, a regra residual fixada na alinea
¢) do artigo 31 (**!): em todos os casos ndo contemplados nas alineas
precedentes, o vendedor devera pdr as mercadorias a disposi¢do do
comprador (*°?) no lugar onde ele, vendedor, tinha o seu estabelecimen-
to (*®) no momento da conclusdo do contrato.

Duas hip6teses sdo, entretanto, especialmente consideradas. Se o
contrato disser respeito a uma coisa genérica que deva ser escolhida de

(191) A correspondéncia a que nos referimos em texto ndo é, no entanto, total. Com
efeito, o n.° 2 do artigo 772.° prevé que, em caso de mudanga do domicilio do devedor, a
prestagdo devera ser feita no domicilio actual, a ndo ser que deste facto advenham prejui-
zos para o credor. Ao passo que o lugar em gque o vendedor deve pdr as mercadorias a dis-
posigdo do comprador é sempre, segundo a alinea c) do artigo 31 da Convengéo, o lugar
onde o vendedor tinha o seu estabelecimento ao tempo da conclusdo do contrato.

Cremos, no entanto, que o caracter internacional dos contratos a que esta Convengao
se dirige, justifica a solug@o nela consagrada. Com efeito, nesta como que se presume que,
na grande maioria dos casos, a0 comprador adviriam graves transtornos do facto de ter de
ir tomar posse das mercadorias num local diferente daquele em que, ao tempo da conclu-
sao do contrato, o vendedor tinha o seu estabelecimento — presungdo que se afigura jus-
tificavel em face do referido caracter internacional do contrato. Em termos praticos, de
resto, as duas solugdes tenderdo a produzir idénticos resultados, dado o disposto na parte
final do n.° 2 do artigo 772.° do Codigo Civil (caso de a mudanga acarretar prejuizo para
o credor). O sistema da Convengdo ganhara, ainda aqui, ao evitar os problemas de inter-
pretagdo que o texto da nossa lei pode suscitar.

(192) Considera-se que as mercadorias estdo a disposi¢do do comprador quando o
vendedor levou a efeito todos os actos necessarios para que aquele tomasse posse delas.
Assim o declara o Comentario ao Projecto de Convengéo elaborado pelo Secretariado da
CNUDCI em analise ao artigo 29 (Documento A/CONF. 97/5 das Nagoes Unidas, p. 76).

(193) Na hipotese de o vendedor possuir varios estabelecimentos, ja vimos (supra,
n.° 18) que o artigo 10 fornece o critério para determinar qual deles € o revelante para o
caso concreto.
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um conjunto determinado ou, ainda, a uma coisa que deva ser produzi-
da ou fabricada em certo lugar, € a mesma a regra fixada no artigo 31,
alinea b), da Convengio e no artigo 773.° do Cédigo Civil para o lugar
do cumprimento da obriga¢do: as mercadorias devem ser postas a dis-
posi¢do do comprador no lugar onde ¢las se encontravam (ou onde de-
viam ser fabricadas ou produzidas) ao tempo da conclusdo do negocio.

Simplesmente, o preceito da Convengao requer ainda, para a aplica-
¢do daquela regra, que as partes soubessem, no momento da celebragido
do contrato, que as mercadorias se encontravam nesse lugar ((*), ndao
sendo tal exigéncia feita pelo artigo correspondente da nossa lei (). Pa-
rece-nos que, a entender-se justificado um regime especial para este tipo
de transacgdes (partindo da hipotese que nestes casos 0Os contraentes co-
mo que entendem ser este o lugar natural da realizagdo da prestagdo) de-
veria exigir-se o conhecimento pelas partes do local onde a coisa se en-
contrava a data da conclusdo do contrato. Exigéncia que sera sobretudo
reclamada em casos, como aqueles a que a Convengdo se refere, em que
os contratos s@o internacionais.

A segunda hipotese especial, prevista no artigo 31, alinea a), da Con-
vengio, € aquela em que o contrato de compra e venda implica o trans-
porte das mercadorias: neste caso, o vendedor desonera-se da obrigagdo
de entrega remetendo as mercadorias ao primeiro transportador da ca-
deia que as fara chegar ao comprador (1%).

(104) Esta ¢ também, por exemplo, a solugio do Codigo Civil italiano, artigo
1510, 1.

(195) Segundo PIRES DE LIMA e ANTUNES VARELA, (n. 57) anotagdo 2 ao arti-
g0 773.°, este preceito ndo exige o ‘‘conhecimento do local onde a coisa se encontrava, da-
da a dificuldade de prova de estados psicologicos’’. De aviso diferente era, no entanto,
VAZ SERRA que sustentava deverem estes casos caber na regra geral ou, em alternativa,
defendia a solugdo que veio a ser consagrada, temperada embora pela exigéncia de ser do
conhecimento das partes o lugar onde a coisa se encontrava — solugdo esta coincidente
com a da Convengdo (Cf. Lugar da Prestagdo, BMJ, n.° 50 (Setembro de 1955), p. 19).

(196) Como ja acentuamos, este regime, tal como o das hipoteses anteriores, apenas
tera lugar quando outra coisa néo resulte do contrato. Pode, por exemplo, utilizar-se num
contrato uma daquelas formulas consagradas no comércio internacional — CIF (cost, in-
surance and freigt) para designar que o lugar do cumprimento é o cais do porto de destino
da mercadoria, FOB (free on board) ou FOR (free on Railway) designando como lugar do
cumprimento o cais ou estagio ferroviaria de embarque da mercadoria, etc. — das quais
resulte para o vendedor a obrigacéo de entregar as mercadorias em local diverso daquele
que ¢é previsto neste artigo da Convengio.

Sobre estas clausulas, designadas vulgarmente por Incoterms, cfr. FREDERIC EISE-
MANN, Usages de la Vente commerciale internationale, Paris, 1972, Editions Jupiter.
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Trata-se das chamadas dividas de envio ou remessa (Schickschulden)
isto €, aquelas obrigagdes que, versando sobre coisa que deva ser trans-
portada, se definem pela circunstdncia de o lugar do cumprimento ser
diverso do local para onde a coisa deva ser enviada. O lugar do cumpri-
mento sera entdo, nos termos da Convengdo, o da entrega da coisa ao
primeiro transportador.

A nossa lei ndo autonomiza esta figura em sede de determinagdo do
lugar do cumprimento das obrigagdes; liga-lhe, no entanto, certos efei-
tos particulares a propésito do problema da transferéncia do risco, no
artigo 797.° do Codigo Civil (!"). No entanto, cremos que a face da nos-
sa lei se dever4 entender que, nas hipdteses em que o contrato de compra
€ venda implique um transporte de mercadorias, o lugar do cumprimen-
to € o lugar do envio (%), sempre que do contrato nio resulte que a obri-
gacdo do vendedor se cumpra no local da recepgdo ('*). A tal conclusdo
somos desde logo conduzidos pela analise do sistema de solugdes da
nossa lei, em matéria de lugar do cumprimento. A ideia que a este presi-
de ¢ a de, na falta de convengdo das partes, estabelecer um critério que

(197)  E o seguinte o teor desta disposi¢ao cujo regime adiante analisaremos e aprecia-
remos criticamente: ‘‘Quando se trate de coisa que, por for¢a da Convengdo, o alienante
deva enviar para local diferente do lugar do cumprimento, a transferéncia do risco opera-
-se com a entrega ao transportador ou expedidor da coisa ou a pessoa indicada para a exe-
cugdo do envio”’. Cf. infra, n.° 73.

(198) Afigura-se-nos que o local do envio na nossa lei (artigo 797.° citado) coincide
com o indicado na Convengdo — local da entrega da coisa ao primeiro transportador.
A esta conclusdo somos conduzidos pelo facto de a lei utilizar, a par do vocabulo trans-
portador, as expressdes ‘‘expedidor da coisa’’ e ‘‘pessoa indicada para a execugéo do en-
vio’’ para caracterizar a pessoa que as recebe das maos do alienante. Ora, esta s6 ndo sera
o primeiro transportador se tal resultar de convengdo das partes, o que nio prejudica a
conclusdo anterior por nos encontrarmos entdo perante um regime especial. Cfr. também
RAUL VENTURA, O contrato de compra e venda no Cédigo Civil, ROA, ano 40 (1980),
p. 346.

(199) A generalidade da nossa doutrina n3o se tem preocupado muito com esta ques-
tdo. Cf., no entanto, ALMEIDA COSTA (n. 49), p. 727 e 5., que individualiza a figura e
refere a sua relevancia em sede de lugar do cumprimento das obriga¢des e GALVAO TEL-
LES (n. 80) p. 240, que a perspectiva a propdsito da interpretacdo do contrato. Recente-
mente, RAUL VENTURA ((n. 108) p. 329 ¢ ss.), analisando mais detidamente a questao,
entende que na venda com expedigdo, no siléncio das partes, se deve considerar o lugar da
expedigio como o lugar do cumprimento, mas parece que apenas quanto a certos efeitos.
No pensamento deste autor tal conclusdo derivaria do valor integrativo da vontade das
partes que ele atribui 2 norma do artigo 797.° — para efeitos de transferéncia de risco,
quer decorra da convengao das partes que o lugar do cumprimento ¢ diferente do lugar do
destino, quer nada dela resulte a este proposito, tem-se por lugar do cumprimento o lugar
da expedigdo (aqui se transferindo, pois, o risco para o comprador).
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permita saber onde a prestacio havera de ser cumprida. Ora, tal lugar é,
na nossa lei e como ja foi referido, o do domicilio do devedor (artigo
772.°, namero 1,do Cddigo Civil), o que levaria a que, raciocinando em
termos meramente silogisticos, este devesse ser igualmente o lugar do
cumprimento nas citadas dividas com obrigacdo de envio. O que nio se-
ria aceitavel, por contrario a natureza das coisas, sempre que o lugar do
envio nio seja o do domicilio do devedor — pois tal equivaleria a consi-
derar lugar do cumprimento um lugar onde, evidentemente, ndo ocor-
reu a pratica de qualquer acto integrador da prestacido do vendedor. As-
sim, mister € que se interprete em termos habeis o que se entende aqui
por lugar do domicilio do devedor, que outra coisa ndo sera senio o lo-
cal onde se inicia o envio. Conclusido que nos aparece refor¢ada também
pela circunstincia de, ao que julgamos, ter sido o0 mesmo tipo de consi-
deragdes que tera estado presente no espirito de VAZ SERRA quando,
no seu anteprojecto, propunha uma disposi¢do que expressamente regu-
lava este ponto (*'°).

Por tudo o exposto se confirma, a nosso ver, que o legislador de
1966, n3o tendo, ao contrario de VAZ SERRA, contemplado esta hipo-
tese, quis fazé-la abranger pela regra geral: o lugar do cumprimento de-
ve ser o do domicilio do devedor (artigo 772.°, nimero 1,do Cédigo Ci-
vil), pretendendo a lei, ao que tudo indica, fixar assim o local onde, co-
locada ai a coisa objecto do contrato a disposi¢do do credor, o devedor
vé extinta a sua obrigacio principal (*'!). Ora, por for¢a do proprio cir-
cunstancialismo das dividas de remessa, tal local, nestas, ndo pode

(119 E o seguinte o teor do preceito proposto por VAZ SERRA (n. 105), p. 47:
1. Se a convengdo ou a lei dispuserem que o devedor cumpre no seu domicilio ou no lugar
onde a coisa se encontra, mediante envio dela, por algum dos meios de transporte, ao do-
micilio do credor ou a outro lugar, o devedor cumpre com o acto da entrega da coisa devi-
da ao primeiro transportador ou comissario encarregado do transporte ou, se o transporte
comega por mar, com a colocag¢do da coisa a bordo, embora a obrigagdo se ndo extinga
desde logo, mas s6 quando ao credor se entregar a coisa enviada (sublinhado nosso).

(1) O que ndo quer dizer que o devedor nio fique adstrito a observancia de outros
deveres de prestagdo: veja-se o que se dira a este respeito, em texto, infran.° 37. Quanto a
permanéncia de certos deveres, para além do momento em que o devedor se desonere da
obrigacdo de entrega, ela justifica-se particularmente no caso de venda com expedi¢do em
que um outro momento, ademais daquele, cobra particular revelancia — o da chegada da
coisa ao comprador. Dai que se entenda que alguns dos efeitos do cumprimento da presta-
¢ao do vendedor — por exemplo, a obrigagido de pagar o pre¢o — se produzem num mo-
mento diferente daquele em que o vendedor realiza a prestagdo principal. No sentido desta
dissociagdo, cf. VAZ SERRA, (n. 105), p. 38-39, RAUL VENTURA (n. 108), p. 340 ¢
ANTUNES VARELA (n. 25), v. II, p. 38.
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deixar de ser o do envio. SO assim se compreende o siléncio da nossa lei
no que toca a consagragdo expressa deste ponto.

37. Deveres acessorios de prestacdo. Conforme ja se salientou, ao
lado da obrigagdo principal de entrega da coisa no sentido lato acima
apontado (!2), podem integrar o status obrigacional do vendedor certos
outros deveres acessorios que revestem natureza instrumental em rela-
¢do a perfeita execugdo da prestacdo a que aquele esta adstrito.

No seu artigo 32, a Convengéo elenca trés situagdes onde, quando ha
lugar ao transporte de mercadorias, tais deveres encontram justificacédo.
A primeira traduz a necessidade de individualizagdo das mercadorias
quando estas nio se encontram claramente identificadas para os fins do
contrato (113). Tal individualizagdo traduz-se, por parte do vendedor,
no envio de um aviso ao comprador notificando-o da expedi¢do das
mercadorias, aviso onde estas sejam especificadas. E tdo importante se
considera este dever, na economia da Convengdo, que o seu nao cumpri-
mento é nela sancionado, entre outras formas ('4), pela manutengio a
cargo do vendedor do risco do perecimento ou deterioragdo das merca-
dorias (115).

A segunda contempla a hipotese de ser o vendedor, nos termos do
contrato (!16), quem esta obrigado a efectuar as diligéncias necessarias
para o transporte das mercadorias. Neste caso, e de acordo com o para-
grafo 2, deve aquele celebrar os contratos necessarios a fim de que as
mercadorias sejam transportadas para o local convencionado, tendo em

(12) Supra, n.° 35.

(13) Aidentificagdo sera bastante, por exemplo, quando seja aposto um sinal distin-
tivo sobre as mercadorias ou quando ela conste dos documentos de transporte.

('14) Podera ainda 0 comprador prevalecer-se de todos os meios que lhe sdo conferi-
dos pela Convengdo em caso de violagfo das obrigagdes do vendedor, quais sejam, o direi-
to de exigir a execugdo da obrigagdo (de envio do aviso da expedi¢do), o direito & indemni-
zagdo, e, no caso de violagdo essencial do contrato (artigo 25), o direito de o resolver. Cf.
infra, n.° 51 e ss.

(115) Cf. o artigo 67, § 2.

(}16) Tal obrigagdo pode decorrer directamente da utilizagdgo de um Incoterm —
por exemplo, C e F (Cost and freigt), uma vez que esta formula implica que o transporte
fique a cargo do vendedor — ou resultar da inser¢do no contrato de uma clausula de onde
ela expressamente ressalte (uma tal clausula pode designadamente figurar num contrato
onde se tenha incluido um Incoterm — por exemplo, FOB — que ndo abranja aquela
obrigagdo).
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ateng¢do as condi¢des em que um tal transporte normalmente ocorre € 0s
meios para o efeito convenientes.

Finalmente, prevé-se ainda uma outra situagdo. Aquela em que
resulte dos termos do contrato que é sobre o comprador que recai a
obrigacdo de segurar o transporte das mercadorias (117). Nestes casos,
incumbe ao vendedor, nos termos do paragrafo 3, ¢ quando a tal for
instado pelo comprador (118), fornecer a este todas as informagdes ao
seu dispor que se revelem necessarias para a celebracio do contrato de
seguro.

Cremos que, mesmo na auséncia da sua inclusio expressa na Con-
vengdo, as obrigagOes acabadas de referir sempre se poderiam recon-
duzir, ao menos no que respeita a algumas delas, aos chamados deveres
secunddrios, acessorios da obrigacdo principal. Por isso mesmo, nio es-
tando embora previstas na nossa lei, tais obriga¢des deverdo ter-se por
existentes entre noOs em casos semelhantes (119). De todo o modo, a con-
cretizagdo que a Convengao faz destas obrigagdes sempre encontra a sua
justificagdo nas vantagens que dai advém para a clarifica¢do do seu con-
tetdo e alcance.

38. Prazo do cumprimento. Em principio, cabe as partes con-
tratantes determinar quando ha-de ter lugar o cumprimento da obriga-
¢do de entrega das mercadorias. Neste sentido é explicito o artigo 33,
alineas a) e b), da Convengdo (assim também a nossa lei, artigo 777.°,
nimero 1, do Coédigo Civil): pode ser fixada uma data no contrato (ou
ser ela determinavel por referéncia ao contrato (*°) ou pode ser fixado
um prazo — estaremos assim em face das obrigacdes a termo ou a pra-
Z0 (121 ).

(1'7) Esta obrigagdo tanto pode recair sobre o vendedor como sobre o comprador,
tal dependendo normalmente dos Incoterms utilizados no contrato (por exemplo, se se
utiliza uma clausula C e F ou FOB, salvo outras indicagdes em contrario, a obrigagdo de
seguro recai sobre o comprador). A designagdo do obrigado a celebragdo do contrato de
seguro, nestes casos, nio ¢ afectada pelas regras sobre a transferéncia do risco.

(118) Contudo, tal obrigagdo pode existir mesmo independentemente desta solicita-
¢do. E o que acontece sempre que haja um uso nesse sentido, uso que devera evidente-
mente ser atendivel nos termos do artigo 9 da Convengao. (Cfr. supra, n.° 17).

(119) Assim, entre noés, sobretudo MOTA PINTO, Cessdo da posigdo contratual,
Coimbra, 1970, Atlantida Editora, p. 337.

(120) Também para este efeito havera que atender aos usos (relevantes nos termos
do artigo 9), dos quais podera resultar quer a fixa¢do quer a possibilidade de determina-
¢do da data do cumprimento.

(121) Sobre este ponto, cf. ANTUNES VARELA, (n.25), v. 11, p. 40 e s., ALMEI-
DA COSTA, (n. 49), p. 728 ¢ 5. ¢ GALVAO TELLES, (n. 80), p. 19 € s.
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Nos casos de fixagdo convencional de um prazo, € importante saber
a favor de quem ¢ ele estabelecido. Nao tendo este ponto sido expressa-
mente previsto pelas partes, também a este prop0sito a Convencdo [arti-

go 33, alinea b)] e a nossa lei (artigo 779.° do Cédigo Civil) convergem
na mesma regra supletiva: o prazo tem-se por estabelecido a favor do
vendedor (o que significa que este pode fazer a entrega das mercadorias
em qualquer momento no decurso do prazo), a ndo ser que resulte das
circunstancias que foi estabelecido a favor do comprador, competindo,
neste caso, a este a escolha da data da entrega ('?2). Se for este altimo o
caso, devera entender-se que a boa-fé exige que o comprador dé conhe-
cimento, em tempo, ao vendedor (para este fazer as diligéncias necessa-
rias) da data que tiver escolhido.

A nossa lei prevé, aléem disso, no referido artigo 779.° do Cdédigo
Civil, uma terceira situagdo: aquela em que se mostre que o prazo foi
estabelecido a favor do credor e do devedor conjuntamente. Pelo con-
trario, a Convengdo nada contém a este respeito pelo que, como esta €
uma hipdtese que nos parece poder verificar-se na pratica internacional,
cremos apresentar-se lacunosa neste particular a regulamentac¢o con-
vencional ('?).

No caso de nada se estipular no contrato sobre a determinagéo do
prazo de cumprimento da obrigacdo de entrega das mercadorias, esta
deve considerar-se uma obrigacdo pura, o que significara, segundo os
principios entre nos vigentes (artigo 777.°, nimero 1,do Codigo Civil),
que o comprador poderé interpelar o vendedor a todo o tempo; no nu-
mero 2 do artigo 777.°, prevendo a necessidade de estabelecer um prazo
para o cumprimento, em atengo a natureza da prestagdo, as circuns-
tancias que a determinaram ou aos usos, defere-se o seu estabelecimento
ao tribunal, na falta de acordo das partes.

(122) Nesta hipotese, a entrega antecipada das mercadorias por parte do vendedor
n#o é havida como cumprimento perfeito da prestagdo, aplicando-se-lhe o regime previsto
no artigo 52 da Convengdo. Veja-se sobre o ponto, infra, o comentario a este artigo,
n.° 58.

No nosso direito importa ter ainda em atengdo o disposto nos arts. 780.° e 781.° do
Codigo Civil. No primeiro destes preceitos configuram-se certas hipoteses em que, estabe-
lecido o prazo a favor do devedor, este perde esse beneficio. Sobre a interpretagdo desta
norma, cfr. infra, n.°s 344 e 346. No segundo estabelece-se um especial regime de venci-
mento das obrigagGes liquidaveis em prestagdes.

(123) Era neste sentido igualmente a opinido manifestada pelo Governo Portugués
nas observagoes enviadas ao Secretariado da CNUDCI. Ver o documento citado supra,
nota 5, a p. 8.
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No que toca as compras e vendas comerciais, h4 que ter em atengdo
o artigo 473.° do Codigo Comercial, onde se dispde que as coisas com-
pradas a vista devem ser postas pelo vendedor a disposi¢do do compra-
dor num prazo de vinte € quatro horas a contar do contrato; no paragra-
fo unico deste mesmo artigo, e para as restantes hipoteses, estabelece-se
uma regra semelhante a da lei civil: ndo havendo prazo convencionado
para a entrega da coisa, o comprador podera fazé-lo fixar judicialmente
(devendo admitir-se que tal possibilidade ¢ reconhecida, por igual, ao
vendedor quando este tenha interesse nisso (12) (12)).

Para a hipdtese que estamos a considerar — falta de estipulagdo con-
tratual do prazo do cumprimento da obrigagdo — estatui o artigo 33,
alinea ¢) da Convengdo que o vendedor deve entregar as mercadorias
dentro dum prazo razoavel (!2¢), a contar da conclusio do contrato. Pa-
rece-nos que a solugdo resultante desta disposi¢do € mais propicia.ao de-
senvolvimento das trocas internacionais, do que aquela que vimos de-
correr da nossa lei; com efeito, afigura-se preferivel conceder desde logo
um prazo razoavel para o cumprimento, deixando o recurso ao tribunal,
sempre possivel, para segundo momento.

39. Remessa dos documentos. Decorrendo do artigo 30 a obrigagdo
de entrega dos documentos, a Convengdo volta a referir-se a esta ques-
tio no artigo 34, na mira de lhe precisar o regime. Assim, na primeira
parte desta disposi¢io, contempla-se a situagdo em que o contrato prevé
o momento, o lugar e a forma do cumprimento desta obrigagado, para se
acrescentar que, neste caso, havera que cumprir o estipulado. Em boa
verdade, tal norma afigura-se de todo infitil uma vez que mais nédo faz
do que reafirmar num ponto concreto o principio da autonomia contra-
tual que se entende subjaz a toda a construgio convencional. O que tal-
vez se pudesse quando muito justificar seria uma disposi¢do que estabe-
lecesse um critério supletivo no caso de, existindo a obrigagdo de en-

(1-a) Neste sentido, veja-se¢ ADRIANO ANTHERO, Comentdrio ao Cédigo Co-
mercial Portuguez, v. 11, Porto, 1915, p. 265, anotagdo ao art. 473.°.

(!23-b) Note-se que, para as vendas comerciais a contado realizadas em feiras ou
mercados, ha-de observar-se o disposto no art. 475.° do Cod. Comercial, de acordo com o
qual tais vendas se cumprirdo ‘‘no mesmo dia da sua celebragdo ou, o mais tarde, no dia
seguinte’’. Veja-se, a proposito deste ultimo preceito, supra a nota 93-a.

(}2%) O caracter razoavel do prazo, na auséncia de indices pertinentes, sera aprecia-
do objectivamente. Os critérios utilizados para a sua defini¢do apelam para a contempla-
¢do de um comportamento aceitavel na vida comercial, atentas as circunstdncias do caso.
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trega de documentos, o contrato se ter mantido silencioso quanto ao
momento, lugar e forma da entrega (!*°). Mas mesmo uma norma deste
tipo ndo se nos afiguraria imprescindivel, pois sempre se devera enten-
der que aqui deverdo valer, com as eventuais adaptagdes que se revelem
necessarias, as normas relativas ao regime da prestagio principal: a en-
trega das mercadorias (!2).

Na sua segunda parte ('**’), o artigo 34 da Conveng¢ido define um
ponto particular do regime da obrigagdo de remessa dos do-
cumentos. Ai se prevé que, em caso de remessa antecipada, o vendedor
conserva, até a0 momento em que esta se deveria ter verificado, o direi-
to a reparar qualquer falta de conformidade dos documentos;
isto, se desse facto para o comprador ndo resultarem excessivos incon-
venientes ou despesas e salvo o direito, que a este assiste, de pedir uma
indemnizag¢io por perdas e danos, nos termos da Convengdo. Trata-se
aqui de um regime idéntico ao que é previsto para a mesma situagdo em
sede da obrigacdo principal do vendedor: a entrega antecipada das mer-
cadorias. Desta forma, diferimos a sua analise para 0 momento em que
desta altima nos ocuparmos (infra, n.° 58).

(125) Neste sentido, alias, se pronunciou o Governo Portugués nas suas observagdes
a proposito deste artigo. Cf. o documento citado na nota 5 a p. 8.

(126) Assim, no nosso direito, vejam-se PIRES DE LIMA - ANTUNES VARELA,
(n. 57), v. 11, anotagédo 5 ao artigo 882.°.

(127) Esta disposi¢do ndo constava do Projecto de Convencao (nem tdo pouco da
LUVI — artigo 50) tendo a sua inclusio sido sugerida na Conferéncia quando da dis-
cussao do artigo 37 que contempla, a propoésito da entrega antecipada das mercadorias, 0
problema da falta de conformidade destas. Ela justifica-se, por certo, por se ter pre-
tendido deixar bem claro ser o regime nela definido aplicavel a entrega de
documentos — conclusdo a que ja se chegaria por aplicagdo do que a Convengédo prevé
em matéria de obrigacio de entrega das mercadorias (obrigagdo esta que, como ja afirma-
mos, de alguma forma engloba aquela outra).
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SECCAO II

Conformidade das mercadorias e direitos
ou pretensoes de terceiros

il

40. Generalidades. A Convengdo, na Secgdo II do Capitulo II
(Obrigagdes do vendedor), ocupa-se das hipdteses de compra e venda de
mercadorias ndo conformes ao contrato € de mercadorias oneradas com
direitos ou pretensoes de terceiros.

Dada a importéncia de que estes problemas se revestem no dominio
dos contratos comerciais, particularmente nos de natureza internacio-
nal, o legislador convencional (*¥*) dedicou-lhes um significativo espa-
¢o de regulamentag¢ido com o qual pretendeu responder o mais concreta e
pormenorizadamente possivel a tais problemas.

41. Nogdo de conformidade das mercadorias. Nas primeiras dispo-
si¢des desta Sec¢do, a questdo analisada é a da correspondéncia entre as
mercadorias efectivamente entregues e as tidas em vista no contrato.

O paragrafo 1 do artigo 35 enuncia os indices a ter em conta para se
avaliar da conformidade das mercadorias entregues as contempladas no
contrato. Contudo, a concretizagdo de tais indices, de indole variada (a
saber: a quantidade, a qualidade, o tipo, a embalagem e o acondiciona-
mento das mercadorias), apenas se logra, para a Convencgdo, a partir do
teor do contrato. Como que se entende assim que fora destes dominios a
falta de conformidade carece de relevincia a face da Convencéo.

O preceito em analise limita-se afinal a realgar, em sede de conformi-
dade das mercadorias, a consabida regra segundo a qual o contrato deve

(127-a)  Para alguns dados sobre a legislagdo interna de certos paises neste dominio,
cfr. BERND STAUDER, Conformité et garanties dans les ventes internationales d’objects
mobiliers corporels en droit allemand, BERND STAUDER e HILDEGARD STAUDER,
Conformité et garanties dans les ventes internationales d’objects mobiliers corporels en
droit suisse, PAUL-ALAIN FORIERS, Garantie et conformité dans le droit belge de la
vente, JOSEPH DARBY, Le droit des Etats-Unis applicable @ la vente internationale
d’objects mobiliers corporels, PHILIPPE LE TOURNEAU, Conformités et garanties en
droit frangais de la vente, CLAUDE DUCOULUX-FAVARD, Conformités et garanties
dans les ventes internationales d’objects mobiliers corporels. Problémes de droit italien,
EWOUD HONDIUS, Conformités et garanties en droit néerlandais dans les ventes inter-
nationales d’objects mobiliers corporels, NABIL N. ANTAKI, Les défauts de conformité
et les vices cachés en droit québécois, respectivamente a pags. 123, 161, 198, 223, 232, 298,
312 e 340 de Les Ventes Internationales de Marchandises (cit. n. 6). Para uma apreciacdo
de conjunto do problema nos varios direitos nacionais, cfr. JACQUES GUESTIN, Rap-
port de synthése — Harmonisation des droits nationaux en matiére de conformité et de ga-
ranties, ibidem, p. 369. Cfr. ainda VIKTOR KNAPP ¢ PAVEL KALENSKY, La respon-
sabilité des vices et du retard dans le domaine du commerce extérieur, na Colectinea de es-
tudos citada na nota 6, a pags. 79 € ss.
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ser pontualmente (***) cumprido — assim o prescreve, como principio
geral ¢ abarcando todo o ambito contratual, a nossa lei (artigo 406.°,
nimero 1,do Cédigo Civil).

No paragrafo 2 do mesmo artigo descrevem-se 0s requisitos especifi-
cos que as mercadorias devem possuir, salvo conveng¢do em
contrario ('#), para serem ‘‘conformes ao contrato’’: serem proprias
para a realizagdo do fim a que habitualmente se destinam; serem pro-
prias para a realizagdo do fim especial tido em vista pelo comprador e
que este, expressa ou tacitamente, levou ao conhecimento do vendedor
no momento da conclusdo do contrato (!*); possuirem qualidades
iguais as da amostra, na venda feita sob amostra; corresponder a sua
embalagem ou acondicionamento ao habitualmente usado nas mercado-
rias do mesmo tipo, ou, na falta de usos neste sentido, serem proprios a
conservar € a proteger as mercadorias (13!).

(128) Isto &, deve ser cumprido ponto por ponto, observando-se todas as suas clausu-
las. Assim, PIRES DE LIMA e ANTUNES VARELA, (n. 57), v. I, nota 2 ao artigo
406.°.

(12%)  Parece-nos oportuno referir uma observago cujo alcance se ndo esgota, de res-
to, nesta disposigdo. E ela a de que cremos desnecessaria e inconveniente a insergdo, neste
como noutros artigos, de expressdes visando salientar o caracter supletivo de certos co-
mandos convencionais. Desnecessaria, porque o artigo 6 da Convencdo (disposi¢do que
todos os Estados ter@o que ratificar, ainda que ndo adoptem igual procedimento quanto
as partes 1I ou 111 da Convengdo) claramente afirma o caracter dispositivo de todas as nor-
mas convencionais (sob reserva do disposto no artigo 12 — cf. supra, n.° 19). Inconve-
niente, porque pode pelo menos, por interpretacdo a contrario, suscitar a divida quanto a
possibilidade de afastamento pelas partes de outras regras estabelecidas na Convencéo.

(139)  Segundo a parte final da alinea b) do § 2, quando o comprador, mesmo tendo
comunicado ao vendedor o fim particular para que destina as mercadorias, ndo confiou
(ou era razoavel que nao confiasse) na competéncia ou na aprecia¢do do vendedor, este fi-
ca desobrigado da entrega de mercadorias proprias para aquele fim especial. Tudo se pas-
sa assim como se a existéncia legitima de confianga, por parte do comprador, na capacida-
de de o vendedor poder corresponder a especial solicitagdo que lhe é feita, funcionasse co-
mo pressuposto da obrigagdao do vendedor de fornecer uma mercadoria com as caracteris-
ticas desejadas pelo comprador. O que bem se compreendera que assim seja, sobretudo se
atentarmos nas situagdes possivelmente hipotizadas pelo legislador, de que se afigura pa-
radigmatica a seguinte (referida alids no comentario citado na n. 102 — A/CONF. 97/5,
p. 84): aquela em que 0 comprador tenha maior especializa¢cdo em dada matéria do que o
vendedor, pelo que este pode ndo compreender todo o alcance daquilo que é requerido pe-
lo comprador (porque este utilizou expressodes técnicas complicadas ou muito especializa-
das, por exemplo). A adesdo ao bem fundado desta doutrina ndo impede, no entanto, que
consideremos uma tal solugéo susceptivel de gerar especiais dificuldades na sua aplica¢do
pratica; isto porque se afigura dificil recortar as situagdes da vida enquadraveis no seu
Tatbestand.

(131) A segunda parte da alinea d) do § 2 contém uma disposigdo que ndo constava
do Projecto de Convengéo, sendo de aplaudir a sua inser¢do pois se cria assim um regime
mais completo, ao prever-se um sucedineo para a inexisténcia de forma decorrente dos
usos. De qualquer modo, importa ter em consideragdo que as indicagdes fornecidas pelo
legislador convencional visam apenas traduzir as regras minimas que devem presidir a em-
balagem ¢ ao acondicionamento das mercadorias; o que equivale a dizer que, quando as-
sim o entenda, o vendedor pode observar normas suplementares de precaugio.

146



A este propodsito a nossa lei contém algumas normas dispersas por
trés preceitos: os artigos 469.° do Codigo Comercial e 919.° do Codigo
Civil, onde em termos analogos aos do caso previsto em terceiro lugar
(alinea ¢) do paragrafo 2 do artigo 35 da Convencdo), se refere a venda
sobre amostra; e o artigo 913.° do Cédigo Civil que, de mistura com ou-
tras hipoteses € sem a preocupacao de ser téo preciso quanto o ¢ a Con-
vengdo, se reporta as situagdes que se reconduzem aos casos previstos
nas alineas a) e b) do paragrafo 2 do citado artigo 35.

A situagdo prevista no paragrafo 3 do artigo 35— 0 comprador co-
nhecer (ou ndo poder ignorar), no momento da conclusido do contrato,
a falta dos requisitos das mercadorias referidos nas quatro alineas do
paragrafo anterior — e em que, no mecanismo da Convengéo, o vende-
dor fica exonerado da responsabilidade por essa falta, sera resolvida de
igual modo, a face da nossa lei. Desde logo, isso decorre, ao que cre-
mos, da exigéncia geral da boa-fé (resultante do artigo 762.°, nimero 2,
do Codigo Civil). Depois, e como o regime da venda das coisas defeituo-
sas e dos bens onerados parece ser, entre nds, legalmente configurado
no quadro da doutrina do erro (muito embora, como veremos (*!?),
com nuances especiais), sempre a tal conclusdo seremos conduzidos:
com efeito, o conhecimento pelo comprador dos vicios da coisa afasta o
funcionamento do mecanismo do erro, ao impedir o preenchimento dos
seus pressupostos de facto. (*?)

42. Responsabilidade do vendedor pela falta de confomﬁidade das
mercadorias. Definida a obrigacio do vendedor de entregar as merca-
dorias em conformidade com as regras contratuais (e, na falta destas,
com as regras supletivas convencionais) faz-se mister estabelecer 0 mo-
mento em que tem lugar o juizo de conformidade das mercadorias a luz
daquelas regras — momento em que, simultaneamente, se desencadeia a
responsabilidade do vendedor por tal facto. A isso vem a Conven¢do no
seu artigo 36. O momento fixado é aquele em que se verifica a transfe-
réncia do risco do vendedor para o comprador. O critério encontrado
aparece-nos como consequéncia dos principios aceites em matéria de ris-
co (12). E isto porque é a mesma a ideia que informa as duas questoes:

(131-2) Cfr. infra, n.° 55.

(131-b)  Pelo que toca as especialidades das regras do 6nus da prova nesta matéria,
cfr. o que diremos infra, n.° 55. A este proposito, veja-se a decisdo do S.T. -J. de 21-5-
-1981 (BMJ n.° 307 — Junho de 1981, p. 250 e ss.).

(*32) Sobre tais principios, vejam-se as considera¢des expendidas infra, n.°s 71 e ss.
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com efeito, tal momento nunca pode ser anterior aquele em que ao com-
prador seja facultado o poder de controle sobre as mercadorias, sé a
partir de tal momento tendo sentido que o comprador emita eficazmen-
te (isto €, importando a responsabilizagdo do vendedor) um juizo sobre
a conformidade das mercadorias. Assim, toda a falta de conformidade
que surja ex novo, a partir desse momento, ficara sendo da responsabili-
dade do comprador — também aqui este regime se enquadra nos citados
principios gerais que ligam esta matéria ao regime do risco.

A regra geral que acaba de ser formulada encontra, alias, uma preci-
sdo na parte final do paragrafo 1 do artigo 36, onde se refere que o ven-
dedor ficara ainda responsavel por qualquer falta que transparega apos
o momento fixado (nos termos atras descritos) desde que tal falta ja esti-
vesse insita na mercadoria.

Parece poder entender-se que a mesma concepgdo estara igualmente
subjacente 4 nossa lei civil, na medida em que, no fundamental, e como
veremos, a regulamentac¢io do risco decorre de idénticos principios. E o
certo &€ que, de qualquer modo, se nos afigura transparecer tal concep-
¢do na regulamentac¢do do caso particular previsto no artigo 922.° (coi-
sas que devem ser transportadas). Com efeito, iniciando-se a contagem
do prazo para invocar a denincia do defeito superveniente (artigo
916.°) ou para fazer valer a garantia de bom funcionamento (artigo
921.°) s6 no momento da efectiva recep¢do das mercadorias pelo com-
prador (e ndo no momento da transferéncia do risco) —meomento da en-
trega ao primeiro transportador (artigo 797.°)—, claro se torna que é
também a afirmada ideia base do poder de controle sobre as mercado-
rias que aqui justifica tal regime, pois s6 a partir desse momento aquele
existe na esfera do comprador.

Referéncia particular merecem, na economia da Convengéo, certas
hipéteses em que o aparecimento da falta de conformidade tem lugar
posteriormente a0 momento que acaba de ser assinalado. Nesses casos,
o vendedor sera ainda responsavel quando tal falta derive da inobser-
vancia de qualquer obrigagdo que sobre ele impenda, nomeadamente,
uma obrigacdo de garantia de que, durante um determinado periodo, as
mercadorias permanecerdo adequadas ao seu fim normal ou a um fim
especial, ou conservardo certas qualidades ou caracteristicas especifica-
das.

Tal regime, embora especial, ndo contende com a arquitectura atras
desenhada, pois do que aqui se trata é tdo somente do cumprimento de
uma obriga¢do suplementar assumida pelo vendedor, 0 mesmo se de-
vendo por isso entender ainda que a hipotese ndo tivesse sido prevista.
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A mesma situagdo colhe também relevo a face da nossa lei, quando, no
artigo 921.°, se enuncia e regula a chamada garantia de bom funciona-
mento. Também aqui (133) o vendedor esta adstrito ao cumprimento das
obriga¢Oes decorrentes de garantias por ele prestadas — cumprimento
este que € devido independentemente de culpa da sua parte ou de errodo
comprador (134) — problema que, pela natureza das coisas, sO pode sur-
gir apOs a entrada das mercadorias no ambito do poder de controle do
comprador.

43. Reparacdo da falta de conformidade em caso de entrega anteci-
pada. Na hipotese de o vendedor fazer a entrega das mercadorias antes
da data que foi estabelecida (e tendo elas sido aceites pelo
comprador (13)), ele pode, até esta data (!¥), segundo o artigo 37 da
Convengio, remediar qualquer falta de conformidade que se verifique,

" desde que isso ndo acarrete para o comprador inconvenientes ou despe-
sas irrazoaveis. Uma tal opera¢do pode abranger, quer os casos de ine-
xactiddo quantitativa (entrega da quantidade em falta), quer as hipote-
ses de inexactiddo qualitativa (substitui¢io de mercadorias nio confor-
mes ao contrato ou reparacdo de qualquer falta de conformidade da-
quelas) (137) (138).

(133) Como alias no Codigo italiano — artigo 1512.

(*34) Para um aresto que ilustre a hipOtese da garantia de bom funcionamento, veja-
-se 0 acorddo do S.T.J. de 31-1-1980 (BMJ, n.° 293 (Fevereiro de 1980), p. 365 e s.) co-
mentado por MENEZES CORDEIRO na ROA, Ano 41 (1981), p. 128 a 152.

(135) Com efeito, apenas nesta hipotese tem cabimento a faculdade concedida neste
artigo ao vendedor; pois s¢, como lho consente o artigo 52, § 1, o comprador se recusar a
aceitar as mercadorias antecipadamente entregues, ¢ evidente que um tal problema néo
chega a por-se. Para possibilitar o exercicio desta faculdade, poe a Convengio a cargo do
comprador, nos dois artigos seguintes, uma obriga¢cdo de examinar as mercadorias apos a
recepgao e de denunciar as eventuais faltas de conformidade que nelas encontre.

(136) Apenas até esta altura o vendedor pode remediar as eventuais faltas de confor-
midade das mercadorias, ao abrigo desta disposicdo. O que nao significa que ele ndo possa
vir a ter o direito de o fazer mais tarde — mas entdo, e com um condicionalismo algo di-
verso, nos termos do artigo 48. Cf. infra, n.® 54.

(137) Estamos aqui perante casos do chamado cumprimento defeituoso. A nossa lei
refere-o expressamente no art. 799.°, n.° 1, muito embora nio construa para esta figura
um regime especial (0 que n@o obsta a que nela se considerem enquadradas, como adiante
veremos, certas situagcdes de inexecucdo das obrigagdes no caso do contrato de compra ¢
venda). Parece oportuno salientar contudo que VAZ SERRA, no seu anteprojecto refe-
rente a Impossibilidade superveniente e cumprimento imperfeito imputdveis ao devedor
(BMJ, n.° 47 (Margo de 1955), p. 95), incluia um preceito — o artigo 9.° — do qual cons-
tava o tratamento detalhado desta hipotese.
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Esta solugdo parece razoavel, pois esta de acordo com a tendéncia,
cada vez mais acentuada hoje em dia, que pretende salvaguardar, na
medida do possivel, a permanéncia dos contratos celebrados, através de
medidas destinadas a remediar as ‘‘falhas’’ porventura verificadas. Tal
tendéncia apenas logra concretizagdo na medida em que nédo prejudique
gravemente os interesses do comprador — de facto, na Convengdo, o
exercicio do direito atribuido ao vendedor s6 é admissivel quando nido
importe, para o comprador, inconvenientes ou despesas injustificados;
e mesmo quando tais inconvenientes ou despesas ndo revistam tal fei-
¢do, podendo por isso o direito ser exercido, sempre subsiste a possibili-
dade de exigir uma indemnizagio por perdas e danos nos termos em que
a Convengdo a prevé (artigos 74 a 77 da Convengao).

Parece-nos que no nosso direito também deve existir para o vende-
dor tal possibilidade, muito embora em nenhum lugar a encontremos
expressamente prevista. Com efeito, ndo vemos razdo para niao colhe-
rem, a face da nossa ordem juridica, as considera¢des que acabamos de
apontar, e que tendem a valorizar a permanéncia ou conservagdo da re-
lagdo contratual. E, de todo o modo, s6 pressupondo a existéncia de
uma tal possibilidade se podera compreender o preceituado no artigo
906.°, aplicavel 4 venda de coisas defeituosas por for¢a do artigo 913.°,
e onde se considera sanada a anulabilidade do contrato quando desapa-
recam por qualquer modo os O0nus ou limitagGes a que o direito trans-
mitido estivesse porventura sujeito, a menos que tais énus ou limitag¢des
ja tenham causado prejuizo ao comprador ou este ja tivesse pedido em
juizo a anula¢do do contrato. Dentro deste condicionalismo, analogo
alias ao da Convencido, devera pois entender-se que ao vendedor cabe-
rdo, a face da nossa lei, os mesmos direitos que, no citado artigo 37, a
Convengio lhe reconhece. E nem se diga que o comprador fica despro-
tegido, pois que ele fica sempre com direito de exigir uma indemnizagio
por perdas e danos (cf. infra, n.° 51).

(138) E partindo destas categorias que BAPTISTA MACHADO constrdi o quadro
geral de solugdes do nosso direito em matéria de cumprimento imperfeito ou inexacto, dis-
tinguindo ainda, dentro da segunda (inexactiddo qualitativa) varias hipoteses: diversidade
da presta¢do; deformidade, vicio ou falta de qualidade da prestagdo; existéncia de direitos
de terceiros sobre 0 objecto da prestagdo (Cf. (n. 84), p. 386-387).
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44. Exame das mercadorias. O artigo 38 da Convengao pde a cargo
do comprador a obrigac¢do (1) de examinar as mercadorias dentro de
um prazo tdo breve quanto possivel, tendo em vista as circunstancias.
Este exame, por um lado, devera ter lugar o mais rapidamente possivel,
0 que se justifica pela circunstdncia de poderem estar em causa merca-
dorias de facil deterioragio (140); e, por outro, a sua profundidade ha-de
resultar do jogo de varios elementos: indica¢bes contratuais, usos co-
merciais internacionais aplicaveis, natureza das mercadorias e qualidade
das partes (*4!).

Sendo manifesto que o comprador apenas podera examinar as mer-
cadorias depois de as ter em seu poder, 0 momento em que se iniciara a
contagem daquele prazo havera de ser o da sua entrega. Nos paragrafos
2 e 3 deste artigo precisa-se o contetdo desta regra em relacdo a duas si-
tuacgdes particulares: a de o contrato implicar um transporte das merca-
dorias e a de as mercadorias serem reenviadas em transito ou reexpedi-
das (14?) pelo comprador sem que este tenha tido razoavelmente possibi-
lidade de as examinar, desde que o vendedor conhecesse ou devesse co-
nhecer a possibilidade de um tal reenvio ou reexpedic¢édo (*?). Nestes ca-
sos o exame pode ser diferido até a chegada das mercadorias ao seu des-
tino proprio. Em qualquer destas hipoteses 0 que se procura € fixar o
momento do exame por referéncia a efectiva detengdo das mercadorias
por parte do comprador.

(13%9) Sobre as consequéncias da falta de exame e da ndo observidncia do comporta-
mento previsto no artigo 39 (denuncia da falta de conformidade), veja-se o disposto neste
ultimo preceito.

(149)  Assim se compreende que a Convengdo tenha utilizado uma tal expressdo em
lugar de, por exemplo, a de *‘prazo razoavel’’ que surge a outros propositos em varios pre-
ceitos da Convengdo. Com efeito, nesta ultima néo se contém a nogéo de brevidade de
que, pelas razdes indicadas em texto, se quer fazer impregnar este prazo.

(141) Deste modo nio se podera esperar de um comprador que descubra uma falta de
conformidade das mercadorias cuja verificacao implique a utilizagdo de meios e conheci-
mentos técnicos por ele ndo possuidos (ainda que tal possa ser exigido doutros comprado-
res que deles disponham).

(142) Consideram-se reeenviadas em transito (déroutées, no original francés) as mer-
cadorias que, adquiridas pelo comprador, foram por este desviadas do seu destino original
e dirigidas a um outro quando se encontravam a caminho; e reexpedidas (reexpediées, no
original francés) aquelas que, posteriormente a sua recepgdo pelo comprador, foram por
este remetidas para um outro destino. Em qualquer dos casos, o comprador pode actuar
assim quer porque entende revender as mercadorias — quiga o caso mais normal — quer
porque pretende usufrui-las num local diferente.
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A mesma obrigacio se deve ter por consagrada no nosso direito, ain-
da que nele ndo esteja expressamente formulada em termos gerais, ja
que ela ¢é o pressuposto necessario da imposi¢do ao comprador do 6nus
de denuncia, quer dos defeitos da coisa, quer da ndo satisfagao da ga-
rantia de bom funcionamento (regulados, respectivamente, nos artigos
916.° e 921.°, namero 3,da lei civil); como esta também directamente
prevista para certas hipOteses especiais (venda a contento e venda sujeita
a prova —artigos 923.°, namero 3 e 925.° do Codigo Civil e paragrafo
tnico do artigo 471.° do Cadigo Comercial, aplicivel 4 compra e venda
sobre amostra (art. 469.°) e 4 compra e venda sob exame (art. 470.°)).
Deve ainda realcar-se a disposi¢do inserta no artigo 922.° que precisa
que o prazo de denuncia, fixado nos dois preceitos acabados de citar, se
comega a contar, na venda de coisas que devam ser transportadas de um
lado para o outro, a partir do dia em que o credor as receber ().

45. Denuncia da falta de conformidade. Se o comprador descobrir
qualquer falta de conformidade das mercadorias, devera denuncia-la ao
vendedor, precisando a sua natureza, e dentro de um prazo razoavel a
contar do momento da descoberta ou daquele em que esta deveria ter si-
do feita ('**). A falta de observincia deste comportamento acarreta para
o comprador a perda do direito de fazer valer uma falta de conformida-
de das mercadorias (14).

No paragrafo 2 do artigo 39 estabelece-se um prazo-limite para além
do qual a dentincia de qualquer falta de conformidade das mercadorias

(143) Basta com efeito o conhecimento (ou o dever de conhecer) de tal possibilidade e
ndo ja o conhecimento (ou o dever de conhecer) da producido efectiva daqueles factos.
E tal precisdo cobra justificagio logo que verificada a primeira condigdo, porque o vende-
dor apenas podera pretender que o exame das mercadorias seja feito dentro do
condicionalismo previsto no § 3. Estamos aqui em face de uma concretizagdo da ideia de
boa-fé: com efeito, uma vez conhecida aquela possibilidade, o vendedor devera contar
com a eventualidade da sua verificagdo, 0 que justifica a dilagdo do momento do exame
previsto. .

(144) PIRES DE LIMA e ANTUNES VARELA, (n. 57), v. Il, nota 2 ao artigo
916.°, sublinham que 0 que importa aqui é uma entrega efectiva, material, e ndo uma sim-
ples entrega formal e simbolica, pois s6 em contacto com a coisa 0 comprador podera no-
tar os seus defeitos.

(145) Tal momento varia consoante a falta de conformidade deva ter sido ou nao
descoberta durante o exame, tendo em conta os elementos atras apontados — cf. supra,
n.° 44 (exame das mercadorias).

(146)  Aj incluido o direito de resolver o contrato, nos termos do artigo 49, § 1.
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nunca podera ter lugar, sob pena de ndo produzir os efeitos tipicos que a
Convengao lhe liga: esse prazo é de dois anos a partir do momento em
que as mercadorias foram efectivamente remetidas ao comprador. Este
limite ndo obsta, porém, a observancia de um prazo diferente decor-
rente da existéncia de uma garantia contratual quando a interpretacdo
desta a isso conduza.

O Onus assim criado ao comprador tem por finalidade permitir ao
vendedor tomar conhecimento da falta de conformidade — o que permi-
tira, se assim o entender, tomar as providéncias que uma tal situagdo lhe
sugira ('¥).

Bem se compreendem as consequéncias que a Convengdo faz decor-
rer do 6nus de denunciar em devido tempo a falta de conformidade das

~mercadorias; com efeito, seria gravemente lesivo da seguranga das tran-
sacgdes e da certeza do comércio juridico, mormente quando aquelas e
este sdo de dimensdo internacional, que o comprador mantivesse indefi-
nidamente toda a panoplia de meios que a Convengio coloca ao seu dis-
por para reagir contra as violagées do contrato cometidas pelo vende-
dor, nomeadamente o direito de resolver o contrato (‘*¥).

O nosso legislador, no artigo 916.°, nimero 1, do Codigo Civil,
também pde.a cargo do comprador o dever de denunciar ao vendedor o
vicio ou a falta de qualidade da coisa. E no nimero 2 do mesmo artigo
fixa os prazos dentro dos quais a dentincia deve ser feita: trinta dias de-
pois de conhecido o defeito e seis meses ap6s a entrega da coisa.

Justifica-se que o prazo-limite (*°) estabelecido entre nds seja mais
curto do que o fixado no artigo 39, paragrafo 2, da Convencdo, tendo

(147) Entre estas providéncias encontram-se as referidas nos artigos 37 e 48, o pri-
meiro dos quais comentdmos ja em texto — supra, n.° 43 (reparagio da falta de confor-
midade em caso de entrega antecipada); no que tange ao segundo, cf. infra, n.° 54.

(148) Sobre esta questdo veja-se o que diremos infra, n.° 50, em comentario ao ar-
tigo 44.

('%9) Quanto ao prazo de trinta dias, corresponde-lhe no sistema convencional a fi-
gura do prazo razoavel; preferiu assim o nosso legislador, ainda que sacrificando possivel-
mente a ductilidade do prazo, dar maior aten¢do aos imperativos da certeza — pelo que
fixou expressamente o prazo.

A mesma orientagé@o seguiu o legislador do C6d. Comercial quando, no art.° 471.°,
fixou o prazo de oito dias para a reclamagio contra a qualidade das coisas entregues, nos
casos das vendas feitas sob condicao suspensiva, previstos nos dois artigos anteriores. Tra-
ta-se aqui da compra e venda sob exame e da compra e venda sob amostra. Note-se, a pro-
posito, que deste modo existem, entre nos, divergéncias de regime na compra e venda sob
amostra, consoante 0 seu caracter civil ou comercial, tal resultando do diferente modo de
conceber esta hipotese de compra e venda nos dois dominios referidos: no artigo 469.°
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em vista o caracter internacional da compra ¢ venda regulada por este
altimo texto. Contudo, parece-nos excessivo o prazo de dois anos aqui
fixado, atentos os interesses do vendedor que, durante esse periodo,
permanecera num estado de incerteza quanto a existéncia ou néo de fal-
tas de conformidade nas mercadorias (**°).

46. Conhecimento pelo vendedor da falta de conformidade. O artigo
40 da Convengio contém um tempero aos deveres que, nos dois artigos
antecedentes, sdo postos a cargo do comprador. Assim, a falta de de-
nuncia pelo comprador nao pode ser feita valer pelo vendedor se a falta
de conformidade disser respeito a facto que este conhecia ou ndo podia
ignorar (') e que nio revelou ao comprador.

Um tal tempero, ainda que conformado em termos quanto a nos ex-
cessivos, aparece como claramente implicado pelo principio geral da
boa-fé, que por diversas vezes vimos ja relevar na economia da Conven-
¢30 e que entre nds nos surge expressamente consagrado no artigo 762.°
do Codigo Civil. De resto, € no que toca a este ponto concreto, também
a nossa lei, a semelhanga da Convengéo, se reporta a esse principio: com
efeito, na parte final do artigo 916.°, namero 1 do Codigo Civil, sub-
trai-se ao dever de denincia aqui prescrito o caso em que o vendedor
““houver usado de dolo”’.

47. Direitos e pretensoes de terceiros em geral. Nas disposi¢des dos
artigos 41 a 43, a Convengdo regula a obrigag¢do, posta a cargo do ven-
dedor, de entregar mercadorias livres de quaisquer direitos ou preten-

sOes de terceiros.
Assim, € logo o artigo 41 que prescreve a obrigagdo de o vendedor
entregar as mercadorias devidas sem que sobre elas impenda qualquer

do Codigo Comercial ela é vista como uma compra e venda feita sob condi¢do, ao passo
que na legislagdo civil ela aparece-nos como uma venda perfeita desde o inicio, ficando su-
jeita ao regime geral (cfr. infra, n.° 55). Também no que se refere as figuras que parecem
estar em correspondéncia na lei civil e na lei comercial —a venda a contento (art. 923.°, do
Cod. Civil) e a venda sob exame (art. 470.° do Cod. Comercial)— se notam diferengas na
sua construg¢do: a primeira ¢ concebida como uma proposta de venda, ao passo que a se-
gunda ¢ ja uma venda proprio sensu, ainda que feita sob condigdo.

(150) Neste sentido propds 0 Governo Portugués, nas suas observa¢des ao Projecto
((n. 5), p. 8) a redugdo de tal prazo para um ano, no que viria a ser, de resto, acompanha-
do por varias delegag¢des presentes a Conferéncia.

(151) Cf. o que sobre um problema analogo, que se poe a proposito do § 2 do art. 43,
diremos infra, n.° 49.
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direito ou pretensdo de terceiros (12). Ao incumprimento desta obriga-
¢do ligam-se as consequéncias previstas nos artigos 45 e seguintes, a ndo
ser que o comprador aceite, expressa ou tacitamente, as mercadorias as-
sim oneradas (13) — o que precludira o direito ao recurso, que em prin-
cipio lhe assiste, aos meios consagrados naquelas disposi¢des.

O dever que assim se faz recair sobre o vendedor nio encontra
pois limites, quer no desconhecimento, ainda que ndo culposo, da
existéncia de tais direitos ou pretensdes (por parte daquele),quer no
conhecimento por parte do comprador de que as mercadorias se en-
contravam assim oneradas. Tal regime, bastante severo, encontrara
possivelmente a sua justificacdo, a ajuizar pelos trabalhos preparaté-
rios, na circunstancia de a Conveng¢do contemplar sobretudo as hipo-
teses de venda de coisa alheia. De todo 0 modo, ndo nos parece razoa-
vel esta solugdo: se bem que se compreenda a preocupacdo de tutelar
os interesses do comprador nos casos apontados (pois dificilmente se
concebera que o vendedor desconhec¢a ou ndo possa conhecer a sua si-
tua¢do de ndo proprietario das mercadorias), ja mal se compreende
que tal tutela seja levada ao ponto de ndo ser dada relevancia ao facto
de o comprador conhecer ou nio poder deixar de conhecer a falta de
legitimidade do vendedor (154).

No nosso direito, importara a este prop6dsito tomar em conta duas
disposi¢des. Assim, e para a venda de coisa alheia, rege no dominio

(152) Desta disciplina geral se exceptuam os casos de oneragdo de mercadorias atra-
vés de direitos ou pretensdes de terceiros fundados na propriedade industrial ou noutra
propriedade intelectual (cuja regulamentagdo consta do artigo 42 — cfr. infra, n.° 48).

(133) Nio vemos utilidade nesta restri¢do, ja que a reafirmagido do principio da au-
tonomia da vontade ndo se justifica aqui mais particularmente do que noutras disposi-
¢Oes da Convengdo; a sua inser¢do neste artigo podera assim levar a dividas sobre se o
sentido e o ambito de tal principio sdo efectivamente os que acima (supra, n.° 13) lhe
assinalamos.

Nesta conformidade se pronunciou alias 0 Governo Portugués nas suas observagdes
ao Projecto de Convengdo — cf.o documento citado na n. 5, p. 9 (cf. também o que a
este proposito deixamos dito na nota 129).

(1%%) A nido ser que se entenda que tal conhecimento (ai incluidas as situagdes em
que um desconhecimento seja indesculpavel) integre necessariamente o acordo, ainda
que implicito, do comprador a presta¢io que tenha por objecto a mercadoria sobre que
recai o direito ou pretensdo de terceiro. Tal hipotese estaria entdo coberta pela parte fi-
nal do artigo em andlise; mas ainda que entendidas as coisas nestes termos (o que é du-
vidoso), continua a nao se afigurar aceitavel que o legislador convencional ndo tenha ex-
plicitado claramente o seu pensamento sobre o ponto.
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mercantil (*%) o artigo 467.° do Cédigo Comercial, do qual resulta para
o vendedor uma obriga¢do concebida em termos semelhantes aos da
Convengdo. Jano que respeita a venda de coisas oneradas propriamente
dita, no siléncio da lei comercial, tal obriga¢do infere-se do disposto no
artigo 905.° do Codigo Civil (aqui se trata dos chamados vicios do direi-
to, por contraposicdo a vicios da coisa tratados nos artigos 913.° e se-
guintes e a que ja aludimos anteriormente (**)).

48. Direitos e pretensées baseados na propriedade industrial ou nou-
tra propriedade intelectual. A Convengdo autonomiza o tratamento das
vendas das mercadorias oneradas com direitos e pretensdes desta natu-
reza (**’). Autonomia que podemos constatar a partir de duas coordena-
das fundamentais: em primeiro lugar, o vendedor apenas esta obrigado
a entregar as mercadorias livres de qualquer direito ou pretensdo basea-
do na propriedade industrial ou noutra propriedade intelectual que de-
corram da lei do Estado em que o comprador tenha o seu estabelecimen-
to (%), ou da lei do Estado onde as mercadorias devam ser porventura
revendidas ou utilizadas, se as partes, no momento da conclusdo do
contrato, assim o tiverem tido em consideracao (alineas a) e b), do para-
grafo 1 do artigo 42); em segundo lugar, o vendedor apenas esta sujeito

(15%) Note-se que, como afirma CUNHA GONCALVES (Comentdrio ao Cddigo
Comercial Portugués, v. 111, Lisboa, 1918, anotagdo ao artigo 467.°) o regime do Codigo
Comercial tem de ser entendido de acordo com a disciplina civilistica da venda de coisa
alheia, venda esta que, revestindo qualquer das suas modalidades(civil ou comercial), po-
de ser, quer nula, quer valida, consoante os casos. Sobre o ponto em face do actual Codi-
go Civil, cf. RAUL VENTURA (n. 108), p. 305 e ss. Na lei civil o regime correspondente
encontra-se nos artigos 892.° e ss. A aparente diversidade entre ele e o da lei comercial jus-
tificar-se-ia pelas razoes referidas por GALVAO TELLES (Contratos civis, in BMJ, n.°
83 (Fevereiro de 1959), p. 126 ¢ 5.) e reafirmadas por RAUL VENTURA (n. 108), p. 306.
Veja-se, no entanto, a proposito da sua interpretagdo, o que diremos infra,n.° 55 quando
da analise do regime convencional em matéria de resolugdo por incumprimento da obriga-
¢d0 de entrega de coisas conformes ao contrato.

(16) Cf. supra, n.° 41 e seguintes.

(157) Esta autonomiza¢io ndo a encontramos na LUVI nem tdo pouco no primitivo
projecto, datado de 1976, e emanado do Grupo de Trabalho da CNUDCI encarregado
desta matéria (cf. Annuaire, v. 111 (1976), p. 89 € 5.). Deste ultimo documento, alias, cons-
tava mesmo uma norma (o § 2 do artigo 7) na qual se excluiam do ambito material da
Convengdo as questdes atinentes a propriedade industrial ou intelectual. O preceito cor-
respondente ao actual artigo 42 apenas nos surge na 10.* sessao plenaria da CNUDCI, em
1977.

(158) Para o caso de o comprador possuir varios estabelecimentos, cf. a norma do ar-

tigo 10 da Convengio.
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a uma tal obriga¢do quando conhecesse ou nio pudesse ignorar a exis-
téncia de um direito ou pretensdo do tipo atras configurado, ficando
ademais dela exonerado por um dos motivos seguintes, atinentes a pes-
soa do comprador: conhecimento por parte deste (ai incluida a situagdo
de desconhecimento indesculpavel) da existéncia do direito ou preten-
sdo, ou utilizag¢do pelo vendedor, obedecendo a instrugées do compra-
dor, de quaisquer dados técnicos sobre que recaissem direitos ou preten-
sbes de terceiros.

Do exposto se-conclui que a obrigagdo do vendedor, por contraposi-
¢do a que lhe advém do artigo anterior, se apresenta, nos casos em que 0
direito ou pretensdo se funde na propriedade industrial ou noutra pro-
priedade intelectual, balizada por duas ordens de factores. O primeiro
que deixamos apontado parece-nos inteiramente pertinente, ja que,
atenta a natureza internacional do contrato de compra e venda, seria ex-
cessivo tornar responsavel o vendedor, com a amplitude que registamos
a propésito dos outros direitos e pretensdes, por qualquer infracgdo a
direitos de propriedade industrial ou intelectual: essa infrac¢do verifi-
car-se -a, na maior parte das vezes, fora do seu proprio pais e ndo é exi-
givel que ele tenha conhecimento completo das leis que, nos varios Esta-
dos, regem este tipo de propriedade. Por outro lado, afigura-se-nos ade-
quado o critério utilizado pela Conveng¢io para determinar qual a or-
dem juridica relevante para efeitos da indagac¢do da existéncia de direi-
tos ou pretensdes fundados na propriedade industrial ou noutra pro-
priedade intelectual: com efeito, se o que se pretende é em primeira li-
nha a protec¢fo do comprador (**%), 16gico se apresenta que as mercado-
rias adquiridas devam estar, sim, livres de quaisquer direitos ou preten-
sOes de terceiros que possam vir a ser feitos valer no local onde o com-
prador presumivelmente va delas dispor (1%0) — e tal local sera, na maté-
ria, o elemento de conexio relevante. Assim se nos antolha razoavel a
escolha da lei do Estado onde o comprador tem o seu estabelecimento
(ou, para o caso de revenda ou especial utilizagio, a lei do Estado onde
tal disposi¢do das mercadorias venha a ter lugar).

(15%) Com efeito, atentas a indole e finalidade do instrumento convencional em apre-
ciagdo, 0 que nos parece estar aqui em causa ¢ o equilibrio das posi¢des contratuais (logo,
a consideracao do prejuizo que acarretaria para o comprador a aquisi¢gdo de mercadorias
oneradas) e ndo a efectivacdo em geral da responsabilidade do vendedor por violagio de
direitos de propriedade intelectual de terceiros.

(169)  Pois € aqui que mais agudamente se fara sentir o prejuizo a que se alude na
nota anterior.
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Igualmente nos parece razoavel a segunda ordem de consideragdes
atendivel para a delimitacdo da responsabilidade do vendedor nestes ca-
sos. Com efeito, cremos legitimo que o vendedor ndo venha a ser res-
ponsabilizado quando ndo conhecia nem podia conhecer o direito ou
pretensdo de terceiro, ou quando a existéncia de tal direito ou pretensido
era conhecida ou cognoscivel pelo comprador (*¢!). De qualquer modo,
ainda que tal restri¢do tivesse sido omitida, e pelo que toca a sua segun-
da vertente, sempre se nos afiguraria decorrer ela do principio geral da
boa-fé (12).

No que toca ao nosso direito, a propriedade industrial e a proprieda-
de intelectual (!83) sdo reguladas, respectivamente, pelo Codigo da Pro-
priedade Industrial ¢ pelo Codigo dos Direitos de Autor, entre nds va-
lendo, na falta de preceito especial, a regra geral de que o vendedor é
obrigado a entregar a coisa vendida livre de qualquer direito ou preten-
sdo de terceiro fundados nessa propriedade. De facto, a uUnica razédo
que, a NOssO ver, justifica a existéncia na Convengio de um regime espe-
cial para a venda de mercadorias oneradas por direitos ou pretensdes
deste tipo — a possibilidade de tais direitos ou pretensdes, dado o ca-
racter internacional do contrato, decorrerem de varias leis cujo conheci-
mento pelo vendedor nio seria exigivel — nao colhe para as vendas me-
ramente internas.

49. Denuncia do direito ou pretensdo de terceiro. De acordo com o
artigo 43 da Convengio, o comprador apenas podera vir a servir-se dos
meios que esta pde a sua disposi¢do (ocorrendo violagdo das obrigagdes
do vendedor fundada na existéncia de direitos ou pretensdes de terceiro
sobre as mercadorias vendidas) quando tenha denunciado tal situagdo
ao vendedor, num prazo razoavel, a contar do momento em que teve ou
devia ter tido conhecimento dela. Aqui, como no caso paralelo do artigo
39, paragrafo 1, uma tal denuncia deve ser integrada com a preci-

(11) O mesmo se diga quanto a hipotese de a violagdo de direitos ou pretensdes de
terceiro provir da utilizagdo pelo vendedor de dados técnicos fornecidos pelo comprador.

(162) Cremos ser este, alias, o quadro em que deve encontrar justificagdo o regime
desta matéria. Uma aplicagdo desta mesma ideia da boa-fé ja foi feita, de resto, na linha
de uma jurisprudéncia dos interesses, na nota 154.

(163) A utilizagdo que aqui fazemos destes termos ndo obedece a qualquer preocupa-
¢do de rigor. De qualquer modo, sempre se dira que também entre nos se aceita a ideia,
que presidiu a redacgdo dos preceitos convencionais, e segundo a qual a propriedade in-
dustrial é uma espécie (ao lado dos direitos de autor) da propriedade intelectual. Neste
sentido, cf. BAPTISTA MACHADO (n. 18), p. 381 ¢ ss. e o artigo 1303.° do Codigo
Civil.
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sdo da natureza do direito ou pretensdo em causa. Este Onus cessa, no
entanto, quando se estiver perante uma hipOtese em que o vendedor co-
nhecia (efectivamente) a existéncia do direito ou pretensio e a respectiva
natureza ('¢4) — paragrafo 2 do mesmo artigo 43.

A existéncia deste 6nus afigura-se-nos justificada pelas razdes ja
apontadas no caso paralelo do paragrafo 1 do artigo 39 (165). S6 que o
regime aplicavel ndo é o mesmo nas duas hipdteses. Com efeito, ha a as-
sinalar a existéncia de trés pontos de divergéncia. Em primeiro lugar, no
que toca a determina¢do do momento do inicio da contagem do prazo
(termo a quo). Enquanto em matéria de mercadorias defeituosas tal mo-
mento é aquele em que o comprador constatou ou deveria ter constata-
do o defeito, neste caso corresponde aquele em que o comprador teve ou
deveria ter tido conhecimento do direito ou da pretensdo de terceiro.
Nao sendo esta eventualidade susceptivel de se revelar através do exame
das mercadorias (como no primeiro caso) bem se compreende que a
Convengdo a tal momento tivesse substituido o do conhecimento do di-
reito ou pretensio ou o da possibilidade de o obter. Em segundo lugar,
nao existe aqui, como no caso paralelo citado, qualquer prazo limite pa-
ra a denuncia, findo o qual fique precludida a possibilidade de o com-
prador invocar os recursos que a Convenc¢do lhe confere. Custa-nos a
aceitar que também no caso em analise ndo exista um tal prazo (que po-
deria eventualmente ser mais alargado que o do anterior, atentas as es-
peciais particularidades da hipotese), ja que também aqui se nos afigura
valerem as mesmas razdes que atras vimos serem procedentes e que de-
correm da necessidade de proteger a seguranga das transacg¢Ges. Final-
mente, no que se refere a regra especial contida no paragrafo 2 do artigo
43, que encontra paralelo no artigo 40 (para as coisas defeituosas), ela
sO abrange agora as hipOteses em que o vendedor conhecia efectivamen-
te o direito ou pretensédo de terceiro e a respectiva natureza, e ndo ja, co-
mo atras, aquelas outras em que releva igualmente a indesculpabilidade
da

(164) Ao cabo e ao resto, e pelo que toca aos direitos ou pretensdes de terceiro funda-
dos na propriedade industrial e intelectual, apenas ficam sujeitos a regra geral do § 1 do
artigo 43, os casos em que o vendedor ndo podia ignorar, no momento da conclusao do
contrato, tais direitos. Ja no que tange aos demais direitos e pretensdes, para além destes
casos, a regra aplicar-se-a também aqueles outros em que o vendedor desconhecia a exis-
téncia de tais direitos ou pretensdes, pois também aqui existe, a face do artigo 41, uma res-
ponsabilizagdo do vendedor.

(165) Cf. supra, n.° 45.
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ignorancia do vendedor. Ja quanto a esta diferencga nos parece pender a
balancga a favor da solugdo do paragrafo 2 do artigo 43. Com efeito, no
artigo 40, posterga-se, sem que para isso se vislumbrem razdes justifica-

- tivas, a ideia de favor negotii que vimos perpassar, a varios titulos, pela
Convencio.

Entre nos, € dado que, como adiante veremos ('?), a reac¢do do
comprador as vendas de bens onerados ou de coisas defeituosas se re-
conduz a arguicdo da anulabilidade do negdcio por erro ou dolo, valem
aqui, na falta de preceito especial (}6), as regras gerais vigentes nesta
matéria: o comprador pode anular o negdcio dentro de um ano, conta-
do a partir do momento em que teve conhecimento do 6nus que impen-
dia sobre a coisa. Encontramos aqui uma semelhang¢a com o regime da
Convengio no que toca a determinagdo do momento em que se inicia a
contagem do prazo; mas, diferentemente, encontra-se fixado um prazo
limite, 0 que subtrai 0 nosso direito 3s criticas que atras formulamos, a
este prop0sito, ao sistema convencional.

50. Redugdo do preco e indemnizagdo por perdas e danos em caso
de falta de denuncia por parte do comprador. Mau grado as consequén-
cias ligadas, em principio, pelos artigos 39, paragrafo 1 e 43, paragrafo
1, & falta de denuncia pelo comprador dos vicios e 6nus que eventual-
mente recaiam sobre as mercadorias vendidas — perda do direito de fa-
zer valer os meios de defesa previstos nos artigos 45 e seguintes—a
Convengido vem, no artigo 44, minimizar os efeitos assim surgidos na es-
fera juridica do comprador. De acordo com este preceito, com efeito, se
existe uma desculpa razoavel para a falta de denuncia por parte do com-
prador, este conserva, nio obstante, a faculdade de reduzir o prego (de
acordo com o preceituado no artigo 50) ou pedir indemnizagio por per-
das e danos (nos termos do artigo 74 e seguintes), mas apenas em rela-
¢do ao dano emergente (1¢7).

Compreende-se o preceituado nesta disposi¢@o (1¢8) como a consubs-
tanciacdo de uma tentativa de equilibrar as posi¢des reciprocas de

(¥65-2) Veja-se infra, n.° 55.

(!%6) Como acontece, por exemplo, em matéria de venda de coisas defeituosas, com
o artigo 916.° do Codigo Civil.

('67) Veja-se, infra, n.° 81 e ss., o comentario a estas disposigdes.

(18) A norma do artigo 44 da Convengdo ndo constava do Projecto e foi introdu-
zida na Conferéncia sobretudo por pressdo dos representantes dos Estados que normal-
mente nos surgem na posi¢do de compradores.
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ambos os contraentes. Ao legislador convencional terdo assim parecido
excessivos os efeitos ligados a falta de dentincia do comprador ¢ que
onerariam por demais a sua posi¢do. Mas se se compreende esta norma
como resultando de uma preocupacgdo pelo equilibrio contratual, tem
por outro lado de assinalar-se a desarmonia sistematica por ela propor-
cionada ao sistema convencional, ao permitir a utiliza¢do de expedientes
ja declarados extintos.

No nosso direito este ponto ndo é individualizado. Parece, assim,
que a nossa lei, ao fazer caducar o direito & ac¢do de anula¢do findo o
prazo de um ano (artigo 287.°, numero 1, do Cédigo Civil), tera preten-
dido retirar ao comprador a utiliza¢do de qualquer outro meio de defe-
sa. Isto parece seguro, quanto a generalidade desses meios, ja que no
seu regime se ndo vislumbra qualquer tra¢co que permita sustentar a sua
aplicagdo & hipotese considerada; apenas podem subsistir dividas no
que tange a indemnizacao por perdas ¢ danos, onde nos parece, de acor-
do com o artigo 798.° do Codigo Civil, que se pode admitir a sua per-
maneéncia nestas condi¢des, € nos termos gerais.

SECCAO 111

Meios de que dispde o comprador
no caso de violacdo do contrato pelo vendedor

51. Enumeracao dos meios ao dispor do comprador. A Secgdo 111
do Capitulo II da Conven¢do regula os meios de que o comprador dis-
poe no caso de inexecucio pelo vendedor de alguma das obrigacdes que
para ele decorrem do contrato ou da presente Convengdo ('%%?).

(168-2) Sobre esta problematica, referida ao presente texto convencional, cf. ROLF
HERBER, The Rules of the Convention relating to the buyer’s remedies in cases of breach
of contract in Problems of Unification of International Sales Law, London, 1980,
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O artigo 45, paragrafo 1, elenca os direitos que assistem ao compra-
dor quando-o vendedor violar alguma das obrigac¢des a que estava ads-
trito (em virtude do contrato ou da Convengdo). Tais direitos sdo aque-
les cuja previsdo se encontra na presente Sec¢do (artigos 46 a 52), e o de
pedir indemniza¢do por perdas e danos nos termos dos artigos 74
a 77 (1%). '

O uso destes direitos, tal como configurado neste paragrafo, surge-
-nos em termos cumulativos e nao alternativos, isto €, o comprador, em
caso de incumprimento do vendedor, pode lancar mio de um daqueles
meios previstos nos artigos seguintes e, ainda, pedir uma indemnizagao
por perdas e danos (esta, como ja vimos, regulada nos artigos 74 a 77 da
Convengio). Tal conclusdo é ainda refor¢ada pela norma do paragrafo

. 2 do mesmo artigo 45, de acordo com a qual o comprador nao perde o
direito de pedir indemnizagdo por perdas e danos pelo facto de recorrer
a outro meio que igualmente lhe assista (170) (I™).

No paréagrafo 3 do mesmo artigo 45, exclui-se a possibilidade de o
vendedor poder beneficiar de qualquer prazo suplementar, concedido
por um juiz ou um arbitro, desde que o comprador tenha lancado mio
de um dos meios de que dispde (172) quando tenha havido violagdo do

Oceana publications Inc., p. 104 ¢ ss. e MARIA ANGELA BENTO SOARES e RUI MA-
NUEL MOURA RAMOS, Les moyens dont dispose I’acheteur en cas de contravention au
contrat (autre que le défaut de conformité), d’aprés la Convention de Vienne de 1980 sur
la vente internationale de marchandises (comunicagdo apresentada ao II Coloquio da
CNUDCI sobre o Direito Comercial Internacional, realizado em Viena, em 1981, em pu-
blicagdo); e, em geral, DENIS TALLON, Les droits et devoirs des parties en cas de rétard
dans la livraison ou de livraison de biens non conformes: résolution ou dédomagemment
pécuniaire, na Colectinea citada na nota 6, p. 121 e ss.

(189) Cfr. infra, n.° 81 e ss.

(7% Em boa verdade, tal disposicdo considerar-se-ia, quanto a nds, dispensavel,
desde 0 momento em que se inserisse a copulativa e a ligar as alineas a) e b)'do § 1. Esta
alteragdo foi, alias, proposta pelo Governo Portugués nas suas observagdes ao Projecto.
(Cf. documento citado na nota 5, a p. 9).

(") Dos termos amplos em que se encontram redigidas estas disposi¢Oes resulta que
se ndo pretendeu fazer depender o pedido de indemnizagio de perdas e danos, em geral,
da prova da existéncia de qualquer culpa por parte do vendedor. Simplesmente, ha que in-
tegrar esta norma com aquela outra do artigo 79 donde decorre a exclusao do direito a in-
demnizagdo no caso de se verificarem o0s pressupostos configuradores da exoneragdo do
vendedor (vide infra, n.° 86).

(172) Parece-nos que o facto de na Convengdo se acentuar apenas esta situagdo (ter o
comprador langado mao de um dos meios & sua disposicao) ndo legitima a concluséo de
que o vendedor possa recorrer a uma entidade estranha noutros casos. Aqui, com efeito,
também nos parece justificado, segundo o espirito da Convengio (em texto afirmado),
que o vendedor, se pretender a concess3o de um prazo suplementar, se deva dirigir ao
comprador para tal efeito.
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contrato por parte do vendedor. Com tal preceito visou-se afastar, nesta
matéria, a interven¢do de uma entidade estranha as partes (juiz ou arbi-
tro) e ndo ja precludir a possibilidade de o vendedor poder dispor de um
prazo suplementar para cumprir a obrigagdo (!”3). Com efeito, encon-
tramos previstos na Conven¢do mecanismos que levam precisamente a
fixagcdo de um novo prazo para o cumprimento; sO que, nestes casos,
por iniciativa das partes, e salvaguardando-se sempre o assentimento
do comprador (artigos 47 e 48). O que permite concluir que o que a
Convengdo pretende atingir é, ao cabo e ao resto, a finalidade ja acima
referida ('74).

Deve ainda fazer-se notar que a op¢do da Convengdo por um sistema
global de sangdes (e ndo a especificagdo de sangdes referidas aos varios
tipos de violagdo contratual) se bem que permita uma maior concentra-
¢do das varias disposi¢cdes (com a consequente reducdo do nimero de
artigos), pode levar, ao que cremos, a uma falta de clareza e a possiveis
dificuldades de compreeensdo do regime consagrado—o que preju-
dicara, sobretudo, os directos destinatarios da regulamenta¢do conven-
cional: os comerciantes.

Na nossa lei, existem igualmente varios meios a disposi¢ao do com-
prador em caso de violagdo contratual por parte do vendedor. A refe-
réncia detalhada a tais meios fa-la-emos quando tratarmos das disposi-
¢Oes pertinentes da Convengio.

Da mesma forma, a utilizagdo cumulativa dos meios especificos com
o pedido de indemnizac¢do por perdas e danos é admitida no nosso sis-
tema juridico (!”5). Tal resulta da conjugac¢do do disposto nos artigos
798.°, 801.° e 804.°, numero 1 (quanto ao devedor) e 816.° (relativo a
mora credendi), todos do Codigo Civil.

(1) Nunca uma tal finalidade poderia estar em causa, parece-nos, atenta a
preocupagdo, que emerge de varias solugdes convencionais, de preservar, tanto quanto
possivel, a permanéncia do facto contratual.

(1) Com esta solugdo, a Convengiio tera ainda logrado atingir um outro fim, se-
cundario embora, mas igualmente importante: qual seja, o de evitar a intervengdo de um
juiz num caso em que, atenta a diversidade das solugdes das varias ordens juridicas (admi-
tindo umas, e com nuances varias, a concessdo de um prazo suplementar, rejeitando-a ou-
tras), as decisdes seriam dificilmente previsiveis.

(!7%) Pensamos (e assim o veremos ao longo dos varios preceitos da nossa lei civil
que a matéria se referem), que se pode dizer que as condi¢des em que é licito requerer a in-
demnizagao por perdas e danos no nosso direito sdo fundamentalmente idénticas as conti-
das na Convengdo. Com efeito, muito embora se exija a existéncia de culpa (art. 798.°) o

. comprador ndo tem que a provar, porque se presume (art. 799.°. n.° 1). Mas, por outro
lado, o devedor podera sempre ilidir esta presungdo — o que aproxima a solugdo daretida
pela Convengio.
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Finalmente, muito embora nele se ndo encontre expressamente for-
mulada, parece-nos valer igualmente face ao nosso direito a ideia de que
o vendedor, quando puder dispor de um prazo suplementar para o cum-
primento da obrigagdo, apenas podera obter tal concessdo da parte do
comprador — neste sentido se nos afigura claro o artigo 808.°, nimero
1 do Cédigo Civil.

52. Execugdo forcada. De acordo com o artigo 46, paragrafo 1, o
comprador tem o direito de exigir que o vendedor cumpra as suas obri-
gacgoes (176) e, consequentemente, o direito de obter, por via judicial, a
execugdo especifica. E claro que esta disposi¢do tem de conjugar-se com
a do artigo 28 — como vimos (177), nos termos desta Gltima, um tribunal
apenas pode ordenar a execugéo especifica quando o faria, face ao seu
proprio ordenamento juridico, relativamente as vendas domésticas.

Contudo, o comprador néo esta autorizado a recorrer a execucgao es-
pecifica quando tenha langado mdo de um meio com ela incompativel
— maxime, aresolucdo (paragrafo 1, in fine). E foi de caso pensado que
a Convengdo sb fez depender o recurso a execugdo especifica das duas
ordens de consideragdes aqui referidas — com exclusdo de quaisquer ou-
tras. Assim, ha apenas um condicionalismo de ordem léogica (ndo ter o
comprador recorrido a um meio incompativel com a execucio especifi-
ca) e outro que resulta do principio da harmonia processual interna (ndo
poder o tribunal decreta-la quando o nfo faria relativamente aos con-
tratos de compra e venda internos (!78).

No nosso direito, muito embora tal ndo esteja afirmado, € evidente
que se deve considerar existir da mesma forma o condicionalismo de or-
dem légica acima referido. No que toca ao segundo considerandum
apontado na Conveng¢io —o que se reclama da harmonia processual

(176) Esta disposi¢do ndo impede o funcionamento da chamada cldusula penal,
quando ela exista e seja admissivel. A possibilidade da estipulagio de tal clatisula, no que
toca ao nosso direito, vem referida expressamente no art. 810.° do Codigo Civil.

Sobre as clausulas penais nos contratos internacionais, veja-se o comentario de
MARIA ANGELA BENTO SOARES e RUI MANUEL MOURA RAMOS a regulamen-
tagdo da CNUDCI respeitante a esta matéria (em publicagio).

(") Cf. supra, n.° 33.

(!78) Que a Convengio visou excluir neste caso qualquer outro condicionalismo, re-
sulta também da rejeigio pela Conferéncia de uma proposta formulada por um delegado,
que visava fazer depender o recurso a execugdo especifica da impossibilidade de o compra-
dor poder comprar mercadorias de substituigdo sem que isso importasse para si despesas
ou inconvenientes de maior.
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interna— ha que referir, como vimos, a admissibilidade, entre nos, da
execucdo especifica, devendo, porém, acrescentar-se que, na sua utiliza-
¢d0, os nossos tribunais hdo-de ter em conta o limite inserido no artigo
566.°, namero 1 do Cddigo Civil: a execugdo especifica ndo pode ter lu-
gar quando ela representar um encargo excessivo para o devedor ('”).
Este limite da nossa lei obriga, assim, a consideracdo da situa¢do reci-
proca das partes ao tornar flexivel o recurso a execu¢do especifica, ndo
o impondo sempre que ele onere, de forma desproporcionada, a situa-
¢do da parte a ela obrigada.

O mecanismo da execucdo especifica apresenta-se conformado de
maneira especial, no paragrafo 2 do artigo 46, no que toca ao caso de
mercadorias que ndo sejam conformes ao contrato: ai, o comprador
apenas pode exigir a entrega de novas mercadorias se tal falta de confor-
midade constituir uma violacdo fundamental do contrato (!%) e se tal
exigéncia tiver sido formulada quando da deniincia da falta de confor-
midade (!8!) ou num prazo razoavel a partir desta dentincia. As restri-
¢Oes feitas ao direito de o comprador requerer a substituicdo das merca-
dorias compreeendem-se, ja que a entrega de uma segunda remessa po-
de causar graves transtornos ao vendedor, justificando-se que ela ape-
nas possa ser exigida verificados que sejam os pressupostos apontados.
Pressupostos que vao no sentido de, por um lado, propiciar a maior ce-
leridade no desenvolvimento das transac¢des internacionais (0 que se
consegue com a estipulacdo de um prazo). Por outro lado, pretende-se
restringir a exigéncia de mercadorias de substituicdo aos casos em que,
manifestamente, as mercadorias enviadas ndo satisfacam de todo em to-
do o interesse do comprador. E bem se compreende que se ndo atenda a
uma qualquer violag@o contratual, pois pode muito bem acontecer que

- uma violacdo niao fundamental acarrete menos prejuizos ao comprador
do que aqueles que 0 envio de novas mercadorias causaria ao vendedor.

Para além dos dois pressupostos expressamente enunciados no para-
grafo 2 do artigo 46, a exigéncia de mercadorias de substituiciio esta

(17%) Cf. supra n.° 33 e VAZ SERRA (n. 92), p. 368, no n.° 2 do art. 1.° do Ante-
projecto relativo & Realizacdo coactiva da prestagio. Note-se que o limite que aqui se
apontava corresponde ao que resulta da nossa lei, muito embora nos parega que esta o si-
tua numa sede sistematica menos adequada (Obrigacdo de indemnizagio).

(180)  Sobre o conceito de violagdo JSfundamental do contrato, cf. o art. 25 da Conven-
¢a0 ¢ 0 que a este proposito dissemos supra, n.° 31.

(181) Sobre este ponto veja-se o art. 39 da Convengio e o que sobre a respectiva nor-
ma escrevemos no n.° 45,
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subordinada a um outro — o de o comprador estar em condi¢bes de de-
volver ao vendedor as mercadorias defeituosas — que decorre do artigo
82, paragrafo 1 da Convengdo (182). Atenta a conexfdo deste preceito
com a matéria dos efeitos da resolugdo do contrato, comenta-lo-emos
nessa sede.

Nio directamente relacionada com a obrigac¢do de substituicdo das
mercadorias defeituosas, mas tendente ainda a providenciar para a mes-
ma situagdo, contém a Conven¢ao uma norma (o paragrafo 3 do artigo
46) que faculta ao comprador, nos casos em que tal nfo seja irrazoavel,
atentas as circunstancias em jogo ('#?) e dentro dos mesmos prazos pre-
vistos para o exercicio do direito consagrado no paragrafo precedente, a
possibilidade de exigir a repara¢do das mercadorias defeituosas. Diver-
géncia saliente existe no que toca aos pressupostos do surgimento deste
direito, quando o confrontamos com o previsto no paragrafo anterior:
enquanto neste ultimo caso, como vimos, necessario se torna a existén-
cia de uma violagdo fundamental, no que ora analisamos ja se afigurou
bastante a razoabilidade do recurso a este meio no caso concreto. Os
pressupostos sdo aqui menos apertados visto que, em regra, da utiliza-
¢do deste direito decorrerdo para o vendedor consequéncias menos gra-
vosas. E, quando assim nfo seja, o recurso a tal direito sera precludido
pela formula convencional utilizada (184).

A admissibilidade destes dois expedientes —a exigéncia de novas
mercadorias e a reparacdo das mercadorias enviadas — surge claramen-
te justificada: com efeito, ela parece impor-se, desde logo, num sistema
que consagre em geral a execugo especifica; por outro lado, tais medi-
das, nos termos em que estdo concebidas (%), filiam-se naquela cate-

(182) De acordo com esta disposi¢do, ‘‘o comprador perde o direito de declarar o
contrato resolvido ou de exigir do vendedor a entrega de mercadorias de substitui¢do se
lhe for impossivel restituir as mercadorias num estado sensivelmente idéntico aquele em
que as recebeu’’. Cf. infra, n.° 89.

(183) A apreciagdo destas circunstincias devera ser levada a cabo objectivamente, is-
to &, tendo em conta as situagdes concretas em que se encontram o comprador € o vende-
dor.

(184) Sempre ressaltara, com efeito, da apreciagdo objectiva das circunstancias, a
que aludimos na nota anterior, uma eventual excessiva onerosidade que a obrigacéo de re-
parag¢do das mercadorias acarretaria para o vendedor.

(185) Parece-nos adequado, assim, salientar a oportunidade da introdugédo na Con-
vengdo do § 3 do art. 46, levada a cabo na Conferéncia. Com efeito, sempre existirdo hi-
poteses em que ao comprador se afigure preferivel exigir a reparagao das mercadorias an-
tes que a sua substituicdo — 0 que, com as cautelas apontadas, sempre sera de admitir.
Fazendo notar uma tal lacuna do Projecto de Convengdo, o Governo Portugués propuse-
ra ja, nas suas observagdes, a introdugdo de um comando deste tipo (cf. documento citado
na nota S, a pags. 9).
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goria de solugdes que, ndo causando dano excessivo aos interesses em
causa, tém como finalidade ultima salvaguardar a permanéncia do
contrato — valor de cuja importancia ja demos conta ao longo deste tra-
balho. :

Também na nossa lei — artigo 914.° do Cadigo Civil (integrado na
Secgdo VI— Venda de coisas defeituosas) — se confere ao comprador o
direito de exigir do vendedor a reparagio da coisa ou a substitui¢do de-
la.Contudo, os pressupostos que aqui condicionam o exercicio deste di-
reito sdo de ordem diferente daqueles que vimos consagrados na Con-
ven¢do, a propdsito do direito paralelo ai previsto. De facto, a nossa lei
exige como ponto base, quer para o direito de exigir reparagio, quer pa-
ra o de exigir a substitui¢do da coisa, que o vendedor conhecesse ou de-
vesse conhecer ‘‘o vicio ou a falta de qualidade de que a coisa
padece’’ (136) (artigo 914.° in fine) — requisito que a Convengio, como
vimos, ndo formula. Exclusivamente no que toca a substitui¢do da coi-
sa, exige ainda a nossa lei que ela seja necessaria — pressuposto que se
aproxima daqueloutros que a Conveng¢do preceitua — e tenha natureza

_ fungivel — o que mais nfo é do que a explicitagdo de uma condigio sine
qua non para que a execugao especifica (in natura) possa ter lugar nesta
" particular hipotese.

53.- Fixacdo de um prazo suplementar para a execucdo. O compra-
dor, em vez de exigir a execugdo especifica da obrigag¢do (quando a pos-
sa obter nos termos dos artigos 28 e 46) pode preferir (187) fixar ao ven-
dedor um prazo razoavel para que este cumpra a obrigagdo em fal-
ta (%) — tal possibilidade é-lhe facultada pelo paragrafo 1 do artigo 47
da Convengdo. Concedido este prazo, e se 0 comprador nio receber do

(86) Segundo BAPTISTA MACHADO (Acordo negocial e erro na venda de
coisas defeituosas, BMJ, n.° 215 (Abril de 1972), p. 92), o vendedor ¢, em principio, obri-
gado a reparar ou substituir a coisa, ja que sobre ele o legislador langa o risco pela impos-
sibilidade da prestacido resultante de a coisa que deve ser entregue ndo ter as qualidades
contratualmente devidas. Deste modo, cabe ao vendedor demonstrar que desconhecia sem
culpa o defeito da coisa.

(*87) De facto, o comprador pode achar mais vantajoso este meio, dado o retarda-
mento implicado pelos tramites judiciais requeridos pela execugio especifica.

(*%8) Na concepgdo da Convengdo, que é também a da nossa lei (cfr. art. 804.°, n.° 1
do Cédigo Civil), a simples mora do vendedor nio da ao comprador o direito de resolver
imediatamente o contrato. Ndo era contudo assim no dominio do Cédigo de 1867, onde a
mora solvendi, nos contratos bilaterais, tinha como efeito a verificagio da chamada con-
digdo resolutiva tdcita (arts. 676.° e 709.°). Sobre o ponto, veja-se MANUEL DE AN-
DRADE, Teoria Geral das Obrigagdes (com a colaboragio de RUI ALARCAO), 3.7 edi-
¢do, Coimbra, 1966, Livraria Almedina) p. 334 e ss. e 383.
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vendedor qualquer informagédo no sentido de que n3o executara as suas
obrigagdes no prazo fixado, aquele ndo pode langar mio de qualquer
dos meios de que dispde, em caso de violagdo do contrato, enquanto
ndo estiver decorrido o citado prazo. Bem se compreende uma tal dispo-
sicdo, pois a situagdo contraria seria um venire contra factum proprium.
Transcorrido que seja o prazo assinalado, recupera o comprador a pos-
sibilidade de fazer valer aqueles meios, ai incluido até um direito de re-
solucdo especial, expressamente previsto na alinea b), do paragrafo 1 do
artigo 49. Regime particular tem aqui o direito a indemnizag¢do por per-
das e danos que ndo € afectado pela fixagdo do prazo suplementar nem
pelo eventual cumprimento da obrigagdo dentro do novo prazo (1883).

Da nossa lei (artigo 808.°, nimero 1 do Codigo Civil) decorre tam-
bém a atribui¢do ao comprador do poder de fixar ao vendedor que este-
ja em mora um prazo suplementar razoavel, dentro do qual este possa
ainda cumprir a sua obriga¢do. O comprador podera resolver o contrato
findo o prazo (e ainda no decurso deste, se o vendedor declarar entre-
tanto que ndo cumprird de todo a obrigac¢do dentro do prazo suplemen-
tar concedido — isto dentro da ideia de lhe ndo permitir venire contra
Jactum proprium), desde que o vendedor ndo tenha até ai cumprido a
obrigacdo. E isto sem dependéncia da verificagdo de quaisquer outros
pressupostos (como igualmente vimos acontecer na Conveng¢io), pois
neste caso se considera, para todos os efeitos € segundo o proprio teor
da lei, ndo cumprida a obrigagdo.

Na pendéncia do prazo suplementar nio podera também o compra-
dor socorrer-se de qualquer meio que tenha a sua disposi¢do em caso de
violagdo do contrato por parte do vendedor [muito embora nada se en-
contre previsto na lei a este respeito (18?)], pois valem igualmente aqui as
consideragdes que expendemos a proposito da solucdo que na Conven-
¢do vem expressamente consagrada.

54. Direito de o vendedor reparar qualquer falta no cumprimento
das suas obrigacdes. Ainda dentro do proposito de salvaguardar a per-
manéncia do contrato celebrado, o artigo 48 da Conveng¢do vem per-
mitir ao vendedor remediar qualquer falha no cumprimento das suas

(188-3) Cobram aqui relevo as consideragdes feitas infra, n.° 54 e nota (192), a propo-
sito do disposto no art. 48 da Convengdo.

(189) Sempre se podera, contudo, dizer que existe um apoio legal para esta solugio
no n.° 2 do art. 762.° que consagra o principio geral da boa-fé (de que aquela se pode con-
siderar um afloramento).
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obriga¢oes, mesmo depois da data em que as mercadorias deviam ser
entregues (1%9).

Porém, ele s6 pode usar desta faculdade se isso ndo implicar um
atraso irrazoavel e ndo causar ao comprador inconvenientes desmesura-
dos nem incerteza quanto ao reembolso, pelo vendedor, de despesas fei-
tas por aquele. Para além disso, o vendedor néo pode ainda utilizar esta
faculdade se o6 comprador tiver ja declarado a resolucdo do
contrato (19!).

Mesmo que o vendedor cumpra as suas obrigacdes, conforme lho
consente este preceito, o comprador conserva o direito de pedir indem-
nizagao por perdas ¢ danos. Esse direito decorre ja, ao que cremos, dos
paragrafos 1 e 2 do artigo 45, pelo que em bom rigor se nos afiguraria
desnecessario referi-lo expressamente, como se faz na parte final da dis-
posicdo em analise (192).

Nos restantes paragrafos do artigo 48 contempla-se o alargamento
da possibilidade conferida ao vendedor de reparar qualquer falta no
cumprimento das suas obrigac¢des. Os casos agora hipotizados sdo aque-
les em que o vendedor se dirige ao comprador a fim de saber se este esta
na disposi¢do de aceitar aquela reparagdo num prazo determinado (1?).
Nestes casos, impde-se ao comprador o énus de responder ao vendedor
num prazo razoavel, no caso de ndo concordar com a execu¢do naqueles
termos. Que assim &, resulta claramente quer do facto de que a falta de
resposta do comprador é tida como aceitagdo do pedido do vendedor
(paragrafo 2, primeira parte), quer do facto de, nos termos do paragra-
fo 3, se entender que a notificagdo ao comprador se presume levar insito
o pedido de o comprador responder num prazo razoavel. Se o compra-
dor aceitar o pedido do vendedor, ou se nada disser, este pode assim
cumprir nos termos pretendidos (ai compreendido o prazo), ndo poden-
do o comprador prevalecer-se de qualquer meio incompativel com uma

(199)  Esta disposigao esta, assim, na linha que vimos presidir as dos arts. 37, 46 e 47.
(Veja supra, n.°s 43, 52 e 53, respectivamente).

(191) Tenha-se, porém, presente que a declaragdo de redugdo do prego ou o pedido
de indemnizagdo por perdas e danos que o comprador tiver ja feito nao obstam a que o
vendedor utilize o direito que lhe é concedido por esta disposi¢do (cfr. o que diremos, in-
fra, n.° 56, quando analisarmos o art. 50).

(192) Para além de que esta referéncia expressa pode levar a crer que nio existe o di-
reito a uma indemnizagao por perdas e danos noutras situagdes em que ele ndo seja men-
cionado (contrariamente ao espirito da Convengao e ao estatuido nos citados §§ 1 ¢ 2 do
art. 45) — a este proposito, cfr. a sugestdo avangada pelo Governo Portugués nas suas
observagdes ao projecto de Convengdo (documento citado na nota 5, a pags. 9).
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tal execugcdo das obrigacdes do vendedor. A solug¢do nfo € excessiva-
mente rigorosa para o comprador, porque este se pode a ela opor, que-
rendo; e que esta possibilidade ndo & meramente quimérica, resulta da
circunstdncia de o pedido do vendedor, ao arrepio da regra geral (1%),
apenas produzir efeitos quando for recebido pelo comprador (paragrafo
4 do artigo 48).

Néo encontramos na nossa lei a consideragédo das hipoteses que aca-
bamos de analisar. N&o quer isto porém dizer, parece-nos, que os resul-
tados a que a regulamentacdo convencional conduz nf3o possam ser
obtidos & face da nossa legisla¢do interna. Assim, cremos que os princi-
pios conjugados da boa-fé e do abuso do direito permitirdo solucionar,
entre nds, da mesma forma, ao menos algumas das situacdes em que o
legislador convencional pensou quando redigiu o paragrafo 1 do artigo
48. Por outro lado, também os casos previstos nos paragrafos 2, 3e4do
mesmo artigo poderdo receber igual tratamento, na medida em que as-
sim o permite o principio da autonomia da vontade, que propicia uma
alteracdo convencional das clausulas contratuais.

55. Direito de o comprador declarar a resolugido do contrato.
O direito de resolugdo do contrato (%) & concedido ao comprador
em duas hipoteses previstas no artigo 49, paragrafo 1 da Convencio:

(193) Que esta hipotese — indicagdo expressa do prazo em que o vendedor pre-
tende cumprir — € a Unica aqui visada, resulta ndo s6 do regime aqui previsto como da
analise dos trabalhos preparatorios respeitantes a esta matéria.

(194)  Com efeito, e como ja vimos, ¢ a teoria da emissdo que, em principio, informa
o regime das comunicagdes feitas por uma parte 4 outra (cfr. supra, n.° 32, em comentario
ao art. 27).

(195) O art. 49 estatui que “‘o comprador pode declarar a resolugio do contrato...”.
O que significa que ndo se admite a resolugéo automatica ou {pso facto, pois a adopgdo
desta forma de resolugdo traria consigo grandes incertezas (saber se o contrato ainda esta-
va em vigor ou se tinha sido resolvido ipso facto). Com a solugdo adoptada € evidente que
o contrato permanecerd em vigor enquanto o comprador ndo declarar expressamente a
sua resolugdo. O mesmo acontece alids entre nos (vide o art. 436.°, n.° 1 do Cédigo Civil).
Nio era contudo esta a doutrina consagrada na LUVI onde, em certos casos (decurso de
um prazo considerado razoavel apds a produgdo dos factos fundamentantes do direito de
resolugio), se considerava o contrato resolvido de pleno direito (arts. 26 e 30). Mas, se no
presente texto convencional se ndo manteve esta Gltima solugdo, também se ndo foi tao
longe como por exemplo nos Codigos francés (art. 1184) e italiano (art. 1453), que exigem,
ao tratar a figura da resolugdo por nio cumprimento do contrato, a interven¢do de uma
instancia judicial (Sobre estas diferencas de regime cfr. VAZ SERRA, Resolugdo do Con-
trato, BMJ n.° 68 (Julho de 1957), p. 227 e ss.).

Ja vimos (supra, n.° 32) que, segundo o art. 26, a declaragdo de resolugio so se torna
efectiva se for notificada a outra parte (cfr. ainda o art. 27).
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quando a falta de cumprimento pelo vendedor de qualquer obrigacgédo
constituir uma violagdo fundamental do contrato, ou quando o vende-
dor ndo faga a entrega das mercadorias findo o prazo suplementar que
foi fixado pelo comprador nos termos do artigo 47 (%) (ou, ainda no
decurso deste, se o vendedor declara que néo fara a entrega dentro de tal
prazo).

Podemos dizer que a nossa lei concede ao comprador o direito de re-
solver o contrato em hipoGteses paralelas as previstas no artigo 49 da
Conveng¢do. Com efeito, o artigo 801.°, niamero 2 do Codigo Civil da ao
credor o direito de resolver o contrato se a prestacao se tornar impossi-
vel por culpa do devedor (197); por seu turno, o artigo 808.°, namero 1
considera ndo cumprida a obrigacao para todos os efeitos (e, portanto,
também para o efeito de o comprador poder resolver o contrato) ‘‘se o
credor, em consequéncia da mora, perder o interesse que tinha na pres-
tacdo, ou esta ndo for realizada dentro do prazo que razoavelmente for
fixado pelo credor’’.

No que se refere ao regime da venda de coisas defeituosas (artigo
913.° ¢ seguintes do Codigo Civil) e da venda de bens onerados (artigo
905.° e seguintes), o nosso legislador parece té-lo baseado na teoria do
erro, constituindo aquele assim uma simples especializa¢cao do regime
deste. :

Com efeito, a consequéncia estabelecida naqueles artigos para a ve-
rifica¢do do vicio da coisa vendida ou do direito transmitido é a enulabi-
lidade do contrato, por parte do comprador, quando se tenham verifica-
do também os pressupostos de relevancia do erro (1%).

(196) Cfr. supra n.° 53 o comentario a esta disposi¢do. Deve salientar-se ter ficado
bem claro, da discussdo havida na Conferéncia a proposito deste preceito, que, nas demais
hipoteses possiveis de fixagdo de um prazo suplementar (para além da falta de entrega das
mercadorias) o simples decurso deste ndo basta para o nascimento do direito a resolugdo
do contrato, tendo ainda que se verificar o requisito da alinea a): existéncia de violagdo
fundamental do contrato. Sobre a essencialidade deste requisito, cfr. DIETER BEINERT,
Wesentliche Vestragsverletzung und Riicktritt, Bielefeld; Gieseking, 1979.

(197) Para as hipOteses de impossibilidade da prestagdo ndo imputavel ao devedor re-
ge o art. 795.° de cujos termos se poderia depreender a primeira vista a extingdo do con-
trato (muito embora os seus efeitos, atento o diferente circunstancionalismo aqui presen-
te, divirjam dos do art. 801.°). E assim nos parece ser de facto, a0 menos sempre que nio
esteja presente o condicionalismo do art.® 794.° (“‘commodum’’ de representagio), onde
apesar da verificada impossibilidade ndo culposa da prestagdo, o credor pode ainda, ba-
seando-se no relacionamento contratual, exigir o cumprimento por parte do devedor, nos
termos descritos naquele preceito.

(198) Seguiu-se este caminho em virtude de se ter considerado ser esta a solugo mais
simples e mais razoavel. Cf. a escassa motivagdo do ponto em GALVAO TELLES
(n. 155), p. 130.
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No entanto, este entendimento tem sido posto em causa por alguns
autores. BAPTISTA MACHADO (%) sustenta com boas razdes que o pro-
blema da garantia pelos defeitos da coisa vendida ndo cabe no ambito
da teoria do erro, ja que o direito conferido ao comprador por aquela
garantia é um direito fundado directamente no contrato. Logo, o pro-
blema p&e-se, nio na fase de formagdo, mas na de execu¢do do contra-
to (?3®). Segundo este autor, cabera aqui, pois, um regime especial de
cumprimento defeituoso do contrato (1),

A partir do que fica exposto parece-nos, por um lado, poder assim
enquadrar a faculdade de o comprador fazer cessar o vinculo contra-
tual, verificada inexecugdo das obrigagbes do vendedor, em esquemas
semelhantes, tanto na Convengio como no nosso direito. Assim, ao di-
reito de resolver o contrato, reconhecido pela Conven¢do ao compra-
dor (22), afigura-se-nos corresponder, na nossa lei, a faculdade de o
comprador ver extinta a relagdo contratual nas hipéteses de incumpri-
mento definitivo (2) (artigos 795.° e 801.°, respectivamente, para a hi-
potese de o incumprimento néo ser ou ser culposo), mora (artigo 808.°,
numero 1) e cumprimento defeituoso (artigos 905.° e 913.°) — cate-

(1) Cf. a obra citada na nota 186, especialmente a pags. 75 € ss.

(23%0)  Este tipo de consideragdes podemos, alias, encontra-lo ja em CUNHA GON-
CALVES, (n. 93-a) que expressamente afirma, a pag. 680, em analise ao artigo do Codi-
go de Seabra sobre este ponto, € onde se consagrava doutrina analoga a hoje inserta nos
arts. 905.° e 913.°: “‘durante muito tempo os escritores pretenderam identificar o vicio
redibitério com o vicio do consentimento; e esta erronea orientagdo foi a que influiu no
art. 1582.° do nosso Codigo Civil’’. Para este autor a doutrina dos vicios redibitorios
releva, ndo da doutrina do erro mas da doutrina da pressuposi¢ao ou do principio da ine-
xecugdo (p. 682). Sobre o ponto, cf. ainda, do autor, a obra citada na nota 155, p. 558
€ ss.

Em geral, sobre esta matéria, cfr. WERNER FLUME, Eigenschaftsirrtum und Kauf,
Darmstadt, 1975.

(') Na mesma linha parece estar o pensamento de ANTUNES VARELA, (n. 25)
11, p. 124, que, ao tratar do regime do cumprimento defeituoso das obrigag¢des, nos diz
simplesmente que a lei insere na disciplina do contrato de compra e venda *‘algumas dis-
posigdes especificamente referidas ao cumprimento defeituoso’’.

(392) Referimo-nos aqui aos casos gerais do direito de resolugdo que a Convengdo
versa no art. 49. O tratamento das hipoteses especiais sera feito no lugar devido, onde
verificaremos existirem também afinidades de regime com a nossa lei (Cf. infra, n.°s 79
e 80).

(293) Utilizamos aqui este termo num sentido restrito, pois que, e como ja vimos
(supra, n. 188) num sentido alargado ele abrange também as hipoteses a que poderemos
chamar de mora qualificada (isto é, as hipoteses em que o retardamento da prestagéo,
nos termos do artigo 801.°, n.° 1, determina o n3o cumprimento definitivo da obriga-
¢do.
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gorias estas a que a nossa lei reconduz o tratamento legal da matéria do
incumprimento das obrigagdes.

Existe ainda analogia, por outro lado, entre os requisitos de que os
dois comandos normativos fazem depender o exercicio deste direito.
Desde logo, para o incumprimento definitivo, e considerando a ali-
nea @) do paragrafo 1 do artigo 49 da Convengdo, faz-se depender a
existéncia do direito de resolug¢do da ocorréncia de uma violacdo funda-
mental do contrato. Ora, e como ja tivemos ocasido de sublinhar (2#), o
sentido deste conceito aproxima-se daquele que se retira da formula
“‘perda do interesse do credor na prestagdo’’, que é utilizada no artigo
808.°, numero 1 do Cédigo Civil. De violagdo fundamental sdo também
as situagdes de impossibilidade da prestagdo (por ou sem culpa do deve-
dor) (2%5) contempladas nos artigos 801.°, niimero 1 e 795.°.

.O mesmo se diga para o cumprimento defeituoso, que na Conven-
¢do ndo é autonomizado, encontrando-se assim o seu tratamento na
alinea a) do paragrafo 1 do artigo 49. Aqui regem, entre nds, como ja
assinalamos, os artigos 905.° (venda de bens onerados) € 913.° (venda
de coisas defeituosas) do Codigo Civil que consideram requisitos da
destruicdo do contrato por parte do comprador os que relevam em ma-
téria de erro ou dolo. Ora, das disposi¢Oes pertinentes (%) se retira
também a necessidade da ocorréncia de uma violagdo fun-
damental — aqui materializada pela exigéncia da essencialidade, para o
comprador, do elemento sobre que incidiu o erro, exigindo a nossa lei
ainda que o vendedor conhecesse ou ndo devesse ignorar a essencialida-
de, para o comprador, de um tal elemento — assim se restringindo,
mesmo que verificada aquela primeira condi¢ao, a possibilidade de ex-
tingdo da relagdo contratual.

N3ao se esquece aqui que ja atras, na senda de BAPTISTA MACHADO,
marcamos a nossa discordancia com o tratamento deste problema em
sede de erro; mas tal ndo implica que, de iure constituto, nao tenhamos
de nos movimentar dentro dos pressupostos legais da questdo, ainda
que rejeitando o enquadramento dogmatico que the é dado. Aquela cir-
cunstancia, nesta sede, apenas leva a que alguns dos problemas que

(2%4) Cfr. supra, n.° 31.

(205) Com efeito, ainda se tratara normalmente aqui de uma hipotese mais grave
(portanto, havendo igualmente violagdo fundamental), na medida em que ndo esta em
causa ja uma prestagdo que podera ndo interessar ao credor, mas, antes, uma prestacdo
que, por defini¢do, ndo podera ter lugar.

(206) Cf. o art. 247.° do Codigo Civil, aplicavel por forga do art. 251.°.
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aqui se levantam requeiram um enfoque particular: este & precisa-
mente o caso do mecanismo da prova do conhecimento, por parte do
vendedor, da essencialidade do elemento sobre que incidiu o erro (297).
Com efeito, se nos movéssemos em sede de erro, a prova de tal
_conhecimento caberia ao errante (comprador) (2%). Mas, no caso par-
ticular que analisamos, e estando de acordo em que se trata aqui de
uma obrigacdo nascida do contrato, talvez se possa sustentar que 0s
principios vigentes em sede de responsabilidade contratual possam
_atingir ainda esta situagdo — o que faria transferir para o vendedor
(devedor que cumpriu defeituosamente) a obrigagdo de provar que
desconhecia e ndo tinha que conhecer a essencialidade do elemento so-
bre que recaiu o erro. E em fungdo disto que somos levados a crer
que, a poder-se reconhecer na nossa lei um tal sentido, as solugdes
praticas resultantes da aplicagdo da Convengdo e do nosso direito
‘também neste ponto se ndo afastariam muito, pois ¢ a mesma —a de
violagdo fundamental do contrato— a ideia aqui relevante e cujos
pressupostos sdo afinal semelhantes na Convengido (%) e na nossa lei
(1),

A face da nossa lei importa considerar ainda um outro regime, vali-
do para uma hipotese que é também de cumprimento defeituoso: a ven-
da de coisa alheia (artigo 467.° do Codigo Comercial). Estabelece-se,
quanto a este caso, que tais vendas sdo permitidas (3!!) (312), ficando

(397)  Cfr. o autor e obra citada na nota 186, em especial para estes pontos, a pags. 78
e 85 ess.

(298) Cf. o art. 342.°, n.° 1 do Cédigo Civil, de acordo com o qual cabe a quem
invoca um direito fazer a prova dos seus factos constitutivos.

(3%%) Veja-se o art. 25 e supra n.° 31.
(319) Cfr. arts. 251.° e 247.° do Céd. Civil.

(!1) Note-se, porém, que alguns autores, e apesar de a lei ndo fazer qualquer distin-
¢do, entendem que, mesmo no dominio comercial, pode haver circunstincias que levem a
qualificar como nulas certas vendas de coisa alheia. Assim, CUNHA GONGCALVES, (n.
155), anotagdo ao art. 467.°, pags. 22 ¢ ss. ¢ ADRIANO ANTHERO (n. 123-a), anotacdo
ao mesmo artigo , pag. 246 e ss.

(?'2) No dominio da actual lei civil, a regra é antes a da nulidade do contrato de
compra e venda de bens alheios (artigo 892.° do Codigo Civil). Assim se mantendo uma
orientacdo que vinha ja da legislagdo precedente (artigo 1555.° do Codigo de Seabra). No
entanto, as diferengas de regime entre a venda civil e a venda comercial (de coisa alheia)
ndo se nos apresentardo tao marcadas quanto o antagonismo dos textos legais faria pen-
sar. Isto é verdade em toda a linha para quem, como CUNHA GONCALVES ((n. 93-a),
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contudo o vendedor obrigado a adquirir por titulo legitimo a proprie-
dade da coisa vendida e a entrega-la ao comprador — néo o fazendo,
incorrera em responsabilidade por perdas e danos.

Também aqui se pode dizer que os regimes da Convengéo ¢ do nosso
direito se aproximam, pois parece que tera de ser reconhecido ao com-
prador, caso o vendedor ndo adquira posteriormente a propriedade da
coisa, o direito de resolver o contrato (2'3).

Finalmente, torna-se patente a sobreposi¢io dos requisitos da alinea
b) paragrafo 1 do artigo 49 da Convengdo e da parte final do artigo
808.°, namero 1 do Cédigo Civil, no que toca ao direito de resolugdo do
comprador no caso do que temos vindo a chamar mora qualificada: nao
cumprindo o vendedor a obriga¢do dentro do prazo suplementar que lhe
tiver sido fixado pelo comprador (2'4), este pode resolver o contrato sem
mais.

O direito reconhecido ao comprador, no paragrafo 1 do artigo 49 da
Convengio, de resolver o contrato é limitado, nos casos em que houve
entrega das mercadorias, nos termos do paragrafo 2 do mesmo artigo:
segundo este, o comprador perde um tal direito se dele ndo fizer uso
num prazo razoavel, cuja contagem se inicia, no entanto, em momentos
diversos segundo as circunstancias. S3o de distinguir a este propgsito
duas situagdes. Por um lado (alinea a) do paragrafo 2), aquela em que a
violagdo do contrato se traduz numa entrega tardia das mercadorias: em
tal caso, o prazo razoavel tem inicio a partir do momento em que o com-
prador teve dela conhecimento. Por outro (alinea b) do paragrafo 2), as
situagdes em que a violagdo seja de natureza diferente (mas continuando

p. 229), entendia que o art. 1555.° consagrava uma hipotese de contrato valido, mas reso-
lavel por inexecugdo da obrigagdo do vendedor. E também nos parece que o continua a ser
em face do citado artigo 8§92.° do Cédigo Civil, pois mesmo aqueles autores, como RAUL
VENTURA ((n. 108), p. 313), que consideram estarmos ai perante uma nulidade do con-
trato nao deixam de admitir que se trata de uma nulidade com caracteristicas muito espe-
ciais; nulidade cujo regime faz apelo a ingredientes tipicos do instituto da resolugdo. Tal
parece ter ficado a dever-se & inspiragdo do nosso legislador que tera recolhido certos pas-
sos da disciplina legal italiana da venda de coisa alheia, onde este contrato € valido, mas
resoluvel (artigo 1478.° € ss.).

(213) Assim, CUNHA GONCALVES (n. 155), anotagdo ao art. 467.°, pag. 24.

(2'4) A esta hipotese equipara a Convengdo (parte final da alinea b) do n.° 1 do art.
49), a de o vendedor comunicar a0 comprador que ndo cumprira a obrigagdo no prazo que
este lhe tenha fixado. A nossa lei ndo prevé directamente esta hipOtese, mas, de acordo
com 0 que acima dissemos (supra, n.° 53), ela devera merecer tratamento analogo.
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a pressupor-se que houve entrega de mercadorias): aqui, o prazo co-
mega a contar, ou a partir do momento em que o comprador teve ou
deveria ter tido conhecimento dessa violagdo (por exemplo, a falta de
conformidade das mercadorias ao contrato) —i) da alinea b); ou, ten-
do havido fixa¢do de um prazo suplementar pelo comprador, nos ter-
mos do paragrafo 1 do artigo 47, apOs o decurso deste prazo (ou antes
deste, se houver declaragio do vendedor no sentido de que ndo exe-
.cutara dentro dele as suas obriga¢des) —ii) da alinea b); ou, finalmen-
te, na hipotese de o vendedor ter requerido, nos termos do artigo 48,
paragrafo 2, a concessdo de um prazo suplementar, terminado este
(ou, se for esse o caso, apOs o comprador ter declarado que nfo acei-
taria a execu¢do nos termos propostos) — iii) da alinea b) (25).

Com este particular regime do paragrafo 2, parece ter-se querido
acentuar especialmente aqui a tutela da estabilidade da relagdo contra-
tual, na mira da prossecuc¢do do valor ultimo que € a seguranga e cer-
teza das transacgdes, no caso em que se pode dizer ter o vendedor de
algum modo realizado, ainda que de forma inadequada, a prestagdo
'principal a que se encontrava vinculado — por isso se compreendendo
entdo a penaliza¢do do comprador na hipotese de manifesto desinte-
resse na resolu¢do do contrato (desinteresse que se traduz pela cir-
cunstdncia de, num prazo razoavel, ndo ter feito valer o direito que
lhe assistia).

No nosso direito, ndo se autonomiza, para lhe dar uma protecgdo
especial, a hipotese da entrega efectiva das mercadorias. Aqui, como
em geral, ndo havendo estabelecimento convencional de um prazo para
a resolugdo (ou ndo tendo este sido fixado, nos termos do artigo 436.°,
namero 2 do Codigo Civil), valem as regras gerais da prescricdo. Ape-
nas encontramos, na nossa lei, prazos nesta matéria a proposito do
cumprimento defeituoso e em virtude de o regime deste tipo d€ inexe-
cucdo ser, como ja referimos, o da anulabilidade. Deste modo, aqui en-
contram cabimento os prazos do artigo 287.° do Cddigo Civil (21¢).

(215) Esta sub-hipotese ndo figurava no artigo correspondente do Projecto de Con-
vengdo. Valendo para ela as mesmas razdes que justificaram a autonomizagao da anterior
foi entendido na Conferéncia que ela deveria figurar expressamente no art. 49.

(216) O prazo referido neste artigo ¢ de um ano e a sua contagem inicia-se num mo-
mento correspondente ao fixado no § 2 do art. 49: a cessagdo do vicio que lhe serve de fun-
damento (ou seja, no regime da nossa lei, do erro em que esta entende laborar o compra-

dor).
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56. Redugdo do prego. Ainda uma outra disposi¢cdo da Convengéo
na Seccdo de que nos estamos ocupando versa, em especial, sobre a
“‘falta de conformidade’’ das mercadorias: a do artigo 50, onde se fa-
culta ao comprador, em tal caso, a possibilidade de reduzir o prego
(quer este tenha sido ou nio ja desembolsado) proporcionalmente a di-
ferenca entre o valor que as mercadorias entregues tinham no momento
da entrega e o valor que mercadorias conformes (2!7) teriam tido naque-
le momento (2!8) (2%). No entanto, o comprador ndo pode reduzir o pre-
¢o se o vendedor reparar (ou pretender fazé-lo e a isso néo for autoriza-
do pelo comprador) a ‘‘falta de conformidade’’ das mercadorias, nos
termos dos artigos 37 ou 48, cujo alcance ja precisamos atras (22).

A nossa lei admite o expediente da redugéo do preco (a actio quanti
minoris do direito romano) no artigo 911.° do Codigo Civil (aplicavel a
venda de coisas defeituosas, por for¢a do artigo 913.°), nos seguintes
termos: ‘‘Se as circunstincias mostrarem que, sem erro ou dolo, o com-
prador teria igualmente adquirido os bens, mas por prego inferior, ape-
nas lhe cabera o direito a redugdo do pregco, em harmonia com a

(217) Tal conformidade aprecia-se de acordo com os parametros fixados no art. 35
(Cfr. supra, n.° 41). Ndo abrange, portanto, a existéncia de direitos ou pretensdes de ter-
ceiros sobre as mercadorias, nos termos dos arts. 41 e ss. (Cfr. supra, n.%s 47 e 48). Ponto
que foi suscitado na Conferéncia e resolvido neste sentido.

(218) Deve aqui assinalar-se que era outro 0 momento fixado no Projecto para aferir
-da diferenca de valor entre as mercadorias entregues e hipotéticas mercadorias conformes

ao contrato. A alteragdo justificou-se fundamentalmente porque, por um lado, era mais
facil conhecer o valor destas tltimas no momento da entrega do que aquele que elas teriam
a0 tempo da conclusdo do contrato; e, por outro lado, assim se alinha num nico momen-
to o exame das mercadorias entregues e nao conformes ao contrato com a avaliagdo do
prego daqueloutras que, se hipoteticamente entregues, estariam conformes com ele.

Sobre a configuragdo do expediente da redugdo do prego no sistema do Projecto da
Convengao, veja-se ERIC E. BERGSTEN e ANTHONY J. MILLER, The Remedy of Re-
duction of Price, A. J. C. L., v. 27 (1979), p. 255 e ss.

(2!9) No que toca a fixagdo de um lugar com referéncia ao qual se procederia a esta
avaliagdo, a Conferéncia rejeitou uma proposta que apontava para a consagrac¢ao do cri-
tério do estabelecimento ou domicilio do comprador, e bem assim uma outra que se refe-
ria ao local da entrega, tendo-se optado por deixar a questo em aberto.

Esta nao teria sido porventura a melhor solugdo, atentas as diividas que a nao deter-
minagdo daquele elemento pode fazer surgir. No nosso entender, e pois que se optou pelo
momento da entrega, talvez deva ser o lugar onde esta ocorreu o relevante para o referido
propésito.

(220) Cfr. supra, n.° 43 e n.° 54, respectivamente.
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desvalorizacdo resultante dos 6nus ou limitagdes, além da indemnizagdo
que no caso competir’’ (221).

Do comando da nossa lei ha a salientar dois pontos divergentes em
relacdo ao regime da Conveng¢io: por um lado, o comprador, se as cir-
cunstancias indicarem que, muito embora por um prego inferior, sem-
pre teria celebrado o contrato (222), é compelido a reduzir o pre¢o (ndo
podendo, portanto, nestes casos, anular o contrato, no sistema da nossa
lei). Ndo resulta do texto convencional, para o comprador, a obrigagio
de renunciar nestes casos a resolugiio do contrato (adoptando entédo ou-
tros meios como, por exemplo, a redugio do prego). No entanto, segun-
do o regime estabelecido pela Conven¢do, também nos parece que o
comprador ndo podera resolver o contrato se se verificarem circunstin-
cias idénticas; com efeito, neste caso ndo ocorrera uma violagdo funda-
mental do contrato, como é requerido pela alinea a) do paragrafo 1 do
artigo 49 para o comprador poder recorrer a resolugio.

Por outro lado, o leque de casos em que o comprador pode (e deve)
recorrer ao expediente da reducdo do prego € maior no sistema da nossa
lei. Com efeito, abrangem-se aqui também, para além das coisas defei-
tuosas, os bens onerados com direitos de terceiro, quedando-se a Con-
vengdo, como vimos ja (*%%), tdo-s6 no primeiro grupo de casos. Podera
dizer-se que, em geral, a op¢do da nossa lei serd mais adequada, visto
que a concessdo ao comprador do direito de reducdo do prego parece
justificar-se quando aquele convenha manter 0 negdcio nos termos em
que a prestagdo do vendedor foi realizada. Ora, tal ideia afigura-se-nos
yaler igualmente nas duas situagGes apontadas. E, de todo o modo, nun-
ca esta medida se apresentaria especialmente gravosa para o vendedor,
ja que este podera sempre afasta-la, como ja referimos, reparando as
mercadorias dentro do condicionalismo dos artigos 37 e 48 (3*%).

(?21) Muito embora o art. 50 da Convengédo ndo refira a faculdade de o comprador
exigir uma indemnizagio de perdas e danos na hipétese em que recorrer a redugdo do pre-
¢o, tal é igualmente admitido por for¢a do art. 45, § 2 da Convengdo.

(?%22) O funcionamento do mecanismo da redugao do prego supde aqui o recurso a
vontade hipotética do comprador. Muito embora, como o assinalam PIRES DE
LIMA — ANTUNES VARELA ((n. 57), v. 11, anotag¢do 2 ao art. 911.°), se delineie neste
caso uma figura proxima da da redug¢do do negocio juridico prevista no art. 292.° do Caod.
Civ., entre elas existe uma diferen¢a de monta no que toca a amplitude dos elementos que
devem integrar essa vontade hipotética do comprador — e que aqui traduzem uma maior
exigéncia: necessidade de provar que o contrato teria sido celebrado naquelas condigdes,
nao funcionando nesta sede aqui pois, nos mesmos termos, o favor negotii de que o art.
292.° se faz eco.

(28) Cfr. supra, nota 217.

(22%) Cfr. supra, n.% 43 e 54, respectivamente.
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No entanto, também se compreende a posi¢cdo do legislador conven-
cional ao qual se teria afigurado ser de dificil aplicagdo nestes casos 0O
expediente da redugdo do preco, ja que em tais situagdes, € por defini-
¢do, se poderia vir a afectar a posi¢do juridica de terceiros.

57. Execugdo parcial. No artigo 51 da Convengéo prevéem-se as
hip6teses de cumprimento parcial da obriga¢do: se o vendedor entregou
apenas uma parte das mercadorias devidas, ou se apenas uma parte
delas estiver conforme ao contrato, aplicar-se-d0 a quantidade que
falta, ou que n#o esta conforme, as disposi¢des dos artigos precedentes
(46 a 50). Quer dizer que, nomeadamente, o comprador pode declarar a
resoluc@o de apenas uma parte do contrato, se se verificarem, € claro, os
requisitos exigidos pelo artigo 49 (3+2) (3%).

(2+a) Como caso especial em que este regime surge aplicado no texto convencional,
veja-se 0 § 1 do art. 73 aplicavel em matéria de contratos com prestagdes sucessivas (cfT.
infra, n.° 80).

(225) Assim como pode declarar a resolugdo quanto a parte ndo cumprida, pode
também, quer exigir judicialmente o cumprimento, quer fixar ao vendedor prazos espe-
ciais para a entrega (nos termos dos artigos ja referidos). A letra do § 1 do art. 51 parece
permitir ainda a utilizagio, neste caso de inexecugao parcial, € como meio dotado de auto-
nomia, da reducdo do preco. Cremos, no entanto, que a situagao de cumprimento parcial
ndo se compadece com a actuagdo autonoma da resolugdo parcial do contrato e da redu-
¢do do preco. Se ndo vejamos. A resolugdo do contrato na parte em falta nao é mais do
que uma redugdo do negdcio juridico. Ora, assim reduzida a prestacdo do vendedor, mis-
ter se torna reduzir igualmente a do comprador. Como a prestagdo deste se traduz no pa-
gamento do preco, é este que deve ser reduzido. A redugio do prego aparece-nos assim im-
plicada na resolugéo parcial do contrato. Era assim, de resto, que as coisas apareciam con-
figuradas no Projecto de Lei Uniforme sobre a venda internacional de mercadorias (cfr.
supra, n.° 2) cujo art. 33 declarava que ‘‘se o comprador nio tem o direito de declarar a
resolugdo de todo o contrato, pode declarar a resolugdo parcial e pagar apenas um prego
proporcional ao valor da parte que lhe foi devidamente entregue.’’

Da conclusdo que parece assim retirar-se dos termos utilizados pelo legislador con-
vencional s6 poderiamos fugir de duas maneiras: ou bem se entende que o direito de resol-
ver 0 contrato conferido no § 1 do art. 51 se refere ao contrato no seu todo (e direito a ser
exercido nos termos definidos pelo § 2) ou sera necessario entender, com ENNECCERUS-
-LEHMANN (apud VAZ SERRA, (n. 137), p. 54) que a reducdo do preco se devera fazer
segundo critérios distintos dos que valem em sede de resolugdo — designadamente, na hi-
pOtese de a prestagao a reduzir ter sido ja entregue, os do enriquecimento sem causa. Mas
as duas vias apontadas parecem fechadas: a primeira porque seguir por ela parece-nos que
seria violentar em demasia a formulagdo legal; a segunda, porque ndo se vé justificacdo
bastante para a diversidade de critérios que, ademais, ndo encontra qualquer suporte con-
vencional.

Do exposto se retira assim que, tendo havido resolugdo parcial do contrato, ndo tem
cabimento, como meio independente e alternativo deste, o da redugdo do pre¢o — que
mais ndo é que um correlato dela.
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O comprador apenas podera declarar a resolucéo de todo o contrato
quando o incumprimento parcial constitua uma violagcdo fundamental
daquele (paragrafo 2 do artigo 51). Reafirma-se assim o pressuposto
chave do direito de resolu¢do — existéncia de violagdo fundamental do
contrato. Ndo se devera ver aqui, no entanto, uma pura redundéncia.
A Convengéo tera antes querido deixar claro que, em caso de incumpri-
mento parcial, apenas a viola¢do fundamental constitui motivo bastante
para a resolucdo do contrato — € n3o ja o outro pressuposto expresso na
alinea b) do paragrafo 1 do artigo 49: decurso do prazo suplementar que
eventualmente tenha sido concedido pelo comprador (226).

No nosso direito, e no que se refere ao incumprimento parcial, ape-
nas encontramos algumas regras dirigidas as situagdes em que exista
uma impossibilidade parcial da prestagdo. Contudo, os demais casos de-
verdo merecer um tratamento que se deve buscar no quadro geral traga-
do por estas disposi¢des ¢ integrado pelas solugdes que necessariamente
aqueles reclanam.

Nas hipoteses ndo previstas directamente na lei, ou seja, naquelas
em que o cumprimento da parte em falta ainda é possivel, hd que esgo-
tar, antes de recorrer a resolugdo, os meios que possibilitam tal,
cumprimento —a execu¢do especifica [aqui materializada na reparagéo
e substituigdo das coisas ou na entrega da parte em falta (227)], ou a fixa-
¢do de um prazo suplementar para o cumprimento, nos termos do artigo
808.°, numero 1 (?28). Mantendo-se o incumprimento tal significa ter-se
ele convertido em definitivo.

Do exposto se retira que entendemos valer para as duas categorias
de situagdes de incumprimento parcial o mesmo regime—o que a lei
traga para a impossibilidade parcial da prestagdo: artigo 793.°, para a
impossibilidade a que o devedor é alheio, e artigo 802.°, para a impos-

(326) Uma proposta no sentido de fazer relevar aqui ainda este outro pressuposto
ndo obteve ali4s 0 necessario apoio na Conferéncia.

(2?) Cfr. o art. 914.° do Céd. Civil.

(228) S6 ndo sera de exigir o recurso a estes meios — e por eles a conversdo do in-
cumprimento em incumprimento definitivo — quando este resultado ja esteja atingido:
nos termos do art. 808.°, n.° 1 do Cédigo Civil, quando o incumprimento parcial fizer
perder o interesse do credor na prestagdo. Neste caso, este ultimo podera resolver imedia-
tamente o contrato, verificado o condicionalismo dos art. 793.° e 802.° do Cdédigo Civil.
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sibilidade culposa do devedor (22°). Destes preceitos decorre que o cre-
dor pode langar mdo de um de dois meios, variando o condicionalismo
em que o pode fazer nas duas disposi¢Ges. Assim, se a impossibilidade
da prestagdo lhe nio for imputavel, dispde o artigo 793.°, nimero 1 que
a resolugdo so € possivel quando o credor ndo tiver justificamente inte-
resse no cumprimento parcial da obrigagdo; nos demais casos, restara

~ao comprador a redugdo da sua contraprestagdo, na parte correspon-
dente a prestagdo ndo efectuada.

Ja na hipotese de impossibilidade culposa do vendedor, o compra-
dor s deixa de poder resolver o negocio quando o nio cumprimento
parcial, atendendo ao seu interesse, tiver escassa importéncia (artigo
802.°, numero 2). Se for este o caso, resta-lhe, nos termos do niimero 1
do mesmo artigo, exigindo o cumprimento do que for possivel, reduzir a
sua contraprestacio. ’

Da analise a que acabamos de proceder, resulta uma convergéncia
entre os pressupostos essenciais a que a Convengao ¢ a nossa lei subordi-
nam o direito de resolugdo do contrato por parte do comprador no caso
de incumprimento parcial —ambas exigem a violacdo fundamental do
contrato que a nossa lei formula sob a veste de perda do interesse do cre-
dor na prestagdo, como ja vimos. A diferenga estara em que, na nossa
lei, para a relevancia da perda do interesse do credor atende-se, nestes
casos (230), a um elemento subjectivo: a culpa do devedor na impossibi-
lidade da prestagdo. Por outro lado, ficou igualmente bem claro que,
também no sistema da nossa lei, no caso de incumprimento parcial, o
direito de resolugdo do contrato no seu conjunto apenas surge median-
do uma violagdo fundamental do contrato, nos termos apontados, ndo
bastando o mero decurso de um prazo suplementar eventualmente fixa-
do pelo comprador ao devedor moroso.

58. Entrega antecipada e entrega de uma quantidade superior d
prevista no contrato. O artigo 52, paragrafo 1, refere a hipotese de en-
trega antecipada das mercadorias. De acordo com esta disposi¢do, o

(3%%) O recurso a estes preceitos (¢ ndo ao art. 801.°) resulta, para BAPTISTA MA-
CHADO ((n. 84), p. 392), de também aqui, apesar de convertido em definitivo, o incum-
primento nédo perder o seu caracter parcial, considerada a prestagdo do vendedor no seu
conjunto.

(339 Ao contrario do que sucede, como j4 vimos, no art. 808.°, n.° 2 do Codigo
Civil.
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comprador nfo é obrigado a aceitar as mercadorias antes da data que
foi fixada, o que bem se compreende, pois essa aceitagdo poder-lhe-ia
acarretar graves inconvenientes e despesas [de armazenamento, por
exemplo (1) (22)].

Se, utilizando a faculdade que lhe confere este preceito, o compra-
dor recusar as mercadorias entregues antes da data fixada no contrato, é
evidente que o vendedor mantém a obriga¢do de renovar a entrega dos
bens naquela data.

Se o comprador, pelo contrario, aceitar as mercadorias, tem direito
a pedir indemnizagdo pelas perdas e danos que sofrer, em virtude da
entrega antecipada (2*3).

Ainda dentro do artigo 52, o paragrafo 2 contempla a hipotese de o
vendedor entregar uma quantidade de mercadorias superior & acordada.
Neste caso, o comprador pode recusar ou aceitar a parte excedente das
mercadorias. Se a aceitar (no todo ou em parte), deve paga-la de acordo
com as condig¢Ges de prego fixadas no contrato.

Pode acontecer que, dadas as circunstancias do caso (¥4), o compra-
dor tenha que, ou recusar, ou aceitar a totalidade das mercadorias.
Neste caso, se a entrega da quantidade excedente representar uma viola-
¢do fundamental do contrato, o comprador podera declarar a resolugdo
deste [artigo 49, paragrafo 1, alinea a)]; mas se ele, por razdes comer-
ciais, tiver que ficar com a totalidade das mercadorias (ou se a entrega
da quantidade excedente ndo representar uma violagdo fundamental do
contrato) podera pedir indemnizagdo por perdas e danos.

As solugdes consagradas nos dois paragrafos do artigo 52 parecem
razoaveis, estando de acordo com o principio de que 0s contraentes
estdo vinculados nos precisos termos do contrato celebrado; e este,
como ja tivemnos ocasido de acentuar, apenas podera ser modificado, em

(33) Muito embora isso ndo ressalte expressamente do § 1 do art. 52, deve entender-
-se que o comprador ha-de ter um motivo razoavel, de ordem comercial, para recusar a en-
trega antecipada das mercadorias; isso resultara, desde logo, do art. 7 da Convengdo, se-
gundo o qual, no comércio internacional, se deve observar o principio da boa-fé.

(232) Isto ndo prejudica a obrigag¢do de o comprador, quando for caso disso (cfr. art.
86, § 2), tomar as providéncias necessarias para a conservagio das mercadorias entregues.

(333) Que assim & resulta efectivamente da conjugagdo da disposi¢do em anélise com
os §§ 1 e 2 do art. 45 (cfr. supra, n.° 51).

(334) Tal sera o caso, por exemplo, quando o documento representativo das merca-
dorias for um s6.
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via de regra, pelo mutuo consenso das partes [cfr. os artigos 29 da Con-
vengdo e 406.°, nimero 1 do Cédigo Civil (335)]. Tais solugdes decorrem
ainda do propdsito de salvaguardar, sempre que possivel, a permanén-
cia do contrato.

Entre nds, embora na auséncia de preceitos expressos sobre este pon-
to, cremos que devem valer consideragdes do mesmo tipo. Assim, reti-
rar-se-a do disposto no artigo 406.° do Codigo Civil, a ideia de que o
contrato deve ser cumprido de acordo com 0 que as partes previram a
esse respeito. Aplicando este principio aos problemas de tempo e quan-
tidade segue-se que as solugdes consagradas na Convengao serdo aque-
las que razoavelmente devem valer entre nds (23¢). E isto em toda a
linha, pois que as regras que entre n6s poderdo conduzir a solugdes dife-
rentes (por media¢do dos principios do abuso do direito ou da boa-fé)
justificam, nos termos em que o-faz a Conveng¢do, o mesmo tipo de cor-
reccgoes.

(33%) Cfr. supra, n.° 34.

(336) Poderdo ver-se aqui eventualmente mais alguns corolarios do chamado prin-
cipio da pontualidade, a acrescentar aqueles que ANTUNES VARELA ((n. 25), II, p. 13 ¢

s.) enuncia quando para este chama a aten¢do. Veja-se ainda o que dissemos supra,
n.° 4].
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CAPITULO 11

Obrigacées do comprador

59. Generalidades. O Capitulo III da Conven¢éo, dedicado as obri-
gacdes do comprador, apresenta uma estrutura paralela & que encontra-
mos quando analisaimos o Capitulo II — este, por seu turno, dedicado
as obrigacdes do vendedor. As duas primeiras sec¢cdes regulam outras
tantas obriga¢des a que o comprador esti especialmente vinculado: o
pagamento do preco e a aceitacdo da entrega das mercadorias; na tercei-
ra seccdo, trata-se, enfim, o problema dos meios de que o vendedor po-
de lancar mao em caso de violagdo, pelo comprador, das obrigagdes a
que este esta sujeito.

SECCAO 1

Pagamento do preco

60. Ambito da obrigacdo de pagamento do preco. A Convengdo
tem o cuidado de, no seu artigo 54, fornecer algumas precisées sobre o
alcance da obrigacdo essencial do comprador —a do pagamento do
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preco. Assim, aquela disposi¢iio especifica que também esta a cargo do
comprador a obriga¢do de tomar as medidas e cumprir as formalidades
previstas (no contrato, nas leis ou nos regulamentos pertinentes) para
possibilitar o pagamento do prego (237).

A solugdo tem-se como boa na medida em que se trata aqui de deve-
res que é logico estejam a cargo do comprador, ndo s6 por revestirem
caracter preliminar em relagdo ao cumprimento do dever essencial — o
pagamento do preco — mas também por, pela propria natureza das coi-
sas, a sua efectivag@o ser mais propiciada pela situagdo do comprador
do que pela do vendedor. Vistas assim as coisas ndo repugna também
considerar, entre nos, a cargo do comprador, o mesmo tipo de deveres
que a Convengdo lhe imputa. Neste caso, poderemos entdo considera-
-los implicitos na obrigagdo prevista na alinea c) do artigo 879.° do Cé6-
digo Civil — e isto também porque, enquanto deveres acessérios da
prestagdo principal (33), se deverdo ter por decorrentes do principio ge-
ral da boa-fé entre n6s consignado no artigo 762.°, niamero 2 do Cédigo
Civil.

61. Cdlculo do preco. A Convengio regula depois com bastante
pormenor a principal obriga¢io do comprador — a ,do pagamento do
preco — em varios dos seus aspectos. :

Quanto 2 determinagdo do prego, estatui-se que, se a venda foi vali-
damente concluida sem que ele tivesse sido directa ou indirectamente de-
terminado, e na falta de indicagdo em contrario, se considera que as
partes se referiram tacitamente ao pre¢o habitualmente praticado no
momento da conclusdo do contrato, no ramo comercial considerado,
em relagdo a mercadorias idénticas vendidas em circunstancias compa-
raveis (artigo 55) (39).

(337) Essas diligéncias podem ter por objecto, por exemplo, a obtengdo da autoriza-
¢d0 necessaria para adquirir divisas destinadas ao pagamento.

(338) Sobre os deveres deste tipo integrados na prestagdo do vendedor, cfr. supra,
n.° 37.

(39) Este regime apenas se aplica, no entanto, se uma das partes contratantes tem o
seu domicilio num Estado que ndo ratificou a segunda Parte da presente Convengdo (si-
tuacdo em que, por imposi¢do do art. 14, § 1, o prego tem de estar determinado ou poder
ser determinavel a partir da proposta contratual) e se o direito desse Estado possibilitar
igualmente a conclusdo de um contrato de compra e venda sem que o prego esteja determi-
nado ou se prevejam critérios para a sua determinagfo (0 que acontecera desde logo entre
nés, se Portugal nio ratificar a I Parte da Convengio), em virtude da ndo essencialidade
da determinagio (ou determinabilidade) do prego — veja-se o que em texto diremos sobre
este ponto).
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Semelhantes a estes sdo os critérios de determinagdo do prego previs-
tos na nossa lei civil (2%). Existem contudo duas diferencas assinalaveis
entre a Convengao € a nossa lei a este proposito. Ambas tém a ver com o
estabelecimento do critério supletivo (24!) para a determinagdo do preco.
A primeira delas reporta-se aos elementos que integram o critério ime-
diatamente aplicavel: enquanto a Convengédo retém como indice a refe-
réncia tacita das partes ao preco habitualmente praticado no momento
da celebragdo do contrato (no ramo comercial considerado), a nossa lei
comega por se referir ao prego que o vendedor normalmente pratica a
data da conclusdo do contrato, s6 na auséncia deste fazendo apelo ao
preco do mercado ou bolsa no mesmo momento e no lugar do cumpri-
mento da obrigacdo de pagamento do prego (%42) — critério este Gltimo
que corresponde ao da Convengéo (34%). A presente diferenca traduz as-
sim, por parte da Conven¢do, um maior pendor para a neutralidade e
objectivagdo do prego.

A segunda divergéncia reside na circunstancia de a nossa lei prever
um Gltimo recurso para a fixagdo do prego: o seu estabelecimento pelo
tribunal, segundo juizos de equidade, nas hipoteses em que ndo seja

(30) Cfr. o art. 883.°, n.° 1 do Cédigo Civil. Podera duvidar-se da aplicabilidade
deste regime as vendas comerciais, dado o disposto no art. 466.° do Codigo Comercial.
Deste, com efeito, nos parece retirar-se a conclusdo de que o prego, num contrato de com-
pra e venda comercial, ter4 que ser ao menos determinavel (cfr. o n.° | deste artigo); se o
ndo for, o contrato deveré ter-se por nulo por falta de um elemento considerado essencial.
Neste sentido cf. CUNHA GONCALVES (n. 93-a), p. 342 e ss. Assim sendo, também no
que concerne & quest3o do caracter essencial da determinag3o do prego, as solugdes do
nosso direito interno ndo constituem obstaculo a ratificagdo de todo o texto da Conven-
¢do. Acabamos de ver, com efeito, que a regra do artigo 466.° do Cédigo Comercial
— preceito que importa especialmente considerar para o tipo de situagSes a que a Conven-
¢do se dirige — vem a coincidir com a do artigo 14, § 1 desta.

(*) Ja quanto aos pressupostos deste critério nos parecem coincidir a Convengio e
anossa lei. Sobre o que entre nos se deve entender por determinagao ou determinabilidade
do prego, veja-se RAUL VENTURA (n. 108), especialmente a pags. 616 e s.

(**2) Estes sdo também o0s critérios retidos no artigo 1474 do Cédigo Civil Italiano.

(*%) Deve notar-se que o artigo 51 do Projecto de Convengio (correspondente ao
actual artigo 55) consagrava nesta parte uma solugo mais proxima da da nossa lei: refe-
ria-se primeiro o preco habitualmente praticado pelo vendedor, s6 depois se recorrendo
aquele que habitualmente fosse praticado para as mesmas mercadorias em idénticas cir-
cunstancias, quer um quer outro referidos a0 momento da conclusdo do contrato.
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possivel conhecer, nem o prego praticado habitualmente pelo vendedor,
nem o prego corrente no mercado, nos termos do artigo 883.° do Codi-
go Civil. O siléncio da Convengdo a este prop0sito parece-nos, no en-
tanto, prudente, na medida em que a adopgdo da solugdo com curso le-
gal entre nds implicaria conferir a possibilidade de fixagdo do preco ao
tribunal de um Estado onde um dos contratantes se encontre estabeleci-
do, o que daria a este uma posi¢do de alguma vantagem, a0 menos no
que tange a um normal conhecimento das tendéncias do tribunal nessa
matéria com o consequente incentivo ao forum shopping (*). Parece-
-nos pois dificilmente transponivel para o dominio do comércio interna-
cional o ultimo termo do critério legalmente vigente entre nos.

62. Fixacdo do preco em fungdo do peso das mercadorias. Ainda
em sede de determinagdo do prego, a Convengdo prevé, no seu artigo
56, que, se 0 preco houver de ser calculado a partir do peso das merca-
dorias, 0 peso a que se atende é, em caso de duvida, o peso liquido. Tra-
ta-se de uma disposi¢do interpretativa da vontade das partes (que po-
dem portanto dispdr outra coisa), cuja razoabilidade parece incontesta-
vel e que se vera justificada pela conveniéncia em dissipar as duvidas
que porventura possam surgir a este respeito nos contratos internacio-
nais. Mau grado o siléncio da nossa lei a este proposito ( 0 que podera
querer significar que se entendeu bastarem aqui os critérios interpretati-
vos fixados em geral para os negocios juridicos — artigo 236.° e seguin-
tes do Codigo Civil), parece poder entender-se, pelo menos no dominio
das vendas comerciais, que vigora aqui a mesma solug@o. Neste sentido
se pronuncia alidas CUNHA GONCALVES (>#) ao dizer que ‘‘a venda a
peso liquido presume-se sempre que ndo haja convengdo expressa em
contrario’’.

(3*4) Por esta expressdo se designa, habitualmente, a tendéncia das partes de recor-
rer ao tribunal que antevejam venha a dar a solu¢do que entendem mais favoravel ao seu
ponto de vista. Tal tendéncia tem sido, em parte, contrariada mediante o estabelecimento
de regras de competéncia jurisdicional destinadas a inventariar os casos de forum non con-
veniens (casos em que o tribunal se ndo devera poder considerar competente). Sobre esta
matéria, cfr. PETER HERZOG, La théorie du *forum non conveniens’’ en droit anglo-
-américain: un apercu, R.C.D.LLP., LXV (1976), n.° 1, p. 1 ¢ FERRER CORREIA,
Licées de Direito Internacional Privado — Aditamentos: Do reconhecimento e execugdo
das sentencas estrangeiras, Universidade de Coimbra, 1973, p. 81 e ss.

(245) Cf. (n. 93-a), p. 448.
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63. Lugar do pagamento do prego. Relativamente ao lugar do pa-
gamento do prego é também idéntica, no essencial, a orientacdo seguida
pela Convengdo e pela nossa lei. Assim, e na falta de estipulagdo em
contrario (#6), ambas preceituam que o pagamento devera efectuar-se
no domicilio ou estabelecimento (247) do vendedor (artigos 885.° do Co-
digo Civil (%) %) e 57, paragrafo 1, alinea a) da Convenc#o).

J4& na hipotese de o vendedor mudar de estabelecimento apods a cele-
bragdo do contrato, a sintonia ndo é total: enquanto a nossa lei estipula
que o estabelecimento para o efeito relevante € aquele que o vendedor ti-
ver no momento do cumprimento (artigo 885.°, namero 2, in fine), a
Convengdo, ainda que consagrando igual doutrina, pde a cargo do ven-
dedor as despesas adicionais que resultam para o comprador da mudan-
¢a do estabelecimento do vendedor ocorrida posteriormente 4 celebra-
¢do do contrato (artigo 57, paragrafo 2). Salta aos olhos a razoabili-

(246) Nio temos qualquer divida em assinalar ao art. 885.° do Codigo Civil, no que
se refere 4 matéria em epigrafe, um carécter supletivo, pois pensamos que também neste
ponto joga, salvo afastamento expresso que aqui ndo ocorre, o principio da autonomia da
vontade. Neste sentido, de resto, vemos pronunciar-se a nossa doutrina. Cf., por exem-
plo, PIRES DE LIMA — ANTUNES VARELA, (n. 57), t. II, anotagdo I ao artigo 855.°
e RAUL VENTURA, (n. 108), p. 628. Ja quanto ao dmbito da actuagdo dos usos nesta
matéria, concordamos também com a posi¢cdo de RAUL VENTURA que, face aos termos
estritos em que a relevincia dos usos é reconhecida no n.° 1 do artigo 3 do Cadigo Civil,
n3o vé aqui lugar & sua aplicagdo.

(247) Para a hip6tese de o vendedor possuir mais do que um estabelecimento valem
as regras do artigo 10 da Convengdo (cfr. supra, n.° 18).

(#8) Com efeito, o lugar da entrega da coisa vendida (critério referido no art. 885.°)
€&, como ja vimos atras (supra, n.° 36), o do domicilio do vendedor — artigo 772.°, n.° 1,

() O regime da nossa lei reproduz o do artigo 1498 do Codigo Civil Italiano. Dife-
rente era, no que toca & configuragdo do critério supletivo, a solugdo do Codigo de Seabra
que optava, neste caso, pelo domicilio do comprador (devedor). Cfr. o artigo 1583.° con-
jugado com o disposto no artigo 744.°. A justificacdo de tal alteracdo estara em que, de
acordo com PIRES DE LIMA — ANTUNES VARELA ((n. 57) v. II, anotagéo 2 ao arti-
go 882.°), assim se da ao vendedor uma contrapartida para uma solugdo (decorrente da
propria admissibilidade das vendas a crédito, ao lado das vendas a contado) que favorece
nitidamente o comprador — referimo-nos ao diferimento da entrega do pregd em relagdo
ao momento da entrega da coisa vendida. Contra uma tal explicagdo, cfr. no entanto
RAUL VENTURA (n. 108), p. 629. A op¢do que assim se faz reveste importincia, entre
outros aspectos, em sede de competéncia internacional dos tribunais (ja assim CUNHA
GONCALVES (n. 93-a), p. 741 e 5., a proposito das vendas internas quanto & competén-
cia territorial) pois que o foro eleito nestes casos & naturalmente o do lugar do cumprimen-
to da obrigagdo — veja-se, por exemplo, entre nos, o artigo 74.° do Codigo de Processo
Civil, aplicavel por forga do artigo 65.°, 1, a). Para obviar ao excessivo favorecimento da
posigdo do vendedor decorrente desta solugfo, foi proposto na Conferéncia o aditamento
de uma nova disposi¢do, onde se frisava que a op¢do tomada no artigo 57, § 1, a) ndo teria
incidéncia em sede de competéncia internacional, a qual viria, no entanto, a ser rejeitada.
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dade de tal solugdo, na medida em que seria claramente excessivo que o
comprador devesse suportar tais despesas, que na maioria dos casos
decorrem de factos que nfio poderia prever, € que alterariam de forma
manifesta o equilibrio contratual num sentido a ele desfavoravel. (3%)

A Convengio autonomiza ainda uma outra hip6tese, em matéria de
lugar do cumprimento da obriga¢do de pagamento do prego: aquela em
que (por exemplo, mediante convengdo das partes ou em virtude dos
usos) o pagamento do prego deva ser feito em simultineo com a remessa
(»!) das mercadorias ou dos documentos; neste caso, estabelece a Con-
vengdo que o lugar do cumprimento daquela obrigagédo € aquele em que
se verifique uma tal remessa (alinea b), do paragrafo 1 do artigo 57).
A Convengio tera querido subtrair esta situag@o a regra geral, atenta a
sua presumivel frequéncia, sobretudo quando o que esta em causa € o
pagamento do prego dever ser feito contra a apresentagdo dos documen-
tos representativos das mercadorias, apresentagdo que em muitos casos
sera feita a terceiros, maxime instituicdes bancarias (252). Bem se com-
preende que o pagamento seja entdo efectuado neste lugar, € ndo no do
estabelecimento do vendedor, porque ele é feito depender de uma condi-
¢do que constitui a fase Gltima do cumprimento da obrigagédo do vende-
dor, e que naquele lugar se verifica. Ja no nosso direito nos parece che-
gar-se a resultados diferentes, mediante a interpretagdo do artigo 885.°,

(25%) A nossa lei, apds a constitui¢do da obrigagdo, permite que, no caso de mudan-
¢a de domicilio do credor, o devedor possa cumprir a obrigagdo no seu préprio domicilio,
a nio ser que o credor se comprometa a indemniza-lo do prejuizo que sofrer com a mu-
danga (artigo 775.° do Cédigo Civil). E, no entanto, controversa a aplicabilidade deste re-
gime, em sede de compra e venda, ao pagamento do prego, visto que, no artigo 885.°, n.°
2.°, se fala especificamente no domicilio do vendedor ao fempo do cumprimento da obri-
gacdo, o que pode inculcar que nio seja de ter aqui em conta o momento da constitui¢do
da obrigagido. A favor de tal aplicabilidade, cfr. VAZ SERRA, RLJ, ano 101 p. 375, PI-
RES DE LIMA — ANTUNES VARELA, (n. 57), v. 11, anotacdo 2 ao artigo 885.° e
RAUL VENTURA (n. 108), p. 629. Contra, BAPTISTA LOPES, (n. 29), p. 120 e s.

(5Y) Traduzimos por remessa o termo francés remise (a que no texto inglés corres-
ponde handing over). Afastamos aqui o vocabulo entrega — aparentemente mais
adequado — dado que fizemos corresponder este termo ao francés livraison e ao inglés
delivery os quais sdo utilizados pela Convengio para exprimir o cumprimento da presta-
¢do do vendedor no contrato de compra e venda.

(352) Sobre as hipoteses deste tipo, cfr. XAVIER TANDEAU DE MARSAC,
Le paiement et ses garanties, in Les Ventes Internationales de Marchandises (cit. n. 6),
p- 391 e ss.
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quando aplicado a uma hipd4tese concebida nestes termos: efectivamen-
te, entre nds, o comprador continuara a ter que pagar 0 pre¢o no domi-
cilio do vendedor, ainda que porventura num domicilio diferente do que
este tinha ao tempo da celebragdo do contrato, mesmo que, da conven-
¢d0 das partes ou dos usos, resulte que a apresentacdo deva verificar-se
em outro lugar. Em face da justificacgdo que demos para o texto
convencional — justifica¢do que supde praticas caracteristicas das tran-
sac¢des internacionais — bem se compreende que 0 nosso legislador se
nio tenha preocupado em autonomizar esta situagio.

64. Tempo do pagamento do preco. Finalmente, a Convenc¢ao
regula ainda, nos artigos 58 e 59, 0 momento do pagamento do prego.

Desde logo, estipula-se (artigo 59) que tal obrigacao existe indepen-
dentemente de qualquer interpelagdo do vendedor nesse sentido, ao con-
trario do que sucede em certas ordens juridicas.

O mesmo se passa, alias, entre nés, dado que a lei, e nos termos do
numero 1 do artigo 885.°, ndao poe a cargo do credor (vendedor) qual-
quer obrigac¢do de interpelar o devedor (comprador) exigindo-lhe o pa-
gamento do preco.

No que toca especialmente a0 momento em que 0 preco deve ser
pago, o principio geral ¢ o de que, na falta de conven¢do em contra-
rio, deve ele ser contemporaneo do acto pelo qual o vendedor coloca a
sua disposi¢cdo, nos termos do contrato e da Conveng¢do, quer as mer-
cadorias, quer os documentos respectivos que justificam a sua posse.

7

Identicamente, o nosso direito preceitua que é o momento da
entrega da coisa vendida aquele em que, da mesma forma, o prego
deve ser pago, na falta de conven¢io das partes em contrario ou de
usos noutro sentido. Tal concordéancia de regime exprime a adesdo dos

dois articulados a actuagdo plena, neste ponto, do sinalagma
contratual — aqui na sua modalidade de sinalagma funcional (23).

A Convengdo prevé ainda que o comprador tem o direito de exa-
minar as mercadorias, podendo nio efectivar 0 pagamento enquanto
tal exame lhe ndo for facultado, a menos que as modalidades de entre-
ga e de pagamento convencionadas nio lhe deixem tal possibilidade

(%3) Que, como o referem VAZ SERRA (n. 186), p. 158 ¢ PIRES DE LIMA - AN-
TUNES VARELA ((n. 57), t. I1, anotagdo I ao artigo 855.°) se distingue e completa o si-
nalagma genético.
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(paragrafo 3 do artigo 58) (¢%4), assim se configurando, parece-nos, um
caso de excepcdo de ndo-cumprimento. Um tal dispositivo parece-nos
ter o mérito de, fazendo preceder o pagamento do preco da verificagdo
das mercadorias, reduzir o Ambito dos litigios que a este respeito pos-
sam futuramente surgir. No entanto, esta solu¢do, sem paralelo na nos-
sa lei, afigura-se-nos susceptivel de gerar estados de incerteza, pois sem-
pre se podera discutir se uma dada forma de pagamento e de entrega
permite ou nao que o comprador exer¢a o seu direito de exame, como
acto prévio ao pagamento do prego.

Na segunda parte do paragrafo 1 consagra-se um outro caso de ex-
ceptio non adimpleti contractus, figura prevista entre nos, com caracter
geral, no artigo 428.° do Cédigo Civil. Na verdade, a referida disposi-
¢do convencional prevé que o vendedor possa fazer do pagamento uma
condigdo (%) da remessa (remise, handing over) das mercadorias ou dos
documentos. Parece-nos claro que do que se trata aqui € de fazer fun-
cionar ainda neste ponto o que ja designamos por sinalagma funcional
(#¢): o que se pretende ndo € sancionar o comportamento da contraparte
mas, num desejo de assegurar o equilibrio contratual, conferir ao ven-
dedor a faculdade de protelar o cumprimento da obrigagéo de apresen-
tagdo das mercadorias até ao momento do pagamento do prego. Assim
se previne o surgimento de litigios advindos do incumprimento desta

(®°%) Segundo os autores do Comentario (documento citado na nota 130, a
pag. 131), o caso mais frequente que pode ilustrar o interesse desta ressalva ¢ aquele em
que se tenha acordado no pagamento do preco contra a remessa (remise, handing over)
dos documentos representativos das mercadorias, independentemente destas terem ou ndo
chegado ao seu destino. Um tal acordo decorre da fixagdo do prego segundo as modalida-
des c.i.f. (cost insurance and freigt).

(35) Nio nos parggce correta a utilizacio aqui do vocébulo condigdo, atento o seu
significado técnico preciso, que se nos afigura nio colher neste local.

(256) Com efeito, a exceptio, como & sabido, supde a existéncia de um contrato bila-
teral, cujas prestagOes sejam ‘‘correspectivas ou correlativas, que uma seja o sinalagma da
outra’’ (assim PIRES DE LIMA — ANTUNES VARELA (n. 57), t. I, anotacdo II ao ar-
tigo 428.°). Sobre esta figura cfr., alem destes autores, VAZ SERRA, Excepgdo de contra-
to ndo cumprido, BMJ n.° 67 (Junho de 1957), p. 17 € ss; ANTUNES VARELA, (n. 25),
p. 282 e ss., ALMEIDA COSTA, (n. 49), p. 271 e ss. e GALVAO TELLES, (n. 80) p. 454,
este ultimo adoptando uma perspectiva que ndo parece inteiramente correcta ja que confi-
gura a actuagio da exceptio como hip6tese de suspens3o do contrato.

Pretendendo, a nosso ver com razdo, que a exceptio, para além de funcionar nos ca-
sos de falta de entrega da coisa, possa ainda actuar nas hipéteses de cumprimento defei-
tuoso, veja-se o acorddo do S.T.J. e o autor citados na nota 134.

192



ultima obriga¢do, quando tenham ja sido remetidas as mercadorias ou
os documentos (237) (28).

Como aplica¢do a um caso especifico da exceptio non adimpleti con-
tractus surge-nos o disposto no paragrafo 2 do artigo 58: quando as
mercadorias vendidas hajam de ser transportadas, o vendedor pode ex-
pedi-las com a condicdo (*°) de que a apresentacio destas ou dos seus
documentos representativos apenas sera feita contra o pagamento do
pre¢o. A autonomizacio desta hipotese tera sido justificada por se en-
contrar aqui em causa um contrato envolvendo um transporte de merca-
dorias, o que altera de algum modo os dados da questdo. Cumpre ainda
dizer que os termos gerais em que a exceptio nos aparece configurada no
artigo 428.° do Codigo Civil abrangem igualmente este caso (260).

(37) Veja-se 0 que diremos infra, n.° 69, nomeadamente sobre o direito de resolu-
¢d0 do contrato pelo vendedor, em caso de ndo cumprimento da obrigagdo de pagamento
do prego pelo comprador.

(38) Cremos, no entanto, que o ambito de utilizagio da faculdade aqui conferida ao
vendedor (bem como da faculdade que vimos ser posta a disposigao do comprador no § 3
deste artigo 58 da Convengéo) sera bastante reduzido, dado o recurso generalizado, no co-
meércio internacional, a féormulas contratuais — por exemplo, a Incoterms — que ndo se
compadecem com o funcionamento da exceptio.

(39) Vale igualmente aqui a consideragdo produzida na nota 255.

(260) Note-se que a Convengio ndo refere, a proposito do pagamento do prego, pelo
menos uma questdo considerada em sede de obrigagdes do vendedor e que aqui nos quer
parecer igualmente pertinente: a do cumprimento parcial daquela obrigagdo. E pode di-
zer-se que foi de caso pensado que se deixou subsistir tal lacuna, pois foram rejeitadas na
Conferéncia propostas (apresentadas, entre outras, pela delegagdo portuguesa) que visa-
vam supri-la. E n3o nos parece decisivo, para a sua exclusio, 0 argumento, entdo invoca-
do, de que a integragdo de tal lacuna sempre podera fazer-se por aplicagdo anal6gica das
solugdes consagradas em sede de obrigagSes do vendedor, a este prop0sito — ponto a res-
peito do qual, e face a situagdo criada em virtude da decisdo da Conferéncia, ndo temos,
evidentemente, quaisquer dividas (veja-se nomeadamente o que diremos infra, a proposi-
to dos pressupostos do exercicio do direito de resolugdo do contrato por parte do
vendedor — analise do artigo 64); 0 que a0 mesmo tempo nos parece ¢ que a simetria das
solugOes convencionais ¢ também um valor em si (pois a Convengdo pretende constituir
um todo homogéneo, aspirando a apresentar um conjunto de regras tdo completo quanto
possivel sobre os contratos de compra e venda internacionais) — valor que aqui n3o mere-
ceu contemplagdo.
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SECCAO 11

Aceitacao da entrega

65. Obrigacdo de aceitar a entrega das mercadorias. Enunciada no
artigo 53, ao lado da obrigacgdo de pagar o preco, a obrigagido de o com-
prador aceitar a entrega das mercadorias que sdo objecto do contrato é
precisada, na sua extensdo ¢ conteudo, no artigo 60 da Convencio.
Nesta disposi¢cao adianta-se que os deveres do comprador, no que con-
cerne a tomada de posse das mercadorias, compreendem, quer a pratica
de qualquer acto que dele se possa razoavelmente esperar em ordem a
permitir ao vendedor a entrega das mercadorias (alinea a) do artigo 60),
quer o levantamento dessas mesmas mercadorias (alinea b) do artigo 60)
— naturalmente em casos em que o vendedor nao esta obrigado a proce-
der a entrega directa daquelas ao comprador, mas apenas a coloca-las a
sua disposi¢do em qualquer parte que ndo no estabelecimento deste; em
tal caso, e para tomar posse das mercadorias, o comprador tera que se
deslocar ao local onde elas se encontram, a fim de as levantar.

No que toca a justificacdo da alinea a), e apesar de o que nela se dis-
poe se poder facilmente reconduzir as exigéncias da boa-fé, sempre se
podera argumentar que ela tem a vantagem de tornar claro que € o com-
prador quem esta realmente vinculado a pratica de tais actos, cuja omis-
sd0 pode desencadear o recurso aos meios colocados ao dispor do ven-
dedor (¢!) (22).

Quanto a alinea b), a sua inser¢do fundamenta-se na conveniéncia de
deixar bem claro que o comprador esta juridicamente obrigado a levan-
tar as mercadorias; tal regime, cuja consagracio expressa decorre tam-
bém das razdes mencionadas a proposito da doutrina da alinea a),

(261) Meios que a Convengdo prevé nos artigos 61 e ss.

(262) A extensdo dos actos que o comprador pode estar obrigado a realizar € aqui
menor do que a prevista na LUVI (artigo 65) onde o comprador deve realizar os actos ne-
cessarios (logo, todos e ndo apenas, como acontece na Convengao, os que for razoavel es-
perar dele) para que a entrega das mercadorias seja possivel. Um dos deveres que podem
estar incluidos na formulagdo convencional sera o de, no caso de o contrato de compra e
venda implicar um transporte de mercadorias e este estar a cargo do comprador, este Glti-
mo celebrar os contratos necessarios a permitir que o vendedor se desonere da sua obriga-
¢do remetendo as mercadorias ao primeiro transportador da cadeia que as fara chegar ao
comprador — obrigagao esta que, como ja vimos, é posta a cargo do vendedor pela alinea
a) do artigo 31 (vide supra, n.° 36).
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justifica-se pela necessidade de evitar os prejuizos que para o vendedor
poderiam advir da auséncia do levantamento (263).

Na nossa lei, vemos postas a cargo do comprador as mesmas obriga-
¢Oes cujo cumprimento a Convengao prescreve: obrigacdo de aceitar a
prestacdo (entrega) e de praticar os actos necessarios ao cumprimento
da obrigag¢ao do vendedor, derivando tais solu¢des da disciplina geral da
mora credendi (artigos 813.° e seguintes) (264) (265) (266). A isto acresce, €
no que toca aos deveres de cooperagdo do comprador para facilitar a en-
trega das mercadorias, que sempre eles se integram naquele dever geral
de conduta que vimos decorrer do principio da boa-fé consagrado no ar-
tigo 762.°, niimero 2 do Cddigo Civil (%).

(263) Salienta-se alias que este dever se estende ainda as hipdteses em que o compra-
dor pretende recusar as mercadorias quando estas, tendo em principio sido expedidas,
foram postas a sua disposi¢do no lugar do destino; aqui impde, em principio, o artigo 86,
§ 2 da Convengao ao comprador o dever de tomar posse das mercadorias por conta do
vendedor. Sobre a interpretagdo desta disposi¢do, veja-se o que diremos infra, n.° 93.

(264) A férmula da nossa lei (artigo 813.°) salvaguarda os casos em que o credor te-
nha motivo justificado para ndo aceitar a prestagdo; nao se encontrando no artigo 60 da
Convengdo uma tal ressalva nem por isso ela deixa de valer no quadro de solugdes por esta
criado, como ja se viu (supra, n.° 58) a proposito das situagées — entrega antecipada e
entrega de uma quantidade superior a prevista no contrato — em que o comprador goza
da faculdade de recusar as mercadorias.

(365) Sobre a mora credendi, veja-se o estudo de VAZ SERRA, Mora do credor,
BMIJ, Numero Especial, 1955, p. 375 e ss.

(3%) Na sua formulagdo, a nossa lei aproxima-se da que vimos ser a do artigo 65 da
LUVI (cfr. a nota 262). No entanto, estamos com os autores que defendem (PIRES DE
LIMA — ANTUNES VARELA, (n. 57) t. II, anotag@o 3 ao artigo 813.°) para a expres-
sdo ‘‘actos necessarios ao cumprimento da obrigagdo’’ uma interpretagao restritiva com a
qual se alcanga um sentido proximo daquele que vimos figurar expressamente no texto da
Convengdo.

(267) Cfr. supra, n.° 37.
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SECCAO 111

Meios de que dispoe o vendedor
no caso de viola¢do do contrato pelo comprador.

66. Enumeragdo dos meios ao dispor do vendedor. A Secgéo 111 do
Capitulo III da Convengdo, & semelhanca do que vimos suceder a pro-
posito das obrigagdes do vendedor, disciplina os meios que agora sdo
colocados ao alcance deste nas hip6teses de violagdo pelo comprador de
qualquer uma das suas obriga¢des. Damos aqui por reproduzidas as
consideragdes que acima fizemos (268) a prop0sito da opgéo tomada pelo
legislador convencional, de reunir numa so sede o conjunto dos meios
de que o vendedor dispde face ao ndo cumprimento pelo comprador das
suas obrigagbes. A precisdo do elenco e do regime de tais meios fa-la-
-emos a proposito da analise das disposi¢cOes seguintes que a estes pon-
tos particularmente se referem, metodologia que seguimos ja, de resto,
a propdsito desta mesma questdo quando analisamos as obrigagtes do
vendedor (3¢). Limitar-nos-emos aqui a sublinhar a menor complexida-
de de tais disposicGes — por contraposicdo as que entdo comenta-
mos — e que é decorrente do menor nimero de meios ora colocados a
disposicdo do vendedor (279); esta ultima circunstancia encontrando a
sua justificagdo na extensdo mais reduzida das obrigagdes do compra-
dor, comparativamente as do vendedor: lembremo-nos que sio elas ape-
nas a obrigagdo de pagar o prego e a de aceitar a entrega das mercado-
rias ().

Dispde o artigo 61, como principio geral, que o vendedor, quando se
verifique incumprimento de alguma das obrigagdes do comprador,

(2%8) Cfr. supra, n.° 51.
(3%%) Cfr. supra, n.os 52 a 58.

(370) Com efeito, n3o encontramos aqui nada de paralelo, quer ao direito de o com-
prador declarar a redugfio do prego no caso de falta de conformidade das mercadorias
(artigo 50), quer & contemplac¢do das hipoteses de cumprimento parcial, antecipado e exce-
dentério das obrigagées do vendedor (artigos 51 e 52). No que toca 4 primeira e as duas 0l-
timas, bem se compreende a sua desnecessidade por se afigurar manifestamente descabida
essa previsdo. Opinido diferente perfilhamos a proposito do cumprimento parcial da obri-
gacdo de pagamento do prego, como ja tivemos ensejo de explanar — cfr. supra, a nota
260.

@) Cfr. supra, n.° 59.
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pode, além de exercer os direitos que em especial a secgdo III do Capi-
tulo III da Convengio lhe concede, obter ainda a indemnizagio por per-
das e danos tratada nos artigos 74 a 77 (alineas a) e b) do paragrafo 1).
Em sintonia com o que atras dissemos também o vendedor pode cumu-
lar as possibilidades que lhe sdo oferecidas pelas duas alineas deste para-
grafo, ou seja, recorrer a um dos meios contidos nas disposi¢des seguin-
tes e, simultaneamente, pedir uma indemnizagdo por perdas e danos.
A este resultado chegamos, alias directamente, pelo comando da norma
do paragrafo 2 do artigo 61, segundo o qual o vendedor ndo perde o di-
reito a indemnizagéo por perdas e danos pelo facto de langar mio de ou-
tro meio ao seu dispor (272).

Da mesma forma que no tocante aos meios postos a disposigdo do
comprador, em hip6tese paralela, também aqui a circunstancia de a
Convengdo estabelecer um sistema escalonado e ponderado de sangdes
impde que a actuagdo destes meios ndo se veja paralisada pela concessdo
de prazos especiais para cumprimento das respectivas obrigagdes, a se-
rem eventualmente concedidos as partes pelo juiz ou arbitro a quem
cumpra julgar a causa (paragrafo 3 do artigo 61) (273).

O regime prescrito, na parte que mais nos importa (cumulagdo do re-
curso a qualquer meio com o pedido de indemnizagdo por perdas e da-
nos), & pois coincidente com o existente entre nds, o qual estabelece
igualmente que a utilizagdo dos demais meios conferidos ao vendedor,
em caso de ndo cumprimento das obrigagdes do comprador, nio exclui
a titularidade do direito a indemnizagio por perdas e danos (24). Assim
os artigos 798.°, 801.° e 804.°, nimero 1 (quanto ao devedor) e 816.°

(3"2) Cfr. supra, o que dissémos no n.° 51. Também, e em paralelo com o que disse-
mos na nota 170, pensamos que o § 2 do artigo 61 se poderia dispensar, podendo a fungio
util que ele visa prosseguir bastar-se igualmente com a introdugdo da copulativa e entre as
duas alineas do § 1 — com o que o texto, sem perder em clareza, ganharia em concisdo.
Do mesmo modo, € em sintonia com o que tinha feito a proposito do artigo 45, raciocinou
o Governo Portugués, quando nas suas observagdes ao Projecto da Convengiio propds a
revisdo, nestes termos, do texto do artigo 61 (cfr. o documento citado na nota 5, a pag. 9).

(373) Precisando o sentido e o alcance deste preceito, veja-se 0 que dissemos supra
(n.° 51), a propésito da disposigdo paralela inscrita no artigo 45, § 3.

(¥%) Sobre a coincidéncia dos pressupostos do recurso 4 indemnizagdo por perdas e
danos no nosso sistema juridico e na Convengio, veja-se 0 que acima deixamos dito na
nota 175.
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relativo & mora accipiendi) (**) do Codigo Civil. Também a solugédo pre-
vista no paragrafo 3 do artigo 61, pese embora ndo se encontrar consa-
grada directamente na nossa lei, como ja tivemos ocasido de assinalar, a
proposito da hipotese paralela do paragrafo 3 do artigo 45, nos parece
decorrer dos principios gerais do nosso sistema juridico (¥6).

67. Execucdo forcada. O artigo 62 permite ao vendedor a execugéo
especifica das obriga¢des do comprador quando este falte ou retarde o
seu cumprimento. Deve ter-se presente aqui, no entanto, que a possibili-
dade de execug@o especifica tem que ser entendida como restrita apenas
aos casos em que o tribunal de um certo Estado esta habilitado a decre-
ta-la (7). E deve ainda notar-se que € esta a Gnica limitagdo a utilizacdo
do recurso a execugdo especifica que o regime da Convengéo reconhece.
Nao se envereda assim pelo caminho seguido por algumas legislagdes
que, como principio geral, prescrevem a necessidade de o vendedor pro-
curar colocar as mercadorias no mercado (*’®), apenas lhe sendo licito
recorrer a execugdo especifica quando lhe ndo for possivel realizar uma
venda compensadora — esta é de resto a solugdo da LUVI, acolhida no
seu artigo 61, paragrafo 2 (). Cremos constituir esta altima, contudo,
uma resposta menos equilibrada para o problema, pois que onera exces-
sivamente a posi¢do do vendedor sem que para tal se descortinem razoes
que o justifiquem (27%-2),

(37%) Curioso & notar que nesta disposi¢do se sancionam também aqueles especiais
deveres acessorios de conduta a cargo do credor, alguns dos quais ha pouco referenciamos
a proposito da obrigagdo do comprador aceitar a entrega das mercadorias (cfr. supra, n.°
65, e nota 262).

(376) Cfr. supra, n.° 51, in fine.

(377) Cfr. a este prop6sito o artigo 28 da Convengdo e o que dissémos supra, no n.°
52, a proposito do artigo 46, § 1.

(37%) Evidentemente, neste caso fica sempre aberto ao vendedor o recurso a uma
indemnizagdo por perdas e danos — pela qual, designadamente, recuperara a diferenca
entre o preco devido pelo comprador e aquele que conseguira obter através da venda suce-
danea.

O pedido de indemnizagsio por perdas e danos, como ja sublinhamos, € cumulével
com qualquer outro meio colocado a disposi¢éio do vendedor. E tratando-se de inexecugéio
da obrigacdo de pagar o prego a indemnizacfio acrescera o pagamento de juros — como,
de resto, parece acontecer no nosso direito (cfr. o que diremos infra, no n.° 85).

(279) Neste caso, e ainda segundo os termos daquele paragrafo, o contrato considé-
rava-se resolvido de pleno direito a partir do momento em que a venda fosse realizada.

(27%2) Basta pensar nas situagdes mais usuais no comércio internacional — aquelas
em que, tendo o vendedor enviado as mercadorias, estas s6 possam ser levantadas pelo
comprador mediante o pagamento do prego. A obrigacfo de proceder a uma venda de
substituigdo poderia ser dificilmente exequivel, dada a distancia entre estas ¢ 0 seu vende-
dor.
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Ha ainda que ter em consideracdo, nos termos da Convengéo (artigo
62 in fine), que o recurso a execucgdo especifica fica excluido quando o
vendedor utilize algum meio com ela incompativel (2%0) (28).

Quanto ao ambito reconhecido a execugéo especifica, cobre ele a to-
talidade das obrigagdes do comprador; com efeito, a Convengdo alude
ndo s6 ao pagamento do prego e a recep¢do das mercadorias (382) como
também a possibilidade de execugdo das demais obrigagées do compra-
dor. No que a estas respeita, atente-se em que pode suceder que se confi-
gurem situagdes em que o vendedor esteja autorizado a substituir-se ao
comprador, na hipotese de incumprimento por parte deste — tal é, por
exemplo, o caso da situagdo descrita no artigo 65 da Convengao (283).

Como ja atras dissemos (**4), e aqui damos por reproduzido, a possi-
bilidade de qualquer das partes recorrer a execugdo especifica ndo é pas-
sivel de davidas entre nos. Acrescentariamos apenas, quanto ao vende-
dor, que ele, a semelhanga do que acontece na Convengédo, ndo vé o re-
curso a este meio limitado pela obrigagdo de langcar médo de uma even-
tual revenda das mercadorias (3¥¥) — solu¢do que, como ja tivemos en-
sejo de afirmar, recolhe o nosso aplauso.

68. Fixacdo de um prazo suplementar para a execu¢do. De modo
analogo ao que se passa no caso do incumprimento das obrigagées do
vendedor (2%¢), também aqui este pode fixar ao comprador um prazo

(389 Por exemplo, a resolugdo do contrato. Sobre este meio, veja-se o que diremos
infra, n.° 69, acerca do artigo 64.

(381) Para a justificacdo desta limitagdo, cfr. o que dissemos supra, n.° 52.

(282) Que sdo, como vimos, as principais obrigagdes do comprador tais como as con-
figura o artigo 53 da Convengdo.

(®8) Cfr. infra, n.° 70.
(384 Cfr. supra, n.° 52.

(3%%) O que o vendedor tem no nosso direito, pelo artigo 474.° do Cédigo Comer-
cial, ¢ a faculdade de, nas vendas comerciais, fazer revender o objecto do contrato —
se este for uma coisa mével — no caso de o comprador ndo cumprir as suas obrigagdes;
fica-lhe, nesta hipétese, salvaguardado o direito ao pagamento da diferenga entre o prego
obtido na venda e o estipulado no contrato, bem como as perdas e danos. Que este pro-
cedimento n3o é compulsivo, ndo prejudicando assim o recurso alternativo a outros
meios, afirma-o expressamente CUNHA GONCALVES ((n. 155), anotagdo ao artigo
474.°, pag. 46).

(%6) E de forma bem compreensivel, se atendermos a que, dada a analogia de situa-
¢des, a justificagdo procede igualmente nos dois casos.
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suplementar para a execu¢do das suas obrigagdes. A fixacdo de tal prazo
tem, como no caso paralelo acima citado, e no que ora nos importa,
uma consequéncia essencial: ela impede o vendedor de, durante o perio-
do em que aquele decorre, lan¢ar mio de qualquer dos meios que a Con-
vengdo lhe confere no caso de o comprador violar as suas obrigagdes
(?%7). O que ndo quer dizer, e € a propria Convengdo a afirma-lo expres-
samente, que ao vendedor seja neste caso retirado o direito a indemniza-
¢do por perdas € danos decorrentes do ndo cumprimento no prazo ini-
cialmente estabelecido.

Quanto ao nosso direito, pode afirmar-se valerem aqui as mesmas
regras que a Convengdo consagra. A demonstragdo deste ponto ja foi
feita quando, em andlise ao artigo 47 (%), invocamos neste sentido a
disposi¢do do artigo 808.°, numero 1 do Codigo Civil que, desde logo
pela sua inser¢do sistematica, se reconhece facilmente valer para o cum-
primento de toda e qualquer obrigagio — logo, também das obrigag¢des
do comprador no contrato de compra e venda.

69. Direito de o vendedor declarar a resolugdo do contrato. O direi-
to de resolucdo do contrato € concedido ao vendedor nos dois casos pre-
vistos no paragrafo 1 do artigo 64 da Convencdo: quando a falta de
cumprimento pelo comprador de qualquer obrigagdo constituir uma
violag¢do fundamental do contrato (33?) ou quando o comprador nio pa-
gue o prego ou ndo aceite a entrega das mercadorias decorrido que seja
o prazo suplementar que lhe foi concedido pelo vendedor, nos termos
do paragrafo 1 do artigo 63 (ou, ainda antes do fim do prazo, quando o
comprador faga saber que ndo o utilizard para cumprir as suas obriga-
¢oes) (alineas @) e b) do paragrafo 1 do artigo 64).

O direito de resolugdo do contrato ora conferido ao vendedor surge-
-nos assim configurado em termos semelhantes aos que vimos terem si-
do utilizados para caracterizar o direito paralelo do comprador. E isto é
verdade desde logo quanto aos seus pressupostos: quer porque o exerci-
cio do direito continua a repousar, no que toca a generalidade dos ca-
sos, na ideia de que € suposto ter ocorrido uma viola¢do fundamental do
contrato, quer porque se modela da mesma forma o caso especial de

(87) Cfr. o § 2 do artigo 63. Para a sua justificagdo cfr. supra, n.° 53.
(388) Cft. o loc. cit. na nota anterior.
(389) Sobre o que se deve entender por violagdo fundamental do contrato, cfr. supra,

n.° 31, o comentario ao artigo 25.
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mora previsto na alinea ») do preceito em analise. O mesmo se diga ain-
da em sede de regime, pois que, tal como acontecia na hipotese coteja-
da, o direito de resolugéo ao dispor do comprador exerce-se mediante
declara¢do & outra parte, rejeitando-se assim o seu funcionamento auto-
matico, a0 mesmo tempo que se dispensa o recurso a insténcias judi-
ciais. Para uma analise detalhada destes varios pontos damos aqui por
reproduzidas, com as necessarias adaptagdes, as consideragdes que fizé-
mos quando analisamos o direito de resolugido do comprador (29). E, de
igual modo se diga que cobra também aqui toda a sua validade a conclu-
sdo que delas ressalta: a configuragio, pela Convengao, do direito de re-
solucdo do contrato, como meio destinado a funcionar apenas onde e
quando seja licito dizer ndo poder ja o contrato mostrar-se adequado a
prosseguir a sua fungio, realizando minimamente os interesses que as
partes dele esperavam.

Que o regime do nosso direito & substancialmente analogo ao da
Convengéo, cremos ter ficado também demonstrado dos termos em que
analisamos as disposi¢des pertinentes do Codigo Civil (artigo 795.°,
801.°, niimero 2 ¢ 808.°, namero 1 ¢*!)) quando abordamos a questio a
proposito do direito de resolugdo do comprador. Para esse local remete-
mos pois uma vez mais ja que os referidos preceitos da nossa lei, por in-
cluidos em sede de ndo cumprimento das obrigagdes, em geral, se terem
como aplicaveis, nos mesmos termos, a ambos os sujeitos da rela-
¢d0 — o comprador e o vendedor.

Note-se porém que o direito de resolugio, tal como acabamos de ver
ser modelado, so existe de forma total enquanto o comprador nio pagar
o pre¢o. Com efeito, desde 0 momento em que esta obrigagéo fica cum-
prida, o vendedor perde o direito a resolver o contrato se o néo fizer an-
tes de ter conhecimento da execugdo de uma qualquer das obrigagdes do
comprador feita tardiamente (artigo 64, paragrafo 2, alinea a)). E se a
violagdo fundamental em que o comprador incorreu era outra que ndo o
ratardamento do cumprimento de qualquer uma das suas obrigagdes, a
circunstancia de aquele ter efectuado o pagamento inibe o vendedor de
declarar a resolugfo, a ndo ser dentro de um prazo razoavel ap6s que es-
te teve ou deveria ter tido conhecimento de tal violagio (artigo 64, para-
grafo 2, alinea b), i)) ou apds o termo do prazo fixado no

(¥% Cfr. supra, n.° 55.
(#1) Veja-se, contudo, o que diremos infra a prop6sito da resolugio do contrato por
falta de pagamento do prego, em comentario ao artigo 886.° do Codigo Civil.
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artigo 63, paragrafo 1 ou da declaragido do comprador no sentido de que
ndo cumpriria nesse prazo a obrigagdo a que estava vinculado (artigo
64, paragrafo 2, alinea b), ii)). Deste regime ressalta sobretudo a preo-
cupagdo do legislador convencional em salvaguardar tanto quanto pos-
sivel a validade do contrato, limitando-se o exercicio efectivo do direito
de resolugdo, por parte do vendedor, aos casos em que, para além da
violag¢do fundamental das obriga¢ées contratuais ou do decurso de um
prazo suplementar, ndo houve, da parte do comprador, suficiente em-
penho para, de qualquer modo, tentar reparar as faltas cometidas e, lo-
go, tentar salvaguardar a manuten¢édo do contrato (*2).

O nosso legislador ndo entendeu submeter o direito de resolugdo do
vendedor a um regime especial no caso de ter havido pagamento do pre-
¢o (em paralelo, de resto, com o que vimos acontecer quanto ao direito
de resolugdo do comprador). Devem pois considerar-se ainda aqui apli-
caveis as regras gerais que ha pouco deixamos enunciadas a proposito
do nosso direito. E nem se estranhe que assim seja, pois o contrario é
que seria manifestamente incompreensivel face ao regime entre nos vi-
gente em matéria de resolugdo do contrato por falta de pagamento do
preco. Com efeito, a este proposito dispée o artigo 886.° do Cadigo Ci-
vil que exclui o direito de resolugdo por falta de pagamento do prego
quando a coisa tenha sido ja entregue ao comprador e se tenha operado
a transferéncia da propriedade da coisa ou do direito sobre ela (33).

(¥?) Empenho que se tem por verificado, em principio, quando o comprador mes-
mo assim cumpre a obrigagdo fundamental a que esta adstrito — a do pagamento do pre-
¢o; tal pode contudo ndo bastar sempre que o vendedor tenha sido lesto a declarar a reso-
lugdo do contrato: ou antes de ter tido conhecimento do cumprimento moroso das obriga-
¢oes do comprador ou, quando a inexecugdo ndo tenha consistido em mora, num prazo
razoavel a partir, quer do momento em que lhe possa ser imputavel o conhecimento da
violagdo, quer apos o decurso do prazo concedido suplementarmente pelo vendedor (ou
antes, se o comprador declarou que ndo cumpriria as obrigagdes em tal prazo).

(3%3) O preceito em causa teve como fonte o artigo 1585.° do Codigo de Seabra, o
qual contém uma solugio ja exarada no artigo 1573.° do mesmo diploma. Tendo o nosso
Cédigo de Seabra sido em larga medida tributario do Code Civil nio encontramos, po-
rém, neste ultimo um dispositivo analogo: ai, ao contrario, e nos termos do artigo 1654, o
vendedor pode pedir a resolugdo do contrato, caso o comprador néo pague o prego. (**Si
’acheteur ne paye pas le prix, le vendeur peut demander la résolution de la vente”).
E a mesma é também a solugdo do Codice civile, artigo 1517.°.

Nio encontramos nos nossos autores (veja-se, por exemplo, CUNHA GONCAL-
VES, Tratado de Direito Civil, v. VIII, Coimbra, 1934, Coimbra Editora, p. 612, op. cit.
na nota 93-a, p. 769 e (n. 155) anotagdo ao artigo 474.°, p. 45), justificacdo para o cami-
nho seguido pelo legislador neste ponto, pelo que a unica explica¢do que para ele nos apa-
rece é a que sugeriremos em texto para a disposi¢do correspondente da nossa lei actual.
A origem dos preceitos insertos nos artigos 1573.° ¢ 1585.° do Codigo de Seabra parece re-
montar ao prescrito no Alvara Régio de 4 de Setembro de 1810 que, por seu turno, revo-
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Sendo assim afastado in limine o exercicio do direito de resolugdo do
vendedor, patente se torna a justificagfio para a ndo existéncia entre nos
das restricées a ele feitas na Convengdo e a que aludimos acima.

A solucdo da nossa lei é afinal bem mais drastica, para o vendedor,
neste ponto, pois lhe retira praticamente o recurso a resolugdo do

gou o § 2 do titulo II do Livro IV das Ordenagdes Filipinas (indicando, no entanto, outras
fontes para os artigos 1573.° e 1585.° do Cddigo de Seabra, veja-se PINTO LOUREIRO e
MARIO ALMEIDA, Cédigo Civil nos Tribunais, v. 11, Coimbra, 1922, Coimbra Editora,
pags. 538 e 546 ¢ ss.). De acordo com este ultimo preceito, “‘fiando o vendedor o preco
com prazo certo, e ndo se lhe pagando dentro d’elle, podia ou pedil-o, ou ir haver a cousa
vendida do poder do comprador, ou de qualquer possuidor’’ (BANDEIRA DA NEIVA,
Observagdes sobre o Projecto do Cédigo Civil, Coimbra, 1680, Imprensa da Universida-
de, p. 190, em comentario ao artigo 1860). O referido Alvara,ao revogar tal disposi¢éo,
estabelece que ‘‘vendedor que vende, habita fide de pretio,s6 tem acgdo pessoal ex vendi-
to, e ndo de reivindicagdo’’ (simula extraida de FERNANDES THOMAZ, Repertorio ge-
ral (...) das leis extravagantes do Reino de Portugal, 11 (1825), p. 405). Cfr. também RLJ,
Ano 50 (1917-1918), p. 263, nota 1 onde nos surgem mais alguns elementos sobre o texto
do Alvara, sem no entanto se indicar a respectiva fonte).

A interpretagdo do citado Alvara nfo nos aparece porém univoca nos autores que
consultamos (o que se tera ficado a dever ao facto de ao tempo ndo existir porventura
publicagdo oficial das leis extravagantes). Assim, enquanto COELHO DA ROCHA (Insti-
tuig¢des de Direito Civil Portugués, 3.* edigdo, t. 11, Coimbra, 1852, Imprensa da Universi-
dade, § 817, p. 638) parece alargar o comando do Alvara a toda e qualquer venda, ndo o
restringindo as vendas feitas habita fide de pretio, ja CORREA TELLES (Digesto Portu-
guez, t. 111, Lisboa, 1909, Livraria Classica Editora, Livro 3, titulo IV, Sec¢do VI, artigo
337 a pag. 50) limitando-o apenas a estas iiltimas, lhe introduz uma restrigdo adicional: ele
apenas se aplicaria ao caso em que *‘0 comprador que comprou a crédito tiver ja vendido a
cousa a outro.”’

Foi com o sentido amplo referido por COELHO DA ROCHA que o preceito passou
para o Projecto do Cédigo de Seabra, artigo 1650.°: ‘O vendedor da cousa, ou seja mobi-
liaria ou immobiliaria, ndo pode fazer rescindir o contracto depois da entrega, por faita de
pagamento do prego’’. Ainda que diferentemente redigido, o preceito viria a transitar pa-
ra o Cédigo de Seabra, onde o encontramos no ja referido artigo 1585.°: “‘depois da en-
trega da cousa vendida, quer esta seja mobiliaria quer immobilaria, ndo pode o vendedor
fazer rescindir o contrato por falta de pagamento do prego’’. No entanto, ha ainda que
considerar, no Cédigo de Seabra, o artigo 1573.° segundo o qual “‘se a venda for feita
com espera do prego, podera o vendedor exigi-lo, com os interesses da mora, se ndo for
pago no prazo convencionado; mas ndo podera pedir a rescisdo do contrato’’. Os dois pre-
ceitos em anadlise (insertos, respectivamente, a proposito das obrigagdes do vendedor ¢ do
comprador) tém por efeito util, na senda do Alvara de 1810, retirar ao vendedor o direito
de resolugdo do contrato por falta de pagamento do prego, na hip6tese de lhe ter sida en-
tregue a coisa vendida. Constatando esta convergéncia, CUNHA GONCALVES (Trata-
do, loc. cit.) considera o artigo 1585.° uma repetigdo inutil do 1573.°, cuja insergéo siste-
matica, de resto, contesta. Ndo perfilhamos , no entanto, esta conclusdo, pois ¢ diferente
a hipétese normativa dos dois preceitos (repare-se em que o artigo 1585.° alarga a toda
¢ qualquer compra e venda a solug@o, ao contrario do artigo 1573.° que, fiel ao texto do
Alvara de 1810 — tal como é recolhido na simula acima referida — a continua a restringir
a venda habita fide de pretio). De resto, também BANDEIRA DA NEIVA (op. et loc. cit.)
ao comentar e criticar o artigo 1650.° do Projecto (que, como vimos, esta na origem do ar-
tigo 1585.°), da por assente que ele se refere a todas as hipoteses de compra € venda.
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contrato. Tudo se passa assim, nos contratos de compra e venda em que
as prestagdes ndo devam ser efectuadas simultineamente, como se a
nossa lei, ndo levando até ao fim o reconhecimento do caracter oneroso
deste contrato, tivesse valorado diferentemente, em termos de impor-
tancia, as duas prestagdes, ao considerar que apenas o incumprimento
da prestacdo do vendedor assume a gravidade bastante para motivar a
concessdo do direito de resolugido (2%4).

O sistema da Conveng¢do tem assim, a nosso ver, em melhor conta a
preocupag¢do com o igual tratamento das partes, pois ndo distingue,

(®%%) Tal regime, constante no nosso direito, como acabamos de ver, apos o Alvara
Régio de 4 de Setembro de 1810, ndo nos parece de forma alguma o mais adequado. Por
um lado, a bondade da solugdo afigura-se-nos contestavel, em si mesma, ja porque a ex-
plicagdo referida em texto ndo se revela equitativa (pois que desprotege, sem contraparti-
da, a posi¢do do vendedor ja porque também ndo nos parece decisivo aquele outro argu-
mento, invocado na RLJ (Joc. cit. na nota anterior), segundo o qual o afastamento do
exercicio do direito de resolugdo seria aqui exigido pela necessidade de tutelar a posigdo de
terceiros que viessem a adquirir do comprador a coisa vendida — tutela esta que justifica-
ria mesmo que o preceito em causa (o artigo 1585.°) fosse considerado de interesse e or-
dem publica e, como tal, imperativo. De resto, este Gltimo considerando, a revelar-se vali-
do (o que, de momento, cremos ser altamente questionavel), sO exigiria o afastamento do
direito de resolugdo nos contratos de compra e venda em que o comprador tivesse ja alie-
nado a coisa vendida — como vimos ser o entendimento dado por CORREA TELLES ao
Alvara Régio de 4 de Setembro de 1810 (cfr. a nota anterior).

Ademais, com uma tal solugdo vem sublinhar-se um momento do iter contratual — a
traditio — cuja importancia efectiva é bem pequena na concepg¢do geral que o nosso legis-
lador actual (¢ também ja o do Codigo de Seabra) adopta, quando reconhece ao contrato
de compra e venda eficacia real. (J4 assim, num sentido proximo, e a propésito da solugdo
inserta no artigo 1650.° do Projecto do Codigo de Seabra, cfr. BANDEIRA DA NE1VA
(n. 293), p. 192).

E que este ultimo tipo de consideragdes nao ¢ dispiciendo prova-o, a nosso ver, o fac-
to de o tinico exemplo legislativo que conhecemos e onde se consagra uma solu¢do analoga
adanossalei — o § 454 do BGB — figurar afinal num sistema que arranca de uma cons-
trugdo bem diferente dos efeitos do contrato de compra e venda sobre a transmissao da
propriedade (sobre esta construgdo veja-se o que atras deixamos dito na nota 30). E mes-
mo aqui a solugdo nos aparece com o alcance restrito que lhe era reconhecido pelo Alvara
de 1810 (a que nos referimos na nota anterior) e pelo artigo 1573.° do Codigo de
Seabra — apenas abrangidos assim os casos de venda com espera do preco (Stundung des
Kaufpreises). E por isso também que a referéncia a transmissdo da propriedade que en-
contramos no artigo 886.° — e que constitui uma das duas novidades do regime da lei ac-
tual em relagdo ao do Codigo de Seabra — nos parece despida de qualquer sentido Gtil.

Quanto ao segundo ponto em que o artigo 886.° inova ja ndo se devera dizer o mes-
mo. Note-se assim que nele se salienta que o seu regime nao tem caracter imperativo (pode
pois convencionar-se o contrario, que derivara necessariamente, desde logo, de uma clau-
sula de reserva de propriedade). Que ndo era este um entendimento forgoso no dominio do
Cddigo de Seabra, prova-o a circunstancia de a Revista de Legislagdo e Jurisprudéncia
(ver local citado na nota anterior) ter sustentado, em resposta a uma consulta formulada
por um assinante, o caracter imperativo da norma do artigo 1585.°.
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para o preenchimento da ideia de violagdo fundamental do contrato, en-
tre a situacdo juridica do vendedor e a do comprador; mas note-se a este
propoésito que os efeitos praticos dos dois regimes (o legal e o conven-
cional) tenderdo de algum modo a aproximar-se, pois que, ndo s a es-
pecial particularidade da nossa lei ndo alcanga todos os contratos de
compra e venda (*%), como também se nos afigura que a falta de paga-
mento do prego raramente constituird uma violagdo fundamental do
contrato, em vista do que ainda na Convengdo sera mais dificil ao ven-
dedor recorrer a resolugédo deste.

70. Direito do vendedor a proceder a especificagdo. Finalmente, a
Convengdo prevé que, se pelo contrato o comprador deve () especifi-
car certas caracteristicas das mercadorias pretendidas, e o ndo faz na da-
ta prevista ou dentro de um prazo razoavel que o vendedor para tanto
lhe fixe (37), este pode, sem prejuizo do recurso aos demais meios de que
dispoe (¥®), proceder a especificacdo desde que o faga na linha das ne-
cessidades do comprador de que possa ter conhecimento () (artigo 65,

(3%5) Com efeito, deve salientar-se que, mesmo na auséncia de uma especial conven-
¢do das partes afastando o regime do artigo 886.°, este sempre deixara de fora as vendas
(para além, é claro, das vendas a contado) em que, muito embora raramente, a entrega se
verifique antes da transferéncia da propriedade ou do outro direito vendido (referindo
igualmente esta restri¢do, cfr. PIRES DE LIMA — ANTUNES VARELA, (n. 57), v. 11,
anotagdo I ao artigo 886.°).

(3%) Com esta formulagio o legislador convencional tornou claro que a disciplina
aqui prevista s6 vale para as hipoteses em que o contrato prevé, a cargo do comprador,
uma obrigacdo de proceder a certas especificagdes, ndo colhendo ja nos casos em que ele
esta apenas autorizado a fazé-las.

(") Na hipotese de o vendedor, ao interpelar o comprador solicitando-lhe a especi-
ficagdo em falta, ndo lhe fixar prazo para tal, decorre dos principios que inspiram esta dis-
ciplina que o comprador podera para tanto dispor de um prazo considerado razoavel.

(?%8) Esses meios sdo os que deixdmos indicados supra, n.°s 66 a 69.

(%) Esta exigéncia justifica-se, desde logo, pela necessidade de preservagdo do equi-
librio contratual e ela é a Gnica forma concebivel, nesta sede, de conseguir tal desiderato.
Este seria, com efeito, posto em causa se ao vendedor fosse, sem mais, reconhecido o di-
reito de substituir o0 comprador nas especifica¢des requeridas. Mas um tal equilibrio con-
tratual, exigindo embora uma certa conformagdo deste direito (como e nos termos em que
o fez a Convengdo), implica o seu reconhecimento: a nio ser assim, ficaria agora o contra-
to excessivamente desiquilibrado a favor do comprador que ndo poderia vir a ser respon-
sabilizado (salvo pelos meios gerais, que poderiam nao funcionar no caso concreto) pela
sua inércia. Correlato necessario do que temos dito € a circunstancia de que, a ndo se
observar a exigéncia formulada, a eventual especificacdo que o vendedor faca se apresenta
vazia de consequéncias.
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paragrafo 1). Se o vendedor optar por este caminho, devera comunicar
tal especificagdo ao comprador, que dispord de um prazo razoavel
(que aquele lhe fixara (3®)) para proceder a uma especificacdo dife-
rente. Um tal prazo, e de acordo com a segunda parte do paragrafo 2
do artigo 65, apenas vera a sua contagem iniciada a partir do momento
em que o comprador receba a comunicagio da especificagio feita pelo
vendedor, nio se tornando pois ela obrigatoria para o comprador, se
este a ndo receber (3%1). Decorrido este prazo sem o comprador ter feito
uma nova especificagdo, a que houver sido. feita pelo vendedor tornar-
-se-a definitiva.

Ainda aqui encontramos a mesma preocupagdo de salvar sempre
que possivel (mesmo perante um certo desinteresse ou inércia de uma
das partes) o negoécio juridico contratual — preocupagio esta de que,
como vimos, a nossa lei se fez eco em miltiplas disposi¢des, ndo tendo
contudo, dado o seu caracter de pormenor, contemplado em especial a
hipotese que o legislador convencional entendeu regular expressa-
mente.

(3%9) A ndo fixa¢do pelo vendedor de um prazo, neste caso, acarreta as mesmas
consequéncias que analisamos, na hipo6tese referida na nota 297; o comprador dispora,
para proceder a uma especifica¢do diferente, de um prazo razoavel.

(3%1) Aqui vemos um outro desvio a teoria da expedicdo, consagrada para as comu-
nica¢Ges em geral, no artigo 27 da Conveng¢do. Cf. supra, n.° 32.
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CAPITULO IV

Transferéncia do Risco (**)

71. Generalidades. A Convenc¢do regula em seguida (artigos 66 a
70) o problema da transferéncia do risco, mais precisamente, da deter-
minagdo do momento em que esta se opera. E indubitavel que esta ma-
téria se reveste de particular importancia (3%) e dai que haja todo o inte-
resse em estabelecer claramente no texto da Convengao as regras que de-
terminam quem, num dado momento, suportara os riscos da perda ou
deterioragdo das mercadorias.

Regras essas que, no entanto, revestirdo caracter supletivo (3*) sen-
do, em grande nimero de casos concretos, substituidas por outras inse-
ridas no contrato, nomeadamente quando neste se incluam certas for-
mulas consagradas no comércio internacional (por exemplo, CIF: cost,
insurance and freigt) (35), donde resulte qual 0 momento em que o risco
passa do vendedor para o comprador.

(392) O actual Capitulo IV da Convengio constituia, na sistematica do Projecto, o
Capitulo V, colocado ap6s aqueloutro que versava sobre as disposi¢des comuns as obriga-
¢des do vendedor e do comprador (sistematica esta altima que fora importada da LUVI).
Foi entendido na Conferéncia, porém, que esta nova arrumacdo das mateérias era preferi-
vel, pois que o regime da transferéncia do risco constitui elemento importante para a cabal
compreensido das obrigagdes do comprador que, como acabamos de ver nos niumeros an-
teriores, precedem, no plano da Convengio, os preceitos sobre o risco.

Sobre os problemas levantados pela transferéncia do risco, em geral, nos contratos de
compra e venda internacional, cfr. P. M. ROTH, The passing of risk, A.J.C.L., v. 27
(1979), p. 291 e ss.

(303) Importancia que, embora atenuada, ndo deixa também de surgir no caso de
existir uma apolice de seguro porque, ainda aqui, sempre tera de ser pelas regras que disci-
plinam a matéria do risco que se hio-de resolver questdes, tais como, a da determinagao
da parte que deve exigir a indemnizagao a entidade seguradora, a da recuperagao das mer-
cadorias danificadas, etc.

(3%4) Tal decorre, como ja varias vezes acentuamos, do artigo 5 da Convengdo.

(305) Com a utilizagdo, sem mais, desta formula, pretendem as partes que o Fisco se
transfira no momento em que as mercadorias entram no navio (mais precisamente, quan-
do aquelas ultrapassam a amurada). Sobre este termo comercial e os Incoterms em geral,
cfr. supra, n. 106.
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72. Consequéncias, para o comprador, da perda ou da deteriora-
¢@o das mercadorias ap6s a transferéncia do risco. O artigo 66 estabele-
ce a principal consequéncia da transferéncia do risco: a partir desta, a
perda ou deterioragdo das mercadorias ndo desoneram o comprador da
obrigagdo de pagamento do prego (3%).

Compreende-se aqui uma tal consequéncia ja que, constituindo a
compra e venda um contrato bilateral comutativo, o chamado problema
do risco sera afinal o problema do risco da contraprestacdo (°*'): ou
seja, tratar-se-a aqui de indagar se, constatado o perecimento ou danifi-
cagdo das mercadorias objecto da prestagdo do vendedor, o comprador
tera ainda de cumprir a sua prestagdo, isto é, pagar o prego (assim re-
caindo sobre ele aquele risco) ou se, pelo contrario, ficara dispensado de
tal cumprimento (sendo agora o vendedor quem suportara o risco).

Sendo assim as coisas, parece poder dizer-se que a explicitagdo cons-
tante do artigo 66 da Convengao esta ja contida na regra da transferén-
cia do risco de que aquela nio é mais do que o correlato normal neste ti-
po contratual. Havera sido em ateng#o a isto que o nosso legislador tera
optado por ndo consagrar um preceito correspondente ao do artigo 66
da Convengio, antes se bastando com a formulagdo da regra geral do
artigo 796.°, nimero 1 (3%), face a qual, e & semelhanga do que acaba-
mos de dizer para a Convengio, seria redundante um tal preceito.

Na segunda parte do artigo em causa estabelece-se contudo que esta
regra € afastada quando a perda ou deterioragdo das mercadorias seja
devida a acto ou omissdo do vendedor. Contemplam-se aqui, além dos
casos em que a perda ou deterioragdo das mercadorias resultem da vio-
lagdo de uma obrigagdo contratual (3*), aqueles outros em que o

(3%) Cfr. supra, n.° 42, as consideracdes feitas a propdsito do artigo 36, que esta em
sintonia com o artigo 66. A regra enunciada nesta tltima disposi¢do é reciproca daquelou-
tra contida no primeiro preceito referido, a qual, como vimos, estabelece que o vendedor &
considerado responsavel por qualquer falta de conformidade que exista no momento da
transferéncia do risco para o comprador.

(3%7)  Assim MANUEL DE ANDRADE (n. 188), p. 428.

(3%) E o seguinte o teor desta disposiggo: “‘Nos contratos que importem a transfe-
réncia do dominio sobre certa coisa ou que constituam ou transfiram um direito real sobre
ela, o perecimento ou deterioragdo da coisa por causa ndo imputavel ao alienante corre
por conta do adquirente’’.

(3%) Para além de ficar desonerado da obrigagdo de pagar o prego, 0 comprador po-
de, nestas hipoteses, langar ainda m&o dos meios previstos nos artigos 45 a 52 da Conven-

¢do.
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vendedor incorra em responsabilidade extracontratual, em virtude
da pratica de um acto ilicito, do qual advenha essa perda ou deteriora-
¢do C19).

Esta restricdo ndo nos parece que possa sofrer qualquer contesta-
¢do. Com efeito, 0s casos em que a perda ou deterioracdo das mercado-
rias se fique a dever a facto do vendedor nédo integram propriamente
uma hipétese de risco, devendo antes ser tratados em sede de responsa-
bilidade do vendedor. E é precisamente por ter em conta este conceito
de risco, ao formular a regra geral sobre a sua transferéncia ¢!!), que o
nosso legislador nao sentiu necessidade de vir estabelecer uma restri¢do
paralela a que acabamos de constatar na Convengao.

73. Regras de transferéncia do risco quando o contrato implique um
transporte de mercadorias. As regras de transferéncia do risco especial-
mente dirigidas a situagdo em que o contrato de compra e venda envolva
transporte de mercadorias (¢'2) sdo contemplados no artigo 67.

Nesta disposi¢do se contém duas regras diferentes dirigidas a regular
outras tantas modalidades que tal situagdo pode revestir ¢!3). Na primei-
ra delas — aquela em que o vendedor ndo esta obrigado a apresentar as
mercadorias num local determinado — o risco transfere-se para o com-
prador no momento da apresentacdo das mercadorias ao primeiro
transportador da cadeia que as ha-de levar ao comprador. Porém, se o
vendedor estiver obrigado a colocar as mercadorias num determinado

(319) E evidente que nestes casos o comprador detém o direito de indemnizag¢do por
perdas e danos sofridos que a lei aplicavel the conferir.

(') Com efeito, a nossa lei, ao tratar do risco, refere-se no artigo 796.°, n.° 1,
como ja vimos, apenas ao ‘‘perecimento ou deterioragdo da coisa por causa ndo imputével
ao alienante”’.

(3'2) Um contrato de compra e venda envolve transporte de mercadorias, neste senti-
do, quando o devedor deve enviar as mercadorias ou esta autorizado a fazé-lo e o faz, de
facto.

(313) Para além dos dois tipos de casos em que o contrato de compra e venda envolve
transporte de mercadorias expressamente contemplados no artigo 67, um outro ainda é
concebivel, mas encontra a sua previsdo nd &mbito da regra geral do artigo 69.°: é aquele
em que o vendedor deve apresentar as mercadorias num local de destino expressamente
previsto no contrato. A ndo autonomizagdo desta hipotese fica-se a dever, por certo, ao
facto de o legislador convencional considerar, e bem, a nossos olhos, que se ndo trata aqui
de auténticas Schickschulden tais como as definimos ja (supra, n.° 36) — razdo pela qual
ela ndo reclama o tratamento especial que é dado aquelas.
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local (3*4) onde devam ser levantadas por um transportador, apenas
quando este tomar conta delas € que o risco passara para o comprador.

A expressa consideragdo das duas hipoteses acabadas de referir pare-
ce-nos perfeitamente justificada, ja por nelas nos aparecer com uma im-
porténcia significativa o facto do transporte das mercadorias — facto
que forgosamente tera de se reflectir no problema da transferéncia do
risco — ja porque a frequéncia do seu aparecimento na pratica interna-
cional assim o recomenda. E de igual modo cremos dever ter-se por jus-
tificada a dissociagdo feita entre as duas modalidades que referimos,
pois que o facto modelador deste regime — o transporte — se configura
de forma tdo substancialmente diferente nas duas hipoteses referidas
que ndo pode deixar de solicitar regras diferentes.

A inser¢do da tiltima norma contida no paragrafo 1 do artigo 67 — a
conservagiao, quando justificada (3!%), na posse do vendedor, dos docu-
mentos representativos das mercadorias n3o afecta as regras sobre a
transferéncia do risco constantes do mesmo paragrafo — pode parecer
aparentemente dispensavel dado o consenso que uma tal regra se afigura
suscitar. Contudo, ela justificar-se-a pela necessidade, sentida pelo le-
gislador convencional, de deixar bem claro que nas Schickschulden (e
apesar da importancia que nelas reveste a detencdo de tais documentos,
por exemplo, para o levantamento das mercadorias a que o comprador
tera de proceder) o que releva em matéria de risco € tdo s6 a apresenta-
¢do das mercadorias ao transportador nos termos das duas regras fixa-
das. Este tiltimo periodo do paragrafo 1 do artigo 67 é pois bem a prova
de que o legislador convencional retirou fodas as consequéncias de tais
regras (316).

O paragrafo 2 do artigo 67 precisa no entanto que a transferéncia do
risco, nos termos consagrados no paragrafo 1, apenas tera lugar quando

(314) Obrigagdo que pode derivar expressamente do contrato ou da utilizagdo de um
Incoterm que implique uma tal consequéncia. Figuremos por exemplo a hipotese de um
vendedor que habite longe de terminais aéreos se ter obrigado a colocar as mercadorias &
disposi¢ao de um transportador aéreo. Em tal caso, ¢ muito embora o vendedor tenha que
utilizar um outro meio de transporte até ao aeroporto, o risco pela perda ou deterioracdo
da mercadoria so se transfere para o comprador a partir do momento em que aquelas sdo
apresentadas & companhia de navegagdo aérea.

(315) E estando & uma hipotese meramente esporadica, pois é vulgar na pratica que o
vendedor conserve os documentos representativos das mercadorias até ao momento em
que for pago (alids, em certos sistemas juridicos, s6 a entrega de tais documentos ao com-
prador provoca a transferéncia da propriedade sobre as mercadorias).

(316) E tal previsao melhor se compreende se tivermos presente o que deixamos dito
na nota anterior.
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as mercadorias em causa estejam claramente identificadas para os fins
do contrato. Uma tal identifica¢do pode ser feita de qualquer modo,
tendo o legislador convencional tido a preocupagao de enunciar trés hi-
poteses, porventura as mais frequentemente utilizadas na pratica: aposi-
¢do de um sinal distintivo nas mercadorias, men¢io nos documentos de
transporte ou aviso enviado expressamente para tal ao comprador. Pa-
rece-nos importante a previsio desta ressalva ao regime do paragrafo 1,
pois pode suceder que, pelas circunstdncias em que é feito o envio, nédo
resulte com suficiente clareza qual o contrato que a sua entrega visa
cumprir (por exemplo, na hipdtese de envio em bloco de mercadorias
respeitantes a varios contratos).

Também no nosso direito, e como referimos atras (*'7), encontramos
um regime especial de transferéncia do risco no caso das Schick-
schulden. Tal regime é dirigido pelo nosso legislador directamente & hi-
pétese de a obriga¢iio do vendedor abranger a apresentacio das merca-
dorias ao primeiro transportador (38) da cadeia que as fara chegar ao
comprador — situa¢do que corresponde A primeira modalidade de
Schickschulden que encontramos no paragrafo 1, do artigo 67 da Con-
vencdo (*%). E a mesma a regra que integra o regime de ambos os co-
mandos normativos — a transferéncia do risco opera-se apenas no mo-
mento em que as mercadorias sdo entregues ao primeiro transportador
(artigo 797.° do Codigo Civil).

Tendo dado a nossa concordincia ao regime convencional da trans-
feréncia do risco nas Schickschulden pareceria que, consagrando a nos-
sa lei, e como acabamos de dizer, a mesma solugdo, seria de primeira in-
tuicdo estendermos essa concordincia ao dispositivo legal pertinente.
Paradoxalmente embora, tal ndo podemos fazer. E isto porque, como
cremos poder demonstrar, tal regime apenas pode calhar a uma hipotese
especifica de Schickschulden: aquela em que a obriga¢do do vendedor
recaia sobre coisa indeterminada. Vejamos.

A letra, o artigo 797.° abrange os casos das Schickschulden — é
alids o unico ponto da nossa lei onde aflora este conceito (32°) — sem

(') Cfr. supra, n.° 36.

(3!%) Que este é o entendimento a dar a hipotese recortada pelo artigo 797.°, deixa-
-mo-lo dito, supra, na nota 108.

(319 Em face das consideragdes que tecemos a proposito da segunda dessas modali-
dades, parece-nos justificado que o nosso legislador a ndo tenha autonomizado dentro da
nogdo de Schickschulden. Delineada como o foi tal modalidade, escassa se antevé, com
efeito, a possibilidade de, nos contratos internos, ela se vir a concretizar.

(320) Cfr. supra, n.° 36.
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distinguir nenhum deles. Este preceito corresponde ao § 447, 1, do
BGB, cujo teor literal, de resto, nos parece importar em toda a linha
(321), e que se refere precisamente as hipoteses em que do contrato sur-
gem aquelas dividas e quer elas se refiram a coisas determinadas ou a
coisas indeterminadas.

S6 que &€ muito outra a justificagdo deste Gltimo preceito. Com
efeito, o resultado que ele visa atingir é precisamente o inverso daque-
le a que conduz o artigo 797.° da nossa lei. E isto em virtude do dife-
rente sistema de transferéncia do risco a que, nas duas legislagdes,
conduzem as diversas regras sobre transferéncia da propriedade.
Na lei alema, como ja se referiu (322), a transferéncia da propriedade
opera-se apenas com o Verfiigungsgeschdift (negocio de disposi¢do),
este integrado pelo acordo das partes (Einstimmung) € pela entrega
material da coisa (Ubergabe). Donde que o risco, e segundo a regra do
§ 446, 1, na compra e venda de coisas moveis, se transfira para o ad-
quirente apenas com a entrega delas. Ora, como nas Schickschulden o
vendedor perde o poder de controle sobre o objecto da prestagdo antes
da entrega ao comprador (no momento da entrega ao primeiro trans-
portador), o legislador alemio sentiu a necessidade de que a transfe-
réncia do risco se operasse mais cedo, e, logo, estabeleceu o preceito
especial do § 447, 1. Ja no nosso direito, como ¢ sabido, € conti-
nuando a tradigdo que vinha do Cddigo de Seabra (artigo 715.°), a
transferéncia da propriedade da-se por mero efeito de contrato. Ora,
em matéria de risco, seguiu-se sempre entre nods (Ordenagdes Filipinas,
Livro IV, Titulo VIII; Codigo de Seabra, artigo 717.% e Codigo de
1966, artigo 796.°, niimero 1) o sistema do direito romano, que punha
o risco a cargo do comprador a partir da celebragdo do contrato.
O artigo 797.° da lei actual apenas pode ter entdo por finalidade pro-
telar o momento da transferéncia do risco — e, para isso, 0 tempo € o
condicionalismo escolhidos sdo precisamente, como ja referimos, 0s
da lei alema.

(321) Muito embora esta conclusdo nio se nos ofereca expressamente nos trabalhos
preparatorios, retiramo-la com seguranga nio so por a lei alema ser a este proposito ci-
tada (e a sua doutrina seguida) pelo autor do anteprojecto respectivo, o Prof. VAZ
SERRA (Impossibilidade superveniente por causa ndo imputdvel ao devedor e desapa-
recimento do interesse do credor, BMJ, n.° 46 (Janeiro de 1955), p. 98) como por o teor
literat dos dois preceitos ser idéntico.

(322) Cfr. supra, n.° 11.
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Se concluimos que é este — protelar 0 momento da transferéncia
do risco — o unico efeito possivel a atribuir 3 norma do artigo 797.°,
seremos levados, ao aplica-lo a todas as Schickschulden, a conclusdes
absurdas, pois teremos que constatar que a transferéncia do risco ver-
-se-4 adiada nas hip6teses em que o vendedor, tendo cumprido a pres-
tagdo (no local do envio), deve enviar a coisa para lugar diferente do
do cumprimento (hipotese a que se dirige a norma do artigo 797.°),
enquanto o momento de tal transferéncia se queda na regra geral (mo-
mento da celebragdo do contrato) naquelas outras situa¢bes de com-
pra e venda a distdncia em que no status obrigacional do vendedor es-
ta contida a obrigagdo de colocar as mercadorias no lugar do destino.
Vemos assim que o critério utilizado para o primeiro tipo de
casos — e com que concordamos, sublinhe-se (permanéncia do risco
no alienante enquanto este detiver o poder de controle sobre a coisa,
controle que decorre do facto de o vendedor n#o ter ainda cumprido a
obrigagdo (33))— nfo foi seguido no segundo; aqui, o risco transfere-

(323) Que esta ideia de poder de controle sobre a coisa cobra relevo na nossa lei em
sede de transferéncia do risco parece resultar dos n.os 2 e 3 do artigo 796.° onde se estabe-
lecem dois regimes que dela se podem reclamar: o primeiro, quando consagra que a consti-
tui¢do de termo a favor do alienante importa a transferéncia do risco apenas com o venci-
mento do termo ou a entréga da coisa; o segundo, ao prever uma hipotese de condigdo re-
solutiva, pde o risco a cargo do adquirente, durante a pendéncia da condigio, se a coisa
lhe tiver sido entregue.

E esta mesma ligagdo, que cremos necessaria, entre o poder de controle sobre a coisa
e a assumpgdo dos riscos pelo seu perecimento ou deterioragao que a nosso ver justifica a
solucdo entre nés defendida para os casos de venda com reserva de propriedade: o risco re-
cai sobre o comprador a partir do momento em que a coisa the & entregue (assim PIRES
DE LIMA-ANTUNES VARELA (n. 57), anotagiao do art. 796, GALVAO TELLES
(n. 155), p. 137 e RIBEIRO LUIS, O problema do risco nos contratos de compra e venda
com reserva de propriedade, Colectanea de Jurisprudéncia, Ano IV (1981), t. III, p. 15 ¢
ss.). E isto independentemente de os primeiros autores citados qualificarem essa venda co-
mo uma venda sob condi¢do suspensiva (ibidem, anotacdo ao art. 409) o que, aparente-
mente, deveria fazer cair a hipotese na previsdo do n.° 3 do art. 796, in fine: o risco corre-
ria sempre por conta do alienante durante a pendéncia da condigdo, ou seja, normalmen-
te, até ao pagamento do prego. (Considerando também a venda com reserva de proprieda-
de como uma venda sob condigdo suspensiva, os tribunais franceses decidiram recente-
mente (arrét Mecarex) que o risco permanecia com o alienante (vendedor) até ao pagamen-
to integral do prego pelo comprador; criticando esta decisao, assim como a lei francesa de
12 de Maio de 1980 que parece consagrar uma visdo idéntica desta figura, veja-se YVES
DEMOURS, La vente avec réserve de propriété et la loi du 12 de mai de 1980, RTDCE, v.
35(1982), p. 33 e ss.) Ja RIBEIRO LUIS (loc. cit.) concebe a a venda com reserva de pro-
priedade como um contrato tipico expressamente previsto no art. 409, com um regime
proprio, desde logo no que se refere a transferéncia do risco, e que comporta a proposi¢ao
acima enunciada.
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-se para o comprador antes do cumprimento da obriga¢do do vendedor
e quando este detém ainda, por isso, o mencionado poder de controle
sobre a coisa.

Note-se que ndo nos parece adequada esta ultima situagdo, ja que
onera, excessiva e injustificadamente, a nossos olhos, a posi¢do do com-
prador. Antes, propenderiamos, ainda aqui, e em obediéncia as consi-
deragcdes que acabamos de produzir, a fazer operar a transferéncia do
risco apenas no momento em que, cumprida a obrigacdo do vendedor e
transitado para o comprador o poder de controle sobre a coisa, esta é
apresentada ao adquirente no lugar do destino. S6 que, ndo encontran-
do na lei apoio para tal posi¢do, nos limitamos a defendé-la apenas de
iure condendo.

No entanto, cremos que algo se podera fazer para eliminar a desar-
monia sistematica resultante da interpretacdo do artigo 797.°, quando
cingido ao seu teor literal. Eliminacdo que passa pela redu¢do do alcan-
ce do comando da norma do artigo 797.° as hipoteses que nao cabem di-
rectamente na previsdo do artigo 796.°: aquelas Schickschulden em que
a propriedade sobre a coisa néo se transfere no momento da conclusdo
do contrato, ou seja, em que a obrigacio do vendedor verse sobre coisas
indeterminadas (32¢).

Eis os fundamentos, que nos parecem razoaveis, e que julgamos im-
porem o entendimento do artigo 797.° que come¢amos por pre-
conizar — e que nos for¢a a ndo ver neste preceito um regime especial
para as Schickschulden enquanto tais, mas sim a previsdo de uma dessas
hip6teses que, ndo cabendo na regra geral do risco, teriam que, atenta a
omissdo daquela figura em sede do lugar do cumprimento (3%), suscitar
uma contemplagio especial do legislador (326).

74. Regras de transferéncia do risco quando as mercadorias se en-
contram em transito. No artigo 68 prevé-se a hip6Otese de as mercadorias

(324) Da conjugacio do n.° 1 do artigo 796 com o n.° 2 do artigo 408.°, resulta cla-
ramente que as obrigag¢des sobre coisa indeterminada sdo aquelas que ndo cabem na previ-
sdo do primeiro preceito ja que, em relacdo a elas, a transferéncia do dominio ndo se ope-
ra por mero efeito do contrato.

(3%5) Cfr. supra, o que dissemos no n.° 36 a este propdsito.

(326) Parece-nos poder ver no comentario de PIRES DE LIMA — ANTUNES VA-
RELA, (n. 57), ao artigo 797.°, algum eco da ideia em texto defendida, isto &, que aquele
artigo tera sobretudo em conta as obrigacdes genéricas. '
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serem vendidas quando se encontravam em transito (?*?). A tal prop6-
sito contém este preceito uma regra a que enuncia alguns desvios. De
acordo com aquela, o risco transfere-se para o0 comprador no momento
da celebragdo do contrato (326%). Contudo, se as circunstancias o impu-
serem, tal transferéncia opera-se no momento em que as mercadorias
sdo entregues ao transportador que emite os documentos que constatam
o contrato de transporte (27). Finalmente, se no momento da celebragio
do contrato, o vendedor conhecia ou deveria conhecer que as mercado-
rias tinham perecido ou se tinham deteriorado, e ndo informou disso o
comprador, o risco por tal perda ou deterioragdo permanece a cargo do
vendedor. )

A regra da transferéncia do risco prescrita no artigo 68 para os casos
ai tidos em vista — o risco transfere-se, quanto as mercadorias vendidas
em transito, no momento da conclusdo do contrato — parece-nos a mais
adequada a tais hipoteses. Com efeito, ndo deverdo elas, por um lado,
caber na regra geral que adiante analisaremos (artigo 69), ja que as pro-
prias circunstincias que rodeiam estas situacdes (designadamente, a
existéncia de um contrato de transporte) reclamam uma adaptagéo da-
quela regra; mas, por outro lado, também néo seria l6gico aplicar aqui a
regra que, no artigo anterior, vimos reger os casos de Schickschulden:
pois, contrariamente ao que se passa com estas situagoes, e por defini-
¢do, o contrato de compra e venda é celebrado num momento posterior
aquele em que as mercadorias sdo entregues ao transportador — logo,
nédo podera ser o momento da apresentagdo das mercadorias a este (328)

(3262) Sobre os problemas da transferéncia do risco .nestas hipéteses, vejam-se
TRAIAN IONASCO e ION NESTOR, Le risque de perte en transit: existe-t-il des diffé-
rences quant aux effets de certaines clauses similaires concernant le risque? ¢ CLIVE M.
SCHITTHOFF, The risk of loss in transit in international sales, respectivamente a pags.
141 e ss. € 169 e ss. da colectanea citada na nota 6.

(326-b) Na esteira da LUVI (artigo 99) o Projecto consagrava como principio geral,
nestes casos, a transferéncia do risco a partir do momento em que as mercadorias tivessem
sido entregues ao transportador. A maioria dos delegados a Conferéncia pronunciou-se,
porém, pela altera¢do desta solugiio, considerada demasiado gravosa para o comprador.
Substituido pelo principio geral enunciado em texto, aquele primeiro viu-se relegado para
as hipoéteses (por exemplo, aquelas em que existe uma apolice de seguro) em que a sua ac-
tuagdo ndo traz dano de maior a situa¢do do comprador.

(327) Note-se que se n3o trata aqui apenas daqueles documentos que, tecnicamente,
s3o designados por documentos representativos das mercadorias (caso, entre nos, do co-
nhecimento de carga) — arts. 538 e ss. do Cédigo Comercial), mas de todo e qualquér do-
cumento que certifique o transporte.

(328) Note-se, contudo, que é esta, e decerto que em atengio aos inconvenientes de
ordem pratica que em texto iremos referir, a solugéo preconizada pela LUVI (artigo 99, 1)
€ que viria a ser proposta no Projecto da Convengdo (artigo 80).
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o relevante para efeitos da transferéncia do risco. Face as consideragdes
que acabam de ser aduzidas, o momento da conclusdo do contrato €, as-
sim, o unico que pode ser retido para o efeito.

Note-se, porém, que, com o ser em abstracto a mais adequada (ao
menos por razdes logicas), a regra citada n3o esta isenta de criticas que
se cifram, sobretudo, nos inconvenientes de ordem pratica da sua apli-
cacdo: dificuldade de determinar qual o preciso momento em que se ve-
rificou a perda ou deterioracdo ocorrida durante o transporte.

Tera sido até em atencgéo a esta ordem de consideracdes que o legis-
lador convencional introduziu o primeiro desvio a citada regra: sempre
que as circunstincias o impuserem, o momento relevante para a transfe-
réncia do risco é o da apresentacdo das mercadorias ao transportador
(que emitiu os documentos de transporte) — momento em que como
que se presume poderem estas ser objecto de exame ou verificagido. Sera
o caso, por exemplo, de ter sido celebrado pelo vendedor um contrato
de seguro das mercadorias e de a respectiva apolice ter sido transferida
para o comprador; esta circunstancia indicia, com efeito, a vontade das
partes em ver transferido o risco para o comprador a partir do momento
em que a apdlice de seguro é valida, ou seja, normalmente, quando o
transportador emitir os documentos de transporte.

Outra é a ordem de razdes que justifica o segundo desvio: assim, co-
nhecendo o vendedor (ou devendo conhecer) a deterioragdo ou perda
das mercadorias, no momento da conclusdo do contrato, e nio o comu-
nicando ao comprador, esta a ter um comportamento de ma-fé, justifi-
cando-se por isso que nio se produza a transferéncia do risco para o
comprador (329).

Na nossa lei ndo encontramos, com o alcance geral do preceito con-
vencional, nenhuma disposi¢do que ao ponto se refira. Contudo, na
Seccdo respeitante 4 Venda sobre Documentos, um preceito existe, sob a
epigrafe de venda de coisas em viagem (o artigo 938.°), que pretende re-
gulamentar uma das situagdes que vimos ja ser subsumivel ao artigo 68
da Convengdo. Trata-se do caso em que, tendo sido celebrado um con-
trato de seguro, a respectiva apolice figura entre os documentos entre-
gues ao comprador.

Para tais hipoteses, como acabamos de ver, dispée a Convencao,
como um dos desvios a regra geral prescrita para o comum das vendas

(329) Em boa verdade nem sequer se levanta aqui um problema de risco, parecendo
tratar-se antes de uma pura hipétese de venda de mercadorias deterioradas ou inexistentes
que, como tal, devera ser tratada. -
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de mercadorias em trénsito, que o risco corre por conta do comprador a
partir do momento em que as mercadorias foram entregues ao transpor-
tador. Esta mesma regra vé-mo-la também consagrada no preceito do
Codigo Italiano (artigo 1529) que os autores nos dizem que serviu de
fonte (*#2) ao artigo 938.° da nossa lei civil. Simplesmente 0 nosso legis-
lador, ao conformar este preceito, fé-lo de tal modo que criou uma dis-
ciplina que se afigura dificilmente compreensivel, se nio mesmo incoe-
rente. A questdo fundamental a que se terd querido dar resposta (32°) é
a da regulamentacdo da transferéncia do risco nas hipéteses especiais de
venda sobre documentos que tenham por objecto mercadorias em via-
gem € em que entre aqueles documentos figure uma apolice de seguro
contra os riscos de transporte. Assim sendo, teremos de procurar a regra
que o legislador tera pretendido enunciar para essas hip6teses; e essa re-
gra encontramo-la na alinea c¢) do n.° 1: o risco fica a cargo do compra-
dor desde a data da compra. Ora esta solugio é bem diferente da do Cé-
digo Italiano, a que ja& nos referimos e que vem coincidir com a da Con-
vengdo: o risco passa para o comprador a partir do momento da entrega
das mercadorias ao transportador.

A divergéncia assim acusada poderia bem traduzir uma diferente
op¢do do nosso legislador nessa matéria—so6 que entdo ji ndo se podera
dizer que a sua fonte de inspiragdo seja o mencionado preceito do Codi-
go Italiano. Mas, admitindo isto, torna-se perfeitamente estranha a in-
clusdo das normas incluidas nas alineas @) e b) ¢2<) cuja disciplina se
afigura constituir nao mais do que uma emanagio forgosa ¢ pontual de
uma regra sobre o risco analoga a contida no preceito italiano!

Pelo que se refere & regra contida no nimero 2 do artigo 938.° afigu-
ra-se ndo poder duvidar-se, em abstracto ao menos, do seu acerto, en-
quanto correlato que € da regra da boa-fé. Ela tem correspondente alias,
tanto na disposi¢do convencional analisada (artigo 68, terceira frase) co-
mo na lei italiana (artigo 1529, 2). Esta ultima constatagdo, aliada ao
facto de tal regra ser referida apenas as alineas a) e¢ b) do ‘

(?%2) Assim PIRES DE LIMA - ANTUNES VARELA (n. 57), v. II, anotagio 1 ao
artigo 938.°,

(%) Que a questdo ¢ a que se enuncia em texto resulta claramente, nio s6 do teor
do proprio artigo 938.°, como ainda do facto de o artigo 1529 do Cédigo italiano (fonte
daquele preceito—cfr. a nota anterior) se referir em exclusivo a problematica do risco.

(32%<)  Artigo 938.°, 1. ““a) 0 prego deve ser pago, ainda que a coisa ja ndo existisse
quando o contrato foi celebrado, por se haver perdido casualmente depois de ter sido en-
tregue ao transportador; b) o contrato ndo é anulavel com fundamento em defeitos da coi-
sa, produzidos casualmente apos 0 momento da entrega.”’
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namero 1, leva-nos a pensar que, afinal, o que o legislador tera querido
fazer foi adoptar sem mais a solugdo do Codigo Italiano— o que da ca-
racter espurio a regra da alinea c). E s0 assim ndo sera se se entender que
tal regra apenas intervira verificado o condicionalismo referido no nu-
mero 3: cobertura parcial dos riscos. Entdo, para a parte coberta pelo
seguro, valera o disposto nas alineas @) e b) do namero 1 € no ntimero 2;
para a parte restante, vale a regra geral da transferéncia do risco (32%¢)
evocada na alinea ¢) do numero 1 (29<¢). A tal resultado chegar-se-ia
sempre, parece-nos, sem norma expressa; se o legislador, porém, enten-
desse explicita-lo, afigura-se-nos que poderia ter escolhido um caminho
menos tortuoso.

75. Regra geral da transferéncia do risco. A regra geral aplicavel a
transferéncia do risco surge-nos no artigo 69 (),

Quando, segundo o principio geral fixado na Convengao a este res-
peito (3!), o comprador deva retirar as mercadorias do estabelecimento
do vendedor (32), o risco transfere-se quando ele as retira; ndo o fazen-
do na altura devida, e assim incorrendo em violag¢do do contrato, o mo-
mento da transferéncia do risco sera aquele em que as mercadorias fica-
rem a sua disposi¢do colocando-se ele, pois, na situagdo de mora cre-
dendi (§ 1).

Se, porém, o comprador houver de retirar as mercadorias de outro
lugar que nido o de um estabelecimento do vendedor, a transferéncia do
risco opera-se quando, sendo ja devida a entrega, o comprador tem co-
nhecimento do facto de que as mercadorias estdo a sua disposi¢do (§ 2).

No caso de a compra e venda incidir sobre coisas indeterminadas,
considera-se que estas apenas ficam a disposi¢do do comprador quando
foram manifestamente individualizadas para os fins do contrato (§ 3).

(329d) Cfr. infra, n.° 75.

(329<) Mas, a entender-se assim, sempre ficara por explicar porque é que o n.° 2
do artigo 938.° que, pelo seu fundamento, tudo indicaria dever impor-se sem mais em to-
dos os casos, ndo ha-de funcionar nas hip6teses em que a transferéncia do risco cai na re-
gra geral.

(33%) Para o caso de a compra e venda envolver transporte de mercadorias, ja vimos
que existem regras especiais — cfr. supra, n.°s 73 e 74.

(331) Vide artigo 31, alinea €).

(332) Olhando o teor literal do preceito convencional em causa, ele parece referir-se
apenas as Holschulden ou dettes quérables isto €, aquelas obrigagdes em que o comprador
tem de levantar as mercadorias de um certo lugar (aqui, no § 1, no estabelecimento do ven-
dedor). Mas é de primeira intui¢do que uma regra idéntica deve reger esta matéria em caso
de Bringschulden ou dettes portables (obrigacdes a cumprir no domicilio do credor-com-

prador).
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Bem se compreende a regra geral retida pela Conven¢io em matéria
de transferéncia de risco. Com efeito, se, como ja acentuamos, a ideia
de risco anda de par com a de poder de controle sobre a coisa
vendida (33%), a opcdo feita parece impdr-se, ja que tal poder sb existe na
esfera do comprador a partir da entrega (a esta situa¢do se devendo
equiparar aqueloutra em que a entrega s4 néo ocorreu por facto imputa-
vel ao comprador, que assim violou o contrato). E aqui o legislador tera
seguido puramente este critério, o que se aceita, dado o Ambito do pre-
sente instrumento convengional, que expressamente exclui do seu cam-
po de aplicacdo os problemas relativos a transferéncia da
propriedade (334).

Quanto a disposi¢do do paragrafo 2 consideramo-la igualmente jus-
tificada na linha do que acabamos de expor a propdsito da solugdo do
paragrafo precedente. Trata-se aqui, com efeito, de situagdes em que
presumivelmente as mercadorias se encontram na posse de terceiro, e,
portanto, fora do poder de controle do vendedor. E claro que o risco
nédo deixa por este facto de recair sobre o vendedor; s6 devera deixar de
ser assim, ainda na logica da Convencdo, quando seja o comprador
quem esta em melhor posicdo de exercer o poder de controle sobre as
mercadorias: o que acontecera quando, devida que seja a entrega, o
comprador saiba que as tem 3 sua disposi¢do. Sendo este o critério reti-
do pela Convengdo, parece-nos, pois, a solugdo obtida perfeitamente
justificada.

E certo que a nogdo de mercadorias postas a disposicdo do compra-
dor carece de ser adaptada a particular hip6tese em que o objecto da
obrigacdo recaia sobre coisas indeterminadas, ja que aquele tem necessi-
dade de saber quais as mercadorias que efectivamente se encontram em
tal situacfo. A isto vem o disposto no paragrafo 3 do artigo 69: o crité-
rio ai utilizado — identificagdo clara das mercadorias para os fins do
contrato — logra perfeitamente este objectivo.

Na nossa lei, a regra geral quanto a transferéncia do risco consta do
artigo 796.° do Codigo Civil (3*): ‘‘nos contratos que importem a trans-
feréncia do dominio sobre certa coisa ou que constituam ou transfiram
um direito real sobre ela, o perecimento ou deteriora¢io da coisa por

(333) Cfr. supra, n.° 73.

(3%)  Cfr. supra, o que se disse nos n.s 11 e 73.
(®3%) Disposigio que se deve considerar supletiva, pois nenhumas razées de interesse

ou ordem piblica impedem que 0s contraentes fixem outras regras (cfr. ANTUNES VA-
RELA, (n. 25), v. 11, p. 86-87).

219



causa ndo imputavel ao alienante corre por conta do adquirente’’. A di-
ferente regra aqui retida — transferéncia do risco a partir do momento
da celebragdo do contrato — é a tradicional (33¢) e é implicada pela posi-

.¢do da nossa lei em face dos efeitos decorrentes da celebracdo do contra-
to de compra e venda (*%7).

Constata-se assim que a solugdo da Convengdo parte de pardmetros
diferentes dos da nossa lei, o que se justifica pelo facto de aquela ter de
tomar igualmente em consideragdo os sistemas em que do contrato de
compra e venda nfo resulta a transferéncia da propriedade.

Note-se, no entanto, que, apesar da diferenca de ponto de partida
acabada de assinalar, os dois sistemas ndo deixam de convergir nalguns
pontos. Assim, veja-se o que se passa, por um lado, com as obrigagdes
cujo objecto recai sobre coisas indeterminadas: em ambos os comandos
normativos a transferéncia do risco acaba por depender da verificagdo
de uma mesma condi¢do fundamental — ter-se especificado o objecto
da obrigagdo. Isto, que é claramente dito no paragrafo 3 do artigo 69 da
Convengao, resulta, na nossa lei civil, da conjugagdo das normas dos ar-
tigos 1317.°, alinea a) e 408.°, niamero 2 com o principio geral do artigo
796.°, numero 1 e, na lei comercial, do artigo 472.° e respectivo para-
grafo 2.°. Por outro lado, e como ja deixamos dito (**), a ideia de po-
der de controle sobre a coisa releva também no dmbito da nossa lei nas
situagoes hipotizadas nos nimeros 2 e 3 do artigo 796.°.

76. Transferéncia do risco em caso de violacdo fundamental do
contrato. O artigo 70 da Convengéo prescreve que as regras de transfe-
réncia do risco enunciadas nos artigos anteriores ndo afectam o recurso,
pelo comprador, aos meios de que dispée em caso de violagdo funda-
mental do contrato pelo vendedor. O preceito, aparentemente dispensa-
vel se atentarmos na diferente natureza que revestem os institutos em
causa, encontra no entanto a sua justifica¢fo nas particulares condi¢des
de exercicio de alguns daqueles meios. Concretamente, no que toca ao
direito de resolu¢do, e como adiante veremos mais em porme-
nor (**), poderia por-se um problema. O de, estando a sua utiliza¢do

(336) Sobre este ponto concreto, € para uma visdo de conjunto mais detalhada do
problema da transferéncia do risco, na nossa lei, veja-se GALVAO TELLES (n. 80), pags.
471 e ss.

(337) Cfr. os artigos 879.°, alinea a) ¢ 408.°, n.° 1, do Cédigo Civil, e o que sobre
aquela regra deixamos dito supra, n.° 73.

(G38) Cfr. supra, n.° 73.

- (39 Cfr. infra, n.° 89, o comentario ao artigo 82.
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condicionada pela possibilidade de restitui¢do, em estado idéntico das
mercadorias, ao vendedor (artigo 82, § 1), saber se tal faculdade néo fi-
caria precludida pelo facto de se ter operado a perda ou deterioragdo
das mercadorias apds a transferéncia do risco para o comprador. Note-
-se que a Convengdo apenas exclui o recurso a tal direito se a perda ou
deterioragdo das mercadorias se ficou a dever a facto imputavel ao com-
prador. Em todos os demais casos, o direito de resoluc@o ndo € prejudi-
cado, ainda que a perda ou desaparecimento das mercadorias resulte de
caso fortuito. A Convengdo entendeu deixar claro que esta consequén-
cia se produz ainda quando, na hip6tese acabada de referir, o risco pela
perda ou deterioragdo das mercadorias se encontrava a cargo do com-
prador — solugdo a que se deu expressdo com a norma do artigo 70.

Na nossa lei, e como adiante veremos com mais pormenor (%), &
outra a consequéncia que a lei liga 4 perda ou deterioragdo da coisa.
Assim, a menos que tal perda seja devida a facto do vendedor, o com-
prador deixa de poder exercer o direito de resolugdo (artigo 436.°, nu-
mero 2 do Cédigo Civil). Ora, como ja vimos, entre nos ¢4'), o risco
transfere-se, em geral, para o comprador, com a celebragdo do contra-
to; deste modo, parece ter-se pretendido que, respondendo este pela per-
da ou deterioragdo das mercadorias, ndo pudesse resolver o contrato
quando um desses eventos se tenha ficado a dever a caso
fortuito — talvez para ndo onerar excessivamente a posicdo do vende-
dor.

Daqui cremos resultar, e mais adiante o precisaremos, que ¢ algo di-
ferente a construgdo do direito de resolucdo na nossa lei e na Conven-
¢do: enquanto naquela primeira, ele tem necessariamente por limite a
possibilidade de reconstitui¢do do estadio anterior a violagdo, ja na
Convengdo parece ter-se sobreposto a este condicionalismo a preocupa-
¢do de tutelar a posi¢cdo do comprador quando a este assista uma razdo
forte — ter havido, designadamente, uma violagdo fundamental do con-
trato por parte do vendedor — para pretender a destrui¢do do contrato.

(340) Cfr. o local indicado na nota anterior.
341y Cfr. supra, n.° 75.
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CAPITULO V

Disposicoes comuns as obrigacoes
do vendedor e do comprador

77. Generalidades. No iltimo Capitulo referente a regulamentagao
do contrato de compra e venda, trata a Convengdo um conjunto de
questdes que podem podr-se, de modo similar, no cumprimento (ai in-
cluindo o ndo-cumprimento) das obrigagdes de qualquer dos contraen-
tes — circunstancia essa que tera justificado a sua aglutinagdo num Ca-
pitulo auténomo. Assim, comega por se referir, numa primeira sec¢ao,
a violag¢do antecipada do contrato e os contratos com prestagdes sucessi-
vas; vem depois a sec¢do que define alguns dos aspectos do regime da
obrigacdo de indemnizar; a terceira sec¢do, alias com um tnico precei-
to, ocupa-se da obrigagio de juros, seguindo-se-lhe as sec¢des que tra-
tam da exoneracdo da responsabilidade pelo ndo cumprimento (a quar-
ta), dos efeitos da resolugdo (a quinta) e, finalmente, aquela que se
ocupa do dever de conservagio das mercadorias.

SECCAO 1

Violacido antecipada do contrato
e contratos com prestacoes sucessivas

78. Diferimento da execugdo da prestacdo. O paragrafo 1 do artigo
71 faculta a qualquer das partes a suspensao da realizagdo das suas obri-
gacdes quando, posteriormente & celebrag¢ao do contrato, se afigura que
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a contraparte ndo vira a executar uma parte essencial das suas obriga-
¢oes. Uma tal conclusdo podera deduzir-se de um de dois indices: ou a
partir de uma insuficiéncia considerada grave, quer na capacidade de
cumprimento desta Gltima, quer na sua solvabilidade; ou a partir da ma-
neira como ela se propde executar ou executa o contrato.

Trata-se aqui de um caso especial da exceptio non adimpleti contrac-
tus (%) que ¢é igualmente admitido entre ndés e vem previsto no artigo
429.° do Codigo Civil. De acordo com este preceito, a possibilidade de
recusar o cumprimento de uma prestagao resultara de a outra parte, por
sua vez, ndo cumprir ou ndo dar garantias de cumprimento se, poste-
riormente ao contrato, se verificar a sua insolvéncia (ainda que nao ju-
dicialmente declarada) ou se, por causa imputavel ao devedor, diminui-
rem as garantias do crédito ou ndo forem prestadas as garantias prome-
tidas ().

Do cotejo das duas formulas referidas podera fazer-se derivar a con-
clusdo de que a modalidade da exceptio non adimpleti contractus nelas
reconhecida aparece formulada com maior amplitude no texto da Con-
vengdo do que no da nossa lei. A tal resultado somos conduzidos por
duas vias diferentes, qualquer delas tendente a tornar mais vasto o cam-
po de aplicagdo da exceptio prevista no texto convencional. Um primei-
ro alargamento desse dmbito consegue-o a Convengdo, em contraposi-
¢do a nossa lei, ao caracterizar, em termos mais amplos, a situagdo que
funciona como detonadora da exceptio. Assim, enquanto para a nossa
lei, tal situagdo &, como vimos, integrada pela insolvéncia do devedor,
pela diminui¢ido das garantias do crédito ou pela nédo prestagido das ga-
rantias prometidas (artigo 780.°, por remissdo do artigo 429.°), ja para
a Convengio ela existe sempre que se verifique uma séria insuficiéncia

(342) Figura que, como ja vimos atras, é admitida noutros casos na presente Conven-
¢do (cfr. supra, n.° 64).

(3%3) Cfr. o disposto no artigo 780.°, n.° 1, aplicavel por forca do artigo 429.°.

Uma outra hipotese especial que se nos afigura como integrando um caso de exceptio
é a constante do art. 468.° do Cddigo Comercial, muito embora ndo a vejamos assim qua-
lificada nos autores que analisam este preceito: quando o vendedor estiver obrigado a en-
tregar a coisa vendida antes de lhe ser pago o prego, considerar-se-a exonerado de tal obri-
gagdo se o comprador falir antes da sua entrega, salvo prestando-se caugdo ao respectivo
pagamento. (Cfr. ADRIANO ANTHERO (n. 123-a), p. 248, anotagfio ao art. 468.° e
CUNHA GONCALVES (n. 93-a), p. 646 e ss.). Claramente nos parece que também o cir-
cunstancialismo desta hipotese— faléncia do comprador, a interpretar nos termos em que
o faz CUNHA GONCALVES, a pag. 644-645 da obra acima c1tada—corresponde ao que
nos surge delineado no § 1 do artigo 71 da Convengio.
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na capacidade de execugdo ou na solvabilidade de qualquer das partes,
quaisquer que sejam as formas que tais situagdes apresentem. Note-se,
contudo, que a interpretagdo que estamos a dar a nossa lei ndo € paci-
fica, havendo quem defenda o cardcter ndo taxativo da enumeragédo
nela feita (344).

A segunda das vias a que acima aludimos passa pela defini¢do do
momento relevante para a produgdo dos factos integradores do indice
que acabamos de descrever. Enquanto, para a Conveng¢do, €sse mo-
mento fanto pode ser posterior ao contrato como anterior a ele (desde
que, neste caso, a sua constatagdo se verifique apds a celebragdo do
contrato (34)), a nossa lei consagra claramente uma outra regra: s6 €
relevante o agravamento da situagdo patrimonial do devedor, nos ter-
mos em que aqui cobra relevo, quando se produziu em momento pos-
terior ao da celebragdo do contrato ().

(34 Com efeito, e apesar da clareza de que nos parece revestir-se a disposi¢do le-
gal em causa, ja se sustentou entre nds que a recusa da prestagdo pode ter lugar noutras
hipéteses que ndo as previstas no art. 780.°. Assim, VAZ SERRA (RLJ, 105, p. 284),
que admite a utilizagdo daquele meio em todos 0s casos em que a situagdo patrimonial
da outra parte piore, pondo em perigo evidente o direito a contraprestagdo; mas, em
sentido contrario, veja-se ANTUNES VARELA ((n. 25), I, p. 295, nota 3), que preconi-
za uma interpreta¢do mais cingida ao teor literal do texto baseada na leitura que o Autor
faz dos trabalhos preparatorios respectivos. A adoptar-se aquele primeiro ponto de vis-
ta, a diferenca de grau de aceitagdo do mecanismo da exceptio, que os textos legais in-
culcam, reduzir-se-ia consideravelmente.

(345) Parece-nos que a falta de referéncia expressa a este ponto no texto conven-
cional ndio obsta a afirmagido feita em texto, pois a vontade do legislador resulta clara,
quanto a nés, dos trabalhos preparatorios, onde nos aparece exaustivamente documenta-
da a opgdo por esta solugdo. E ela evidenciada, desde logo, pela substitui¢do do termo
deterioragdo (que figurava no texto correspondente do Projecto — artigo 62, § 1) por
aquele outro de insuficiéncia ((na alinea a) do § 1 do artigo 71 da Convengéo), termo es-
te ultimo que, ao contrario do primeiro, ndo reporta a degradago patrimonial a um mo-
mento determinado (que seria, logicamente, o da conclusdao do contrato). Mas note-se
que o que acabamos de referir apenas implica, como em texto deixdmos dito, a conside-
ragdo das situagdes de degradacdo patrimonial ocorridas anteriormente a conclusdo do
contrato mas de que a contraparte (que pretende usar a exceptio) apenas se apercebeu
ap0s aquele momento. Nos demais casos, parece-nos evidente que, tendo existido conhe-
cimento dessa situag@o, seria contrario a ideia da boa-fé legitimar-se agora o uso da ex-
ceptio.

(3%6) Também nido temos dividas quanto a esta solucdo em face do teor literal
do preceito respectivo da nossa lei. E esta convicgdo reforga-se a partir da analise dos
trabalhos preparatérios pertinentes, nomeadamente do estudo do Prof. VAZ SERRA re-
ferente a esta matéria (n. 256), onde se propunha solugdo diferente. Com efeito, no arti-
g0 5, n.° 1, parte final, do articulado proposto por aquele Autor (ibidem, p. 175), e, en-
carando-se a hipotese de alteragdo da situagdo patrimonial de uma parte, anteriormente
a celebragdo do contrato, permitia-se 4 outra parte a utilizagdo da exceptio quando esta
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Parecem-nos ser estas as unicas diferengas a salientar quanto a con-
figuragdo da exceptio nos dois preceitos comparados. Ndo cremos, de-
signadamente, que a auséncia na nossa disposi¢do legal de uma expres-
sdo similar a da alinea b) do paragrafo 1 do artigo 71 da Convengéo (o
outro indice que legitima a exceptio — o modo como uma das partes
cumpre ou se propde cumprir o contrato) introduza uma outra dispari-
dade entre eles. E isto porque as situagdes que com este inciso a Conven-
¢do tera pretendido abranger sempre poderdo entre nos desencadear a
exceptio desde que se entenda, com VAZ SERRA, que este resultado se
pode fazer derivar do principio da boa-fé (3+7).

Apesar de ser diferente o condicionalismo em que se move a exceptio
num e noutro caso, sempre nos quer parecer, a finalizar, que é a mesma
a ratio legis de ambos os preceitos considerados: estara ela, a nosso ver,
ainda numa ideia de preservag¢do do equilibrio contratual, isto porque se
pretende agora acautelar os interesses daquela parte que, estando embo-
ra obrigada a cumprir a sua prestagdo (porventura em primeiro lugar),
‘justificadamente receia pelo nao cumprimento da prestagdo a que a ou-
tra se encontra adstrita. Receio este que ndo existia, nem tinha razdo de
existir, no momento da celebragio do contrato, mas que surge agora
por se ter evidenciado a dificuldade da outra parte em cumprir a sua
prestagdo (348).

Uma aplicagdo desta doutrina é feita no paragrafo 2 do artigo 71,
para o caso de transporte de mercadorias. Aqui, prevé-se que, se as cir-
cunstancias descritas no paragrafo 1 aparecerem posteriormente a expe-
dicdo das mercadorias, o vendedor pode opdr-se a que elas sejam entre-
gues ao comprador, ainda que este se encontre munido do titulo neces-
sario para as receber.

Quer-nos parecer que estardo aqui em causa apenas as situagdes em
que a relagdo de transporte ndo possui real autonomia face a compra e
venda, isto é, em que a realizagdo do transporte se situa ainda, na sua

uitima pudesse prevalecer-se da verificacdo, em tais situagdes, dos requisitos do dolo ou
do erro. Néo tendo o legislador de 1966 enveredado por esta posi¢do, parece claro que res- -
tara a parte vitima de erro ou dolo o recurso a anula¢do do contrato, nos termos gerais.

(347) Para este Autor ((n. 344), p. 287), caberiam no ambito do artigo 429.°, por
exemplo, hip6teses como a de a contraparte ter declarado ndo poder cumprir ou, se ela
‘‘tratando-se de um contrato de fornecimentos parciais, ndo efectuou ainda uma anterior
prestacdo prévia’’. Situacdes estas que nos parecem claramente ilustradoras do principio
referido em-texto.

(3*®) De queda da base em que assentava a obrigagdo da parte legitimada para invo-
car a exceptio nos fala VAZ SERRA a este propésito. Cfr. (n. 256), p. 54.
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génese e desenvolvimento, no interior do status obrigacional do vende-
dor. Ao cabo e ao resto, tém-se aqui em vista apenas as situagdes em
que o cumprimento da obrigacao se verifica no local do destino. Ficam
portanto excluidas as Schickschulden, pois que ai, como ja vimos (%),
cumprindo o vendedor com a entrega ao primeiro transportador, pare-
ce-nos ndo poder conceber-se a utilizagdo da exceptio, por parte do
vendedor, dentro do condicionalismo previsto no mencionado para-
grafo 2 do artigo 71. Assim vistas as coisas, ou seja, tratando-se aqui
de uma aplicagdo da regra geral (do paragrafo 1) a uma hipétese que
apenas tem de particular o contexto que a envolve — o transporte das
mercadorias nos termos descritos — cremos que a mesma doutrina se
deve considerar valida, igualmente, a face do artigo 429.° da nossa lei.

A segunda parte do paragrafo 2 do artigo 71 acrescenta, contudo,
que a utilizagdo da exceptio nele prevista apenas se situa no quadro dos
direitos do comprador e do vendedor sobre as mercadorias. Tal signifi-
ca desde logo que a invocagdo da exceptio pelo vendedor néo liga ne-
cessariamente, por for¢a apenas da regulamentagdo da presente Con-
vengao, o transportador. Com efeito, a eficacia da exceptio em relagido
a este dependera do regime juridico aplicavel ao contrato de transporte
em causa, de cuja regulamentagido, variavel segundo os varios meios
possiveis de transporte e constante de Conveng¢des internacionais ou
dos direitos nacionais competentes, se podem inferir consequéncias di-
versas a este respeito (5°). E, por outro lado, da presente norma se con-
cluird ainda que a exceptio nao podera ser oposta a terceiros que te-
nham adquirido direitos sobre as mercadorias (5!), funcionando assim
apenas inter partes. A mesma parece ser a doutrina a retirar da nossa
lei, @ contrario sensu embora, quando esta prescreve que a exceptio

(4% Cfr. supra, n.° 36.

(359) Como, por exemplo, a solugdo a dar & questdo que surge quando, possuindo o
comprador um documento que lhe permite obter as mercadorias, o invoca em face do
transportador em ordem a contrariar as instrugdes a este dadas pelo vendedor no sentido
da suspensdo da entrega das mercadorias.

(351) Falamos de todos e quaisquer terceiros, pois que a Convencdo ndo distingue
entre eles, ao contrario da LUVI que, referindo-se expressamente ao ponto, no n.° 3 do
artigo 73, excluia os terceiros de ma-fé (os que tinham agido conscientemente em prejui-
zo do vendedor ao adquirirem o titulo que lhe confere direitos sobre as mercadorias).

Sobre a interpretagio do art. 73 da LUVI, veja-se E. J. COHN, The defence of un-
certainty: a study in the interpretation of the Uniform Law on International Sales Act
1967, 1. C. L. Q., v. 23 (1974), p. 520 ¢ ss.
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é oponivel as pessoas que vierem a ingressar (por acto inter vivos
ou mortis causa) na posi¢do juridica de qualquer dos contraentes
(artigo 431.°).

Salientando o caracter temporario, ndo definitivo e defensivo da ex-
ceptio, que lhe & reconhecido pela doutrina (352), o paragrafo 3 do artigo
71 da Convencdo determina que a parte que dela se prevalece deve noti-
ficar disso a contraparte, ficando obrigada ao cumprimento se esta der
garantias suficientes da boa execugdo das suas obrigacdes. A solucdo
aceita-se sem qualquer dificuldade, quer no que toca ao limite a utiliza-
¢do da exceptio quando a contraparte ofereca garantias suficientes de
boa execucdo das obrigacdes — pois facilmente se compreende que, por
esta forma, se anulam os pressupostos que legitimam a exceptio — quer
pelo que concerne a consagracdo do dever de notificar a outra parte
sempre que se pretenda langar mao da exceptio, notificacdo que, € evi-
dente, constitui pressuposto logico e cronologico da prestacdo de garan-
tias de cumprimento. A mesma é, alias, a doutrina claramente afirma-
da, também entre noés, no artigo 429.°. Este preceito ¢ expresso em afir-
mar o primeiro ponto referido (32); no que toca ao dever de notificacdo,
muito embora nido directamente consagrado, sempre ele, cremos, resul-
tara do principio geral da boa-fé.

79. Direito de declarar a resolucdo do contrato antes do momento
do cumprimento. A tutela conferida pela Convencdo para as hipoteses
em que se torna previsivel a viola¢do do contrato, antes da data do cum-
primento, ndo se esgota na norma do artigo 71. Assim, contemplando o
mesmo tipo de situac¢bes de forma algo diversa, o artigo 72 disp&e, no
seu paragrafo 1, que se, antes daquele momento, for manifesto que uma
parte ira cometer uma viola¢do fundamental do contrato, a contraparte
pode declarar a resolugdo deste. Trata-se aqui, assim, de uma conse-
quéncia mais drastica que a cominada no artigo anterior, 0 que se justi-
fica pelo maior grau de verosimilhanga exigido para a violagdo do con-
trato, que se antevé. O legislador pretendeu, assim, conferir, a parte que
receia fundadamente a inexecugdo do contrato pela outra parte (nos ter-
mos do paragrafo 1 do artigo 72), a possibilidade de se libertar das obri-
gacdes que para si dele decorrem, ja que se torna patente que as expecta-
tivas que depositou no contrato se nio virdo a realizar.

(352) Cfr. ANTUNES VARELA, (n. 25), v. I, p. 297.
(353) *“... enquanto o outro ndo cumprir ou ndo der garantias de cumprimento...”’.
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Temperando, de algum modo, 0 caracter gravoso da solugdo, esta-
belece o paragrafo 2 do artigo 72, a cargo da parte que tenciona declarar
a resolugédo do contrato, a obrigacdo de notificar essa intengao a outra
parte, em condi¢cdes que razoavelmente permitam a esta dar garantias
suficientes da boa execucdo das respectivas obrigacdes. Tal dever, con-
tudo, ndo & absoluto; ele sO existe, nos termos da mesma disposi¢ao,
quando a parte sobre quem ele recai dispde do tempo necessario para
efectuar a notifica¢do. E também é afastado, nos termos, agora, do pa-
ragrafo 3 do mesmo artigo, quando a contraparte declare que ndo viraa
executar as suas obrigagdes.

O regime instituido nos paragrafos 2 e 3 do artigo 72 decorre da ten-
tativa de estabelecer um compromisso (3¢), em ordem a atenuar as pesa-
das consequéncias que para a parte faltosa decorrem do exercicio do di-
reito reconhecido no paragrafo 1, conduzindo também, em ultima ana-
lise, a uma maior protec¢do da permanéncia do contrato. As restri¢des a
tal regime (contidas no inicio do paragrafo 2 e no paragrafo 3) também
se aceitam, dado que se reportam a situagdes em que ndo seria legitimo
condicionar de alguma forma o exercicio, pela parte que antevé a viola-
¢do fundamental, do direito de resolu¢do do contrato. No primeiro ca-
s0, porque condicionar tal direito & notificacdo equivaleria a esvazia-lo
do seu contetado til (as situacdes aqui hipotizadas sdo assim aquelas em
que a violagdo se produziria entretanto); no segundo, porque proteger
desta forma a parte presumivelmente faltosa seria admitir-lhe venire
contra factum proprium.

N4o se encontra no nosso direito, ao contrario do que vimos suceder
com o caso anteriormente considerado, qualquer preceito onde expres-
samente se consagre a doutrina que se acabou de comentar. No entanto,
cremos que, NOs ¢asos em que anteriormente a0 momento previsto para
a execug¢do, a prestacdo de uma das partes se torne impossivel (°), tam-
bém a contraparte podera resolver o contrato — nos termos dos artigos
795.° ¢ 801.°, namero 2, do Codigo Civil (5¢). O mesmo nos parece que

(354 O compromisso a que nos referimos em texto resultou da Conferéncia, onde
foram introduzidas as solu¢des constantes dos §§ 2 e 3 do artigo 72. Com efeito, no artigo
correspondente do Projecto (art. 63) apenas figurava uma disposigdo analoga a do § 1 da-
quele preceito da Convengéo.

(35%) Por causa imputavel ou niio imputéavel ao devedor, pouco importa — vejam-se
as disposig0es citadas infra, em texto. :

(3%6) A qualifica¢do desta situagio como de resolugdo do contrato deriva directa-
mente do n.° 2 do artigo 801.°; quanto a hipdtese prevista no n.° 1 do artigo 795.° a que
PIRES DE LIMA — ANTUNES VARELA ((n. 57), II vol., anotag@o 2 a este artigo)
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podera acontecer na hipoétese referida no paragrafo 3 do artigo 72 da
Conven¢do — aquela em que uma das partes declarou que de todo nido
cumpriria o contrato. A solu¢do, ndo cabendo embora na previsdo de
qualquer preceito legal, sempre se podera justificar pela razdo que aven-
tamos estar na base da norma convencional correspondente: a ndo ad-
missibilidade de venire contra factum proprium. Em todos os
demais casos, € concordando embora com o regime que a Convengéo
para eles estabelece (sobretudo a partir do momento em que no artigo 72
foi introduzido o tempero do paragrafo 2), ndo vemos que a nossa lei os
contemple, de iure constituto, nos mesmos termos (357).

80. Direito de declarar a resolu¢cdo nos contratos com prestagoes
sucessivas. Regime especial merece, no quadro da Convengéo, a hipote-
se de resolu¢do do contrato por inexecug¢do de alguma das obrigagdes
quando a prestagdo de qualquer das partes (38) se deva efectuar de for-
ma duradoura. Tal regime consta do artigo 73 onde se contemplam as
consequéncias advindas de uma tal inexecu¢do, quer no que concerne a
entrega ndo efectivada (§ 1), quer a sua repercussdo sobre os demais
actos de entrega, futuros ou ja efectuados (§§ 2 € 3).

Tratando-se de contratos em que as prestagdes se encontrem fraccio-
nadas, o principio geral é o de que, se 0 incumprimento de uma obriga-
¢do referente a uma entrega constituir uma violagdo fundamental do

chamam condigdo resolutiva tdcita, parece-nos que, a ver-se aqui ainda uma resolugio, ela
sera atipica, conformando-se nos termos previstos na disposi¢do em causa — que se dife-
renciam das usuais consequéncias do direito de resolugdo (artigo 801.°, n.° 2). Neste senti-
do, VAZ SERRA fala de extingdo da obrigagdo contratual ((n. 321), p. 81). Diversamente,
enquadrando a hipétese do artigo 795.°, n.° 1 em sede de caducidade, veja-se GALVAO
TELLES, (n. 80), p. 469 ¢ ss.

(57) E curioso verificar que VAZ SERRA ((n. 344), p. 286 ¢ s.) liga a mesma conse-
quéncia prevista na Conven¢ao — a resolugao do contrato — a hipotese de, tendo uma
das partes utilizado a exceptio, nos termos do artigo 429.° do Codigo Civil, e tendo exigi-
do da contraparte, em conformidade com este preceito, a presta¢do de garantias, ndo te-
rem estas sido fornecidas dentro do prazo conveniente. Tal consequéncia, retira-a 0 Autor
da conjugacdo daquele artigo 429.° com os artigos 762.°, n.° 2 (sobre a boa-fé) e 10.°, n.°
3 (sobre a integragdo das lacunas da lei), todos do Codigo Civil. Parece-nos aceitavel esta
construgdo, ja pela bondade da solugao em si mesma — veja-se o que dissemos em texto
sobre o direito de resolugdo admitido pela Convengdo — ja porque ela niio nos parece
forgar excessivamente os quadros legais.

(*8) De acordo com o Comentario (documento citado supra na nota 102, a pag.
156), tém-se aqui em vista os casos em que é a obrigac@o correspondente a prestagdo do
vendedor a que se protela no tempo. No entanto, como o texto convencional o nio fez,
nada autoriza a distinguir entre esta hipotese e aquela outra em que é a prestagdo do com-
prador que vé a sua execugao repartida no tempo. Note-se que a possibilidade de o com-
prador poder resolver o contrato (apenas em parte, ou ja no todo) decorre, em caso de ine-
xecugdo parcial, do artigo 51 (cf. supra, n.° 57).
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contrato, a outra parte pode resolvé-lo no ambito correspondente a esta
entrega (paragrafo 1 do artigo 73). Em casos como este, a conexio das
prestagcdes com o decurso do tempo em que tém lugar autonomiza-as
dos comportamentos idénticos das partes que as precederam ou que as
seguirdo. O regime € assim idéntico ao que entre nos vale para as chama-
das prestag¢ées divididas ou fraccionadas ¢%°). O direito a resolugio é li-
mitado a prestagdo em causa e s6 existe nos termos gerais: quando se ve-
rifique uma violagdo fundamental do contrato ¢%).

O paragrafo 2 do artigo 73 prevé ja uma outra hipotese: aquela em
que o incumprimento da obriga¢do de entrega de uma coisa da a outra
parte sérias razdes para pensar que ocorrera uma violagio fundamental
na parte correspondente as futuras entregas — e assim, autoriza-se a
parte lesada a, num prazo razoavel, declarar a resolugio do contrato pa-
ra o futuro. Deve notar-se que se ndo exige aqui o pressuposto de que
em principio a Convengéo faz depender o exercicio do direito de resolu-
¢do. Com efeito, prescinde-se do caracter fundamental da violagdo
ocorrida para se exigir apenas que ela funde o receio justificado de ou-
tras violagGes futuras — uma destas, sim, fundamental. Na nossa lei
néo encontra eco (') a ideia de nestes casos fazer decorrer de forma
particular o exercicio do direito de resolug¢do da mera circunstancia de se
antolhar previsivel no futuro uma violagdo fundamental do contrato
(%2); mas a resultados semelh Y3 5TAL s decorrentes do texto convencio-
nal se pode chegar quando se admita, com BAPTISTA MACHADO, que o
inadimplemento de uma prestagfio, neste tipo de contratos, pode ter va-
lor sintomadtico legitimando entio a resolugdo do contrato se tal inadim-
plemento «for de molde a fazer desaparecer a confian¢a do credor no
exacto e fiel cumprimento das prestagdes subsequentes...» (62-2),

(35%) Sobre o que se entende por prestagdes fraccionadas veja-se VAZ SERRA (n.
38), p. 39 e ss., ANTUNES VARELA, (n. 25), v. I, p. 81, ALMEIDA COSTA (n. 49), p.
465, e GALVAO TELLES (n. 80), p. 39.

(%) Com efeito, a falta de cumprimento de uma das prestagdes fraccionadas, muito
embora tenha por consequéncia, nos termos do artigo 781.°, o vencimento das demais (so-
bre o que se deve entender aqui por vencimento veja-se VASCO LOBO XAVIER ((n. 30),
p- 7 e ss., nanota 4), ndo merece entre nds um tratamento especifico em sede de resolugdo.
Valem, pois, aqui as consideragdes feitas atras a proposito do direito de resolu¢do em ge-
ral (supra, n.os 55 e 69) e, em particular, sobre o direito de resolugdo em caso de execucdo
parcial (supra, n.° 57). Neste sentido, e afirmando esta mesma solugdo para as vendas a
prestacdes ndo compreendidas no artigo 934.° do Codigo Civil (hipotese consabida de
prestagdes fraccionadas) veja-se o Autor e a obra acabados de citar, a pags. 9 € ss.

(36!) Salvo, em geral, nos termos referidos na nota 357.

(362) Note-se porém que, se ndo contém um regime com esta configuragdo em mate-
ria de prestacdes fraccionadas, em geral, a nossa lei consagra um outro, a proposito de
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Finalmente, o paragrafo 3 do artigo 73 prevé uma hipodtese especial:
a de, tendo o comprador resolvido o contrato em rela¢io a uma das en-
tregas, ndo poderem as demais (passadas ou futuras), em razido da sua
intima conexdo com a prestagdo em falta, ser utilizadas para os fins ti-
dos em vista pelas partes no momento da celebracdo do contrato. Neste
caso, pode o comprador resolver o contrato, também relativamente as
prestagdes realizadas ou as futuras. Cremos ser flagrante aqui a analo-
gia com o re-gime especial dos efeitos da resolucdo do contrato previsto
na nossa lei, para as chamadas obrigagdes de execugdo continuada ou
periodica (3%3), no que tange as prestacOes ja efectuadas (3%4).

SECCAO 1I

Perdas e Danos (*)

81. Regra geral para o cdlculo das perdas e danos. Relativamente a
matéria da indemnizacfio por perdas e danos preocupa-se a Convencéo
em estabelecer umas quantas regras que encontramos nos artigos 74

uma hipo6tese deste tipo (a venda a prestagdes) que, a0 menos numa primeira aproxima-
¢30, produz o efeito contrario. Veja-se o artigo 934.° do Cédigo Civil, o qual configura
uma hipotese em que o direito de resolugdo do vendedor (existente nos termos permitidos
pelo art. 886.° do Cédigo Civil —cfr. supra, n. 294) depende da verificacdo de um pressu-
posto especifico: o de que, feita a entrega e existindo reserva de propriedade, a prestacdo
em falta exceda um oitavo do prego. Sobre os problemas suscitados por esta disposi¢do,
cfr. VASCO LOBO XAVIER (n. 30), passim. Também nos parece, com este Autor, que a
simples verificacdo daquele pressuposto ndo faz nascer, sem mais, para o vendedor, um
direito de resolugdo; este apenas surgira se e quando ocorrerem os requisitos de que em ge-
ral ele é feito depender. .

(362-2) Cfr. ob. cit. (n. 84), p. 357.

(363) Sobre o que se entende por esta figura, cf. os Autores e os locais citados na no-
ta 359.

(3%%) Cfr. o artigo 434.°, n.° 2 do Cédigo Civil: *‘Nos contratos de execugao conti-
nuada ou periddica, a resolugdo ndo abrange as prestagdes ja efectuadas, excepto se entre
estas ¢ a causa da resolugdo existir um vinculo que legitima a resolugio de todas elas’’.

(365) A matéria das Perdas e Danos constitui a Secgdo II do Capitulo referente as
Disposi¢oes comuns ao vendedor e ao comprador, ao contrario do que sucedia no Pro-
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a 77. Tais regras regulam as facetas do regime da indemnizagdo que
mais reclamam um tratamento uniforme.

Surgem-nos em primeiro lugar, no artigo 74, duas normas visando
dar resposta a questdo a que se podera chamar do ambito da obrigacdo
de indemnizar. Desde logo, € como regra geral que devera presidir ao
calculo da indemnizagdo, precisa-se que ela devera abranger quer os
prejuizos causados a contraparte (dano emergente) quer os beneficios
que esta deixou de obter (lucro cessante), em virtude da violagdo do con-
trato cometida por uma das partes (¢¢) (¢7). Este entendimento, comum-
mente aceite pela doutrina e observado nas legislagdes, vémo-lo tam-
bém, alias, consagrado no artigo 564.°, numero 1, do nosso Codigo Ci-

vil (¢8),

jecto, onde este dominio era incluido numa Secg¢do (a IV) que se seguia sistematicamente a
da Exoneragio (Secc¢do 1I) e a dos Efeitos da Resolugdo (Sec¢do III). A nova arrumagao
das matérias ficou a dever-se a considerag@o da estreita conexdo existente entre a indemni-
zagdo e a exoneragdo, devendo talvez a primeira preceder logicamente a segunda.

Sobre a regulamentagio da indemnizagao por perdas e danos no dominio da Conven-
¢do, veja-se E. ALLAN FARNSWORTH, Damages and specific relief, A. J. C. L., vol.
27 (1979), p. 247 e ss.

(366) Para que se possa falar em violagdo do contrato, necessaria para desencadear a
aplicagdo do mecanismo convencional da indemnizagdo, mister se torna que tenha havido,
por parte de qualquer dos contraentes, uma infracgdo as respectivas obrigagdes, tal como
nos apareceram delineadas ao longo da Convengdo. Evidente se torna também (pois que
nos encontramos no dominio de hipoteses de responsabilidade civil, para a configuragéio
das quais tal elemento é imprescindivel — sobre o ponto veja-se PEREIRA COELHO,
O nexo de causalidade na responsabilidade civil, Suplemento 1X do BFDUC, 1951, p. 157
e ss.), que tal infracgdo s ser4 tomada em conta, para efeitos de indemniza¢do, na medida
em que, no sentido amplo em texto referido, dela tenham advindo prejuizos para a parte
que sofreu os efeitos da violagdo contratual.

Saliente-se, porém, que a concorréncia destes dois elementos se nido afigura bastante,
ja que a obrigacdo de indemnizar é arredada no caso de a violagdo nédo ser imputavel a
parte em falta, como melhor veremos ao tratar da matéria da exoneragdo — cf. infra, n.°
86. Sobre 0 nexo de imputagdo como elemento da responsabilidade civil, cf. PEREIRA
COELHO, ibidem, p. 136 e ss.

(367) Para a distingdo entre dano emergente e lucro cessante, cf. PEREIRA COE-
LHO, O problema da causa virtual na responsabilidade civil, Coimbra, 1955, p. 91, nota
43.

(368) Sobre o sentido e alcance desta doutrina na nossa lei, cf. ANTUNES VARE-
LA, ((n. 25), vol. I, p. 494 e s.), ALMEIDA COSTA ((n. 49), p. 393-394) e GALVAO
TELLES ((n. 80), p. 364 e 5.), que informa que esta distin¢do, oriunda do direito romano,
figurava igualmente no Coédigo de Seabra (art. 706.°) embora sob uma
expressdo — perdas e danos — que, ao pdr o acento tonico num dos seus termos se lhe
afigurava incorrecta. Veja-se ainda o que sobre o ponto diz VAZ SERRA (Obrigagdo de
indemnizagdo , BMJ, n.° 84 (Margo de 1959), p. 21), que torna extensiva aquela critica a
expressdo francesa dommages — interéts: a mesma que nos surge no texto convencional.
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Ainda a procurar estabelecer a delimitagdo do quanfum dos danos a
indemnizar vem a Convengao esclarecer, na segunda parte do artigo 74,
que tais danos ndo podem ser superiores aqueles (dano emergente ¢ lu-
cro cessante) que o lesante previu ou deveria ter previsto no momento da
conclusio do contrato, tendo em conta os factos que ele conhecia ou de-
veria ter conhecido como sendo consequéncias possiveis da violacéo do
contrato. Tal solugfo esta na linha do pensamento que informa igual-
mente o tratamento da matéria da indemnizacao por perdas ¢ danos no
nosso Cadigo Civil. Com efeito, e de acordo com a interpretacdo dou-
trinal dada ao artigo 563.° do Cadigo Civil (%#), a norma contida neste
preceito filia-se na mesma orientac¢fo que inspira aquela disposi¢do con-
vencional.

Ambos os textos se fundam na chamada doutrina da causalidade
adequada que parece recolher o favor da maioria das legislagdes. De
acordo com esta, ‘‘determinada ac¢io ou omissdo sera causa de certo
prejuizo se, tomadas em conta todas as circunstancias conhecidas do
agente ¢ as mais que um homem normal poderia conhecer, essa ac¢do ou
omissdo se mostrava, a face da experiéncia comum, como adequada a
produgio do referido prejuizo, havendo fortes probabilidades de o ori-
ginar®® (6%) (370). )

(3¢8-a) Ver infra, n. 370.

(36%) GALVAO TELLES, Manual de Direito das Obrigagées, n.° 229. Cfr. também
PEREIRA COELHO, A causalidade na responsabilidade civil, em direito portugués,
RDES, Ano XII (1965), n.° 3, p. 39s. e n.° 4, p. 1 s. A teoria da causalidade adequada
tem, contudo, sido entendida com nuances varias, devendo destacar-se as suas vertentes
positiva — que define a adequagdo pela afirmativa, ao considerar, por exemplo, que de-
terminado facto & de molde a produzir certos danos — e negativa — que, antes, exclui da
relagdo de adequagdo os factos que se apresentam indiferentes para a produgdo dos danos.
O favor da doutrina dominante tem ido no sentido desta segunda variante cuja formula-
¢dio ¢ comummente atribuida a ENNECCERUS — LEHMANN. Também tem sido este o
entendimento prevalecente, entre nos, desta teoria, na esteira de PEREIRA COELHO ((n.
367), p. 20, n. 21) que para tal invoca as dificuldades de aplica¢do da variante positiva.
No mesmo sentido vejam-se VAZ SERRA (n. 368), p. 29, n. 58 ¢e ANTUNES VARELA,
(n. 25), vol. I, p. 771 e ss.

(3% Sendo esta a formulagdo correcta da teoria da causalidade adequada manifesto
se torna que a expressdo encontrada pelo nosso legislador para a reflectir se apresenta de-
ficiente: ‘‘a obrigagdo de indemnizar s6 existe em relagZo aos danos que o lesado prova-
velmente ndo teria sofrido se ndo fosse a lesdo’’ (art. 563.° do Cod. Civ.). A férmula
contida neste preceito, oriunda de PEREIRA COELHO — que no entanto a utiliza ape-
nas para definir o nucleo essencial e irredutivel da teoria ((n. 366), p. 242) — nio traduz
perfeitamente, por um lado, o pensamento do legislador, que, a avaliar pelos trabalhos
preparatorios, tera tido em mente consagrar a teoria da causalidade adequada com o al-
cance referido em texto (cfr. VAZ SERRA (n. 368), p. 38 e ss); por outro lado, pode ela

233



82. Regra especial para o cdlculo das perdas e danos no caso de
resolugdo seguida de compra ou venda de substituicdo. O direito a in-
demnizagdo por perdas e danos é concebido pela Convengdo, como se
revela desde logo pela sua inser¢do no Capitulo das Disposi¢des co-
muns, como um meio ao dispor tanto do comprador como do vende-
dor. Além disso, a esfera de actuagdo deste meio apresenta-se-nos de-
finida com uma grande latitude, ja que, como decorre dos artigos 45,
paragrafo 1, alinea b) e 61, paragrafo 1, alinea b) (*!), ela abrange
qualquer situagdo de violagdo contratual relevante para efeitos da
Convengdo. Podemos assim considera-la um verdadeiro meio de ca-
racter geral (por oposi¢cdo aos demais meios facultados as partes nos
casos de violagdo do contrato e referidos nos artigos 46 a 52 e 62 a 65
(372)), pois que a sua utilizagdo tem lugar desde que se possa considerar
que existem perdas e danos ndo cobertos pelo recurso a qualquer ou-
tro meio.

Assim, verificada a ocorréncia de danos derivada de uma qualquer
violagdo contratual, sdo trés as hipoOteses, no sistema da Convengéo,
em que o lesado pode pretender uma indemnizag¢ido. Desde logo, e em
face de infracgdes contratuais que legitimem o recurso, por parte do
lesado,a um qualquer outro meio, pode sempre este, como acabamos
de referir, ressarcir-se dos danos que para além da actuagdo daquele
subsistam; depois, o recurso a indemnizag¢do surge com caracter de
meio exclusivo nos casos em que a violagdo contratual produtora dos
danos ndo configura os pressupostos de actuagdo de qualquer outro
meio & disposi¢do do lesado. Enfim, a indemnizag¢do pode surgir nos
casos em que, tendo havido embora inexecu¢do do contrato (e nas hi-
poteses em que a luz da Convengdo tal ndo seja vedado (%)), o lesa-
do entendeu recorrer em exclusivo a esse meio para ressarcimento de
todos os danos sofridos — situa¢do em que nos encontramos perante a
chamada ‘‘grande indemnizag¢io’’ (37¢).

conduzir o intérprete a resultados insatisfatorios — neste sentido vejam-se as observa-
¢bes avangadas por ANTUNES VARELA (n. 25), vol. I, p. 754 e ss., ¢ GALVAO TEL-
LES (n. 80), p. 407 ¢ s.

37y Cfr. o que dizemos supra, n.°s 51 e 66.

(372) Cfr. a analise que fazémos destas disposi¢des, supra, nos n.° 52 a 58 e 67
a 70.

(373) Estamos a pensar nas hipoteses em que como que se podera pretender nio se
tenha ainda produzido, em termos definitivos, uma inexecu¢do. Tal sera, por exemplo,
o caso da situagdo referida no § 1 do artigo 48 em que ao vendedor, ndo obstante a vio-
lagdo contratual, estd ainda aberta a hipotese de evitar a verificacdo da inexecugdo.

(37%) Assim se lhe refere BAPTISTA MACHADO, (n. 84), p. 60.
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A parte os ultimos dois casos — em que, por defini¢do, na indem-
nizagdo se esgota toda a reac¢do da parte lesada — constata-se assim
que o direito a indemnizagdo nos aparece como um meio cuja utiliza-
cdo se pode cumular com a de qualquer outro dos previstos na
Convengdo — tal &, alids, a doutrina claramente expressa no para-
grafo 2 dos artigos 45 e 61 (7).

A possibilidade desta cumulacgdo foi no entanto posta em causa,
como & sabido, no que toca a resolugdo. Implicando esta a destruicdo
do contrato, pretendia-se ndo se poder por isso falar aqui de uma ine-
xecucdo que pudesse fundar a obrigacdo de indemnizar, pois que a
propria resolugdo em si faz sair da cena as condi¢oes sine quibus non
daquela inexecugdo: o quadro contratual ele mesmo. Assim, sem este,
como falar em obrigagdes ex contractu cuja violagdo suscitasse uma
inexecugao?

Nio é esta, no entanto, como vimos, a concep¢do que aparece re-
flectida no dispositivo convencional — veja-se o paragrafo 1 do artigo
81 — (e bem assim na grande maioria dos direitos nacionais entre os
quais o nosso (76) e em outros textos legislativos internacionais como é
o caso da LUVI — artigos 41 e 63, paragrafo 1), o que bem se com-
preende, ja pela pouca consisténcia do argumento base de tal
concepgdo — que apenas faz apelo a consideranda que relevam da pu-
ra logica formal (77) — ja porque a solugdo contraria se compagina
melhor com o modo actual de encarar o relacionamento contratual.
Este é, de facto, compreendido sobretudo como o desenrolar de um
processo complexo, que tem, de resto, a sua génese bem antes da cele-
bracdo contratual propriamente dita, e se ndo pode por isso conceber
que finde in tfoto, abruptamente, com a declaracdo de

_resolugdo — interpretacdo que como ¢é evidente dispensa bem melhor
tutela aos interesses das partes, sobretudo aqueles que ainda permane-
cem apos a ruptura do vinculo contratual.

E este tipo de consideragdes, levado as suas consequéncias ultimas,
quer-nos parecer que justifica ainda a perspectiva sob a qual a Conven-
¢do encara aqui a indemnizacdo: esta refere-se aos danos in contractu

(37%) Cf. supra, o que dizemos nos n.°s 51 e 66, onde se salienta ser idéntica a posi¢ao
do nosso direito a este proposito.

(376) Cfr. o artigo 801.°, n.° 2, do Codigo Civil e os locais citados na nota 371.
(377) Cfr. o que sobre o assunto diz BAPTISTA MACHADO, (n. 84), p. 59-60.
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(indemnizagéo pelo interesse positivo, que pretende colocar o lesado na
situa¢do em que se encontraria se o contrato tivesse sido cumprido) e
ndo aos danos in contrahendo (indemnizagdo pelo dano de confianga,
que pretende rep6r o lesado na situagdo que seria a sua se 0 contrato
nao tivesse sido celebrado) (¢772).

Que ¢é esta a perspectiva adoptada no texto convencional prova-o
(37®) o dispositivo dos artigos 75 e 76, onde se faz apelo a um elemento
contratual de importancia primordial — o preco — para estabelecer o
regime da indemnizagdo por perdas € danos em caso de resolu¢do do
contrato.

Nesta hipotese, a parte que tem direito a indemnizagdo, nao tendo
recolhido qualquer efeito 1util da celebragdo do contrato, tera eventual-
mente de celebrar uma nova compra ou uma nova venda. Este outro
negbcio, muito possivelmente, ndo podera fazer-se em condi¢des idénti-
cas as do contrato resolvido. Ora, a Convengdo, tomando especialmente
em consideragdo estas circunstancias, manda incluir no cémputo da in-
demnizag¢édo a diferenga entre o pre¢o fixado no contrato e o preco da
nova compra ou da nova venda.

Entre nds, nao ha actualmente duvidas quanto a possibilidade de
cumulagdo do direito a indemnizagdo com outros meios, designadamen-
te a resolugdo do contrato, sendo a propria lei que expressamente admi-
te tal cumulagdo (neste ultimo caso, no artigo 801.°, nimero 2, como ja
referimos)(®7%-2). Discutida € apenas a questdo de saber se a indemniza-
¢do a que este artigo se refere se reporta ao interesse negativo ou dano
de confianca ou, antes, ao interesse positivo. A opinido maioritaria
aparece-nos, inequivocamente, a defender o primeiro sentido apontado
(3"%), apenas uma ou outra voz se pronunciando a favor do critério que
atende, no ressarcimento, ao interesse contratual positivo (3%).

(377-a) Sobre estas nogdes e o seu conteudo respectivo, veja-se HANS BERNHARD
RENGIER, Die Abgrenzung des positiven Interesses vom negativen Vertragsinteresse und
vom Integrititsinteresse, Berlim, 1977, Duncker ¢ Humblot.

(78 De resto, o Comentario (n. 102), p. 170, reconhecia ja ser esta a directriz infor-
madora de toda a matéria referente a indemnizagdo a0 ver mesmo expressa NO preceito
correspondente ao actual artigo 74 (artigo 70 do Projecto) esta ideia nuclear.

(3783) Num caso particular —o da venda a prestagdes— a lei, no artigo 935.° do
Codigo Civil, fixa até critérios delimitativos da indemnizagao a perceber pelo vendedor em
caso de resolugdo do contrato. Sobre este preceito, vejam-se VASCO LOBO XAVIER
((n. 30), p. 259 e ss.), para quem a norma nele contida se dirige exclusivamente 4 hipotese
de resolugdo do contrato, € PIRES DE LIMA-ANTUNES VARELA ((n. 57), v. II, ano-
tac¢do a este artigo) que, pelo contrario, concebem a aplicagdo daquela norma também aos
casos de simples retardamento (mora) no cumprimento da obrigagdo do comprador.
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Dado que o texto da nossa lei ndo predetermina a op¢do por qual-
quer dos dois sentido apontados (3!) parece-nos que dele se devera reti-
rar a solugfio que se afigure mais razoavel, atenta a feicdo que hoje é re-
conhecida ao contrato e ao mecanismo que o-envolve e sem que deste ca-
minho sejamos afastados por razdes puramente formais. Assim sendo, e
dadas as consideracdes atras produzidas a proposito da concepgéo se-
guida na Convencdo a este respeito, que nos parecem poder ser trans-
portadas para o presente campo de analise, propendemos a sustentar a
posicdo que vé no interesse contratual positivo o critério definidor do
circulo de danos a cobrir pela indemnizagdo, também nos casos em que
houve resolugéo.

Quanto a hipétese directamente prevista no artigo 75 da Convencgao
(possibilidade de, em caso de resolugdo, se obter a diferenca entre o pre-
¢o contratualmente estabelecido e o valor obtido numa venda compen-
satoria ou numa compra de substitui¢do), ndo é ela contemplada na nos-
sa lei, devendo porém a solugfio ser entre nos admitida a partir da ideia
de boa-fé, desde que se veja reflectida na norma do namero 2 do artigo
801.° do Cédigo Civil a interpretagdo que para este comando legal
defendemos — ou seja, a admissibilidade da indemnizagéo por perdas e
danos medida pelo interesse contratual positivo.

83. Regra especial para o cdlculo das perdas e danos no caso de re-
solugdo, nas demais hipéteses. Além das situagdes referidas, o legisla-
dor convencional, no artigo 76, previu ainda um outro grupo de casos:
aquele em que, tendo havido resolugdo do contrato, se ndo verificou

(379) Cf. ANTUNES VARELA, (n. 25), vol. 1I, p. 105, ALMEIDA COSTA, (n.
49), p. 762 ¢ ss., GALVAO TELLES (n. 80), p. 467, VASCO LOBO XAVIER, (n. 30), p.
68, MOTA PINTO (n. 116), p. 412, nota 1 e PEREIRA COELHO, Obrigagdes, Sumarios
das ligdes ao curso de 1966-1967, Coimbra, 1967, p. 230.

(380) Neste sentido, e face a lei vigente, cfr. BAPTISTA MACHADO, (n. 84), p. 60-
-61 ¢, sobretudo, a argumentagéo desenvolvida por VAZ SERRA na RLJ, Ano 104 (1971-
-1972), p. 205 e ss.

(381) Note-se que, para duas hipoteses especiais — a venda de bens onerados em que
o vendedor actuou com dolo (art. 908.° do Céd. Civ.) e a venda de bens alheios em idénti-
co condicionalismo (art. 898.° do Cdd. Civ.) — anossa lei € clara em adoptar a perspecti-
va que baliza a indempizagdo a partir do critério do interesse contratual negativo. Simples-
mente, o caracter particular dessas hipoOteses ndo autoriza, a nosso ver, que delas se pre-
tenda retirar uma directriz orientadora que, para além de nao ser, como vimos, a mais ra-
zoavel, ndo aparece reclamada pela coeréncia sistematica neste dominio.
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porém qualquer compra ou venda de substituicdo. Nestas hipoteses, e
tendo as mercadorias um preco corrente no mercado, no computo do
direito a indemnizagdo incluir-se-a também a diferencga entre o prego
contratual e o prego corrente das mercadorias no momento da resolu-
¢do (para o caso em que a parte que declarou a resolugdo do contrato
o tenha feito apos ter tomado posse das mercadorias, atender-se-a, di-
ferentemente, ao preg¢o corrente destas neste outro momento) (§ 1).
Por pre¢o corrente, entende-se, de acordo com o paragrafo 2 do mes-
mo artigo, aquele que for praticado no lugar onde as mercadorias de-
veriam ter sido entregues (se o contrato tivesse sido cumprido); se neste
lugar ndo existir um pre¢o que revista estas caracteristicas, atender-se-a
ao prego corrente noutro lugar que se afigure razoavel tomar como
ponto de referéncia, tendo em conta as despésas verificadas no trans-
porte das mercadorias.

Os critérios retidos no paragrafo 1 para determinar a diferenga en-
tre o prego contratual e o prego corrente das mercadorias aparecem-
-nos, a primeira vista, para além de deficientemente formulados (so-
bretudo o segundo), também pouco claros na sua substancia, dada a
dificuldade de apreensdo das finalidades com eles tidas em vista. A sua
compreensdo ilumina-se, porém, se os confrontarmos com o critério
seguido no Projecto na disposi¢do correspondente (382) e que considera-
va como momento determinante para indagar do prego corrente o dia
em que ‘‘a parte com direito a resolugdo teve pela primeira vez o direi-
to de a declarar’’. Com efeito, este Gltimo critério veio a ser abandona-
do pelo seu caracter demasiado vago e por trazer consigo, atenta a di-
ficuldade da sua concretizacdo, uma excessiva margem de incerteza.
Preferiu-se assim substitui-lo por aquele que considera relevante o mo-
mento da efectiva declara¢ido de resolugdo. Contudo, apesar de seguro,
este ultimo critério acarretava consigo outros inconvenientes: quais se-
jam os de possibilitar A parte legitimada para declarar a resolugéo o di-
ferimento desta, em ordem a beneficiar com as oscilagdes de prego das
mercadorias. Tera sido por isso que se optou por inserir um critério
complementar visando obviar a um tal procedimento nas hipoOteses em
que ele se apresentaria mais verosimil: aquelas em que a resolugédo do
contrato é precedida pela tomada de posse das mercadorias.

(382) Cf. o artigo 72, § 1 do Projecto. Ja na LUVI, porém (artigo 84, § 1), o crité-
rio retido se aproxima do da presente Convengdo.
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No que toca a determinagdo do que se entende por prego corrente,
importara apenas salientar que se ndo requer que haja um prego tabela-
do ou fixado oficialmente, mas que se afigura bastante a existéncia de
um prego que, segundo os usos vigentes no local designado, seja consi-
derado corrente para as mercadorias previstas no contrato, na quantida-
de naquele referida. Afigura-se razoavel, por outro lado, o lugar de re-
feréncia eleito na Convengdio — aquele em que as mercadorias deve-
riam ter sido entregues — por ser 0 que presumivelmente mais estara de
acordo com os interesses do lesado. Na sua vaguidade, o critério supleti-
vo referido no segundo periodo do paragrafo 2 tenta ainda que o lugar
onde se vira a colher o prego corrente nfio seja de todo em todo estranho
as expectativas do lesado.

Tal como no caso do artigo anterior, também aqui a nossa lei é
omissa a este respeito. Por razoes idénticas as apontadas para aquele,
do mesmo modo serdo de tomar em conta as ideias-mestras de que parti-
mos para justificar a solugdio obtida na hipotese do nimero anterior.

84. Reducdo da indemnizacdo. A disciplina convencional em
matéria de perdas e danos vem a completar-se com a disposigéo inser-
ta no artigo 77. Neste preceito pde-se a cargo do lesado (a parte legiti-
mada a invocar uma qualquer violagdo do contrato — mesmo uma
violagdo contratual antecipada (33)) a obrigagdo de tomar as medidas
que se afigurem razoaveis, dadas as circunstdncias, para limitar os
prejuizos resultantes da violagdo (ai incluidos os lucros cessantes) (%)
¢#). O incumprimento deste dever aparece sancionado na segunda
parte do mesmo artigo: a parte prejudicada com a omissdo daquelas
medidas pode obter uma redugdo da indemnizagdo (a que estava

(383) Cf. supra, n.os 77 a 79.

(®%%) Esta obriga¢ao, conhecida alias da maioria das legislagdes, encontramo-la
também expressa na LUVI (art. 88), ainda que abarcando apenas (a0 menos segundo o
teor literal daquele preceito) os prejuizos sofridos. Cremos que a solugdo por que enve-
redou a Convengdo é a mais adequada, pois que o fundamento da obrigagdo em
causa — em ultima analise a ideia de boa-fé — parece dever justificar que o lesado res-
ponda por todas as consequéncias da omissdo do comportamento em que se traduz
aquela obrigagdo.

(385) Repare-se que nio ¢ este 0 Unico momento em que Convengdo impde certas
obrigagdes ao lesado — veja-se a este respeito o disposto nos artigos 85 a 88 € o que so-
bre eles diremos, infra, n.°s 92 a 95.
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adstrita pela violagdo contratual cometida) igual ao montante dos pre-
juizos que deveriam ter sido evitados pela actuagdo do outro contraente.

Esta aqui em causa a atendibilidade da culpa do lesado no calculo
das perdas e danos (3%), que de igual modo vemos relevar no dominio da
nossa lei — artigo 570.° do Cédigo Civil — em termos gerais de res-
ponsabilidade civil. Também em face da nossa ordem juridica se deve
entender que sobre o lesado impendem certos deveres — designada-
mente aquele que a Convengdo autonomiza no preceito a que nos
referimos — deveres que, embora néo tipificados, se integram na nog¢do
de deveres acessorios de conduta (¥7) (#). E indiscutivel ainda aqui a re-
levancia de tais deveres a luz da consideragio global da relagdo contra-
tual, tal como a vimos concebendo, onde os imperativos da boa fé reves-
tem um caracter determinante.

SECCAO III

Juros

85. Obrigacdo de juros. A Convengdo insere, na Secgdo III do
Capitulo V, uma finica disposi¢io respeitante a matéria dos juros. De
acordo com o que aqui se prescreve sempre que uma das partes nio

(3%6) Apenas a proposito do calculo das perdas e danos se preocupou a Convencio
em tirar expressamente as consequéncias da conduta do lesado. De resto, foi rejeitada na
Conferéncia uma proposta tendente a alargar, nesta disposicdo, o alcance da culpa do le-
sado, para além dos limites do meio especial da indemnizagdo. De acordo com esta pro-
posta, a culpa do lesado provocaria ainda adaptagdes e ajustamentos no regime dos de-
mais meios 4 disposigdo das partes. A rejei¢do da proposta apenas se ficou a dever a ino-
portunidade da sua inser¢do na presente disposi¢do (que se localiza na secgao especifica-
mente dedicada as perdas e danos). O que significa que a culpa do lesado pode ainda rele-
var nos termos em que o admitam os pressupostos de actuagdo de cada um dos restantes

meios.
(387) Sobre esta nogdo aplicada ao contrato de compra e venda internacional, veja-se

supra, n.° 37.
(388) Neste sentido, cf. ANTUNES VARELA (n. 25), vol. I, p. 788.
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pague uma quantia em dinheiro a que estava obrigada (nomeadamente
0 preco) a outra parte tem direito, para além da indemnizacdo por per-
das e danos a que eventualmente haja lugar (*), a perceber juros sobre
uma tal quantia.

Ao ditar semelhante dispositivo, o legislador convencional optou
por tomar posi¢do quanto ao ponto primeiro do problema dos juros
(3%), qual seja, o de saber se o incumprimento de uma prestac@o das par-
tes (no contrato de compra e venda internacional), que se traduza na en-
trega de uma quantia em dinheiro, acarreta ou nao a obrigacdo de pagar
juros por essa quantia. E a inser¢do sistematica deste comando, numa
sec¢dio propria, e, logo, autonomizada da matéria das perdas e danos,
conduz, por si s6 (3), a conclusdo de que os pressupostos da obrigac¢do
de juros se esgotam no simples ndo cumprimento da obrigagéo respecti-
va sem que algo mais seja de exigir, designadamente qualquer dos requi-
sitos da indemnizagio por perdas e danos.

(%) Indemnizagdo regulada nos artigos 74 e ss. Cf. supra, a analise feita a estas dis-
posi¢des nos n.°s 81 a 84,

(%) Esta disposi¢do nio constava do Projecto de Convengdo submetido & Confe-
réncia, muito embora possamos encontrar num dos dois anteprojectos que lhe serviram de
base um comando destinado a regular este problema. Tratava-se do artigo 58 do Projecto
de Convengdo sobre a Compra e Venda Internacional (cfr., para a génese do Projecto de
Convengio apresentado 2 Conferéncia, os dados fornecidos supra, n.° 2) de 16 de Margo
de 1976 (veja-se o texto deste Projecto no Annuaire da CNUDCI, vol. VII (1976), p. 89 ¢
$s.) que retomava, nas suas linhas gerais, ainda que com especificagdes suplementares, o
disposto no artigo 83 da LUVI.

A diversidade de posi¢oes tomadas nos varios estadios de elaboragéo do texto con-
vencional, espelhada e justificada nos respectivos trabalhos preparatorios, € bem a prova
do caracter polémico desta matéria e das dificuldades de sobre ela definir uma posi¢éo.
Tal diversidade resulta de factores da mais variada ordem: desde principios de natureza re-
ligiosa (como os preceitos cordnicos apontados por certas delegacdes isldmicas enquanto
impeditivos do percebimento de juros) até outras dificuldades, agora do estrito foro técni-
co-juridico, tais como as suscitadas pela ponderagdo dos interesses em causa, cobrando
aqui relevo as questoes referentes a taxa de juro. A este prop0sito, para além de se ter de
indagar do termo a quo do vencimento de juros, surge o escolho (resultante da inconve-
niéncia da fixagdo na Convengio de uma taxa propria) constituido pela eleicdo da ordem
nacional mais correctamente posicionada para indicar a taxa de juro — o que faz surgir,
necessariamente, delicadas questdes atinentes ao equilibrio contratual.

A contraposi¢do dos varios pontos de vista a este proposito alimentou ainda uma ace-
sa discussdo na Conferéncia, da qual apenas foi possivel resultar consenso a volta do dis-
positivo contido no artigo 78 e que fornece a resposta ao problema primario suscitado pela
questdo dos juros — o da sua admissibilidade.

(3%1) Ao mesmo resultado somos alids conduzidos através da analise do proprio teor
literal do artigo 78 (in fine), bem como da leitura dos trabalhos preparatorios, nomeada-
mente os que se referem a discussdo havida na Conferéncia.
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A ideia que nos aparece, revestida de caracter geral, a presidir a nor-
ma do-artigo 78, vem a ser retomada no artigo 84, em matéria de efeitos
da resolugdo, a propésito do condicionalismo da restituicdo do prego:
‘‘se o0 vendedor houver de restituir o prego, deve ainda pagar juros sobre
o montante deste a contar do dia do pagamento’’ (3%2).

Tenha-se contudo presente que o legislador convencional se quedou
naquele primeiro estadio da questdo da obrigagao de juros. Com efeito,
e apesar de tal ter sido tentado, néo foi possivel estabelecer um consenso
minimo a volta de questdes como a da fixa¢do dos critérios para a deter-
minagdo da taxa de juro (33). Ficam assim em aberto importantes pro-
blemas que sdo deixados por resolver, defrontando-se entdo o intérprete
com a diversidade de solugdes apresentada pelos distintos sistemas na-
cionais. Ndo podem deixar de se sublinhar os inconvenientes de tais la-
cunas convencionais: ¢ manifesto que daqui decorrerd necessariamente
a inseguranga dos contraentes quanto a defini¢ao precisa de questdes de
tal importancia — o que, em ultima analise, embaragara a fluéncia das
trocas internacionais.

No nosso direito deve igualmente entender-se que, sempre que este-
jamos face a uma obriga¢do pecuniaria (o que sucede, no contrato de
compra e venda, desde logo no que toca a prestagdo do prego, mas tam-
bém ¢é concebivel relativamente a outras), existe a obrigagdo de pagar
juros — ¢é o que resulta da combinagdo do disposto no artigo 102.° do
Co6digo Comercial com o artigo 806.°, numero 1,do Codigo Civil, dis-
posicdo esta ultima que integra uma hipétese de juros legais (%¢). Note-

(392) Sobre este preceito veja-se o que diremos infra, n.° 91. Esta norma, diversa-
mente da do artigo 78, ja figurava no projecto de Convengdo e foi até a sua existéncia uma
das razées que pesou no sentido da introdugédo na Convengao de uma disposi¢ao de carac-
ter geral sobre 0s juros, ja que a previsdo destes ndo se justificava apenas naquela hip6tese
particular. Assim se afastavam todas e quaisquer davidas sobre o ambito da obrigagédo de
juros, a luz da Convengao.

(393) Asrazdes da impossibilidade de acordo sobre este ponto deixa-mo-las ja referi-
das na nota 390.

(3%4) O Decreto-Lei n.° 200-C/80, de 24 de Junho, adaptou o artigo 102.° do Codi-
go Comercial 4 nova redagdo dada-por este mesmo decreto-lei aos artigos 559.° € 1046.°
do Cadigo Civil.

Dando execugdo ao novo comando do artigo 559.°, n.° 1 (que, ao contrario do que
acontecia anteriormente, ndo fixa directamente a taxa de juro legal) a portaria n.° 447/80,
de 31 de Julho, veio fixar em 15% a taxa anual de juros legais.

Sobre as alteragdes introduzidas pelo citado Decreto-Lei, veja-se SIMOES PATRI-
CIO, As novas taxas de juro do Cédigo Civil, BM J n.° 305 (Abril de 1981), p. 13 ess. e
PIRES DE LIMA — ANTUNES VARELA (n. 57), anotagdo | ao artigo 811.°.
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-se contudo, que, a partir do texto desta norma, a questdo dos juros ndo
se autonomiza da da indemnizagdo, antes sendo concebida como ex-
pressdo desta (%+2) — afastando-se neste ponto a construgdo da nossa
lei da da Convengdo.

SECCAO 1V

Exoneracao

86. Regime da Exoneragcdo. A Convengao insere em sec¢do propria
uma disciplina que resulta da preocupagdo do legislador convencional
(%) em retirar consequéncias do facto de a inexecugdo de uma qualquer
das obrigacdes das partes se ficar a dever a circunstincias que lhe nio
sejam imputaveis. A este fim vém, no artigo 79, solugdes particulares
que conformam diversamente estes casos, em relagdo ao condiciona-
lismo geral do incumprimento, tal como a Convengédo o delineou ¢%).
O matiz assim estabelecido para estas hipoteses traduz-se em recusar a
parte lesada com o incumprimento o recurso a indemnizagdo por perdas
e danos que eventualmente haja sofrido — meio este que, como acima
referimos (97), reveste, na economia do texto convencional, um alcance
geral (%).

(3%42) Cfr., sobre o ponto, infra, n. 461.

(3%5) Na esteira do que acontecia ja com a LUVI, cujo artigo 74 continha disposi¢cdes
semelhantes ainda que enunciadas de forma menos clara.

(3%) Cf. os artigos 45 e ss. € 61 e ss. € as observagdes sobre eles produzidas supra n.°s
51 a58¢66a70.

(3%7) Cfr. supra, n.° 81.

(3%8) Tal ndo implica, advirta-se, que a parte lesada ndo possa vir a ficar de algum
modo compensada em certos casos das consequéncias que para si envolve a inexecucao. Is-
SO vira a passar-se sempre que nos encontremos face a prestagdes de caracter pecuniario
(nomeadamente, a restituigdo do prego que a parte lesada tiver ja desembolsado — cf. o
artigo 84, n.° 1, da Convengio), dado que, como acima sublinhamos (supra, n.° 85), o dé-
bito de juros é concebido autonomamente e ndo englobado na indemnizagao por perdas e
danos.
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As hipoteses a que o artigo 79 da Convengio vai dirigido sdo aquelas
em que a parte inadimplente prove que a inexecugado das suas obrigacdes
se ficou a dever a um impedimento independente da sua vontade e que
se nao podia razoavelmente esperar que fosse por ela tomado em consi-
deragdo no momento da conclusdo do contrato nem que, ele ou as suas
consequéncias, fossem previstos ou superados (§ 1).

Querem pois abranger-se aqui todos os casos em que ndo pode ver-
dadeiramente o inadimplente ser responsabilizado pela inexecucio de
uma obrigacgdo, ja que se verifica a auséncia de culpa (lato sensu) da sua
parte: ou seja, encontram-se aqui incluidas as situagées de incumpri-
mento que, na terminologia tradicional, se reconduzem, nas suas cau-
sas, as hipoteses de caso fortuito, caso de for¢a maior, facto de terceiro
e até facto da lei. E a Convengio, preocupando-se com o recorte preciso
das situagdes, fornece em pormenor os indices para avaliar da relevan-
cia daquelas causas de exoneragdo: a configuracdo destas como um im-
pedimento, para efeitos do paragrafo 1 do artigo 79, supde ndo sé que a
parte em falta as ndo tenha previsto no momento da conclusdo do con-
trato como também que, tanto a elas como as respectivas consequén-
cias, as ndo tenha podido prevenir ou superar (%%).

Entre nds, como na generalidade dos sistemas juridicos ¢%), encon-
tramos também disposi¢cdes das quais resulta a exonerag¢ido da responsa-
bilidade pelo incumprimento. Assim, de acordo com o artigo 790.° do
Coédigo Civil, quando a prestagio se torne impossivel (4%) por causa nao

. (3%8-2) Pode ver-se um comentatio as solugdes propostas no Projecto de Convengdo
sobre a matéria da exonerag¢do em BARRY NICHOLAS, Force Majeure and Frustration,
A.J.C. L., vol. 27 (1979), p. 231 e ss. ¢ HANS-JOACHIM BARTELS ¢ HIROSHI MO-
TOMURA, Haftungsprinzip, Haftungsbefreiung und Vertragsbeendigung beim interna-
tionalen Kauf, RabelsZ, v. 43 (1979), p. 649 ¢ ss. Para a nogdo de for¢a maior, cfr. ainda
PHILIPPE KAHN, Force Majeure et Contrats internationaux de longue durée, in Jus et
Societas. Essays in tribute to Wolfgang Friedmann, The Hague, 1979, Martinus Nyhoff,
p. 181 e ss.
(399) Para uma informagdo sobre este ponto, cf. VAZ SERRA, (n. 321), p. 5 e ss.
(4%0) E ponto controverso a questdo de saber se na impossibilidade referida no artigo
790.° cabe tdo so a verdadeira impossibilidade absoluta ou, também, a mera impossibili-
dade relativa (difficultas praestandi). O nosso legislador parece ter querido apenas consi-
derar a impossibilidade absoluta pois que, como o informa ANTUNES VARELA ((n. 25),
v. II, p. 68 e ss.), foram intencionalmente eliminados os preceitos do Anteprojecto VAZ
SERRA (artigo 3 do articulado inserto no estudo citado na nota 321, a pag. 123) donde re-
sultava, para este efeito, a relevancia da difficultas praestandi. Neste ponto, o legislador
tera pretendido alinhar com a opinido dominante na doutrina, no dominio do Cédigo de
Seabra (cf., por todos, MANUEL DE ANDRADE, ((n. 188), p. 407), decerto que impres-
sionado pela incerteza que a consagragdo da tese alternativa — conhecida na Alemanha
por doutrina do limite do sacrificio (der Opfergrenze) — poderia gerar. Mau grado a
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imputéavel ao devedor, este vé a sua obrigacédo extinta, 0 que, em termos
de responsabilidade, significa que fica arredada a obrigag¢do de indemni-
zar (401) (+02),

O paragrafo 2 do artigo 79 da Convengio prevé um regime especial
para a exonera¢ao da responsabilidade da parte inadimplente, nos casos
em que o incumprimento se ficou a dever a falta de um terceiro a quem
ela encarregou de executar o contrato, no todo ou em parte. Nestes ca-
sos, as condi¢des de exoneragdo s30 mais gravosas, pois que ela apenas
tem lugar quando os pressupostos do paragrafo 1 valerem tanto em rela-
¢d0 & parte no contrato como ao terceiro por esta encarregado da exe-
cucdo (43).

O especial regime aqui prescrito nio carece de qualquer justificagdo
particular, ja que a protecgdo da parte lesada com o incumprimento, re-
clamada pela ideia de equilibrio contratual, vem exigir que, nas situa-
¢Oes descritas, a conduta do terceiro que agiu por ordem do contraente
faltoso seja tratada nos mesmos termos que a deste Gltimo, pois, para o
efeito aqui tido em vista, tal conduta como que se insere no circulo de
actuagdo do contraente que a ordenou. Toda e qualquer outra solugdo

voluntas legislatoris surgir assim conformada, tal ndo devera conduzir a conclusdo de que
aquela doutrina n3o encontra eco no nosso sistema juridico. Com efeito, quer se entenda
que ela é imposta pelo principio da boa-fé (VAZ SERRA, RLIJ, n.° 104, p. 215), quer rele-
ve ela também da doutrina da imprevisdo, entre nos consagrada no artigo 437.° do Codigo
Civil (GALVAO TELLES, (n. 80), p. 349 e ss., PIRES DE LIMA - ANTUNES VARELA,
(n. 57), v. 11, anotagéo III ao artigo 790.°), sempre poderemos dizer que, nos casos em que
se possa verdadeiramente falar de uma difficultas praestandi, o devedor ver-se-a exonera-
do da responsabilidade pelo incumprimento. Isto, independentemente de se poder ou nfo
falar nestes casos de extingdo da obrigagio do devedor — como acontece, de acordo com
o artigo 790.°, para as hipoteses de imposibilidade absoluta — ponto de que ora nio te-
mos de curar.

401y Como ja vimos (supra, n. 175), de acordo com o artigo 798.°, o devedor incor-
re em responsabilidade pelo prejuizo que causa ao credor quando falta culposamente ao
cumprimento da obrigagdo.

(4%2) A férmula encontrada pelo legislador do Cédigo Civil de 1966 para o artigo
790.°, recortando negativamente as hipoteses de exoneragdo, afigura-se assim preferivel a
da disposi¢do que lhe correspondia no Codigo de Seabra (artigo 705.°) que pecava por de-
feito na enumeragio das causas de exoneragdo, ja que apenas se referia ao facto do cre-
dor, a forga maior e ao caso fortuito. Cf., por todos, ANTUNES VARELA, (n. 25), v. II,
pag. 65 e ss.

(493) Tém-se aqui em vista, com efeito, apenas os terceiros que se encontram nesta
situagdo particular. Isto ¢, os que foram encarregados por uma das partes de, total ou par-
cialmente, dar execugdo ao contrato. Nao estdo aqui incluidas, pois, as pessoas que se en-
contram, em relacdo as partes, na situagdo de fornecedores. A questdo foi alias discutida
na Conferéncia, tendo sido rejeitada uma proposta que pretendia fazer abranger no § 2
também estas altimas.
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frustraria a intencionalidade normativa do comando do paragrafo 1,
pois que o condicionalismo da exonera¢do passaria a ser injustificada-
mente menos apertado (com o consequente aligeiramento da responsa-
bilidade de uma das partes, sem contrapartida para a outra), nos casos
em que o comportamento contratualmente devido por uma das partes
fosse integrado por uma conduta de um terceiro a que aquela recorresse.

No que ao nosso direito se refere, somos conduzidos a idéntica con-
clusdo. De facto, o artigo 800.° do Codigo Civil estabelece que o deve-
dor responde perante o credor pelos actos das pessoas que utilize para o
cumprimento da obriga¢do, como se tais actos fossem praticados por ele
proprio. Assim sendo, deve entender-se que a sua exonera¢io pelo ndo
cumprimento, nestas hipoteses, tera que resultar da circunstancia de a
impossibilidade ndo culposa abranger igualmente, e nos mesmos ter-
mos, as pessoas de que para o efeito se serviu (4%4).

No paragrafo 3 do artigo 79 a Convengdo precisa os limites tempo-
rais da exoneracdo. Assim, prescreve que esta apenas produz efeitos en-
quanto durarem as circunstincias impeditivas do cumprimento da
obriga¢do — circunstédncias onde concorra o condicionalismo referido
no paragrafo 1, pois s6 estas, naturalmente, provocam a exoneragio.
Daqui se retira que apenas nas hipoteses de impossibilidade definitiva se
pode falar de uma exonerag@o no verdadeiro sentido do termo; pois, se
a impossibilidade for meramente temporéria, finda esta, verificar-se-a o
ressurgimento da responsabilidade do devedor pelo incumprimento do
dever de prestar. Desta conclusiio apenas poderemos fugir se, entretanto
(e em virtude do préprio impedimento em si, mau grado o seu caracter
temporéario), o quadro contratual tiver sido alterado (aqui incluida a sua

(4%4) Da férmula utilizada por VAZ SERRA (Responsabilidade do devedor pelos
factos dos auxiliares, dos representantes legais ou dos substitutos, BMJ, n.° 72 (Janeiro de
1958), p. 259 e ss.) no n.° 1 do artigo 1 do Anteprojecto que deu origem ao preceito do ar-
tigo 800.°, n.° 1, inferia-se mais directamente a solugdo dada ao ponto que ora nos impor-
ta: a exoneragdo do devedor da responsabilidade pela inexecuciao das obrigacdes que sobre
ele impendiam, nos casos em que tal inexecugao ficasse a dever-se a terceiros encarregados
pelo devedor para o cumprimento. De facto, segundo aquele texto, o devedor apenas res-
ponderia por factos desses terceiros ‘‘quando estes factos, se fossem praticados pelo deve-
dor nas mesmas circunstancias, o constituiriam em responsabilidade’’.

E curioso notar que VAZ SERRA, nesse mesmo articulado, incluia um preceito — o
artigo 4 — que visava afastar a responsabilidade do devedor prescrita nos artigos anterio-
res nos casos em que a substituicdo do devedor por um terceiro, no cumprimento, fora
aceite pelo credor. A disposi¢do ndo tera sido conservada talvez por se considerar dispen-
savel, mas dela decorria com maior clareza que a intervengao do terceiro a que aqui se alu-
de se deveria ficar a dever em exclusivo & vontade do devedor.
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destrui¢cdo) em virtude da verificagdo de qualquer condicionalismo para
tanto relevante (45), Bem se compreende que assim seja, a partir da pro-
pria concepc¢do de que arranca a exonera¢do da responsabilidade (#¢).
Com efeito, se esta depende necessariamente da existéncia de uma situa-
¢do qualificada (*7) impeditiva da execugdo, ela s6 tera real fundamento
e sentido onde e quando aquela situagdo se mantenha.

Também no nosso direito, e como nido poderia deixar de ser, atento
o fundamento apontado, as coisas se passam da mesma forma. E assim
¢ que vemos, no artigo 792.°, namero 1, do Cédigo Civil, o legislador
prescrever que, em caso de impossibilidade temporaria, o devedor nao
responde pela mora no cumprimento (*%®). Tal como na Convengao (¢?),
também o devedor fica assim exonerado da responsabilidade pelo in-
cumprimento que, nestas hipoteses (mora), se traduz numa indemniza-
¢do por perdas e danos. Mas diz mais a nossa lei, no namero 2 do mes-
mo artigo 792.°, que a impossibilidade s6 é temporaria enquanto, aten-
ta a finalidade da obrigacao (42), se mantiver o interesse do credor. Ou
seja, a nossa lei fornece aqui um indice (!') em que o intérprete se pode-
r4 vir a apoiar quando tiver que qualificar determinadas situa¢des. E
sempre que da sua aplicagdo decorra dever considerar-se como definiti-
va uma determinada situacdo de impossibilidade, entdo a exoneragdo do
devedor sera plena, como acima dissemos a proposito da analise do tex-
to convencional.

(4%5) Aludimos aqui a toda e qualquer circunstdncia que legitime a destrui¢do ou
descaracterizagdo do relacionamento contratual existente a data em que surgiu o impedi-
mento. E de salientar a este propésito que esta situagio pode conformar hipoteses de alte-
ragdio da base negocial (que, entre nos, estdo contempladas no artigo 437.° do Céodigo Ci-
vil). Na Conferéncia discutiu-se a conveniéncia de fazer men¢ao expressa neste § 3 de tais
situagdes, disciplinando-as (o que a LUVI faz no § 2 do artigo 74): foi porém afastada tal
sugestdo, por se considerar que, dada a natureza geral do problema e o diverso sentido e
alcance que a teoria da imprevisdo cobra na multiplicidade dos sistemas juridicos, a regu-
lamentag@o do ponto deveria ser deixada aos diferentes ordenamentos juridicos nacionais.

(4%6) Cf. supra o que dizemos no inicio deste nimero.

(497) Cujos termos encontramos descritos no § | do artigo 79 da Convengio.

(4%8) Segundo o artigo 804.°, n.° 1, com efeito, a mora constitui o devedor na obri-
gacgdo de reparar os danos causados ao credor.

(40%) Cfr. o § 5 do artigo 79.

(419) Sobre o que deve entender-se, a este propésito, por finalidade da obrigagdo, ve-
ja-se BAPTISTA MACHADO (n. 84), p. 370 ¢ ss.

(1) Um outro indice possivel era o retido por VAZ SERRA no artigo 6, n.° 2 do

seu Anteprojecto ((n. 321), p. 126). Para a caracterizagdo do que seja impossibilidade tem-
poraria veja-se MANUEL DE ANDRADE, (n. 188), p. 415 e ss.
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O paragrafo 4 do artigo 79 da Convengédo pde a cargo da parte que
se quer valer do disposto nos paragrafos anteriores o dever de comu-
nicar a outra parte o impedimento ocorrido e as incidéncias deste so-
bre a sua capacidade de cumprir a obrigagdo. Esta comunicagdo deve-
ra ser feita chegar ao destinatario num prazo razoavel a partir do mo-
mento em que a parte que ndo executou a sua obrigagdo teve ou deve-
ria ter tido conhecimento do impedimento, sob pena de ficar constitui-
da na obriga¢do de indemnizar pelas perdas e danos ocasionadas pela
falta da notificagdo.

A obrigagdo de notificagdo aqui imposta & parte que se pretende
exonerar da responsabilidade integra um dever acessorio de conduta
(412) que a Convencdo entendeu explicitar. Tal explicitacio bem se jus-
tifica tratando-se como se trata da regulamentag¢do de relagdes inter-
nacionais onde, dado o normal afastamento das partes, &€ bem possivel
que apenas a parte que ndo pode levar a cabo a execugio tenha conhe-
cimento do impedimento que a origina. Ora, como tal conhecimento
se reveste, para a contraparte, de importancia manifesta, em ordem a
minimiza¢do dos inconvenientes que esta sofre com a inexecugido, fa-
cilmente se aceita que a Convengao se tenha preocupado expressamen-
te em impor a parte impedida de proceder a execugio o referido dever
de notifica¢do. E a medida da preocupag¢do da Conven¢do manifesta-
-se ainda pelas consequéncias que ela liga & ndo recep¢do da notifica-
¢do pelo destinatario. Com efeito, a parte obrigada a notificagdo nao
fica liberada da obrigacdo de indemnizar a contraparte pelos danos
advindos da falta de notificacio pelo mero facto de a ter
emitido — tal s acontecerd quando a notificacdo for recebida pelo
destinatario (43).

Atenta a ratio que acabamos de atribuir ao preceito convencional,
nao se estranhara que a nossa lei, vocacionada sobretudo para a regula-
mentag¢do de contratos internos, ndo se tenha preocupado em contem-
plar um tal dever. No entanto, ainda que nfo expressamente prevista,

(#12) Cfr. supra, n.° 37, o que dizemos sobre esta figura.

(413) Mais uma vez se consagra a feoria da recep¢cdo, ao arrepio da regra geral do ar-
tigo 27 da Convengdo onde, como vimos (supra, n.° 32), se acolhe a teoria da expedicdo
para as comunicagdes entre as partes.
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tal obrigag@o deve ter-se como um dever acessorio de conduta, incluido
por isso na previsao do artigo 762.°, nimero 2 do Codigo Civil (14).
No paragrafo 5 do artigo 79 assinalam-se, enfim, os efeitos da exo-
neragdo da responsabilidade. Este preceito afirma expressamente o di-
reito da parte lesada pelo incumprimento a utilizar todos os meios que
lhe s@o conferidos pela Convengdo, com ressalva do direito a indemni-
zagdo por perdas e danos. Tal como ja acentuamos, a exoneragao con-
duz a paralisacdo do recurso a indemnizagdo por perdas e danos por
parte do lesado com a inexecug#io. Fica assim bem claro que o recurso a
qualquer dos outros meios ndo é prejudicado (%) por este artigo 79.

A razoabilidade de tal solug@o parece inquestionavel, quer quanto
aos poderes que confere & outra parte — pois de outra maneira seria
postergado o equilibrio contratual — quer quanto a exclusdo do direito
a indemniza¢do — necessariamente consequente & exoneracdo da res-
ponsabilidade.

No nosso direito, e como também ja referimos, a exoneragéo da res-
ponsabilidade do devedor significa igualmente a sua desoneragao do de-
ver de indemnizar pelas perdas e danos advindos do incumprimento da
obrigacdo a que estava adstrito (416). O que quer dizer que continua a ser
admitido o recurso aos demais outros meios, maxime a resolucdo do
contrato (417).

(4'%) Deve salientar-se, no entanto, que VAZ SERRA, na esteira d¢ ENNECCE-
RUS-LEHMANN e VON TUHR, previa na sua proposta de articulado ((n. 321), p. 122)
um preceito (0 n.° 4 do artigo 1) onde se punha a cargo do devedor o dever de ‘‘avisar o
credor da impossibilidade superveniente, ou mesmo da ameaca dela, quando tal for im-
posto pela boa-fé”’. Informa o mesmo Autor que o artigo 336 do Codigo Grego vai apa-
rentemente mais longe, ao impor ao devedor uma tal obrigagdo logo que tenha conheci-
mento da impossibilidade.

(*15) Note-se que a formulagéo e o contetdo do preceito correspondente da LUVI (o
§ 3 do artigo 74) se apresentam um tanto diferentes, ja que esta opta por uma enumeragio
dos meios a que o lesado pode ainda recorrer, mau grado a exoneragao, cingindo-se nessa
enumeragio A resolugéio do contrato e a redu¢do do prego. A diferenga resulta, pois, em
que lhe est4, neste caso, vedado o recurso a execugdo especifica. A Convengdo ndo formu-
lou esta ideia, o que ndo quer dizer que possa haver lugar a execugéo, apesar de a presta-
¢do se ter tornado impossivel — hipotese que é configurada no artigo 79. O que ficou bem
claro da discussdo havida na Conferéncia foi que se nio pretendeu ligar a extingio da
obrigacdo de executar tdo s 4 exoneragdo da responsabilidade do devedor, o que poderia
porventura vir a atingir outros deveres ou obrigagdes acessorias.

(41%) Cfr. supra, neste mesmo niimero, e nota 401.

(*7) Com efeito, ndo pode deixar de ver-se no artigo 795.° do Codigo Civil um caso
de verdadeira extingdo contratual (cfr. supra, n. 197), quer se lhe chame ou ndo
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87. Perda do direito de fazer valer a inexecugdo, pela contraparte,
das suas obrigacdes. Numa disposi¢do que nio constava do Projecto
respectivo, a Conven¢do vem dizer, no seu artigo 80, que uma parte nao
pode prevalecer-se da falta de cumprimento, pela contraparte, de uma
qualquer das suas obrigagGes, na medida em que essa inexecugdo se fi-
car a dever a um acto ou omissdo seus.

Nao suscita quaisquer dividas a bondade da doutrina corporizada
neste preceito. Com efeito, ndo faria sentido e constituiria uma grave
ofensa a ideia de justica (') que uma qualquer das partes pudesse pre-
tender retirar dividendos da falta de cumprimento das obriga¢des da sua
contraparte quando ela tem afinal como causa um facto (acto ou omis-
sdo) seu. Sendo assim, a norma convencional mais ndo é, pois, do que
uma especial explicita¢do do principio da boa-fé (que, como temos va-
rias vezes sublinhado, se encontra na base de toda a regulamentagdo
convencional), integrando aqui aquele seu coroldrio que vulgarmente se
evoca sob a expressdo venire contra factum proprium (V).

N&ao podemos, no entanto, deixar de manifestar estranheza pela in-
ser¢do sistematica da norma deste artigo 80. Com efeito, dado o carac-
ter geral da doutrina aqui formulada, o seu assento convencional me-
lhor ficaria em sede de Disposi¢des Gerais aplicaveis ao contrato de
compra e venda (*2), A tnica razdo que podera militar no sentido da

resolugdo — isto sem prejuizo do que deixamos dito (supra, na nota 197) sobre a hipétese
em que se possa falar do ‘“‘commodum”’ de representagdo, nos termos do artigo 794.°.

Dissemos ja (supra n. 356) que, na opinido de PIRES DE LIMA - ANTUNES VA-
RELA, o citado artigo 795.° configura a hipotese da tradicionalmente chamada condicdo
resolutiva tacita. No direito anterior, a situagdo era alias conformada da mesma forma,
como se retira da regra do artigo 709.°, § 1 do Cédigo de Seabra. Note-se, porém, que, a
considerar-se estarmos perante um caso de resolugéo contratual, ha que ter presente que
os respectivos efeitos sdo aqui configurados de modo algo diverso dos da resolucdo em ge-
ral (cf. o que sobre o ponto diremos infra, no n.° 88): no nosso caso, com efeito, e sempre
que haja lugar a restituigdo da contraprestacdo, esta far-se-a nos termos do enriquecimen-
to sem causa. :

(418) A razdo de ser desta norma, em Gltima analise, decorre daquela mesma fonte
que vimos alimentar a disposi¢do do artigo 77 (redugcdo da indemnizacdo — cfr. supra,
n.° 84).

(419) Para uma tentativa de construgdo sistematica desta ideia, cfr. a recente disser-
tagio de MICHAEL GRIESBECK, VENIRE CONTRA FACTUM PROPRIUM. Ver-
such einer systematischen und theoretischen Erfassung, Bamberg, 1978.

(429) No Capitulo I da Terceira Parte da Convengao, portanto, como alias chegou a
ser proposto nos debates da Conferéncia onde se sugeria a sua inser¢do logo ap6s o artigo
25 que, como vimos, define o que se entende por violacdo fundamental do contrato (cfr.
supra, n.° 31).
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op¢do convencional sera a que sublinha a circunstdncia de se tratar,
ainda aqui, de situagdes em que se pode falar de uma exoneragdo da
responsabilidade da parte faltosa (42!). SO que esta razdo nio se afigura
de modo algum bastante para justificar a colocacido, nesta sede, de
uma tal norma, ja porque o leque de situagdes por ela abarcadas trans-
cende claramente aquele que se designa por exonera¢do (no sentido do
artigo 79), ja porque os efeitos da liberacdo de responsabilidade aqui
prevista deverdo ser muito mais amplos, podendo porventura colher
em relacdo a outros meios que nao a indemnizagdo por perdas e danos.

Do que deixamos dito, for¢oso € concluir que também no nosso di-
reito se ha-de considerar valida a mesma doutrina. Muito embora nio
encontremos qualquer preceito onde ela nos aparegca consagrada nos
termos em que a Conven¢do o faz, sempre ela se contém na formula
utilizada pelo artigo 762.°, nimero 2, do Codigo Civil para definir o
alcance da actuacdo da boa-fé nas relagGes entre os sujeitos da obriga-
cdo ().

SECCAO V

Efeitos da resolucao

88. Efeitos primdrios da resolu¢do. Como ja tivemos ocasido de ve-
rificar (#3), destaca-se, entre os meios postos pela Convengio a disposi-
¢do de qualquer dos contraentes, no caso de violagdo pela contraparte

(®2!) A querer-se inserir correctamente o preceito nesta sede deveria, a nosso ver,
adoptar-se uma férmula proxima da que encontramos na LUVI, no artigo 74, § 3, in fine,
onde a ideia de venire contra factum proprium é apenas aplicada ao regime da exoneragio
tal como ele nos surge neste preceito (que, como se acentuou supra, n. 395, corresponde
ao artigo 79 da Convengio).

(42) Saliente-se ainda que ha-de ver-se também um afloramento desta mesma ideia,
no preciso campo da exoneragio, no disposto no n.° 2 do artigo 795.°, quando se eviden-
ciam as consequéncias advindas do facto da impossibilidade da prestacdo ser imputavel ao
credor: nestes casos, e contrariamente ao regime instituido no n.° 1 do mesmo artigo, para
a generalidade dos casos em que a impossibilidade ndo ¢ imputavel ao devedor, o credor
ndo fica desobrigado da contraprestagdo (muito embora possa ver descontado nesta o va-
lor de um qualquer beneficio que ao devedor possa ter advindo pela exoneragio).

(“23) Cf. supra, n.% 55¢ 69.
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das respectivas obrigagbes, o direito a declarar (%) a resolu¢do do con-
trato. Tdo importante se afigurou este meio que o legislador convencio-
nal (%) entendeu, para além da defini¢do dos seus pressupostos (que se
encontram, como vimos, nos Capitulos referentes as Obrigac¢des do
Vendedor e do Comprador (4%)), inserir um regime proprio no que con-
cerne aos efeitos da resolucdo. Assim se evita o risco de incerteza que
nao deixaria de estar presente se matéria de tamanha importancia fosse
deixada a regulamentacdo das diferentes ordens juridicas nacionais.
O tratamento convencional desta questdo vamos encontra-lo na Secc¢ao
V do Capitulo V que, como ja ficou dito, trata das Disposi¢des comuns
as obrigagdes do vendedor e do comprador — 0 que se justifica pelo
facto de as directrizes que informam a disciplina prescrita valerem de
igual forma para ambos os contraentes.

O efeito fundamental da resolucédo do contrato vem expresso no pa-
ragrafo 1 do artigo 81 da Convencdo. Nele se dispde que, pela resolu-
¢do, as partes ficam libertas das suas obriga¢des. O mesmo preceito tem
porém o cuidado de precisar que a resolug¢do, por um lado, nio prejudi-
ca as indemnizagbes por perdas e danos a que a conduta das partes por-
ventura tenha dado lugar, e, por outro, ndo atinge as estipula¢des con-
tratuais dirigidas quer a solug¢do dos diferendos quer a fixagdo dos direi-
tos e obrigacOes das partes em caso de resolucdo.

Daqui ressalta que o legislador pretendeu apenas ligar a resolugdo do
contrato o ferminus das obriga¢des que em boa verdade decorrem tipi-
camente da categoria contratual considerada (aqui, a compra e venda).
Pretendeu, pois, libertar as partes de todas estas obrigagOes, mas sO de-
las. Deixa-se assim intocado, desde logo, qualquer direito de indemniza-
¢d0 porventura existente — o que bem se compreende por este ndo pro-
vir, a bem dizer, propriamente do contrato mas de uma sua inexecugéo.
Por outro lado, ja tinhamos sublinhado que a Conven¢ao é bem clara
no sentido de acolher a tese da possibilidade de cumulac¢éo do direito a

(4%) Como ja sublinhamos (supra, n. 195), a resolugdo do contrato ndo opera de
forma automatica, como acontece na LUVI (arts. 26 ¢ 30), sendo necessario que uma
das partes a declare.

(4%%) Do mesmo modo se passam as coisas no dmbito da LUVI onde, nos artigos
78 a 81, encontramos disposi¢des paralelas as da presente Convengdo agrupadas sobre a
mesma epigrafe.

(426) Cf. os locais indicados na nota 423.
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indemnizacdo com os demais meios (427), limitando-se o presente precei-
to a expressar claramente esta doutrina no que toca a resolugéo (*%).

A resolucgdo néio atinge de igual forma as disposi¢cdes contratuais que
visam dirimir os conflitos que possam vir a surgir entre as partes ¢ bem
assim as que tenham sido estabelecidas pelos contraentes tendo precisa-
mente em vista a hipotese de resolugdo do contrato. E manifesto o acer-
to do comando convencional (que, no que toca ao segundo tipo de esti-
pula¢6es referido, mais n@o faz do que retomar o principio da autono-
mia da vontade ja expresso no artigo 6 da Convengdo (*¥)) atenta a na-
tureza adjectiva e instrumental deste tipo de estipulagGes. Assim sendo,
e tendo presente o escopo destas disposi¢cdes contratuais, pode de facto
considerar-se bem inspirada a doutrina consagrada a este proposito pela
Convengdo, no seu paragrafo 1 in fine ($30) (431).

O paragrafo 2 do artigo 81 refere-se 4 hipdtese em que se tenha ja ve-
rificado, no todo ou em parte, a execu¢do do contrato. Sendo insufi-
ciente, nestes casos, referir sem mais o efeito liberatorio das obrigag¢des
das partes, vem este paragrafo, adaptando esta directriz geral, prescre-
ver que a parte que cumpriu total ou parcialmente as suas obrigagdes
pode pedir & outra a restitui¢@o de tudo o que tenha fornecido ou pago a
titulo de execucdo do contrato. Pretende assim a Convengéo, como que

(427 Cf. supra, n.°s 51 e 66.

(428) Meio este relativamente ao qual se levantam maiores objecgdes a admissibili-
dade desta cumulag@o. Para a analise deste ponto, com referéncia as diferentes tomadas
de posi¢do sobre ele, cf. supra, n.° 82.

(“2%) Cf. o que sobre este preceito dizemos supra, no n.° 13.

(430) Em face do que em texto dizemos poderia parecer apodictica a doutrina em
causa, pelo que seria desnecessaria a sua expressa consagragdo na Conven¢do. Note-se,
porém, que sistemas juridicos ha que adoptam uma éptica diferente, ligando a resolugdo
do contrato a extingdo de todos os efeitos decorrentes do seu clausulado, ai incluidos
aqueles que o texto convencional pretende, nestas hipoteses, salvaguardar — pelo que se
justifica o cuidado posto na regulamentagdo deste ponto. Saliente-se, a propdsito, que o
efeito deste preceito ndo € o de conferir validade a estas clausulas — ponto que depende-
ra do direito nacional aplicavel — mas apenas o de assinalar a sua independéncia relati-
vamente a0 mecanismo da resolugdo, sublinhando que & sua existéncia nao pde termo o
desencadear de um tal mecanismo.

“3) Note-se, de resto, que nunca se poderia pretender que a resolugéo poria termo
a todas as obrigagOes existentes no dmbito do contrato, j4 que sempre permaneceriam
as directamente impostas pelo legislador — Cf., por exemplo, o disposto no artigo 86,
§ 1 da Convengio, onde se comina um dever de conserva¢do das mercadorias (sobre es-
te, veja-se infra, n.° 93).
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atribuindo efeito retroactivo a consequéncia primaria da resolugdo
atras apontada — o efeito liberatorio das obrigacdes das partes —,
que se reconstitua a situagdo dos contraentes anterior a execu¢fo con-
tratual (pois que, destruido o contrato com a resolugdo, cessou o fun-
damento daquela), o que s6 pode ser conseguido com a devolugao, por
cada uma das partes, de tudo o que tenha recebido a titulo de execugdo
do contrato (432) (433).

Na parte final deste mesmo paragrafo 2 regula-se um ponto atinen-
te ao regime da restitui¢do das prestagdes efectuadas: se ambas as par-
tes estdo a ela obrigadas, devem fazé-la em simultaneo. Este inciso
convencional mais ndo representa do que uma aplicagdo, nesta sede,
do principio que informa a figura da exceptio non adimpleti contrac-
tus, ou seja, em ultima analise, a relevancia, ainda aqui, do sinalagma
contratual (que aqui seriamos tentados a designar por sinalagma pds-
tumo (¥).

No nosso direito, € analoga a construgao que nos aparece delineada
para os efeitos da resolugio. De facto, da combinag¢do dos preceitos dos
artigos 433.° (que remete para os artigos 289.° e seguintes) e 434.°, nu-
mero 1, resulta que os efeitos que o nosso legislador liga a resolugdo sdao
fundamentalmente idénticos aos que vimos serem cominados pela Con-
vencdo nesta sede: assim, operada a resolugdo (4¥), esta tem efeito

(432) E é porque ¢ este o vero fundamento da obrigacdo de restituir posta a cargo
de cada uma das partes no contrato resolvido que nio se justifica que tal obrigagdo im-
penda apenas sobre a parte que deu motivo a resolugdo do contrato — posicdo que € a
de alguns sistemas juridicos mas que ndo logrou acolhimento no texto convencional.
Sendo embora isto assim, note-se que a igualdade de tratamento das partes em sede de
resolugdo ja ndo colhe quando estiver presente outra ordem de consideragdes relevante
no quadro da Convengdo. Tal sera o caso sempre que a restituicdo da prestagéo recebida
pela parte que declarou a resolugdo lhe acarrete custos particulares, caso em que, conti-
nuando esta contudo obrigada a restituigdo, aqueles custos serdo suportados pela
contraparte — o que decorre dos principios que vimos presidir a obriga¢io de indemni-
zar por perdas e danos.

(433) E evidente que esta devolugdo, se bem que imposta pelo regime convencional
da resolugdo, pode ver-se dificultada e até entravada por circunstancias (de ordem fac-
tual ou até legal) que deste Gltimo ndo dependam: escolhos derivados da existéncia de
um controle de cambios, de uma situagéo de faléncia decretada contra a parte obrigada
a restitui¢iio, do regime de transferéncia da propriedade; na verdade, este ultimo, deixa-
do pela Convenglo a regulamentagdo dos direitos nacionais (cf. o artigo 4, b) — para
explicitacdes sobre este ponto veja-se supra, n.° 11), pode ser conformado de tal modo
que, transferida a coisa vendida, deixe de ser possivel a sua restitui¢do ao vendedor.

(434 Para outras modalidades de relevancia do sinalagma, cf. supra, n.° 64 e nota
253.

(#35) Também no nosso direito, como ja vimos (cf. supra, n.° 55), e segundo o ar-
tigo 436.° do Codigo Civil, a resolugio ndo opera ipso iure, carecendo de ser declarada
por uma das partes a outra.
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retroactivo, dela decorrendo a obrigagdo de cada uma das partes resti-
tuir tudo o que tiver recebido. Muito embora a nossa lei ndo afirme ex-
pressamente o principio do efeito liberatorio da resolugdo (**¢) sobre as
obrigac6es das partes, tal resulta, ja da propria esséncia da resolugéo, ja
dos efeitos que a lei lhe assinala e que acabamos de referir. A nossa lei
mantém-se por igual silenciosa quanto ao destino das que chamamos
disposi¢des adjectivas ou instrumentais do contrato de compra e venda
— nomeadamente as que se referem a composi¢ao dos diferendos entre
as partes e as que tém por objecto a disciplina das relagdes entre estas
em caso de resolucdo (#7). Atendo-nos as consideragGes acima expendi-
das sobre estas clausulas contratuais, a proposito da disposi¢do conven-
cional pertinente, cremos que também a face do nosso direito deve valer
a mesma doutrina, considerando-se estarmos perante uma lacuna, a in-
tegrar de acordo com os principios referidos, tendo em atengdo que nos
encontramos fora do circulo de direitos e deveres proprios do tipo con-
tratual considerado — a compra e venda — e que, por isso, ndo devem
ser atingidos pela resolugao.

Ja quanto a cumulagao do direito a resolugdo com a indemnizagédo
por perdas e danos, o nosso direito €, como vimos (*3¢), expresso em pro-
nunciar-se pela afirmativa. O mesmo se diga do que a medida da obriga-
¢do de restituir se refere — como acabamos de dizer, deve, também en-
tre nos, ser restituido tudo o que tiver sido prestado (artigo 289.°, nii-
mero 1, do Codigo Civil) ¢*°). Finalmente, e de acordo com o prescrito
no artigo 290.° do Codigo Civil, é ainda plena a concordancia da nossa
lei e da Convengdo no que toca ao momento da restitui¢do, quando esti-
verem em causa obrigagdes reciprocas de restituicdo: entdo, estas devem
ser cumpridas simultaneamente e sdo-lhe extensivas, na parte aplicavel,
as normas relativas a excep¢do de ndo cumprimento do contrato.

(436) Note-se, porém, que no seu Anteprojecto referente a matéria da resolugio
((n. 186), p. 281) VAZ SERRA propunha, no n.° 1 do art. 2.°, uma férmula donde este
principio resultava claramente: a resolu¢do do contrato extingue entre as partes a relagdo
contratual.

(437) Por exemplo, a chamada clausula penal (cf., entre nos, o art. 810.° do Codi-
go Civil). Sobre esta figura no comércio internacional, veja-se o nosso estudo citado na
nota 176.

(438) Cf. o artigo 801, n.° 2 e supra n.°s 51 e 66.

(43%) Para quem veja no artigo 795.° um caso de resolucggo (cf. supra, ns. 197, 356
¢ 417) — a semethanca do enquadramento que o legislador italiano, que influenciou,
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89. Perda, pelo comprador, do direito de declarar a resolu¢do do
contrato au de exigir a entrega de mercadorias de substituicdo. A cir-
cunstincia de, de acordo com o paragrafo 2 do artigo 81 da Convengio,
a resolugdo do contrato implicar a restituicdo de tudo o que em execu-
¢do dele tiver sido prestado pelas partes, levou o legislador convencional
a contemplar especialmente estas situagdes. Fé-lo no artigo 82 onde se
prevé o caso de o comprador se encontrar impossibilitado de restituir as

como ¢é sabido, decisivamente 0 nosso nesta matéria, encontrou para estas hipoteses no
artigo 1463 — devera considerar-se a estatuicao do n.° 1 daquele artigo in fine, como
um desvio a regra geral formulada em texto: como ja se acentuou (na altima das notas
citadas), a restituicdo a que havera porventura lugar, na hipotese prevista no citado arti-
go 795.°, deve ser levada a cabo de acordo com os principios do enriquecimento sem
causa.

A nosso ver, como ja foi dito (nota 417), o artigo 795.° configura uma situagdo de
extingao da relagdo contratual, extingdo que ndo podera deixar de ter lugar (a nao ser
nos casos que nos parecem dever ser ressalvados, tal como referimos na nota 197), dada
a formulagao retida no artigo 790.° (a obrigagdo extingue-se quando a prestagdo se tor-
na impossivel...). Repare-se que na lei alema (igualmente fonte da nossa, nesta matéria)
onde existe um preceito paralelo ao nosso artigo 795.° (o § 323 do BGB) a doutrina en-
tende (cf., por todos, PALANDT (n. 96), anotagao 3 a este preceito) que nio se pode fa-
lar aqui sem mais numa extingdo contratual pura e simples sempre que se verifique o
condicionalismo descrito no § 281 do BGB, preceito paralelo ao nosso artigo 794.° do
Coéd. Civil e onde se regula a questio do chamado ‘‘commodum’’ de representagio.

De qualquer modo, o comando inserto na parte final do n.° 1 do artigo 795.°, se
houver de ser considerado como um desvio a regra geral da resolugédo, encontra a sua
justificagdo na constru¢do que o legislador se nos afigura ter em mente para esta hipote-
se. A impossibilidade, por causa ndo imputavel ao obrigado, de uma prestacdo acarreta
a extingdo da obrigagdo respectiva (artigo 790.°). Logo, e de acordo com a ideia da in-
terdependéncia das obrigagdes, imanente aos contratos sinalagmaticos, deve cessar a
obrigagdo da contraparte — assim se opera a referida extingdo do quadro contratual
que, como dissemos, se podera ou n3o qualificar como resolugdo. Se, porém, a contra-
parte tiver ja efectuado a sua prestacdo, de igual modo esta ultima operagido perdeu sen-
tido, pelo que se impde que, no que toca a este aspecto, as coisas voltem ao estado ante-
rior. Simplesmente, tal efeito pode ndo ser ja possivel, por aquilo que foi prestado (aqui
incluido também 0 que quer que o substitua em valor — aludimos ora a hipétese do cha-
mado commodum de representagdo) ndo integrar ja, na sua totalidade, o patriménio da
parte impossibilitada de efectuar a sua prestagdo. O problema como que é aqui o de sa-
ber quem suporta os efeitos de tal desaparecimento: a nossa lei pde as consequéncias
desta perda a cargo da parte que realizou a sua prestagdo, certamente por entender que
ndo deveria onerar com elas a parte impossibilitada de cumprir — 0 que aconteceria se
esta estivesse obrigada a restituir in tofum o que recebera. Como a parte que cumpriu
também ndo pode ser responsabilizada pelo desaparecimento ocorrido — para esta dife-
rente hipOtese rege o n.° 2 do artigo 795.° — a solugdo legal, impondo a restituicdo nos
termos do enriquecimento sem causa, como que faz recair sobre esta parte uma espécie
de risco pela ndo obtengdo da totalidade daquilo que prestou, ou seja, pela fracgdo que
ndo vem a ficar coberta pelo enriquecimento da parte impossibilitada de cumprir.
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mercadorias que haja recebido num estado sensivelmente (4°) idéntico
aquele em que as recebeu (#4!). Neste caso, o comprador perde em princi-
pio o direito — que porventura tivesse — de resolver o contrato bem
como o de exigir do vendedor a entrega de mercadorias de substitui¢io
§ 1) ().

Verifica-se assim que o legislador paralisa o recurso, quer ao direito
de resolugdo, quer a possibilidade de exigir novas mercadorias (em subs-
tituicdo das que, embora entregues, ndo eram conformes ao contrato)
sempre que o efeito acima assinalado & resolugdo (e, no que toca & exi-
géncia de mercadorias de substitui¢io, a possibilidade de restituir as ori-
ginariamente recebidas) nao se puder produzir. O que da bem a medida
da sua essencialidade relativamente ao cerne do mecanismo da resolu-
¢do; podendo assim considerar-se, melhor, como uma verdadeira condi-

(*0) Com este advérbio de modo teve-se em vista significar que, para os efeitos pre-
tendidos neste artigo, ndo ¢ toda e qualquer alteragdo no estado originario das mercado-
rias que releva, exigindo-se uma alteragdo com alguma importancia. A mesma ¢ a doutri-
na consagrada na LUVI que nos aparece, sob uma férmula diferente, no artigo 79, 2, €).

(*41) A Convengdo refere apenas a perda do direito de resolugio pelo comprador,
quando se verifique a impossibilidade de restitui¢do das mercadorias eventualmente rece-
bidas. Considerado o principio da igualdade de tratamento das partes no contrato (que,
como vimos, ¢ um dos que informam a regulamentagao convencional) pode afigurar-se es-
tranha a omissdo de idéntico regime, no que toca ao direito de resolugdo por parte do ven-
dedor. Mas, por um lado, o legislador néo tera curado desta hipotese dada a sua pouca
frequéncia na pratica—como acima vimos (supra, n.° 69), o vendedor, uma vez pago o
preco, vé bastante reduzidas as possibilidades de declarar a resolugdo do contrato. Por ou-
tro lado, ter-se-a partido da ideia, comummente aceite, de que a restituigao da prestagao
porventura ja entregue pelo comprador —o preco— & sempre possivel (genus nunquam
perit). Quer dizer: mesmo nos casos em que ao vendedor assista um direito de resolugio e
ao mesmo tempo ele tenha ja recebido uma prestacao do comprador (pense-se, por exem-
plo, numa situa¢io em que o cumprimento, pelo.comprador, foi apenas parcial e a inexe-
cucdo da parte em falta configura uma hipotese de violagdo fundamental do contrato
—cfr. o que dissemos a este respeito, supra, n. 260) nunca a Convengio admite uma im-
possibilidade de restituir tal prestacao para efeitos de paralisa¢do do direito de resolugdo.
Muito embora este ponto possa merecer reconsideragdo mais aturada, quer-nos parecer
que a solugdo da disciplina convencional assim compreendida, ndo sendo como ja vimos a
mais conforme a ideia de equilibrio contratual, posterga em absoluto uma qualquer rele-
vancia, para este efeito, da ideia de difficultas praestandi (cfr. supra, n. 400). Se, pelo con-
trario, se entender que uma tal ideia ainda pode relevar neste dominio, estamos em crer
que entdo também, dadas certas circunsténcias (excepcionais embora), se podera dizer que
o vendedor se encontra impossibilitado de restituir o que ja tiver recebido do comprador e,
logo, nao devera podera resolver o contrato (caso lhe assista este direito).
A Convengdo seria entdo, neste particular, lacunosa—e haveria de ser integrada pelo re-
curso a analogia.

(*2) Nao nos parece correcto aludir nesta sede (note-se que tratamos dos efeitos da
resolugdo) a incidéncia da impossibilidade de restituigdo das mercadorias recebidas sobre
a faculdade de o comprador exigir mercadorias de substitui¢do, ao abrigo do artigo 46,
§ 2 da Convengao. A sede propria para o tratamento desta quest3o seria, a n0sso ver, pre-
cisamente este ultimo local.

257



¢do do exercicio deste direito (¢, do mesmo modo, do de exigir novas
mercadorias).

O paragrafo 2 do artigo 81 enuncia, no entanto, algumas excepgdes
a esta regra. Com efeito, o direito de resolver o contrato ou de pedir
mercadorias de substitui¢do (“3) mantém-se, se a impossibilidade de res-
tituicdo das mercadorias prevista no paragrafo primeiro ndo for impu-
tavel ao comprador [alinea a)], se as mercadorias perecerem ou se dete-
riorarem em virtude do exame normal a que o comprador as submeteu
nos termos do artigo 38 (44) [alinea b)], ou se 0 comprador tiver trans-
formado ou consumido toda ou parte das mercadorias em condi¢Ges
normais ou as tiver vendido no todo ou em parte no quadro de uma ope-
ragdo comercial normal antes de ter ou dever ter constatado o defeito
das mercadorias (que legitimava a resolugdo ou o pedido de mercadorias
de substitui¢do [alinea c)].

Os casos em que, mau grado a impossibilidade de restituigdo das
mercadorias, o comprador conserva o direito de resolver o contrato ou
de pedir mercadorias de substitui¢do elencados no paragrafo 2 do artigo
82 (#5) parecem assim obedecer a ideia de que s6 quando a impossibili-
dade de restituigdo se ficou verdadeiramente a dever a conduta do com-
prador, que se ndo possa reconduzir aos padrdes tipicos das operagdes
comerciais, é que este fica privado do direito de resolver o contrato (ou
de pedir mercadorias de substitui¢do). Assim, a alinea a) do paragrafo 2
exclui o recurso a estes meios quando a impossibilidade de restituigéo se -
néo deve a facto seu, a alinea b) prevé um condicionalismo em que, por
forga da prépria Convengdo, a intervengdo do comprador é forgosa e a
alinea c) refere um comportamento que embora livre é justificavel por se
inserir na normalidade da actividade comercial. Parece-nos correcto li-
gar a perda do direito de resolugdo (ou de exigir mercadorias de substi-
tuicdo) apenas aos casos configurados como acima o fizémos, pois que
ir mais longe, como veremos que faz o nosso direito, equivaleria a pena-
lizar o comprador (visto que nisto resulta a privagdo de um meio essen-

(“#3) Veja-se 0 que deixdmos dito na nota anterior.

(444 Cfr. supra, n.° 44, a analise desta disposiggo.

(%) Note-se que, de acordo com o disposto no artigo 70 da Convengéo (cfr. o que
sobre ele deixamos dito supra, n.° 76), a conservagdo do direito de resolugdo nas hipote-
ses ora referidas ndo é prejudicada pelo facto de, em virtude do jogo das regras sobre a
transferéncia do risco, este Gltimo se encontrar a cargo do comprador. Isto significa que
a Convengdo ndo quis que a protec¢do por si concedida ao titular do direito de resolugdo
fosse sequer abalada pela circunstincia de, em virtude dos principios que regem’ a maté-
ria do risco, a perda ou deteriorag@o da coisa correr por conta daquele — o que torna
ainda mais impressivas as diferencas que a demarcam, neste ponto, do nosso direito (cf.
o citado n.° 76 e o0 que de seguida diremos em texto).
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cial de reac¢do as violagdes do contrato cometidas pelo vendedor), sem
contrapartida, pela existéncia de uma situa¢do cuja criagdo nao lhe pode
verdadeiramente ser assacada.

A regra geral que o nosso direito contém acerca das incidéncias, so-
bre o direito de resolugdo, da impossibilidade de restitui¢do das presta-
¢Oes efectuadas, obedece aos mesmos principios que aquela que vimos
figurar no paragrafo 1 do artigo 82 da Convencgdo: assim, dispée o na-
mero 2 do artigo 432.° do Cédigo Civil que a parte que, por circunstan-
cias ndo imputaveis ao outro contraente, ndo estiver em condig¢bes de
restituir o que houver recebido, nao tem o direito de resolver o con-
trato (*6) (*7).

(446) Note-se que a inser¢do sistematica deste preceito (em sede de parte geral dos
contratos) justifica duas disparidades que ele desde logo apresenta em relagdo a disposi¢ao
convencional correspondente (0 § 1 do artigo 82). A primeira delas advém da circunstan-
cia de, enquanto a Convengdo se refere apenas ao comprador, a previsao do texto da nos-
sa lei poder ser feita valer igualmente para os casos em que € o vendedor que ndo pode res-
tituir a prestagio recebida. Contudo, dada a posigdo tomada pelo legislador face a chama-
da difficultas praestandi (cfr. supra, n. 400) parece dificilmente configuravel, a luz da nos-
sa lei, a impossibilidade de restituigdo por parte do vendedor (sobre esta hipotese, veja-se
o que deixamos dito, no quadro da Convengdo, na nota 441). De qualquer modo, o campo
de actuag@o desta figura seria sempre muito reduzido entre nds, dado o regime do direito
de resolugdo do contrato por parte do vendedor: como vimos supra (n. 69), como regra,
entregues as mercadorias e transmitida a propriedade sobre elas ndo ha direito de resolu-
¢80 (art. 886.° do Codigo Civil); e serdo raras, nos contratos internos, as situagdes em que
haja pagamento do prego sem ter havido entrega das mercadorias.

A segunda diferenga que constatamos diz respeito aos meios cuja utilizagio € atingida
pela impossibilidade de restituigdo das mercadorias. Assim, enquanto a disposi¢do da nos-
sa lei tem em vista apenas o direito de resolu¢do, a Convengido faz relevar tal facto, ade-
mais, no condicionalismo do direito de exigir mercadorias de substitui¢ao (ao contrario da
LUVI que, sob a epigrafe de efeitos da resolucdo, apenas abarca, como é mais logico, as
situacdes criadas pelo exercicio do direito de resolugio). E compreensivel que, dado o lo-
cal em que vemos inserido o art. 432.°, a nossa lei se refira tdo s6 ao direito de resolugéo.
Mas tenha-se ainda presente — e aqui podera vir a encontrar-se uma difereng¢a substancial
com a Convengdo — que a consulta das disposi¢des pertinentes sobre o contrato de com-
pra e venda (cfr. o artigo 914.° do Cédigo Civil) ndo conduz, sem mais, 4 extensdo da
doutrina do artigo 432.° a hipétese do direito de pedir mercadorias de substituigdo.

Por liltimo, quer-nos parecer que, muito embora a féormula convencional seja aparen-
temente mais restrita na sua formulagio (a impossibilidade de restitui¢do s6 releva quando
o estado das mercadorias ndo for sensivelmente idéntico), o texto da nossa lei (estar em
condi¢des de restituir) deve ser interpretado da mesma forma, ou seja, no sentido de que
ndo basta uma qualquer alteragdo sofrida pelo objecto da obrigagdo de restituir — era, de
resto, a favor deste entendimento o teor do artigo 5 do Anteprojecto de VAZ SERRA
((n.186), p. 285) sobre esta matéria.

(447) Para uma interessante hipotese de aplicagio do principio que subjaz a este pre-
ceito, cfr. o acérdao do STJ de 24 de Novembro de 1972 (BMJ, n.° 221 (Dezembro de
1972), p. 206 ¢ ss.) onde se decidiu: ‘1. Tem de se entender, com base no principio que in-
forma o n.° 2 do artigo 432.° do Cédigo Civil, que ndo pode aproveitar-se da eficacia da
declaragdo de resoluc@o de um contrato o declaratario que, por facto no imputavel ao de-
clarante, ndo estiver em condi¢des de restituir o que recebeu”’.
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Note-se que a coincidéncia da ideia-mestra dos dois comandos nor-
mativos a este proposito ndo implica uma paridade em toda a linha dos
regimes respectivos. Com efeito, vémo-los divergirem no que toca ao
enunciado das situagées em que, mau grado a impossibilidade de resti-
tuicdo, o direito de resolugdo se mantém. Assim, enquanto para a Con-
ven¢do, como acima vimos, uma tal consequéncia surge sempre que a
impossibilidade de restitui¢do se nao fique a dever a uma actuacéo do ti-
tular do direito de resolugdo que se ndo reconduza a um comportamento
tipico da sua actividade, ja para a nossa lei essa consequéncia apenas
tem lugar quando a impossibilidade de restitui¢do se fique a dever a cau-
sa imputavel a contraparte. Ou seja, a conclusdo a que chegamos é que
o leque de hipoteses em que, sendo-lhe impossivel a restituicdo, uma
parte conserva o direito de resolugédo, &€ bem menor entre nds, ja que ndo
sdo aqui abrangidos tanto os casos em que a impossibilidade de restitui-
¢do se fique a dever a facto justificavel (¢8) do titular do direito de reso-
lugdo, como mesmo aqueles em que tal impossibilidade ndo seja impu-
tavel a nenhuma das partes (*). Vemos assim a nossa lei atribuir um ca-
- racter predominantemente sancionatério & manutengao do direito de re-
solucdo nesta sede, ja que apenas consente nela quando a impossibilida-
de de restitui¢do se possa atribuir a contraparte do titular do direito de
resolugdo.

Cremos que o regime da Convengdo leva neste ponto vantagem ao
da nossa lei, pois, sobretudo no que toca as hipoteses em que a impos-
sibilidade de restitui¢do ndo seja imputavel a qualquer das partes, asse-
gura melhor o equilibrio contratual, ja que pGe a cargo da contraparte
do titular do direito de resolugdo (contraparte esta cuja inexecugdo
contratual deu origem ao direito de resolugdo) as consequéncias da im-
possibilidade de restituigdo. Parece-nos manifestamente mais justo nao
desguarnecer a tutela da parte que sofreu a inexecugio (e que por isso
tem direito a resolver o contrato) em situagées (de impossibilidade de
restituicdo das mercadorias) para cuja criagio ela em nada contribuiu.

(448) Cfr. supra, em texto, os termos em que, a propdsito do articulado convencio-
nal, definimos o que se deve entender-se por facto justificavel. .

(4¥9) Saliente-se que a opgdo de VAZ SERRA, no seu Anteprojecto ((n. 186), p.
246), era diferente no que concerne ao direito de resolugdo fundado na lei: nos casos em
que a impossibilidade de restituicdo ndo for imputavel a nenhuma das partes o direito de
resolucdo néo é afectado. Neste sentido, veja-se também o § 350 do BGB.
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90. Conservagdo, pelo comprador, em caso de perda do direito de
declarar a resolugcdo do contrato ou do de exigir a entrega de merca-
dorias de substituicd@o, da possibilidade de recorrer a outros meios.
De acordo com o artigo 83 da Conven¢do, o comprador que ndo pos-
sa, por forc¢a do disposto no artigo 82 (dada a impossibilidade de res-
tituicdo das mercadorias num estado sensivelmente idéntico aquele em
que as recebeu), declarar o contrato resolvido ou exigir a entrega de
novas mercadorias (4*°) (em substitui¢do das que ndo estejam em con-
formidade com o contrato), ndo perde, porém, o direito de se valer de
qualquer dos outros meios que lhe advenham do contrato ou da pre-
sente Convengao.

A disciplina inserta neste artigo apenas pode ter o sentido de afir-
mar expressamente algo que em boa verdade se deveria ter por assente
mesmo na auséncia de previsdo legal, a partir da interpretagdo siste-
matica do texto convencional, visto que a actuag¢do dos diversos meios
ao dispor do comprador (4!) é configurada de forma independente en-
tre si. Ndo s6 ndo releva da mesma forma no que toca a estes o pres-
suposto que aqui conduz a perda do direito de resolugéo (e do direito
de exigir a substitui¢io das mercadorias) — a impossibilidade da res-
titui¢do das mercadorias —, como ndo ha nada na Convengio que im-
plique que a resolu¢do do contrato, configurada embora como um im-
portante meio ao dispor do comprador, arraste na sua queda qualquer
dos demais meios.

Deste modo, mantém-se na disponibilidade do comprador o recur-
so ao direito de pedir indemnizagdo por perdas e danos [em virtude do
artigo 45, 1, alinea b)] (42), o direito de exigir a reparagio de qualquer
falta de conformidade das mercadorias (nos termos do artigo 46,
3) (#3), o direito de declarar a redugdo do prego (tal como aparece
consagrado no artigo 50) (4%4), bem como o direito de exigir a exe-

(450) Sobre a deficiente insergdo, nesta sede, do recurso a este meio, cfr. o que di-
zemos supra, n. 446.

(451) Cfr. a enumeragdo feita supra, no n.° 51.
(452) Cfr. supra, n.° 51.
(453) Cfr. supra, n.° 52.
(4%%) Cfr. supra, n.° 56.
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cugdo especifica [desde que esta hipotese seja ainda cabida atento o con-
dicionalismo do caso — artigo 46, 1 (*55)].

No nosso direito ndo encontramos nenhum preceito conformado
nos termos do artigo 83 da Convengdo. Pelas razdes que acima aponta-
mos ao comentar o fundamento desta ultima disposi¢do, ndo cremos es-
tar perante uma lacuna do nosso ordenamento e, nessa medida, enten-
demos que o principio ai manifestado deve valer, em toda a linha, pe-
rante 0 nosso sistema juridico.

91. Obrigagdo de entrega a contraparte de lucros ou beneficios, em
caso de restituicdo da prestacdo. Completando o regime dos efeitos da
resolugdo definido nos artigos anteriores, vem o artigo 84 da Convengéo
pOr a cargo de cada uma das partes obrigag¢des adicionais para o caso
em que deva ter lugar a restituicdo das prestagdes correspondentes ao
contrato resolvido. )

Assim, o paragrafo 1 estabelece que, sempre que estd obrigado a res-
tituir o prego, o vendedor deve também pagar juros sobre 0 montante
desta importancia a partir do dia do pagamento. Este preceito, que ja ti-
vemos ocasido de referir (*¢), mais nao faz do que aplicar a um caso
particular — o da restitui¢do do preco, subsequente & resolu¢do — a nor-
ma geral que vimos consagrada no artigo 78 da Convengdo. Em boa ver-
dade, e porque esta norma nao sofre, no seu principio, no artigo 84,
adapta¢do ou modificacdo, poderia considerar-se este 0ltimo preceito
como dispensavel. A sua inser¢do na Convencio ter-se-a ficado a dever,
desde logo, a uma certa inércia do legislador: esta disposi¢do figurava
ja no Projecto de Convengdo, onde, alias, tinha razdo de ser, dada a
inexisténcia neste texto de um preceito geral sobre o pagamento de ju-
ros (7); mas além disso, a sua manutencdo justifica-se, ndo sé por

455) Cfr. supra, n.° 52. Tal ser4 o caso, por exemplo, quando o0 cumprimento par-
cial tenha configurado uma violagio fundamental do contrato, nos termos do § 2 do arti-
go 51 da Convengdo (assim motivando o direito de resolugdo do contrato pelo
comprador), e se verifiquem os pressupostos do artigo 82, § 1 — cfr. artigo 51, § 1.

(456) Cfr. supra, n.° 85. Neste mesmo local analisimos os termos em que se apresen-
ta conformada a obrigagdo de juros prevista, com caracter geral, no artigo 78 da Conven-
¢do.

7) Cfr. supra, n. 392, onde se d4 conta da influéncia que a norma do artigo corres-
pondente do Projecto teve sobre a inser¢ao, na Convengdo, do preceito do artigo 78.
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assim se fixar o termo @ guo desta obrigagdo, como por desta forma se
contemplarem, numa tinica disposi¢do e de forma simétrica, as posi¢des
do comprador e do vendedor relativamente as obrigagdes em causa (58).

No nosso direito, deve entender-se igualmente que o vendedor esta
obrigado a pagar juros sobre a quantia que recebeu em execugdo da
obriga¢ido do comprador. Tal conclusdo resulta dos termos em que entre
nos é configurada a obrigagdo de juros (**°), termos esses que ndo auto-
rizam o seu afastamento nesta hipotese, muito embora ndao tenhamos no
nosso direito um preceito legal que preveja directamente esta obriga¢do
ligada a resolugdo. Pelo que se refere a fixagdo do sermo a quo da obri-
ga¢do do pagamento de juros, parece-nos, porém, dever ele ser diferente
do fixado na Convengdo. Com efeito, estabelecendo-se no artigo 806.°,
ntGmero 1, que a obrigagido de pagar juros tem lugar a partir do dia da
constituigdo em mora, tudo vai de saber se e quando esta se verifica, nos
casos que temos em consideragdo. Ora, quer-nos parecer que pode
falar-se em mora no momento em que, declarando-se a resolugdo do
contrato, nasce a obrigagao de restituir (460) (#61).

O paragrafo 2 do artigo 84 da Convengao estabelece para o compra-
dor uma obrigag¢do paralela & que vimos impender sobre o vendedor no
paragrafo antecedente. Assim, dispde-se aqui que o comprador esta
obrigado, exercido o direito de resolugdo do contrato ou o de exigir
mercadorias de substitui¢do, a entregar ao vendedor o equivalente a to-
do e qualquer beneficio que tenha retirado da totalidade ou de parte das
mercadorias que devam ser restituidas; e esta obrigagdo mantém-se mes-
mo que ele ndo possa restituir as mercadorias no todo ou em parte (nos

(458) Sempre se poderia dizer, com efeito, que a auséncia de um texto como o do § 1
do artigo 84 dificultaria ao intérprete a apreensio directa, neste particular, do regime das
obrigagdes do vendedor.

(4%9) Esses termos deixdmo-los definidos supra, n.° 85. .

(460)  Afigura-se-nos que a declarag@o de resolu¢do do contrato, obrigando de ime-
diato ambas as partes a restituiciio das prestacdes recebidas, preenche a fun¢io da interpe-
lagdo que a nossa lei considera, em geral, condi¢do da constituicdo em mora.

(%) E nem se diga que o caracter indemnizatério, neste caso, da obrigagdo de
juros — estamos em face dos chamados juros moratérios — poderia vir a entravar tal re-
sultado, ao exigir a prova do dano e do nexo de casualidade (cf. supra, n.° 81). Com efei-
to, tem-se entendido, entre nds, que existe, nas obriga¢des pecuniarias, uma presungao iu-
ris et de iure da existéncia de danos causados pela mora, no montante dos juros (cfr. AN-
TUNES VARELA, (n. 25), v. II, p. 117 ¢ PEREIRA COELHO (n. 379), p. 234); juros
que ndo serdo necessariamente 'os' legais, conforme o disposto no art. 806, n.° 2, do Codi-
go Civil.
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termos do paragrafo 1 do artigo 82) (%2), mas desde que, verificado o
condicionalismo do paragrafo 2 do artigo 82 (43), ele possa apesar disso
resolver o contrato ou exigir mercadorias de substitui¢do.

Com este preceito, e de forma analoga ao anterior, entendeu-se levar
as ultimas consequéncias a obrigagdo de restitui¢io posta a cargo do
comprador pelo paragrafo 1 do artigo 81 (4¢) — este deve, assim, para
além do que recebeu, entregar também os beneficios que eventualmen-
te (%) lhe advierem da posse das mercadorias. O legislador convencio-
nal pretendeu assim evitar que o comprador pudesse tirar vantagens de
bens que afinal tintth de restituir, por ndo lhe pertencerem. A Conven-
¢do parece, assim, nio se ter bastado, na defini¢do do 4mbito da obriga-
¢do de entrega prevista neste preceito, com o apelo aos principios do en-
riquecimento sem causa tal como os conhecemos (452). Com efeito, ao
falar-se na restitui¢do do equivalente a todo e qualquer beneficio pro-
porcionado pelas mercadorias, compreender-se-do também aqui mesmo
aqueles com que o comprador se ndo veio a enriquecer (46).

No nosso direito, encontramos também fundamento para a obriga-
¢do de entrega dos beneficios que o comprador tenha retirado das mer-
cadorias que tenha recebido. No que toca aos frutos (47), cremos decor-
rer tal obrigagdo directamente da lei, pois o comprador apresentar-se-a
como um possuidor de ma-fé a partir do momento em que declarar ou
em que lhe for declarada a resolugdo. E isto porque ndo podera ignorar

452) Cfr. supra, n.° 89.

(453) Cfr. o local referido na nota anterior.

(4%%) Cfr. supra, n.° 88.

465) A diferente formulagdo dos dois paragrafos do artigo 84 deve-se ao facto de se
entender que a posse de uma quantia em dinheiro — o prego das mercadorias, que é o que
esta em causa no § 1 — acarreta sempre beneficios para o respectivo detentor (beneficios
que se traduzirdo nos juros correspondentes). Ao passo que a posse das mercadorias pode
ou ndo proporcionar ao comprador quaisquer vantagens.

#85-a) Cfr. PEREIRA COELHO, O enriguecimento e o dano, RDES, anos XV e
XVI, passim, esp. a p. 42 e ss. da Separata. Sobre o objecto da obrigagdo de restituir, no
caso de enriquecimento sem causa, veja-se DIOGO LEITE DE CAMPOS, A subsidiarie-
dade da obrigacdo de restituir o enriguecimento, Coimbra, 1974, Livraria Almedina, p.
450 e ss.

(4%6) A mesma é a posigdo da LUVI, no artigo 81, § 2. Cfr. MERTENS-REHBIN-
DER, (n. 18), p. 269.

(467) Para a nogdo legal de frutos, cfr. o art. 212.°, n.° 1, do Codigo Civil.
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que as mercadorias, tendo de ser restituidas, lhe ndo pertencem (48),
nio lhe cabendo pois, dado o disposto no artigo 1271.° do Coédigo Civil,
os frutos que elas produzam a partir daquele momento. Quanto aos de-
mais beneficios e vantagens que ao comprador advierem da posse das
mercadorias e que ndo possam considerar-se frutos destas (¥°), a sua en-
trega, cremos, deve igualmente ter-se por necessaria, seja a partir da
analogia com a norma do artigo 1271.° do Cddigo Civil, seja, ao me-
nos, pelo recurso aos principios que fundam o enriquecimento sem cau-
sa (conquanto neste altimo caso parega ser menor o dmbito da obriga-
¢do do comprador: atente-se na conformagao que esta pode revestir, de
acordo com a actua¢do do comando do artigo 480.° do Cdadigo Civil).

Ressalta do que acabamos de dizer que a obrigac@o de entrega im-
posta as partes no artigo 84 da Convencdo, tendo paralelo embora no
nosso sistema juridico, se encontra aqui conformada com um ambito
menor. Assim, o termo a quo de uma tal obrigacdo ¢, para a Conven-
¢d0, o da recepgdo de cada presta¢do, enquanto para a nossa lei, como
aventamos, ele se situara, diferentemente, no momento da declaragédo
da resoluc¢do do contrato. O que deve fazer-se ressaltar € que, qualquer
dos dois sistemas, igualmente pensaveis para a conformacao dos efeitos
da resolugdo, assegura o equilibrio contratual, pois define ambas as
obriga¢des —a do comprador € a do vendedor — com referéncia aos
mesmos parametros.

(468) A partir dai, dir-se-4 que comprador, que até entdo tinha tido sobre as merca-
dorias uma posse de boa-fé (cfr. o artigo 1260.°, n.° 1) e até titulada (cfr. o artigo 1259.°),
passa a possuir de ma-fé, pois fica a saber que lesa com a sua posse o direito de outrém
(cfr. o artigo 1270.°, n.° 1). Trata-se aqui de um dos efeitos, para os quais a lei admite, no
decurso da posse, a cessagdo da boa-fé (assim PIRES DE LIMA — ANTUNES VARE-
LA, (n. 57), v. 111, anotagdo 6 ao artigo 1260.°).

(469) Sobre a distingdo entre frutos e simples vantagens, veja-se MANUEL ANDRA-
DE, (n. 42), v. I, p. 269.
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SECCAO VI

Conservacdo das mercadorias

92. Obrigagdo de o vendedor garantir a conservacdo das mercado-
rias. O artigo 85 da Convengdo pde expressamente a cargo do vendedor
a obrigacdo de conservar as mercadorias [que estejam em seu poder ou
sob o seu controle (#7°)], tomando para tanto as medidas que forem ra-
zoaveis atendendo as circunstancias, no caso de o comprador tardar a
tomar posse delas, ou a pagar o preco quando o pagamento deste € a en-
trega das mercadorias devam ser feitos em simultaneo (#’!). No entanto,
e apesar da obrigacdo assim imposta ao vendedor, ndo se afiguraria jus-
to onerar este com as despesas advindas da conservagdo das mercado-
rias, visto estarmos perante uma situacdo de mora credendi da parte do
comprador; neste sentido, vem o inciso final do artigo 85 responsabili-
sar o comprador pelas despesas efectuadas neste contexto pelo vendedor
e que possam ser consideradas razoaveis (¢72). E é tal a protec¢do que o
legislador convencional entende conferir ao vendedor, nestas hipoteses,
que lhe atribui um direito de retengdo das mercadorias até que seja
reembolsado daquelas despesas.

A obrigagdo que assim recai sobre o vendedor pode considerar-se
uma aplicagdo do dever geral de agir nos termos requeridos pela boa-fé
contratual. A solugdo vai manifestamente ao encontro dos interesses do
comprador a quem convird que as mercadorias sejam devidamente
acauteladas, mesmo para além do momento em que ele deveria ter
tomado posse delas (4?). E também ndo causa dano ao equilibrio

(470) Com efeito, a obrigagdo que aqui é imposta ao vendedor tem igual razdo de ser
quer quando ele detém de facto as mercadorias quer quando estas se encontram, por sua
conta, em poder de um terceiro.

(471) Encontramos também a mesma obrigagao, delineada em termos idénticos, no
artigo 91 da LUVI.

(472) Esta obrigacao pode, a bem dizer, considerar-se como um dos elementos pacifi-
camente aceites ao fazer-se, neste particular, a composi¢do dos interesses entre as partes.
Que assim &, demonstra-o a sua inclusdo nos varios sistemas juridicos. Para uma melhor
informagdo sobre o ponto, cfr. VAZ SERRA, (n. 265), p. 427 e ss.

(473) Até este momento, com efeito, o dever de conservagao das mercadorias faz
parte da obrigacdo de entrega do vendedor, que esta prevista no artigo 30 da Convengéo.
Configurando assim o dever de conservagdo das mercadorias vendidas, cfr. PIRES DE
LIMA — ANTUNES VARELA, (n. 57), v. 11, anotagdo 2 ao artigo 882.°.

266



contratual, uma vez que, pelos termos em que aparece delineada, nio
onera excessivamente o status contratual do vendedor que vira sempre a
ser ressarcido (¢7¢) das despesas necessarias & conservacéo.

Assente o bem fundado da solucio inserta nesta norma convencio-
nal, atente-se em que nos parece dever ela ter-se por consagrada também
na nossa ordem juridica. Na auséncia de um preceito que configure ex-
pressamente aquela obrigacdo, ha-de ela considerar-se integrada no de-
ver geral de conduta imposto pela boa-fé e que tem a sua previsdo nor-
mativa no artigo 762.°, numero 2, do Codigo Civil. E que assim &, vé-
mo-lo de algum modo confirmado pela norma do artigo 816.°, contida
na subseccdo referente @ mora do credor, e que prescreve que o credor
em mora deve indemnizar o devedor das despesas com a guarda e
conservacgdo do respectivo objecto (#%). E a tutela que vimos a Conven-
¢do dispensar & actuagdo do vendedor (conforme ao preceituado no arti-
go 85) encontramo-la também configurada de igual modo entre nos, da-
dos os termos em que se apresenta definido o direito de retengdo pelo ar-
tigo 754.° do Codigo Civil e nos quais manifestamente se inclui esta hi-
potese (476).

93. Obrigacdo de o comprador garantir a conservacdo das merca-
dorias. Uma obrigacio semelhante a que o artigo 85 prevé para o vende-
dor, & posta a cargo do comprador no artigo 86 (+7): com efeito, segun-
do o paragrafo 1 deste artigo, sempre que o comprador tenha recebido
as mercadorias e pretenda recusa-las, para isso estando legitimado pelo
contrato ou pela Convengio (48), deve tomar as medidas que se lhe afi-

(474) Ressarcimento que tera lugar, ou mediante o reembolso, pelo comprador, das
despesas efectuadas ou através do produto da venda das mercadorias, accionada pelo me-
canismo do artigo 88, se a ela houver lugar (cfr. infra, n.° 95).

(475) Cfr. também, in fine, a anotagdo citada na nota 473.

(476) Sobre o direito de retengdo, veja-se VAZ SERRA, Direito de Reten¢do, BMJ,
n.° 65 (Abril de 1957), p. 103 e ss. E o seguinte o teor do artigo 754.°: ‘O devedor que dis-
ponha de um crédito contra o seu credor goza do direito de retengao se, estando obrigado
a entregar certa coisa, o seu crédito resultar de despesas feitas por causa dela ou de danos
por ela causados’’.

(477) Igual simetria podemos encontrar na LUVI, onde a obrigacdo de conservagdo
das mercadorias pelo comprador esta prevista no artigo 92.

(478) Segundo o regime instituido pela Convengio, tal direito de recusa de mercado-
rias ja entregues pode configurar-se nas duas situagdes seguintes: quando o comprador
possa declarar a resolugdo do contrato ainda mesmo depois da entrega das mercadorias
pelo vendedor (cfr. o artigo 49, § 2) ou quando o comprador possa exigir novas mercado-
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gurem razoaveis, dadas as circunstancias, para assegurar a conservagao
dessas mercadorias. E, no paragrafo 2, contempla-se uma hipdtese par-
ticular em que a existéncia daquele dever de conservac¢do se faz decorrer
de uma outra obrigagdo imposta ao comprador: assim, no caso em que
as mercadorias foram expedidas para o comprador e postas & sua dis-
posi¢do no lugar do destino (*?), e em que este exerca o direito de as re-
cusar, deve assim mesmo tomar posse delas por conta do vendedor mas
desde que (e aqui note-se o condicionalismo diferente que envolve esta
situagdo por referéncia a que é descrita no paragrafo 1) o possa fazer
sem ter de pagar o prego (*°) e sem que isso lhe acarrete inconvenientes
ou despesas irrazoaveis. Neste caso também o comprador deve provi-
denciar no sentido da conserva¢do das mercadorias; mercadorias estas
sobre as quais pode fazer igualmente valer um direito de retengao.

Trata-se aqui, em ambos os paragrafos, de situagées em que, de
modo analogo ao que vimos suceder no artigo anterior, a conduta ora
imposta ao comprador, indo de encontro aos interesses do vendedor,
ndo torna gravosa em excesso a posi¢do do primeiro, ja que também
neste caso ele goza do direito de ser reembolsado das despesas razoa-
veis que fizer, dispondo para tanto de um direito de retengdo sobre as
mercadorias a sua guarda (§§ 1 e 2, in fine). E porque isto € assim, a
obrigagdo que, nos termos do paragrafo 2, é imposta ao comprador, é
arredada sempre que esteja presente no lugar de destino das mercado-
rias o vendedor ou alguém habilitado a tomar a seu cargo as mercado-
rias por conta daquele (§ 2). Em casos como este, € evidente que nio
colhe a razdo que levaria a onerar o comprador com o dever de conser-
vagdo das mercadorias.

No nosso direito, cremos que pode admitir-se que a obrigagdo posta
a cargo do comprador, nas situagdes referidas pelo texto convencional,
de tomar a sua conta a conserva¢do das mercadorias recebidas, se inte-
gra no dever geral de conduta a ser observado pelas partes, no desen-
volvimento das rela¢des contratuais, por exigéncia do principio da boa-
-fé previsto no artigo 762.°, niamero 2, do Codigo Civil. De facto, a de-
tencdo, pelo comprador, de mercadorias que ao cabo e ao resto ele ndo
pretende aceitar a titulo definitivo, configura uma situacdo paralela a

rias em substituicdo das que tinham sido entregues e ndo estejam conformes ao contrato
(cfr. o artigo 46, § 2). Sobre o regime destas hipoteses, cfr. supra, n.°s 55 e 52, respecti-

vamente.
(47%) Distinguindo esta de outras situa¢des em que a obriga¢do do vendedor impli-

que um transporte de mercadorias, cfr. supra, n.° 36.
(480) Pagamento que, por exemplo, pode ter que ser feito ao transportador.
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do artigo anterior. E, para além disto, repare-se que a conservagio das
mercadorias podera interessar inclusive ao proprio comprador, nestes
casos (4¢1), em virtude do especial condicionalismo de que a Convengédo
rodeia, quer a resolugdo do contrato, quer a exigéncia de mercadorias
de substituicdo (432). Mas, de todo o modo, ¢ 4 semelhanca do que ex-
pressamente faz a Convengéo, também nos quer parecer que o compra-
dor deva ser reembolsado das despesas razoaveis que fizer com a conser-
vacdo das mercadorias — a tanto conduz o fundamento no namero an-
terior apontado para o dever geral de conduta de que decorre esta obri-
gacdo. Finalmente, ainda para a tutela destas obriga¢bes pode-se entre
nos recorrer-se ao instituto do direito de retencdo, atentos os termos em
que se enconira consagrado no artigo 754.° do Codigo Civil.

94. Depdsito das mercadorias em armazém de terceiro. Com a nor-
ma do artigo 87 da Convengdo entendeu o legislador convencional (43%)
permitir expressamente a parte onerada com o dever de conservagdo das
mercadorias desincumbir-se desta obrigagdo pelo deposito delas em ar-
mazém (44) de terceiro, a expensas da outra parte (desde que as despesas
que dai resultem nfo sejam irrazoaveis).

A nosso ver, sempre esta possibilidade, com o regime aqui previsto,
deveria estar na disponibilidade da parte obrigada a conservacédo, nio
constituindo ela sendo uma das formas possiveis por que aquela pode le-
var a bom termo a obriga¢fio que a Convengéo sobre ela faz impender.
A refer@ncia especial que lhe & feita apenas podera ter como efeito 1til,
julgamos, o de fundamentar uma pretensdo do armazenista, no valor
das despesas com o deposito, directamente sobre o obrigado ao reem-
bolso das despesas de conservagao.

Muito embora ndo encontremos na nossa lei uma disposi¢do seme-
lhante, ndo vemos razdo para nio se admitir o recurso a este expediente,

(481) Casos que sdo os referidos na nota 478.

(482) Como ja vimos (supra, n.° 89), o § 1 do artigo 82 exige, para o exercicio do di-
reito de resolug@o ou do direito de exigir mercadorias de substitui¢do, que possam ser res-
tituidas as mercadorias ja recebidas num estado sensivelmente igual ao do momento dare-
cepgdo.

(483) Na esteira do que faz a LUVI, no seu artigo 93.

(484) Ao falar em armazém, a Convengao parece nao dever exigir mais do que qual-
quer lugar proprio para o deposito de mercadorias do tipo em causa no contrato.
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o qual, constituindo um acto de mera administragdo (85), deve estar ao
alcance do contraente sobre que recai a obriga¢do de conservar as mer-
cadorias.

De natureza diferente, como é evidente, se apresenta o procedimento
previsto no artigo 474.° do Codigo Comercial quando este preceito ad-
mite que, «se 0 comprador de cousa mével ndo cumprir com aquilo a
que for obrigado, podera o vendedor depositar a cousa nos termos de
direito (*8¢) por conta do comprador (%7)». Muito embora a intengdo que
presidiu & estatui¢do desta norma, pelo nosso legislador, se nos afigure
idéntica a que esta na base do citado preceito convencional, a verdade é
que 530 muito outros os termos em que eles se apresentam configura-
dos, surgindo-nos o mecanismo do depoésito no nosso Coédigo Comercial
como acto preparatério de uma ac¢do com a qual se visa obter uma sen-
tenga que fixe o destino da coisa depositada.

95. Venda das mercadorias objecto do dever de conservacdo.
O artigo 88 da Convencdo vem integrar o stafus contratual da parte
obrigada a conservar as mercadorias com uma faculdade (no § 1) e uma
obrigacdo (no § 2) de proceder & venda destas em certas
circunstancias (#%8). Esta previsio vem na linha da que vimos presidir ao
artigo anterior, mas aqui, contrariamente ao que sucede com este ulti-
mo, torna-se necessaria a sua expressa explicitacdo em texto legal, uma
vez que tal faculdade ou obrigagdo—de proceder a venda das
mercadorias — ndo se desentranha sem mais da posi¢do juridica da par-
te que as deve conservar, tal como esta é definida nos artigos 85 e 86; de
forma diversa se passam manifestamente as coisas no caso do depdsito
das mercadorias que, configurado como o vimos ser pela Convengdo co-
mo um acto de mera administra¢io, se compreende claramente na esfe-

ra juridica daquele contraente.

(485) Para a distingfio entre actos de mera administragdo e actos de disposi¢do, cfr.
MANUEL DE ANDRADE (n. 42), v. 11, p. 58 e ss.

(486) Termos esses que sao os constantes dos artigos 444.° e 445.° do Codigo de Pro-
cesso Civil; deles resulta, nomeadamente, que o depésito requerido pelo vendedor ndo ad-
mite oposigdo e que, depois de feito, deve ser notificado ao comprador.

(487) A maior frequéncia das situagdes contempladas neste preceito, por referéncia
aquelas em que seja o comprador que detenha a coisa por conta do vendedor (cfr. supra,
as hipoteses elencadas, no quadro da Convengdo, na nota 478), terd justificado esta toma-
da de posi¢do por parte do nosso legislador. Mas quer-nos parecer que tal solugdo , atenta
a intencionalidade que lhe reconhecemos, pode valer também para estes ltimos casos.

(48%) Um dispositivo analogo encontramo-lo também na LUVI, mas repartido por
duas disposi¢des distintas: os artigos 94 € 95.
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Contudo, e de forma compreensivel, surge-nos conformado diferen-
temente o condicionalismo que rodeia o surgimento e exercicio do direi-
to e da obrigacédo acabados de apontar. No que ao primeiro se refere, o
paragrafo 1 do artigo 88 assinala que a parte sobre quem recai o dever
de conservagio das mercadorias tem o direito de proceder a sua venda,
por todos os meios apropriados (*%), quando a outra parte retardou ex-
cessivamente, quer a tomada de posse das mercadorias ou a sua reto-
ma (4%), quer o pagamento do prego das mercadorias ou das despesas da
sua conservacgdo. Todavia, o exercicio deste direito supde que o seu titu-
lar notifique, em condigdes razoaveis (*'), a outra parte da sua intengéo
de proceder a venda.

Cremos que apenas em ultima instancia, depois de esgotados todos
os outros meios € s6 quando a manutencdo das mercadorias na posse
da parte onerada com a conservagio lhe cause grandes prejuizos, € que
devera funcionar o mecanismo aqui previsto. De facto, parece-nos que
casos havera em que nos encontraremos perante situagdes de venda de
mercadorias que ndo sdo proprias (2) (%) o que constituira por certo
um desvio ao funcionamento dos quadros juridicos usuais da venda
(#%). Parece-nos, pois, equilibrado o regime juridico encontrado pela
Convengdo para o exercicio daquele direito (#3).

(489) Meios esses que irdo variar, naturalmente, com as legislacoes nacionais aplica-
veis. Em principio, serdo apropriados os meios previstos para as vendas efectuadas em cir-
cunstancias analogas, de acordo com a lei do pais em que tem lugar a venda.

(4%9) Consoante a parte em causa seja o vendedor ou o comprador, nos termos dos
artigos 85 e 86, respectivamente.

(491) Com esta referéncia pretende a Convengdo limitar, em derradeira analise, o
exercicio desta faculdade. Querendo ela reservar a este meio o caracter de um altimo re-
curso, vem assim pretender que, com a notifica¢dio, seja concedida & outra parte a possibi-
lidade de vir ainda reagir, por meios e num prazo considerados razoaveis, contra o proce-
dimento que assim lhe é anunciado.

(492) Saber se no caso concreto a venda € ou ndo de mercadorias proprias depende de
ter ou nfo havido transferéncia de propriedade, questdo que, como ja tivemos ocasido de
assinalar (cfr. supra, n.° 11), ndo é abrangida pela regulamentagio convencional, tendo
que se buscar a resposta a este ponto nos direitos nacionais aplicaveis.

(493) Embora nio se configure aqui uma situagdo de venda de coisa alheia pelo me-
nos tal como ela é delineada no nosso sistema juridico. Cfr. supran.® 47 en. 155en.° 55.

(4%4) Anomalia que mais se fara sentir em paises em que, como 0 nosso (cfr. o artigo
408.°, n.° 1 do Codigo Civil), a transferéncia da propriedade se opera por mero efeito do
contrato.

(*95) Os termos em que este direito se apresenta conformado sao diferentes dos dos
preceitos correspondentes quer da LUVI, (artigo 94, 1) quer do Projecto de Convengdo
(artigo 77). Foi na Conferéncia que se introduziu um ultimo tempero (o inciso ‘‘em condi-
¢Oes razoaveis’’, art. 88, § 1, in fine) tendente a limitar o seu exercicio no seguimento, de
resto, de uma proposta de que o nosso pais foi co-apresentante.
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No nosso direito, encontramos, para a compra e venda mercantil, o
preceito do artigo 474.° do Cdédigo Comercial (*%), segundo o qual o
vendedor pode fazer revender uma coisa quando o comprador desta ndo
cumpriu com aquilo a que estava obrigado. O paragrafo 1.° deste artigo
prescreve as modalidades de que se pode revestir esta venda (*7), impon-
do o paragrafo 2.° ao vendedor que usar desta faculdade (*8) a obriga-
¢do de “‘participar ao comprador o evento’’. Sublinhe-se, a proposito,
que a nossa lei apenas contempla a hipdtese referida a uma das
partes — o vendedor — e que, por outro lado, n3o parece preocupar-se
em limitar o exercicio do direito assim concedido como vimos que faz a
Convencédo. Em face do que, e dado o juizo de valor que formulamos a
proposito da solu¢do convencional, nos parece pouco feliz a redaccio
da nossa lei, pois que desacautela os interesses do comprador, ao permi-
tir que se entenda que a participacdo que a este deve ser feita tenha lugar
apenas a posteriori , nao lhe sobrando assim qualquer possibilidade de
contra ela reagir (¢%).

(4%6) Aplicavel também em matéria de depdsito, como vimos supra, no nimero ante-
rior. Em face do regime que vimos estar actualmente consagrado para o deposito de que
aqui se trata , parece de seguir a opinido de RAUL VENTURA ((n. 108), p. 636) para
quem O recurso aos meios previstos no art. 474.° do Codigo Comercial se apresenta em
termos alternativos. A opinido diversa sustentada por CUNHA GONCALVES ((n. 93-a),
p. 759) era compreensivel na altura em que foi formulada pois eram outros os ‘‘termos de
direito” para que remete o art. 474.°. O actual regime remonta ao Codigo do Processo Ci-
vil de 1939 — arts. 453.° e 454.°.

497) Tais modalidades sdo a venda por intermédio de corretor se a coisa tiver pre-
¢o cotado na bolsa ou no mercado ou, nio o tendo, a venda em hasta publica. Segundo
CUNHA GONCALVES ((n. 93-a), p. 761), hasta publica nao significaria necessaria-
mente hasta judicial, podendo a venda ser feita, por exemplo, em qualquer casa de lei-
15es; o que o legislador teria pretendido proibir seria s6, na opinido do Autor, a venda
particular, na mira de proteger 0 comprador ausente contra alguma fraude.

(4%8) A esta faculdade, bem como & de efectuar o depdsito nos termos deste mesmo
artigo, chama com alguma légica CUNHA GONCALVES ((n. 93-a), p. 763), e seguindo a
doutrina italiana, execu¢do coactiva do contrato. De facto, o vendedor, ao optar por esta
via, continua a mover-se no interior do quadro contratual, optando por ndo o destruir (re-
solugdo, verificados os pressupostos desta) e por nfo exigir judicialmente a sua execugdo.

(499) Atribuindo este alcance & norma do § 2.° do art. 474.° do Cddigo Comercial,
veja-se RAUL VENTURA (n. 108), p. 637 ¢ ss. Ja CUNHA GONCALVES ((n. 93-a), p.
764 € ss.), reconhecendo embora a dificiente redacgdo deste preceito, entende que a parti-
cipacio deve ser feita antes da revenda, pois s6 assim cobra utilidade uma tal comunica-

cdo.

272



Quanto a obrigagdo de proceder 4 venda das mercadorias, rege o pa-
ragrafo 2 do mesmo artigo 88. Aqui se prescreve que, quando estiverem
em causa mercadorias sujeitas a uma rapida deterioragdo ou cuja manu-
tengdo envolva despesas irrazoaveis, a parte onerada (°*®) com a obriga-
¢do de conservar as mercadorias deve promover a sua venda dentro da-
quilo que for razoavel, estando obrigada, na medida do possivel, a noti-
ficar a outra parte da intengdo de vender.

A obrigag¢do que aqui nos surge imposta a parte que tenha a sua
guarda mercadorias deterioraveis ou cuja conservagio seja particular-
mente onerosa exorbita manifestamente do Aambito dos deveres de con-
duta a que temos vindo a reconduzir as varias obrigagdes cominadas pe-
la Convengdo em sede de conservagdo das mercadorias. Com efeito, tra-
ta-se agora de uma actuagdo cuja exigibilidade se ndo pode fazer decor-
rer sem mais da no¢do de boa-fé, ao menos tal como ela é geralmente
concebida em sede contratual. Na verdade, esta parece néo exigir que se
va ao ponto de onerar uma parte para minimizar prejuizos de outra par-
te propiciados tdo sé por actos ou omissdes desta ultima. Como que se
leva assim ao extremo pensavel esta ideia de boa-fé, ao integrar nela a
exigéncia de uma certa solidariedade entre as partes, com o respectivo
empenhamento destas na promog¢do reciproca dos seus interesses.
E uma vez que € este o fundamento da obrigacdo aqui posta a cargo das
partes, bem se compreendem as precaugdes de que o legislador conven-
cional a rodeia (5).

Dados os ingredientes que a nosso ver integram o fundamento da
obrigacdo prevista no paragrafo 2 do artigo 88, nfo se estranhara que
na nossa lei ndo encontremos um preceito analogo. Ndo que ela se te-
nha mostrado insensivel aqueles valores; antes pelo contréario, os reco-
nhece e promove como se podera concluir a partir da disciplina que
prescreve para a gestdo de negocios (32). E pode assim dizer-se que,
nas situagdes figuradas no paragrafo 2 do artigo 88 da Convencéo, e
atenta a circunstancia de, face a natureza dos bens referidos, a sua
venda interessar sobretudo a contraparte (a permanéncia das merca-

(5%9) Nos termos dos artigos 85 e 86. Cfr. supra, n.os 92 e 93.

(301) Note-se, por um lado, que o legislador se limita a configurar esta obrigacao
como uma obrigagio de meios (a parte a tanto obrigada nio se tem que empenhar na
venda mais do que o que for razoavel); mas, por outro lado, repare-se que também o de-
ver de notificar a outra parte da intengdo de vender nos surge atenuado, apenas tendo
lugar na medida em que for possivel (0 que se compreende, pois que as mercadorias se
poderiam entretanto deteriorar).

(°02) Cfr. os artigos 464.° e ss. do Codigo Civil.
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dorias na posse da parte onerada com o dever de conservagdo envolve-
ria, por hipétese, grave risco de perecimento ou deteriora¢do ou despe-
sas incomportaveis que a contraparte sempre teria de ressarcir), parece-
-nos poder ver na solu¢do convencional uma aplicagdo do mesmo fun-
damento que preside ao instituto da gestd@o de negécios.

Dir-se-a contudo que o nosso legislador ndo entendeu, ao contrario
da Convengdo, dar guarida a esta ideia no interior da rela¢do contra-
tual. .

Finalmente, o paragrafo 3 do artigo 88 da Conveng¢do prevé que a
parte que procede A venda tem direito a reter, do produto desta, um
montante igual as despesas razoaveis de conservacdo e de venda das
mercadorias (*®), devendo entregar o restante a outra parte. Aparece-
-nos de todo em todo logica esta solu¢do uma vez que as despesas feitas
o foram no cumprimento de deveres impostos pela Conven¢do a uma
das partes no interesse exclusivo da outra e esta sera a maneira mais pra-
tica de aquela delas se ressarcir.

No que ao nosso direito se refere, chegamos a idéntica con-
clusdo — ressarcimento, pela contraparte, das despesas feitas com a
venda — a partir do paragrafo 1.° do artigo 474.° do Codigo Comer-
cial, para a hipétese ai contemplada. Com efeito, dispondo este preceito
que fica ‘‘salvo ao vendedor o direito ao pagamento da diferenca entre o
preco obtido e o estipulado e as perdas e danos’’, nestas ultimas se deve
ter por incluido o montante daquelas despesas (°%3-2). Note-se, alias, que
esta conclusdo se retira igualmente do regime prescrito para a gestdo de
negocios, onde o gestor é indemnizado das despesas que ele fundada-
mente tenha julgado necessarias (5%).

(593) A Convengdo ndo se refere a outros direitos que o contraente que procedeu a
venda das mercadorias possa ter em relagdo a outra parte. A sua existéncia dependera do
quadro contratual em que se tenha inserido aquela operagéo e ndo é prejudicada pela dis-
posi¢do em analise. Existindo tais direitos, € assim de admitir que a parte retenha o quan-
tum correspondente do remanescente da venda que deve entregar a sua contraparte.

(303-2) Pelo que toca ao remanescente, se o houver, parece-nos claro que deve ele ser
entregue ao comprador, partindo do pressuposto de que a hipotese tida em vista no art.
474.° sera aquela em que, segundo as regras gerais, com a celebragio do contrato se trans-
mitiu para o comprador a propriedade da coisa. Se se puder fazer caber, na citada disposi-
¢a0, o caso de venda com reserva da propriedade, entdo parece-nos igualmente claro que o
remanescente devera ficar a pertencer ao vendedor, afinal, o proprietario da coisa. Qual-
quer destas solugdes decorre da ideia de permanéncia do quadro contratual, que parece ter
estado na mente do nosso legislador — verifica-se pois aqui assim o que atras vimos ser
designado por execu¢do coactiva do contrato.

(5%4) Cfr. o artigo 468.°, n.° 1, do Codigo Civil.

274



IV PARTE

Disposicoes finais

96. Depositdrio da Convengdo. De acordo com o artigo 89 da Con-
vencdo, fica designado como depositario desta o Secretario-Geral das
Nagoes Unidas. Desta forma se continua a pratica geralmente seguida
de confiar tal fun¢do, no caso dos tratados multilaterais gerais, ao or-
gdo executivo de uma organizag¢do internacional; e tal escolha mais se
justifica se atentarmos, por um lado, no caracter universalista que se
pretendeu dar a presente Convengdo e, por outro, na circunstancia de
quer a iniciativa dela quer a sua elaborag¢ao terem pertencido a um orga-
nismo das Na¢des Unidas — a CNUDCI.

As fungdes que desta forma sdo atribuidas ao Secretario-Geral das
Nagdes Unidas aparecem-nos hoje elencadas no artigo 77 da Convengédo
de Viena sobre o Direito dos Tratados de 1969 (*%) e abrangem a gestdo
dos instrumentos relativos ao tratado e todos os actos implicados pela
sua existéncia (°%). Da leitura desta disposi¢do retira-se a conclusdo de
que o papel do depositario é concebido em termos que lhe ndo deixam
verdadeiros poderes de decisdo auténoma, limitando-se antes a actua-
¢Oes por assim dizer automaticas e de puro caracter material (°7).

(°%5) Esta Convengdo entrou em vigor em 27 de Janeiro de 1980, apos ter obtido a
ratificagdo do numero de Estados para tanto considerado necessario (cfr. o artigo 84 da
Convengao de Viena de 1969).

(°%) Cfr. PAUL REUTER, Introduction au Droit des Traités, Paris, 1972, Librairie
Armand Colin, p. 79.

(°97) Nao lhe competindo, por exemplo, decidir questdes juridicas que venham a
pOr-se a proposito da regularidade dos actos e declaragdes que lhe sdo comunicados, da
admissibilidade de reservas, etc.
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As fungdes que a Convengdo de Viena de 1969 atribui ao depositario
de todo e qualquer tratado ha que acrescentar aqui uma outra cometida
pela presente Convengdo ao seu depositario: a de, nos termos do para-
grafo 6 do artigo 99 (8), assegurar, juntamente com o Governo Holan-
dés (%), a aplicagdo coordenada das disposigbes desta Convenc¢do com
as das Convengoes da Haia de 1964 sobre o contrato de compra e venda
internacional e a respectiva formagdo. Mas saliente-se que, ainda aqui,
tais fungdes se ndo afastam do modelo acima delineado.

97. Relag¢do da Convengdo com outros instrumentos internacionais
que regulem a mesma matéria. Segundo o artigo 90 da Convengéo, esta
ndo prevalece sobre qualquer acordo internacional (5!%) que tenha ja si-
do concluido ou venha a concluir-se e que vise reger as matérias regula-
das pela presente Convengio, desde que as partes no contrato tenham o
seu estabelecimento (') em Estados partes nesse acordo.

A Convengdo ndo pretende assim afastar a aplicagdo, nas matérias
sobre que versa, de acordos existentes ou futuros em que participem Es-
tados que também a subscreveram. Com o0 que se da por assente que a
presente regulamentac¢do convencional, atenta a vocagédo universal pre-
tendida (e que ji realgamos) apresenta a maxima generalidade, néo de-
vendo pois impedir a eficacia de regimes particulares acordados entre al-
guns dos Estados que dela sdo partes (5!2). SO que tais regimes apenas

(3%8) Cfr. infra, n.° 106.

(59%) Que é o depositario das Convengdes da Haia de 1964. Sobre o papel desempe-
nhado pelo Governo Holandés na génese destas Convengdes, cfr. supra, n.° 2. Tal papel
tera justificado que seja esse Governo o depositario daquelas Convengdes, que ndo dei-
xam, contudo, de possuir, como a presente, vocagdo universal.

(519) Nio se inclui na previsdo deste preceito o relacionamento da presente Conven-
¢d0 com as Convengdes da Haia de 1964 sobre a mesma matéria, ja que este € disciplinado
especialmente no artigo 99 da Convencéo (cfr. infra, n.° 106). Por outro lado, tenha-se
em atengdo que o principio que preside & norma do artigo 90 vale também quanto a qual-
quer outro tipo de regras ainda que ndo resultantes de acordo internacional — veja-se o
disposto no artigo 94 e a analise que deste preceito faremos infra, n.° 101.

(3!1) Sobre a nog¢do aqui implicada, cfr. supra, n.° 18.

(512) Como que se reconhecendo assim que a unificagdo legislativa internacional ndo
& incompativel com a criagdo de consensos divergentes da regulamentagdo a que aquela
conduza, desde que tais consensos pretendam apenas actuar em relagdo a questdes que se
possam considerar internas ao espago delimitado pelo grupo de Estados que na sua cria-
¢40 participaram.
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prevalecerdo sobre o da Convengéo quando as partes no contrato sub
Judice se encontrem sediadas em Estados participantes no acordo de
ambito mais restrito — este elemento passa a acrescer assim as condi-
¢oes de aplicagdo do acordo por ele definidas sempre que esteja em cau-
sa o afastamento da presente Convencéo (5!3).

E o fundamento que deixamos apontado para a norma do artigo 90 €
de facto o auténtico. Note-se que, na verdade, o comando do artigo 30
da Convengdo de Viena sobre o Direito dos Tratados — que tem em vis-
ta a aplicagdo de tratados sucessivos sobre a mesma matéria — ao fazer
apelo a ideia de prevaléncia do tratado posterior, supfe que nos encon-
tramos perante instrumentos com um grau de generalidade idéntica; si-
tuagdo que, como acabamos de ver, € diversa da que cremos ser contem-
plada na presente norma convencional.

98. Vinculacdo internacional de um Estado a Conven¢cdo. A eXis-
téncia, como fonte de direito ('4), na ordem internacional, de um deter-
minado instrumento convencional supde que a ele se vincule um certo
numero de Estados (5'42). Ora importa precisar quais os modos que tal
vinculagéo tera de revestir para ser admitida — a tanto vem o artigo 91
da Convengédo. De acordo com este preceito, sdo duas as vias por que se
pode manifestar a vontade de um Estado se tornar parte da Convengao.
Por um lado, podia ele, até 30 de Setembro de 1981, assinar a Conven-
¢d0 que para tanto ficou aberta, a partir da sesséo de encerramento da
Conferéncia que a aprovou, na sede da Organizagdo das Nagbes Uni-
das, em Nova Yorque (§ 1); tal assinatura, ndo sendo bastante para
obrigar internacionalmente o Estado (°!°), necessita de ser complemen-

(313) Pode assim dizer-se, € dado o que escrevemos acima (supra, n.%s 6 a 8) que o
critério que essencialmente ¢ utilizado para delimitar o campo de aplicagdo da Convengao
& também o de que se lancou mao para, negativamente, o circunscrever.

(514 E evidente que a existéncia do instrumento internacional como facto juridico se
inicia a partir do momento da sua aprovagdo (neste caso, operada por uma Conferéncia
das Nagdes Unidas). A partir desse momento ele produz efeitos juridicos, nomeadamente,
os que se referem a aplicacao das disposicOes pertinentes as questoes que sempre se susci-
tam antes da sua entrada em vigor, tais como, a autenticaciio do texto, a manifestagiio do
consentimento dos Estados a estarem vinculados pelo tratado, etc. (cfr. a propoésito o arti-
go 24, § 4, da Convengdo de Viena sobre o Direito dos Tratados de 1969).

(514-a) Esse niimero &, para a Convengio, de 10 Estados. Cfr. o artigo 99, § 1 ¢ infra,
n.° 106.

(3!5) Muito embora ela propria produza ja certos efeitos juridicos. Cfr. GON-
CALVES PEREIRA, Curso de Direito Internacional Publico, 2.* edicao, Lisboa, Atica,
p. 149es.
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tada por um posterior acto de ratificacdo, aceitagdo ou aprovagio pelo
Estado signatario (§ 2) (°!¢). Por outro lado, os Estados que ndo tiverem
assinado a Convengédo (517) ndo ficam por isso impedidos de dela se tor-
narem partes ja que em qualquer momento poderdo a ela aderir (§ 3)
(*'8). O instrumento que consubstancia a manifesta¢do de acordo do Es-
tado ao dispositivo convencional, revista ele a forma que revestir (519),
deve ser depositado junto do Orgdo para tanto competente — o Secreta-
rio-Geral das Nag¢des Unidas,que vimos (52) ter sido designado deposita-
rio da presente Convengéao pelo artigo 89.

99. Vincula¢do parcial de um Estado a Convengdo. De acordo com
o paragrafo 1 do artigo 92 da Convengio, qualquer Estado podera, ao
manifestar a sua vontade de se vincular internacionalmente a
Conven¢do — por ratificagdo, aceita¢do, aprovagdo ou adesdo, nos ter-
mos vistos no numero anterior — excluir dessa vinculac¢do a segunda ou
a terceira Partes da Convengio.

A justifica¢do da possibilidade assim conferida aos Estados, que tem
como consequéncia a diminui¢do do dambito de actuagdo global do direi-
to uniforme por ela criado, ja a deixamos apontada (52!): ela reconduz-se

(°16) Por estas expressOes se pretende designar ‘0 acto internacional pelo qual um
Estado estabelece no plano internacional o seu consentimento a ficar vinculado por um
tratado ‘‘(artigo 2, § 1, alinea b), da Convengdo de Viena sobre o Direito dos Tratados, de
1969). A apontada diversidade de denominagdes para o referido acto fica a dever-se a cir-
cunstdncia de serem igualmente distintas as formas que, nos diferentes direitos constitu-
cionais nacionais, reveste o processo conducente a vinculagdo na ordem internacional. As-
sim sendo, n3o é possivel precisar os contornos dos referidos conceitos, cuja incerteza é in-
tencional, pois o que se pretende afinal é permitir abarcar toda a variedade de formas ¢ ac-
tos por que um Estado assume a vontade de validamente se comprometer na esfera inter-
nacional (cfr., a proposito, PAUL REUTER, Droit International Public, 5.2 edigdo, Pa-
ris, 1976, Presses Universitaires de France, p. 119).

(517) E isto por qualquer razio: seja porque o0 ndo puderam fazer (pense-se nos Esta-
dos que ndo existiam a data em que a Convengao esteve aberta a assinatura), seja porque 0
ndo quiseram, preferindo optar por expressar de forma mais expedita o seu consentimento
a vinculagdo pela Convengio.

(°!18) A adesdo & assim configurada como um processo de manifestagdo do consenti-
mento do Estado rigorosamente paralelo ao da assinatura seguida de ratificacao, aceita-
¢d0 ou aprovagio (cfr. o artigo 2 da Convengao de Viena sobre o Direito dos Tratados, de
1969). Sobre a adesao como forma de vinculagdo internacional de um Estado a um trata-
do, veja-se AFONSO QUEIRO, Licées de Direito Internacional Publico, Coimbra, 1960,
p- 98 e ss.

(519) Forma que sera a ratifica¢do, a aceita¢do, a aprovagdo ou a adesdo, pois sdo es-
tas as inicas modalidades reconhecidas pela Convengdo no artigo em analise.

(520) Cfr. supra, n.° 96.

321y Cfr. supra, n.° 14.
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fundamentalmente a ideia de potenciar tanto quanto possivel a assump-
¢do pelo maior niimero de Estados de cada uma das suas Partes nuclea-
res (a II — formagéo do contrato de compra e venda — e a I1I — regu-
lamenta¢do deste mesmo contrato). Atenta a autonomia das duas ques-
tOes, a consideragdo e regulamentagio destas sdo perfeitamente cindi-
veis, apenas nos aparecendo reunidas no mesmo corpo convencional da-
da a génese dos projectos respectivos (522).

O paragrafo 2 do artigo 92 fixa os efeitos que se ligam a declaragédo
que um Estado venha a fazer, nos termos do paragrafo 1: um tal Estado
nao sera tido como um Estado parte na Convengdo (no sentido do para-
grafo 1 do artigo 1) relativamente as mateérias reguladas pelo sector des-
ta a que se ndo quis vincular. E este um corolario l6gico e inarredavel da
admissao daquela declaragdo: para as matérias cuja regulamentacio in-
ternacional uniforme é assim afastada, continua a vigorar o statu quo
anterior a vincula¢do do Estado respectivo a Convengao, isto é, 0 jogo
do seu sistema conflitual.

100. Aplicacdo da Convengdo em Estados plurilegislativos de base
territorial. A circunstancia de existirem paises onde vigoram diferentes
sistemas legislativos, cada um deles dirigido a uma diversa base territo-
rial (°33), pode suscitar particulares problemas no que toca a vinculagéo
desse Estado a uma convengio internacional. Assim, atenta a diversida-
de de principios que podem estar na base desses varios sistemas, a for-
magao da vontade interna do Estado conducente a sua vincula¢do pode-
ra néo ser conseguida facilmente, desde que esta se afigure problematica
face aos dados de um qualquer dos sistemas em confronto. No intuito
de ultrapassar tal situagdo, potenciando ainda assim a assumpgao, pelos
Estados que se encontrem nestas circunstancias, do ordenamento con-
vencional, vem o artigo 93 da Convengdo possibilitar a esses Estados
que restrinjam a vincula¢do convencional apenas a algumas das suas
unidades territoriais. Para tanto, devera o Estado que compreende duas
ou mais destas unidades e onde, segundo a Constitui¢do respectiva, se
apliquem sistemas de direito diferentes, nas matérias a que a Convengao
se dirige, declarar, no momento em que a esta se vincula, que ela se apli-
cara a todas as suas unidades territoriais ou apenas a algumas delas. Le-
vando ainda mais longe a preocupacéo de alargar o ambito de actuagio

(522) Cfr. supra, n. 2.
(523) Situacdo que se apresenta fundamentalmente nos Estados federais.
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da Convengdo, dispde o artigo 93, paragrafo 1, in fine, que uma tal de-
claragdo podera ser modificada em qualquer momento mediante uma
nova declaragdo.

Sendo a emissdo desta declaragdo concebida como uma faculdade
posta & disposicdo dos Estados cuja estrutura interna a reclame, para
efeitos de se vincular internacionalmente & Conveng¢do, é de presumir
que, ndo a tendo feito, um tal Estado ni3o encontra obstaculos a que a
actuacido da Convencdo abranja todo o seu territorio. Neste sentido, e
decerto que para evitar possiveis dividas, estabelece o paragrafo 4 do
artigo 93 que, na falta de semelhante declaracio por parte de um tal Es-
tado, a Convencdo se aplicara ao conjunto do seu territorio.

Quanto ao regime da declaragdo, prevé o paragrafo 2 do artigo 93
que serd ela notificada ao depositario (¢24), devendo designar expressa-
mente as unidades territoriais do Estado respectivo a que este pretende
que a Convengdo se aplique.

Precisando os efeitos de uma tal declaragdo, vem o paragrafo 3 do
artigo 93 esclarecer que, actuando a Conveng¢iao apenas em relagdo a al-
gumas das unidades territoriais de um Estado (), qualquer estabeleci-
mento (*252) que uma parte num contrato possua nesse Estado s6 desen-
cadeara a aplicacdo da Conven¢io (nos termos do seu artigo primeiro,
paragrafo 1) quando ele se situe nalguma daquelas unidades territoriais.
Sempre assim se deveria entender, mesmo na auséncia de preceito con-
vencional expresso, dado que, para todos os efeitos, as parcelas territo-
riais excluidas pela declaragdo a que alude o paragrafo 1 do artigo 93
ndo integram o dmbito territorial a que se dirige a Convengio (tal como
os mecanismos desta o configuram (2)).

101. Estados que apliquem regras juridicas idénticas ou préximas
em matéria de compra e venda. Dispde o artigo 94 da Convengéo, no
seu paragrafo 1, que, quando dois ou mais Estados partes na Conven-
¢do aplicarem regras juridicas idénticas ou proximas em matérias por es-
ta reguladas, podem, em qualquer momento, declarar que-as regras con-
vencionais ndo actuardo relativamente aos contratos de compra e venda

(524) O que esta de acordo com as fungdes deste orgdo. Cfr. 0 que dissémos a propo-

sito, supra, n.° 96.
(25) Em consequéncia de uma declaragfo nesse sentido feita nos termos do § 1 do

artigo 93.
(%25-2) Sobre esta nog¢do, cfr. supra, n.° 18.
(526) Cfr. o que dizemos supra, n.° 6.
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(ou a sua formagio) sempre que as partes nesses contratos tenham o seu
estabelecimento naqueles Estados ¢262).

Encontramos aqui deixada aos Estados a possibilidade de afastar a
actuacdo dos comandos convencionais nos casos em que em dois ou
mais Estados partes na Convengdo vigore ja uma disciplina idéntica pa-
ra as matérias reguladas por esta. Estamos, pois, perante contratos de
compra e venda que, internacionais embora (27), estardo afinal sujeitos
ao mesmo regime (independentemente da consideracdo do comando
convencional) nos Estados onde se situa o estabelecimento (2¢) das par-
tes nele intervenientes. Como que falha assim aqui o pressuposto que
determina a necessidade da regulamentagdo convencional, ou seja, a di-
versidade de regimes legais susceptiveis de serem aplicados a0 mesmo
contrato em paises diferentes, bem se compreendendo por isso a facul-
dade deixada a esses Estados de, face a dois regimes uniformes distintos
para o contrato de compra e venda (e para a sua formagio), optarem pe-
la manuteng¢do do ja existente (°2).

O paragrafo 2 do artigo 94 vem estender a doutrina inserta no para-
grafo 1, e que se acaba de descrever, a uma outra hipotese: aquela em
que um Estado contratante aplica regras idénticas ou vizinhas as de ou-
tro ou outros Estados que ndo sejam partes na Convengdo; também nes-
tes casos se admite que o Estado contratante possa fazer uma declaragdo
no sentido de que ndo aplicara as regras convencionais aos contratos de
compra e venda, ou a respectiva formagdo, sempre que as partes tenham
o seu estabelecimento nestes Estados.

O bem fundado da doutrina deste preceito ressalta, como ¢ bom de
ver, das consideragdes que apontamos para justificar o comando do pa-
ragrafo 1. Apenas havera pois que explicar a auténoma previsdo desta
hipotese. Ela resulta de, a partir dos critérios elencados no paragrafo 1

(5262) Cfr., no mesmo sentido, a disposi¢do contida no artigo II da Convengdo da
Haia de 1964 sobre a formagao dos contratos de compra e venda.

(*?7) Pois se verifica aqui o elemento que integra o critério que a Convengio utiliza
para definir como internacionais determinados contratos de compra e venda — o facto de
as partes no contrato terem o seu estabelecimento em Estados diferentes. Cfr. supra, n.°s 6
e 8.

(528) Sobre o que deve entender-se por estabelecimento, cfr. o que dizemos supra, no
n.° 18.

(°2%) Valem aqui também considerag¢des do tipo das que deixamos explanadas supra,
no n.° 97, particularmente na nota 512, a proposito do relacionamento da Convengéo de
Viena de 1980 com outros instrumentos internacionais dirigidos a matérias também por
aquela reguladas.
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do artigo 1, a Convengao poder ser aplicada mesmo quando as partes no
contrato ndo tenham o seu estabelecimento em Estados vinculados a
Convengdo; como na devida altura vimos (33°), a aplicagdo da Conven-
¢do pode ainda vir a resultar do facto de o jogo das regras de conflitos
do foro mandar aplicar a lei de um Estado parte na Convencéo (alinea
b), do citado paragrafo 1 do artigo 1) (*!). Assim sendo, e valendo aqui com
igual intensidade as razdes que vimos militar a favor da possibilidade de
afastamento das regras convencionais no caso previsto no paragrafo 1
do artigo 94, sentiu o legislador convencional necessidade de afirmar a
mesma disciplina para esta outra hipotese.

De acordo com o paragrafo 1 do artigo 94, in fine, as declaragdes ne-
le previstas (*32) podem ser ou n3o feitas em conjunto; caso o ndo sejam,
deverdo ser reciprocas, isto €, os seus efeitos s6 se produzirdo quando
todas elas tenham sido produzidas nos termos da Convengdo (°3),

Pode acontecer que um qualquer dos Estados ndo contratantes aos
quais se refere a hipotese descrita no paragrafo 2 do artigo 94 se venha a
tornar um Estado parte da Convengdo. Assim sendo, a Convengao pas-
saria a aplicar-se, nos termos gerais. Porém, o paragrafo 3 do mesmo
artigo vem abrir a possibilidade de a aplicagdo da Convengdo continuar
afastada, mantendo-se valida a declaragdo produzida ao abrigo do pa-
ragrafo 2: para tanto, bastara que o novo Estado parte na Convengao se
associe a uma tal declaragdo (como que transformando esta numa decla-
ragdo conjunta, para efeitos do paragrafo 1) ou faga ele proprio uma nova decla-
rac¢do unilateral a titulo reciproco.

Facilmente se compreende a doutrina deste preceito que vem permi-
tir, com alguma economia de meios, a obten¢do do desiderato do para-
grafo 1 do artigo 94.

102. Admissibilidade da restrigdo, por parte de um Estado, do
campo de aplicacdo espacial da Convengdo. O artigo 95 da Convengido
vem permitir a qualquer Estado declarar que ndo ficara vinculado pelo

(°3%) Cfr. supra, n.° 6.

(°31) Veja-se, no entanto, o limite introduzido 2 actuagio deste critério pela admis-
sibilidade da declaragdo prevista no artigo 95 € o0 que sobre este ponto dissemos supra,
n.°7.

(>32) Relembre-se que na hipotese prevista nesta disposi¢ao as declaragdes sdo neces-
sariamente multiplas, partindo, como vimos, de, pelo menos, dois Estados partes na
Convengdo — ao contrario da situagdo referida no § 2 daquele mesmo artigo.

(533) Sobre este termos, veja-se o artigo 97 € o que sobre ele diremos infra, n.° 104.
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disposto na alinea b) do paragrafo 1 do artigo 1 da Convengdo; tal
declaragdo devera ser feita no momento do deposito, por parte desse Es-
tado, do instrumento de ratifica¢do, aceita¢ido, aprovagdo ou adesdo a
Convengdo.

Ja atras (**) nos pronunciamos sobre o conteudo e alcance desta dis-
posi¢do, pelo que damos aqui por reproduzidas as consideragdes nesse
lugar expendidas.

103. Admissibilidade do afastamento, por parte de um Estado, da
aplicacdo de algumas das normas convencionais em matéria de forma.
O artigo 96 da Convengdo permite que qualquer Estado que dela seja
parte e cujo direito interno exija que os contratos de compra e venda se-
jam celebrados por escrito (ou constem de documento escrito) possa de-
clarar, em qualquer momento e de acordo com o artigo 12 da Conven-
¢do, que ndo aplicara as disposi¢cdes dos artigos 11, 29 ou de qualquer
outro preceito da segunda Parte da Convengdo que autorize uma forma
diversa da escrita para a celebragdo, modificagdo ou extingdo por acor-
do de um contrato de compra e venda, ou para a oferta, aceitagdo ou
qualquer outra manifestacdo de inten¢do, desde que uma das partes te-
nha o seu estabelecimento no Estado declarante.

Quando da analise do artigo 12 da Convengio (*3%), tivemos ocasido
de referir as razGes que estiveram na base da introdugdo no texto con-
vencional da norma do artigo 96, de lhe precisar os efeitos e de nos pro-
nunciarmos sobre as implica¢des de uma tal solugdo. Para esse lugar,
pois, remetemos.

104. Regime das declaracées feitas ao abrigo da presente Conven-
¢do. O artigo 97 da Convengdo precisa alguns aspectos do regime das
declaragdes feitas ao abrigo desta, e as quais ja tivemos ocasido de nos
referir (5%).

Assim, desde logo, dispde o paragrafo 1 que as declaragoes feitas
por qualquer Estado no momento da assinatura da Convengdo necessi-
tam de ser confirmadas no momento da ratificacdo, da aceitagdo ou da

(334) Cfr. supra, n.° 7.
(®35) Cfr. supra, n.° 19.
(336) Cfr. os artigos 92 a 96 da Convengiio.
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aprovacgdo (*¥7). A solugdo parece justificar-se a partir da ideia de que o
consentimento de um Estado, nos precisos termos em que este o preten-
de expressar, apenas se manifesta verdadeiramente com a ratifica¢do, a
aceitacdo ou a aprovagao (°3), importando que a vontade do Estado re-
velada neste momento alcance todos os contornos da vinculagio inter-
nacional, tal como ele a quer assumir.

No que se refere a forma, prescreve o paragrafo 2 que as declara-
¢oes, bem como a respectiva confirmacgio, devem ser feitas por escrito,
e formalmente notificadas ao depositario. Dadas as fung¢des cometidas
ao depositario (), bem se compreende que este tenha de conhecer to-
das as vicissitudes por que possa passar a posi¢do de cada Estado face a
Convengdo — o que justifica a necessidade de lhe ser comunicada toda e
qualquer declaragdo, neste Ambito.

Quanto aos efeitos das declaracdes, rege o paragrafo 3. Ai se dispoe
que elas produzirdo efeitos em relagdo ao Estado declarante a partir da
data da entrada em vigor da Convengio em relagio a este Estado (*%). E
claro que este principio s6 podera valer para as declara¢des emitidas e
comunicadas formalmente ao depositario antes desta data: quanto 2s
demais, elas tornar-se-3o eficazes no primeiro dia seguinte ao termo de
um prazo de seis meses a contar da recep¢do da respectiva notificacao
formal pelo depositario. Regime especial merecem a este propdsito as
declarag¢des unilaterais e reciprocas feitas ao abrigo do disposto no arti-
go 94 (541, as quais, por seu turno, cobrardo efeitos a partir do primeiro
dia seguinte ao termo de um prazo de seis meses a contar da data da re-
cepcdo da ultima dessas declara¢des pelo depositario.

A solugdo enunciada em primeiro lugar ndo necessita de qualquer
explicagdo; pois que, tendo as declaragdes sido devidamente comunica-
das ao depositario antes da entrada em vigor da Convengéo, em relacéo
ao Estado declarante, ndo existe obstaculo a que, conformando elas a
vontade deste Estado de se vincular internacionalmente 4 Convencéo,

(°37) Sobre estas varias formas de expressar a vinculagdo de um Estado a um trata-
do, na ordem internacional, cfr. supra, n.° 98.

(53%) Supde-se aqui, claramente, que foi esta, e ndo a da adesdo, a via seguida para a
vincula¢do internacional do Estado.

(5¥) Cfr. supra, n.° 96.

(340) Cfr. a este propésito o disposto no artigo 99 € 0 que sobre este preceito diremos
infra, n.° 106.

(541) Cfr. supra, n.° 101.
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iniciem a produgao dos seus efeitos nesse mesmo momento. No que toca
aos casos em que as declaragdes sio comunicadas ao depositario apos a
entrada em vigor da Convengdo em relagdo a esse Estado, bem se com-
preende a mediagdo de um prazo — que € aqui de seis meses — antes que
se inicie a produgdo dos efeitos respectivos; de facto, tal prazo afigura -
-se necessario para permitir que o depositario (*#2) informe os demais
Estados membros do conteudo dessas declaragdes. Por esta razao se jus-
tifica que um tal prazo se comece a contar a partir da recep¢ao das de-
claragdes pelo depositario; contudo, dada a reciprocidade inerente as
declaragdes emitidas ao abrigo do artigo 94 (°4%), esse inicio tem aqui
que ser reportado ao momento em que no poder do depositario con-
fluam as varias declarag¢des pertinentes.

O paragrafo 4 permite aos Estados revogar qualquer das declaragoes
que tenham emitido ao abrigo da presente Conven¢édo. Podem fazé-lo a
qualquer momento, bastando para tanto que dirijam uma notifica¢do
formal, por escrito, ao depositario. Nos mesmos termos da declaragio,
também a respectiva revogagdo apenas cobrara efeitos apos o decurso
de um prazo de seis meses contado a partir da data em que o depositario
receba a notificagdo. E evidente que tal regime tera que ser adaptado
para as declaragdes reciprocas emitidas ao abrigo do artigo 94, atentas
as suas especiais caracteristicas: aqui, a revogagio de uma delas, a partir
da data em que se torne eficaz, acarreta a caducidade de qualquer outra
declaragiio reciproca feita por outro Estado (pois que esta ultima deixa
de ter sentido na medida em que lhe falte a declaragdo correspectiva)
— neste sentido dispde o paragrafo 5 do artigo 97.

Bem se entende que a Convengio tenha expressamente previsto a
possibilidade de revogag¢ao das declaragdes feitas ao seu abrigo: com es-
te acto vém-se afinal a eliminar obstaculos que impediam a aplicagéo in-
tegral da Convengéo.

105. Reservas a Convengdo. O artigo 98 da Convengao dispde que
nio serdo admitidas quaisquer outras reservas para além daquelas que o
texto convencional expressamente autoriza. Com esta disposi¢do fica
assim afastada a possibilidade de um Estado formular reservas a qual-

(%42) No cumprimento de uma das fun¢des que lhe & assinalada (cfr. a alinea ) do
n.° 1 do artigo 77 da Convengdo de Viena sobre o Direito dos Tratados de 1969).
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quer outra solugio convencional (3%), a mais das que nesta sede a Con-
venc¢do contemplou. Preferiu assim o legislador assegurar a aplicagéo
integral do instrumento por si criado, valorizando o caracter unitario da
sua filosofia, ainda que porventura com algum detrimento da sua apti-
dio a ser aceite pelo maior nimero possivel de Estados.

106. Entrada em vigor da Convengdo. A Convengdo de Viena de
1980 entrara em vigor, de acordo com o paragrafo 1 do seu artigo 99, e
sob reserva do disposto no paragrafo 6 deste mesmo artigo (*45), no pri-
meiro dia do més seguinte ao termo de um prazo de doze meses apOs a
data do deposito do décimo instrumento de ratificac¢do, aceitagido, apro-
vagdo ou adesdo (%4). Em relag¢do aos Estados que s6 posteriormente a
esta data expressem O seu consentimento a estar vinculados pela Con-
vengdo, esta entrara em vigor (3¢7), de acordo com o paragrafo 2 do arti-
g0 99, e também sob reserva do seu paragrafo 6, no primeiro dia do més
seguinte ao termo de um periodo de doze meses contado a partir da data
do deposito do respectivo instrumento de vinculagio internacional (54).

O legislador convencional ndo pdéde, ao encarar a problematica
da entrada em vigor da Convengdo, ignorar a circunstancia de existi-
rem, dotados de vigéncia internacional, dois corpos normativos que
disciplinam matérias reguladas pela Conveng¢do de Viena—a Conven-
¢do da Haia sobre os contratos de compra e venda internacional de
mercadorias e a Conven¢ao sobre a formacdo desses mesmos contra-
tos, ambas de 1964, e trazendo em anexo duas leis uniformes
—a LUVI e a LUF (*¥). Dada a manifesta conveniéncia em evitar os

(*¥3) Cfr. a proposito supra, n.° 101.

(**) Possibilidade que doutro modo lhe assistiria, nos termos do artigo 19 da Con-
vengdo de Viena sobre o Direito dos Tratados. Sobre esta questdo, cfr. MOURA RA-
MOS, A Convengdo Europeia dos Direitos do Homem. Sua posi¢cdo face ao ordenamento
Juridico portugués, Documentagdo e Direito Comparado, v. V (1981), n.° 24 e ss.

(**5) Que, como veremos, traga um regime especial para a eficacia dos instrumen-
tos de vinculagdo internacional 4 Convengdo por banda dos paises partes das Conven-
¢Oes da da Haia de 1964 sobre o contrato de compra e venda internacional e a respectiva
formagao.

(5%) E irrevelante, para este efeito, que qualquer dos instrumentos contenha uma
declaragio, feita ao abrigo do artigo 92 da Convencdo, excluindo a vinculagdo do Esta-
do a Parte 11 ou Il daquela (cfr. supra n.° 99).

(%47) Com exclusdo, claro esta, e se for caso disso, de alguma das Partes da Con-
vengdo que, pelo artigo 92, o Estado pode afastar (cfr. supra, n.° 99).

(5%8) Para as varias formas que pode revestir este instrumento, cfr. supra, n.° 98.

(°%) Cfr. o que a prop6sito dizemos supra, n.° 2.
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conflitos que resultariam da sobreposi¢do dos comandos das duas or-
dens de instrumentos convencionais sobre o contrato de compra e ven-
da, a presente Conveng¢io insere, no seu artigo 99, algumas disposi¢oes
para conseguir tal desiderato. Assim, o paragrafo 3 deste artigo dispde
que qualquer Estado, ao vincular-se internacionalmente a presente Con-
ven¢do e que seja simultaneamente parte em qualquer das referidas
Convengdes da Haia, ou em ambas, deve, a0 mesmo tempo, denunciar
a ou as convengdes de que seja parte, conforme os casos, para tanto di-
rigindo uma notificagdo ao Governo Holandés (5%). Os paragrafos 4 e 5
do artigo 97 prevéem os casos em que um Estado, parte nas Convengoes
da Haia de 1964, se pretenda vincular internacionalmente a presente
Convengdo apenas de forma parcial, como lho consente o artigo 92 (51).
Deste modo, se um tal Estado exclui a sua vincula¢do em relagdo a II
Parte da Conveng¢do, apenas tera que denunciar, pela forma e no mo-
mento previstos no paragrafo 3, a Convengio da Haia sobre o contrato
de compra ¢ venda (pois que apenas em relag¢do a esta matéria ficara vin-
culado a Convengao de Viena — Parte III — s6 em relagdo a ela haven-
do que prevenir a acima aludida sobreposi¢ido (§ 4). Paralelamente, e de
acordo com o § 5, se um tal Estado afastar agora a aplicagdo da III Par-
te da Convengdo, tera que denunciar, nos mesmos termos, apenas a
Convengdo da Haia sobre a formacio do contrato de compra e venda,
valendo aqui mutatis mutantis a justificacdo acabada de produzir para a
hipotese do paragrafo 4. Por estas formas se elimina assim qualquer ris-
co de colisdo normativa no dominio considerado.

Completando o quadro de solugdes enunciado pelas trés disposi¢bes
anteriores, vem o paragrafo 6 do artigo 97 prescrever que o acto de vin-
culagdo internacional a Convengio de Viena de Estados partes nas Con-
vengdes da Haia de 1964 apenas se torna eficaz, conquanto verificados
0s requisitos previstos nos paragrafos 1 e 2 deste mesmo artigo, na data
em que se tornarem eficazes as declaragdes de denuncia daquelas Con-
vengdes a que, eventualmente, e por for¢a dos paragrafos anteriores,
haja lugar. Para a implementag¢do deste mecanismo, a Convengio assi-
nala ao seu depositario a obrigagdo de estabelecer com o Governo Ho-
landés, depositario das Conveng¢des da Haia, a coordenagdo para

(%59) Que, como vimos (supra, n. 509), é o depositario das Convengdes da Haia de
1964; e, como tal, tem entre as suas fungdes (cfr. a alinea ¢) do n.° 1 do artigo 76 da Con-
vengdo de Viena sobre o Direito dos Tratados) a recepgédo das notificagdes formais de de-
nuncia.

(s1) Cfr. supra, n.° 99.
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o efeito necessaria. Parece assim ficar assegurada, sem sobreposi¢ées, a
sucessdo dos dois complexos normativos convencionais que visam uni-
formizar a disciplina dos contratos internacionais de compra ¢ venda.

107. Ambito temporal de aplicacio da Convengéo. O artigo 100 da
Convengdo pretende delimitar no tempo o dominio de aplicagao deste
instrumento. Assim, o paragrafo 1 dispde que, no que toca a formagao
dos contratos, a Conveng¢do apenas se aplicara aqueles contratos cele-
brados na sequéncia de uma proposta feita apos a entrada em vigor da
Convengao em relagdo aos Estados partes nesta, cujas liga¢des a situa-
¢do sub judice justificaram, nos termos do paragrafo 1 do artigo 1 (552),
a aplica¢do da Convengéo a tal hipotese. Da mesma forma, o paragrafo
2 prescreve que a presente Convencgdo so se aplicara a disciplina dos
contratos de compra € venda concluidos apos a mesma data.

Com este preceito, pretendeu o legislador convencional deixar bem
claro que a Convengdo apenas se aplicara aos actos praticados poste-
riormente ao momento em que ela se torna vinculante (5*3) para os Esta-
dos especialmente qualificados, nos termos do paragrafo 1 do artigo 1,
relativamente a tais actos. Deixam-se assim intocados por €la os actos si-
tuados a montante daquela data. Desta forma se respeita o principio da
ndo rectroactividade (554), garantindo-se assim que as partes no contrato
ndo serdo afectadas por comandos normativos com cuja existéncia €
aplicabilidade ndo teriam que contar na altura da pratica dos seus actos.

108. Denuincia da Convencdo. O ultimo artigo da Convengdo
(o 101) regula a questdo da dentincia deste instrumento internacional.
No paragrafo 1 admite-se expressamente a possibilidade de qualquer Es-
tado parte na Conveng¢édo a poder denunciar (globalmente, ou apenas
em relag¢do a sua segunda ou terceira Partes), devendo para tanto dirigir
uma notificagdo formal por escrito ao depositario. A considera¢ao espe-
cifica desta questdo justifica-se, pois, na sua falta, seria pelo menos
duvidosa a admissibilidade da denincia, em face do disposto no ar-
tigo 56, nimero 1, da Conven¢do de Viena sobre o Direito dos Tra-

(%52) Cfr., a propésito, o que dizemos supra, n.° 6.

(%3) E claro que, como norma internacional que &, a Convengido s6 podera obrigar
qualquer Estado depois de integrar a ordem juridica internacional, isto &, ter entrado em
vigor nos termos do § 1 do artigo 99.

(354) Este principio aparece, de resto, consagrado em termos gerais, ainda que de
forma nao imperativa, no artigo 28 da Convencao de Viena sobre o Direito dos Tratados.
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tados (°*%). E cremos que bem andou o legislador convencional ao seguir
esta via: com efeito, a admissibilidade da dentncia representa uma ra-
z3o mais a militar a favor do bom acolhimento da Convencdo por parte
do maior nimero de Estados, potenciando ao maximo a sua universali-
dade. Aqueles saberdo, assim, ao vincular-se, que néo ficardo ‘‘prisio-
neiros’’ dela, podendo, quando e se assim o entenderem, dessolidarizar-
-se dos comandos convencionais.

Finalmente, o paragrafo 2 do artigo 101 estabelece 0 momento em
que a dentincia da Convengio se torna eficaz: a menos que um periodo
mais longo tenha sido para tanto especificado na notifica¢io de denun-
cia, esse momento é fixado no primeiro dia do més seguinte ao termo de
um periodo de 12 meses ap6s a data da recepgdo da notificacio pelo de-
positario. A fixacdo de um prazo com tal dimensédo tera por objectivo
possibilitar a este Gltimo, no cumprimento das tarefas que lhe incum-
bem (%%¢), a comunica¢io da notificagdo de denuncia aos interessados.

(35%5) De facto, de acordo com este preceito, faz-se mister, para a dentincia ser admi-
tida em relagdo a um tratado que nao a preveja especialmente, que as partes tenham admi-
tido a possibilidade de deniincia ou que esta possa ser deduzida da natureza do tratado.
Ora, qualquer destas duas condi¢Oes seria de verificagdo problematica no nosso caso.

(5%) Cfr. o que dissemos sobre o ponto no n.° 96.
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ANEXO I

CONVENCAO DAS NACOES UNIDAS
SOBRE OS CONTRATOS
DE COMPRA E VENDA INTERNACIONAL
DE MERCADORIAS

(VIENA —1980)

NOTA — Na tradug¢do dos documentos convencionais que se seguem conservamos o
tipo de numeraco (referéncia dos artigos a numerais cardinais e sua subdivisdo em para-
grafos) seguida nos originais considerados. Se bem que nio seja este o critério utilizado
entre nos (a numeracgdo dos artigos faz-se em ordinais e a sua subdivisio em nimeros),
pareceu-nos que, tratando-se de textos de Direito Internacional, se deveria conservar o
tipo de numeragdo originariamente adoptado.



Convention
des Nations Unies
sur les Contrats
de Vente Internationale
de Marchandises

LES ETATS PARTIES
A LA PRESENTE
CONVENTION

AYANT PRESENTS A L’ESPRIT les ob-
jectifs généraux inscrits dans les résolu-
tions relatives a I’instauration d’un nouvel
ordre économique international que I’As-
semblée générale a adoptées a sa sixiéme
session extraordinaire,

CONSIDERANT que le développement
du commerce international sur la base de
I’égalité et des avantages mutuels est un
élément important dans la promotion de
relations amicales entre les Etats,

ESTIMANT que I’adoption de régles uni-
formes applicables aux contrats de vente
internationale de marchandises et compa-
tibles avec les différents systémes sociaux,
économiques et juridiques contribuera a
I’élimination des obstacles juridiques aux
échanges internationaux et favorisera le
développement du commerce internatio-
nal,

SONT CONVENUS de ce qui suit:
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United Nations
Convention
on Contracts
for the International Sale
of Goods

THE STATES PARTIES
TO THIS CONVENTION,

BEARING IN MIND the broad objec-
tives in the resolutions adopted by the
sixth special session of the General
Assembly of the United Nations on the es-
tablishment of a New International Eco-
nomic Order,

CONSIDERING that the development of
international trade on the basis of equality
and mutual benefit is an important ele-
ment in promoting friendly relations
among States,

BEING OF THE OPINION that the
adoption of uniform rules which govern
contracts for the international sale of
goods and take into account the different
social, economic and legal systems would
contribute to the removal of legal barriers
in international trade and promote the de-
velopment of international trade,

HAVE AGREED as follows:



CONVENCAO DAS NACOES UNIDAS
SOBRE OS CONTRATOS
DE COMPRA E VENDA INTERNACIONAL
DE MERCADORIAS

OS ESTADOS PARTES NA PRESENTE CONVENCAO

TENDO PRESENTES os objectivos gerais inscritos nas resolugdes rela-
tivas & instaura¢do de uma nova ordem econdmica internacional que a
Assembleia Geral adoptou na sua sexta sessdo extraordinaria,

CONSIDERANDO que o desenvolvimento do comércio internacional
na base da igualdade e das vantagens mituas € um elemento importante
na promog¢io de relagSes amistosas entre os Estados,

JULGANDO que a adop¢do de regras uniformes aplicaveis aos contra-
tos de compra e venda internacional de mercadorias e compativeis com
os diferentes sistemas sociais, econémicos e juridicos, contribuira para a
eliminacdo dos obstaculos juridicos as trocas internacionais e favorece-
ra o desenvolvimento do comércio internacional,

ACORDAM no seguinte:
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PREMIERE PARTIE

CHAMP D’APPLICATION
ET DISPOSITIONS
GENERALES

CHAPITRE I

CHAMP D’APPLICATION

Article premier

1. La présente Convention s’applique
aux contrats de vente de marchandises en-
tre des parties ayant leur établissement
dans des Etats différents:

a) lorsque ces Etats sont des Etats con-
tractants; ou

b) lorsque les régles du droit interna-
tional privé ménent a I’application
de la loi d’un Etat contractant.

2. Il n’est pas tenu compte du fait que
les parties ont leur établissement dans des
Etats différents lorsque ce fait ne ressort
ni du contrat, ni de transactions antérieu-
res entre les parties, ni de renseignements
donnés par elles 3 un moment quelconque
avant la conclusion ou lors de la conclu-
sion du contrat.

3. Ni la nationalité des parties ni le ca-
ractére civil ou commercial des parties ou
du contrat ne sont pris en considération
pour ’application de la présente Conven-
tion.

Article 2

La présente Convention ne régit pas les
ventes:

a) de marchandises achetées pour un

usage personnel, familial ou domes-
tique, 2 moins que le vendeur, a un
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PART 1

SPHERE OF APPLICATION
AND
GENERAL PROVISIONS

CHAPTER 1

SPHERE OF APPLICATION

Article 1

1. This Convention applies to contracts
of sale of goods between parties whose
places of business are in different States:

(a) when the States are Contracting
States; or

(b) when the rules of private interna-
tional law lead to the application of
the law of a Contracting State.

2. The fact that the parties have their
places of business in different States is to
be disregarded whenever this fact does not
appear either from the contract or from
any dealings between, or from informa-
tion disclosed by, the parties at any time
before or at the conclusion of the con-
tract.

3. Neither the nationality of the parties
nor the civil or commercial character of
the parties or of the contract is to be taken
into consideration in determining the ap-
plication of this Convention.

Article 2

This Convention does not apply to
sales:

(a) of goods bought for personal,
family or household use, unless the
seller, at any time before or at the



PRIMEIRA PARTE

CAMPO DE APLICACAO E APLICACOES GERAIS

CAPITULO |

CAMPO DE APLICACAO

Artigo 1

1. A presente Convengdo aplica-se aos contratos de compra € ven-
da de mercadorias celebrados entre partes que tenham o seu estabeleci-
mento em Estados diferentes:

a) quando estes Estados sejam Estados contratantes;
ou

b) quando as regras de direito internacional privado conduzam a
aplicacdo da lei de um Estado contratante.

2. Nido étomado em conta o facto de as partes terem o seu estabele-
cimento em Estados diferentes quando este facto néo ressalte nem do
contrato, nem de transacgOes anteriores entre as partes, nem de infor-
magOes dadas por elas em qualquer momento anterior a conclusdo do
contrato, ou na altura da conclusédo deste.

3. Nio sdo tomados em consideracio para a aplicagdo da presente
Convengdo nem a nacionalidade das partes nem o caracter civil ou co-
mercial das partes ou do contrato.

Artigo 2

A presente Convencdo nio regula as vendas:

a) de mercadorias compradas para uso pessoal, familiar ou domés-
tico, a menos que o vendedor, em qualquer momento anterior a
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moment quelconque avant la conclu-
sion ou lors de la conclusion du con-
trat, n’ait pas su et n’ait pas été censé
savoir que ces marchandises étaient
achetées pour un tel usage;

b) aux enchéres;

¢ ) sur saisie ou de quelque autre ma-
niére par autorité de justice;

d) de valeurs mobiliéres, effets de com-
merce et monnaies;

e) de navires, bateaux, aéroglisseurs et
aéronefs;

) d’électricité.

Article 3

1. Sont réputés ventes les contrats de
fourniture de marchandises 4 fabriquer ou
a produire, 4 moins que la partie qui com-
mande celles-ci n’ait & fournir une part es-
sentielle des éléments matériels nécessaires
a cette fabrication ou production.

2. La présente Convention ne s’appli-
que pas aux contrats dans lesquels la part
prépondérante de 1’obligation de la partie
qui fournit les marchandises consiste en
une fourniture de main-d’oeuvre ou d’au-
tres services.

Article 4

La présente Convention régit exclusive-
ment la formation du contrat de vente et
les droits et obligations qu’un tel contrat
fait naitre entre le vendeur et ’acheteur.
En particulier, sauf disposition contraire
expresse de la présente Convention, celle-
-ci ne concerne pas:

a) la validité du contrat ni celle d’au-
cune de ses clauses non plus que celle
des usages;

b) les effets que le contrat peut avoir
sur la propriété des marchandises
vendues.
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conclusion of the contract, neither
knew nor ought to have known that
the goods were bought for any such
use;

(b) by auction;

(c) on execution or otherwise by autho-
rity of law;

(d) of stocks, shares, investment securi-
ties, negotiable instruments or mo-
ney;

(e) of ships, vessels, hovercraft or air
craft;

(f) of electricity.

Article 3

1. Contracts for the supply of goods to
be manufactured or produced are to be
considered sales unless the party who or-
ders the goods undertakes to supply a
substantial part of the materials necessary
for such manufacture or production.

2. This Convention does not apply to
contracts in which the preponderant part
of the obligations of the party who furnis-
hes the goods consists in the supply of la-
bour or other services.

Article 4

This Convention governs only the for-
mation of the contract of sale and the
rights and obligations of the seller and the
buyer arising from such a contract. In par-
ticular, except as otherwise expressly pro-
vided in this Convention, it is not concer-
ned with:

(a) the validity of the contract or
of any of its provisions or of any
usage;

(b) the effect which the contract
may have on the property in the
goods sold.



conclusdo do contrato ou na altura da conclusdo deste, ndo sou-
besse nem devesse saber que as mercadorias eram compradas
para tal uso;

b) em leildo;

¢) em processo executivo;

d) de valores mobiliarios, titulos de crédito e moeda;

e) de navios, barcos, hovercraft e aeronaves;

) de electricidade.

Artigo 3

1. Sido considerados de compra e venda os contratos de forneci-
mento de mercadorias a fabricar ou a produzir, a menos que a parte que
as encomende tenha de fornecer uma por¢do essencial dos elementos
materiais necessarios para o fabrico ou produgéo.

2. A presente Convengdo ndo se aplica aos contratos nos quais a
parte preponderante da obriga¢do da parte que fornece as mercadorias
consiste num fornecimento de mio-de-obra ou de outros servigos.

Artigo 4

A presente Convengdo regula exclusivamente a formac¢ao do con-
trato de compra e venda e os direitos e obrigacGes que esse contrato
faz nascer entre o vendedor e o comprador. Salvo disposi¢do expressa
em contrario da presente Convengio, esta ndo diz respeito, em parti-
cular:

a) & validade do contrato ou de qualquer das suas clausulas, bem
como & validade dos usos;

b) aos efeitos que o contrato pode ter sobre a propriedade das
mercadorias vendidas.
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Article 5

La présente Convention ne s’applique
pas a la responsabilité du vendeur pour dé-
cés ou lésions corporelles causés a4 quicon-
que par les marchandises.

Article 6

Les parties peuvent exclure I’application
de la présente Convention ou, sous réserve
des dispositions de I’article 12, déroger a
I’une quelconque de ses dispositions ou en
modifier les effets.
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. Article 5

This Convention does not apply to the
liability of the seller for death or personal
injury caused by the goods to any person.

Article 6

The parties may exclude the application
of this Convention or, subject to article
12, derogate from or vary the effect of any
of its provisions.



Artigo 5

A presente Convengdo ndo se aplica a responsabilidade do vendedor
pela morte ou lesGes corporais causadas pelas mercadorias a quem quer
que seja.

Artigo 6

As partes podem excluir a aplicagdo da presente Convengdo ou, sem
prejuizo do disposto no artigo 12, derrogar qualquer das suas disposi-
¢6es ou modificar-lhe os efeitos.
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CHAPITRE If

DISPOSITIONS GENERALES

Article 7

1. Pour linterprétation de la présente
Convention, il sera tenu compte de son ca-
ractére international et de la nécéssité de
promouvoir I'uniformité de son applica-
tion ainsi que d’assurer le respect de la
bonne foi dans le commerce international.

2. Les questions concernant les matié-
res régies par la présente Convention et
qui ne sont pas expressément tranchées
par elle seront réglées selon les principes
généraux dont elle s’inspire ou, a defaut
de ces principes, conformément a la loi
applicable en vertu des régles du droit in-
ternational privé.

Artigo 8

1. Aux fins de la présente Convention,
les indications et les autres comportements
d’une partie doivent étre interprétés selon
I’intention de celle-ci lorsque I’autre partie
connaissait ou ne pouvait ignorer cette in-
tention.

2. Si le paragraphe précédent n’est pas
applicable, les indications et autres com-
portements d’une partie doivent étre in-
terprétés selon le sens qu’une personne
raisonnable de méme qualité que ’autre
partie, placée dans la méme situation,
leur aurait donné.

3. Pour déterminer l’intention d’une
partie ou ce qu’aurait compris une person-
ne raisonnable, il doit étre tenu compte
des circonstances pertinentes, notamment
des négociations qui ont pu avoir lieu en-
tre les parties, des habitudes qui se sont
établies entre elles, des usages et de tout
comportement ultérieur des parties.
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CHAPTER I

GENERAL PROVISIONS

Article 7

1. In the interpretation of this Conven-
tion, regard is to be had to its internatio-
nal character and to the need to promote
uniformity in its application and the
observance of good faith in international
trade.

2. Questions concerning matters gover-
ned by this Convention which are not ex-
pressly settled in it are to be settled in con-
formity with the general principles on
which it is based or, in the absence of such
principles, in conformity with the law ap-
plicable by virtue of the rules of private in-
ternational law.

Article 8

1. For the purpose of this Convention
statements made by and other conduct of
a party are to be interpreted according to
his intent where the other party knew or
could not have been unaware what that in-
tent was.

2. If the preceding paragraph is not ap-
plicable, statements made by and other
conduct of a party are to be interpreted ac-
cording to the understanding that a reaso-
nable person of the same kind as the other
party would have had in the same cir-
cumstances.

3. In determining the intent of a party
or the understanding a reasonable person
would have had, due consideration is to be
given to all relevant circumstances of the
case including the negotiations, any prac-
tices which the parties have established
between themselves, usages and any subse-
quent conduct of the parties.



CAPITULO 1

DISPOSICOES GERAIS

Artigo 7

1. Na interpretagdo da presente Convengao ter-se-a em conta o seu
caracter internacional e a necessidade de promover a uniformidade da
sua aplica¢do, assim como de assegurar o respeito da boa-fé no comér-
cio internacional.

2. As questdes respeitantes as matérias reguladas pela presente
Convengio e que ndo sdo expressamente resolvidas por ela serdo decidi-
das segundo os principios gerais que a inspiram ou, na falta destes prin-
cipios, de acordo com a lei aplicavel em virtude das regras de direito in-
ternacional privado.

Artigo 8

1. Para os fins da presente Convengdo, as declaragdes € os outros
comportamentos de uma parte devem ser interpretados segundo a inten-
¢do desta quando a outra parte conhecia ou ndo podia ignorar tal in-
teng¢do.

2. Se o paragrafo anterior nao for aplicavel, as declaragdes e outros
comportamentos de uma parte devem ser interpretados segundo o senti-
do que uma pessoa razoavel, com qualificacdo idéntica a da contraparte
e colocada na mesma situagdo, lhes teria dado.

3. Para determinar a inten¢do de uma parte ou aquilo que teria
compreendido uma pessoa razoavel, devem ter-se em conta todas as cir-
cunstincias pertinentes, nomeadamente as negociacdes que possa ter
havido entre as partes, as praticas que se tenham estabelecido entre elas,
os usos e todo e qualquer comportamento ulterior das partes.
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Article 9

1. Les parties sont liées par les usages
auxquels elles ont consenti et par les habi-
tudes qui se sont établies entre elles.

2. Sauf convention contraire des par-
ties, celles-ci sont réputées s’étre tacite-
ment référées dans le contrat et pour sa
formation a tout usage dont elles avaient
connaissance ou auraient dii avoir con-
naissance et qui, dans le commerce inter-
national, est largement connu et réguliére-
ment observé par les parties a des contrats
de méme type dans la branche commercia-
le considérée.

Article 10

Aux fins de la présent Convention:

a) si une partie a plus d’un établis-
sement, |’établissement a prendre en
considération est celui qui a la rela-
tion la plus étroite avec le contrat et
son exécution eu égard aux circons-
tances connues des parties ou envisa-
gées par elles 4 un moment quelcon-
que avant la conclusion ou lors de la
conclusion du contrat;

si une partie n’a pas d’établissement,
sa résidence habituelle en tient lieu.

b

~

Article 11

Le contrat de vente n’a pas a étre conclu
ni constaté par écrit et n’est soumis a au-
cune autre condition de forme. Il peut étre
prouvé par tous moyens, y compris par té-
moins.

Article 12
Toute disposition de article 11, de I’ar-
ticle 29 ou de Ia deuxiéme partie de la pré-

sente Convention autorisant une forme
autre que la forme écrite, soit pour la con-
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Article 9

1. The parties are bound by any usage
to which they have agreed and by any
practices which they have established bet-
ween themselves.

2. The parties are considered, unless
otherwise agreed, to have impliedly made
applicable to their contract or its forma-
tion a usage of which the parties knew or
ought to have known and which in inter-
national trade is widely known to, and re-
gularly observed by, parties to contracts
of the type involved in the particular trade
concerned.

Article 10

For the purposes of this Convention:

(a) if a party has more than one place
of business, the place of business is
that which has the closest relation-
ship to the contract and its perfor-
mance, having regard to the cir-
cumstances known to or contempla-
ted by the parties at any time before
or at the conclusion of the contract;

(b) if a party does not have a place of
business, reference is to be made to
his habitual residence.

Article 11

A contract of sale need not be conclu-
ded in or evidenced by writing and is not
subject to any other requirement as to
form. It may be proved by any means, in-
cluding witnesses.

Article 12

Any provision of article 11, article 29
or Part II of this Convention
that allows a contract of sale or its modifi-
cation or termination by agreement



Artigo 9

1. As partes estdo vinculadas pelos usos em que consentiram ¢ pelas
praticas que entre elas se estabeleceram.

2. Salvo convengdo em contrario das partes, entende-se que estas
consideraram tacitamente aplicdveis ao contrato, ou a sua formagéo,
todo e qualquer uso de que tinham ou devessem ter conhecimento € que,
no comeércio internacional, seja largamente conhecido e regularmente
observado pelas partes nos contratos do mesmo tipo, no ramo comercial
considerado.

Artigo 10
Para os fins da presente Convengdo:

@) se uma parte tiver mais de um estabelecimento, o estabelecimento
a tomar em consideragdo € aquele que tem a relagdo mais estreita
com o contrato € respectiva execugdo, tendo em vista as circuns-
tancias conhecidas das partes ou por elas consideradas em qual-
quer momento anterior 4 conclusdo do contrato ou na altura da
conclusdo deste;

b) se uma parte nio tiver estabelecimento, releva para este efeito a
sua residéncia habitual.

Artigo 11
O contrato de compra € venda nfo tem de ser concluido por escrito
nem de constar de documento com esta forma e ndo esta sujeito a ne-
nhum outro requisito de forma. O contrato pode ser provado por qual-
quer meio, incluindo a prova testemunhal.

Artigo 12

Qualquer disposigdo dos artigos 11 € 29 ou da segunda parte da pre-
sente Convengdo que permita uma forma diversa da forma escrita,
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clusion ou pour la modification ou la rési-
liation amiable d’un contrat de vente, soit
pour toute offre, acceptation ou autre ma-
nifestation d’intention, ne s’applique pas
dés lors qu’une des parties a son établisse-
ment dans un Etat contractant qui a fait
une déclaration conformément a I’article
96 de la présente Convention. Les parties
ne peuvent déroger au présent article ni en
modifier les effets.

Article 13

Aux fins de la présente Convention, le
terme ‘‘écrit’’ doit s’entendre également
des communications adressées par télé-
gramme ou par télex.

DEUXIEME PARTIE

FORMATION DU CONTRAT

Article 14

1. Une proposition de conclure un con-
trat adressée a une ou plusieurs personnes
déterminées constitue une offre si elle est
suffisamment précise et si elle indique la
volonté de son auteur d’étre lié en cas
d’acceptation. Une proposition est suffi-
samment précise lorsqu’elle désigne les
marchandises et, expressément ou implici-
tement, fixe la quantité et le prix ou donne
des indications permettant de les déter-
miner.

2. Une proposition adressée a des per-
sonnes indeterminées est considérée seule-
ment comme une invitation i 'offre, 4
moins que la personne qui a fait la propo-
sition n’ait clairement indiqué le contraire.
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or any offer, acceptance or other indica-
tion of intention to be made in any form
other than in writing does not apply where
any party has his place of business in a
Contracting State which has made a decla-
ration under article 96 of this Convention.
The parties may not derogate from or vary
the effect of this article.

Article 13

For the purposes of this Convention
“writing”’ includes telegram and telex.

PART 11

FORMATION
OF THE CONTRACT

Article 14

1. A proposal for concluding a contract
addressed to one or more specific persons
constitutes an offer if it is sufficiently defi-
nite and indicates the intention of the offe-
ror to be bound in case of acceptance.
A proposal is sufficiently definite if it indi-
cates the goods and expressly or implicitly
fixes or makes provision for determining
the quantity and the price.

2. A proposal other than one addressed
to one or more specific persons is to be
considered merely as an invitation to make
offers, unless the contrary is clearly indi-
cated by the person making the proposal.



para a conclusido, modificacdo ou extingéo por acordo de um contrato
de compra e venda, ou para qualquer proposta contratual, aceita¢do ou
outra manifesta¢do de inten¢fo, ndo se aplica desde que uma das partes
tenha o seu estabelecimento num Estado contratante que tenha feito
uma declaragdo nos termos do artigo 96 da presente Convengdo. As par-
tes ndo podem derrogar o presente artigo nem modificar-lhe os efeitos.

Artigo 13

Para os fins da presente Convencio, o termo ‘‘escrito’’ abrange as
comunicagdes enviadas por telegrama ou por felex.

SEGUNDA PARTE

FORMACAO DO CONTRATO

Artigo 14

1. Uma proposta tendente a conclusdo de um contrato dirigida a
uma ou varias pessoas determinadas constitui uma proposta contratual
se for suficientemente precisa e se indicar a vontade de o seu autor se
vincular em caso de aceitagdo. Uma proposta é suficientemente precisa
quando designa as mercadorias e, expressa ou implicitamente, fixa a
quantidade e o pre¢o ou da indicagdes que permitam determina-los.

2. Uma proposta dirigida a pessoas indeterminadas é considerada
apenas como um convite para contratar, a menos que a pessoa que fez a

proposta tenha indicado claramente o contrario.
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Article 15

1. Une offre prend effet lorsqu’elle par-
vient au destinataire.

2. Une offre, méme si elle est irrévoca-
ble, peut étre rétractée si la rétractation
parvient au destinataire avant ou en méme
temps que ’offre.

Article 16

1. Jusqu’a ce qu’un contrat ait été con-
clu, une offre peut étre révoquée si la révo-
cation parvient au destinataire avant que
celui-ci ait expédié une acceptation.

2. Cependant, une offre ne peut étre ré-
voquée:

a) si elle indique, en fixant un délai
déterminé pour I’acceptation, ou au-
trement, qu’elle est irrévocable; ou

b) s’il était raisonnable pour le des-
tinataire de considérer I’offre comme
irrévocable et §’il a agi en consé-
quence.

Article 17

Une offre, méme irrévocable, prend fin
lorsque son rejet parvient a ’auteur de
Poffre.

Article 18

1. Une déclaration ou autre comporte-
ment du destinataire indiquant qu’il ac-
quiesce a une offre constitue une accepta-
tion. Le silence ou I'inaction a eux seuls ne
peuvent valoir acceptation.

2. L’acceptation d’une offre prend

effet au moment ou I’indication d’acquis-
cement parvient a [’auteur de [’offre.
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Article 15

I. An offer becomes effective when it
reaches the offeree.

2. An offer, even if it is irrevocable,
may be withdrawn if the withdrawal rea-
ches the offeree before or at the same time
as the offer.

Article 16

1. Until a contract is concluded an of-
fer may be revoked if the revocation rea-
ches the offeree before he has dispatched
an acceptance.

2. However, an offer cannot be re-
voked:

(a) if it indicates, whether by stating
a fixed time for acceptance or other-
wise, that it is irrevocable; or

(b) if it was reasonable for the offeree
to rely on the offer as being irrevo-
cable and the offeree has acted in re-
liance on the offer.

Article 17

An offer, even if it is irrevocable, is
terminated when a rejection reaches the
offeror.

Article 18

1. A statement made by or other con-
duct of the offeree indicating assent to an
offer is an acceptance. Silence or inactivity
does not in itself amount to acceptance.

2. An acceptance of an offer becomes
effective at the moment the indication of
assent reaches the offeror. An acceptance



Artigo 15

1. Uma proposta contratual torna-se eficaz quando chega ao desti-
natario.

2. Uma proposta contratual, ainda que irrevogavel, pode ser retira-
da, se a retractacédo chega ao destinatéario antes ou ao mesmo tempo que
a proposta.

Artigo 16

1. Até ao momento da conclusdo de um contrato, pode uma pro-
posta contratual ser revogada, se a revogacgio chegar ao destinatario an-
tes que este tenha expedido uma aceitagéo.

2. No entanto, uma proposta contratual ndo pode ser revogada:

a) se indicar, ao fixar um prazo para a aceitagdo, ou de outro
modo, que & irrevogavel; ou

b) se era razoavel que o destinatario considerasse a proposta con-
tratual como irrevogavel ¢ se ele agiu em consequéncia.

Artigo 17

Uma proposta contratual, mesmo irrevogavel, extingue-se quando a
sua rejeicdo chega ao proponente.

Artigo 18

1. Uma declaragdo ou outro comportamento do destinatario que
manifeste o seu consentimento a uma proposta contratual constitui uma

aceitacdo. O siléncio e a inacg@o, por si s6s, ndo podem valer como acei-
tacao.

2. A aceitagdo de uma proposta contratual torna-se eficaz no mo-
mento em que a manifestacdo de assentimento chega ao proponente.
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L’acceptation ne prend pas effet si cette
indication ne parvient pas a 'auteur de
I’offre dans le délai qu’il a stipulé ou, a
defaut d’une telle stipulation, dans un dé-
lai raisonnable, compte tenu des circons-
tances de la transaction et de la rapidité
des moyens de communication utilisés par
l’auteur de I’offre. Une offre verbale doit
étre acceptée immédiatement, a moins
que les circonstances n’impliquent le con-
traire.

3. Cependant, si, en vertu de I'offre,
des habitudes qui se sont établies entre les
parties ou des usages, le destinataire de
I’offre peut indiquer qu’il acquiesce en ac-
complisant un acte se rapportant, par
exemple, a4 I’expedition des marchandises
ou au paiement du prix, sans communica-
tion 4 l'auteur de 'offre, l’acceptation
prend effet au moment ou cet acte est ac-
compli, pour autant qu’il le soit dans les
délais prévus par le paragraphe précédent.

Article 19

1. Une réponse qui tend a étre 1’accep-
tation d’une offre, mais qui contient des
additions, des limitations ou autres modi-
fications, est un rejet de I’offre et consti-
tue une contre-offre.

2. Cependant, une réponse qui tend a
&tre ’acceptation d’une offre, mais qui
contient des éléments complémentaires ou
différents n’altérant pas substantiellement
les termes de I’offre, constitue une accep-
tation, 4 moins que ’auteur de I'offre,
sans retard injustifié, n’en reléve les diffe-
rences verbalement ou n’adresse un avis a
cet effet. S’il ne le fait pas, les termes du
contrat sont ceux de I’offre, avec les modi-
fications comprises dans 1’acceptation.

3. Des éléments complémentaires ou
différents relatifs notamment au prix, au
paiement, a la qualité et a la quantité des
marchandises, au lieu et au moment de la
livraison, a I’étendue de la responsabilité
d’une partie a I’égard de I’autre ou au ré-
glement des différends, sont considérés
comme altérant substantiellement les ter-
mes de I’offre.
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is not effective if the indication of assent
does not reach the offeror within the time
he has fixed or, if no time is fixed, within a
reasonable time, due account being taken
of the circumstances of the transaction,
including the rapidity of the means of
communication employed by the offeror.
An oral offer must be accepted imediately
unless the circumstances indicate other-
wise.

3. However, if, by virtue of the offer or
as a result of practices which the parties
have established between themselves or of
usage, the offeree may indicate assent by
performing an act, such as one relating to
the dispatch of the goods or payment of
the price, without notice to the offeror,
the acceptance is effective at the moment
the act is performed, provided that the act
is performed within the period of time laid
down in the preceding paragraph.

Article 19

1. A reply to an offer which purports to
be an acceptance but contains additions,
limitations or other modifications is a re-
jection of the offer and constitutes a coun-
ter-offer.

2. However, a reply to an offer which
purports to be an acceptance but contains
additional or different terms which do not
materially alter the terms of the offer
constitutes an acceptance, unless the offe-
ror, without undue delay, objects orally to
the discrepancy or dispatches a notice to
that effect. If he does not so object, the
terms of the contract are the terms of the
offer with the modifications contained in
the acceptance.

3. Additional or different terms rela-
ting, among other things, to the price,
payment, quality and quantity of the
goods, place and time of delivery, extent
of one party’s liability to the other or the
settlement of disputes are considered to al-
ter the terms of the offer materially.



A aceitagdo n#o se torna eficaz se aquela manifestagdo ndo chegar ao
proponente no prazo que ele estipulou ou, na falta de tal estipulagao,
num prazo razoavel, tendo em conta as circunstancias da transacgido ¢ a
rapidez dos meios de comunicagdo utilizados pelo autor da proposta.
Uma proposta contratual feita verbalmente deve ser aceite imediata-
mente, a menos que as circunsténcias indiquem outra coisa.

3. No entanto, se, em virtude da proposta contratual, das praticas
que se estabeleceram entre as partes, ou dos usos, o destinatario da pro-
posta contratual puder manifestar o seu assentimento através da realiza-
¢do dum acto relativo, por exemplo, a expedi¢io das mercadorias ou ao
pagamento do prego, sem comunicag¢io ao autor da proposta, a aceita-
¢do torna-se eficaz no momento em que aquele acto é praticado, contan-
to que o seja nos prazos previstos no paragrafo anterior.

Artigo 19

1. Uma resposta que pretenda ser a aceitagdo de uma proposta con-
tratual, mas que contém aditamentos, limitagées ou outras modifica-
¢Oes, € uma rejeicao da proposta e constitui uma contra-proposta.

2. No entanto, uma resposta que pretenda ser a aceitagio de uma
proposta contratual, mas que contém elementos complementares ou di-
ferentes que n#o alteram substancialmente os termos da proposta, cons-
titui uma aceitag@o, salvo se o autor da proposta, sem atraso injustifica-
do, fizer notar verbalmente as diferengas ou mandar um aviso com esta
finalidade. Se néo o fizer, os termos do contrato sdo os da proposta
contratual, com as modificagbes constantes da aceitagdo.

3. Considera-se que alteram substancialmente os termos da propos-
ta contratual elementos complementares ou diferentes relativos nomea-
damente ao pre¢o, pagamento, qualidade e quantidade das mercado-
rias, ao lugar e momento da entrega, ao ambito da responsabilidade de
uma parte em face da outra ou a resolugio dos diferendos.
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Article 20

1. Le délai d’acceptation fixé par ’au-
teur de I’offre dans un télégramme ou une
lettre commence & courir au moment ou le
télégramme est remis pour expédition ou &
la date qui apparait sur la lettre ou, a dé-
faut, a la date qui apparait sur ’envelop-
pe. Le délai d’acceptation que I’auteur de
I’offre fixe par téléphone, par télex ou par
d’autres moyens de communication ins-
tantanés commence a courir au moment
ou I’offre parvient au destinataire.

2. Les jours fériés ou chomés qui tom-
bent pendant que court le délai d’accepta-
tion sont comptés dans le calcul de ce dé-
lai. Cependant, si la notification ne peut
étre remise a I'adresse de 1’auteur de I’of-
fre le dernier jour du délai, parce que ce-
lui~ci tombe un jour férié ou chdmé au lieu
d’établissement de 1’auteur de I’offre, le
délai est prorogé jusqu’au premier jour
ouvrable suivant.

Article 21

1. Une acceptation tardive produit
néanmoins effet en tant qu’acceptation si,
sans retard, ’auteur de I’offre en informe
verbalement le destinataire ou lui adresse
un avis a cet effet.

2. Si la lettre ou autre écrit contenant
une acceptation tardive révéle qu’elle a été
expédiée dans des conditions telles que, si
sa transmission avait été réguliére, elle se-
rait parvenue a temps a I’auteur de I’offre,
I’acceptation tardive produit effet en tant
qu’acceptation 4 moins que, sans retard,
I’auteur de ’offre n’informe verbalement
le destinataire de 1’offre qu’il considére
que son offre avait pris fin ou qu’il ne lui
. adresse un avis a cet effet.

Article 22

L’acceptation peut étre rétractee si la ré-
tractation parvient a l’auteur de I'offre
avant le moment ou I’acceptation aurait
pris effet ou @ ce moment.
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Article 20

1. A period of time for acceptance fi-
xed by the offeror in a telegram or a letter
begins to run from the moment the tele-
gram is handed in for dispatch or from the
date shown on the letter or, if no such date
is shown, from the date shown on the en-
velope. A period of time for acceptance fi-
xed by the offeror by telephone, telex or
other means of instantaneous communica-
tion, begins to run from the moment that
the offer reaches the offeree.

2. Official holidays or non-business
days occurring during the period for ac-
ceptance are included in calculating the
period. However, if a notice of acceptance
cannot be delivered at the address of the
offeror on the last day of the period be-
cause that day falls on an official holiday
or a non-business day at the place of busi-
ness of the oferor, the period is extended
until the first business day which follows.

Article 21

1. A late acceptance is nevertheless ef-
fective as an acceptance if without delay
the offeror orally so informs the offeree or
dispatches a notice to that effect.

2. If a letter or other writing containing
a late acceptance shows that it has been
sent in such circumstances that if its trans-
mission had been normal it would have
reached the offeror in due time, the late
acceptance is effective as an acceptance
unless, without delay, the offeror orally
informs the offeree that he considers his
offer as having lapsed or dispatches a noti-
ce to that effect.

Article 22

An acceptance may be withdrawn if the
withdrawal reaches the offeror before or
at the same time as the acceptance would
have become effective.



Artigo 20

1. O prazo de aceitagdo fixado pelo autor da proposta contratual
num telegrama ou numa carta comega a COrrer no momento em que o
telegrama € entregue para expedi¢do ou na data que figura na carta ou,
na falta desta, na data que figura no envelope. O prazo de aceita¢do que
o autor da proposta contratual fixa pelo telefone, zelex, ou por outros
meios de comunicacdo instantaneos comeg¢a a correr no momento em
que a proposta chega ao destinatario.

2. Os dias feriados ou de descanso laboral compreendidos no de-
curso do prazo de aceitag¢do sdo contados no calculo deste prazo. No en-
tanto, se a notifica¢do ndo puder ser entregue no enderego do autor da
proposta contratual no dltimo dia do prazo, porque este calha num dia
feriado ou de descanso laboral no lugar do estabelecimento do autor da
proposta contratual, o prazo é prorrogado até ao primeiro dia 1til se-
guinte.

Artigo 21

1. Uma aceitagdo tardia produz, contudo, efeitos como aceitagdo
se, sem demora, o proponente informar verbalmente do facto o destina-
tario, ou lhe enviar um aviso com esta finalidade.

2. Sea carta ou outro escrito que contenha uma aceitacéo tardia re-
velar que foi expedida em condigdes tais que, se a sua transmisso tives-
se sido regular, teria chegado a tempo ao proponente, a aceitagdo tardia
produz efeitos como aceitagdo, salvo se, sem demora, o autor da pro-
posta informar verbalmente, ou mediante um aviso com esta finalidade,
o destinatario de que considera extinta a sua proposta.

Artigo 22

A aceitagdo pode ser retirada se a retractagdo chegar ao proponente
antes ou no momento em que a aceitagdo se teria tornado eficaz.
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Article 23

Le contrat est conclu au moment ou
I’acceptation d’une offre prend effet con-
formément aux dispositions de la présente
Convention.

Article 24

Aux fins de la présente partie de la Con-
vention, une offre, une déclaration d’ac-
ceptation ou toute autre manifestation
d’intention ‘‘parvient’’ a son destinataire
lorsqu’elle lui est faite verbalement ou est
délivrée par tout autre moyen au destina-
taire lui-méme, a son établissement, & son
adresse postale ou, s’il n’a pas d’établisse-
ment ou d’adresse postale, a sa résidence
habituelle.

TROISIEME PARTIE

VENTE DE MARCHANDISES

CHAPITRE 1

DISPOSITIONS GENERALES

Article 25

Une contravention au contrat commise
par IP'une des parties est essentielle
lorsqu’elle cause & I’autre partie un préju-
dice tel qu’elle la prive substantiellement
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Article 23

A contract is concluded at the moment
when a acceptance of an offer becomes ef-
fective in accordance with the provisions
of this Convention.

Article 24

For the purpose of this Part of the Con-
vention, an offer, declaration of acceptan-
ce or any other indication of intention
‘‘reaches’’ the addressee when it is made
orally to him or delivered by any other
means to him personally, to his place of
business or mailing address or, if he does
not have a place of business or mailing ad-
dress, to his habitual residence.

PART III

SALE OF GOODS

CHAPTER 1

GENERAL PROVISIONS

Article 25

A breach of contract committed by one
of the parties is fundamental if it results in
such detriment to the other party as subs-
tantially to deprive him of what he is enti-



Artigo 23
O contrato conclui-se no momento em que a aceitagdo de uma pro-
posta contratual se torna eficaz em conformidade com as disposi¢des da
presente Convengao.
Artigo 24
Para os fins da presente Parte da Convengdo, uma proposta contra-
tual, uma declaragdo de aceitagdo ou qualquer outra manifestagéo de
intengdo ‘‘chega” ao seu destinatario quando ela lhe é feita verbalmente
ou lhe € entregue pessoalmente por qualquer outro meio, no seu estabe-

lecimento, no seu enderego postal, ou, se néo tiver estabelecimento nem
enderego postal, na sua residéncia habitual.

TERCEIRA PARTE

COMPRA E VENDA DE MERCADORIAS

CAPITULO 1

DISPOSICOES GERAIS

Artigo 25

Uma violagio do contrato cometida por uma das partes ¢ fundamen-
tal quando causa a outra parte um prejuizo tal que a prive substancial-
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de ce que celle-ci était en droit d’attendre
du contrat, a moins que la partie en défaut
n’ait pas prévu un tel résultat et qu’une
personne raisonnable de méme qualité pla-
cée dans la méme situation ne I’aurait pas
prévu non plus.

Article 26

Une déclaration de résolution du con-
trat n’a d’effet que si elle est faite par noti-
fication a |’autre partie.

Article 27

Sauf disposition contraire expresse de la
présente partie de la Convention, si une
notification, demande ou autre communi-
cation est faite par une partie au contrat
conformément a la présente partie et par
un moyen approprié aux circonstances, un
retard ou une erreur dans la transmission
de la communication ou le fait qu’elle
n’est pas arrivée a destination ne prive pas
cette partie au contrat du droit de s’en pré-
valoir.

Article 28

Si, conformément aux dispositions de la
presente Convention, une partie a le droit
d’exiger de I’autre I'exécution d’une obli-
gation, un tribunal n’est tenu d’ordonner
I’exécution en nature que s'il le ferait en
vertu de son propre droit pour des con-
trats de vente semblables non régis par la
présente Convention.

Article 29

1. Un contrat peut étre modifié ou rési-
lié par accord amiable entre les parties.

2. Un contrat écrit qui contient une dis-
position stipulant que toute modification
ou résiliation amiable doit étre faite par
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tled to expect under the contract, unless
the party in breach did not foresee and a
reasonable person of the same kind in the
same circumstances would not have fore-
seen such a result.

Article 26

A declaration of avoidance of the con-
tract is effective only if made by notice to
the other party.

Article 27

Unless otherwise expressly provided in
this Part of the Convention, if any notice,
request or other communication is given
or made by a party in accordance with this
Part and by means appropriate in the cir-
cumstances, a delay or error in the trans-
mission of the communication or its failu-
re to arrive does not deprive that party of
the right to rely on the communication.

Article 28

If, in accordance with the provisions of
this Convention, one party is entitled to
require performance of any obligation by
the other party, a court is not bound to en-
ter a judgement for specific performance
unless the court would do so under its own
law in respect of similar contracts of sale
not governed by this Convention.

Article 29

1. A contract may be modified or ter-
minated by the mere agreement of the par-
ties.

2. A contract in writing which contains
a provision requiring any modification or
termination by agreement to be in writing



mente daquilo que lhe era legitimo esperar do contrato, salvo se a parte
faltosa ndo previu esse resultado e se uma pessoa razoavel, com idéntica
qualificagdo e colocada na mesma situa¢do, ndo o tivesse igualmente
previsto.

Artigo 26

Uma declaracdo de resolugdo do contrato apenas se torna eficaz
quando notificada a outra parte.

Artigo 27

Salvo disposi¢do expressa em contrario da presente Parte da Con-
vengdo, se uma notifica¢gdo, um pedido ou outra comunicagdo forem
feitos por uma das partes no contrato, em conformidade com a presente
Parte e por um meio adequado as circunstancias, um atraso ou erro na
transmissdo da comunica¢do ou o facto de ela ndo ter chegado ao seu
destino ndo priva aquela parte do direito de se prevalecer de tal comuni-
cagéo.

Artigo 28

Se, em conformidade com as disposi¢ées da presente Convengéo,
uma parte tiver o direito de exigir da outra a execu¢do de uma obriga-
¢do, um tribunal n3o esta vinculado a ordenar a execuc¢do especifica, a
ndo ser que a decretasse por aplicagdo do seu proprio direito relativa-
mente a contratos de compra e venda semelhantes, ndo regulados pela
presente Convencéo.

Artigo 29

1. Um contrato pode ser modificado ou extinto por simples acordo
entre as partes.

2. Um contrato escrito que contenha uma disposi¢do onde se esti-
pule que qualquer modifica¢do ou extingdo por acordo deve ser feita
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écrit ne peut étre modifié ou résilié a
I’amiable sous une autre forme. Toute-
fois, le comportement de I’une des parties
peut ’empécher d’invoquer une telle dis-
position si l’autre partie s’est fondée sur ce
comportement.

CHAPITRE 11

OBLIGATIONS DU VENDEUR

Article 30

Le vendeur s’oblige, dans les conditions
prévues au contrat et par la présente Con-
vention, a livrer les marchandises, 4 en
transférer la propriété et, s’il y a lieu, are-
mettre les documents s’y rapportant.

SECTION 1

Livraison des marchandises
et remise des documents

Article 31

Si le vendeur n’est pas tenu de livrer les
marchandises en un autre lieu particulier,
son obligation de livraison consiste:

a) lorsque le contrat de vente impli-
que un transport des marchandises, a
remettre les marchandises au premier
transporteur pour transmission a
I’acheteur;
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may not be otherwise modified or termi-
nated by agreement. However, a party
may be precluded by his conduct from as-
serting such a provision to the extent that
the other party has relied on that conduct.

L]
CHAPTER 11

OBLIGATIONS OF THE SELLER

Article 30

The seller must deliver the goods, hand
over any documents relating to them and
transfer the property in the goods, as re-
quired by the contract and this Conven-
tion.

SECTION 1

Delivery of the goods
and handing over
of documents

Article 31

If the seller is not bound to deliver the
goods at any other particular place, his
obligation to deliver consists:

(a) if the contract of sale involves car-
riage of the goods—in handing the
goods over to the first carrier for
transmission to the buyer;



por escrito, ndo pode por outra forma ser modificado ou extinto por
acordo. Contudo, o comportamento de uma das partes pode impedi-la
de invocar essa disposi¢do, se a outra parte confiou nesse comporta-
mento.

CAPITULO 11

OBRIGACOES DO VENDEDOR

Artigo 30
O vendedor obriga-se, nas condigdes previstas no contrato € na pre-
sente Convengdo, a entregar as mercadorias, a transferir a propriedade

sobre elas e, se for caso disso, a remeter os documentos que se lhes refe-
rem.

SECCAO 1

Entrega das mercadorias e remessa dos documentos

Artigo 31

Se o vendedor ndo estiver obrigado a entregar as mercadorias noutro
lugar especial, a sua obrigacdo de entrega consiste:

a) quando o contrato de compra e venda implicar um transporte
das mercadorias — em remeter as mercadorias ao primeiro trans-

portador para transmissdo ao comprador;
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b) lorsque, dans les cas non visés
au précédent alinéa, le contrat porte
sur un corps certain ou sur une chose
de genre qui doit étre prélevée sur
une masse déterminée ou qui doit
étre fabriquée ou produite et lors-
que, au moment de la conclusion du
contrat, les parties savaient que les
marchandises se trouvaient ou de-
vaient étre fabriquées ou produites
en un lieu particulier, & mettre les
marchandises a la disposition de
I’acheteur en ce lieu;

¢) dans les autres cas, a mettre les
marchandises a la disposition de
I’acheteur au lieu ou le vendeur avait
son établissement au moment de la

conclusion du contrat.

~

Article 32

1. Si, conformément au contrat ou a la
présente Convention, le vendeur remet les
marchandises a un transporteur et si les
marchandises ne sont pas clairement iden-
tifiées aux fins du contrat par 1’apposition
d’un signe distinctif sur les marchandises,
par des documents de transport ou par
tout autre moyen, le vendeur doit donner
a I’acheteur avis de I’expédition en désig-
nant spécifiquement les marchandises.

2. Si le vendeur est tenu de prendre des
dispositions' pour le transport des mar-
chandises, il doit conclure les contrats né-
cessaires pour que le transport soit effec-
tué jusqu’au lieu prévu, par les moyens de
transport appropriés aux circonstances et
selon les conditions usuelles pour un tel
transport.

3. Sile vendeur n’est pas tenu de sous-
crire lui-méme une assurance de trans-
port, il doit fournir a ’acheteur, a la de-
mande de celui-ci, tous renseignements
dont il dispose qui sont nécessaires a la
conclusion de cette assurance.

320

(b) if, in cases not within the preceding
subparagraph, the contract relates to
specific goods, or unidentified goods
to be drawn from a specific stock or
to be manufactured or produced, and
at the time of the conclusion of the
contract the parties knew that the
goods were at, or were to be manu-
factured or produced at, a particular
place—in placing the goods at the bu-
yer’s disposal at that place;

(c) in other cases—in placing the
goods at the buyer’s disposal at the
place where the seller had his place
of business at the time of the con-
clusion of the contract.

Article 32

1. If the seller, in accordance with the
contract or this Convention, hands the
goods over to a carrier and if the goods
are not clearly identified to the contract
by markings on the goods, by shipping
documents or otherwise, the seller must
give the buyer notice of the consignment
specifying the goods.

2. If the seller is bound to arrange for
carriage of the goods, hé must make such
contracts as are necessary for carriage to
the place fixed by means of transporta-
tion appropriate in the circumstances and
according to the usual terms for such
transportation.

3. If the seller is not bound to effect in-
surance in respect of the carriage of the
goods, he must, at the buyer’s request,
provide him with all available informa-
tion necessary to enable him to effect
such insurance.



b) quando, nos casos ndo previstos na alinea anterior, o contrato
incidir sobre uma coisa determinada ou sobre uma coisa genérica
que deva ser retirada de uma massa determinada ou que deva ser
fabricada ou produzida, e sabendo as partes, no momento da
conclusdao do contrato, que as mercadorias se encontravam ou
deviam ser fabricadas ou produzidas num certo lugar — em colo-
car as mercadorias a disposi¢do do comprador neste lugar;

¢) nos outros casos — em por as mercadorias a disposi¢cdo do com-
prador no lugar onde o vendedor tinha o seu estabelecimento no
momento da conclusdo do contrato.

Artigo 32

1. Se o vendedor, em conformidade com o contrato ou.com a pre-
sente Convengdo, remeter as mercadorias a um transportador e se as
mercadorias ndo estiverem claramente identificadas para os fins do con-
trato, pela aposi¢do de um sinal distintivo nas mercadorias, por docu-
mentos de transporte ou por qualquer outro meio, o vendedor deve avi-
sar o comprador da expedi¢do, designando de forma especificada as
mercadorias.

2. Se o vendedor estiver obrigado a tomar providéncias para o
transporte das mercadorias, deve celebrar os contratos necessarios para
que o transporte seja efectuado até ao lugar previsto, pelos meios de
transporte apropriados as circunstdncias ¢ nas condigdes usuais de tal
transporte.

3. Se o vendedor nio estiver obrigado a subscrever ele proprio uma
apolice de seguro de transporte, deve fornecer ao comprador, a pedido
deste, todas as informag¢oes de que disponha e que sejam necessarias a
subscricdo de tal apélice por parte daquele.
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Article 33

Le vendeur doit livrer les marchandises:

a) si une date est fixée par le con-
trat ou déterminable par référence au
contrat, a cette date;

b) si une période de temps est
fixée par le contrat ou déterminable
par référence au contrat, 3 un mo-
ment quelconque au cours de cette
période, a moins qu’il ne résulte des
circonstances que c’est a I’acheteur
de choisir une date; ou

c) dans tous les autres cas, dans un
délai raisonnable a partir de la con-
clusion du contrat.

Article 34

Si le vendeur est tenu de remettre les do-
cuments se rapportant aux marchandises,
il doit s’acquitter de cette obligation au
moment, au lieu et dans la forme prévus
au contrat. En cas de remise anticipée, le
vendeur conserve, jusqu’au moment prévu
pour la remise, le droit de réparer tout dé-
faut de conformité des documents, a con-
dition que I’exercice de ce droit ne cause a
I’acheteur ni inconvénients ni frais dérai-
sonnables. Toutefois, 1’acheteur conserve
le droit de demander des dommages-inté-
réts conformément a la présente Conven-
tion.

SECTION II
Conformité des marchandises

et droits
ou prétentions de tiers

Article 35

1. Le vendeur doit livrer des marchan-
dises dont la quantité, la qualité et le type
répondent a ceux qui sont prévus au con-

322

Article 33

The seller must deliver the goods:

(a) if a date is fixed by or determinable
from the contract, on that date;

(b) if a period of time is fixed by or
determinable from the contract, at
any time within that period unless
circumstances indicate that the bu-
yer is to choose a date; or

{c) in any other case, within a reasona-
ble time after the conclusion of the
contract.

Article 34

If the seller is bound to hand over docu-
ments relating to the goods, he must hand
them over at the time and place and in the
form required by the contract. If the seller
has handed over documents before that
time, he may, up to that time, cure any
lack of conformity in the documents, if
the exercise of this right does not cause the
buyer unreasonable inconvenience or un-
reasonable expense. However, the buyer
retains any right to claim damages as pro-
vided for in this Convention.

SECTION 1}

Conformity of the goods
and third party claims

Article 35

1. The seller must deliver goods which
are of the quantity, quality and descrip-
tion required by the contract and which



Artigo 33

O vendedor deve entregar as mercadorias:

a) se uma data tiver sido fixada no contrato ou for determinavel por
referéncia a este — nesta data;

b) se um periodo de tempo tiver sido fixado no contrato ou for de-
terminavel por referéncia a este— num qualquer momento no
decurso desse periodo, a ndo ser que resulte das circunstancias
que compete a0 comprador a escolha de uma data; ou

¢) em todos 0s outros casos — num prazo razoavel a partir da con-
clusdo do contrato.

Artigo 34

Se o vendedor estiver obrigado a remeter os documentos relativos as
mercadorias, deve cumprir esta obrigagdo no momento, no lugar e na
forma previstos no contrato. Em caso de remessa antecipada, o vende-
dor conserva, até a0 momento previsto para a remessa, o direito a sanar
qualquer falta de conformidade dos documentos, desde que o exercicio
desse direito ndo cause ao comprador inconvenientes ou despesas irra-
zoaveis. Contudo, o comprador conserva o direito de pedir uma indem-
niza¢io por perdas e danos, de acordo com a presente Convengao.

SECCAO 11

Conformidade das mercadorias e direitos
ou pretensoes de terceiros

Artigo 35

1. O vendedor deve entregar mercadorias que, pela quantidade,
qualidade e tipo correspondam as previstas no contrato e que
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trat, et dont I’emballage ou le condition-
nement correspond a celui qui est prévu au
contrat.

2. A moins que les parties n’en soient
convenues autrement, les marchandises ne
sont conformes au contrat que si:

a) elles sont propres aux usages aux-
quels serviraient habituellement des
marchandises du méme type;

b) elles sont propres a tout usage spé-
cial qui a été porté expressément ou
tacitement a la connaissance du ven-
deur au moment de la conclusion du
contrat, sauf s’il résulte des circons-
tances que I’acheteur ne s’en est pas
remis a la compétence ou a ’appré-
ciation du vendeur ou qu’il n’était
pas raisonnable de sa part de le faire;

¢) elles possédent les qualités d’une
marchandise que le vendeur a pré-
sentée & ’acheteur comme échantil-
lon ou modeéle;

d) elles sont emballées ou condi-
tionnées selon le mode habituel pour
les marchandises du méme type ou, a
défaut de mode habituel, d’une ma-
niére propre a les conserver et a les
protéger.

3. Le vendeur n’est pas responsable, au
regard des alinéas @) 4 d) du paragraphe
précédent, d’un défaut de conformité que
I’acheteur connaissait ou ne pouvait igno-
rer au moment de la conclusion du con-
trat.

Article 36

1. Le vendeur est responsable, confor-
mément au contrat et 4 la présente Con-
vention, de tout défaut de conformité qui
existe au moment du transfert des risques
a I’acheteur, méme si ce défaut n’apparait
qu’ultérieurement.

2. Le vendeur est également responsa-

ble de tout défaut de conformité qui sur-
vient aprés le moment indiqué au paragra-
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are contained or packaged in the manner
required by the contract.

2. Except where the parties have agreed
otherwise, the goods do not conform with
the contract unless they:

(a) are fit for the purposes for which
goods of the same description
would ordinarily be used;

(b) are fit for any particular purpose
expressly or impliedly made known
to the seller at the time of the con-
clusion of the contract, except whe-
re the circumstances show that the
buyer did not rely, or that it was un-
reasonable for him to rely, on the
seller’s skill and judgement;

(c) possess the qualities of goods which
the seller has held out to the buyer
as a sample or model;

(d) are contained or packaged in the
manner usual for such goods or,
where there is no such manner, in a
manner adequate to preserve and
protect the goods.

3. The seller is not liable under subpa-
ragraphs (a) to (d) of the preceding para-
graph for any lack of conformity of the
goods if at the time of the conclusion of
the contract the buyer knew or could not
have been unaware of such lack of confor-
mity.

Article 36

1. The seller is liable in accordance with
the contract and this Convention for any
lack of conformity which exists at the time
when the risk passes to the buyer, even
though the lack of conformity becomes
apparent only after that time.

2. The seller is also liable for any lack
of conformity which occurs after the time
indicated in the preceding paragraph and



tenham sido embaladas ou acondicionadas de acordo com a forma pre-
vista no contrato.

2. Salvo se as partes tiverem acordado noutra coisa, as mercadorias
sO estdo conformes ao contrato, se:

a) forem adequadas as finalidades para as quais seriam usadas
habitualmente mercadorias do mesmo tipo;

b) forem adequadas a qualquer finalidade especial expressa ou taci-
tamente levada ao conhecimento do vendedor no momento da
conclusdo do contrato, a nao ser que resulte das circunstancias
que o comprador nio confiou na competéncia e apreciagdo do
vendedor, ou que ndo era razoavel da sua parte fazé-lo;

¢) possuirem qualidades de mercadorias que o vendedor apresen-
tou ao comprador como amostra ou modelo;

d) forem embaladas ou acondicionadas na forma habitual para as
mercadorias do mesmo tipo ou, na falta desta, de um modo ade-
quado a conserva-las e a protegé-las.

3. O vendedor ndo € responsavel, nos termos das alineas @) a d) do
paragrafo anterior, por qualquer falta de conformidade das mercado-
rias que o comprador conhecia ou ndo podia ignorar no momento da
conclusdo do contrato.

Artigo 36

1. O vendedor € responsavel, de acordo com o contrato € com a
presente Convengdo, por qualquer falta de conformidade que exista no
momento da transferéncia do risco para o comprador, ainda que esta
falta apenas apareca ulteriormente.

2. O vendedor ¢ igualmente responsavel por qualquer falta de con-
formidade que sobrevenha apdés o momento indicado no paragrafo
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phe précédent et qui est imputable a I’ine-
xécution de ’'une quelconque de ses obli-
gations, y compris 4 un manquement a
une garantie que, pendant une certaine pé-
riode, les marchandises resteront propres
a leur usage normal ou a un usage spécial
ou conserveront des qualités ou caractéris-
tiques spécifiées.

Article 37

En cas de livraison anticipée, le vendeur

a le droit, jusqu’a la date prévue pour la li-

vraison, soit de livrer une partie ou une
quantité manquante, ou des marchandises
nouvelles en remplacement des marchan-
dises non conformes au contrat, soit de ré-
parer tout défaut de conformité des mar-
chandises, & condition que I’exercice de ce
droit ne cause 4 I’acheteur ni inconvé-
nients ni frais déraisonnables. Toutefois,
I’acheteur conserve le droit de demander
des dommages-intéréts conformément 4 la
présente Convention.

Article 38

1. L’acheteur doit examiner les mar-
chandises ou les faire examiner dans un
délai aussi bref que possible eu égard aux
circonstances.

2. Si le contrat implique un transport
des marchandises, 1’examen peut étre dif-
féré jusqu’a leur arrivée a destination.

3. Si les marchandises sont déroutées
ou réexpédiées par ’acheteur sans que ce-
lui-ci ait eu raisonnablement la possibilité
de les examiner et si, au moment de la con-
clusion du contrat, le vendeur connaissait
ou aurait dii connaitre la possibilité de ce
déroutage ou de cette réexpédition, I’exa-
men peut étre différé jusqu’a I’arrivée des
marchandises a leur nouvelle destination.

Article 39
1. L’acheteur est déchu du droit de se

prévaloir d’un défaut de conformité s’il ne
le dénonce pas au vendeur, en précisant la
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which is due to a breach of any of his obli-
gations, including a breach of any guaran-
tee that for a period of time the goods will
remain fit for their ordinary purpose or
for some particular purpose or will retain
specified qualities or characteristics.

Article 37

If the seller has delivered goods before
the date for delivery, he may, up to that
date, deliver any missing part or make up
any deficiency in the quantity of the goods
delivered, or deliver goods in replacement
of any non-conforming goods delivered or
remedy any lack of conformity in the
goods delivered, provided that the exercise
of this right does not cause the buyer un-
reasonable inconvenience or unreasonable
expense. However, the buyer retains any
right to claim damages as provided for in
this Convention.

Article 38

1. The buyer must examine the goods,
or cause them to be examined, within as
short a period as is practicable in the cir-
cumstances.

2. If the contract involves carriage of
the goods, examination may be deferred
until after the goods have arrived at their
destination.

3. If the goods are redirected in transit
or redispatched by the buyer without a
reasonable opportunity for examination
by him and at the time of the conclusion
of the contract the seller knew or ought to
have known of the possibility of such redi-
rection or redispatch, examination may be
deferred until after the goods have arrived
at the new destination.

Article 39

1. The buyer loses the right to rely on a
lack of conformity of the goods if he does
not give notice to the seller specifying the



anterior e que seja imputavel ao incumprimento de qualquer das suas
obrigagdes, ai incluida a ndo satisfagdo da garantia de que, durante um
certo periodo, as mercadorias permanecerdo adequadas a sua finalidade
normal ou a uma finalidade especial ou conservardo qualidades ou ca-
racteristicas especificadas.

Artigo 37

Em caso de entrega antecipada, o vendedor tem direito, até & data
prevista para a entrega, quer a entregar uma parte ou uma quantidade
em falta ou mercadorias novas em substituicio das mercadorias nao
conformes ao contrato, quer a reparar qualquer falta de conformidade
das mercadorias, desde que o exercicio deste direito ndo cause ao com-
prador inconvenientes ou despesas irrazoaveis. Contudo, o comprador
conserva o direito de pedir uma indemnizag@o por perdas e danos, em
conformidade com a presente Convengao.

Artigo 38

1. O comprador deve examinar as mercadorias ou fazé-las exami-
nar num prazo tio breve quanto possivel, tendo em conta as circunstan-
cias.

2. Se o contrato implicar um transporte das mercadorias, 0 exame
pode ser diferido até A chegada destas ao seu destino.

3. Se as mercadorias forem reenviadas em transito ou reexpedidas
pelo comprador sem que este tenha tido razoavelmente a possibilidade
de as examinar e se, no momento da conclusdo do contrato, o vendedor
conhecia ou deveria conhecer a possibilidade desse reenvio em transito
ou dessa reexpedicdo, o exame pode ser diferido até a chegada das mer-
cadorias ao seu novo destino.

Artigo 39

1. O comprador perde o direito de se prevalecer de uma falta de
conformidade das mercadorias, se ndo a denunciar ao vendedor, preci-
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nature de ce défaut , dans un délai raison-
nable a partir du moment ou il I’a constaté
ou aurait dii le constater.

2. Dans tous les cas, I’acheteur est dé-
chu du droit de se prévaloir d’un défaut de
conformité, s’il ne le dénonce pas au plus
tard dans un délai de deux ans a compter
de la date a laquelle des marchandises lui
ont été effectivement remises, 4 moins que
ce délai ne soit incompatible avec la durée
d’une garantie contractuelle.

Article 40

Le vendeur ne peut pas se prévaloir des
dispositions des articles 38 et 39 lorsque le
défaut de conformité porte sur des faits
qu’il connaissait ou ne pouvait ignorer et
qu’il n’a pas révélés a I’acheteur.

Article 41

Le vendeur doit livrer les marchandises
libres de tout droit ou prétention d’un
tiers, & moins que I’acheteur n’accepte de
prendre les marchandises dans ces condi-
tions. Toutefois, si ce droit ou cette pré-
tention est fondé sur la propriété indus-
trielle ou autre propriété intellectuelle,
P’obligation du vendeur est régie par I’arti-
cle 42.

Article 42

1. Le vendeur doit livrer les marchandi-
ses libres de tout droit ou prétention d’un
tiers fondé sur la propriété industrielle ou
autre propriété intellectuelle, qu’il connas-
sait ou ne pouvait ignorer au moment de la
conclusion du contrat, a condition que ce
droit ou cette prétention soit fondé sur la
propriété industrielle ou autre propriété
intellectuelle:

a) en vertu de la loi de I’Etat ou les mar-
chandises doivent étre revendues ou
utilisées, si les parties ont envisagé au
moment de la conclusion du contrat
que les marchandises seraient reven-
dues ou utilisées dans cet Etat; ou
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nature of the lack of conformity within a
reasonable time after he has discovered it
or ought to have discovered it.

2. In any event, the buyer loses the
right to rely on a lack of conformity of the
goods if he does not give the seller notice
thereof at the latest within a period of two
years from the date on which the goods
were actually handed over to the buyer,
unless this time-limit is inconsistent with a
contractual period of guarantee.

Article 40

The seller is not entitled to rely on the
provisions of articles 38 and 39 if the lack
of conformity relates to facts of which he
knew or could not have been unaware and
which he did not disclose to the buyer.

Article 41

The seller must deliver goods which are
free from any right or claim of a third
party, unless the buyer agreed to take the
goods subject to that right or claim.
However, if such right or claim is based on
industrial property or other intellectual
property, the seller’s obligation is gover-
ned by article 42.

Article 42

1. The seller must deliver goods which
are free from any right or claim of a third
party based on industrial property or
other intellectual property, of which at the
time of the conclusion of the contract the
seller knew or could not have been un-
aware, provided that the right or claim is
based on industrial property or other intel-
lectual property:

(a) under the law of the State where
the goods will be resold or otherwise
used, if it was contemplated by the
parties at the time of the conclusion
of the contract that the goods would
be resold or otherwise used in that
State; or



sando a natureza desta falta, num prazo razoavel a partir do momento
em que a constatou ou deveria ter constatado.

2. Em qualquer caso, o comprador perde o direito de se prevalecer
de uma falta de conformidade, se ndo a denunciar ao vendedor até dois
anos a partir da data em que as mercadorias lhe foram efectivamente re-
metidas, a ndo ser que este prazo seja incompativel com a duragio de
uma garantia contratual.

Artigo 40

O vendedor ndo pode prevalecer-se das disposi¢des dos artigos 38 e
39 quando a falta de conformidade incida sobre factos que ele conhecia
ou ndo podia ignorar e que nido revelou ao comprador.

Artigo 41

O vendedor deve entregar mercadorias livres de qualquer direito ou
pretensdo de um terceiro, a menos que o comprador aceite ficar com
elas nestas condi¢Ges. Contudo, se este direito ou esta pretensdo forem
baseados na propriedade industrial ou noutra propriedade intelectual, a
obrigacdo do vendedor rege-se pelo artigo 42.

Artigo 42

1. O vendedor deve entregar mercadorias livres de qualquer direito
ou pretensdo de um terceiro, baseados na propriedade industrial ou
noutra propriedade intelectual, que ele conhecia ou ndo podia ignorar
no momento da conclusdo do contrato, desde que este direito ou preten-
sdo se baseie na propriedade industrial ou noutra propriedade intelec-
tual:

a) de acordo com a lei do Estado onde as mercadorias devam ser
revendidas ou utilizadas doutro modo, se as partes considera-
ram, no momento da conclusido do contrato, que as mercadorias
seriam revendidas ou utilizadas doutro modo nesse Estado; ou
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b) dans tous les autres cas, en vertu de
la loi de I’Etat ou 1’acheteur a son
établissement.

2. Dans les cas suivants, le vendeur
n’est pas tenu de ’obligation prévue au
paragraphe précédent:

a) au moment de la conclusion du
contrat, ’acheteur connaissait ou ne
pouvait ignorer ’existence du droit
ou de la prétention; ou

b) le droit ou la prétention résulte de
ce que le vendeur s’est conformé aux
plans techniques, dessins, formules
ou autres spécifications analogues
fournis par ’acheteur.

Article 43

1. L’acheteur perd le droit de se préva-
loire des dispositions des articles 41 et 42
s’il ne dénonce pas au vendeur le droit ou
la prétention du tiers, en précisant la natu-
re de ce droit ou de cette prétention, dans
un délai raisonnable a partir du moment
ol il en a eu connaissance ou aurait dii en
avoir connaissance.

2. Le vendeur ne peut pas se prévaloir
des dispositions du paragraphe précédent
s’il connaissait le droit ou la prétention du
tiers et sa nature.

Article 44

Nonobstant les dispositions du paragra-
phe 1 de I’article 39 et du paragraphe 1 de
I’article 43, I’acheteur peut réduire le prix
conformément a I’article 50 ou demander
des dommages-intéréts, sauf pour le gain
manqué, s’il a une excuse raisonnable
pour n’avoir pas procédé a la dénoncia-
tion requise.
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(b) in any other case, under the law of
the State where the buyer has his
place of business.

2. The obligation of the seller under the
preceding paragraph does not extend to
cases where:

(a) at the time of the conclusion of the
contract the buyer knew or could
not have been unaware of the right
or claim; or

(b) the right or claim results from the
seller’s compliance with technical
drawings, designs, formulae or
other such specifications furnished
by the buyer.

Article 43

1. The buyer loses the right to rely on
the provisions of article 41 or article 42
if he does not give notice to the seller spe-
cifying the nature of the right or claim of
the third party within a reasonable time
after he has become aware or ought to
have become aware of the right or claim.

2. The seller is not entitled to rely on
the provisions of the preceding paragraph
if he knew of the right or claim of the third
party and the nature of it.

Article 44

Notwithstanding the provisions of para-
graph 1 of article 39 and paragraph 1 of
article 43, the buyer may reduce the price
in accordance with article 50 or claim da-
mages, except for loss of profit, if he has a
reasonable excuse for his failure to give
the required notice.



b) em todos os outros casos, de acordo com a lei do Estado onde
o comprador tem o seu estabelecimento.

2. O vendedor ndo esta sujeito a obrigagdo prevista no paragrafo
anterior nos casos seguintes:

a) se, no momento da conclusido do contrato, o comprador conhe-
cia ou nio podia ignorar a existéncia do direito ou da pretenséo;
ou

b) se o direito ou a pretensdo resultarem do facto de o vendedor se
ter conformado com os planos técnicos, desenhos, formulas ou
outras especificacdes analogas fornecidas pelo comprador.

Artigo 43

1. O comprador perde o direito de se prevalecer das disposi¢es dos
artigos 41 e 42 se ndo denunciar ao vendedor o direito ou a pretensdo do
terceiro, precisando a natureza deste direito ou desta pretensdao, num
prazo razoavel a partir do momento em que teve ou deveria ter tido
conhecimento deles.

~ 2. O vendedor ndo pode prevalecer-se das disposi¢cdes do paragrafo
anterior se conhecia o direito ou a pretenséio do terceiro e a sua natu-
reza.

Artigo 44

Nio obstante as disposi¢des do paragrafo 1 do artigo 39 e do para-
grafo 1 do artigo 43, o comprador pode reduzir o prego, em conformi-
dade com o artigo 50, ou pedir indemnizagio por perdas e danos, salvo
quanto ao lucro cessante, se existir uma desculpa razoavel para nio ter
procedido a dentincia requerida.
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SECTION 11

Moyens dont dispose I’acheteur
en cas de contravention
au contrat par le vendeur

Article 45

1. Si le vendeur n’a pas exécuté l’une
quelconque des obligations résultant pour
lui du contrat de vente ou de la présente
Convention, I’acheteur est fondé a:

a) exercer les droits prévus aux articles
46 & 52;

b) demander les dommages-intéréts
prévus aux articles 74 & 77.

2. L’acheteur ne perd pas le droit de de-
mander des dommages-intéréts lorsqu’il
exerce son droit de recourir a un autre mo-
yen.

3. Aucun délai de grice ne peut étre ac-
cordé au vendeur par un juge ou par un ar-
bitre lorsque I’acheteur se prévaut d’un
des moyens dont il dispose en cas de con-
travention au contrat.

Article 46

1. L’acheteur peut exiger du vendeur
I’éxécution de ses obligations, a moins
qu’il ne se soit prévalu d’un moyen incom-
patible avec cette exigence.

2. Si les marchandises ne sont pas con-
formes au contrat, I’acheteur ne peut exi-
ger du vendeur la livraison de marchandi-
ses de remplacement que si le défaut de
conformité constitue une contravention
essentielle au contrat et si cette livraison
est demandée au moment de la dénoncia-
tion du défaut de conformité faite confor-
mément a I’article 39 ou dans un délai rai-
sonnable a compter de cette dénonciation.

3. Si les marchandises ne sont pas con-
formes au contrat, I’acheteur peut exiger
du vendeur qu’il répare le défaut de con-
formité, a moins que cela ne soit déraison-
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SECTION 1

Remedies for breach of contract
by the seller

Article 45

1. If the seller fails to perform any of
his obligations under the contract or this
Convention, the buyer may:

(a) exercise the rights provided in arti-
cles 46 to 52;

(b) claim damages as provided in arti-
cles 74 to 77.

2. The buyer is not deprived of any
right he may have to claim damages by
exercising his right to other remedies.

3. No period of grace may be granted
to the seller by a court or arbitral tribunal
when the buyer resorts to a remedy for
breach of contract.

Article 46

1. The buyer may require performance
by the seller of his obligations unless the
buyer has resorted to a remedy which is in-
consistent with this requirement.

2. If the goods do not conform with the
contract, the buyer may require delivery
of substitute goods only if the lack of con-
formity constitutes a fundamental breach
of contract and a request for substitute
goods is made either in conjunction with
notice given under article 39 or within a
reasonable time thereafter.

3. If the goods do not conform with the
contract, the buyer may require the seller
to remedy the lack of conformity by re-
pair, unless this is unreasonable having



SECCAO 111

Meios de que dispoe o comprador em caso de violagcao
do contrato pelo vendedor

Artigo 45

1. Se o vendedor ndo executar qualquer das obrigacdes que para ele
resultam do contrato de compra e venda ou da presente Convengio, 0
comprador esta autorizado a:

a) exercer os direitos previstos nos artigos 46 a 52;

b) pedir a indemniza¢do por perdas e danos prevista nos arti-
gos 74 a 77.

2. O comprador nao fica privado do direito de pedir indemnizagdo
por perdas e danos se exercer o seu direito de recorrer a um outro meio.

3. Nenhum prazo suplementar pode ser concedido ao vendedor por
um juiz ou por um arbitro quando o comprador se prevalecer de um dos
meios de que dispde em caso de violagdo do contrato.

Artigo 46

1. O comprador pode exigir do vendedor a execugdo das suas obri-
gacdes, a ndo ser que se tenha prevalecido de um meio incompativel com
esta exigéncia.

2. Se as mercadorias ndo estiverem conformes ao contrato, o com-
prador apenas pode exigir do vendedor a entrega de mercadorias de
substituicdo se a falta de conformidade constituir uma violagdo funda-
mental do contrato e se a substituigcdo de mercadorias foi exigida no mo-
mento da denuncia da falta de conformidade, feita nos termos do artigo
39, ou num prazo razoavel a contar desta dentncia.

3. Se as mercadorias ndo sdo conformes ao contrato, o comprador
pode exigir do vendedor que ele repare a falta de conformidade, salvo se
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nable compte tenu de toutes les circons-
tances. La réparation doit étre demandée
au moment de la dénonciation du défaut
de conformité faite conformément a I’arti-
cle 39 ou dans un délai raisonnable a
compter de cette dénonciation.

Article 47

1. L’acheteur peut impartir au vendeur
un délai supplémentaire de durée raison-
nable pour I’exécution de ses obligations.

2. A moins qu’il n’ait recu du vendeur
une notification I’informant que celui-ci
n’éxecuterait pas ses obligations dans le
délai ainsi imparti, 1’acheteur ne peut,
avant ’expiration de ce délai, se prévaloir
d’aucun des moyens dont il dispose en cas
de contravention au contrat. Toutefois,
I’acheteur ne perd pas, de ce fait, le droit
de demander des dommages-intéréts pour
retard dans I’exécution.

Article 48

1. Sous réserve de I’article 49, le ven-
deur peut, méme aprés la date de la livrai-
son, réparer a ses frais tout manquement a
ses obligations, a condition que cela n’en-
traine pas un retard déraisonnable et ne
cause a I’acheteur ni inconvénients dérai-
sonnables ni incertitude quant au rem-
boursement par le vendeur des frais faits
par ’acheteur. Toutefois, 1’acheteur con-
serve le droit de demander des dommages-
-intéréts conformément a la presente Con-
vention.

2. Si le vendeur demande a I’acheteur
de lui faire savoir s’il accepte I’exécution
et si I’acheteur ne lui répond pas dans un
délai raisonnable, le vendeur peut exécuter
ses obligations dans le délai qu’il a indiqué
dans sa demande. L’acheteur ne peut,
avant I’expiration de ce délai, se prévaloir
d’un moyen incompatible avec I’exécution
par le vendeur de ses obligations.

3. Lorsque le vendeur notifie a I’ache-
teur son intention d’exécuter ses obliga-
tions dans un délai déterminé, il est présu-
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regard to all the circumstances. A request
for repair must be made either in conjunc-
tion with notice given under article 39 or
within a reasonable time thereafter.

Article 47

1. The buyer may fix an additional pe-
riod of time of reasonable lenght for per-
formance by the seller of his obligations.

2. Unless the buyer has received notice
from the seller that he will not perform wi-
thin the period so fixed, the buyer may
not, during that period, resort to any re-
medy for breach of contract. However,
the buyer is not deprived thereby of any
right he may have to claim damages for
delay in performance.

Article 48

1. Subject to article 49, the seller may,
even after the date for delivery, remedy at
his own expense any failure to perform his
obligations, if he can do so without unrea-
sonable delay and without causing the bu-
yer unreasonable inconvenience or uncer-
tainty of reimbursement by the seller of
expenses advanced by the buyer. How-
ever, the buyer retains any right to claim
damages as provided for in this Conven-
tion.

2. If the seller requests the buyer to ma-
ke known whether he will accept perfor-
mance and the buyer does not comply with
the request within a reasonable time, the
seller may perform within the time indica-
ted in his request. The buyer may not, du-
ring that period of time, resort to any re-
medy which is inconsistent with perfor-
mance by the seller. i

3. A notice by the seller that he will per-
form within a specified period of time is
assumed to include a request, under the



isso for irrazoavel, tendo em conta todas as circunstancias. A reparagao
deve ser exigida no momento da denfincia da falta de conformidade, fei-
ta nos termos do artigo 39, ou num prazo razoavel a contar desta dentin-
cia.

Artigo 47

1. O comprador pode conceder ao vendedor um prazo suplemen-
tar, de durag@o razoavel, para a execucdo das suas obrigagGes.

2. Salvo se o comprador tiver recebido do vendedor uma notifica-
¢do informando-o de que este ndo executaria as suas obriga¢gdes no pra-
zo assim concedido, ele ndo pode, no decurso deste prazo, prevalecer-se
de qualquer dos meios de que dispde em caso de violagdo do contrato.
Contudo, o comprador nio perde, por este facto, qualquer direito que
tenha de pedir uma indemnizag@o por perdas e danos pelo atraso na exe-
cu¢do.

Artigo 48

1. Sem prejuizo do disposto no artigo 49, o vendedor pode, mesmo
apos a data da entrega, reparar a sua custa qualquer falta as suas obri-
gagdes, desde que isso ndo implique um atraso irrazoavel e ndo cause ao
comprador nem inconvenientes irrazoaveis nem incertezas quanto ao
reembolso pelo vendedor das despesas feitas pelo comprador. Contudo,
o comprador conserva o direito de pedir indemnizagédo por perdas e da-
nos nos termos da presente Convengao.

2. Se o vendedor exigir do comprador que lhe faga saber se aceita a
execugdo, e se 0 comprador ndo lhe responder num prazo razoavel, o
vendedor pode executar as suas obriga¢des no prazo que indicou no seu
pedido. O comprador ndo pode, no decurso deste prazo, prevalecer-se
de um meio incompativel com a execu¢do pelo vendedor das suas obri-
gagoes.

3. Se o vendedor comunicar ao comprador a intengdo de executar
as suas obriga¢fes num prazo determinado, presume-se que ele pede ao
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mé demander a I’acheteur de lui faire con-
naitre sa décision conformément au para-
graphe précédent.

4. Une demande ou une notification
faite par le vendeur en vertu des paragra-
phes 2 ou 3 du présent article n’a d’effet
que si elle est regue par ’acheteur.

Article 49

L’acheteur peut déclarer le contrat re-
solu:

a) si 'inexécution par le vendeur de
I’'une quelconque des obligations ré-
sultant pour lui du contrat ou de la
présente Convention constitue une
contravention essentielle au contrat;
ou

en cas de défaut de livraison, si le
vendeur ne livre pas les marchandises
dans le délai supplémentaire imparti
par I’acheteur conformément au pa-
ragraphe 1 de l’article 47 ou s’il dé-
clare qu’il ne les livrera pas dans le
délai ainsi imparti.

b

~

2. Cependant, lorsque le vendeur a livré
les marchandises, 1’acheteur est déchu du
droit de déclarer le contrat résolu s’il ne’a
pas fait:

a) en cas de livraison tardive, dans un
délai raisonnable a partir du moment
ou il a su que la livraison avait été ef-
fectuée; .

b) en cas de contravention autre que la
livraison tardive, dans un délai rai-
sonnable: ’

i) a partir du moment ou il a eu con-
naissance ou aurait dii avoir con-
naissance de cette contravention;

aprés l’expiration de tout délai
supplémentaire imparti par
I’acheteur conformément au pa-
ragraphe 1 de I’article 47 ou aprés
que le vendeur a déclaré qu’il
n’exécuterait pas ses obligations
dans ce délai supplémentaire; ou

ii

~
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preceding paragraph, that the buyer make
known his decision.

4. A request or notice by the seller un-
der paragraph 2 or 3 of this article is not
effective unless received by the buyer.

Article 49

1. The buyer may declare the contract
avoided:

(a) if the failure by the seller to perform
any of his obligations under the
contract or this Convention
amounts to a fundamental breach
of contract; or

(b) in case of non-delivery, if the seller
does not deliver the goods within
the additional period of time fixed
by the buyer in accordance with pa-
ragraph 1 of article 47 or declares
that he will not deliver within the
period so fixed.

2. However, in cases where the seller
has delivered the goods, the buyer loses
the right to declare the contract avoided
unless he does so:

(a) in respect of late delivery, within a
reasonable time after he has become
aware that delivery has been made;

(b) in respect of any breach other than
late delivery, within a reasonable ti-
me:

(i) after he knew or ought to have
known of the breach;

(ii) after the expiration of any additio-
nal period of time fixed by the
buyer in accordance with para-
graph 1 of article 47, or after the
seller has declared that he will not
perform his obligations within such
an additional period; or



comprador que lhe faca conhecer a sua decis@o nos termos do paragrafo
anterior.

4. Um pedido ou uma notificagio feitos pelo vendedor nos termos
dos paragrafos 2 ou 3 do presente artigo nio € eficaz se ndo for recebido
pelo comprador.

Artigo 49

1. O comprador pode declarar o contrato resolvido:

a) se a inexecucdo pelo vendedor de qualquer uma das obriga-
¢Oes que resultam para ele do contrato ou da presente Con-
vengdo constituir uma violagdo fundamental do contrato; ou

b) em caso de falta de entrega, se o vendedor ndo entregar as
mercadorias no prazo suplementar concedido pelo compra-
dor, de acordo com o paragrafo 1 do artigo 47, ou se declarar
que ndo as entregara no prazo assim concedido.

2. Todavia, se o vendedor entregou as mercadorias, o comprador
perde o direito de declarar o contrato resolvido, se nédo o fez:

a) em caso de entrega tardia, num prazo razoavel a partir do
momento em que soube que a entrega tinha sido efectuada;

b) em caso de outra violagdo que ndo a entrega tardia, num
prazo razoavel:

i) a partir do momento em que teve ou deveria ter
tido conhecimento da violagdo;

ii) ap6s o decurso de qualquer prazo suplementar concedido
pelo comprador, de acordo com o paragrafo 1 do artigo
47, ou depois de o vendedor ter declarado que ndo execu-
taria as suas obriga¢des neste prazo suplementar; ou
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iii) aprés I’expiration de tout délai
supplémentaire indiqué par le
vendeur conformément au para-
graphe 2 de P’article 48 ou aprés
que IP’acheteur a déclaré qu’il
n’accepterait pas I’exécution.

Article 50

En cas de défaut de conformité des mar-
chandises au contrat, que le prix ait été ou
non déja payé, I’acheteur peut réduire le
prix proportionnellement a ia différence
entre la valeur que les marchandises effec-
tivement livrées avaient au moment de la
livraison et la valeur que des marchandises
conformes auraient eue a ce moment. Ce-
pendant, si le vendeur répare tout man-
quement a ses obligations conformément &
’article 37 ou a I’article 48 ou si ’acheteur
refuse d’accepter I’exécution par le ven-
deur conformément a ces articles, I’ache-
teur ne peut réduire le prix.

Article 51

1. Si le vendeur ne livre qu’une partie
des marchandises ou si une partie seule-
ment des marchandises livrées est confor-
me au contrat, les articles 46 a 50 s’appli-
quent en ce qui concerne la partie man-
quante ou non conforme.

2. L’acheteur ne peut déclarer le con-
trat résoifu dans sa totalité que si I’inexécu-
tion partielle ou le défaut de conformité
constitue une contravention essentielle au
contrat.

Article 52

1. Si le vendeur livre les marchandises
avant la date fixée, I’acheteur a la facuité
d’en prendre livraison ou de refuser d’en
prendre livraison.

2. Si le vendeur livre une quantité supé-
rieure a celle prévue au contrat, I’acheteur
peut accepter ou refuser de prendre livrai-
son de la quantité excédentaire. Si I’ache-
teur accepte d’en prendre livraison en tout
ou en partie, il doit la payer au tarif du
contrat.
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(iii) after the expiration of any additio-
nal period of time indicated by the
seller in accordance with paragraph
2 of article 48, or after the buyer
has declared that he will not accept
performance.

Article 50

If the goods do not conform with the
contract and whether or not the price has
already been paid, the buyer may reduce
the price in the same proportion as the va-
fue that the goods actually delivered had at
the time of the delivery bears to the value
that conforming goods would have had at
that time. However, if the seller remedies
any failure to perform his obligations in
accordance with article 37 or article 48 or
if the buyer refuses to accept performance
by the seller in accordance with those arti-
cles, the buyer may not reduce the price.

Article 51

1. If the seller delivers only a part of the
goods or if only a part of the goods delive-
red is in conformity with the contract, ar-
ticles 46 to 50 apply in respect of the part
which is missing or which does not con-
form.

2. The buyer may declare the contract
avoided in its entirety only if the failure to
make delivery completely or in conformity
with the contract amounts to a fundamen-
tal breach of the contract.

Article 52

1. If the seller delivers the goods before
the date fixed, the buyer may take delivery
or refuse to take delivery.

2. If the seller delivers a quantity of
goods greater than that provided for in the
contract, the buyer may take delivery or
refuse to take delivery of the excess quan-
tity. If the buyer takes delivery of all or
part of the excess quantity, he must pay
for it at the contract rate.



iii) ap6s o decurso de qualquer prazo suplementar indicado
pelo vendedor, nos termos do paragrafo 2 do artigo 48, ou
depois de o comprador ter declarado que nfo aceitaria a exe-
cucao.

Artigo 50

Se as mercadorias ndo forem conformes ao contrato, € quer o prego
tenha ou néo ja sido pago, o comprador pode reduzir o pre¢o propor-
cionalmente a diferenca entre o valor que as mercadorias efectivamente
entregues tinham no momento da entrega e o valor que mercadorias
conformes teriam tido nesse momento. Contudo, se o vendedor reparar
qualquer falta as suas obrigagdes, de acordo com o artigo 37 ou 0 artigo
48, ou se o comprador se recusar a aceitar a execugdo pelo vendedor, de
acordo com estes artigos, o comprador ndo pode reduzir o prego.

Artigo 51

1. Se o vendedor entregar apenas uma parte das mercadorias ou se
somente uma parte das mercadorias entregues for conforme ao contra-
to, os artigos 46 a 50 aplicam-se no que toca a parte em faita ou nédo
conforme.

2. O comprador apenas pode declarar a resolug@o do contrato na
sua totalidade se a inexecugao parcial ou a falta de conformidade consti-
tuir uma violagdo fundamental do contrato.

Artigo 52

1. Se o vendedor entregar as mercadorias antes da data fixada, o
comprador tem a faculdade de tomar posse delas ou recusar fazé-lc.

2. Se o vendedor entregar uma quantidade superior a prevista no
contrato, o comprador pode aceitar ou recusar tomar posse da quanti-
dade excedentaria. Se o comprador aceitar tomar posse dela, no todo ou
em parte, deve paga-la de acordo com os critérios estabelecidos para a
determinagdo do prego contratual.
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CHAPITRE 111

OBLIGATIONS DE L’ACHETEUR

Article 53

L’acheteur s’oblige, dans les conditions
prévues au contrat et par la présente Con-
vention, a payer le prix et a prendre livrai-
son des marchandises.

SECTION I

Paiement du prix

Article 54

L’obligation qu’a I’acheteur de payer le
prix comprend celle de prendre les mesures
et d’accomplir les formalités destinées a
permettre le paiement du prix qui sont pré-
vues par le contrat ou par les lois et les ré-
glements.

Article 55

Si 1a vente est valablement conclue sans
que le prix des marchandises vendues ait
éte fixé dans le contrat expressément ou
implicitement ou par une disposition per-
mettant de le déterminer, les parties sont
réputées, sauf indications contraires,
s’étre tacitement référées au prix habituel-
lement pratiqué au moment de la conclu-
sion du contrat, dans la branche commer-
ciale considérée, pour les mémes marchan-
djses vendues dans des circonstances com-
parables.

Article 56
Si le prix est fixé d’aprés le poids des

marchandises, ¢’est le poids net qui, en cas
de doute, détermine ce prix.
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CHAPTER Il

OBLIGATIONS OF THE BUYER

Article 53

The buyer must pay the price for the
goods and take delivery of them as requi-
red by the contract and this Convention.

SECTION 1

Payment of the price

Article 54

The buyer’s obligation to pay the price
includes taking such steps and complying
with such formalities as may be required
under the contract or any laws and regula-
tions to enable payment to be made.

Article 55

Where a contract has been validly con-
cluded but does not expressly or implicity
fix or make provision for determining the
price, the parties are considered, in the ab-
sence of any indication to the contrary, to
have impliedly made reference to the price
generally charged at the time of the con-
clusion of the contract for such goods sold
under comparable circumstances in the
trade concerned.

Article 56

If the price is fixed according to the
weight of the goods, in case of doubt it is
to be determined by the net weight.



CAPITULO 111

OBRIGACOES DO COMPRADOR

Artigo 53

O comprador obriga-se a pagar o prego € a aceitar a entrega das mer-
cadorias, nas condi¢des previstas no contrato e na presente Convengao.

SECCAO I

Pagamento do preco

Artigo 54

A obrigag¢do que o comprador tem de pagar o prego compreende a
de tomar as medidas e cumprir as formalidades que forem previstas pelo
contrato ou por quaisquer leis e regulamentos, destinadas a permitir o
pagamento do prego.

Artigo 55

Se o contrato for validamente concluido sem que o prego das merca-
dorias vendidas tenha sido fixado no contrato, expressa ou implicita-
mente, ou sem que exista disposi¢do que permita a sua determinagio,
considera-se que as partes, salvo indicagdo em contrario, se referiram
tacitamente ao prego habitualmente praticado no momento da conclu-
sdo do contrato, para as mesmas mercadorias vendidas em circunstan-
cias comparaveis, no ramo comercial considerado.

Artigo 56

Se o pre¢o for fixado em fun¢do do peso das mercadorias, em caso
de duvida, ele deve ser determinado com referéncia ao peso liquido.
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Article 57

1. Si Pacheteur n’est pas tenu de payer
le prix en un autre lieu particutier, il doit
payer le vendeur:

a) a I’établissement de celui-ci; ou

b) si le paiement doit étre fait contre la
remise des marchandises ou des do-
cuments, au lieu de cette remise.

2. Le vendeur doit supporter toute aug-
mentation des frais accessoires au paie-
ment qui résultent de son changement
d’établissement aprés la conclusion du
contrat.

Article 58

1. Si P’acheteur n’est pas tenu de payer
le prix 4 un autre moment détermineé, il
doit le payer lorsque, conformément au
contrat et & la présente Convention, le
vendeur met a sa disposition soit les mar-
chandises soit des documents représenta-
tifs des marchandises. Le vendeur peut
faire du paiement une condition de la re-
mise des marchandises ou des documents.

2. Si le contrat implique un transport
des marchandises, le vendeur peut en faire
P’expédition sous condition que celles-ci
ou les documents représentatifs ne seront
remis & ’acheteur que contre paiement du
prix.

3. L’acheteur n’est pas tenu de payer le
prix avant d’avoir eu la possibilité d’exa-
miner les marchandises, & moins que les
modalités de livraison ou de paiement
dont sont convenues les parties ne lui en
laissent pas la possibilite.

Article 59

L’acheteur doit payer le prix a la date fi-
Xée au contrat ou résultant du contrat et
de la présente Convention, sans qu’il soit
besoin d’aucune demande ou autre forma-
tité de la part du vendeur.
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Article 57

1. If the buyer is not bound to pay the
price at any other particular place, he
must pay it to the seller:

(a) at the seller’s place of business; or

(b) if the payment is to be made against
the handing over of the goods or of
documents, at the place where the
handing over takes place.

2. The seller must bear any increase in
the expenses incidental to payment which
is caused by a change in his place of busi-
ness subsequent to the conclusion of the
contract.

Article 58

1. If the buyer is not bound to pay the
price at any other specific time, he must
pay it when the seller places either the
goods or documents controlling their dis-
position at the buyer’s disposal in accor-
dance with the contract and this Conven-
tion. The seller may make such payment a
condition for handing over the goods or
documents.

2. If the contract involves carriage of
the goods, the seller may dispatch the
goods on terms whereby the goods, or do-
cuments controlling their disposition, will
not be handed over to the buyer except
against payment of the price.

3. The buyer is not bound to pay the
price until he has had an opportunity to
examine the goods, unless the procedures
for delivery or payment agreed upon by
the parties are inconsistent with his having
such an opportunity.

Article 59

The buyer must pay the price on the
date fixed by or determinable from the
contract and this Convention without the
need for any.request or compliance with
any formality on the part of the seller.



Artigo 57

1. Se o comprador ndo estiver obrigado a pagar o prego noutro lu-
gar especial, deve paga-lo ao vendedor:

a) no estabelecimento deste; ou

b) se o pagamento tiver de ser feito contra a remessa das mercado-
rias ou dos documentos, no lugar onde esta se verificar.

2. O vendedor deve suportar qualquer aumento das despesas aces-
sorias do pagamento que resultem da mudanga do seu estabelecimento
subsequente a conclusdo do contrato.

Artigo 58

1. Se o comprador n@o estiver obrigado a pagar o prego noutro
momento determinado, deve paga-lo quando o vendedor pde a sua dis-
posicéo quer as mercadorias quer os documentos representativos des-
tas, nos termos do contrato e da presente Convengdo. O vendedor pode
fazer do pagamento uma condi¢do da remessa das mercadorias ou dos
documentos.

2. Se o contrato implicar um transporte das mercadorias, o vende-
dor pode expedi-las sob condi¢do de que as mercadorias, ou os docu-
mentos representativos destas, apenas serdo remetidos ao comprador
contra o pagamento do prego.

3. O comprador néo esta obrigado a pagar o prego antes de ter tido
a possibilidade de examinar as mercadorias, salvo se as modalidades de

entrega ou de pagamento em que as partes convierem lhe nio deixarem
essa possibilidade.

Artigo 59

O comprador deve pagar o prego na data fixada no contrato ou na
data que resulte do contrato e da presente Convengdo, sem que seja ne-
cessaria qualquer interpelagdo ou cumprimento de qualquer outra for-
malidade por parte do vendedor.
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SECTION 11

Prise de livraison

Article 60

L’obligation de I’acheteur de prendre li-
vraison consiste:

a) a accomplir tout acte qu’on peut rai-
sonnablement attendre de lui pour
permettre au vendeur d’effectuer la
livraison; et

b) a retirer les marchandises.

SECTION 111

Moyens dont dispose le vendeur
en cas de contravention
au contrat par I’acheteur

Article 61

I. Si P’acheteur n’a pas exécuté I'une
quelconque des obligations résultant pour
lui du contrat de vente ou de la présente
Convention, le vendeur est fondé a:

a) exercer les droits prévus aux articles
62 a 65;

b) demander les dommages-intéréts
prévus aux articles 74 a 77.

2. Le vendeur ne perd pas le droit de
demander des dommages-intéréts lorsqu’il
exerce son droit de recourir a un autre
moven.
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SECTION 1I

Taking delivery

Article 60

The buyer’s obligation to take delivery
consists:

(a) in doing all the acts which could
reasonably be expected of him in
order to enable the seller to make
delivery; and

(b) in taking over the goods.

SECTION 111

Remedies for breach of contract
by the buyer

Article 61

1. If the buyer fails to perform any of
his obligations under the contract or this
Convention, the seller may:

(a) exercise the rights provided in ar-
ticles 62 to 65;

(b) claim damages as provided in ar-
ticles 74 to 77.

2. The seller is not deprived of any
right he may have to claim damages by
exercising his right to other remedies.



SECCAO I

Aceitacdo da entrega

Artigo 60

A obrigagdo do comprador de aceitar a entrega das mercadorias
consiste:

a) em realizar qualquer acto cuja pratica se possa razoavelmente
esperar dele em ordem a permitir ao vendedor efectuar a entre-
ga; e

b) em tomar conta das mercadorias.

SECCAO I

Meios de que dispoe o vendedor em caso
de violacdo do contrato pelo comprador

Artigo 61

1. Se o comprador ndo executar qualquer das obrigagdes que para
ele resultam do contrato de compra e venda ou da presente Convengdo,
o vendedor esta autorizado a:

a) exercer os direitos previstos nos artigos 62 a 65;

b) pedir a indemnizagdo por perdas e danos prevista nos artigos
74 a 717.

2. O vendedor ndo fica privado do direito de pedir indemnizagio
por perdas e danos se exercer o seu direito de recorrer a um outro meio.
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3. Aucun délai de grace ne peut étre ac-
cordé a I’acheteur par un juge ou par un
arbitre lorsque le vendeur se prévaut d’un
des moyens dont il dispose en cas de con-
travention au contrat.

Article 62

Le vendeur peut exiger de ’acheteur le
paiement du prix, la prise de livraison des
marchandises ou 1’exécution des autres
obligations de I’acheteur, a moins qu’il ne
se soit prévalu d’un moyen incompatible
avec ces exigences.

Article 63

1. Le vendeur peut impartir a ’ache-
teur un délai supplémentaire de durée rai-
sonnable pour I’exécution de ses obliga-
tions.

2. A moins qu’il n’ait regu de 1’acheteur
une notification Pinformant que celui-ci
n’exécuterait pas ses obligations dans le
délai ainsi imparti, le vendeur ne peut,
avant V’expiration de ce délai, se prévaloir
d’aucun des moyens dont il dispose en cas
de contravention au contrat. Toutefois, le
vendeur ne perd pas, de ce fait, le droit de
demander des dommages-intéréts pour re-
tard dans I’exécution.

Article 64

1. Le vendeur peut déclarer le contrat
résolu:

a) si I'inexécution par Iacheteur de
I’une quelconque des obligations ré-
sultant pour lui du contrat ou de la
présente Convention constitue une
contravention essentielle au contrat;
ou

si I’acheteur n’exécute pas son obli-
gation de payer le prix ou ne prend
pas livraison des marchandises dans
le délai supplémentaire imparti par le
vendeur conformément au paragra-
phe 1 de article 63 ou s’il déclare
qu’il ne le fera pas dans le délai ainsi
imparti.

b

~
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3. No period of grace may be granted
to the buyer by a court or arbitral tribunal
when the seller resorts to a remedy for
breach of contract.

Article 62

The seller may require the buyer to pay
the price, take delivery or perform his
other obligations, unless the seller has re-
sorted to a remedy which is inconsistent
with this requirement.

Article 63

I. The seller may fix an additional pe-
riod of time of reasonable lenght for per-
formance by the buyer of his obligations.

2. Unless the seller has received notice
from the buyer that he will not perform
within the period so fixed, the seller may
not, during that period, resort to any re-
medy for breach of contract. However,
the seller is not deprived thereby of any
right he may have to claim damages for
delay in performance.

Ariicle 64

1. The seller may declare the contract
avoided:

(a) if the tailure by the buyer to per-
form any of his obligations under
the contract or this Convention
amounts to a fundamental breach
of contract; or

(b) if the buyer does not, within the
additional period of time fixed by
the seller in accordance with para-
graph | of article 63, perform his
obligation to pay the price or take
delivery of the goods, or if he decla-
res that he will not do so within the
period so fixed.



3. Nenhum prazo suplementar pode ser concedido ao comprador
por um juiz ou por um arbitro quando o vendedor se prevalecer de um
dos meios de que dispde em caso de violagdo do contrato.

Artigo 62

O vendedor pode exigir do comprador o pagamento do prego, a acei-
tacdo da entrega das mercadorias ou a execuc¢io das outras obrigagdes
do comprador, a nio ser que se tenha prevalecido dum meio incompati-
vel com esta exigéncia.

Artigo 63

1. O vendedor pode conceder ao comprador um prazo suplemen-
tar, de duragdo razoavel, para a execucido das suas obrigagéoes.

2. Salvo se o vendedor tiver recebido do comprador uma notifica-
¢do informando-o de que este ndo executaria as suas obrigag¢des no pra-
zo assim concedido, ele ndo pode, no decurso deste prazo, prevalecer-se
de qualquer dos meios de que dispoe em caso de violagdo do contrato.
Contudo, o vendedor ndo perde, por este facto, qualquer direito que
tenha de pedir uma indemnizagéo por perdas e danos pelo atraso na exe-
cucdo.

Artigo 64

1. O vendedor pode declarar o contrato resolvido:

a) se a inexecugdo pelo comprador de qualquer uma das obrigagdes
que resultam para ele do contrato ou da presente Convengio
constituir uma violagdo fundamental do contrato; ou

b) se o comprador ndo executar a sua obrigagdo de pagar o prego
ou ndo aceitar a entrega das mercadorias no prazo suplementar
concedido pelo vendedor, de acordo com o paragrafo 1 do artigo
63, ou se declarar que ndo o fara no prazo assim concedido.

347



2. Cependant, lorsque I’acheteur a payé
le prix, le vendeur est déchu du droit de
déclarer le contrat résolu s’il ne I’a pas
fait:

a) en cas d’exécution tardive par I’ache-

teur, avant d’avoir su qu’il y avait eu
exécution; ou

b) en cas de contravention par I’ache-
teur autre que l’exécution tardive,
dans un délai raisonnable:

i) & partir du moment o le vendeur
a eu connaissance ou aurait did
avoir connaissance de cette con-
travention; ou

ii) aprés Pexpiration de tout délai
supplémentaire imparti par le ven-
deur conformément au paragra-
phe 1 de Particle 63 ou aprés que
Pacheteur a déclaré qu’il n’exécu-
terait pas ses obligations dans ce
délai supplémentaire.

Article 65

1. Si le contrat prévoit que I’acheteur
doit spécifier la forme, la mesure ou d’au-
tres caractéristiques des marchandises et si
I’acheteur n’effectue pas cette spécifica-
tion a la date convenue ou dans un délai
raisonnable & compter de la réception
d’une demande du vendeur, celui-ci peut,
sans préjudice de tous autres droits qu’il
peut avoir, effectuer lui-méme cette spéci-
fication d’aprés les besoins de I’acheteur
dont il peut avoir connaissance.

2. Si le vendeur effectue lui-méme la
spécification, il doit en faire connaitre les
modalités & I’acheteur et lui impartir un
délai raisonnable pour une spécification
différente. Si, aprés réception de la com-
munication du vendeur, 1’acheteur n’utili-
se pas cette possibilité dans le délai ainsi
imparti, la spécification effectuée par le
vendeur est définitive.
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2. However, in cases where the buyer
has paid the price, the seller loses the right
to declare the contract avoided unless he
does so:

(a) in respect of late performance by
the buyer, before the seller has be-
come aware that performance has
been rendered; or

(b) in respect of any breach other than
late performance by the buyer, wi-
thin a reasonable time:

(i) after the seller knew or ought
to have known of the breach;
or

(ii) after the expiration of any
additional period of time fixed
by the seller in accordance with
paragraph | of article 63, or af-
ter the buyer has declared that
he will not perform his obliga-
tions within such an additional
period.

Article 65

1. If under the contract the buyer is to
specify the form, measurement or other
features of the goods and he fails to make
such specification either on the date
agreed upon, or within a reasonable time
after receipt of a request from the seller,
the seller may, without prejudice to any
other rights he may have, make the speci-
fication himself in accordance with the re-
quirements of the buyer that may be
known to him.

2. If the seller makes the specification
himself, he must inform the buyer of the
details thereof and must fix a reasonable
time within which the buyer may make a
different specification. If, after receipt of
such a communication, the buyer fails to
do so within the time so fixed, the specifi-
cation made by the seller is binding.



2. Todavia, se o comprador pagou o prego, o vendedor perde o di-
reito de declarar o contrato resolvido, se ndo o fez:

a) em caso de execugdo tardia pelo comprador, antes de ter sabido
que a execucdo teve lugar; ou

b) em caso de outra violagdo do comprador que ndo a execugdo
tardia, num prazo razoavel:

i) a partir do momento em que o vendedor teve ou deveria ter
tido conhecimento da violagdo; ou

ii) apés o decurso de qualquer prazo suplementar concedido
pelo vendedor, de acordo com o paragrafo 1 do artigo 63, ou
depois de o comprador ter declarado que ndo executaria as
suas obrigacdes neste prazo suplementar.

Artigo 65

1. Se, de acordo com o contrato, o comprador dever especificar a
forma, a medida ou outras caracteristicas das mercadorias e se ndo efec-
tuar esta especificacdo na data acordada, ou num prazo razoavel a par-
tir da recepcdo de um pedido do vendedor, este pode, sem prejuizo de
quaisquer outros direitos que possa ter, efectuar ele proprio esta especi-
ficacdo segundo as necessidades do comprador de que ele possa ter
conhecimento.

2. Se o vendedor efectuar ele proprio a especifica¢do, deve levar ao
conhecimento do comprador as particularidades desta e fixar-lhe um
prazo razoavel para uma especificacdo diferente. Se, apos a recepgdo da
comunica¢do do vendedor, o comprador ndo utilizar esta possibilidade
no prazo assim fixado a especifica¢do efectuada pelo vendedor torna-se
vinculativa.
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CHAPITRE 1V

TRANSFERT DES RISQUES

Article 66

La perte ou la détérioration des mar-
chandises survenues aprés le transfert des
risques & P’acheteur ne libére pas celui-ci
de son obligation de payer le prix, 4 moins
que ces événements ne soient dus a un fait
du vendeur.

Article 67

1. Lorsque le contrat de vente implique
un transport des marchandises et que le
vendeur n’est pas tenu de les remettre en
un lieu déterminé, les risques sont transfé-
rés A I’acheteur a partir de la remise des
marchandises au premier transporteur
pour transmission a I’acheteur conformeé-
ment au contrat de vente. Lorsque le ven-
deur est tenu de remettre les marchandises
a un transporteur en un lieu déterminé, les
risques ne sont pas transférés a I’acheteur
tant que les marchandises n’ont pas été re-
mises au transporteur en ce lieu. Le fait
que le vendeur soit autorisé a conserver les
documents représentatifs des marchandi-
ses n’affecte pas le transfert des risques.

2. Cependant, les risques ne sont pas
transférés a I’acheteur tant que les mar-
chandises n’ont pas été clairement identi-
fiées aux fins du contrat, que ce soit par
I’apposition d’un signe distinctif sur les
marchandises, par des documents de
transport, par un avis donné a I’acheteur
ou par tout autre moyen.

Article 68

En ce qui concerne les marchandises
vendues en cours de transport, les risques
sont transférés a I’acheteur a partir du mo-
ment ou le contrat est conclu. Toutefois, si
les circonstances I’impliquent, les risques
sont a la charge de I’acheteur a compter du
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CHAPTER IV

PASSING OF RISK

Article 66

Loss of or damage to the goods after the
risk has passed to the buyer does not dis-
charge him from his obligation to pay the
price, unless the loss or damage is due to a
act or omission of the seller.

Article 67

1. If the contract of sale involves car-
riage of the goods and the seller is not
bound to hand them over at a particular
place, the risk passes to the buyer when
the goods are handed over to the first car-
rier for transmission to the buyer in accor-
dance with the contract of sale. If the sel-
ler is bound to hand the goods over to a
carrier at a particular place, the risk does
not pass to the buyer until the goods are
handed over to the carrier at that place.
The fact that the seller is authorized to re-
tain documents controlling the disposition
of the goods does not affect the passage of
the risk.

2. Nevertheless, the risk does not pass
to the buyer until the goods are clearly
identified to the contract, whether by mar-
kings on the goods, by shipping docu-
ments, by notice given to the buyer or
otherwise.

Article 68

The risk in respect of goods sold in tran-
sit passes to the buyer from the time of the
conclusion of the contract. However, if
the circumstances so indicate, the risk is
assumed by the buyer from the time the



CAPITULO 1V

TRANSFERENCIA DO RISCO

Artigo 66

A perda ou a deterioracdo das mercadorias ocorrida apos a transfe-
réncia do risco para o comprador ndo libera este da obrigacdo de pagar
0 prego, salvo se a perda ou a deterioragéo se ficarem a dever a acto ou
omissdo do vendedor.

Artigo 67

1. Se o contrato de compra e venda implicar um transporte das
mercadorias e o vendedor ndo estiver obrigado a remeté-las para um
lugar determinado, o risco transfere-se para o comprador a partir da re-
messa das mercadorias ao primeiro dos transportadores que as fara che-
gar ao comprador, de acordo com 0 contrato de compra e venda. Se o
vendedor estiver obrigado a remeter as mercadorias a um transportador
para um local determinado, o risco ndo se transfere para o comprador
enquanto as mercadorias ndo forem remetidas ao transportador para es-
se local. O facto de o vendedor estar autorizado a conservar os docu-
mentos representativos das mercadorias nido afecta a transferéncia do
risco.

2. No entanto, o risco nao se transfere para o comprador enquanto
as mercadorias ndo forem claramente identificadas para os fins do con-
trato, pela aposi¢do de um sinal distintivo nas mercadorias, pelos docu-
mentos de transporte, por um aviso dado ao comprador, ou por qual-
quer outro meio.

Artigo 68
Se as mercadorias forem vendidas em transito, o risco transfere-se
para o comprador a partir do momento da conclusdo do contrato.

Contudo, se as circunstancias assim o implicarem, o risco fica a cargo
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moment ou les marchandises ont été remi-
ses au transporteur qui a émis les docu-
ments constatant le contrat de transport.
Néanmoins, si, au moment de la conclu-
sion du contrat de vente, le vendeur avait
connaissance ou aurait dii avoir connais-
sance du fait que les marchandises avaient
péri ou avaient été détériorées et qu’il n’en
a pas informé I’acheteur, la perte ou la dé-
térioration est a la charge du vendeur.

Article 69

1. Dans les cas non visés par les articles
67 et 68, les risques sont transférés a
P’acheteur lorsqu’il retire les marchandises
ou, s’il ne le fait pas en temps voulu, &
partir du moment ou les marchandises
sont mises a sa disposition et ot il commet
une contravention au contrat en n’en pre-
nant pas livraison.

2. Cependant, si ’acheteur est tenu de
retirer les marchandises en un lieu autre
gu’un établissement du vendeur, les ris-
ques sont transférés lorsque la livraison est
due et que I’acheteur sait que les marchan-
dises sont mises a sa disposition en ce lieu.

3. Si la vente porte sur des marchandi-
ses non encore individualisées, les mar-
chandises ne sont réputées avoir été mises
a la disposition de I’acheteur que
lorsqu’elles ont été clairement identifiées
aux fins du contrat.

Article 70

Si le vendeur a commis une contraven-
tion essentielle au contrat, les dispositions
des articles 67, 68 et 69 ne portent pas at-
teinte aux moyens dont I’acheteur dispose
en raison de cette coniravention.
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goods were handed over to the carrier who
issued the documents embodying the con-
tract of carriage. Nevertheless, if at the
time of the conclusion of the contract of
sale the seller knew or ought to have
known that the goods had been lost or da-
maged and did not disclose this to the bu-
yer, the loss or damage is at the risk of the
seller.

Article 69

1. In cases not within articles 67 and 68,
the risk passes to the buyer when he takes
over the goods or, if he does not do so in
due time, from the time when the goods
are placed at his disposal and he commits
a breach of contract by failing to take deli-
very.

2. However, if the buyer is bound to ta-
ke over the goods at a place other than a
place of business of the seller, the risk pas-
ses when delivery is due and the buyer is
aware of the fact that the goods are placed
at his disposal at that place.

3. If the contract relates to goods not
then identified, the goods are considered
not to be placed at the disposal of the bu-
yer until they are clearly identified to the
contract.

Article 70

If the seller has committed a fundamen-
tal breach of contract, articles 67, 68 and
69 do not impair the remedies available to
the buyer on account of the breach.



do comprador a partir do momento em que as mercadorias foram reme-
tidas ao transportador que emitiu os documentos que constatam o
contrato de transporte. No entanto, se no momento da conclusdo do
contrato de compra e venda, o vendedor sabia ou deveria saber que as
mercadorias tinham perecido ou se tinham deteriorado e disso nédo
informou o comprador, a perda ou deterioragdo fica a cargo do
vendedor.

Artigo 69

1. Nos casos ndo abrangidos pelos artigos 67 e 68, o risco transfere-
-se para o comprador quando ele tomar conta das mercadorias ou, se
nio o fizer na altura devida, a partir do momento em que as mercado-
rias sdo postas a sua disposi¢do e em que ele comete uma violagdo do
contrato néo aceitando a entrega.

2. Contudo, se o comprador estiver obrigado a tomar conta das
mercadorias noutro lugar que n3o um estabelecimento do vendedor, o
risco transfere-se quando a entrega se tiver de efectuar e o comprador
souber que as mercadorias estao postas a sua disposicdo nesse lugar.

3. Se o contrato recair sobre mercadorias ainda nao individualiza-
das, ndo se considera que estas tenham sido colocadas a disposicdo do
comprador até que sejam claramente identificadas para os fins do
contrato.

Artigo 70
Se 0 vendedor cometeu uma violagdo fundamental do contrato, as

disposi¢des dos artigos 67, 68 e 69 nio prejudicam o recurso aos meios
de que o comprador dispde em virtude daquela violagéo.
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CHAPITRE V

DISPOSITIONS COMMUNES
AUX OBLIGATIONS DU VENDEUR
ET DE L’ACHETEUR

SECTION I

Contravention anticipée
et contrats 4 livraisons
successives

Article 71

1. Une partie peut différer I’exécution
de ses obligations lorsqu’il apparait, aprés
la conclusion du contrat, que I’autre partie
n’exécutera pas une partie essentielle de
ses obligations du fait:

a) d’une grave insuffisance dans la
capacité d’exécution de cette partie
ou sa solvabilité; ou

b) de la maniére dont elle s’appréte a
exécuter ou exécute le contrat.

2. Si le vendeur a déja expédié les mar-
chandises lorsque se révélent les raisons
prévues au paragraphe précédent, il peut
s’opposer a ce que les marchandises soient
remises a ’acheteur, méme si celui-ci dé-
tient un document lui permettant de les
obtenir. Le présent paragraphe ne concer-
ne que les droits respectifs du vendeur et
de I’acheteur sur les marchandises.

3. La partie qui différe 1’exécution,
avant ou aprés 'expédition des marchan-
dises, doit adresser immédiatement une
notification a cet effet a autre partie, et
elle doit procéder a ’exécution si I’autre
partie donne des assurances suffisantes de
la bonne exécution de ses obligations.
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CHAPTER V

PROVISIONS COMMON
TO THE OBLIGATIONS:
OF THE SELLER
AND THE BUYER

SECTION 1

Anticipatory breach
and instalment contracts

Article 71

1. A party may suspend the performan-
ce of his obligations if, after the conclu-
sion of the contract, it becomes apparent
that the other party will not perform a
substantial part of his obligations as a re-
sult of:

(a) a serious deficiency in his ability to
perform or in his creditworthiness;
or

(b) his conduct in preparing to perform
or in performing the contract.

2. If the seller has already dispatched
the goods before the grounds described in
the preceding paragraph become evident,
he may prevent the handing over of the
goods to the buyer even though the buyer
holds a document which entitles him to
obtain them. The present paragraph rela-
tes only to the rights in the goods as bet-
ween the buyer and the seller.

3. A party suspending performance,
whether before or after dispatch of the
goods, must immediately give notice of
the suspension to the other party and must
continue with performance if the other
party provides adequate assurance of his
performance.



CAPITULO V

DISPOSICOES COMUNS AS OBRIGACOES
DO VENDEDOR E DO COMPRADOR

SECCAO 1

Viola¢do antecipada e contratos
com prestacdes sucessivas

Artigo 71

1. Uma parte pode diferir a execugdo das suas obriga¢des quando
se tornar claro, depois da conclusdo do contrato, que a outra nio exe-
cutara uma parte essencial das suas obrigagdes, em virtude:

a) de uma grave insuficiéncia na capacidade de execug¢do desta
parte ou na sua solvabilidade; ou

b) da sua conduta ao dispor-se a executar o contrato ou ao exe-
cuta-lo.

2. Se o vendedor ja tiver expedido as mercadorias quando os fun-
damentos descritos no paragrafo anterior se tornarem evidentes, ele po-
de opdr-se a que as mercadorias sejam remetidas ao comprador, ainda
que este possua um documento que lhe permita obté-las. O presente pa-
ragrafo apenas diz respeito aos direitos reciprocos do vendedor e do
comprador sobre as mercadorias.

3. A parte que diferir a execucéo, antes ou depois da expedi¢do das
mercadorias, deve dirigir imediatamente uma notificacdo neste sentido
a outra parte e deve proceder a execugdo se esta der garantias suficientes
da boa execucgdo das suas obrigacdes.
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Article 72

1. Si, avant la date de Pexécution du
contrat, il est manifeste qu’une partie
commettra une contravention essentielle
au contrat, ’autre partie peut déclarer ce-
lui~ci résolu.

2. Si elle dispose du temps nécessaire, la
partie qui a I’intention de déclarer le con-
trat résolu doit le notifier & I’autre partie
dans des conditions raisonnables pour lui
permettre de donner des assurances suffi-
santes de la bonne exécution de ses obliga-
tions.

3. Les dispositions du paragraphe pré-
cédent ne s’appliquent pas si I’autre partie
a déclaré qu’elle n’exécuterait pas ses obli-
gations.

Article 73

1. Dans les contrats a livraisons succes-
sives, si I'inexécution par I’une des parties
d’une obligation relative a une livraison
constitue une contravention essentielle au
contrat en ce qui concerne cette livraison,
I’autre partie peut deéclarer le contrat réso-
lu pour ladite livraison.

2. Si I’inexécution par I’'une des parties
d’une obligation relative a une livraison
donne a ’autre partie de sérieuses raisons
de penser qu’il y aura contravention essen-
tielle au contrat en ce qui concerne des
obligations futures, elle peut déclarer le
contrat résolu pour I’avenir, a4 condition
de le faire dans un délai raisonnable.

3. L’acheteur qui déclare le contrat ré-
solu pour une livraison peut, en méme
temps, le déclarer résolu pour les livrai-
sons déja regues ou pour les livraisons fu-
tures si, en raison de leur connexité, ces li-
vraisons ne peuvent étre utilisées aux fins
envisagés par les parties au moment de la
conclusion du contrat.
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Article 72

1. If prior to the date for performance
of the contract it is clear that one of the
parties will commit a fundamental breach
of contract, the other party may declare
the contract avoided.

2. If time allows, the party intending to
declare the contract avoided must give rea-
sonable notice to the other party in order
to permit him to provide adequate assu-
rance of his performance.

3. The requirements of the preceding
paragraph do not apply if the other party
has declared that he will not perform his
obligations.

Article 73

1. In the case of a contract for delivery
of goods by instalments, if the failure of
one party to perform any of his obliga-
tions in respect of any instalment constitu-
tes a fundamental breach of contract with
respect to that instalment, the other party
may declare the contract avoided with res-
pect to that instalment.

2. If one party’s failure to perform any
of his obligations in respect of any instal-
ment gives the other party good grounds
to conclude that a fundamental breach of
contract will occur with respect to future
instalments, he may declare the contract
avoided for the future, provided that he
does so within a reasonable time.

3. A buyer who declares the contract
avoided in respect of any delivery may, at
the same time, declare it avoided in respect
of deliveries already made or of future de-
liveries if, by reason of their interdepen-
dence, those deliveries could not be used
for the purpose contemplated by the par-
ties at the time of the conclusion of the
contract.



Artigo 72

1. Se, antes da data de execu¢do do contrato, for manifesto que
uma parte cometera uma violagdo fundamental do contrato, a outra
parte pode declarar a resolugéo deste.

2. Se dispuser do tempo necessario, a parte que pretender declarar
a resolugio do contrato, deve notificar a outra parte em condi¢des ra-
zoaveis para permitir a esta dar garantias suficientes da boa execugido
das suas obrigagdes.

3. As disposi¢des do paragrafo anterior ndo se aplicam se a outra
parte declarou que ndo executaria as suas obrigagoes.

Artigo 73

1. Nos contratos com prestagdes sucessivas, se a inexecu¢ido por
uma das partes de qualquer das suas obrigag¢des relativas a uma presta-
¢do constituir uma violagdo fundamental do contrato no que respeita a
esta prestagio, a outra parte pode declarar a resolu¢do do contrato em
relagdo a tal prestagdo.

2. Se ainexecu¢do por uma das partes de qualquer das suas obriga-
¢Oes relativas a uma prestagdo der a outra parte sérias razdes para con-
cluir que uma violagdo fundamental do contrato tera lugar no que toca
as prestagdes futuras, ela pode declarar a resolugdo do contrato para o
futuro, desde que o faga num prazo razoavel.

3. O comprador que declarar a resolugio do contrato relativamente
a qualquer presta¢do pode, a0 mesmo tempo, declara-lo resolvido rela-
tivamente as prestagdes ja feitas ou as prestagdes futuras se, em virtude
da sua interdependéncia, estas presta¢des ndo puderem ser utilizadas
para o fim previsto pelas partes no momento da conclusdo do contrato.
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SECTION H
Dommages-intéréts

Article 74

Les dommages-intéréts pour une con-
travention au contrat commise par une
partie sont égaux a la perte subie et au gain
manqué par I’autre partie par suite de la
contravention. Ces dommages-intéréts ne
peuvent étre supérieurs a la perte subie et
au gain manqué que la partie en défaut
avait prévus ou aurait dii prévoir au mo-
ment de ia conclusion du contrat, en con-
sidérant les faits dont elle avait connais-
sance ou aurait di avoir connaissance,
comme étant des conséquences possibles
de la contravention au contrat.

Article 75

Lorsque le contrat est résolu et que,
d’une maniére raisonnable et dans un délai
raisonnable aprés la résolution, I’acheteur
a procédé a un achat de remplacement ou
e vendeur a une vente compensatoire, la
partie qui demande des dommages-intéréts
peut obtenir la différence entre le prix du
contrat et le prix de I’achat de remplace-
ment ou de la vente compensatoire ainsi
que tous autres dommages-intéréts qui
peuvent étre dus en vertu de ’article 74.

Article 76

1. Lorsque le contrat est résolu et que
les marchandises ont un prix courant, la
partie qui demande des dommages-intéréts
peut, si elle n’a pas procédé a un achat de
rempiacement ou a une vente compensa-
tion au titre de 1’article 75, obtenir la dif-
férence entre le prix fixé dans le contrat et
le prix courant au moment de la résolution
ainsi que tous autres dommages-intéréts
qui peuvent &tre dus au titre de I’article 74.
Néanmoins, si la partie qui demande des
dommages-intéréts a déclaré le contrat ré-
solu aprés avoir pris possession des mar-
chandises, c’est le prix courant au moment
de la prise de possession qui est applicable
et non pas le prix courant au moment de la
résolution.
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SECTION Il
Damages

Article 74

Damages for breach of contract by one
party consist of a sum equal to the loss, in-
cluding loss of profit, suffered by the
other party as a consequence of the
breach. Such damages may not exceed the
loss which the party in breach foresaw or
ought to have foreseen at the time of the
conclusion of the contract, in the light of
the facts and matters of which he then
knew or ought to have known, as a possi-
ble consequence of the breach of contract.

Article 75

If the contract is avoided and if, in a
reasonable manner and within a reasona-
ble time after avoidance, the buyer has
bought goods in replacement or the selier
has resold the goods, the party claiming
damages may recover the difference bet-
ween the contract price and the price in the
substitute transaction as well as any fur-
ther damages recoverable under article 74.

Article 76

1. If the contract is avoided and there is
a current price for the goods, the party
claiming damages may, if he has not made
a purchase or resale under article 75, reco-
ver the difference between the price fixed
by the contract and the current price at the
time of avoidance as well as any further
damages recoverable under article 74. If,
however, the party claiming damages has
avoided the contract after taking over the
goods, the current price at the time of such
taking over shall be applied instead of the
current price at the time of avoidance.



SECCAO Ii

Perdas e danos

Artigo 74

As perdas e danos decorrentes de uma violagdo do contrato cometi-
da por uma das partes compreendem o prejuizo causado a outra parte
bem como os beneficios que esta deixou de receber em consequéncia da
violagfo. Tais perdas e danos ndo podem exceder o prejuizo sofrido e o
lucro cessante que a parte faltosa previu ou deveria ter previsto no mo-
mento da conclusdo do contrato como consequéncias possiveis da viola-
¢ao deste, tendo em conta os factos de que ela tinha ou deveria ter tido
conhecimento.

Artigo 75

Se o contrato for resolvido € se, por forma € num prazo razoaveis
ap0s a resolugdo, o comprador procedeu a uma compra de substitui¢io
ou o vendedor a uma venda compensatoria, a parte que pede indemniza-
¢do por perdas e danos pode obter a diferenc¢a entre o prego do contrato
e o preco da compra de substituicio ou da venda compensatdria, bem
como qualquer outra indemnizag¢io por perdas e danos que possa ser de-
vida em virtude do artigo 74.

Artigo 76

1. Se o contrato for resolvido e as mercadorias tiverem um prego
corrente, a parte que pede indemnizagao por perdas e danos, se ndo pro-
cedeu a uma compra de substituicdo ou a uma venda compensatoria nos
termos do artigo 75, pode obter a diferenca entre o prego fixado no con-
trato e o preg¢o corrente no momento da resolugdo, bem como qualquer
outra indemnizagdo por perdas e¢ danos que seja devida em virtude do
artigo 74. No entanto, se a parte que pede indemnizagio por perdas e
danos resolveu o contrato depois de ter tomado posse das mercadorias,
€ 0 preco corrente no momento em que tomou posse delas que € o apli-
cavel e ndo o preco corrente no momento da resolucgio.
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2. Aux fins du paragraphe précédent, le
prix courant est celui du lieu ou Ia livrai-
son des marchandises aurait dii étre effec-
tuée ou, a défaut de prix.courant en ce
lieu, le prix courant pratiqué en un autre
lieu qu’il apparait raisonnable de prendre
comme lieu de référence, en tenant compte
des différences dans les frais de transport
des marchandises.

‘Article 77

La partie qui invoque la contravention
au contrat doit prendre les mesures raison-
nables, eu égard aux circonstances, pour
limiter la perte, y compris le gain manqué,
résultant de Ia contravention. Si elle négli-
ge de le faire, la partie en défaut peut de-
mander une réduction des dommages-inté-
réts égale au montant de la perte qui aurait
dii étre évitée.

SECTION 111

Intéréts

Article 78

Si une partie ne paie pas le prix ou toute
autre somme due, I’autre partie a droit a
des intéréts sur cette somme, sans préjudi-
ce des dommages-intéréts qu’elle serait
fondée a demander en vertu de I’article 74.
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2. For the purposes of the preceding
paragraph, the current price is the price
prevailing at the place where delivery of
the goods should have been made or, if
there is no current price at that place, the
price at such other place as serves as a rea-
sonable substitute, making due allowance
for differences in the cost of transporting
the goods.

Article 77

A party who relies on a breach of con-
tract must take such measures as are rea-
sonable in the circumstances to mitigate
the loss, including loss of profit, resulting

. from the breach. If he fails to take such

measures, the party in breach may claim a
reduction in the damages in the amount by
which the loss should have been mitigated.

SECTION 111

Interest

Article 78

If a party fails to pay the price or any
other sum that is in arrears, the other
party is entitled to interest on it, without
prejudice to any claim for damages reco-
verable under article 74.



. 2. Para os efeitos do paragrafo anterior, o prego corrente € o do lu-
gar onde a entrega das mercadorias deveria ter sido efectuada ou, na fal-
ta de preco corrente nesse lugar, o pre¢o corrente praticado noutro lugar
que se afigure razoavel tomar como ponto de referéncia, tendo em devi-
da conta as diferengas no custo do transporte das mercadorias.

Artigo 77
A parte que invoca a violagdo do contrato deve tomar as medidas ra-
zoaveis, face as circunstancias, para limitar a perda, ai compreendido o
lucro cessante, resultante da viola¢do. Se nao o fizer, a parte faltosa po-

de pedir uma redugdo do montante da indemnizagdo por perdas e danos
equivalente ao da perda que deveria ter sido evitada.

SECCAO 111

Juros

Artigo 78

Se uma parte ndo pagar o prego ou qualquer outra quantia em divi-
da, a outra parte tem direito a perceber juros sobre essa quantia, sem
prejuizo de qualquer indemnizagdo por perdas e danos exigivel nos ter-
mos do artigo 74.
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SECTION IV

Exonération

Article 79

1. Une partie n’est pas responsable de
Pinexécution de 'une quelconque de ses
obligations si elle prouve que cette inexé-
cution est due a un empéchement indépen-
dant de sa volonté et que ’on ne pouvait
raisonnablement attendre d’elle qu’elle le
prenne en considération au moment de la
conclusion du contrat, qu’elle le prévienne
ou le surmonte ou qu’elle en prévienne ou
surmonte les conséquences.

2. Si linexécution par une partie est
due a I’inexécution par un tiers qu’elle a
chargé d’exécuter tout ou partie du con-
trat, cette partie n’est exonérée de sa res-
ponsabilité que dans le cas:

a) ou elle ’est en vertu des dispositions
du paragraphe précédent; et

b) ou le tiers serait lui aussi exonéré
si les dispositions de ce paragraphe
lui étaient appliquées.

3. L’exonération prévue par le présent
article produit effet pendant la durée de
I’empéchement.

4. La partie qui n’a pas exécuté doit
avertir ’autre partie de I’empéchement et
de ses effets sur sa capacité d’exécuter.
Si I’avertissement n’arrive pas a desti-
nation dans un délai raisonnable a partir
du moment ou la partie qui n’a pas exé-
cuté a connu ou aurait di connaitre I’em-
péchement, celle-ci est tenue a des dom-
mages-intéréts du fait de ce défaut de ré-
ception.

5. Les dispositions du présent article
n’interdisent pas a une partie d’exercer
tous ses droits autres que celui d’obtenir
des dommages-intéréts en vertu de la pré-
sente Convention.
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SECTION 1V

Exemptions

Article 79

1. A party is not liable for a failure to
perform any of his obligations if he pro-
ves that the failure was due to an impedi-
ment beyond his control and that he
could not reasonably be expected to have
taken the impediment into account at the
time of the conclusion of the contract or
to have avoided or overcome it or its con-
sequences.

2. If the party’s failure is due to the
failure by a third person whom he has en-
gaged to perform the whole or a part of
the contract, that party is exempt from
liability only if:

(a) he is exempt under the preceding
paragraph; and

(b) the person whom he has so enga-
ged would be so exempt if the pro-
visions of that paragraph were
applied to him.

3. The exemption provided by this ar-
ticle has effect for the period during
which the impediment exists.

4. The party who fails to perform
must give notice to the other party of the
impediment and its effect on his ability to
perform. If the notice is not received by
the other party within a reasonable time
after the party who fails to perform knew
or ought to have known of the impedi-
ment, he is liable for damages resulting
from such non-receipt.

5. Nothing in this article prevents ei-
ther party from exercising any right other
than to claim damages under this Con-
vention.



SECCAO 1V

Exoneracio

Artigo 79

1. Uma parte ndo é responsavel pela inexecucdo de qualquer das
suas obrigagdes se provar que tal inexecugéo se ficou a dever a um impe-
dimento independente da sua vontade e que ndo era razoavel esperar
que ela o tomasse em consideragdo no momento da conclusdo do con-
trato, o prevenisse ou o ultrapassasse, ou que prevenisse ou ultrapassas-
se as consequéncias respectivas.

2. Se ainexecugdo por uma parte se ficou a dever a inexecugéo por
terceiro que ela encarregou de executar o contrato total ou parcialmen-
te, aquela parte so fica exonerada da sua responsabilidade:

a) se ela estiver exonerada em virtude do disposto no paragrafo
anterior; e

b) se o terceiro estivesse também ele exonerado caso as disposigdes
daquele paragrafo lhe fossem aplicadas.

3. A exoneragdo prevista pelo presente artigo produz efeitos en-
quanto durar o impedimento.

4. A parte que ndo executar as suas obrigacdes deve comunicar a
outra parte o impedimento e os efeitos deste sobre a sua capacidade de
cumprir o contrato. Se a outra parte ndo receber a comunicacdo num
prazo razoavel contado a partir do momento em que a parte faltosa co-
nheceu ou deveria ter conhecido o impedimento, esta fica responsavel
pelas perdas e danos decorrentes da falta de recep¢do da comunicagdo.

5. Asdisposi¢Oes do presente artigo ndo impedem as partes de exer-
cer qualquer dos seus direitos, salvo o de obter indemniza¢do por perdas
e danos, nos termos da presente Convengao.
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Article 80

Une partie ne peut pas se prévaloir
d’une inexécution par I’autre partie dans
la mesure ol cette inexécution est due a un
acte ou a une omission de sa part.

SECTION V

Effets de la résolution

Article 81

1. La résolution du contrat libére les
deux parties de leurs obligations, sous ré-
serve des dommages-intéréts qui peuvent
étre dus. Elle n’a pas d’effet sur les stipu-
lations du contrat relatives au réglement
des différends ou aux droits et obligations
des parties en cas de résolution.

2. La partie qui a exécuté le contrat to-
talement ou partiellement peut réclamer
" restitution a ’autre partie de ce qu’elle a
fourni ou payé en exécution du contrat. Si
les deux parties sont tenues d’effectuer des
restitutions, elles doivent y procéder si-
multanément.

Article 82

1. L’acheteur perd le droit de déclarer
le contrat résolu ou d’exiger du vendeur la
livraison de marchandises de remplace-
ment s’il lui est impossible de restituer les
marchandises dans un état sensiblement
identique a celui dans lequel il les a regues.

364

Article 80

A party may not rely on a failure of the
other party to perform, to the extent that
such failure was caused by the first party’s
act or omission.

SECTION V

Effects of avoidance

Article 81

1. Avoidance of the contract releases
both parties from their obligations under
it, subject to any damages which may be
due. Avoidance does not affect any provi-
sion of the contract for the settlement of
disputes or any other provision of the con-
tract governing the rights and obligations
of the parties consequent upon the avoi-
dance of the contract.

2. A party who has performed the con-
tract either wholly or in part may claim
restitution from the other party of whate-
ver the first party has supplied or paid
under the contract. If both parties are
bound to make restitution, they must do
so concurrently.

Article 82

1. The buyer loses the right to declare
the contract avoided or to require the sel-
ler to deliver substitute goods if it is im-
possible for him to make restitution of the
goods substantially in the condition in
which he received them.



Artigo 80

Uma parte ndo pode prevalecer-se de uma inexecuc¢do pela outra
parte na medida em que esta inexecugdo se ficar a dever a um acto ou
omissdo seus.

SECCAO V

Efeitos da resolucéio

Artigo 81

1. A resolucdo do contrato liberta ambas as partes das obrigactes
dele decorrentes sem prejuizo de qualquer indemnizac¢io por perdas e
danos que possa ser devida. A resolucdo nido afecta quaisquer estipula-
¢Oes do contrato relativas a solugdo dos diferendos ou aos direitos ¢
obrigagbes das partes em caso de resolugio.

2. A parte que executou total ou parcialmente o contrato pode re-
clamar da outra parte a restituicdo de tudo aquilo que forneceu ou pa-
gou a titulo de cumprimento daquele. Se ambas as partes estiverem obri-
gadas a proceder a restituicdes, devem efectua-las simultaneamente.

Artigo 82
1. O comprador perde o direito de declarar o contrato resolvido ou
de exigir do vendedor a entrega de mercadorias de substituicdo se lhe é
impossivel restituir as mercadorias num estado sensivelmente idéntico

aquele em que as recebeu.
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2. Le paragraphe précédent ne s’appli-
que pas:

a) si I'impossibilité de restituer les mar-
chandises ou de les restituer dans un
état sensiblement identique a celui
dans lequel I'acheteur les a regues
n’est pas due 4 un acte ou a une
omission de sa part;

si les marchandises ont péri ou sont
détériorées, en totalité ou en partie,
en conséquence de I’examen prescrit
a Particle 38; ou

¢) si P’acheteur, avant le moment ou il a
constaté ou aurait dii constater le dé-
faut de conformité, a vendu tout ou
partie des marchandises dans le ca-
dre d’une operation commerciale
normale ou a consommeé ou transfor-
mé tout ou partie des marchandises
conformément a I'usage normal.

b

-

Article 83

L’acheteur qui a perdu le droit de décla-
rer le contrat résolu ou d’exiger du ven-
deur la livraison de marchandises de rem-
placement en vertu de I’article 82 conserve
le droit de se prévaloir de tous les autres
moyens qu’il tient du contrat et de la pré-
sente Convention.

Article 84

1. Si le vendeur est tenu de restituer le
prix, il doit aussi payer des intéréts sur le
montant de ce prix a compter du jour du
paiement.

2. L’acheteur doit au vendeur I’équiva-
lent de tout profit qu’il a retiré des mar-
chandises ou d’une partie de celles-ci:

a) lorsqu’il doit les restituer en tout ou
en partie; ou

b) lorsqu’il est dans I’'impossibilité de
restituer tout ou partie des marchan-
dises ou de les restituer en tout ou en
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2. The preceding paragraph does not
apply:

(a) if the impossibility of making res-
titution of the goods or of making
restitution of the goods substan-
tially in the condition in which the
buyer received them is not due to his
act or omission;

(b) if the goods or part of the goods
have perished or deteriorated as a
result of the examination provided
for in article 38; or

(c) if the goods or part of the goods
have been sold in the normal course
of . business or have been consumed
or transformed by the buyer in the
course of normal use before he dis-
covered or ought to have discovered
the lack of conformity.

Article 83

A buyer who has lost the right to declare
the contract avoided or to require the sel-
ler to deliver substitute goods in accordan-
ce with article 82 retains all other remedies
under the contract and this Convention.

Article 84

1. If the seller is bound to refund the
price, he must also pay interest on it, from
the date on which the price was paid.

2. The buyer must account to the seller
for all benefits which he has derived from
the goods or part of them:

(@) if he must make restitution of the
goods or part of them; or

(b) if it is impossible for him to make
restitution of all or part of the
goods or to make restitution of all



2. O paragrafo anterior nio se aplica:

a) se a impossibilidade de restituir as mercadorias ou de as restituir
num estado sensivelmente idéntico aquele em que o comprador
as recebeu nao se ficar a dever a um acto ou omissdo seus;

b) se as mercadorias pereceram ou se deterioraram, no todo ou em
parte, em consequéncia do exame prescrito no artigo 38; ou

¢) se o comprador, antes do momento em que constatou ou deveria
ter constatado a falta de conformidade, vendeu todas ou parte
das mercadorias, no quadro de uma operagdo comercial normal,
ou consumiu ou transformou todas ou parte delas de acordo com
0 uso normal.

Artigo 83

O comprador que perdeu o direito de declarar o contrato resolvido
ou de exigir do vendedor a entrega de mercadorias de substitui¢do, nos
termos do artigo 82, conserva o direito de se prevalecer de todos os ou-
tros meios que lhe advenham do contrato e da presente Convengido.

Artigo 84
1. Se o vendedor estiver obrigado a restituir o prego, deve também
pagar juros sobre aquela quantia a partir do dia do pagamento.

2. O comprador deve entregar ao vendedor o equivalente a todo e
qualquer beneficio que retirou das mercadorias ou de uma parte destas:

@) quando deva restitui-las no todo ou em parte; ou

b) quando se encontre impossibilitado de restituir as mercadorias
no todo ou em parte ou de as restituir, no todo ou em parte, num
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partie dans un état sensiblement
identique a celui dans lequel il les a
regues et que néanmoins il a déclaré
le contrat résolu ou a exigé du ven-
deur la livraison de marchandises de
remplacement.

SECTION VI

Conservation des marchandises

Article 85

Lorsque ’acheteur tarde & prendre li-
vraison des marchandises ou qu’il n’en
paie pas le prix, alors que le paiement du
prix et la livraison doivent se faire simulta-
nément, le vendeur, s’il a les marchandises
en sa possession ou sous son controle, doit
prendre les mesures raisonnables, eu égard
aux circonstances, pour en assurer la con-
servation. II est fondé a les retenir jusqu’a
ce qu’il ait obtenu de I’acheteur le rem-
boursement de ses dépenses raisonnables.

Article 86

1. Si I’acheteur a regu les marchandises
et entend exercer tout droit de les refuser
en vertu du contrat ou de la présente Con-
vention, il doit prendre les mesures raison-
nables, eu égard aux circonstances, pour
en assurer la conservation. Il est fondé a
les retenir jusqu’a ce qu’il ait obtenu du
vendeur le remboursement de ses dépenses
raisonnables.

2. Si les marchandises expédiées
a I’acheteur ont été mises a sa disposition
a leur lieu de destination et si ’acheteur
exerce le droit de les refuser, il doit en
prendre possession pour le compte du
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or part of the goods substantially in
the condition in which he received
them, but he has nevertheless decla-
red the contract avoided or requi-
red the seller to deliver substitute
goods.

SECTION VI

Preservation of the goods

Article 85

If the buyer is in delay in taking delivery
of the goods or, where payment of the pri-
ce and delivery of the goods are to be made
concurrently, if he fails to pay the price,
and the seller is either in possession of the
goods or otherwise able to control their
disposition, the seller must take such steps
as are reasonable in the circumstances to
preserve them. He is entitled to retain them
until he has been reimbursed his reasonable
expenses by the buyer.

Article 86

1. If the buyer has received the goods
and intends to exercise any right under the
contract or this Convention to reject them,
he must take such steps to preserve them as
are reasonable in the circumstances. He is
entitled to retain them until he has been
reimbursed his reasonable expenses by the
seller.

2. If goods dispatched to the buyer
have been placed at his disposal at their
destination and he exercises the right to re-
ject them, he must take possession of them
on behalf of the seller, provided that this



estado sensivelmente idéntico dquele em que as recebeu, € mesmo assim
declarou o contrato resolvido ou exigiu do vendedor a entrega de merca-
dorias de substituicdo.

SECCAO VI

Conservacdo das mercadorias

Artigo 85

Nos casos em que o pagamento do preco e a entrega das mercadorias
devam fazer-se simultaneamente, se o comprador tardar a aceitar a en-
tregas das mercadorias ou nido pagar o preco, o vendedor, se tiver as
mercadorias na sua posse ou sob o seu controlo, deve tomar as medidas
razoaveis, tendo em conta as circunstancias, para assegurar a conserva-
¢do daquelas. O vendedor fica legitimado a reté-las até que tenha obtido
do comprador o reembolso das despesas razoaveis que efectuou.

Artigo 86

1. Se o comprador recebeu as mercadorias e pretende exercer todo
e qualquer direito de as recusar nos termos do contrato ou da presente
Convencdo, deve tomar as medidas razoaveis, tendo em conta as cir-
cunstancias, para assegurar a conservacao daquelas. O comprador fica
legitimado a reté-las até que tenha obtido do vendedor o reembolso das
despesas razoaveis que efectuou.

2. Se as mercadorias expedidas para o comprador foram postas a
sua disposi¢do no lugar do destino e se o comprador exercer o direito de

as recusar, deve tomar posse delas por conta do vendedor, desde que o
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vendeur 3 condition de pouvoir le faire
sans paiement du prix et sans inconvé-
nients ou frais déraisonnables. Cette dis-
position ne s’applique pas si le vendeur est
présent au lieu de destination ou s’il ya en
ce lieu une personne ayant qualité pour
prendre les marchandises en charge pour
son compte. Les droits et obligations de
I’acheteur qui prend possession des mar-
chandises en vertu du présent paragraphe
sont régis par le paragraphe précédent.

Article 87

La partie qui est tenue de prendre des
mesures pour assurer la conservation des
marchandises peut les déposer dans les
magasins d’un tiers aux frais de I’autre
partie, a condition que les frais qui en ré-
sultent ne soient pas déraisonnables.

Article 88

1. La partie qui doit assurer la conser-
vation des marchandises conformément
aux articles 85 ou 86 peut les vendre par
tous moyens appropriés si I’autre partie a
apporté un retard déraisonnable & prendre
possession des marchandises ou & les re-
prendre ou & payer le prix ou les frais de
leur conservation, sous réserve de notifier
a cette autre partie, dans des conditions
raisonnables, son intention de vendre.

2. Lorsque les marchandises sont sujet-
tes 4 une détériation rapide ou lorsque leur
conservation entrainerait des frais deérai-
sonnables, la partie qui est tenue d’assurer
la conservation des marchandises confor-
mément aux articles 85 ou 86 doit raison-
nablement s’employer a les vendre. Dans
la mesure du possible, elle doit notifier a
P’autre partie son intention de vendre.

3. La partie qui vend les marchandises
a le droit de retenir sur le produit de la
vente un montant égal aux frais raisonna-
bles de conservation et de vente des mar-
chandises. Elle doit le surplus 4 I’autre
partie.
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can be done without payment of the price
and without unreasonable inconvenience
or unreasonable expense. This provision
does not apply if the seller or a person au-
thorized to take charge of the goods on his
behalf is present at the destination. If the
buyer takes possession of the goods under
this paragraph, his rights and obligations
are governed by the preceding paragraph.

Article 87

A party who is bound to take steps to
preserve the goods may deposit them in a
warehouse of a third person at the expense
of the other party provided that the expen-
se incurred is not unreasonable.

Article 88

1. A party who is bound to preserve the
goods in accordance with article 85 or 86
may sell them by any appropriate means if
there has been an unreasonable delay by
the other party in taking possession of the
goods or in taking them back or in paying
the price or the cost of preservation, pro-
vided that reasonable notice of the inten-
tion to sell has been given to the other

party.

2. If the goods are subject to rapid de-
terioration or their preservation would in-
volve unreasonable expense, a party who
is bound to preserve the goods in accor-
dance with article 85 or 86 must take rea-
sonable measures to sell them. To the ex-
tent possible he must give notice to the
other party of his intention to sell.

3. A party selling the goods has the
right to retain out of the proceeds of sale
an amount equal to the reasonable expen-
ses of preserving the goods and of selling
them. He must account to the other party
for the balance.



possa fazer sem pagamento do preco e sem inconvenientes ou despesas
irrazoaveis. Esta disposi¢do ndo se aplica se o vendedor estiver presente
no lugar do destino ou se tiver neste lugar uma pessoa autorizada a en-
carregar-se das mercadorias por conta daquele. Os direitos e obriga¢des
do comprador que, em virtude do presente paragrafo, tomar posse das
mercadorias, regem-se pelo paragrafo anterior.

Artigo 87

A parte obrigada a tomar medidas para assegurar a conservagao
das mercadorias pode deposita-las em armazém de terceiro, a custa da
outra parte, desde que as despesas que dai resultem nio sejam irrazoé-
veis.

Artigo 88

1. A parte que estiver obrigada a assegurar a conservagdo das
mercadorias, nos termos dos artigos 85 e 86, pode vendé-las por todos
os meios apropriados se a outra parte se atrasou de modo irrazoavel a
tomar posse das mercadorias, ou a retoma-las, ou a pagar o prego ou
as despesas de conservagdo, desde que notifique a outra parte, em
condi¢bes razoaveis, da sua inten¢do de proceder a venda.

2. Se as mercadorias estiverem sujeitas a uma rapida deterioragédo
ou a sua conservagdo provocasse despesas excessivas, a parte que esti-
ver obrigada a assegurar a conservagdo das mercadorias, nos termos
dos artigos 85 ou 86, deve empenhar-se, de um modo razoavel, em
vendé-las. Na medida do possivel, deve notificar & outra parte a sua
intengdo de proceder a venda.

3. A parte que vender as mercadorias tem o direito de deduzir do
produto da venda um montante igual s despesas razoaveis de conser-
vagdo e de venda das mercadorias, devendo entregar o remanescente a
outra parte.
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QUATRIEME PARTIE

DISPOSITIONS FINALES

Article 89

Le Secrétaire général de 1’Organisation
des Nations Unies est désigné comme dé-
positaire de la présente Convention.

Article 90

La présente Convention ne prévaut pas
sur un accord international déja conclu ou
a conclure qui contient des dispositions
concernant les matiéres régies par la pré-
sente Convention, a condition que les par-
ties au contrat aient leur établissement
dans des Etats parties a cet accord.

Article 91

1. La présente Convention sera ouverte
a la signature a la séance de cloture de la
Conférence des Nations Unies sur les con-
trats de vente internationale de marchan-
dises et restera ouverte a la signature de
tous les Etats au Siége de ’Organisation
des Nations Unies, 4 New York, jusqu’au
30 septembre 1981.

2. La présente Convention est sujette a
ratification, acceptation ou approbation
par les Etats signataires.

3. La présente Convention sera ouverte
a ’adhésion de tous les Etats qui ne sont
pas signataires, a partir de la date 4 laquel-
le elle sera ouverte a la signature.

4. Les instruments de ratification, d’ac-
ceptation, d’approbation ou d’adhésion
seront déposés auprés du Secrétaire géné-
ral de I’Organisation des Nations Unies.
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PART IV

FINAL PROVISIONS

Article 89

The Secretary-General of the United
Nations is hereby designated as the deposi-
tary for this Convention.

Article 90

This Convention does not prevail over
any international agreement which has al-
ready been or may be entered into and
which contains provisions concerning the
matters governed by this Convention, pro-
vided that the parties have their places of
business in States parties to such agree-
ment.

Article 91

1. This Convention is open for signatu-
re at the concluding meeting of the United
Nations Conference on Contracts for the
International Sale of Goods and will re-
main open for signature by all States at the
Headquaters of the United Nations, New
York until 30 September 1981.

2. This Convention is subject to ratifi-
cation, acceptance or approval by the sig-
natory States.

3. This Convention is open for acces-
sion by all States which are not signatory
States as from the date it is open for signa-
ture.

4. Instruments of ratification, accep-
tance, approval and accession are to be de-
posited with the Secretary-General of the
United Nations.



QUARTA PARTE

DISPOSICOES FINAIS

Artigo 89

O Secretario Geral da Organizag¢do das Nag¢des Unidas é designado
como depositario da presente Convencéo.

Artigo 90

A presente Convengéo ndo prevalece sobre qualquer acordo interna-
cional, ja concluido ou a concluir, que contenha disposi¢des relativas as
matérias reguladas pela presente Convengdo, desde que as partes no
contrato tenham o seu estabelecimento nos Estados partes nesse acordo.

Artigo 91

1. A presente Convencdo ficard aberta a4 assinatura na sessdo de
encerramento da Conferéncia das Nac¢des Unidas sobre os contratos
de compra e venda internacional de mercadorias e permanecera aberta
a assinatura de todos os Estados na Sede das Nag¢des Unidas, em
Nova Iorque, até 30 de Setembro de 1981.

2. A presente Conven¢do sera submetida a ratificacdo, aceitacdo
ou aprovac¢do dos Estados signatarios.

3. A presente Convencdo ficara aberta & adesdo de todos os Esta-
dos ndo signatarios, a partir da data em que ela ficar aberta a assi-
natura.

4. Os instrumentos de ratificacdo, de aceitacdo, de aprovagdo ou
de adesfio serdo depositados junto do Secretario Geral da Organizaciio
das Nag¢bes Unidas.
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Article 92

1. Tout Etat contractant pourra, au
moment de la signature, de la ratification,
de I’acceptation, de I’approbation ou de
I’adhésion, déclarer qu’il ne sera pas lié
par la deuxiéme partie de la présente Con-
vention ou qu’il ne sera pas lié par la troi-
si¢éme partie de la présente Convention.

2. Un Etat contractant qui fait, en ver-
tu du paragraphe précédent, une déclara-
tion & I’égard de la deuxiéme partie ou de
la troisiéme partie de la présente Conven-
tion ne sera pas considéré comme étant un
Etat contractant, au sens du paragraphe 1
de I’article premier de la Convention, pour
les matiéres régies par la partie de la
Convention a laquelle cette déclaration
s’applique.

Article 93

1. Tout Etat contractant qui comprend
deux ou plusieurs unités territoriales dans
lesquelles, selon sa constitution, des systé-
mes de droit différents s’appliquent dans
les matiéres régies par la présente Conven-
tion pourra, au moment de la signature,
de la ratification, de I’acceptation, de I’ap-
probation ou de I'adhésion, déclarer que
la présente Convention s’appliquera a tou-
tes ses unités territoriales ou seulement a
I’'une ou plusieurs d’entre elles et pourra a
tout moment modifier cette déclaration en
faisant une nouvelle déclaration.

2. Ces déclarations seront notifiées au
dépositaire et désigneront expressément
les unités territoriales auxquelles la Con-
vention s’applique.

3. Si, en vertu d’une déclaration faite
conformément au présent article, la pré-
sente Convention s’applique a 'une ou
plusieurs des unités territoriales d’un Etat
contractant, mais non pas a toutes, et si
I’établissement d’une partie au contrat est
situé dans cet Etat, cet établissement sera
considéré, aux fins de la présente Conven-
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Article 92

1. A Contracting State may declare at
the time of signature, ratification, accep-
tance, approval or accession that it will
not be bound by Part II of this Conven-
tion or that it will not be bound by Part III
of this Convention.

2. A Contracting State which makes a
declaration in accordance with the prece-
ding paragraph in respect of Part II or
Part III of this Convention is not to be
considered a Contracting State within pa-
ragraph 1 of article 1 of this Convention in
respect of matters governed by the Part to
which the declaration applies.

Article 93

1. If a Contracting State has two or
more territorial units in which, according
to its constitution, different systems of
law are applicable in relation to the mat-
ters dealt with in this Convention, it may,
at the time of signature, ratification, ac-
ceptance, approval or accession, declare
that this Convention is to extend to all its
territorial units or only to one or more of
them, and may amend its declaration by
submitting another declaration at any
time.

2. These declarations are to be notified
to the depositary and are to state expressly
the territorial units to which the Conven-
tion extends.

3. If, by virtue of a declaration under
this article, this Convention extends to one
or more but not all of the territorial units
of a Contracting State, and if the place of
business of a party is located in that State,
this place of business for the purposes of
this Convention, is considered not to be in



Artigo 92

1. Qualquer Estado contratante pode declarar no momento da assi-
natura, da ratificacfio, da aceitacdo, da aprovagdo ou da adesdo, que
nio ficara vinculado pela segunda Parte da presente Convengao ou que
ndo ficara vinculado pela terceira Parte da presente Convengdo.

2. Um Estado contratante que, em virtude do paragrafo anterior,
fizer uma declaragfio em relagio a segunda Parte ou a terceira Parte da
presente Convengdo, ndo sera considerado como um Estado contratan-
te, no sentido do paragrafo 1 do artigo 1 da Convengdo, relativamente
as matérias reguladas pela Parte da Convengdo a que essa declaracdo se
aplica.

Artigo 93

1. Qualquer Estado contratante que compreenda duas ou mais uni-
dades territoriais nas quais, segundo a sua Constitui¢do, se apliquem
sistemas juridicos diferentes nas matérias reguladas pela presente Con-
vengdo, podera declarar, no momento da assinatura, da ratificacdo, da
aceitacido, da aprovac¢do ou da adesdo, que a presente Convengéo se
aplicara a todas as suas unidades territoriais ou apenas a uma ou varias
de entre elas e podera, em qualquer momento, modificar esta declara-
¢do mediante uma nova declaragéo.

2. Estas declaragdes serdo notificadas ao depositario e designardo
expressamente as unidades territoriais as quais a Convengdo se aplica.

3. Se, em virtude de uma declaragio feita nos termos deste artigo, a
presente Convencdo se aplicar a uma ou varias das unidades territoriais
de um Estado contratante, mas ndo a todas, e se o estabelecimento de
uma parte no contrato estiver localizado neste Estado, tal estabeleci-
mento sera considerado, para os fins da presente Conveng¢fo, como ndo
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tion, comme n’étant pas situé dans un Etat
contractant, a moins qu’il ne soit situé
dans une unité territoriale a laquelle la
Convention s’applique.

4. Si un Etat contractant ne fait pas de
déclaration en vertu du paragraphe 1 du
présent article, la Convention s’appliquera
a I’ensemble du territoire de cet Etat.

Article 94

1. Deux ou plusieurs Etats contractants
qui, dans des matiéres régies par la présen-
te Convention, appliquent des régles juri-
diques identiques ou voisines peuvent, a
tout moment, déclarer que la Convention
ne s’appliquera pas aux contrats de vente
ou a leur formation lorsque les parties ont
leur établissement dans ces Etats. De telles
déclarations peuvent étre faites conjointe-
ment ou étre unilatérales et réciproques.

2. Un Etat contractant qui, dans des
matiéres régies par la présente Conven-
tion, applique des régles juridiques identi-
ques ou voisines de celles d’un ou de plu-
sieurs Etats non contractants peut, a tout
moment, déclarer que la Convention ne
s’appliquera pas aux contrats de vente ou
a leur formation lorsque les parties ont
leur établissement dans ces Etats.

3. Lorsqu’un Etat a I’égard duquel une
déclaration a été faite en vertu du paragra-
phe précédent devient par la suite un Etat
contractant, la déclaration mentionnée au-
ra, a partir de la date a laquelle la présente
Convention entrera en vigueur & I’égard de
ce nouvel Etat contractant, les effets d’une
déclaration faite en vertu du paragraphe 1,
a condition que le nouvel Etat contractant
s’y associe ou fasse une déclaration unila-
térale a titre réciproque.

Article 95

Tout Etat peut déclarer, au moment du
.dép6t de son instrument de ratification,
d’acceptation, d’approbation ou d’adhé-
sion, qu’il ne sera pas lié par I’alinéa b) du
paragraphe 1 de [’article premier de la pré-
sente Convention.
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a Contracting State, unless it is in a terri-
torial unit to which the Convention ex-
tends.

4. If a Contracting State makes no de-
claration under paragraph 1 of this article,
the Convention is to extend to all territo-
rial units ot that State.

Article 94

1. Two or more Contracting States
which have the same or closely related le-
gal rules on matters governed by this Con-
vention may at any time declare that the
Convention is not to apply to contracts of
sale or to their formation where the parties
have their places of business in those Sta-
tes. Such declarations may be made jointly
or by reciprocal unilateral declarations.

2. A Contracting State which has the
same or closely related legal rules on mat-
ters governed by this Convention as one or
more non-Contracting States may at any
time declare that the Convention is not to
apply to contracts of sale or to their for-
mation where the parties have their places
of business in those States.

3. If a State which is the object of a de-
claration under the preceding paragraph
subsequently becomes a Contracting Sta-
te, the declaration made will, as from the
date on which the Convention enters into
force in respect of the new Contracting
State, have the effect of a declaration ma-
de under paragraph 1, provided that the
new Contracting State joins in such decla-
ration or makes a reciprocal unilateral de-
claration.

Article 95

Any State may declare at the time of the
deposit of its instrument of ratification,
acceptance, approval or accession that it
will not be bound by subparagraph (1) (b)
of article 1 of this Convention.



estando situado num Estado contratante,a menos que se encontre numa
unidade territorial na qual se aplique a Convengéo.

4. Seum Estado contratante nio fizer qualquer declaragio ao abri-
go do paragrafo 1 do presente artigo, a Convengéo aplicar-se-a4 ao con-
junto do territorio deste Estado.

Artigo 94

1. Dois ou mais Estados contratantes que apliquem, nas matérias
reguladas pela presente Convencio, regras juridicas idénticas ou proxi-
mas, podem declarar, em qualquer momento, que a Conven¢éo nao se
aplicara aos contratos de compra e venda, ou a respectiva formacéo,
quando as partes tiverem o seu estabelecimento nestes Estados. Tais de-
claragdes podem ser feitas em conjunto ou ser unilaterais e reciprocas.

2. Um Estado contratante que aplique, nas matérias reguladas pela
presente Convengdo, regras juridicas idénticas ou proximas das de um
ou de varios Estados ndo contratantes, pode declarar, em qualquer mo-
mento, que a Convengio se ndo aplicara aos contratos de compra e ven- -
da, ou a respectiva formagéo, quando as partes tiverem o seu estabeleci-
mento nestes Estados.

3. Quando uma declaragio feita nos termos do paragrafo anterior,
se referir a um Estado que subsequentemente se venha a tornar um Esta-
do contratante, a citada declaragdo tera, a partir da data em que a pre-
sente Convengdo entrar em vigor em relagdo a este novo Estado contra-
tante, os efeitos de uma declaragdo feita nos termos do paragrafo 1, des-
de que o novo Estado contratante a ela se associe ou faga uma declara-
¢do unilateral a titulo reciproco.

Artigo 95
Qualquer Estado pode declarar, no momento do depésito do seu ins-
trumento de ratificagdo, de aceitagdo, de aprovacio ou de adesdo, que
ndo ficara vinculado pela alinea b) do paragrafo 1 do artigo 1 da pre-

sente Convengdo.
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Article 96

Tout Etat contractant dont la légisiation
exige que les contrats de vente soient con-
clus ou constatés par écrit peut a tout mo-
ment déclarer, conformément a l’article
12, que toute disposition de I’article 11, de
Particle 29 ou de la deuxiéme partie de la
présente Convention autorisant une forme
autre que la forme écrite pour la conclu-
sion, la modification ou la résiliation
amiable d’un contrat de vente, ou pour
toute offre, acceptation ou autre manifes-
tation d’intention, ne s’applique pas dés
lors que 'une des parties a son établisse-
ment dans cet Etat.

Article 97

1. Les déclarations faites en vertu de la
présente Convention lors de la signature
sont sujettes & confirmation lors de la rati-
fication, de ’acceptation ou de I’approba-
tion.

2. Les déclarations, et la confirmation
des déclarations, seront faites par écrit et
formellement notifiées au dépositaire.

3. Les déclarations prendront effets 4 la
date de I’entrée en vigueur de la présente
Convention a I'égard de I’Etat déclarant.
Cependant,les déclarations dont le déposi-
taire aura recu notification formelle aprés
cette date prendront effet le premier jour
du mois suivant ’expiration d’un délai de
six mois 4 compter de la date de leur récep-
tion par le dépositaire. Les déclarations
unilatérales et réciproques faites en vertu
de I’article 94 préndront effet le premier
jour du mois suivant expiration d’une
période de six mois aprés la date de la ré-
ception de la derniére déclaration par le
dépositaire.

4. Tout Etat qui fait une déclaration en
vertu de la présente Convention peut a
tout moment la retirer par une notification
formelle adressée par écrit au dépositaire.
Ce retrait prendra effet le premier jour du
mois suivant I’expiration d’une période de
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Article 96

A Contracting State whose legislation
requires contracts of sale to be concluded
in or evidenced by writing may at any time
make a declaration in accordance with ar-
ticle 12 that any provision of article 11, ar-
ticle 29, or Part II of this Convention, that
allows a contract of sale or its modifica-
tion or termination by agreement or any
offer, acceptance, or other indication of
intention to be made in any form other
than in writing, does not apply where any
party has his place of business in that
State.

Article 97

1. Declarations made under this Con-
vention at the time of signature are subject
to confirmation upon ratification, accep-
tance or approval.

2. Declarations and confirmations of
declarations are to be in writing and be
formally notified to the depositary.

3. A declaration takes effect simulta-
neously with the entry into force of this
Convention in respect of the State concer-
ned. However, a declaration of which the
depositary receives formal notification af-
ter such entry into force takes effect on the
first day of the month following the expi-
ration of six months after the date of its
receipt by the depositary. Reciprocal uni-
lateral declarations under article 94 take
effect on the first day of the month fol-
lowing the expiration of six months after
the receipt of the latest declaration by the
depositary.

4. Any State which makes a declaration
under this Convention may withdraw it at
any time by a formal notification in wri-
ting addressed to the depositary. Such
withdrawal is to take effect on the first
day of the month following the expiration



Artigo 96

Qualquer Estado contratante cuja legislagdo exija que os contratos
de compra e venda sejam concluidos por escrito ou constem de docu-
mentos com esta forma, pode declarar a qualquer momento, de acordo
com o artigo 12, que qualquer disposi¢do dos artigos 11 e 29, ou da se-
gunda parte da presente Conven¢do que permita uma forma diversa da
forma escrita para a conclusdo, modificacdo ou extingdo por acordo
dum contrato de compra e venda, ou para qualquer proposta contra-
tual, aceita¢cdo ou outra manifesta¢do de intengdo, se néo aplica desde
que uma das partes tenha o seu estabelecimento nesse Estado.

Artigo 97

1. As declaragoes feitas no momento da assinatura, nos termos da
presente Convengéo, ficam sujeitas a confirmagdo quando tiver lugar a
ratificagdo, a aceitagdo ou a aprovacéo.

2. As declaracdes e a confirmacgio das declaragoes serdo feitas por
escrito e notificadas formalmente ao depositario.

3. As declaragdes produzirdo efeitos, em relagdo ao Estado decla-
rante, na data da entrada em vigor da presente Conven¢do. No entanto,
as declaragdes cuja notificagdo formal tenha sido recebida pelo deposi-
tario depois desta data, produzirdo efeitos no primeiro dia do més se-
guinte ao termo de um prazo de seis meses contado a partir da data da
sua recepcdo pelo depositario. As declaragdes unilaterais e reciprocas
feitas nos termos do artigo 94, produzirdo efeitos no primeiro dia do
més seguinte ao termo de um prazo de seis meses contado a partir da
data da recep¢do da ultima declarac¢ido pelo depositario.

4. Qualquer Estado que fa¢a uma declaracdo nos termos da presen-
te Convencdo pode revoga-la em qualquer momento mediante uma no-
tificacdo formal dirigida por escrito ao depositario. Este facto produzi-
ra efeitos no primeiro dia do més seguinte ao termo de um prazo de seis
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six mois aprés la date de réception de la
notification par le dépositaire.

5. Le retrait d’une déclaration faite en
vertu de I’article 94 rendra caduque, a par-
tir de la date de sa prise d’effet, toute dé-
claration réciproque faite par un autre
Etat en vertu de ce méme article.

Article 98

Aucune réserve n’est autorisée autre que
celles qui sont expressément autorisées par
la presente Convention.

Article 99

1. La présente Convention entrera en
vigueur, sous réserve des dispositions du
paragraphe 6 du présent article, le premier
jour du mois suivant I’expiration d’une
période de douze mois aprés la date du dé-
pot du dixiéme instrument de ratification,
d’acceptation, d’approbation ou d’adhe-
sion, y compris tout instrument contenant
une déclaration faite en vertu de I’arti-
cle 92.

2. Lorsqu’un Etat ratifiera, acceptera
ou approuvera la présente Convention ou
y adhérera aprés le dép6t du dixiéme ins-
trument de ratification, d’acceptation,
d’approbation ou adhésion, la Conven-
tion, & I’exception de la partie exclue, en-
trera en vigueur a I’égard de cet Etat, sous
réserve des dispositions du paragraphe 6
du présent article, le premier jour du mois
suivant I’expiration d’une période de dou-
ze mois aprés la date du dépdt de Iinstru-
ment de ratification, d’acceptation, d’ap-
probation ou d’adhésion.

3. Tout Etat qui ratifiera, acceptera ou
approuvera la présente Convention ou y
adhérera et qui est partie a la Convention
portant loi uniforme sur la formation des
contrats de vente internationale des objets
mobiliers corporels faite 4 La Haye le
1¢f juillet 1964 (Convention de La Haye de
1964 sur la formation) ou a la Convention
portant loi uniforme sur la vente interna-
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of six months after the date of the receipt
of the notification by the depositary.

5. A withdrawal of a declaration made
under article 94 renders inoperative, as
from the date on which the withdrawal ta-
kes effect, any reciprocal declaration ma-
de by another State under that article.

Article 98

No reservations are permitted except
those expressly authorized in this Conven-
tion.

Article 99

1. This Convention enters into force,
subject to the provisions of paragraph (6)
of this article, on the first day of the
month following the expiration of twelve
months after the date of deposit of the
tenth instrument of ratification, acceptan-
ce, approval or accession, including an
instrument which contains a declaration
made under article 92.

2. When a State ratifies, accepts, ap-
proves or accedes to this Convention after
the deposit of the tenth instrument of rati-
fication, acceptance, approval or acces-
sion, this Convention, with the exception
of the part excluded, enters into force in
respect of that State, subject to the provi-
sions of paragraph (6) of this article, on
the first day of the month following the
expiration of twelve months after the date
of the deposit of its instrument of ratifica-
tion, acceptance, approval or accession.

3. A State which ratifies, accepts, ap-
proves or accedes to this Convention and
is a party to either or both the Convention
relating to a Uniform Law on the Forma-
tion of Contracts for the International Sa-
le of Goods done at The Hague on 1 July
1964 (1964 Hague Formation Convention)
and the Convention relating to a Uniform
Law on the International Sale of Goods



meses contado a partir da data da recep¢do da notificagéo pelo deposi-
tario. :

5. A revogac¢do de uma declaragdo feita nos termos do artigo 94
torna ineficaz, a partir da data em que a revogag¢éo produz efeitos, qual-
quer declaragdo reciproca feita por um outro Estado nos termos deste
mesmo artigo.

Artigo 98

Nio ¢ admitida qualquer outra reserva para além das que sdo expres-
samente autorizadas pela presente Convengio.

Artigo 99

1. A presente Conveng¢éo entrara em vigor, sob reserva do disposto
no paragrafo 6 do presente artigo, no primeiro dia do més seguinie ao
termo de um prazo de doze meses contado a partir da data do depésito
do décimo instrumento de ratificagdo, aceitagio, aprova¢do ou adesdo,
ai incluido qualquer instrumento que contenha uma declaragéo feita nos
termos do artigo 92.

2. Quando um Estado ratificar, aceitar ou aprovar a presente Con-
vengdo ou a ela aderir apos o deposito do décimo instrumento de ratifi-
cacdo, aceitagdo, aprovagdo ou adesao, a Convengdo, a excepgido da
Parte excluida, entrara em vigor em relagido a este Estado, sob reserva
do disposto no paragrafo 6 do presente artigo, no primeiro dia do més
seguinte ao termo de um prazo de doze meses contado a partir da data
do deposito do seu instrumento de ratificacdo, de aceitagio, de aprova-
¢do ou de adesdo.

3. Qualquer Estado que ratifique, aceite ou aprove a presente Con-
vengdo ou a ela adira e que seja parte na Convengdo que contém uma lei
uniforme sobre a formag¢do dos contratos de compra e venda internacio-
nal de mercadorias, feita na Haia a 1 de Julho de 1964 (Convencéo da
Haia de 1964 sobre a formagao) ou na Conveng¢io que contém uma lei
uniforme sobre a compra e venda internacional de mercadorias, feita
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tionale des objets mobiliers corporels faite
a La Haye le 1°" juillet 1964 (Convention
de La Haye de 1964 sur la Vente), ou a ces
deux conventions, dénoncera en méme
temps, selon le cas, la Convention de La
Haye de 1964 sur la vente ou la Conven-
tion de La Haye sur la formation, ou ces
deux conventions, en adressant une notifi-
cation a cet effet au Gouvernement néer-
landais.

4. Tout Etat partie a la Convention de
La Haye de 1964 sur la vente qui ratifiera,
acceplera ou approuvera la présente Con-
vention ou y adhérera et qui déclarera ou
aura déclaré en vertu de Particle 92 qu’il
n’est pas lié par la deuxiéme partie de la
Convention, dénoncera, au moment de la
ratification, de I’acceptation, de I’appro-
bation ou de ’adhésion, la Convention de
La Haye de 1964 sur la vente en adressant
une notification a cet effet au Gouverne-
ment néerlandais.

5. Tout Etat partie a la Convention de
La Haye de 1964 sur la vente qui ratifiera,
acceptera ou approuvera la présente Con-
vention ou y adhérera et qui déclarera ou
aura déclaré en vertu de 'article 92 qu’il
n’est pas lié par la troisiéme partie de la
Convention, dénoncera, au moment de la
ratification, de Pacceptation, de I’appro-
bation ou de I’adhésion, la Convention de
La Haye de 1964 sur la formation en
adressant une notification a cet effet au
Gouvernement néerlandais.

6. Aux fins du présent article, les ratifi-
cations, acceptations, approbations et ad-
hésions effectuées a I’égard de la présente
Convention par des Etats parties a la Con-
vention de La Haye de 1964 sur la forma-
tion ou a la Convention de La Haye de
1964 sur la vente ne prendront effet qu’a
la date a laquelle les dénonciations éven-
tuellement requises de la part desdits Etats
a Pégard de ces deux conventions auront
elles-mémes pris effet. Le dépositaire de la
présente Convention s’entendra avec le
Gouvernement néerlandais, dépositaire
des conventions de 1964, pour assurer la
coordination nécessaire a cet égard.
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done at The Hague on 1 July 1964 (1964
Hague Sales Convention) shall at the same
time denounce, as the case may be, either
or both the 1964 Hague Sales Convention
and the 1964 Hague Formation Conven-
tion by notifying the Government of the
Netherlands to that effect.

4. A State party to the 1964 Hague Sa-
les Convention which ratifies, accepts, ap-
proves or accedes to the present Conven-
tion and declares or has declared under ar-
ticle 92 that it will not be bound by Part II
of this Convention shall at the time of rati-
fication, acceptance, approval or acces-
sion denounce the 1964 Hague Sales Con-
vention by notifying the Government of
the Netherlands to that effect.

5. A State party to the 1964 Hague For-
mation Convention which ratifies, ac-
cepts, approves or accedes to the present
Convention and declares or has declared
under article 92 that it will not be bound
by Part 111 of this Convention shall at the
time of ratification, acceptance, approval
or accession denounce the 1964 Hague
Formation Convention by notifying the
Government of the Netherlands to that
effect.

6. For the purpose of this article, ratifi-
cations, acceptances, approvals and acces-
sions in respect of this Convention by Sta-
tes parties to the 1964 Hague Formation
Convention or to the 1964 Hague Sales
Convention shall not be effective until
such denunciations as may be required on
the part of those States in respect of the
latter two Conventions have themselves
become effective. The depositary of this
Convention shall consult with the Govern-
ment of the Netherlands, as the depositary
of the 1964 Conventions, so as to ensure
necessary co-ordination in this respect.



na Haia a 1 de Julho de 1964 (Conven¢do da Haia de 1964 sobre a
compra e venda), ou em ambas as Convengdes, denunciard ao mesmo
tempo, conforme o caso, a Conveng¢do da Haia de 1964 sobre a com-
pra e venda ou a Conveng¢do da Haia de 1964 sobre a formacdo, ou
ambas as Convengoes, dirigindo para este efeito uma notificacdo ao
Governo Holandés.

4. Qualquer Estado parte na Convengdo da Haia de 1964 sobre a
compra e venda que ratifique, aceite ou aprove a presente Conven-
¢d0, ou a ela adira, e que declare ou tenha declarado, nos termos do
artigo 92, que ndo ficara vinculado pela segunda Parte da presente
Convencdo, denunciard, no momento da ratificagdo, da aceitacéo,
da aprovacdo ou da adesdo, a Convencdo da Haia de 1964 sobre a
compra e venda, dirigindo para este efeito uma notificagdo ao Gover-
no holandes.

5. Qualquer Estado parte na Conveng¢io da Haia de 1964 sobre a
formacdo que ratifique, aceite ou aprove a presente Convengio, ou a
ela adira, e que declare ou tenha declarado, nos termos do artigo 92,
que nao ficara vinculado pela terceira Parte da presente Convencio,
denunciard no momento da ratificacdo, da aceitagdo, da aprovacio
ou da adesdo, a Convengdo da Haia de 1964 sobre a formacio, diri-
gindo para este efeito uma notificagdo ao Governo holandés.

6. Para os fins do presente artigo, as ratificagbes, aceita¢des,
aprovagOes e adesoes efectuadas em relagdio a presente Convencio
por Estados partes na Conven¢ido da Haia de 1964 sobre a formacio
ou na Conven¢do da Haia de 1964 sobre a compra e venda, so se tor-
nardo eficazes na data em que, por sua vez, tiverem produzido efeitos
as deniincias a que haja lugar por parte dos mencionados Estados em
relacdo aquelas duas Convengdes. O depositario da presente Conven-
¢do , de acordo com o Governo holandés, depositario das Conven-
¢Oes de 1964, tomara medidas para assegurar a necessaria coordena-
¢a0 a este respeito.
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Article 100

1. La présente Convention s’applique a
la formation des contrats conclus a la suite
d’une proposition intervenue aprés 1’en-
trée en vigueur de la Convention a I’égard
des Etats contractants visés a |’alinéa a) du
paragraphe 1 de l’article premier ou de
I’Etat contractant visé a I’alinéa b) du pa-
ragraphe 1 de I’article premier.

2. La présente Convention s’applique
unigquement aux contrats conclus aprés
son entrée en vigueur a I’¢égard des Etats

contractants visés a l’alinéa @) du paragra- .

phe 1 de I’article premier ou I’Etat con-
tractant visé a I’alinéa b) du paragraphe 1
de I’article premier.

Article 101

1. Tout Etat contractant pourra dénon-
cer la présente Convention, ou la deuxie-
me ou la troisiéme partie de la Conven-
tion, par une notification formelle adres-
sée par écrit au dépositaire.

2. Ladénonciation prendra effet le pre-
mier jour du mois siuvant ’expiration
d’une période de douze mois aprés la date
de réception de la notification par le dépo-
sitaire. Lorsqu’une période plus longue
pour la prise d’effet de la dénonciation est
spécifiée dans la notification, la dénoncia-
tion prendra effet a 1’expiration de la pé-
riode en question aprés la date de récep-
tion de la notification.

FAIT a Vienne, le onze avril mil neuf
cent quatre-vingt, en un seul original, dont
les textes anglais, arabe, chinois, espag-
nol, frangais et russe sont également au-
thentiques.

EN FOl DE QUOI les plénipotentiaires
soussignés, diiment autorisés par leurs
gouvernements respectifs, ont signé la pré-
sente Convention.
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Article 100

1. This Convention applies to the for-
mation of a contract only when the propo-
sal for concluding the contract is made on
or after the date when the Convention en-
ters into force in respect of the Contrac-
ting States referred to in subparagraph (1)
(a) or the Contracting State referred to in
subparagraph (1) (b) of article 1.

2. This Convention applies only to con-
tracts concluded on or after the date when
the Convention enters into force in respect
of the Contracting States referred to in
subparagraph (1) (@) or the Contracting
State referred to in a subparagraph (1) (b)
of article 1.

Article 101

1. A Contracting State may denounce
this Convention, or Part Il or Part 111 of
the Convention, by a formal notification
in writing addressed to the depositary.

2. The denunciation takes effect on the
first day of the month following the expi-
ration of twelve months after the notifica-
tion is received by the depositary. Where a
longer period for the denunciation to take
effect is specified in the notification, the
denunciation takes effect upon the expira-
tion of such longer period after the notifi-
cation is received by the depositary.

DONE at Vienna, this day of eleventh
day of April, one thousand nine hundred
and eighty, in a single original, of which
the Arabic, Chinese, English, French,
Russian and Spanish texts are equally au-
thentic.

IN WITNESS WHEREOF the under-
signed plenipotentiaries, being duly autho-
rized by their respective Governments, ha-
ve signed this Convention.



Artigo 100

1. A presente Convengdo aplica-se a formagdo de um contrato ape-
nas quando a respectiva proposta for feita apOs a entrada em vigor da
Convencio em relagdo a Estados contratantes tidos em vista na alinea a)
do paragrafo 1 do artigo 1 ou do Estado contratante tido em vista na ali-
nea b) do paragrafo 1 do artigo 1.

2. A presente Convengdo sO se aplica aos contratos concluidos apds
a sua entrada em vigor, em relagido a Estados contratantes tidos em vista
na alinea @) do paragrafo 1 do artigo 1 ou do Estado contratante tido em
vista na alinea b) do niimero 1 do artigo 1.

Artigo 101

1. Qualquer Estado contratante podera denunciar a presente Con-
ven¢do ou a segunda ou terceira Partes da presente Conven¢ido, median-
te uma notifica¢do formal dirigida por escrito ao depositario.

2. A dentncia torna-se eficaz no primeiro dia do més seguinte ao
termo de um prazo de doze meses contado a partir da data da recepgao
da notificacdo pelo depositario. Quando for especificado na notificacdo
um periodo mais longo para a produ¢io dos efeitos da denuncia, esta
torna-se eficaz no termo do periodo em questdo, contado a partir da
data da recep¢do da notificagdo pelo depositario.

Feito em Viena, aos 11 dias do més de Abril de 1980, num Gnico ori-
ginal, cujos textos arabe, chinés, espanhol, francés, inglés e russo sdo
igualmente auténticos.

EM FE DO QUE os plenipotenciarios abaixo assinados, devidamen-
te autorizados pelos Governos respectivos, assinaram a presente Con-
venc¢ao.
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ANEXO 11

CONVENCAO
DA HAIA DE 1964
CONTENDO UMA LEI UNIFORME
SOBRE A FORMACAO
DOS CONTRATOS DE COMPRA
E VENDA INTERNACIONAL
DE MERCADORIAS



CONVENTION
SUR LA FORMATION DES CONTRATS
DE VENTE INTERNATIONALE
DES OBJETS MOBILIERS CORPORELS

Les Etats signataires de la présente Convention,

Désirant établir une loi uniforme sur la formation des contrats de vente
internationale des objets mobiliers corporels,

Ont résolu de conclure une convention a cet effet et sont convenus des
dispositions suivantes:

Article 1

1. Chaque Etat contractant s’engage a introduire dans sa législa-
tion, selon sa procédure constitutionnelle, au plus tard a la date d’entrée
en vigueur de la présente Convention a son égard, la Loi uniforme sur la
formation des contrats de vente internationale des objets mobiliers cor-
porels (qui sera désormais désignée comme «la loi uniforme») formant
I’Annexe I a la présente Convention.

2. Chaque Etat contractant peut introduire la loi uniforme dans sa
législation soit en texte authentique, soit en traduction dans sa ou ses
langues officielles.
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CONVENCAO DA HAIA DE 1964
SOBRE A FORMACAO DOS CONTRATOS
DE COMPRA E VENDA INTERNACIONAL

DE MERCADORIAS

Os Estados signatarios da presente Convengéo,

Desejando estabelecer uma lei uniforme sobre a formagao dos con-
tratos de compra e venda internacional de mercadorias,

Decidiram celebrar para este efeito uma Convengéo e acordaram nas
disposi¢des seguintes:

Artigo I

1. Todo o Estado contratante se compromete a introduzir na sua
propria legislagdo, de acordo com o processo constitucional respectivo,
0 mais tardar até a data da entrada em vigor da presente Convengio em
relag@o a si proprio, a Lei Uniforme sobre a formagdo dos contratos de
compra e venda internacional de mercadorias (de ora em diante desig-
nada como ‘‘a Lei Uniforme’’) que constitui o Anexo I da presente Con-
vengio.

2. Todo o Estado contratante pode introduzir a Lei Uniforme na
sua propria legislagdo quér num dos textos auténticos quer numa tradu-

¢do nas suas lingua ou linguas oficiais.
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3. Chaque Etat contractant, qui est également Etat contractant de la
Convention du 1 juillet 1964 portant loi uniforme sur la vente interna-
tionale des objets mobiliers corporels, doit introduire dans sa législation
les articles énoncés dans I’Annexe II de la présente Convention au lieu
des articles 1 et 4 tels qu’ils figurent dans I’Annexe I de celle-ci.

4. Chaque Etat contractant communiquera au Gouvernement des
Pays-Bas les textes qui, en application de la présente Convention, au-
ront été introduits dans sa législation.

Article I

Deux ou plusieurs Etats contractants peuvent déclarer qu’ils sont
d’accord pour ne pas se considérer comme des Etats différents en ce qui
concerne la condition d’établissement ou de résidence habituelle prévue
alarticle I, alinéas 1 et 2, de la loi uniforme, parce qu’ils appliquent a la
formation des contrats de vente qui, en ’absence d’une telle déclara-
tion, aurait été régie par cette loi, des régles juridiques identiques ou voi-
sines.

2. Chaque Etat contractant peut déclarer qu’il ne considére pas
comme Etat différent de lui-méme, en ce qui concerne la condition
d’établissement ou de résidence habituelle prévue a 1’alinéa précédent,
un ou plusiers Etats non-contractants, parce que ces derniers Etats ap-
pliquent a la formation des contrats de vente qui, en I’absence d’une tel-
le déclaration aurait été régie par la loi uniforme, des régles juridiques
identiques aux siennes ou voisines.

3. En cas de ratification ou d’adhésion ultérieure d’un Etat a I’égard
duquel une déclaration a été faite en vertu de I’alinéa précédent,celle-ci
reste valable a moins que I’Etat ratifiant ou adhérant ne déclare qu’il ne
peut Paccepter.
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3. Todo o Estado contratante, que for também Estado parte na
Convengdo de 1 de Julho de 1964 que contém uma Lei Uniforme sobre a
compra ¢ venda internacional de mercadorias, deve introduzir na sua
propria legislagdo os artigos constantes do Anexo II da presente Con-
vengdo em lugar dos artigos 1 e 4, tais como figuram no Anexo I desta
Convengio.

4. Todo o Estado contratante comunicard ao Governo Holandés os
textos que forem introduzidos na sua propria legislagdo em execugdo da
presente Convengéo.

Artigo IT

1. Dois ou mais Estados contratantes podem declarar que estdo de
acordo quanto a ndo se considerarem como Estados diferentes, para
efeitos do requisito estabelecimento ou residéncia habitual previsto no
artigo 1, paragrafos 1 e 2 da Lei Uniforme, porque aplicam regras juri-
dicas idénticas ou proximas a formacio dos contratos de compra € ven-
da que, na auséncia de tal declaragio, seria regulada por esta Lei Uni-
forme.

2. Qualquer Estado contratante pode declarar que ndo considera
um ou varios Estados ndo contratantes como Estados diferentes de si
proprio para efeitos do requisito estabelecimento ou residéncia habitual
previsto no paragrafo anterior, porque estes ultimos Estados aplicam
regras juridicas idénticas as suas, ou proximas destas, a formagdo dos
contratos de compra € venda que, na auséncia de tal declaragdo, seria
regulada pela Lei Uniforme.

3. Em caso de ratificagdo ou adesdo posterior de um Estado ao qual
se refira uma declaragio feita nos termos do paragrafo anterior, esta de-
claragdo permanece eficaz a ndo ser que o Estado ratificante ou aderen-
te declare que ndo pode aceita-la.
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4. Des déclarations prévues aux alinéas 1, 2 et 3 du présent article
peuvent étre faites par I’Etat intéressé lors du dépot de son instrument
de ratification ou adhésion ou a toute moment ultérieur et doivent étre
adressées au Gouvernement des Pays-Bas. Elles auront effet trois mois
aprés la date a laquelle le Gouvernement des Pays-Bas les aura regues,
ou, si a la fin de ce délai la présente Convention n’est pas entrée en
vigueur a I’égard de I’Etat intéressé, a dater de ’entrée en vigueur de
celle-ci.

Article IIT

Par dérogation a I’article 1 de la loi uniforme chaque Etat peut dé-
clarer, par une notification adressée au Gouvernement des Pays-Bas lors
du dép6t de son instrument de ratification ou d’adhésion, qu’il n’appli-
quera la loi uniforme que si les parties au contrat de vente ont leur éta-
blissement ou, a défaut d’établissement, leur résidence habituelle sur le
territoire d’Etats contractants différents, et insérer en conséquence' le
mot «contractants» aprés le mot «Etats» a ’endroit ou celui-ci apparait
pour la premiére fois a 1’alinéa 1 de article I de la loi uniforme.

Article IV

1. Chaque Etat qui a déja ratifié une ou plusieurs conventions sur
les conflits de lois en matiére de formation de contrats de vente interna-
tionale d’objets mobiliers corporels ou y a adhéré, peut déclarer, par
une notification adréssée au Gouvernement des Pays-Bas, lors du dépdt
de son instrument de ratification ou d’adhésion, qu’il n’appliquera la loi
uniforme dans les cas visés par une de ces conventions que si celle-ci
conduit a I’application de la loi uniforme.

2. Chaque Etat qui fait la déclaration précitée indiquera au Gouver-
nement des Pays-Bas les conventions visées par sa déclaration.
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4. As declaragdes previstas nos paragrafos 1, 2 e 3 do presente arti-
go podem ser feitas pelo Estado interessado no momento do deposito do
seu instrumento de ratificagdo ou de adesdo, ou em qualquer momento
posterior, ¢ devem ser dirigidas ao Governo Holandés. Estas declara-
¢Oes produzirdo efeitos trés meses apoOs a data da sua recepgdo pelo Go-
verno Holandés, ou se, findo este prazo, a presente Conveng¢éo nio tiver
entrado em vigor em relagdo ao Estado interessado, na data em que en-
trar em vigor.

Artigo Il

Qualquer Estado pode declarar, através de uma notificacdo dirigida
ao Governo Holandés, no momento do depdsito do seu instrumento de
ratifica¢cdo ou de adesdio, que, em derrogagdo do artigo 1 da Lei Unifor-
me, sO aplicara esta Lei se as partes no contrato de compra e venda tive-
rem o seu estabelecimento, ou, na falta deste, a sua residéncia habitual,
no territorio de Estados contratantes diferentes e pode consequentemen-
te inserir a palavra ‘‘contratantes’’, ap0s a palavra ‘‘Estados’’, no local
em que esta aparece pela primeira vez, no paragrafo 1, do artigo 1, da
Lei Uniforme.

Artigo IV

1. Qualquer Estado que tenha ja ratificado uma ou varias conven-
¢Oes sobre os conflitos de leis em matéria de formagdo dos contratos de
compra ¢ venda internacional, ou a elas tenha aderido, pode declarar,
através de uma notifica¢io dirigida ao Governo Holandés, no momento
do dep6sito do seu instrumento de ratificagio ou de adesdo, que so6 apli-
card a Lei Uniforme nos casos contemplados por uma destas conven-
¢Oes quando tal convengdo conduza a aplicagdo da Lei Uniforme.

2. Qualquer Estado que faca a declaragdo referida no paragrafo an-
terior informar4 o Governo Holandés das convengdes a que respeita a
sua declaragdo.
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Article V

Chaque Etat qui a fait une déclaration en conformité de I’article II,
alinéa 1 ou 2, ou des articles III ou I'V de la présente Convention, peut a
tout moment la rétracter par une notification adressée au Gouverne-
ment des Pays-Bas. Cette rétractation prendra effet trois mois apres la
date a laquelle le Gouvernement des Pays-Bas en aura regu notification:
dans le cas d’une déclaration faite en conformité de I’article II, alinéa 1,
elle rendra également caduque, a partir de sa prise d’effet, toute déclara-
tion réciproque faite par un autre Etat.

Article VI

1. La présente Convention sera ouverte a la signature des Etats re-
présentés a la Conference de La Haye de 1964 sur I’unification du droit
en matiére de vente internationale, jusqu’au 31 décembre 1965.

2. La présente Convention sera ratifiée.

3. Les instruments de ratification seront déposés aupres du Gouver-
nement des Pays-Bas.

Article VII

1. La présente Convention sera ouverte 4 ’adhésion de tout Etat
membre de I’Organisation des Nations Unies ou d’une institution spé-
cialisée des Nations Unies.

2. Les instruments d’adhésion seront déposés aupres du Gouverne-
ment des Pays-Bas.
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Artigo V

Qualquer Estado que tenha feito uma declaragdo de acordo com o
artigo II, paragrafos 1 ou 2, ou com os artigos III ou IV da presente
Convengio, pode, em qualquer momento, revoga-la através de uma no-
tificagdo dirigida ao Governo Holandés. Esta revogacao produzira efei-
tos trés meses apOs a data da recepg¢do da notificagdo pelo Governo Ho-
landés; no caso de uma declaragéo feita de acordo com o artigo II, para-
grafo 1, esta tornara também caduca, a partir do momento em que pro-
duzir efeitos, qualquer declaragdo reciproca feita por outro Estado.

Artigo VI

1. A presente Convengdo ficara aberta a assinatura dos Estados re-
presentados na Conferéncia da Haia de 1964 sobre a unifica¢do do direi-
to em matéria de compra e venda internacional até 31 de Dezembro de
1965.

2. A presente Conven¢do devera ser ratificada.

3. Os instrumentos de ratificagdo serdo depositados junto do Go-
verno Holandés.

Artigo VII

1. A presente Convengdo ficara aberta a adesdo de todos os Estados
membros da Organizagdo das Nagoes Unidas ou de qualquer das suas
instituicoes especializadas.

2. Os instrumentos de adesdo serdo depositados junto do Governo
Holandés.
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Article VIIT

1. La présente Convention entrera en vigueur six mois apres la date
a ’aquelle aura été déposé le cinquiéme instrument de ratification ou
d’adhésion.

2. Pour chaque Etat qui la ratifiera ou y adhérera aprés que le cin-
quiéme instrument de ratification ou d’adhésion aura été déposé, la pré-
sente Convention entrera en vigueur six mois aprés le dépot de son ins-
trument de ratification ou d’adhésion.

Article IX

Chaque Etat contractant appliquera les dispositions qui auront été
introduites dans sa législation en application de la présente Convention
aux offres, réponses et acceptations auxquelles la loi uniforme s’appli-
que et qui auront été faites a la date ou depuis la date de I’entrée en vi-
gueur de la Convention a son égard.

Article X

1. Chaque Etat contractant pourra denoncer la présente Convention
par notification adressée a cette effet au Gouvernement des Pays-Bas.

2. La dénonciation prendra effet douze mois aprés la date a laquelle
le Gouvernement des Pays-Bas en aura regu notification.

Article XI

1. Chaque Etat pourra, lors du dépdt de son instrument de ratifica-
tion ou d’adhésion ou a tout moment ultérieur, déclarer, par notifica-
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Artigo VIII

1. A presente Convengao entrara em vigor seis meses apOs a data do
depdsito do quinto instrumento de ratificacdo ou de adesdo.

2. Emrelagdo a um Estado que ratifique a presente Convengdo ou a
ela adira ap6s o deposito do quinto instrumento de ratificacdo ou de
adesdo, a Convengdo entrara em vigor seis meses apos o deposito do res-
pectivo instrumento de ratifica¢do ou de adesao.

Artigo IX

Todo o Estado contratante aplicara as disposi¢des que forem intro-
duzidas na sua legislagdo, em execug@o da presente Convengéo, as pro-
postas contratuais, respostas e aceitagdes a que a Lei Uniforme se aplica
e que forem feitas na data da entrada em vigor da Convengdo em rela-
¢do a esse Estado, ou em momento posterior.

Artigo X

1. Qualquer Estado contratante podera denunciar a presente Con-
vengdo através de uma notificagio dirigida, para este efeito, ao Gover-
no Holandés.

2. A denuncia produzira efeitos doze meses apds a data da recepcdo
da notificagdo pelo Governo Holandés.

Artigo XI

1. Qualquer Estado podera, no momento do depdsito do seu instru-
mento de ratificagdo ou de adesdo ou em qualquer momento posterior,

399



tion adressée au Gouvernement des Pays-Bas, que la présente Conven-
tion sera applicable a tout ou partie des territoires dont il assure les rela-
tions internationales. Cette déclaration aura effet six mois apres la date
a laquelle le Gouvernement des Pays-Bas en aura recu notification ou, si
a la fin de ce délai la Convention n’est pas encore entrée en vigueur, a
dater de I’entrée en vigueur de celle-ci.

2. Chaque Etat contractant qui aura fait une déclaration confor-
mément a 1’alinéa précédent pourra, conformément a I’article X, dénon-
cer la Convention en ce qui concerne tout ou partie des territoires inté-
resseés.

Article XIT

1. Aprés que la présente Convention aura été en vigueur pendant
trois ans, chaque Etat contractant pourra, par une notification adressée
au Gouvernement des Pays-Bas, demander la convocation d’une confé-
rence a 'effet de réviser la Convention ou ses Annexes. Le Gouverne-
ment des Pays-Bas notifiera cette demande a tous les Etats contractants
et convoquera une conférence de révision si, dans un délai de six mois, a
partir de la date de cette notification, le quart au moins des Etats con-
tractants lui notifient leur assentiment.

2. Les Etats invités a cette conférence, autres que les Etats contrac-
tants, auront le statut d’observateur a moins que les Etats contractants
n’en décident autrement a la conférence par vote majoritaire. Les obser-
vateurs auront tous les droits qui s’attachent a la participation a la con-
férence, sauf le droit de vote.

3. Le Gouvernement des Pays-Bas priera tout Etat invité a cette
conférence de présenter les propositions qu’il souhaiterait voir examiner
par celle-ci. Le Gouvernement des Pays-Bas communiquera a tout Etat
invité I’ordre du jour provisoire de la conférence, ainsi que le texte de
toutes les propositions présentées.
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declarar, através de uma notificagao dirigida ao Governo Holandés, que
a presente Convengdo sera aplicavel a todos ou apenas a parte dos terri-
torios cujas relagOes internacionais ele assegura. Esta declaragdo produ-
zira efeitos seis meses apOs a data da recep¢do da notificacdo pelo Go-
verno Holandés ou, se no fim deste prazo a Conveng¢do ainda ndo esti-
ver em vigor, a partir da data da sua entrada em vigor.

2. Qualquer Estado contratante que tiver feito uma declaragédo de
acordo com o paragrafo anterior podera, de acordo com o artigo X, de-
nunciar a Convenc¢ao com respeito a todos ou a parte dos territorios em
causa.

Artigo XII

1. Qualquer Estado contratante podera, apds trés anos de vigéncia
da presente Convengdo, pedir, através de uma notificacdo dirigida ao
Governo Holandés, a convocagdo de uma conferéncia destinada a rever
a Convencdo ou os seus Anexos. O Governo Holandés notificara deste
pedido todos os Estados contratantes e convocara uma conferéncia de
revisdo, se, num prazo de seis meses a partir da data de tal notificacdo,
pelo menos a quarta parte dos Estados contratantes the comunicar a sua
concordancia com esse pedido.

2. Os Estados convidados para essa conferéncia, para além dos Es-
tados contratantes, terdo o estatuto de observador, a ndo ser que outra
coisa seja decidida na conferéncia, por voto maioritario dos Estados
contratantes. Os observadores terdo todos os direitos ligados a partici-
pacdo na conferéncia, excepto o direito de voto.

3. O Governo Holandés solicitara a todos os Estados convidados
para esta conferéncia a apresentacdo das propostas que desejariam ver
examinadas pela conferéncia. O Governo Holand&s comunicara a todos
os Estados convidados a ordem do dia provisoria da conferéncia, bem
como O texto de todas as propostas apresentadas.
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4. Le Gouvernement des Pays-Bas communiquera & I’Institut inter-
national pour 'unification du droit privé les propositions de révision
qui lui auront été adressées conformément & I’alinéa 3 du présent article.

Article XIIT

Le Gouvernement des Pays-Bas notifiera aux Etats signataires et
adhérents et a I’Institut international pour "unification du droit prive:

a) les communications regues conformément a alinéa 4 de
P’article I;

b) les déclarations et les notifications faites conformément
aux articles II, III, IV et V;

¢) les ratifications et adhésions déposées conformément
aux articles VI et VII;

d) les dates auxquelles la présente Convention entrera en vigueur
conformément & I’article VIII;

e) les dénonciations regues conformément & I’article X;

/) les notifications regues conformément & I’article XI.

EN FOI DE QUOI, les soussignés, a ce diiment autorisés, ont signé
la présente Convention.

FAIT a La Haye, le premier juillet mil neuf cent soixante-quatre, en
langues frangaise et anglaise, les deux textes faisant également foi.

L’original de la présente Convention sera déposé auprés du Gouver-
nement des Pays-Bas qui en transmettra des copies certifiées conformes
& chacun des Etats signataires et adhérents et & I’Institut international
pour !"unification du droit prive.

402



4. O Governo Holandés comunicara ao Instituto Internacional para
a Unificagdo do Direito Privado as propostas de revisdao que lhe tiverem
sido dirigidas de acordo com o paragrafo 3 do presente artigo.

Artigo XIII

1. O Governo Holandés notificara os Estados signatarios e aderen-
tes e o Instituto Internacional para a Unificagdo do Direito Privado:

a) das comunicagdes recebidas de acordo com o paragrafo 4 do
artigo I;

b) das declaragées e as notificagdes feitas de acordo
com os artigos II, III, IVe V;

¢) das ratificacGes e adesdes depositadas de acordo com os arti-
gos Ve VII;

d) das datas em que a presente Convengédo entrara em vigor, de
acordo com o artigo VIII;

e) das denuncias recebidas de acordo com o artigo X;

f) das notificagdes recebidas de acordo com o artigo XI.

EM FE DO QUE, os abaixo-assinados, devidamente autorizados pa-
ra tal, assinaram a presente Convengéo.

FEITO na Haia, no primeiro dia do més de Julho de mil novecentos
e sessenta e quatro, nas linguas francesa e inglesa, sendo ambos os tex-
tos igualmente auténticos.

O original da presente Convengéao sera depositado junto do Governo
Holandés que dele transmitira cépias autenticadas a todos os Estados
signatarios e aderentes e ao Instituto Internacional para a Unifica¢do do
Direito Privado.
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LOI UNIFORME
SUR LA FORMATION DES CONTRATS
DE VENTE INTERNATIONALE
DES OBJETS MOBILIERS CORPORELS

Article 1

1. La présente loi est applicable a la formation des contrats de vente
d’objets mobiliers corporels entre des parties ayant leur établissement
sur le territoire d’Etats différents dans chacun des cas suivants:

a) lorsque I’offre ou la réponse implique que la chose fait ou fera
I’objet d’un transport du territoire d’un Etat dans le territoire
d’un autre Etat;

b) lorsque les actes constituant I’offre et 1’acceptation sont accom-
plis sur le territoire d’Etats différents;

c) lorsque la délivrance de la chose doit se réaliser sur le territoire
d’un Etat autre que celui o sont accomplis les actes constituant
I’offre et I’acceptation du contrat.

2. Siune partie n’a pas d’établissement, sa résidence habituelle sera
prise en considération.

3. L’application de la présente loi ne dépend pas de la nationalité
des parties.

4. L’offre et I’acceptation ne sont considérées comme accomplies
sur le territoire d’un méme Etat que si les lettres, télégrammes ou autres
documents de communication qui les contiennent sont expédiés et regus
sur le territoire de cet Etat.
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LEI UNIFORME
SOBRE A FORMACAO DOS CONTRATOS
DE COMPRA E VENDA INTERNACIONAL
DE MERCADORIAS

Artigo 1

1. A presente lei aplica-se a formagao dos contratos de compra ¢
venda de mercadorias entre partes que tenham o seu estabelecimento
no territério de Estados diferentes, em cada um dos seguintes casos:

a) quando a proposta contratual ou a resposta se referir a merca-
dorias que sdo ou hajam de ser objecto de transporte do territorio
de um Estado para o territério de outro Estado;

b) quando os actos que constituem a proposta contratual e a acei-
tacdo forem praticados no territorio de Estados diferentes;

¢) quando a entrega das mercadorias deva ser feita no territorio de
um Estado diferente daquele em que sdo praticados os actos que
constituem a proposta contratual e a aceitagdo do contrato.

2. Se uma parte nio tiver estabelecimento, releva para este efeito a
sua residéncia habitual.

3. A aplicagdo da presente lei ndo depende da nacionalidade das
partes.

.

4. A proposta contratual e a aceitagdo s6 se consideram efectuadas
no territério do mesmo Estado se as cartas, telegramas ou outros do-
cumentos que as contenham foram expedidos e recebidos no territério
deste Estado.
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5. Des Etats ne seront pas considérés comme « Etats différents » en
ce qui concerne ’établissement ou la résidence habituelle des parties, si
une déclaration a cet effet a été valablement faite en vertu de I’article 11
de la Convention du 1* juillet 1964 portant loi uniforme sur la forma-
tion des contrats de vente internationale des objets mobiliers corporels
et qu’elle reste en vigueur.

6. La présente loi ne régit pas la formation des contrats de vente:

a) de valeurs mobiliéres, effets de commerce et monnaies;

b) de navires, bateaux de navigation intérieure et aéronefs enregis-
trés ou a enregistrer; '

¢) d’électricité;

d) par autorité de justice ou sur saisie.

7. Sont assimilés aux ventes, au sens de la présente loi, les contrats
de livraison d’objets mobiliers corporels a fabriquer ou a produire, a
moins que la partie qui commande la chose n’ait a fournir une partie es-
sentielle des éléments nécéssaires a cette fabrication ou production.

8. La présente loi est applicable sans égard au caractére commercial
ou civil des parties et des contrats a conclure.

9. Les régles du droit international privé sont exclues pour I’appli-
cation de la présente loi, sauf dans les cas ou celle-ci en dispose autre-
ment. '

Article 2

1. Les dispositions des articles suivants sont applicables, sauf dans
la mesure ou d’autres régles résultent des négociations préliminaires, de
’offre, de la réponse, des habitudes qui se sont établies entre les parties
ou des usages. :

2. Cependant, toute clause de I’offre stipulant que le silence vaudra
acceptation est nulle.
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5. Dois ou mais Estados ndo serdo considerados como ‘‘Estados di-
ferentes’’, pelo que diz respeito ao estabelecimento ou & residéncia habi-
tual das partes, se tiver sido validamente feita uma declara¢do com esse
efeito, nos termos do artigo II da Convengéio de 1 de Julho de 1964 que
contém uma Lei Uniforme sobre a formacdo dos contratos de compra €
venda internacional de mercadorias, desde que se mantenha em vigor
uma tal declaragédo.

6. A presente lei ndo regula a formag@o dos contratos de compra €
venda:

a) de valores mobiliarios, titulos de crédito ¢ moeda;
b) de navios, barcos € aeronaves registados ou a registar;
¢) de electricidade;

d) em processo executivo.

7. Sao considerados de compra ¢ venda, no sentido da presente lei,
os contratos de fornecimento de mercadorias a fabricar ou a produzir, a
néo ser que a parte que as encomende tenha de fornecer uma porgéo es-
sencial dos materiais necessarios para o fabrico ou produgéo.

8. A presente lei aplica-se independentemente do caracter comercial
ou civil das partes e dos contratos a celebrar. ’

9. As regras do direito internacional privado estdo excluidas na apli-
cacdo da presente Lei, excepto nos casos em que esta disponha de modo
diverso.

Artigo 2

1. As disposi¢cdes dos artigos seguintes ndo sao aplicaveis, na medi-
da em que uma regulamentac¢io diferente resulte das negociacoes preli-
minares, da proposta contratual, da resposta, das praticas que se estabe-
leceram entre as partes ou dos usos.

2. No entanto, é nula qualquer clausula da proposta contratual
onde se estipule que o siléncio valera como aceitacdo.
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Article 3

Aucune forme n’est prescrite pour 1’offre et I’acceptation. Elles peu-
vent étre prouvées notamment par témoins.

Article 4

1. La communication qu’une personne adresse a une ou plusieurs
personnes déterminées en vue de la conclusion d’un contrat de vente ne
constitue une offre que si elle est suffisamment précise pour permettre la
conclusion du contrat par son acceptation, et qu’elle indique la volonté
de son auteur de s’engager.

2. Cette communication s’interpréte et se compléte par les négocia-
tions préliminaires, les habitudes qui se sont établies entre les parties, les
usages et toute régle applicable en matiére de contrat de vente.

Article 5

1. L’offre ne lie son auteur qu’aprés étre parvenue au destinataire;
elle est caduque si le retrait en parvient avant ou en méme temps que
Poffre.

2. Aprés étre parvenue au destinataire, elle est révocable, sauf si la
révocation n’est pas faite de bonne foi ou conformément a la loyauté
commerciale, ou si ’offre contenait un délai d’acceptation ou indiquait
qu’elle était ferme ou irrévocable.

3. L’indication que ’offre est ferme ou irrévocable peut €tre expres-
se ou résulter des circonstances, des négociations préliminaires, des ha-
bitudes qui se sont établies entre les parties ou des usages.
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Artigo 3

A proposta contratual e a aceitagdo ndo estdo sujeitas a forma espe-
cial. Elas podem nomeadamente ser provadas por testemunho.

Artigo 4

1. A comunica¢do que uma pessoa dirija a uma ou varias pessoas
determinadas tendo em vista a conclusao de um contrato sd constitui
uma proposta contratual se for suficientemente precisa para permitir,
atraveés da aceitac¢do, a conclusdo do contrato e se indicar a vontade de o
seu autor ficar vinculado.

2. Esta comunicag¢do pode ser interpretada e completada com refe-
réncia as negociagdes preliminares, as praticas que entre as partes se te-
nham estabelecido, aos usos e a quaisquer regras aplicaveis aos contra-
tos de compra e venda.

Artigo 5

1. A proposta contratual apenas vincula o seu autor quando chega
ao destinatario; esta proposta caduca se a sua retratagdo chega ao desti-
natario antes ou ao mesmo tempo que ela préopria.

2. Depois da sua chegada ao destinatario, a proposta contratual é
revogavel, excepto se a revoga¢do nio for feita de boa fé ou ndo corres-
ponder a um comportamento comercial honesto, ou se a proposta conti-
nha um prazo de aceitag@o ou de qualquer outro modo indicava que era
firme ou irrevogavel.

3. Aindicacdo de que a proposta contratual é firme ou irrevogavel
pode ser expressa ou resultar das circunstincias, das negociagdes preli-
minares, de praticas que se tenham estabelecido entre as partes ou dos
usos.



4. Une révocation de I’offre n’a d’effet que si elle parvient au desti-
nataire avant que celui-ci ait expédié son acceptation ou accompli un
acte qui lui est assimilé par I’article 6 alinéa 2.

Article 6

1. L’acceptation consiste en une déclaration qui parvient a I’auteur
de I'offre par quelque moyen que ce soit.

2. Elle peut aussi consister dans I’expédition de la chose ou du prix
ou en tout autre acte qui peut étre considéré comme I’équivalent de la
déclaration prévue a I’alinéa précédent en vertu de ’offre, des habitudes
qui se sont établies entre les parties ou des usages.

Article 7

1. Toute acceptation qui contient des additions, des limitations ou
autres modifications, est un refus de I’offre et devient une contre-offre.

2. Cependant, une réponse a une offre qui tend a étre une accepta-
tion, mais qui contient des éléments complémentaires ou différents n’al-
térant pas substantiellement les termes de I’offre, constitue une accepta-
tion, sauf si I’auteur de ’offre en reléve les différences dans un bref dé-
lai; s’il ne